


^ p p pp"—"

j '  3 /  / ^ J ,'

Prof. dr. MIRCEA N. COSTIN

D I C Ţ I O N A R
DE

DREPT INTERNAŢIONAL
AL

AFACERILOR

v VOL. III
'.OfZ

i  p - z



A colaborat la identificarea, selecţionarea 
şi alfabetizarea termenilor din întregul dicţionar 

Mircea Călin COSTIN



CUVÂNT ÎNAINTE

Sfârşitul de secol X X  şi totodată de mileniu ai căror martori suntem se 
caracterizează în planul raporturilor de comerţ internaţional printr-o 
amploare fără precedent a circulaţiei valorilor şi cunoştinţelor la scară 
planetară. împrejurarea determină o creştere corespunzătoare a importanţei 
dreptului comerţului internaţional ca ansamblu normativ cu o componenţă şi 
structură specifice ca instrument juridic de reglementare şi totodată de pro­
movare a schimburilor comerciale şi a acţiunilor de cooperare economică şi 
tehnico-ştiinţifică între statele membre ale comunităţii de naţiuni.

Există actualmente un puternic curent de opinii în viaţa internaţională ce 
reflectă implacabilele tendinţe cvasigeneralizate de liberalizare a comerţului 
mondial sub toate aspectele, de înlăturare treptată a tuturor barierelor artifi­
cial create odinioară în calea liberei circulaţii a bunurilor, serviciilor şi in­
formaţiilor şi de implicare tot mai profundă în derularea fenomenelor şi 
proceselor legate de producţia bunurilor materiale şi valorilor spirituale, pre­
cum şi de transmiterea acestora de la o ţară la alta, de la un deţinător la altul, 
a tuturor statelor lumii, a tot mai numeroşi şi diversificaţi subiecţi de drept 
aparţinând ordinii juridice internaţionale, dar şi ordinii juridice naţionale din 
diferite ţări.

In aceste condiţii se produce o continuă şi semnificativă proliferare a 
conceptelor juridice specifice sau adiacente operaţiunilor de comerţ 
internaţional şi de cooperare economică şi tehnico-ştiinţifică internaţională. 
Concomitent, cum era de altfel şi firesc, se înregistrează o amplificare 
semnificativă atât a interesului participanţilor la operaţiuni de comerţ 
internaţional, cât şi a preocupării acestora pentru cunoaşterea şi înţelegerea 
realităţilor juridice şi economice din sfera comerţului internaţional.

Un astfel de interes, o astfel de preocupare se proiectează în mod natural 
şi către corecta înţelegere şi utilizare a conceptelor şi instituţiilor juridice proprii 
domeniului vizat.
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Lucrarea de fală îşi propune ca finalitate să ofere celor interesaţi un mijloc 
eficace pentru realizarea unui astfel de deziderat. Ea a fost concepută şi 
realizată ca un conglomerat de micro-monografii asupra conceptelor de bază 
ale dreptului internaţional al afacerilor, ordonate strict alfabetic din dorinţa 
de a facilita cititorului găsirea cât mai rapidă a informaţiei dorite.

Demersul nostru ştiinţific reprezintă o continuare a cercetării aspectelor 
semnificative ale problematicii dreptului internaţional al afacerilor 
materializată parţial în paginile volumului I  al lucrării de faţă.

Cititorul, fie el jurist, teoretician sau practician, sau numai jurist în 
formare, ori om de afaceri fără pregătire juridică, va găsi în paginile acestui 
volum explicaţii şi lămuriri privitoare la întreaga problematică a dreptului 
internaţional al afacerilor.

Elaborarea volumului de faţă, cum de altfel şi volumul precedent al acestei 
lucrări, are la bază un vast material bibliografic (cuprinzând cele mai 
reprezentative lucrări din literatura juridică romană şi un număr de lucrări din 
literatura juridică străină) din care am selectat şi preluat idei şi teze teoretice 
viabile şi la care am adăugat unele idei şi teze proprii, în speranţa de a pune 
la îndemâna cititorului un intrument util de lucru şi de informare în acelaşi 
timp. El, şi numai el, va fi  în măsură să aprecieze dacă am izbutit sau nu în 
această tentativă.

AUTORUL  
august 1996, Cluj-Napoca
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PACHET DE ACŢIUNI, expresie 
prin care se desemnează numă­
rul total al acţiunilor deţinute de 
un acţionar în capitalul unei so­
cietăţi pe acţiuni. In funcţie de 
mărimea acestui total, acţiona­
rul respectiv are sau nu controlul 
e fectiv  al a c tiv ită ţii  acelei 
societăţi comerciale. Un astfel 
de control poate fi asigurat în 
cazul în care p.a. deţinut de un 
acţionar reprezintă 30-40% din 
valoarea totală a capitalului so­
cial; împrejurarea se explică prin 
aceea că o mare parte din acţiuni 
este, de regulă, deţinută de per­
soane dispersate, ce nu participă 
la adunările generale ale acţio­
narilor, iar în cazul că ar par­
ticipa la acele adunări nu ar fi 
totuşi în măsură să influenţeze 
procesul decizional privind ori­
entarea de viitor a întreprinderii 
datorită numărului mic de ac­
ţiuni deţinut de fiecare în parte.

PACT ECONOMIC. 1. Sintagmă u- 
tilizată pentru a desemna o con­
venţie in ternaţională bi- sau 
multilaterală având ca obiect re­
glementarea anumitor domenii 
ale relaţiilor reciproce în plan 
econom ic ale s ta te lo r părţi. 
Frecvent p.e. se utilizează cu 
semnificaţia de tratat economic 
care urmăreşte ca finalitate rea­
lizarea unor forme de cooperare 
economică regională avansată 
sau constituirea unor grupuri 
economice de tip integraţionist. 
2. Acord economic internaţio­
nal ce dă expresie unui raport de 
forţe dezechilibrat sau unor 
relaţii interstatale inechitabile. 
Un exemplu de acest gen este 
pac tu l co lon ia l conven it în 
secolul XIX între puterile colo­
niale şi coloniile acestora cu 
finalitatea de a reglementa rela­
ţiile comerciale între acestea.
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PACTA SUNT SERVANDA. 1. A- 
dagiu latin utilizat pentru a da 
expresie principiului consensu- 
alismului în armonie cu care 
acordul de voinţă (sau consimţă­
mântul) convenit de părţi pro­
duce efecte ju rid ice  p rin  el 
însuşi, fiind suficient pentru per­
fectarea unui contract (sau în 
general a unui act juridic) in­
diferent de forma în care se exte­
riorizează. 2. Adagiu latin ce dă 
expresie unui principiu funda­
mental al dreptului internaţio­
nal conform căruia obligaţiile 
generate de convenţiile interna­
ţionale (sau în general de acte de 
drept internaţional) ca şi cele ce 
rezultă din principiile dreptului 
internaţional trebuie aduse la 
îndeplinire cu bună credinţă. 
Naşterea unor astfel de obligaţii 
trebuie să aibă la bază consim­
ţământul liber şi neviciat al păr­
ţilor contractante. Buna credin­
ţă este premisa esenţială a re­
gulii pe care o exprimă p.s.s. 
Această regulă a primit consa­
crare oficială prin numeroase 
acte de drept internaţional, ca de 
ex.: Carta O.N.U.; Convenţia de 
la Viena privind dreptul trata­
telor (1969); Declaraţia referi­
toare la principiile dreptului 
internaţional privind relaţiile 
prieteneşti şi cooperarea dintre 

. state în conformitate cu Carta
O.N.U.; etc.

PALETIZARE, procedeu de încăr­
care şi descărcare a mărfurilor 
presupunând utilizarea unor sis­
teme mecanizate de manipulare. 
Constă în aşezarea şi fixarea 
mărfurilor ambalate sau aflate 
în stare naturală, pe o paletă 
specială (de tipul unei platforme 
cu una sau două feţe) în scopul 
realizării unor colete mari, cu 
dimensiuni bine precizate.

PANEL, termen utilizat pentru a 
desemna un eşantion de persoa­
ne supus, într-o perioadă de 
timp îndelungată, unor in ter­
viuri repetate în scopul studierii 
continue a pieţei internaţionale. 
Concret, p. poate fi utilizat pen­
tru: efectuarea unor analize vi­
zând asp ec te  g en e ra le  sau 
particulare ale pieţei; cunoaşte­
rea compartimentului consuma­
torilor, a imaginii unor produse 
şi a gradului de pătrundere a lor 
în consum; cercetarea părerii 
specialiştilor din industrie sau 
din sfera comercializării; inves­
tigarea evoluţiei şi a caracteris­
tic ilo r cererii, a form elor şi 
metodelor de vânzare şi prom o­
vare a produselor pe piaţă.

PANEL DE CONSUMATORI, va­
rietate de panel care se distinge 
prin aceea că utilizarea lui are ca 
finalitate cunoaşterea compor­
tam entului consum atorilor, a
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imaginii unor produse şi a gra­
dului lor de pătrundere în con­
sum. V. şi panel.

PANEL DE INTERMEDIARI, ex­
presie utilizată cu aceeaşi sem­
nificaţie ca şi sintagma panel de 
vânzători. V. şi panel de vânză­
tori; panel.

PANEL DE MAGAZINE, panel a- 
vând ca finalitate studierea ca­
racteristicilor şi evoluţiei cererii 
pe piaţă, precum şi a formelor şi 
metodelor de vânzare şi prom o­
vare a anumitor produse. V. şi 
panel.

PANEL DE VÂNZĂTORI, panel u- 
tilizat pentru cercetarea părerii 
specialiştilor din sfera comercia­
lizării. V. şi panel.

PANEL GENERAL, denumire dată 
panelului utilizat pentru analiza 
unor aspecte generale ale pieţei 
internaţionale. V. şi panel.

PANEL INDUSTRIAL, varietate de 
panel utilizat pentru investiga­
rea opiniei specialiştilor din in­
dustrie. V. şi panel.

PANEL SPECIALIZAT, denumire 
dată panelului utilizat pentru a- 
naliza unor aspecte particulare 
ale pieţei internaţionale. V. şi 
panel.

PARADIS FISCAL, sintagmă prin 
care se desemnează metaforic 
statele ale căror sisteme legisla­
tive nu impozitează veniturile 
realizate de societăţile comer­
ciale înregistrate pe teritoriile 
lor (numite companii offshore) 
sau institu ie im pozite foarte 
mici (aproape simbolice) pe ase­
menea venituri. Ideea de paradis 
fiscal se regăseşte încă în Roma 
antică, datând din perioada im­
periului, când insula grecească 
Delos era folosită de cetăţenii 
romani foarte bogaţi pentru a 
evita pe cale legală plata de taxe, 
impozite şi dări prevăzute de le­
gislaţia romană. Totodată, pe 
anumite teritorii precum An- 
dorra, Insulele Bermude, Cay- 
man, Monaco, Sark şi Pitcairn 
nu au fost percepute în ultimii 
2.000 de ani nici un fel de impo­
zite pe profit. In timp, la acestea 
s-au mai alăturat şi alte teritorii 
statale, unele numai temporar 
(ca de pildă, Alger, Casablanca 
şi Danzig), iar altele cu caracter 
de p e rm a n en ţă  (p recum : 
Luxem burg, L iech ten s te in , 
Bahamas, Insulele Canalului 
Mânecii, Insula Man, Panama, 
Malta, Cipru, mai recent Irlanda 
iar în cadrul S.U. A. statele Dela- 
ware şi Nevada). Aceste ţări şi- 
au creat o legislaţie de paradis 
fiscal în scopul atragerii socie-
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tăţilor transnaţionale ce îşi des­
chid sedii principale cu referire 
la care au nevoie de o gamă largă 
de servicii, împrejurare ce a de­
terminat crearea şi dezvoltarea 
unei prospere industrii adiacen­
te. Pe de altă parte, pentru con­
stituirea unei companii offshore 
se cere un minim de capital cash 
care obligatoriu trebuie să ră­
m ână pe te r i to r iu l  ţă rii de 
în fiin ţare până la lichidarea 
companiei respective. Totodată, 
se percep taxe de înfiinţare care 
intră în visteria ţării şi cu cât 
numărul societăţilor de acest fel 
este mai mare, cu atât mai mari 
sunt şi veniturile realizate de 
stat dintr-o atare sursă. în fine, 
p.f. favorizează crearea unei ve­
ritabile industrii financiar-ban- 
care  care  este  o in v es tiţie  
realizată de concernele bancar- 
financiare internaţionale, strin­
gent necesară în asemenea ţări. 
P.f. este creat îndeobşte în ţări 
mici, ale căror surse de venituri 
sunt limitate şi insuficiente pen­
tru propria lor dezvoltare şi 
chiar supravieţuire. El este ne­
cesar aici fiind o industrie deo­
sebit de profitabilă pentru stat şi
o sursă importantă de aport va­
lu ta r de n a tu ră  să asigure 
prosperitatea economică a ţării 
respective. V. şi companie off­
shore.

PARI PASSU, expresie preluată din 
terminologia juridică latină şi 
care se utilizează, de regulă, în 
raporturile dintre creditor şi de­
bitor pentru a sugera faptul că 
un anumit creditor se bucură de 
aceleaşi drepturi faţă de debi­
torul său ca şi alţi creditori ai 
acestuia. De regulă o clauză de 
p.p. se stipulează în acordurile 
de împrumut cu semnificaţia că 
cel sau cei care acordă îm pru­
mutul respectiv împrumutatului 
se bucură de drepturile pe care 
le au faţă de acesta din urmă şi 
alţi împrumutători ai lui. De alt­
fel, sub aspect semantic, p.p. are 
semnificaţia de „pas egal“, „în 
aceeaşi m ăsură“, „în aceeaşi 
proporţie“, „la acelaşi nivel“.

PARITATE, termen utilizat pentru 
a exprima raportul valoric din­
tre două monede naţionale dife­
rite sau echivalenţa valorică a 
anumitor mărfuri şi servicii. V. 
şi paritate monetară.

PARITATE METALICĂ, v. parita­
te monetară.

PARITATE MONETARĂ, sintag­
mă ce exprimă raportul valoric 
dintre două monede naţionale 
diferite ce se determ ină prin 
compararea lor cantitativă pe 
baza definirii legale a fiecăreia 
dintre ele. Se poate înfăţişa ca



PA—PA 9

paritate metalică (dacă valorile 
paritare sunt exprimate în me­
tale preţioase: aur sau argint) şi 
ca paritate valutară (adică valo­
rile paritare  sunt exprimate 
în tr-o  va lu tă  de rezervă cu 
funcţii de bani internaţionali — 
ca de pildă dolarul SUA — sau 
într-un coş de valute, cum este 
D.S.T., E.C.U. sau A.M.U.). V. 
şi paritate.

PARITATE VALUTARĂ, v. pari­
tate monetară.

PARTNERS, termen prin care, în 
limbajul juridic englez, se de­
semnează persoanele ce se aso­
ciază în scopul îndeplinirii unor 
acte de comerţ. Asemenea per­
soane pot avea un rol activ în 
cadrul so c ie tă ţii com erciale  
constituite, în sensul că, conduc 
activ societatea respectivă, sau 
un rol inactiv (pasiv), caz în care 
participarea lor se rezumă la 
contribuţia cu capital, fără o im­
plicare în activitatea de condu­
cere.

PARTICIPANT DIRECT LA DE­
CONTARE (prin card), v. par­
ticipant la decontare.

PARTICIPANT IN D IR ECT LA 
DECONTARE (prin  card), v. 
participant Ia decontare.

PARTICIPANT LA DECONTARE
(prin card), denumire dată sem­
natarului unor obligaţii recipro­
ce care, în cadrul unui sistem 
interbancar de transfer de fo n ­
duri, schimbă în mod nemijlocit 
instrucţiuni de a face plăţi cu alţi 
p. d. şi care deschide şi menţine 
un cont de decontare la un agent 
de decontare. P. d., în calitatea 
de participant direct sau membru 
în tr-un  sistem interbancar de 
transfer de fonduri, poate acţiona 
în num ele şi pe seama unor 
participanţi indirecţi, pe baza ob­
ligaţiilor reciproce pe care ele 
sem nează şi care p erm it 
participanţilor indirecţi, prin 
acţiunea celor direcţi, accesul la 
transferul de fonduri între bănci 
prin schimbul de instrucţiuni de 
a face plăţi şi/sau decontarea prin 
card. V. şi obligaţii reciproce; 
sistem interbancar de fonduri; 
transfer de fonduri.

PARTICIPANŢI LA RAPORTU­
RILE, URIDICE DE COMERŢ 
INTERNAŢIONAL, denum ire 
generică dată subiecţilo r de 
drept aparţinând ordinii juridi­
ce internaţionale, sau ordinii ju ­
ridice naţionale din diverse state 
care se implică în formarea, 
desfăşurarea şi finalizarea ra­
porturilor juridice de comerţ in- 
te rn a ţio n a l. Sfera acesto r 
subiecţi, ca şi denumirile sub
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care ei îşi realizează participarea 
diferă substanţial de la o le­
gislaţie naţională la alta. Dacă în 
ce priveşte subiecţii de drept 
aparţinând ordinii juridice in­
ternaţionale doctrina este de 
acord că aceştia sunt statele şi 
organizaţiile internaţionale de 
state de tip guvernamental şi 
într-un anumit sens societăţile 
transnaţionale, apoi cu referire 
la subiecţii de drept aparţinând 
ordinii juridice naţionale, în 
cadrul fiecărui sistem naţional 
de drept se pot distinge mai mul­
te grupe de asemenea partici­
panţi. Subiectivitatea juridică a 
acestora din urmă, aptitudinea 
lor, capacitatea de a încheia acte 
juridice de comerţ internaţional 
şi deci de a se manifesta ca su­
biecţi de drept, este dată şi gu­
vernată de legea ţării de origine 
care le stabileşte statutul lor o r­
ganic; to to d a tă , această  su­
b iec tiv ita te  ju rid ică  le este  
recunoscută de legea ţării so­
licitate (primitoare) care le asi­
gură posib ilita tea exercitării 
drepturilor aferente pe terito­
riu l ei. S ub iec ţii de d rep t 
a p a rţin â n d  o rd in ii ju rid ice  
naţionale a diverselor state for­
mează categoria tradiţională de 
participanţi la comerţul inter­
naţional. Ei sunt societă ţile  
comerciale şi comercianţii per­
soane fizice. Aceşti subiecţi de

drept sunt prezenţi în majori­
tatea covârşitoare a raporturilor 
juridice de comerţ internaţio­
nal, iar calitatea lor juridică le 
este dată de dreptul naţional al 
statului de origine.

PARTIDĂ DE MĂRFURI, denu­
mire generică dată unui lot de 
mărfuri ce formează obiectul u- 
nei singure expediţii. Fiecare p. 
m. este însoţită de documentele 
care p ro b ează  e fec tu a rea  
livrării, asigură identificarea 
mărfii şi facilitează exportato­
rului încasarea contravalorii 
acesteia. Cu acelaşi mijloc de 
transport pot fi expediate mai 
m u lte  p. m. M ărfu rile  din 
aceeaşi p. m. sunt de regulă 
ambalate şi marcate uniform.

PAS DE LICITAŢIE, v. variaţie mi­
nimă de preţ.

PATRIMONIU COMERCIAL, v. 
fond de comerţ.

PA TR IM O N IU L SO C IE T Ă Ţ II 
C O M ERCIA LE, totalitatea 
drepturilor şi obligaţiilor unei 
societăţi mixte care au o valoare 
economică. Este o universalita­
te juridică ce apare ca o masă de 
drepturi şi obligaţii, legate între 
ele, sau ca o grupare a mai mul­
tor asemenea mase, având fie­
care un regim juridic determi-
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nat. în cadrul oricărui patrim o­
niu, fiecare drept sau obligaţie 
rămân distincte de universalita­
te, aşa încât modificările aduse 
în privinţa lor nu alterează iden- 
ti ta te a  aceste ia . T o ta lita tea  
d rep tu rilo r constitu ie activul, 
iar totalitatea obligaţiilor for­
mează pasivul patrimoniului; 
pasivul şi activul se află într-o 
strânsă unitate. P.s.m. este dis­
tinct de patrimoniile asociaţilor; 
graţie lui, societatea comercială 
poate participa în nume propriu 
la raporturile juridice şi să-şi 
asume o răspundere patrim o­
nială de sine stătătoare. Activul 
patrimonial al societăţii comer­
ciale este format din urm ătoa­
re le  e lem en te : a) ap o r tu l 
părţilor la constituirea societă­
ţii, care, la rândul său, poate fi 
alcătuit din diferite elemente, 
precum : m ijloace financiare, 
bunuri necesare realizării in­
vestiţiilor, drepturi de proprie­
tate industrială, alte drepturi 
stabilite prin contractul de so­
cie ta te  şi s ta tu t; b) bunurile 
dobândite ulterior de societate, 
pe parcu rsu l ac tiv ită ţii sale 
economico-financiare; c) drep­
tul de proprietate având ca o- 
b iect p ro d u se le  rea liza te  în 
întreprinderile proprii; d) bene­
ficiile obţinute prin activitatea 
economică desfăşurată de so­

cietate (în măsura în care nu 
sunt supuse distribuirii între a- 
sociaţi); e) drepturile de creanţă 
ale societăţii etc. Pasivul patri­
monial al societăţii comerciale 
este şi el alcătuit dintr-o multi­
tudine de elemente, între care: 
obligaţiile asumate de societate 
faţă de asociaţi; obligaţiile con­
tractate în cadrul desfăşurării 
activităţii economico-financiare 
faţă de persoanele juridice ro­
mâne, ca şi cele asumate faţă de 
persoanele juridice sau fizice 
străine; obligaţiile societăţii faţă 
de personalul ei etc. Indepen­
denţa patrimonială a societăţii 
com erciale determ ină urm ă­
toarele consecinţe juridice: a) 
bunurile aportate de asociaţi ies 
din patrim oniul lor, pentru a 
intra în patrimoniul societăţii, 
unde se constituie în gajul ge­
neral al creditorilor sociali; ca 
urmare, creditorii personali ai 
societăţilor nu le vor mai putea 
urmări, chiar dacă titlurile lor 
sunt anterioare datei la care so­
cietatea a fost constituită (ei vor 
putea ataca însă contractul de 
societate, uzând de acţiunea 
pauliană, dacă sunt în măsură să 
probeze că acel contract le-a fost 
prejudiciabil, sau că a existat o 
intenţie frauduloasă din partea 
tu tu ro r asociaţilor); b) obli­
gaţiile sociale faţă de terţi nu pot
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fi compensate cu cele ale aces­
tora din urmă faţă de asociaţi, şi 
tot astfel nici obligaţiile aso­
ciatului nu se pot compensa cu 
obligaţiile creditorilor săi faţă 
de societate.

PAVILION, denumire generică da­
tă drapelului care se arborează la 
pupa navei, pe catargul navei sau 
în alte locuri cu mare vizibilitate, 
fie pentru a indica apartenenţa 
acelei nave la o anumită ţară, fie 
pentru a sugera apartenenţa na­
vei la o anumită companie ori 
pentru a marca unele situaţii 
speciale (cum ar fi carantină, na- 
vă-spital, etc.). P. poate fi acor­
dat de către ţara de origine a 
armatorului sau de către o altă 
ţară, care îşi oferă propriul său p. 
pentru a obţine avantaje fiscale 
şi de altă natură pentru armator.
O navă poate avea un singur p., 
iar acesta trebuie să fie atestat cu 
documente eliberate de autori­
tăţile statului.

PAVILION DE COMPANIE, denu­
mire dată pavilionului ce indică 
faptul că nava care îl arborează 
aparţine unei anumite companii 
de transport maritim. V. şi pavi­
lion.

PAVILION NAŢIONAL, denumire 
dată pavilionului ce indică apar­
tenenţa navei care îl arborează

la o anumită ţară. P. n. indică 
statul sub protecţia căruia se află 
nava respectivă şi ale cărui legi 
îşi extind incidenţa asupra acelei 
nave, indiferent dacă ea se află 
în apele teritoriale sau în apele 
internaţionale. V. şi pavilion.

PĂRŢI SOCIALE (sau de interes), 
fracţiuni din capitalul social al 
societăţii cu răspundere limita­
tă, similare cotelor-părţi indi­
vize ale coproprietarilor, în care 
se exprimă contribuţia asociaţi­
lor (prin aporturile sociale adu­
se) la formarea acestui capital şi 
în raport cu care se determină 
întinderea dreptului la dividen­
de al fiecărui asociat. Sunt repre­
zentate prin certificate emise de 
administratorii societăţii. Ele nu 
pot fi reprezentate prin titluri de 
credit nominative sau la purtă­
tor. Asociaţii îşi probează exis­
tenţa drepturilor corespunză­
toare p. s. ale lor fie prin inter­
mediul contractului lor de socie­
tate, fie cu ajutorul certificatelor 
emise de adm inistratori. P. s. 
sunt indivizibile şi îşi păstrează 
acest caracter chiar atunci când 
se transmit, prin efectul moşte­
nirii, la mai mulţi moştenitori. 
Ele sunt egale ca valoare, la fel 
ca şi acţiunile emise de socie­
tăţile pe acţiuni, dar, spre deose­
bire de acestea, nu-1 pot îndrep­
tăţi pe titularul lor la un vot piu-
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ral în adunarea generală. Este 
posibil însă ca unora din p. s. să 
li se recunoască un caracter prio­
ritar faţă de altele, în virtutea 
căruia să le confere titularilor lor 
anumite avantaje materiale în le­
gătură cu restituirea aporturilor. 
In principiu p. s. nu sunt accesi­
bile terţilor; de asemenea, ele nu 
sunt negociabile. Totuşi asocia­
ţii pot conveni prin contractul de 
societate că p. s. sunt cesibile, caz 
în care vor putea fi înstrăinate şi 
în favoarea terţilor în condiţiile 
stipulate prin contract.

PENALITATE, denumire generică 
dată sancţiunii pecuniare stabi­
lite de părţile contractante prin- 
tr-o clauză contractuală, numită 
clauză penală şi care constă în- 
tr-o sumă de bani sau în orice 
altă valoare patrimonială cuanti­
ficată, la care se expune contrac­
tantul ce nu şi-a executat sau şi-a 
executat defectuos ori cu întâr­
ziere prestaţia contractualmente 
asumată. P. este datorată de că­
tre debitorul obligaţiei neexecu­
tate sau defectuos executate, 
creditorului acesteia. De regulă, 
p. se concretizează într-o sumă 
de bani stabilită fie global, fie 
procentual, în raport cu valoarea 
obligaţiei vizate. Prin stipularea 
de către părţi a p., creditorul o- 
bligaţiei neexecutate sau defec­
tuos executate este absolvit de

proba existenţei şi întinderii pre­
judiciului pe care l-a încercat da- 
to r i tă  c o m p o rta m e n tu lu i 
culpabil al debitorului. O astfel 
de stipulaţie nu converteşte obli­
gaţia contractuală într-o obliga­
ţie alternativă care să-i confere 
creditorului sau debitorului fa­
cultatea să opteze între execu­
tarea în natură a acelei obligaţii 
şi plata p. Legea română nu per­
mite organului de jurisdicţie să 
majoreze sau să reducă p. Totuşi, 
atunci când respectiva obligaţie 
a fost executată parţial, organul 
de jurisdicţie poate reduce p., 
proporţional cu partea din obli­
gaţie executată. P. nu poate fi 
cumulată cu executarea în na­
tură a obligaţiei decât atunci 
când p. a fost stipulată pentru 
executarea tardivă a obligaţiei.

PENDENTE LITAE (ÎN CURSUL 
PROCESULUI), sintagmă lati­
nă utilizată în limbajul juridic 
modern pentru a desemna peri­
oada de timp în limitele căreia se 
desfăşoară soluţionarea unui li­
tigiu de către organul de juris­
dicţie com petent şi în cadrul 
căreia este necesară sau posibilă 
îndeplinirea anumitor acte de 
procedură ori exercitarea unor 
drepturi.

PENETRAŢIE A PUBLICITĂŢII,
sintagmă ce desemnează gradul



de influenţă a unui mesaj publi­
citar asupra receptorilor săi. P. 
p. presupune atât înţelegerea 
mesajului publicitar de către 
receptorii acestuia cât şi reacţia 
şi atitudinea acestora faţă de o- 
biectul său care se poate con­
cretiza într-un produs, într-un 
serviciu sau o idee. P. p. poate fi 
stabilită prin sondaje şi teste.

PENETRAŢIE DE PIAŢĂ. 1. Sin­
tagmă care în terminologia eco­
nomică, este utilizată pentru a 
desemna acea strategie de mar­
keting ce are ca obiect realizarea 
de vânzări pe o piaţă nouă. 2. 
Grad de utilizare a potenţialului 
pieţei, de către o firmă, într-un 
anumit domeniu al circulaţiei 
mărfurilor (ca de pildă ponderea 
vânzărilor unei mărfi pe o anu­
mită piaţă în decurs de un an).

PER (price/earnings ratio), denu­
mire dată cursului unei acţiuni 
raportat la câştigul unitar adus 
de acţiunile respective. Acest ra­
port se prezintă sub forma unei 
fracţii la numărătorul căreia se 
află cursul acţiunii avută în ve­
dere, iar la numitor se plasează 
fie câştigurile raportate în ulti­
mul an, fie câştigurile estimate 
pentru anul următor. PER arată 
cât trebuie să plătească un in­
vestitor pentru a obţine o uni­
ta te  din câ ş tig u rile  firm ei 
emitente.

PE—PE

PERIOADĂ DE CURIER, expresie 
prin care se desemnează inter­
valul de timp necesar pentru ca 
docum entele com erciale (de 
plată) să ajungă la ghişeele băn­
cii plătitoare.

PERIOADĂ DE GRAŢIE. 1. Denu­
mire generică dată intervalului 
de timp prestabilit prin contrac­
tul de credit în care beneficiarul 
creditului nu are obligaţia să 
ramburseze din suma primită şi 
nici să plătească dobânda afe­
rentă. P. g. este luată în calcul la 
stabilirea perioadei medii de 
rambursare a creditului. Durata 
p. g. influenţează durata medie 
a creditului. 2. (în contractul de 
asigurare) Interval de timp între 
momentul plăţii poliţei de asi­
gurare şi acela din care asigu­
ratul dobândeşte îndreptăţirea 
de a primi anumite servicii din 
partea asigurătorului. 3. P e­
rioadă de timp pe care instanţa 
de judecată o poate acorda debi­
torului în vederea executării de 
către acesta a obligaţiei restante, 
în raporturile comerciale nu es­
te admisibilă acordarea p. g.

PERIOADĂ PRECONTRACTUA-
LĂ, (antecontractuală), interva­
lul de timp scurs între momentul 
în care o persoană îi propune 
altei persoane încheierea unui 
contract şi acela al acceptării
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propunerii respective de către 
destinatarul ei. în acest interval 
de timp se stabileşte un raport 
precontractual între ofertant şi 
destinatarul ofertei. Un aseme­
nea raport se distinge de sim­
p le le  n eg o c ie ri co m erc ia le  
constând în discuţii tehnice şi ju ­
ridice prealabile formulării o- 
fertei; el este reglem entat de 
legislaţiile naţionale, în vreme 
ce desfăşurarea negocierilor are 
loc, potrivit uzanţelor formate în 
practica comercială internaţio­
nală. Perioada precontractuală 
intervine ori de câte ori părţile 
sau reprezentanţii lor nu sunt de 
faţă.

PERISABILITATE, denum ire ge­
nerică dată pierderilor calitative 
şi, implicit, cantitative, la care 
sunt supuse anumite grupe de 
mărfuri ca urmare a trecerii tim­
pului datorită efectelor anumi­
to r p rocese  n a tu ra le  sau ca 
urmare a transportului lor, ori a 
manipulării, depozitării şi des­
facerii lor. Acordarea de p. se 
face pe baza normelor stabilite 
în acest sens. Conform acestor 
norme, p. nu cuprinde pierderile 
prevăzute în normele de consum 
tehnologic; pierderile cauzate 
prin neglijenţa manifestată în 
gospodărirea materiilor prime şi 
materialelor; pierderile datora­
te unor elemente de forţă majo­

ră; pagubele pricinuite prin sus­
trageri. Acordarea de p. este 
co n d iţio n a tă  de co n sta ta rea  
pierderilor cu ocazia inventarie­
rilor periodice ale gestiunilor, 
precum şi la primirea-predarea 
lor. Nu se acordă p. la mărfurile 
preambalate, care au greutatea 
prestabilită şi înscrisă pe amba­
laj şi care sunt destinate desfa­
cerii în reţeaua cu amănuntul.

PERM EABILITATE A PIEŢEI,
sintagmă ce desemnează acea 
caracteristică a pieţei care ex­
primă posibilităţile de acces pe 
aceasta în armonie cu factorii săi 
specifici şi determinanţi. Gradul 
de p. p. diferă de la piaţă la piaţă, 
fiind dependent de acţiunea 
conjugată a unui set de factori, 
şi anume: felul cum piaţa este 
protejată prin legislaţie; măsu­
rile de politică comercială adop­
tate de ţara respectivă; tradiţiile 
şi obiceiurile de consum stator­
nicite pe acea piaţă; natura şi 
caracteristicile produselor exis­
tente; intensitatea cu care se 
manifestă concurenţa; nivelul 
de saturaţie al pieţei; impactul 
demersurilor şi instrumentelor 
utilizate în comercializare. P. p. 
se distinge prin-tr-un caracter 
selectiv: anumite pieţe sunt per­
m eabile num ai pentru  unele 
produse, altele manifestă per­
meabilitate pentru o gamă mai

\
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largă de produse; pe de altă 
parte, p. p. diferă la diferite 
categorii de produse şi în raport 
de durata de timp în care se man- 
îfestă, precum şi de evoluţia 
cererii şi a ofertei.

PESCAJ, termen tehnic utilizat în 
transportul maritim pentru a de­
semna distanţa măsurată pe ver­
ticală de la planul inferior al 
chilei până la linia de plutire a 
navei. P. se exprimă în decimetri 
sau picioare şi diferă în funcţie 
de densitatea apei şi de depla­
samentul navei. La ambele bor­
duri ale navei se află scări de p. 
situate spre prova şi pupa navei. 
Pe aceste scări poate fi citit p. în 
cazul navelor mari este ampla­
sată o scară de p. şi la mijlocul 
navei, pe care se indică p. mediu. 
Uneori, prin contractul de na­
vlosire se stipulează o clauză de 
limitare a p. navei spre a se evita 
operaţiunile de alimbare.

PERM A N ENT ÎN STARE DE 
PLUTIRE (always ajloat), stipu­
laţie ce se inserează în contrac­
tul de navlosire charter-party şi 
prin care se exprimă ideea că na­
va nu este obligată să dea curs 
operaţiilor de încărcare sau de 
descărcare dacă sub chilă nu este 
suficientă apă, cu condiţia ca o 
atare situaţie să nu aibă caracter 
temporar.

PETRODOLARI, valute exprimate 
în dolari, provenite din expor­
turile de petrol care, depăşind 
nevoile proprii ale exportatori­
lor (alţii decât producătorii de 
petrol din S.U.A.), sunt depuşi 
în conturile de depozit la băncile 
com erciale care operează pe 
piaţa financiară, generând astfel 
dobânzi.

PI AŢA AURULUI, concept prin ca­
re se desemnează piaţa pe care se 
derulează tranzacţiile având ca 
obiect vânzarea-cumpărarea de 
aur marfă şi de aur monedizat. 
Cea mai importantă p.a. se află la 
Londra; din alcătuirea sa fac par­
te reprezentanţii a cinci firme 
specializate în expertizarea, vân­
zarea-cumpărarea şi transportul 
lingourilor şi monedelor de aur: 
M oca tta  & G o ld sm ith  Ltd.; 
Sharps, Pixley Ltd.; N.M. Roth- 
schild & Sons Ltd.; Johnson, 
M attey Bankers Ltd.; Samuel 
Montagu & Co. Ltd. P.a. londo­
neză funcţionează astfel: repre­
zentanţii firmelor componente 
se reunesc de două ori pe zi (la 
orele 10,30 şi 15); reuniunile lor 
au scop stabilirea preţului (engl. 
fixing), exprimat în dolari, al un­
ciei troy (31,1 g) de aur fin pentru 
tranzacţiile încheiate în interva­
lul de timp dintre reuniuni. Pre­
ţul se stabileşte în raport cu va­
riaţia cererii şi a ofertei, fiecare
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reprezentant înfăţişând cererile 
şi ofertele primite de firma sa şi 
în baza lor propunând un preţ; 
preţul stabilit pe p.a. este astfel 
rezultatul confruntării concu- 
renţiale a preţurilor propuse de 
participanţii la reuniune. Tran­
zacţiile ce se perfectează aici au 
ca obiect, în covârşitoarea ma­
joritate a lor, lingouri de aur. Nu 
orice lingouri sunt acceptate, ci 
numai cele care provin de la fir­
me de încredere şi care poartă 
anumite poansoane de certifica­
re a conţinutului; lingourile pro­
ven ite  din  R o m ân ia  sun t 
acceptate. Firmele prezentând 
încredere sunt înscrise într-o lis­
tă specială (The good delivery 
list). Procedura de fbcing se de­
rulează astfel: preşedintele reu­
niunii (care în mod tradiţional 
este reprezentantul firmei N.M. 
Rothschild & Sons) anunţă pre­
ţul de deschidere, care, de regulă 
este cel stabilit la reuniunea pre­
cedentă; acest preţ este comuni­
cat telefonic fiecărei firme de 
către reprezentantul său la reu­
niune. Primind comunicarea re­
prezentantului său, firma res­
pectivă va anunţa dacă este inte­
resată să vândă sau să cumpere; 
dacă ea îşi manifestă interesul în 
perfectarea unor tranzacţii de 
vânzare-cumpărare, preşedinte­
le cere informaţii în legătură cu 
numărul de lingouri oferite spre 
vânzare sau solicitate spre cum­

părare. în cazul în care cumpă­
rătorii acceptă preţul de deschi­
dere, prezentând cereri egale cu 
ofertele vânzătorilor la acelaşi 
preţ, preţul de deschidere rămâ­
ne nesch im bat. C ând, însă, 
există un dezechilibru între ce­
rere şi ofertă, se vor propune 
preţuri superioare sau inferioa­
re, până ce, prin jocul propu­
nerilor, se va realiza, în cele din 
urmă, echilibrul, fixându-se ast­
fel noul preţ al pieţei. Preţurile 
stabilite primesc semnificaţia de 
preţuri pentru livrare imediată 
loco Londra; ele sunt comuni­
cate de îndată, prin agenţiile de 
presă, în întreaga lume. Locul de 
vânzare al lingourilor este sediul 
firmei vânzătoare. Piaţa aurului 
din Londra şi-a câştigat o repu­
taţie mondială datorită faptului 
că în perioada 1880-1963 a con­
stituit locul de comercializare a 
întregii cantităţi de aur extrase 
din minele sud-africane (adică 
80% din aurul nou extras). O 
parte din aur se comercializează 
prin bursa din Ziirich, dar îm­
prejurarea nu este de natură să 
înrîurească poziţia şi rolul Lon­
drei ca centru al pieţei libere a 
aurului recunoscut în întreaga 
lume.

PIAŢA COMUNĂ A AMERICII 
CENTRALE (C.A.C.M.) organi­
zaţie economică internaţională 
cu caracter regional, având se-



18 PI— PI

diul la Guatemala City şi urmă­
rind ca obiective mai importante 
liberalizarea schimburilor şi in­
tensificarea comerţului interzo­
nal, aplicarea unui tarif vamal 
comun faţă de terţi, înfăptuirea 
de proiecte comune în sectoa­
rele industriei, agriculturii, fi­
nanciar şi al in frastru c tu rii, 
creşterea nivelului de trai al 
populaţiei ş.a. A fost înfiinţată 
în anul 1980 prin tratatul semnat 
de Costa Rica, El Salvador, 
Guatemala, Honduras şi Nica­
ragua. în îndeplinirea obiective­
lor propuse, statele membre au 
suprimat (până în prezent) ta­
xele vamale pentru cca 95% din 
produsele realizate în zonă şi au 
convenit ca tariful vamal comun 
faţă de terţi să protejeze apro­
ximativ 99% din poziţiile tari­
fare. Totodată, ele au încheiat 
mai mult de 30 de protocoale şi 
convenţii adiţionale pentru în­
făptuirea unor obiective indus­
triale integrate. în operaţiunile 
comerciale subregionale înde­
plineşte un rol important zona 
monetară centroamericană, ca 
sistem  m u ltila te ra l de plăţi. 
S tru c tu ra  o rg a n iz a to rică  a 
C.A.C.M. cuprinde următoarele 
instituţii şi organe comunitare: 
Comisia ministerială, Comisia 
tripartită şi Secretariatul per­
manent, Banca centroamerica­
nă, C am era de com pensaţii,

Institu tu l pentru  cercetare şi 
tehnologie industrială, Institu­
tul pentru nutriţie, Federaţia ca­
m erelor de comerţ, Federaţia 
camerelor şi asociaţiilor indus­
triale etc.

PIAŢA EUROACŢIUNILOR, sin­
tagmă ce desemnează acea com­
p o n en tă  a p ie ţe i fin an c iare  
in ternaţionale, formă im por­
tantă de mobilizare a capitalu­
rilo r , în d eo seb i de că tre  
societăţile transnaţionale, deoa­
rece permite lărgirea surselor de 
capital şi, totodată, depăşirea 
restricţiilor impuse de controlul 
guvernamental. în urma măsu­
rilor de „dereglementare“ a pie­
ţelor internaţionale de capital, 
luate în ultimii ani în principa­
lele ţări occidentale, s-au creat 
condiţii pentru distribuirea ac­
ţiunilor pe scară internaţională 
şi dezvoltarea mai puternică a 
pieţei euroobligaţiunilor. V. şi 
europieţe; piaţa euroobligaţiu- 
nilor; societăţi transnaţionale.

PIAŢA EUROCREDITELOR, sin­
tagmă ce desemnează acea com­
p o n en tă  a p ie ţe i c red itu lu i 
internaţional, reprezentând to­
talitatea operaţiunilor de atra­
gere şi plasare a fondurilor în 
eu rovalu te  pe perioade mai 
mari de un an. Vizează, de re­
gulă, credite având valori ridi­

i
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cate care sunt acordate, în majo­
ritatea cazurilor, beneficiarului, 
de către mai multe bănci, con­
stituite în consorţiu (sindicat). 
V. şi eurocredite; europieţe; eu- 
rovalute.

PIAŢA EURO O B LIG A ŢIU N I­
LOR, sintagmă ce desemnează 
acea componentă a pieţei finan­
ciare internaţionale în cadrul că­
reia se negociază obligaţiuni 
emise în străinătate şi exprimate 
în eurovalute. Emisiunea de eu- 
roobligaţiuni ce reprezintă prin­
cipala formă de mobilizare a 
împrumuturilor pe termen lung 
pe piaţa internaţională de capi­
tal p resupune , în p rinc ipa l, 
următoarele: stabilirea contac­
tului de împrumut; constituirea 
unui consorţiu (sindicat) ban­
car, format din conducătorul e- 
misiunii, agenţii şi plasatorii; 
negocierea condiţiilor creditu­
lui între conducătorul emisiunii 
şi solicitant; lansarea obligaţiu­
nilor prin intermediul consor­
ţiului şi punerea la dispoziţia 
beneficiarului a fondurilor soli­
citate; intrarea în circulaţie a o- 
bligaţiunilor pe piaţa secundară 
(vânzarea şi cumpărarea lor la 
bursă sau la bănci); rambursarea 
împrumutului prin răscumpăra­
rea obligaţiunilor. V şi europie­
ţe; eurovalute.

PIAŢA EURO VALUTELOR, s in ­
tagmă ce desemnează acea com- 
p o n en tă  a p ie ţe i m o n eta re  
internaţionale care subsumează 
totalitatea operaţiunilor de a- 
tragere şi plasare de fonduri pe 
termen scurt, îndeplinite, de re­
gulă, la termene uzuale (de 1, 2, 
3 ,6 ,12 luni). Sub influenţa anu­
mitor factori şi cerinţe (precum: 
afluxul masiv de capitaluri pe 
piaţa monetară internaţională 
ca urmare a primelor două acu- 
tizări a crizei petrolului; dorinţa 
posesorilor de capital lichid de a 
valorifica cât mai rapid acel ca­
p ita l p rin  u tilizarea  lui sub 
forma de „capital fierbinte"; 
preocuparea instituţiilor finan­
ciare de a se sustrage reglemen­
tărilor şi controlului exercitat de 
băncile centrale sau de guver­
nele ţărilor de origine ale prin­
c ipale lo r valu te u tiliza te  în 
tranzacţiile internaţionale; etc.) 
p. e. a cunoscut, în ultimele de­
cenii, o deosebită expansiune. V 
şi capital fierbinte; europieţe; 
eurovalute.

PIAŢA TITLURILOR FINANCIA­
RE, v. piaţă de capitaluri.

PIAŢĂ, concept economic indiso­
lubil legat de producţia de măr­
furi care dă expresie totalităţii 
operaţiunilor de vânzare-cum- 
părare în strânsă corelaţie cu 
fenomenele aferente ofertei şi
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cercrii de mărfuri în conexiune 
cu spaţiul şi timpul de desfăşu­
rare a acestora. P. constituie lo­
cul de întâlnire efectivă, dar şi 
fictivă între vânzătorii şi cum­
părătorii de bunuri — factori de 
producţie (pământ, resurse na­
turale, muncă, capital, infor­
maţii turistice etc.) şi de bunuri 
corporale şi servicii de consum 
individual. Totodată, pe p. se re­
găsesc şi condiţiile concrete în 
care se formează şi se exprimă 
oferta şi cererea de valori eco­
nomice. în dinamica ei, p. cu­
prinde şi procese potenţiale ca: 
cererea în formare, oferta po­
tenţială, oferta pasivă, etc. Pe 
plan istoric, p. devine necesară 
atunci când funcţia consumului 
este separată de funcţia produc­
ţiei. în cadrul p. se finalizează în 
mod practic acţiunea cererii şi 
ofertei, precum şi acţiunea legii 
valorii. P. poate fi: naţională (in­
ternă), internaţională (externă) 
şi mondială. Orice p. se distinge 
prin: obiect (format din tranzac­
ţii economice specifice), volum, 
potenţial, capacitate, structură 
(care la rândul ei cuprinde mo­
dul de organizare a reţelei de 
desfacere şi a instituţiilor afe­
rente, etc.), aria geografică. în 
raport de obiectul operaţiunilor 
de vânzare-cumpărare care se 
consumă, se disting: p. de m ăr­
furi şi de servicii; p. aurului, p.

muncii; p. de capitaluri; p. titlu­
rilor de valoare; p. valutară.

PIAŢĂ A CUMPĂRĂTORULUI,
denumire generică dată pieţei 
pe care cumpărătorul are o po­
ziţie dominantă, oferta unei a- 
numite mărfi căutată de el fiind 
mult mai mare decât cererea 
pentru asemenea produse. P. c. 
presupune în mod necesar ca 
cererea să fie depăşită, în volum 
şi structură, de ofertă. într-o a- 
tare situaţie cumpărătorul poa­
te lua decizia de achiziţionare în 
mod selectiv, pe baza unor cri­
terii tehnice, calitative, de preţ, 
financiare etc. Posibilitatea de 
alegere pe care o are cumpără­
torul determină amplificarea 
concurenţei şi totodată poate 
înrâuri profund politica de pro­
ducţie şi de comercializare a ex­
porturilor. P. c. se poate con­
verti într-o piaţă a vânzătorului 
ca urmare a creşterii numărului 
produselor, a volumului ofertei, 
a diversificării şi îmbunătăţirii 
calităţii produselor şi serviciilor, 
a multiplicării numărului vânză­
torilor, a diferenţierii produse­
lor şi condiţiilor de comerciali­
zare. Exemplu tipic de p. c. este 
piaţa cerealelor în perioadele de 
ofertă maximă. Tot astfel se pre­
zintă şi situaţia pieţei bunurilor 
de consum în ţările dezvoltate 
din punct de vedere economic. 
V. şi piaţă a vânzătorului.
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PIAŢĂ A VÂNZĂTORULUI, denu­
mire generică dată pieţei pe care 
vânzătorul are poziţie dom i­
nantă, cererea fiind mai mare 
decât oferta pentru marfa ofe­
rită de el. Oferta fiind insuficien­
tă, vânzătorul are posibilitatea 
să impună propriile sale condiţii 
de contractare cumpărătorului. 
Pe măsura creşterii numărului 
produselor oferite, volumului o- 
fertei de mărfuri, a diversificării 
şi ameliorării calităţii produse­
lor şi serviciilor, a multiplicării 
numărului vânzătorilor, a dife­
renţierii preţurilor şi condiţiilor 
de comercializare, p. v. se poate 
transforma în piaţă a cumpără­
torului. Piaţa internaţională a 
petrolului constituie un exem­
plu tipic de p. v. V. şi plajă a 
cumpărătorului.

PIAŢĂ A TITLURILOR NECO­
TATE (în term inologie bu r­
sieră), piaţă secundară pe care se 
vând şi se cumpără titluri fi­
nanciare care nu sunt incluse la 
cota oficială a bursei. P.t.n. se 
poate prezenta fie ca un segment 
distinct al bursei de valori, fie ca
o piaţă la ghişeu, (engl. unlisted 
securities market). V. şi piaţă Ia 
ghişeu; piaţă secundară.

PIAŢĂ BACKWARDATION, v. 
backwardation.

PIAŢĂ BURSIERĂ, v. piaţă de ca­
pitaluri secundară.

PIAŢĂ CASH, piaţă pentru marfa 
efectivă ce cuprinde piaţa cu li­
vrare imediată (piaţa spot) şi 
piaţa cu livrare la termen (piaţă 
cash forward). (engl. cash mar­
ket).

PIAŢĂ CONTANGO, v. contango.

PIAŢĂ CONTINUĂ (în operaţiile 
de bursă), sistem de tranzacţii 
bursiere de specificul căruia este 
realizarea unei succesiuni de 
cursuri pentru acelaşi titlu de-a 
lungul şedinţei de bursă. Aceas­
tă piaţă este dominată de prin­
cipiul executării ordinelor în 
timp real şi cotarea de cursuri 
diferite pe parcursul întregii zi­
le. De regulă, p.c. publică zilnic 
patru cursuri şi anume: cursul de 
deschidere; cursul minim al zi­
lei; cursul maxim al zilei şi cursul 
de închidere (engl. continuous 
market).

PIAŢĂ CU LICHIDARE LUNARĂ, 
denumire dată pieţii la termen 
în Franţa. Pe o astfel de piaţă se 
efectuează operaţiuni ferme şi 
condiţionale, (fr. marche â regle­
ment mensuel sau RM).

PIAŢĂ DE AUCŢIUNE (în operaţii 
de bursă), sintagmă ce desem­
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nează acel sistem de tranzacţii 
bursiere de specificul căreia este 
vânzarea şi cumpărarea titluri­
lor financiare în incinta unei săli 
de negociere. în această incintă 
realizarea tranzacţiilor are loc 
prin confruntarea directă a ce­
rerii cu oferta, în mod public, cu 
participarea unor persoane abi­
litate, agenţi de bursă. Ideea de 
aucţiune exprimă aici tocmai 
m etoda de tran z a c ţio n a re  
utilizată de participanţi, metodă 
care este de tipul licitaţiei pu­
blice, presupunând confrunta­
rea deschisă a cererii şi ofertei 
pentru titluri (în sala de nego­
cieri).

PIAŢĂ DE CAPITALURI. I. (Lato 
sensu) Denumire generică dată 
ansamblului de relaţii şi operaţii 
pe care le generează cererea şi 
oferta de capital pentru plasa­
mente pe termen lung, concre­
tizate in  tianzac\ii cu titluri de 
valoare pe termene mai mari de 
cinci ani. Cererea şi oferta de 
capital au surse diferite. Cât pri­
veşte cererea, aceasta poate pro­
veni de la guverne, de la 
municipalităţi, societăţi indus­
triale, societăţi comerciale, so­
cietăţi financiare din ţară şi din 
străinătate. în schimb oferta de 
capital are o altă provenienţă. 
Astfel, aceasta poate proveni de 
la bănci, case de economii, case

de pensii, societăţi de asigurare, 
persoane particulare din ţară 
sau străinătate. Interferenţa ce­
rerii cu oferta de capital este fa­
c ilita tă  de burse le  de valori 
mobiliare, precum şi şi de băn­
cile şi persoanele care se înde­
letnicesc cu vânzarea şi cumpă­
rarea titlurilor de credit prin ca­
re se realizează finanţarea. F ie­
care ţară stabileşte, pe baza unor 
criterii pragmatice, lista opera­
ţiilor specifice pe p. c. A se­
menea operaţii sunt susceptibile 
de o triplă grupare, şi anume: a) 
plasarea şi negocierea valorilor 
mobiliare (acţiuni şi obligaţii); 
b) împrumuturi pe titluri de cre­
dit (lombard); c) împrumuturi 
ipotecare. Sin. piaţă financiară. 
2. (Stricto sensu) Denumire ge­
nerică dată acţiunilor şi obliga­
ţiu n ilo r . E a co n ţin e  d ouă 
componente: p. c. primară şi p. 
c. secundară. Dobânda pe p. c. 
este mai m ate decât dobânda 
practicată pe piaţa monetară. Ea 
diferă în funcţie de cererea şi 
o fe rta  de cap ita l. Sin. piaţa 
titlurilor financiare. V. şi piaţa 
internaţională a capitalurilor; 
p ia ţa  de cap ita lu ri prim ară; 
piaţa de capitaluri secundară.

PIAŢĂ DE CAPIT/U PR I­
MARĂ, componeikVi ^ pieţei ti­
tlurilor financiare pe care are 
loc plasarea noilor emisiuni de
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titluri (acţiuni şi obligaţiuni) fă­
cute de societăţile comerciale 
abilitate în acest sens, cu scopul 
de a-şi procura lichidităţi bă­
neşti. P. c. p. permite, pe de o 
parte, m obilizarea de capital 
pentru utilizatorii de fonduri, 
prin emisiune de titluri, iar pe de 
altă parte facilitează plasarea de 
către public a unor fonduri în 
achiziţii de titluri. V. şi piaţă de 
capitaluri. Sin. piaţă primară.

PIAŢĂ DE CAPITALURI SECUN­
DARĂ, componentă a pieţei de 
capitaluri pe care se vând şi se 
cumpără titluri financiare (titlu­
ri de valoare) pentru ca deţină­
to rii lo r ac tu a li să-şi poată  
redobândi capitalul investit îna­
inte de termenul prestabilit în 
acest scop. P. c.s. se identifică cu 
bursa de valori propriu-zisă. 
Vânzarea titlurilor subscrise şi 
cumpărate se face la cursul zilei 
care poate fi superior sau infe­
rior cursului de achiziţie al aces­
tora. Sin. piaţă secundară. V. şi 
piaţă de capitaluri.

PIAŢĂ DE MĂRFURI, concept e- 
conomic având conţinut complex 
şi exprimând în mod sintetic to­
talitatea tranzacţiilor de vânza- 
re-cumpărare perfectate într-un 
spaţiu geografic determinat. Are 
ca funcţie principală corelarea,

prin intermediul cererii şi al o- 
fertei, concretizate finalmente în 
contracte de vânzare cumpărare, 
a producţiei cu consumul. Fac­
torii esenţiali prin prisma cărora 
poate fi caracterizată, în speci­
ficitatea ei, o anumită p.m. sunt 
modul de producţie, forma de 
proprietate asupra mijloacelor 
de producţie. în ţările cu eco­
nomie de piaţă, tranzacţiile de 
vânzare, nefiind influenţate de 
acte de planificare, se derulează 
spontan; aici p. m. este locul de 
întâlnire a cererii cu oferta, reve- 
nindu-i funcţia de a verifica, de a 
orienta şi atesta echilibrul dintre 
volumul, structura şi calitatea 
producţiei în raport cu aceleaşi 
elemente exprimate de cerere. P. 
m. pot fi clasificate, pe baza di­
feritelor criterii susceptibile de a 
fi luate în considerare, după cum 
urmează: 1. După aria geografică 
de cuprindere se disting: a) p. in­
ternă; aceasta cuprinde totalita­
tea tranzacţiilor de vânzare-cum- 
părare perfectate pe teritoriul 
naţional al unei ţări, între par­
teneri din acea ţară; b) p. interna­
ţională (ce în prezent manifestă 
tendinţa de a deveni mondială): 
subsumează ansamblul tranzac­
ţiilor de vânzare-cumpărare în­
cheiate între parteneri din ţări 
diferite, şi care constituie o con­
secinţă a diviziunii internaţiona­
le a muncii. 2. După natura măr­
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furilor care se vând şi se cum­
pără se disting (independent de 
caracterul intern sau internaţio­
nal al pieţelor): a) p.m. nefungi- 
bile: de specificul acestora este 
tratarea de către vânzători şi 
cumpărători a fiecărei tranzacţii 
în parte, stabilind preţurile şi 
condiţiile de livrare; b) burse de 
mărfuri, adică p.m. fungibile stan­
dardizate se caracterizează prin 
aceea că reprezintă locul de în­
tâln ire  spontană a cererii şi 
ofertei, preţurile fiind deter­
minate sub forma cotaţiilor de 
bursă. Pe p.m. din ţările cu eco­
nomie de piaţă comercializarea 
mărfurilor se realizează în mo­
dalităţi diverse corespunzător 
naturii mărfurilor, practicilor 
comerciale locale şi specificului 
reglementărilor conţinute de le­
gislaţiile naţionale. Uneori tran­
zacţiile se perfectează direct 
între ofertanţi şi beneficiari; al­
teori perfectarea lor este mijlo­
cită  de că tre  in te rm ed ia r i. 
Astfel, atunci când oferta priveş­
te uzine, tehnologii, linii de fa­
bricaţie, maşini şi utilaje, într-o 
mică măsură perfectarea tran­
zacţiilor se face prin interme­
diari; de regulă, în asemenea 
situaţii oferta se adresează di­
rect investitorilor. în cazurile în 
care oferta are ca obiect bunuri 
de a m u m , icguYa co­
mercializarea acestora prin di­

verşi intermediari (precum: re­
prezentanţe comerciale, angro­
sişti, detailişti etc., cu reţele 
proprii de desfacere). în S.U.A. 
se practică o formă modernă de 
comercializare, numită franchis- 
ing; în ţările cu economie de 
piaţă se practică frecvent con­
cesiunile comerciale de diverse 
tipuri.

PIAŢĂ I)E NEGOCIERI (în ope­
raţii de bursă), denumire dată 
sistemului de tranzacţii în care 
titlurile financiare sunt vândute 
şi cumpărate direct de către so­
cietăţile financiare. Aceste so­
cietăţi acţionează în calitate de 
creato ri de p iaţă  m enţinând 
stocuri de titluri şi făcând ope­
raţiuni în cont propriu. Sin .p ia­
ţă  interdealeri. (engl. negociated 
market).

PIAŢĂ EXTERNĂ. 1. Denumire ge­
nerică dată oricărei pieţe care se 
află în exteriorul frontierelor 
naţionale ale statului de referin­
ţă. Poate fi formată din piaţa 
existentă pe teritoriul unei sin­
gure ţări, sau din piaţa existentă 
pe spaţiul unei întregi grupări 
regionale (cum ar fi bunăoară 
Organizaţia Statelor din Carai- 
bele de Est - O.S.C.E.). 2. (Lato 
sensu) Sintagmă ce desemnează 
\oYa\\\ateai \Âe\e\oi m \\om \e ea 
entitate comercială în raport cu
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piaţa ţării de referinţă. Orice p.e. 
are ca obiect tranzacţii econo­
mice şi se caracterizează prin vo­
lum, potenţial, structură, arie 
geografică, funcţionând pe baza 
unui mecanism fundat pe legea 
cererii şi ofertei. P.e. se diferen­
ţiază, după intensitatea activi­
tăţii ce le caracterizează, în: 
concentrate şi dispersate; ferme 
şi slabe. Corespunzător politi­
cilor comerciale utilizate se dis­
ting: p.e. protejate, p.e. regle­
mentate şi p.e. închise. P.e. sunt 
în egală măsură debuşee (pieţe 
de desfacere) şi surse de apro­
vizionare (pieţe de import). An­
samblul schimburilor realizate 
între diverse pieţe formează re­
laţiile economice internaţiona­
le. V. şi piaţă: piaţă mondială.

PIAŢĂ FINANCIARĂ, v. piaţă de 
capitaluri.

PIAŢĂ INTERDEALERI, v. piaţă 
de negocieri.

PIAŢĂ INTERMITENTĂ (în ope­
raţii de bursă), denumire dată 
sistemului de tranzacţii bursiere 
caracterizat prin aceea că stabi­
lirea cursului se înfăptuieşte 
prin fixarea unui preţ de echi­
libru la o oră precizată, (engl. 
caii market).

PIAŢĂ INTERNAŢIONALĂ A CA­
PITALURILOR, denumire ge­

nerică dată pieţei de capitaluri 
pe care tranzacţiile şi operaţiile 
specifice sunt efectuate, prin 
excelenţă, în valută, făcând posi­
bilă circulaţia disponibilităţilor 
de capital pe termen lung din- 
tr-o ţară în alta. P.i. c. este for­
mată din totalitatea p. naţionale 
ale c. (pe care se efectuează 
tranzacţii cu titluri de credit 
străine), precum şi din piaţa eu- 
rocapitalurilor. V. şi piaţă de ca­
pitaluri.

PIAŢĂ INTERNAŢIONALĂ CA­
RACTERISTICĂ, segm ent al 
pieţei mondiale pe care se con­
cretizează cel mai mare volum 
de operaţiuni comerciale cu un 
anumit produs sau cu o anumită 
grupă de produse şi care con­
stituie totodată locul unde se 
stabileşte preţul mondial (inter­
naţional) la acel produs sau la 
acea grupă de produse. V. şi pia­
ţă mondială.

PIAŢĂ IA  GHIŞEU (în termino­
logie bursieră), denumire dată 
pieţii de negocieri unde se tran- 
zacţionează titluri financiare 
necotate la bursele de valori, 
(engl. over-the-counter sau 
OTC).

PIAŢĂ MONDIALĂ, sintagmă ce 
desemnează ansamblul de rela­
ţii care se stabilesc ca urmare a
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tranzacţiilor com erciale con­
venite între producătorii şi con­
sumatorii din ţări diferite şi în 
desfăşurarea şi realizarea cărora 
sunt angajate economiile naţio­
nale din diferite ţări. P.m. con­
stituie spaţiul geografic (care, de 
altfel, cuprinde întreaga plane­
tă) de desfăşurare a circuitului 
economic mondial care la rân­
dul lui se realizează prin circula­
ţia valorilor materiale, a servici­
ilor şi a cunoştinţelor. Form a­
rea p.m. s-a conturat încă din 
sec. XVI, această piaţă devenind 
atotcuprinzătoare în epoca mo­
dernă, ca urmare a accentuării 
diviziunii internaţionale a mun­
cii. P.m. prezintă următoarele 
caractere: a) obiectiv se exprimă 
prin am plificarea continuă a 
in terdependen ţelo r existente 
între economiile naţionale din 
toate ţările; extinderea schimbu­
rilo r econom ice d in tre  state 
constituie o necesitate obiecti­
vă, deoarece nici o ţară, indife­
rent de potenţialul ei economic, 
nu poate obţine performanţe de 
vârf în toate  dom eniile p ro ­
ducte! mc\ uu poale sa pro­
ducă în condiţii eficiente toată 
gama mărfurilor necesare unui 
consum în permanentă creştere 
şi diversificare; b) unic: acesta 
rezultă din unicitatea diviziunii 
mondiale a muncii şi din carac­
terul global al interdependenţe­

lor economice dintre statele lu­
mii; c) complex: complexitatea 
p.m. decurge din diversitatea 
condiţiilor existente în econo­
mia mondială, din diversitatea 
particularităţilor diverselor ei 
componente, din multitudinea 
şi diversitatea participanţilor la 
schimburile economice interna­
ţio n a le . P.m. co n tem p o ran ă  
constituie un sistem diversificat 
format din microsisteme (pre­
cum: pieţe internaţionale carac­
teristice, piaţa monetară, piaţa 
valutară, piaţa capitalurilor etc.) 
care prezintă trăsături specifice, 
pe de o parte, în raport cu dife­
ritele categorii de produse, ser­
vicii, relaţii financiar-valutare ce 
definesc comerţul internaţional, 
iar pe de altă parte în raport cu 
po z iţia  şi n a tu ra  firm elo r 
participante la raporturile de 
com erţ internaţional. în ulti­
mele decenii p.m. se distinge 
prin diversificarea fluxurilor 
econom ice in te rn a ţio n a le  şi 
prin tendinţa de trecere de la 
interdependenţele comerciale 
la cele din domeniul producţiei 
m atei vale, de la exportul de bu­
nuri materiale la exportul de in­
teligenţă (licenţe, know-how \ 
etc.), promovându-se formele \ 
moderne de comerţ exterior (ca 
de pildă, leasing, livrări la cheie; 
etc.). V. şi piaţă internaţională ? 
caracteristică.
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PIAŢĂ MONETARĂ, denumire ge­
nerică dată totalităţii operaţiu­
nilor având ca obiect vânzarea- 
cumpărarea de monedă naţiona­
lă sau străină sau de titluri de 
credit pe termen scurt efectuate 
de către bănci zilnic, cu finali­
tatea echilibrării plăţilor şi în­
casărilor scadente, precum şi 
ansamblului de relaţii econo­
mico-financiare şi juridice pe 
care acestea le generează. Apa­
riţia p.m. s-a datorat împreju­
rării că unele bănci şi instituţii 
financiare (precum băncile ipo­
tecare, casele de economii etc.), 
au, prin natura lor, un surplus de 
încasări, iar altele (ca de pildă 
băncile comerciale, bancherii 
particulari etc.) au un surplus de 
plăţi. In vederea compensării, 
băncile se împrumută între ele 
pe termen scurt. P.m. facilitează 
circulaţia disponibilităţilor bă­
neşti curente la o rată a dobânzii 
având nivelul determinat de ra­
portul existent între cererea şi 
oferta de împrumuturi pe ter­
mene foarte scurte. Organizarea 
p.m. intră în atribuţiile băncilor 
centrale din fiecare ţară şi func­
ţionează sub controlul lor. Ope­
rează pe p.m. trezoreria, băncile 

: comerciale şi alte instituţii fi­
ii . nanciare, operatorii etc. în ve-
I  derea in f lu en ţă r ii d o b ân z ii
f. banca centrală intervine frec-
l  i vent pe p.m.. T otodată, p.m.

constituie instrumentul econo­
mic cel mai important prin care 
statul şi băncile urmăresc să asi­
gure un anumit grad de stabili­
tate m onetară. P.m. poate  fi 
naţională şi internaţională. V. şi 
fiecare din acestea.

PIAŢĂ MONETARĂ INTERNA­
ŢIONALĂ, piaţă m onetară ce 
cuprinde circuitul mondial al 
disponibilităţilor monetare pe 
care le antrenează desfăşurarea 
normală a relaţiilor economice, 
financiare şi de credit. Mecanis­
mele principale ale acestei pieţe 
sunt: circulaţia de monede na­
ţionale pe plan extern sub forma 
eurovalutelor, cursul valutar, 
formarea lichidităţii internaţio­
nale, efectuarea decontărilor pe 
bază de compensaţii sau prin 
utilizarea mijloacelor de plată. 
V. şi piaţă monetară.

PIAŢĂ MONETARĂ NAŢIONA­
LĂ, piaţă monetară care se dis­
tinge prin aceea că cuprinde 
numai tranzacţiile monetare în 
moneda naţională între reziden­
ţii ţării respective. V. şi piaţă 
monetară.

PIAŢĂ PRIMARĂ, v. piaţă de capi­
taluri primară.

PIAŢĂ SECUNDARĂ, v. piaţă de 
capitaluri secundară.
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PIAŢĂ SPOT (în operaţii de bursă), 
denum ire generică dată pieţii 
pentru marfa efectivă a cărei li­
vrare este imediată făcându-se 
contra bani gheaţă, (engl. spot 
market).

PIAŢĂ TEST, segment de piaţă ex­
ternă selectat în vederea reali­
zării unor obiective ale exporta­
torului, şi supusă în acest scop 
unei testări corespunzătoare. 
Rezultatele obţinute prin testa­
re sunt utilizate pentru direcţio­
narea ac ţiun ilo r v iitoare ale 
exportatorului. Printre obiecti­
vele avute în vedere la testare se 
numără: verificarea unor pro­
duse noi; evaluarea capacităţii 
de absorbţie a acestora sau a al­
tor produse pe piaţă; desluşirea 
şi cunoaşterea caracteristicilor 
importatorilor potenţiali; alege­
rea instrumentelor şi mijloace­
lor potrivite pentru susţinerea 
produsului respectiv pe piaţă 
etc. Pe baza informaţiilor obţi­
nute şi a constatărilor făcute pe 
p.t. se stabilesc şi traduc în fapt 
programele de penetrare, con­
solidare şi extindere pe pieţele 
externe. V. şi piaţă externă.

PIAŢĂ VALUTARĂ. 1. Sintagmă 
prin care se desemnează în mod 
generic ansamblul tranzacţiilor 
prompte (la vedere) şi la termen 
având ca obiect schimbul de

valute (liber convertibile) şi de 
devize. Preţul de vânzare, ca şi 
preţul de cumpărare al valutelor 
şi respectiv al devizelor pe p.v» se 
numeşte curs de schimb. în ra­
port cu obiectul concret al tran­
zacţiei consum ată pe această 
piaţă, cursul de schimb poate fi: 
curs de schimb valutar şi curs de 
schimb al devizelor. P.v. este 
prin specificul ei o varietate de 
piaţă bursieră. Ca urmare, me­
canismul de înfăptuire a ei este 
subordonat unor reguli şi prin­
cipii ale acesteia din urmă. între 
cursul la termen şi cel la vedere 
poate apare o diferenţă procen­
tuală. Această diferenţă consi­
derată la un m om ent dat se 
numeşte „cotă de swapu. Atunci 
când cota de swap este pozitivă, 
în sensul că nivelul cursului la 
te rm en  d ep ăşeş te  nivelul 
cursului la vedere, situaţia crea­
tă se numeşte report (sauprimă)\ 
dacă, dimpotrivă, cota de swap 
este negativă, în sensul că ni­
velul cursului la termen este in­
ferior faţă de nivelul cursului la 
vedere, situaţia creată se numeş- ; 
te deport. Cursurile de schimb l 
sunt determinate în principal de |  
raportul dintre cererea şi oferta |  
de valute şi devize, dar suportă 1 
şi influenţa factorilor economici I  
şi politici. Ele se modifică, în J j 
permanenţă, teoretic nelimitat, m  
fără restricţii, dobândind astfel M
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caracterul de cursuri flexibile sau 
flotante. Modificarea lor poate fi 
co n sid era tă  însă sub aspect 
practic în interiorul unui anumit 
spaţiu de joc, oscilând în jurul 
cursurilor paritare, care sun t 
stabilite pe baza parităţii legale 
directe a m onedelor luate în 
considerare. Oferta de valute şi 
devize pe p.v. este determinată, 
pe termen lung, de amploarea 
circulaţiei internaţionale a măr­
furilor şi capitalurilor. Creşte­
rea ex p o rtu r ilo r de m ărfuri 
antrenează implicit creşterea o- 
fertei de devize, iar, majorarea 
importurilor determină implicit 
m ajorarea cererii de devize, 
deopotrivă pen tru  tranzacţii 
prompte ca şi pentru tranzacţii 
la termen. Nivelul cursurilor de 
schimb stimulează sau, după caz, 
frânează exporturile şi im portu­
rile printr-un mecanism de feed- 
back (conexiune inversă) care 
suportă, în permanenţă, anumi­
te perturbări. Pe p.v. se produce 
acţiunea unui set de factori de 
influenţă precum: speculaţia va­
lutară; arbitrajul valutar, inter­
venţia s ta tu lu i în scopul 
determinării cursului valutar con­
cretizată în vânzarea-cumpăra- 
rea de valută de către acesta 
pentru a face ca nivelul cursului 
valutar să corespundă interese­
lor sale. Atunci când oferta şi 
cererea totală de devize coincid

ca nivel, se realizează cursul de 
echilibru. Pe p.v. însă, practic nu 
poate fi realizat un echilibru sta­
bil, tocmai datorită multitudinii 
de condiţii ce trebuie îndeplinite 
simultan în acest scop. Mişcările 
speculative, adeseori având la 
bază aprecieri eronate privind 
evoluţia cursurilor de schimb 
constituie un important factor 
de amplificare a instabilităţii 
p.v.. Astfel, o speculaţie ă la 
baisse, făcută în condiţiile creş­
terii neaşteptate a cursului de 
schimb, determină în mod inva­
riabil o creştere a cererii promp­
te la scadenţa angajamentelor 
anterioare şi deviază cursul de 
schimb faţă de m om entul de 
echilibru. Tot aşa, situaţia p.v. va 
fi grav perturbată de speculaţiile 
ă la baisse cu o anumită valută, 
făcute în ideea unei iminente de­
valorizări a acelei valute. Spe­
culaţia cu devize constituie unul 
din factorii decisivi ai declan­
şării crizelor valutare. De regu­
lă, tranzacţiile efective cu devize 
presupun anumite combinaţii 
între speculaţia cu devize, arbi­
trajele valutare, arbitrajele de cre­
dit şi p lă ţile  o caz io n a te  de 
îndeplinirea operaţiilor de co­
merţ internaţional. Totodată, 
nivelul ratei dobânzii poate de­
termina mişcări de capital, ca 
urmare a producerii unor dife­
renţe în cadrul acestui nivel pe
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plan internaţional; ca urmare pe 
p.v. devin inevitabile tranzacţiile 
de arbitraj de credit. 2. Sintagmă 
ce desemnează în mod generic 
centrul com erţului cu valute 
(convertibile) şi cu devize, cen­
tru care constă, în mod obişnuit, 
într-o bursă de valori şi bănci sau 
case de schimb ce sunt profilate 
pe operaţii cu valute în strânsă 
legătură între ele. Sub aspect 
formal, p.v. se află sub incidenţa 
legislaţiei ţării unde funcţionea­
ză. Varietăţi mai deosebite ale 
p.v. sunt cele ale eurovalutelor. 
V. şi arbitraj valutar; arbitraj de 
credit; â la baisse; deport; re­
port; eurovalute; speculaţie va­
lutară; rata dobânzii; tranzacţii 
prompte; tranzacţii la termen.

PIBOR (Paris Interbank Ojfered Ra­
te), denumire dată ratei medii a 
dobânzii acordată (oferită) de 
principalele bănci comerciale 
franceze celor mai buni clienţi ai 
lor. Este dată publicităţii zilnic 
şi constituie un veritabil reper al 
ratei dobânzii în Franţa. V. şi 
LIBOR.

PIERDERE PE HÂRTIE, v. rezul­
tat virtual.

PIN, denumire prescurtată utilizată 
în practica internaţională pen­
tru a desemna codul personal de 
identificare aferent unui card. 
Este un cod personal atribuit b i­

univoc de către emitentul de card 
unui deţinător de card, pe care 
utilizatorul de card poate fi pus în 
situaţia de a-1 reproduce în vede­
rea verificării identităţii deţină­
torului la o plată cu card deser­
vită de un automat programabil 
sau de un alt mijloc apt să preia 
şi să recunoască pentru comer­
ciant, precum şi să protejeze, cel 
puţin faţă de acesta din urmă, 
conţinutul respectivului PIN. 
Acolo unde plata cu card se 
poate face prin transfer electro­
nic de date, PIN poate fi consi­
derat ca echivalentul electronic 
al semnăturii deţinătorului câr­
dului. V. şi deţinător de card; 
utilizator de card; plată cu card.

PIT (la bursă), segment spaţial în 
incinta bursei format dintr-un 
număr de trepte ce coboară în 
interior şi care acoperă un peri­
metru de câteva zeci de metri 
pătraţi, fiind destinat să serveas­
că perfectării de tranzacţii fu- 
tures şi cu opţiuni.

PLAFONARE A CREDITULUI,
măsură luată de stat şi/sau de 
instituţii financiare prin care se 
limitează volumul creditelor ce 
pot fi acordate de bănci solici­
tanţilor. Această măsură nu ţine 
seama de nivelul resurselor de 
credit disponibile. P. c. poate fi 
adop tată  şi pe plan in terna­
ţional. Aici o asttel de măsură
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este dependentă de mai mulţi 
factori între care: politica finan- 
ciar-valutară a ţărilor creditoa­
re; aprecierea pe care o face 
banca creditoare cu privire la 
bonitatea debitorilor sau a ţării 
acestora; situaţia economică pe 
plan internaţional etc. P. c. este 
utilizată ca instrum ent de di­
minuare şi de dispersare a ris­
cului privind neram bursarea 
creditelor.

PLAIN MEANING, sintagmă en­
gleză exprimând regula consa­
crată în dreptul anglo-american 
(common law) potrivit căreia 
dacă termenii contractului nu 
sunt ambigui, aceştia trebuie in­
terpretaţi conform sensului lor 
evident. în  armonie cu această 
regulă de interpretare a con­
tractelor, fără a se ignora sau 
neglija vo in ţa p ărţilo r, acea 
voinţă este luată în considerare 
numai în măsura în care s-a ma­
nifestat şi după felul în care ea 
s-a manifestat. D eterm inarea 
voinţei părţilor se face pe baza 
înscrisului pe care părţile l-au 
întocmit şi semnat; voinţa păr­
ţilor nu trebuie şi nu poate fi 
căutată în exteriorul stipulaţii­
lor contractuale, ci numai în 
conţinutul acestora, aşa cum a 
fost exprimat prin înscrisul con­
statator al contractului.

gL'IpM

PLAN DE LICHIDARE JUDICIA­
RĂ, demers procedural regle­
m entat de legea rom ână (nr. 
64/1995) în cadrul procedurii de 
lichidare judiciară, concretizat 
în formularea unor propuneri 
scrise referitoare la lichidarea 
averii debitorului, în vederea 
plăţii creditorilor acestuia. P. 
l.j. poate fi propus de: a) debitor;
b) creditorii titulari a cel puţin 
1/3 parte din valoarea creanţe­
lor garantate; c) creditorii chiro- 
grafari (care nu sunt acţionari 
sau ale căror creanţe nu izvo­
răsc dintr-un act juridic cu titlu 
gratuit) titulari a cel puţin 1/3 
din valoarea creanţelor nega­
rantate; d) asociaţii din socie­
tă ţi le  în num e co lectiv ; e) 
asociaţii comanditaţi din socie­
tăţile în comandită; f) acţionarii 
unei societăţi pe acţiuni. P. l.j. 
în principiu trebuie să cuprindă: 
a) condiţiile şi termenele în care 
se vor plăti sau compensa în alt 
mod creanţele creditorilor cu 
garanţii, diferitelor categorii de 
creditori privilegiaţi, asociaţilor 
şi acţionarilor; b) garanţiile ofe­
rite fiecărei categorii; c) catego­
riile ale căror creanţe vor fi 
achitate în întregime, sau nu vor 
fi defavorizate în alt mod prin 
plan; d) dacă şi în ce măsură de­
bitorul şi asociaţii din societăţile 
în nume colectiv şi asociaţii co­
manditaţi din cele în comandită
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vor fi descărcaţi de datoriile 
existente; e) ce despăgubiri ur­
mează a fi oferite tuturor cate­
goriilor, în comparaţie cu ceea 
ce ar primi din distribuire, dacă 
s-ar putea, în cazul unei lichidări 
judiciare; f) posibili cumpără­
tori, şi preţul la care ar putea fi 
vândute părţi din averea debi­
torului şi ce efecte pe care le-ar 
putea produce aceasta, mai ales 
în ceea ce priveşte continuarea 
utilizării unor părţi din între­
prinderea debitorului, folosirea 
salariaţilor, satisfacerea credito­
rilor ş.a. Cheltuielile p. l.j. vor fi 
suportate din averea debitoru­
lui. Dintre p. l.j. propuse, jude- 
cătorul-sindic va admite un plan 
provenind de la părţi legal com­
petente şi care cuprinde toate 
informaţiile cerute. înainte de 
admiterea planului judecătorul- 
sindic poate solicita părerea u- 
nui expert cu privire la acel plan. 
Orice plan admis va fi depus la 
secretariatul tribunalului pen­
tru a fi accesibil tuturor celor 
interesaţi, şi de asemenea va fi 
comunicat tuturor creditorilor 
cunoscuţi, tuturor asociaţilor şi 
acţionarilor. Judecătorul-sindic 
va dispune, odată cu admiterea 
planului, publicarea sa în Moni­
torul Oficial al României, iar 
din momentul publicării se va 
considera că toţi cei interesaţi au 
luat cunoştinţă despre plan. în

termen de 30 de zile de la comu­
nicare, planul va fi supus adop­
tării prin vot de către creditorii 
cu garanţii, creditorii cu prio­
rităţi şi cei chirografari.

PLAN DE REORGANIZARE JU ­
DICIARĂ, demers procedural 
reglem entat de legea rom ână 
(nr. 64/1995) în cadrul procedu­
rii de reorganizare jud iciară 
concretizat în formularea unor 
propuneri scrise de reorganiza­
re a activităţii debitorului în ve­
derea redresării economice a 
acestuia. P. r.j. poate fi propus 
de: a) debitor; b) c red ito rii 
titulari a cel puţin 1/3 parte din 
valoarea creanţelor garantate;
c) creditori chirografari (care nu 
sunt ac ţionari sau ale căror 
creanţe nu izvorăsc dintr-un act 
juridic cu titlu gratuit) titulari a 
cel puţin 1/3 parte din valoarea 
creanţelor negarantate; d) aso­
ciaţii din societăţile în nume co­
lectiv; e) asociaţii comanditaţi 
din societăţile în comandită; f) 
acţionarii titulari a cel puţin 1/3 
din capitalul social al une so­
cietăţi pe acţiuni. P . r. j. în 
principiu trebuie sa cuprindă-, a) 
perspectivele de redresare, in ra­
port cu posibilităţile şi specificul 
a c tiv ită ţii d e b ito ru lu i, cu 
mijloacele financiare disponibi­
le şi cu cererea pieţei faţă dc 
oferta debitorului; b) modali-
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tăţile de lichidare a pasivului, ni­
velul şi perspectivele locurilor 
de muncă, condiţiile sociale pre­
văzute pentru continuarea acti­
vităţii. Planul de reorganizare 
poate să prevadă şi majorarea 
capitalului social. In acest caz, 
judecătorul-sindic va propune 
tribunalului convocarea adună­
rii generale extraordinare a ac­
ţionarilor pentru aprobarea sau 
respingerea propunerii de re­
dresare prin majorare de capital, 
în cazul în care redresarea de­
bitorului depinde de înlocuirea 
unuia sau mai multor conducă­
tori ai debitorului, tribunalul 
poate dispune aceasta, la cere­
rea judecătorului-sindic, a pro­
cu ro ru lu i o ri din oficiu . în  
acelaşi scop şi aceleaşi condiţii, 
tribunalul poate suspenda drep­
tul de vot pentru conducătorii 
debitorului, indiferent dacă sunt 
sau nu retribuiţi. în aceste ca­
zuri, tribunalul va dispune nu­
mirea unui m andatar care să 
exercite dreptul de vot. Cheltu­
ielile planului vor fi suportate 
din averea debitorului. Planuri­
le vor fi supuse judecătorului- 
sindic, care le va admite dacă 
întrunesc condiţiile cerute de le­
ge. Consecutiv admiterii, planu­
rile vor fi depuse la secretariatul 
tribunalului, spre a putea fi con­
sultate de cei interesaţi, şi de a- 
semenea vor fi comunicate tu tu­

ror creditorilor cunoscuţi, debi­
torului şi tuturor asociaţilor sau 
acţionarilor. Odată cu admite­
rea planului, judecătorul-sindic 
va dispune publicarea lui în Mo­
nitorul Oficial al României, cu 
indicarea persoanei care l-a pro­
pus, a datei votării planului şi a 
faptului că votarea se poate face 
şi prin scrisoare în care semnă­
tura creditorului este legalizată 
de către notarul public, comu­
nicată prin orice mijloace şi în­
re g is tra tă  la tr ib u n a l. D in 
momentul publicării se consi­
deră că toate părţile implicate 
au cunoştinţă de respectivul p. 
r.j. Dacă sunt admise mai multe 
p. r. j. de către judecătorul- 
sindic, toate vor fi supuse votării 
în aceeaşi şedinţă a tribunalului. 
N um ai c re d ito r ii  ale că ro r 
creanţe nu sunt contestate vor 
putea vota. Un plan va fi socotit 
acceptat de către categoriile în 
care a fost acceptat de deţină­
torii m ajorităţii valorilor. De 
asemenea, va fi socotit acceptat 
de către fiecare categorie care 
nu este defavorizată prin el. 
După votare, vor fi supuse con­
firmării tribunalului p. r. j. ce 
întrunesc cumulativ urm ătoa­
rele condiţii: a) va fi acceptat de 
cel p u ţin  de două d in tre  
categoriile cu drept de vot, una 
d in tre  ele  fiind ca teg o rie  
d efav o riza tă ; b) m em brii
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categoriilor defavorizate, care 
nu au acceptat planul, să nu ur­
meze să primească mai puţin de­
cât ar fi primit în caz de lichidare 
judiciară, nici mai mult decât va­
loarea totală a creanţelor lor; c) 
creditorii din aceeaşi categorie 
să fie trataţi în mod inegal (ex­
ceptând cazurile când aceştia au 
acceptat expres, printr-un în­
scris, tratamentul inegal). Dacă, 
în aceste condiţii, pot fi confir­
mate mai multe planuri, tribu­
nalu l va confirm a p lan u l 
debitorului. Atunci când planul 
debitorului nu întruneşte con­
diţiile pentru a fi confirmat, tri­
b u n alu l va confirm a p lanu l 
acceptat de categoriile cele mai 
defavorizate. Dacă nici unul din 
p. r.j. nu va fi confirmat, tri­
bunalul va dispune ca judecăto­
ru l-s in d ic  să d ec lanşeze de 
îndată procedura de lichidare 
judiciară. P. r.j. trebuie să pre­
cizeze cum va fi asigurată plata 
persoanelo r angajate pentru  
în d ep lin irea  ac tiv ită ţilo r de 
reorganizare (persoane de spe­
cialitate, administrator, lichida­
tor) şi de asemenea plata altor 
cheltuieli administrative, ce vor 
fi achitate în întregime la data la 
care planul va fi confirmat. D u­
pă confirmarea unui plan de că­
tre tribunal, activitatea debito­
rului va fi reorganizată în mod 
co resp u n ză to r. C rean ţe le  şi

drepturile creditorilor şi ale ce­
lorlalte părţi interesate vor fi 
modificate conform planului ca­
re, în cazul unei executări silite, 
va fi socotit ca o hotărâre defini­
tivă împotriva debitorului. Pre­
vederile p. r.j. sunt obligatorii 
pentru debitor, care va trebui să 
îl ducă la îndeplinire fără întâr­
ziere, putând în continuare să-şi 
conducă activitatea şi să-şi ad­
ministreze averea, sub suprave­
gherea judecă to ru lu i-sind ic , 
dacă tribunalul va dispune alii:;,. 
Dacă debitorul nu se confor­
mează planului, administratorul 
sau oricare dintre creditori va 
putea cere tribunalului lichida­
rea, fără a mai fi necesară do­
vada insolvabilităţii debitorului. 
Dacă p. r.j. nu va fi îndeplinit, 
tribunalul poate hotărî, oricând,; 
vânzarea totală sau parţială o r i; 
lichidarea judiciară a averii de- \ 
bitorului din oficiu, pe baza ra -; 
portului judecătorului-sindic, î 
sau la cererea administratoru-" 
lui, a debitorului sau a reprezen- ; 
tantului creditorilor. |

PI-ASAMENT (în terminologie de j 
bursă), termen utilizat cu sem- * 
nificaţia de investiţie în titluri f 
financiare, (engl. investment). I

PLASAMENT I)E REZERVĂ, de­
num ire generică dată acelei 
p ărţi din rezervele  valutare^
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internaţionale oficiale ale unei 
ţări care este utilizată pentru 
plasamente lichide şi rentabile 
pe piaţa de capital. Fiecare ban­
că centrală deţine valute de re­
zervă. Totalul acestora se divide 
în două părţi, dintre care una 
este menţinută lichidă spre a se 
putea recurge la utilizarea ei 
pentru acoperirea unor nevoi 
urgente, iar cealaltă, caracteri­
zată ca fiind permanentă, ur­
mează să fie plasată cât mai 
rentabil. P. r. se concretizează în 
cumpărarea de obligaţiuni, cer­
tificate de depozit şi alte hârtii 
de valoare purtătoare de do­
bândă superioară dobânzilor 
plătite de bănci la depunerile în 
cont, pe termen scurt, mijlociu 

f sau lung în funcţie de nevoile de 
lichiditate şi de importanţa a- 
cordată creşterii rentabilităţii 

'rezervelor.

PLASAMENT INTERNAŢIONAL 
DE CAPITAL, v. transfer de ca-

i pital pe termen lung.

PLASAMENT PRIVAT, operaţiu­
ne de punere în vânzare de tit­
luri financiare în favoarea unui 
ilumăr determinat de investitori 

> sau către un investitor institu­
ţional. Se consideră, convenţio­
nal, în anumite ţări că este p.p. o 

^\&nzare către un număr de in-
i vestitori mai mic de 100, iar 
|4 §

vânzarea către un număr de in­
vestitori mai mare de 100 repre­
zintă un plasament public, (engl. 
private placement).

PLASAMENT PUBLIC, v. ofertă 
publică.

PLATA CASH, sintagmă prin care, 
în terminologia specifică rapor­
turilor de comerţ internaţional, 
se desemnează plata imediată, 
în numerar, a preţului stipulat 
într-un contract de comerţ in­
ternaţional. Prin specificul său, 
acest concept nu cuprinde în sfe­
ra lui şi plata pe credit (sau la un 
anumit termen): o vânzare este 
cu p.e. atunci când contractul 
respectiv nu conţine în cuprin­
sul său vreo clauză de amânare a 
plăţii, indiferent dacă plata se 
face în momentul livrării mărfii 
sau după scurgerea unui număr 
de zile de la livrare, ce alcătuiesc 
perioada de curier; care poate fi 
mai lungă sau mai scurtă, în ra­
port cu modalitatea de plată, lo­
cul unde se face plata (şi care 
poate fi situat în ţara vânzăto­
rului, ori în ţara cumpărătoru­
lui) şi de distanţa geografică 
în tre  cei doi p a r te n e ri. în  
schimb, plata unor cambii trase 
pe baza unor scrisori de credit cu 
scadenţă la un anumit număr de 
zile calculate de la expedierea 
mărfii sau de la prezentarea do­
cumentelor nu constituie o p.e. 
(engl. cash payment).
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PLAŢI CU CÂRDURI, mijloc de 
stingere a unor obligaţii comer­
ciale presupunând utilizarea ca 
instrument de plată a cartelei de 
plată, care, conform practicii in­
te rn a ţio n a le , este  denum ită 
card. Cârdul este un suport de 
informaţie standardizat, securi­
zat şi individualizat care semna­
lează că deţinătorul său ar putea 
avea acces la dreptul la plată 
conferit de emitent. Un card este 
acceptabil de către comerciant 
ca mijloc de plată folosit ca atare 
de deţinătorul său pentru stin­
gerea obligaţiilor asumate de că­
tre utilizator la procurarea de 
mărfuri, consumul de servicii 
sau obţinerea de avansuri în nu­
merar de la comerciant, în ter­
menele şi în condiţiile legii şi a 
obligaţiilor reciproce. Comerci­
ant, în context, este o persoană 
juridică sau un automat progra­
mabil asupra căruia aceasta (a- 
dică p erso an a  ju rid ică ) are 
constituită şi poate prelua răs­
punderea materială. De specifi­
cul co m erc ian tu lu i în acest 
înţeles este faptul că acceptă car- 
durile ca mijloc de plată integrat 
într-un sistem de prevenire şi 
împărţire a riscului la care, în 
termenele şi condiţiile obligaţii­
lor reciproce, este parte şi asu­
pra căruia poate cere să fie 
instruit. Un card va fi acceptat ca

mijloc de plată conform condi­
ţiilor în care a fost emis şi stipu­
late prin obligaţii reciproce. în 
vederea prevenirii riscurilor de 
neplată, orice instrum ent de 
plată, inclusiv cârdul, va fi ac­
ceptat ca mijloc pentru plată, 
astfel încât să permită unui sis­
tem de transfer de fonduri atât 
debitul transfer, cât şi creditul 
transfer. V. şi carte bancară; 
carte de credit cu memorie; car­
te de credit cu microprocesor; 
ghişeu autom at de bancnote; o- 
bligaţii reciproce; transfer de 
fonduri.

PLĂŢI INTERNAŢIONALE, plăţi 
pe care le implică derularea ra­
porturilor de comerţ internaţio­
nal, plătitorii şi beneficiarii lor 
fiind resortisanţi ai unor ţări di­
ferite. P.i. pot fi: efective, prin 
decontare internaţională şi prin 
credit internaţional. Efectuarea 
p.i. se poate realiza prin diferite 
m odalită ţi de p lată , anum e: 
acreditiv, incasso, ordin de plată 
etc. în acest scop se folosesc in­
strumentele de plată adecvate, 
precum şi titlurile de credit.

PLĂŢI INTERN AŢION ALE E- 
FECTIVE, plăţi internaţionale a 
căror efectuare presupune remi­
terea de aur şi de valută efectivă 
(bancnote, cecuri de călătorie). 
V. şi plăţi internaţionale.
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PLAŢI PRIN CREDIT INTERNA­
ŢIONAL, plăţi in ternaţionale 
concretizate în operaţiuni prin 
care o persoană fizică sau ju­
ridică (creditorul) pune la dis­
poziţia altei persoane dintr-o 
altă  ţară  (debitoru l) un bun 
evaluat în valută, sau o sumă de 
bani în valută, urmând ca aceas­
tă valoare împrumutată să fie 
rambursată creditorului de către 
debitor după un anumit timp, la 
data fixată ca scadenţă sau ca 
termen de rambursare. La suma 
rambursată se adaugă şi dobân­
da aferentă valorii împrumuta­
te. V şi plăţi internaţionale.

PLĂŢI PRIN DECONTARE IN­
TERNAŢIONALĂ, plăţi in ter­
naţionale efectuate prin transfer 
bancar. V. şi plăţi internaţiona­
le.

PLĂŢI PROGRESIVE, v. avans.

POLIŢĂ DE ASIGURARE, înscris 
care certifică încheierea con­
tractului de asigurare, dovedind 
totodată garanţia asumată de a- 
sigurator că o eventuală pagubă 
cauzată de avarierea sau pier­
derea mărfii (cu ocazia trans­
portului) pe parcursul asigurat 
va fi suportată de societatea de 
asigurare. Cuprinde obligatoriu 
urm ătoarele elemente: a) de­
numirea asigurătorului (care

de regulă este o societate de asi­
gurare); b) denumirea asigura­
tu lu i (care este beneficiarul 
eventualei despăgubiri); c) data 
încheierii contractului de asigu­
rare (care prezintă importanţă 
d eo se b ită  p en tru  s tab ilire a  
dreptului de a pretinde despă­
gubirea); d) valoarea asigurării 
şi a primei de asigurare (plătită 
sau datorată asigurătorului); e) 
indicarea atributelor de identi­
ficare (denumire, pavilion etc.) 
ale navei care efectuează trans­
portu l, precum  şi precizarea 
porturilor de încărcare, trans- 
bordare şi descărcare a mărfii; f) 
ară ta rea  riscurilor acoperite  
p rin  asigurare (care trebu ie 
descrise în detaliu şi cu exacti­
tate, pentru preîntâmpinarea u- 
nor divergenţe între asigurat şi 
asigurator, în even tua lita tea  
realizării unui risc); utilizarea u- 
nor termeni echivoci (cum ar fi: 
riscurile uzuale sau riscurile cu­
rente etc.) este inadmisibilă; a- 
tunci când se utilizează formula: 
„asigurarea îm potriva tuturor 
riscurilor“, banca nu-şi asumă 
răspunderea pentru cazul în ca­
re societatea de asigurare apre­
ciază că un anum it risc are 
caracter special. P.a. trebuie să 
corespundă clauzei aferente din 
cuprinsul acreditivului şi să fie 
semnată de asigurator sau de a- 
gen tu l acestu ia . Banca plă-

\



38 PO— PO

titoare a acreditivului are facul­
tatea să refuze o p.a. ce poartă o 
dată ulterioară celei la care a 
fost încărcată marfa pe navă sau 
la care a fost preluată marfa de 
către societatea de navigaţie 
(conform documentelor de în­
cărcare). P.a. trebuie să fie ex­
primată în aceeaşi valută ca şi 
acreditivul. Valoarea cif a măr­
furilor asigurate constituie su­
ma minimă pentru care poate fi 
încheiată o asigurare. Atunci 
când această valoare nu poate fi 
determinată, băncile acceptă su­
ma din factura emisă de exporta­
tor. Băncile acceptă p.a. în care 
este prevăzută franşiza; atunci 
când se indică în mod expres că 
asigurarea trebuie făcută fără 
franşiză, prima de asigurare este 
mai mare.

POLITICĂ COMERCIALĂ, seg­
ment al politicii economice vi­
zând ansam blu l re la ţiilo r  
comerciale externe ale unui stat. 
Cuprinde totalitatea reglemen­
tărilor legale adoptate de acel 
stat, reglementări de natură di­
versă (adm inistrativă, fiscală, 
bancară, valutară etc.), având ca 
finalitate promovarea sau re­
strângerea raporturilor comer­
ciale  ex terne , p recum  şi 
protejarea economiei naţionale 
împotriva concurenţei străine. 
In principal, p.e. îndeplineşte

două funcţii importante şi anu­
me: a) funcţia de promovare şi 
dezvoltare a relaţiilor econo­
mice internaţionale; b) funcţia 
de protejare a economiei naţio­
nale împotriva concurenţei al­
tor state. Obiectivele urmărite 
prin stabilirea p.e. d iferă , în 
funcţie de condiţiile interne şi 
internaţionale existente, de la 
un stat la altul, precum şi în 
funcţie de stadiile de dezvoltare 
economică pe care le parcurge 
fiecare stat. In perioada postbe­
lică s-a conturat tot mai preg­
nant tendinţa de instituţiona- 
lizare a re la ţiilo r economice 
in ternaţionale, tendinţă con­
cretizată în diverse acorduri in­
ternaţionale care sunt convenite 
în ideea codificării anum itor 
principii şi reguli vizând utili­
zarea instrumentelor de p.e. în 
relaţiile reciproce dintre statele 
semnatare. De regulă statele ac­
ţionează prin intermediul a trei 
specii de instrumente de p.e.: in­
strum ente de natură tarifară 
(vamală); instrumente de natură 
netarifară (obstacolele netari­
fare); instrum ente de natură 
promoţională (de promovare şi 
de stimulare). în timp ce pri­
mele două specii menţionate vi­
zează importurile şi urmăresc ca 
finalitate prin excelenţă restrân­
gerea acestora şi menţinerea lor 
sub control, cea de a treia specie
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se referă la exporturi şi este 
menită să le stimuleze şi să le 
impulsioneze. V. şi politică co­
mercială promoţională.

POLITICĂ COMERCIAIA PRO­
MOŢIONALĂ, segment al po­
liticii comerciale ce se defineşte 
prin totalitatea măsurilor adop­
tate de către stat şi de către firme 
în vederea im pulsionării ex­
porturilor. Pentru amplificarea 
exporturilor sunt utilizate pri­
oritar două grupe de instru ­
mente de politică comercială, şi 
anume: instrumente promoţio- 
nale şi instrumente de stimulare. 
Cele dintâi au ca obiectiv princi­
pal atragerea unor clienţi exter­
ni potenţiali pentru a cumpăra 
produse care sunt disponibile 
sau care vor fi disponibile într- 
un viitor apropiat pentru export. 
Astfel de instrumente sunt uti­
lizate la nivel macroeconomic. 
Din grupa lor fac parte: nego­
cierea şi perfectarea de acorduri 
de plăţi, de cooperare econo­
mică, organizarea reprezentării 
comerciale în ţările partenere, 
prestarea anum itor servicii de 
informare şi orientare a cererii şi 
ofertei prin  efectuarea  unei 
publicităţi externe adecvate etc. 
Cât priveşte instrumentele de 
stimulare a exporturilor, acestea 
sunt menite să asigure creşterea 
competitivităţii mărfurilor des­

tinate exportului şi amplificarea 
gradului de cointeresare a pro­
ducătorilor şi exportatorilor în 
vederea impulsionării exportu­
lui. Asemenea instrumente pot 
fi de natură diversă şi anume: a) 
bugetară, precum: subvenţii di­
recte şi indirecte de export; pri­
mele de export etc.; b) fiscală, 
între care: acordarea de facilităţi 
fiscale pentru mărfuri expor­
tate; acordare de facilităţi fiscale 
exportatorilor etc.; c) financiar- 
bancară, ca de pildă: acordarea 
de credite de export; asigurarea 
şi garantarea acestora etc.; d) 
valutară, cum sunt: acordarea de 
prime valutare; adoptarea unor 
măsuri de depreciere valutară 
etc. V. şi politică comercială.

POLITICĂ MONETARĂ, sintagmă 
ce desemnează ansamblul de 
măsuri adoptate de stat prin 
banca centrală pentru reglarea 
emisiunii şi circulaţiei m one­
ta re , precum  şi în vederea 
retragerii banilor din circulaţie 
spre a se crea un echilibru între 
masa m onetară şi nevoile de 
bani ale economiei. Măsuri de 
p.m. cu ren t p rac tica te  sunt: 
m odificarea taxei o ficiale a 
scontului; operaţiunile pe piaţa 
liberă; rezervele obligatorii; 
restricţii de acordare a credi­
telor.
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POLITICĂ VALUTARĂ, concept 
ce subsumează totalitatea măsu­
rilor, normelor legale şi a in­
strumentelor utilizate de către 
stat sau de banca centrală pen­
tru a asigura menţinerea, creş­
terea sau scăderea cursului de 
schimb al monedei naţionale. A- 
re ca finalita te  consolidarea 
monedei naţionale şi în conse­
cinţă asigurarea unui grad de 
stabilitate a acesteia în raport cu 
alte valute şi echilibrarea balan­
ţei de plăţi. Autorităţile mone­
tare folosesc p.v. ca instrument 
de acţiune directă asupra meca­
nismului de formare a cursurilor 
de schimb pe piaţă şi totodată de 
influenţare a conjuncturii eco­
nomice. Uneori măsurile de p.v. 
adoptate de un stat pot leza in­
teresele altor state.

POLITICĂ VAMALĂ, componentă 
semnificativă a politicii comer­
ciale promovată de o ţară care 
subsumează principiile şi nor­
mele legale care fundamentează 
reglementarea modului de in­
trare şi ieşire a m ărfurilor şi 
serviciilor de pe teritoriul vamal 
al unei ţări, precum şi taxele va­
male ori de altă natură perce­
pute asupra operaţiunilor de 
import şi de export. P.v. se ana­
lizează şi ca instrument adecvat 
pentru determinarea competiti­
vităţii comerciale la importul

mărfurilor într-o anumită ţară. 
Totodată p.v. constituie un atri­
b u t al su v e ra n ită ţii  şi in ­
dependenţei oricărui stat. în  
scopul facilitării circulaţiei in­
ternaţionale a mărfurilor şi ser­
viciilor au fost convenite măsuri 
de uniformizare cu referire la a- 
numite aspecte ale p.v. ca de e- 
xemplu; sistemul de clasificare a 
m ărfurilor în tarifele vamale; 
modalităţile de determ inare a 
valorii în vamă; documentele va­
male, precum şi formalităţile va­
male.

POOL. 1. Denumire generică dată 
asociaţiei de state constituită în 
scopul gestionării de către aces­
tea în comun a unei părţi din 
resursele lor. Asemenea asocia­
ţie a fost p. aurului constituită pe 
baza acordului intervenit în anul 
1961 între S.U.A,, Marea Bri- 
tanie, Elveţia şi alte cinci state 
membre ale C.E.E. Această aso­
ciaţie a funcţionat până în anul 
1971. Tot astfel este p. de devize 
care funcţionează şi în prezent 
în cadrul unei zone monetare ca­
racterizată prin utilizarea unei 
m onede unice în schimburile 
dintre ţările membre. 2. Formă 
de monopol concretizată în în­
ţelegerea intervenită între anu­
mite întreprinderi industriale, 
comerciale, bancare etc. pe o pe­
rioadă determinată cu privire la
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acţiuni comune referitoare la ni­
velul preţurilor, folosirea în co­
mun a unor mijloace tehnice 
moderne etc.

PORT LIBER, denumire generică 
dată portului dintr-o anumită 
ţară cu referire la care legislaţia 
acelei ţări prevede că nu se per­
cep taxe vamale pentru bunurile 
introduse în respectivul port sau 
care sunt scoase din raza lui teri­
torială. în p.L sunt admise m ăr­
furi, mijloace de transport şi alte 
bunuri din străinătate cu excep­
ţia celor care sunt prohibite la 
import în acea ţară a căror in­
trare şi ieşire din port sunt strict 
supravegheate vamal. Regimul 
bunurilor care sunt introduse şi 
respectiv scoase din p.L com ­
portă următoarea distincţie: in­
troducerea în p.i. a bunurilor 
indigene se poate face numai cu 
respectarea condiţiilor privind 
exportul sau expedierea tem po­
rară; introducerea în ţară a bu­
nurilor de origine străină aflate 
în p.i. este posibilă numai cu res­
pectarea condiţiilor referitoare 
la import sau la trimiterea tem­
porară. Regimul vamal român 
permite crearea de porturi şi de 
zone libere pe teritoriul Româ­
niei. în  general, crearea de p.L dă 
expresie in te re su lu i ţă rii în 
cauză de a dezvolta traficul co­
mercial prin acele porturi, de a

stimula utilizarea mijloacelor de 
transport proprii, precum şi de a 
se implica în desfăşurarea unor 
activităţi economice şi financia­
re. Sin. porto franco. V. şi zonă 
liberă.

PORTOFOLIO MANAGEMENT, 
sintagmă ce în terminologia bur­
sieră engleză desemnează mana­
gementul portofoliului. V. şi 
management de portofoliu.

PORTOFOLIU, concept ce în ter­
minologia bursieră desemnează 
o colecţie de titluri, de regulă 
diferite, care sunt deţinute în 
bloc de că tre  un investito r, 
(engl .portofolio).

PO STERIO R  TEM PO RE POT- 
IOR IURE, expresie latină ex­
primând regula potrivit căreia 
unui conflict între două uzuri 
convenţionale la care s-ar fi re­
ferit părţile prin contractul lor, 
interpretarea acelor uzuri se va 
face în sensul că ultimul în timp, 
în rap cn  cu data încheierii con­
tractului, urmează să fie consi­
derat că este uzul la care s-au 
referit părţile. Conflictul dintre 
două asemenea uzuri echivalea­
ză cu conflictul d in tre  două 
stipulaţii contractuale, deoarece 
şi uzurile convenţionale, la fel ca 
orice stipu la ţie  contractuală, 
sunt expresia voinţei părţilor 
contractante.
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POTENŢIAL AL PIEŢEI, denumi­
re generică dată segmentului din 
capacitatea pieţei care poate 
primi satisfacere în condiţii ma­
teriale şi financiare determinate 
la un nivel dat al preţurilor. P. 
p. poate fi analizat ca potenţial 
total, ca potenţial de import, şi ca 
potenţial de export. V. şi fiecare 
din acestea.

POTENŢIAL I)E EXPORT, varie­
tate a potenţialului pieţei ce ex­
prim ă vo lum ul d isp o n ib il i­
tăţilor de produse şi servicii pen­
tru export. Determinarea p. e. se 
face pe baza unor tehnici spe­
cifice, şi anume: metoda balan­
ţelor, care se utilizează pentru 
produse la care se cunosc sur­
sele, iar necesarul de consum 
poate fi evaluat; metoda evaluă­
rii prin analogie, care în esenţă 
presupune extinderea unor ele­
mente cunoscute ale pieţelor în 
privinţa cărora există informaţii 
pentru desluşirea altor elemen­
te insuficient cunoscute ce for­
mează obiectul cercetării; meto­
da re la ţiilo r in ter-industria- 
lizate utilizată pentru evaluarea 
potenţialului pieţei în ce priveş­
te produse ce sunt interdepen­
dente pe fluxul prelucrării de la 
materia primă la produsul finit 
etc. V. şi potenţial al pieţei.

POTENŢIAL DE IMPORT, varie­
tate a potenţialului pieţei care 
dă expresie volumului produse­
lor sau serviciilor introduse din 
exterior pe piaţa unei ţări deter­
minate care pot fi absorbite de 
acea piaţă într-o anumită peri­
oadă de timp. V. şi potenţial al 
pieţei.

POTENŢIAL TOTAL, potenţialul 
pieţei rezultat pnn însumarea 
potenţialului de import şi a po­
tenţialului de export. V. şi po­
tenţial al pieţei; potenţial de 
import; potenţial de export.

POZIŢIE. 1. (în operaţii de bursă) 
Termen ce este utilizat pentru a 
exprima situaţia în care se gă­
seşte un operator la bursă în ra­
port cu titlurile tranzacţionate.
P. este numită lungă atunci când 
operatorul dispune de titluri sau 
este cumpărător de titluri. P. es­
te numită scurtă ori de câte ori 
operatorul datorează titluri sau 
este vânzător de titluri. 2. Ter­
men utilizat pentru a exprima 
situaţia titlurilor în contul unui 
operator la bursă. în cazul în 
care contul este creditor (adică 
operatorul deţine titlurile) p. 
este lungă, iar atunci când contul j 
este debitor (ceea ce implică 
faptul că operatorul datorează 
titlurile) p. este scurtă. P. este 
închisă daca so ldu l contului
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operatorului este nul. 3. (în pro­
cesul decizional al unei firme) 
Termen utilizat pentru a sugera 
gradul de participare al unui a- 
sociat sau al unui grup de aso­
ciaţi, la sistemul decizional al 
unei societăţi comerciale, grad 
de participare dat de ponderea 
participării la capitalul social a 
acelui asociat sau grup de aso­
ciaţi. Ponderea participării lor la 
capitalul social determ ină şi 
ponderea voturilor lor în totalul 
numărului de voturi.

POZIŢIE DE CONTROL. 1. Sin­
tagmă ce exprimă situaţia în care 
se găseşte deţinătorul unui pa­
chet de acţiuni care prin numă­
rul şi valoarea lor totală conferă 
acestuia posibilitatea exercitării 
unuui control de facto asupra 
societăţii comerciale emitente a 
acţiunilor respective. 2. Sintag­
mă utilizată cu semnificaţia de 
m inoritate de blocaj, concept 
care desemnează orice partici­
pare la capitalul unei societăţi 
comerciale de natură să confere 
d e ţin ă to ru lu i p ach etu lu i de 
acţiuni minimum o treime din 
totalul drepturilor de vot

POZIŢIE DE TREZORERIE VA­
LUTARĂ, expresie ce în termi­
nologia bancară desem nează 
relaţia între angajamentele va­
lutare la termen şi activele la

vedere ale unei bănci. Poate fi: 
echilibrată, excedentară şi defi­
citară. V. şi fiecare din acestea.

POZIŢIE I)E TREZORERIE VA­
LUTARĂ DEFICITARĂ, varie­
tate a poziţiei de trezorerie  
valutară caracterizată prin aceea 
că activele la vedere ale băncii 
sunt valori inferioare angaja­
mentelor acesteia. V. şi poziţie 
de trezorerie valutară.

POZIŢIE DE TREZORERIE VA­
LUTARĂ ECHILIBRATĂ, va­
rietate de poziţie de trezorerie 
valutară care se distinge prin a- 
ceea că eşalonarea creanţelor 
băncii corespunde cu aceea a an­
gajamentelor ei. V. şi poziţie de 
trezorerie valutară..

POZIŢIE I)E TREZORERIE VA­
LUTARĂ EXCEDENTARĂ, va­
rietate a poziţiei de trezorerie 
valutară de specificul căreia este 
faptul că activele la vedere ale 
băncii sunt superioare angaja­
mentelor la termen. V. şi poziţie 
de trezorerie valutară.

POZIŢIE DESCHISĂ DE PIAŢĂ, 
v. risc de piaţă (în cazul plăţilor 
cu card).

POZIŢIE MAJORITARĂ, sintag­
mă ce desemnează acea parti­
cipare la formarea capitalului 
social al unei societăţi corner-



44 PO— PR

ciale care conferă deţinătorului 
pachetului respectiv de acţiuni 
mai mult de jumătate din totalul 
voturilor pe care îl implică pro­
cesul decizional al societăţii 
emitente.

domeniu, cu 5 zile şi, respectiv 
cu 3 zile mai înainte de data so­
sirii probabile a navei. Ele sunt 
urmate de anunţul definitiv care 
se transmite cu 24 de ore înainte 
de sosirea navei.

POZIŢII DESCHISE (în operaţii 
de bursă), sintagmă ce desem­
nează numărul total de contrac­
te futures sau de opţiuni care nu 
au fost compensate sau execu­
tate prin livrare.

PRAG DE RENTABILITATE, de­
numire dată punctului în care 
veniturile şi costurile sunt egale 
ca valoare. P. r., în cazul opţiu­
nilor call, se obţine din însu­
marea preţului de exercitare şi a 
primei, iar în cazul opţiunilor 
put obţinerea acestui prag se 
realizează prin scăderea primei 
din preţul de exercitare, (engl. 
breakeven point. V. şi preţ de 
exercitare; primă; opţiune call; 
opţiune put.

PREAVIZE APROXIMATIVE, sin­
tagmă ce desemnează în trans­
portul maritim de marfă anun­
ţurile periodice cu caracter pre­
liminar pe care le face coman­
dantul navei către autorităţile 
portuare ale portului de desti­
naţie a acesteia cu privire la data 
sosirii ei în acel port. P.a. se dau, 
în a rm on ie  cu u zan ţe le  din

PRECOM PENSAŢIE (cum păra­
rea anticipată), v a r ie ta te  de 
contrapartidă presupunând pre­
luări anticipate de mărfuri şi/sau 
servicii în perspectiva certă a u- 
nor livrări corespunzătoare pe 
care beneficiarul preluării ur­
mează a le face în viitor. Se cre­
ează astfel un credit de către cel 
care efectuează primele livrări 
care urmează a fi rambursat de 
către beneficiar prin livrări de 
marfă sau de servicii ulterioare. 
V. şi contrapartidă.

PREDARE A MĂRFII, obligaţie ce 
revine vânzătorului prin efectul 
contractului de vânzare comer­
cială  in te rn a ţio n a lă  şi care 
constă în transmiterea mărfii o- 
biect al acestui contract de la 
vânzător la cumpărător la locul 
şi la data convenite de părţi. în 
cazul produselor tehnice p. m. 
presupune şi predarea docu­
mentaţiei tehnice, a instrucţiu­
nilor de punere în funcţiune şi 
de u tilizare. M arfa se predă 
cum părătorului sau reprezen­
tantului autorizat al acestuia 
care vor verifica corespondenţa
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cantitativă şi calitativă a acesteia 
cu clauzele contractului. în caz 
de existenţă a unor lipsuri can­
titative sau a unor deficienţe 
calitative datorate culpei vânză­
torului, cumpărătorul poate for- 
m ula re c lam aţii ad re sa te  
vânzătorului în condiţiile prevă­
zute de contract. V. şi contract 
de vânzare comercială in terna­
ţională.

PREEMŢIUNE, facultate recunos­
cută de lege sau stabilită prin 
contract în favoarea unei per­
soane (fizice sau juridice) de a fi 
preferată înaintea oricărei alte 
persoane la încheierea unui con­
tract. De regulă p. izvorăşte din 
contract.

P R E FE R IN Ţ E  COM ERCIALE,
sintagmă ce desemnează regi­
mul derogatoriu de la clauza na- 
ţ iu n ii  ce le i mai fav o riza te  
caracterizat prin instituirea unui 
statut de favoare în ce priveşte 
schimburile comerciale recipro­
ce dintre anumite ţări. De re­
gulă, p.e. vizează în egală măsură 
domeniul tarifar şi domeniul ne­
tarifar. P.e. se concretizează în 
scutirea de taxe vamale a pro­
duselor importate din ţara în be­
neficiul căreia acestea au fost 
acordate, ori în reducerea taxe­
lor vamale aplicate acelor pro­
duse şi p re su p u n e  to to d a tă

abolirea tuturor barierelor ne­
tarifare în raporturile de comerţ 
internaţional dintre ţările impli­
cate.

PREFERINŢE VAMALE, sintagmă 
ce desemnează un regim comer­
cial de favoare care se convine 
de către anumite state în rapor­
turile dintre ele şi care vizează 
numai domeniul tarifar. P.v. se 
concretizează în desfiinţarea sau 
reducerea taxelor vamale pentru 
totalitatea produselor, pentru a- 
numite produse sau pentru u- 
nele grupe de produse care fac 
obiectul tranzacţiilor comercia­
le ce se derulează în relaţiile co­
merciale reciproce dintre statele 
implicate.

PREJUDICIU, element (condiţie) 
a răspunderii civile, constând în 
consecinţele negative patrim o­
niale şi morale suferite de către 
o persoană ca urmare a faptei 
ilicite săvârşite de către o altă 
persoană, ori a acţiunii unui ani­
mal sau lucru aflat sub paza ju ­
ridică a altei persoane. Consti­
tuie p. distrugerea sau degrada­
rea unui bun, vătămarea inte­
grităţii corporale sau a sănătăţii 
unei persoane, lezarea onoarei 
ori calităţii de creator a unei 
persoane, lezarea reputaţiei u- 
nei firme comerciale etc. De 
existenţa unui p. este condi­
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ţionată naşterea obligaţiei de 
despăgubire. A tingerea adusă 
dreptului sau interesului legitim 
al unei persoane determină naş­
terea dreptului la reparaţie nu­
mai în măsura în care produce 
un p.. în cazul în care p. încercat 
de o persoană a fost acoperit de 
un terţ, benevol sau în execu­
tarea unei obligaţii, victima îşi 
păstrează dreptul la reparaţie 
împotriva autorului faptei păgu­
bitoare, numai dacă ajutorul dat 
de terţ acesteia are caracterul u- 
nei liberalităţi care nu-1 îndrep­
tă ţe ş te  pe a u to ru l ei să se 
întoarcă împotriva făptuitoru­
lui. De asemenea, victima poate 
cumula despăgubirea datorată 
de cel responsabil şi cu suma da­
torată de asigurător în ipoteza 
asigurării de viaţă sau contra 
accidentelor, aceste feluri de asi­
gurare constituind, prin speci­
ficul lor, forme de economisire 
şi nu modalităţi de reparaţiuni. 
P. trebuie să fie cert, personal, 
direct şi să rezulte din atingerea 
adusă unui drept sau unui inte­
res legitim.

PRELEVĂRI VARIABILE, instru­
ment de politică comercială a- 
vând caracter netarifar utilizate 
de ţările membre ale Uniunii 
Europene cu scopul de a limita 
sau de a îm piedica im portul 
ex traco m u n ita r de p ro d u se

agricole supuse regulamentelor 
de piaţă. P.v. se concretizează ca 
taxe stabilite pe baza calculării 
diferenţei între preţul prag şi 
preţul internaţional la produsul 
respectiv (acest din urmă preţ 
fiind de regulă mai scăzut). 
Preţul prag rămâne relativ stabil 
pentru o perioadă de un an, iar 
preţul de pe piaţa internaţională 
oscilează în permanenţă. De aici 
şi variabilitatea continuă a -di­
ferenţei dintre cele două pre­
ţuri, ceea ce face ca şi volumul 
încasărilor prin perceperea de 
p.v. să varieze permanent. Dacă 
în raport cu preţurile comuni­
tare preţurile mondiale scad, ta­
xele de prelevare cresc şi astfel 
se analizează ca fiind un mijloc 
de protecţie mai eficient decât 
taxele vamale.

PRELUCRARE ÎN LOIIN, v. con ­
tract internaţional de lohn.

PREPUS, auxiliar de comerţ înde­
plinind rolul de reprezentant 
permanent al unui comerciant 
însărcinat cu exercitarea comer­
ţului acestuia. P. acţionează fie 
ca mandatar general, fie ca man­
datar specializat al comercian­
tului; şi într-un caz şi în celălalt, 
el se substituie acestuia, nego­
ciind şi încheind acte asupra 
fondului de comerţ încredinţat, 
în numele şi pe seama reprezen­
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tantului. Neexercitând comerţul 
în nume propriu, p. nu trebuie să 
aibă capacitatea de a se obliga; 
este însă necesar ca el să posede 
discernământ, iar voinţa lui să 
fie neviciată în momentul când 
acţionează. Atunci când încheie 
acte juridice cu terţii, cu privire 
la comerţul reprezentatului, p. 
trebuie să le înfăţişeze acestora 
calita tea sa de reprezentan t, 
adăugând semnăturii sale men­
ţiunea „prin procură44 şi să in­
dice firma pentru care lucrează.

P R E S C R IP Ţ IE  E X TIN C TIV Ă,
mijloc de stingere a dreptului la 
acţiune în sens material, prin 
neexercitarea acelui drept în in­
tervalul de timp stabilit de lege. 
Ea face ca titularul unui drept 
subiectiv, sau creditorul care a 
rămas inactiv un anumit răstimp 
să-şi piardă ocrotirea dreptului 
respectiv pe calea acţiunii în jus­
tiţie sau la arbitraj şi, odată cu 
aceasta, posibilitatea de a obţine 
executarea silită a obligaţiei co­
relative lui. P.e. asigură stabi­
lita tea şi certitud inea rap o r­
turilor juridice, securitatea cir­
cuitului civil. Prin aplicarea ei se 
evită dificultăţile de ordin pro­
bator care s-ar putea ivi odată cu 
trecerea unui timp mai înde­
lungat, fie ca urmarea pierderii 
sau distrugerii înscrisurilor pre- 
constituite, fie din pricina dis­

pariţiei unor martori importanţi 
sau a dim inuării preciziei cu 
care faptele pot fi reconstituite 
pe baza datelor păstrate în me­
morie. Stingerea prin prescrip­
ţie a d re p tu lu i la ac ţiu n e  
constituie sancţiunea instituită 
de lege pentru titularul acelui 
drept care, din neglijenţă nu l-a 
exercitat un timp îndelungat. 
Domeniul de aplicare al p.e. cu­
prinde, în măsura în care legea 
nu dispune altfel, orice drept la 
acţiune având un obiect patri­
monial, precum şi dreptul la 
acţiunea în anulare. Răm ân 
exterioare acestui domeniu, cu 
excepţia cazurilor prevăzute de 
lege, drepturile nepatrimoniale, 
dreptul la acţiunea în nulitate 
absolută (care însă nu include şi 
pe acela referitor la valorificarea 
consecinţelor patrim oniale ce 
decurg din nulitatea constatată), 
drepturile la acţiune în sens pro­
cesual care nu sunt dublate dc 
un drept la acţiune în sens mate­
rial (cum sunt acţiunile în con­
statare, acţiunile pentru asigu­
rarea dovezilor etc.), precum şi 
drepturile secundare (ca de ex. 
dreptul la alegere în cazul unei 
obligaţii alternative, dreptul de 
denunţare unilaterală a unui 
contract, dreptul de preemţiune 
etc.). Termenul general de pre­
scripţie este de trei ani. Legea 
prevede şi o serie de termene
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speciale, mai scurte (de ex. 6 luni 
pentru acţiunile privitoare la vi­
ciile ascunse, restituirea de di­
ferenţe de preţ rezultate din 
recalcularea sau aplicarea lor 
greşită etc.). Termenul de p.e. 
începe să curgă de la d a ta  
naşterii dreptului la acţiune, ca­
re cel mai frecvent se produce la 
data încălcării dreptului subiec­
tiv (în cazul drepturilor absolu­
te); în ip o teza  ra p o rtu r ilo r  
juridice având ca obiect o in­
acţiune, dreptul la acţiune se 
naşte în momentul săvârşirii ac­
ţiunii de către subiectul pasiv, de 
la care acesta din urmă era o- 
bligat să se abţină; când rapor­
turile juridice au ca obiect o 
obligaţie de a da sau de a face, 
naşterea dreptului la acţiune are 
loc la data când creditorul poate 
cere executarea acelei obligaţii; 
în raporturile juridice în care de­
bitorul se obligă să săvârşească o 
acţiune la cererea creditorului, 
ca şi în acela în care termenul de 
executare al obligaţiei debitoru­
lui nu este stabilit, data naşterii 
dreptului la acţiune coincide cu 
data naşterii raportului juridic; 
în ce priveşte obligaţiile sub con­
diţie suspensivă sau cu termen 
suspensiv, dreptul la acţiune se 
naşte pe data împlinirii condiţiei 
sau expirării termenului; !n ca­
zul creanţelor având ca obiect 
p re s ta ţii  succesive, p en tru  
fiecare dintre acestea se naşte un

drept la acţiune separat, ce se 
prescrie distinct de celelalte; p.e. 
a acţiunii în anulare pentru vio­
lenţă începe să curgă de la data 
încetării violenţei, iar în cele­
lalte cazuri de nulitate relativă, 
de la data când cel îndreptăţit, 
rep rezen tan tu l său legal sau 
persoana chemată de lege să-i 
încuviinţeze actele a cunoscut 
cauza de nulitate, însă nu mai 
târziu de la împlinirea a 18 luni 
de la data încheierii actului; 
dreptul la acţiune pentru valo­
rificarea pretenţiilor patrim o­
niale legate de un act nul începe 
să se prescrie de la data rămâ­
nerii definitive a hotărârii or­
ganului de jurisdicţie (instanţă 
de judecată sau tribunal arbi­
trai) prin care s-a constatat nu­
li ta te a  ab so lu tă  sau a fost 
declarată nulitatea relativă a ac­
tului respectiv; în cazul viciilor 
ascunse ale unui lucru transmis 
sau ale unei lucrări executate, 
curgerea prescripţiei începe de 
la data descoperirii viciilor, dar 
nu mai târziu de împlinirea unui 
an de la predarea lucrului sau 
lucrării iar în cazul unei con­
strucţii, cel mai târziu de la 
împlinirea a trei ani de la pre­
dare; dreptul la acţiune izvorât 
din fapte ilicite începe să se pre­
scrie de la data când păgubitul a 
cunoscut sau trebuia să cunoas­
că atât paguba, cât şi pe cel ţinut
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să răspundă de ea, soluţie care se 
aplică prin asemănare şi în cazul 
îmbogăţirii fără justă cauză. Cât 
priveşte momentul final al p.e., 
când termenul este stabilit pe 
ani, luni sau săptămâni, acesta 
este ziua anului, lunii sau săp­
tăm ânii corespunzătoare zilei 
de plecare. Cursul p.e. se sus­
pendă sau se întrerupe în pre­
zenţa unor împrejurări expres 
menţionate de lege în acest sens. 
în dreptul privat român, p.e. a 
dreptului la acţiune este supusă 
aceleiaşi legi care reglem en­
tează dreptul subiectiv însuşi. în 
ţările de common law, prescrip­
ţia sancţiunii este guvernată de 
lex fori. Legea contenciosului 
adm inistrativ nr. 29/1990 sta­
bileşte termenul special se pre­
scripţie de 30 de zile pentru 
dreptul celui vătămat printr-un 
act administrativ de a sesiza tri­
bunalul (art. 5). Legea societă­
ţilo r com erciale nr. 31/1990 
stabileşte două termene speciale 
ale prescripţiei, de 6 luni (art. 
31) şi de 3 ani (art. 37). De ase­
menea, legea concurenţei nelo­
iale nr. 11/1991 stabileşte un 
termen special de prescripţie de 
un an pentru dreptul la acţiune 
prevăzut de art. 9.

PRESTĂRI DE SERVICII, activi­
tăţi specifice concretizate în în­
d e p lin ire a  u n o r o p e ra ţiu n i 
diverse în domenii ca: transpor­
turi, telecomunicaţii şi expediţii

in te rn a ţio n a le , co n s tru c ţii-  
montaj, consultanţă, inginerie, 
asigurări internaţionale, servicii 
bancare, turism, asistenţă tehni­
că, economică etc. P. s. formează 
obiectul unor contracte diverse 
în virtutea cărora un contractant 
(prestatorul) se obligă să furni­
zeze celuilalt contractant (bene­
ficiaru l) anum ite servicii în 
schimbul plăţii tarifului conve­
nit. Ponderea p. s. în raporturile 
de comerţ internaţional este im­
portantă şi se află mereu în creş­
te re . C onform  ev a lu ă rilo r 
internaţionale, p. s. reprezintă 
cca 25-30% din valoarea comer­
ţului mondial.

PREŢ. 1. (în sens juridic) Denumire 
generică dată obiectului presta­
ţiei cumpărătorului. Constituie 
un element esenţial al contrac­
tului de vânzare-cumpărare şi dă 
expresie valorii lucrului vândut. 
P. trebuie să îndeplinească ur­
mătoarele cerinţe cumulative: 
a) Să fie fixat în bani. Stabilirea 
p. sub forma unei sume de bani 
este de esenţa vânzării. Dacă în­
străinarea unui lucru se face nu 
pentru o sumă de bani, ci pentru 
a fi schimbat cu un alt lucru sau 
pentru stingerea unei obligaţii, 
ori în schimbul altei prestaţii, 
respectivul contract nu va fi o 
vânzare , ci un co n tra c t de 
schimb, sau după caz, o dare în 
plată sau un alt contract, fie el 
chiar nenumit, b) Să fie deter-
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minat sau determinabil. P. este 
determinat în cazul în care păr­
ţile stabilesc de comun acord, în 
chiar momentul încheierii con­
tractului, cuantumul lui. D eter­
minarea p. nu implică stabilirea 
modalităţii de plată (de ex. plată 
în rate sau plată unică), nici a 
term enului plăţii, aceste ele­
mente urmând a fi determinate, 
în lipsă de stipulaţie contractua­
lă, conform legii. P. este deter­
m inabil a tunci când p ărţile  
precizează în contract numai e- 
lementelc pe baza cărora el va 
putea fi determinat în viitor pâ­
nă cel târziu la scadenţa obli­
gaţiei dc plată. P. este determi­
nabil şi în ipoteza când stabilirea 
lui este lăsată la aprecierea unui 
terţ ales de comun acord de către 
părţi sau de către persoana de­
semnată de părţi. Terţul nu ac­
ţionează în acest caz nici ca 
arbitru şi nici ca expert ci în cali­
tate de mandatar al părţilor îm­
puternicit de ele să stabilească 
preţul. M andatul încredinţat 
terţului fiind creaţia voinţei co­
mune a părţilor va putea fi re­
vocat tot prin voinţa comună a 
lor. Determinarea p. nu poate fi 
lăsată la aprecierea ulterioară a 
contractanţilor şi nici nu poate 
fi dependentă numai de voinţa 
uneia dintre părţi, c) Să fie sincer 
şi serios. P. sincer este p. real pe 
care părţile îl stabilesc cu fina­
litatea de a putea fi pretins şi 
plătit în realitate. P. fictiv nu es­

te p. sincer, iar stipularea lui în 
contract duce la nulitatea aces­
tuia. P. serios este p. credibil iar 
nu derizoriu . Seriozita tea p. 
fiind o chestiune de fapt este lă 
sată la aprecierea organului de 
jurisdicţie. Şi stipularea unui p. 
deri-zoriu antrenează nulitatea 
contractului ca vânzare-cumpă- 
rare, dar un astfel de contract, în 
măsura în care îndeplineşte con­
diţiile necesare, poate fi consi­
derat ca o donaţie indirectă. A- 
tunci când p. este sincer şi serios, 
contractul de vânzare-cumpăra- 
re este, în principiu, valabil chiar 
dacă p. este mult inferior sau 
mult superior valorii reale a lu­
crului vândut deoarece părţile 
sunt libere să determine p. sub 
sau peste valoarea lucrului. E- 
chivalenţa este relativă, fiind ra­
portată nu numai la valoarea lu­
crului vândut, dar şi la subiec­
tivismul părţilor. 2. (în sens eco­
nomic) Categorie economică ce 
exprimă valoarea mărfii sub for­
mă bănească. în condiţiile eco­
nomiei de piaţă, p. se formează 
sub acţiunea legii valorii, a ra­
portului dintre cerere şi ofertă şi 
a influenţei decisive pe care o 
are concurenţa între producă­
tori, sau mai larg, între com er­
cianţi.

PREŢ ADMINISTRATIV, denumi 
re generică dată preţurilor care, 
în anumite situaţii, sunt contro ­
late de stat sau de grupări eco­
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nomice internaţionale de state, 
pentru un anumit produs sau 
pentru o anumită grupă de pro­
duse.

PREŢ AL PRODUCĂTORULUI. 1.
Denumire generică dată preţu­
lui la care producătorii îşi pot 
comercializa produsele astfel în­
cât să realizeze rentabilitatea 
necesară. Nivelul p. p., de re­
gulă, trebuie să acopere nivelul 
costurilor şi să asigure bene­
ficiul minim. 2. In condiţia de 
livrare franco fabrică, p. p. sem­
nifică preţul mărfii care include 
şi c h e ltu ie lile  de co n tro l 
(calitativ şi cantitativ), precum 
şi cele pentru ambalare. 3. (în 
raporturile de comerţ interna­
ţional) Preţ de export coordonat 
de către grupările de producă­
tori în funcţie de structura şi e- 
vo lu ţia  p ie ţe i m ondiale. De 
regulă, p re ţu rile  coordonate 
sunt preţuri de monopol prin ca­
re se urmăreşte ca finalitate op­
timizarea valorică şi în timp a 
beneficiarului. în anumite îm­
prejurări, un grup puternic de 
producători poate utiliza la ex­
port preţuri de dumping.

PREŢ AL ZILEI, preţ care, în func­
ţie de cererea şi oferta curente, 
variază de la o zi la alta. Este 
folosit în mod curent la valo­
rificarea produselor perisabile. 
Nivelul p. z. se stabileşte pe piaţa 
internă pe baza mercurialelor

pieţelor de desfacere cu amă­
nuntul. Şi cotaţiile bursei sunt 
considerate p. z., dar utilizarea 
lor ca p re ţ con tractual este 
ra reo ri în tâln ită . Tot astfel, 
rareori este utilizat p. z. în 
tran z a c ţiile  in te rn a ţio n a le  
având ca ob iect valori im­
portante şi care se derulează pe 
o perioadă de timp de până la un 
an sau mai mare. Atunci când p. 
z. este utilizat în contract, frec­
vent părţile stipulează o clauză 
contractuală cu referire la posi­
bilitatea revizuirii preţului pen­
tru eventualitatea că una din 
părţi ar urma să suporte un pre­
judiciu ca rezultat al abaterii p. 
z. peste un anumit procent de la 
preţurile internaţionale curente 
ale mărfii respective.

PREŢ CASII (în operaţii de bursă)
1. S intagm ă ce desem nează 
preţul pentru marfa efectivă li­
vrată de îndată. Sin.pre{ spot. 2. 
D enum ire d a to ra tă  p re ţu lu i 
convenit printr-un contract pen­
tru marfă cash. Poate fi preţ spot, 
operaţional în cazul mărfii livra­
te im ediat, sau preţ cash-for- 
ward, care este operaţional în 
cazul unei mărfi livrate la ter­
men. V. preţ spot; preţ forward.

PREŢ CERUT (la bursă), denumire 
dată preţului care se pretinde 
pentru vânzarea unui titlu la 
bursă sau pe piaţa O TC (engi 
asked price).
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PREŢ COMPLET I)E EXPORT,
expresie utilizată pentru a de­
semna preţul exprimat în mo­
nedă naţională care încorporea­
ză atât cheltuielile ocazionate de 
fabricarea şi desfacerea unui 
produs la export, cât şi renta­
bilitatea inclusă în preţurile de 
producţie*In cazul în care sunt 
necesare ameliorări ale finisării 
sau condiţionării speciale ori al­
te îmbunătăţiri care nu schimbă 
caracteristicile de bază ale pro­
dusului, ca şi atunci când se 
realizează am balaje speciale, 
survin cheltuieli speciale pentru 
export, care se vor include şi ele 
în p.e. e.. Tot astfel vor fi incluse 
în acest preţ şi cheltuielile de 
circulaţie care cuprind to ta ­
litatea sumelor necesitate pen­
tru aducerea produsului la locul 
prevăzut în condiţia de livrare 
convenită în contract. In plan 
economic, p. c. e. constituie un 
e lem en t im p o rta n t p en tru  
determinarea ratei profitului. El 
reflectă gradul de eficienţă cu 
care agen ţii econom ici des­
făşoară operaţiuni de comerţ 
internaţional.

PREŢ CONTRACTUAL, p re ţu l 
convenit de părţile contractului 
de comerţ internaţional pentru 
cantitatea şi calitatea produsu­
lui prevăzute în clauzele con­
tractuale. Este exprimat fie pe

unitatea de măsură, fie ca pro­
cent din elementele de bază ce 
caracterizează utilitatea mărfii. 
Se stabileşte în moneda de plată 
care poate să fie moneda na­
ţională a ţării uneia din părţi sau 
moneda naţională a unei terţe 
ţări în armonie cu înţelegerea 
realizată de părţi în acest sens. 
In contractul de vânzare comer­
cială internaţională p.e. poate fi 
convenit de părţi ca preţ fix (în 
livrările pe term en scurt), ca 
preţ mobil (în cazul livrărilor în 
tranşe dacă parametrii tehnici şi 
calitativi ai mărfii diferă de la un 
lot la altul) şi ca preţ determina­
bil (ce urmează a fi definitivat la 
o dată ulterioară a încheierii 
contractului pe baza elem en­
telor înscrise într-o documenta­
ţie adecvată). In acest din urmă 
caz, clauza contractuală referi­
toare la preţ trebuie să conţină 
prevederi cu referire la: docu­
mentaţia de preţ şi la modul de 
stabilire a preţului efectiv în 
concordanţă cu preţul mondial, 
în funcţie de fluctuaţiile preţu­
rilor la materiile prime, la ma­
teriale, la combustibili etc. De 
regulă, în vederea evitării sau 
neutralizării riscurilor de preţ, 
partenerii contractuali convin 
înscrierea în contract a unor 
clauze de adaptare sau de revi­
zuire a preţului. în ipoteza ex­
p o rtu lu i pe credit de regulă



contractul conţine o clauză de 
calculare a preţului echivalent 
ca preţ corectat, ţinându-se sea­
ma de deprecierea monetară ce 
intervine între momentul per­
fectării contractului şi cel al 
plăţii.

PREŢ DE CATALOG. 1. Preţ pe 
care producătorii îl înscriu în ca­
taloagele întocmite de ei în ve­
derea facilitării negocierilor 
pentru încheierea contractului 
şi a orientării mai operative a 
importatorilor asupra reperelor 
de negocieri. Frecvent, cu ocazia 
perfectării contractelor de co­
merţ internaţional exportatorii 
acordă anumite reduceri de preţ 
ţinând sem a de con junctu ra  
pieţei şi de cantitatea contrac­
tată. Cataloagele se întocmesc 
pentru produsele de serie stan­
dardizate cu o gamă de tipodi- 
mensiuni, iar preţurile pe care le 
prevăd sunt corelate între ele. 2. 
Formă uzuală de informare de 
către exportatori a virtualilor 
importatori cu privire la preţu­
rile cerute pentru marfa oferită.

PREŢ DE CONJUNCTURĂ, preţ 
ce reflectă fluctuaţiile conjunc- 
turale ale pieţii. Nivelul şi di­
namica sa sunt determinate de 
interdependenţele şi evoluţia 
continuă a componentelor pieţii 
(între care raportul dintre cere­

re şi ofertă, reglementările po­
liticii comerciale, factorii valu- 
tari-financiari prezintă cea mai 
mare relevanţă). în  raporturile 
de comerţ internaţional, p. c. 
sunt caracteristice m ărfurilor 
influenţate prioritar de factori 
ciclici, sezonieri (precum: ma­
te r ii  p rim e ag ro a lim en ta re , 
combustibili, produse de modă 
etc.). P. c. tipice sunt preţurile 
de bursă. Acţiunea factorilor de­
stabilizatori asupra pieţei măr­
furilor de conjunctură poate 
determina, în situaţii de deze­
chilibru a acestei pieţi, un carac­
ter speculativ p. c.. P. c. este o 
formă a preţului de piaţă. El im­
plică, într-un grad mai accen­
tu a t, riscu ri şi de aceea 
comportă o atenţie sporită în 
convenirea clauzelor contrac­
tuale având ca obiect importul 
sau exportul de mărfuri. Dar, p. 
c. poate să constituie şi un factor 
de creştere  a eficienţei eco­
nom ice a o p e ra ţiu n ilo r  de 
comerţ exterior. în acest scop 
este necesară cunoaşterea apro­
fundată a pieţelor externe şi 
luarea unor decizii optime.

PREŢ DE EXERCITARE, denumi­
re dată preţului la care deţină­
torul unei opţiuni (call sau put) 
îşi poate exercita dreptul la cum­
părare  (la op ţiune call) sau 
dreptul la vânzare (la opţiune
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put), (engl. exercice price, strike 
price). V. şi opţiune caii; opţiune 
put.

PREŢ DE LICHIDARE (în opera­
ţiuni de bursă), denumire dată 
preţului la care sunt calculate 
zilnic câştigurile şi pierderile în 
conturile pentru contractul fu- 
tures, în cadrul marcării la piaţă. 
Acest preţ se determină de re­
gulă, pe baza preţurilor de în­
chidere ale bursei. Sin. pre{ de 
regularizare. (engl. setdement 
price). V. şi contract futures.

PREŢ DE INTERVENŢIE, denu­
mire generică dată preţului sta­
b ilit în ap lica rea  p o litic ii 
agricole a Uniunii Europene o- 
dată cu preţul indicativ care este 
inferior acestuia cu câteva pro­
cente. Atunci când oferta este 
mai mare decât cererea şi ca ur­
mare preţul de comercializare a 
unui produs pe piaţa comuni­
tară scade până la nivelul p. i. 
intervine Fondul European de 
Orientare şi Garanţie Agricolă 
spre a pune în aplicare un sistem 
de măsuri adecvate (cumpărări, 
stocări) în vederea redresării 
pieţii produsului respectiv. Ast­
fel se obţine pentru produsele 
agricole aflate sub incidenţa re­
glementărilor comunitare o ga­
ranţie de debuşeu, la preţuri 
comune, garantate indiferent de 
cantitate.

PREŢ DE MONOPOL, p re ţ în 
structura căruia se include ală­
turi de preţul de cost şi profitul 
ridicat de monopol. P. m. este 
impus de monopoluri ca urmare 
a înfrângerii de către acestea a 
concurenţei şi a acceptării lui pe 
piaţă. P. m. se abate de la preţul 
de producţie (în sensul con­
cretizării lui în valori mai ri­
dicate) şi prin aceasta determină 
o redistribuire în favoarea ma­
rilor monopoluri a plusvalorii 
creată de întreprinderile nemo- 
nopoliste. Alteori însă, pentru a 
învinge concurenţa mai slabă, 
marile m onopoluri practică o 
politică de dum ping oferind 
produsele lor la preţuri sub ni­
velul celor mai scăzute costuri 
de producţie. Ulterior, ca rezul­
tat al înfrângerii concurenţei, 
marile monopoluri domină pia­
ţa şi impun produselor respec­
tive preţuri mult mai mari. O 
altă ipoteză în care se practică p. 
m. este situaţia produselor ce nu 
au concurenţă.

PREŢ DE OFERTĂ. 1. (în sens re­
s trân s) P ro p u n e re  de p re ţ 
conţinută în oferta trimisă de ex­
portator importatorului. Ca ele­
ment al conţinutului ofertei, p. 
o. co n stitu ie  punctu l de re ­
ferinţă în cadrul negocierilor 
care se poartă între partenerii la 
dialogul contractual în vederea
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perfectării contractului. P. o. 
poate fi exprimat ca preţ unitar 
sau ca preţ total (care se cal­
culează prin înmulţirea preţului 
unitar cu cantitatea de marfă). 
P. o. trebuie să fie precis şi com­
plet exprimat în sensul că felul 
cum este exprimat trebuie să 
conţină informaţii suficiente a- 
tât despre nivelul său cât şi des­
pre valuta în care urmează să fie 
exprimat în contract. 2. (în sens 
larg) Preţ pretins de către fur­
nizorul unui produs sau al unui 
serviciu sau preţul avansat de că­
tre cum părător în cererea de 
ofertă.

PREŢ DE PIAŢĂ, preţ format sub 
influenţa factorilor pieţii (în 
special în funcţie de raportul 
dintre cerere şi ofertă) şi care se 
modifică sub influenţa aceloraşi 
factori. De regulă p. p. con­
stituie reperul principal în nego­
cierea contractelor de comerţ 
internaţional. în acest sens con­
tează preţul de pe piaţa carac­
teristică a produsului avut în 
vedere care se corelează cu alte 
elem ente convenite de părţi. 
Cunoaşterea p. p. se realizează 
pe bază de documentaţii de preţ 
care sunt rezultatul unor cer- 
cetări^sistematice de piaţă şi de 
preţ. în principiu, mărfurile de 
acelaşi fel, dacă sunt com er­
cializate în condiţii identice au

acelaşi p. p. Cunoaşterea exactă 
a p. p. constituie o premisă im­
portantă pentru stabilirea unei 
strategii corecte de pătrundere 
pe o anumită piaţă, căci expor­
tatorii, pentru a avea succes pe 
acea piaţă, vor trebui să fixeze 
preţul pentru mărfurile lor la ni­
velul p. p. acolo existent.

PREŢ DE REGULARIZARE, v. 
preţ de lichidare.

PREŢ I)E REPORT, element spe­
cific contractului de report ce 
exprimă remuneraţia pe care o 
primeşte reportatorul de la re­
portat, remuneraţie ce constitu­
ie preţul serviciului prestat de 
reportator. V. şi contract de re­
port.

PREŢ I)E TRANSFER, preţ prac­
ticat în raporturile de comerţ in­
ternaţional dintre subunităţile 
existente în ţări diferite ale unei 
societăţi transnaţionale şi care 
se analizează ca un veritabil sis­
tem intern de preţuri al res­
pectivei corporaţii. De pildă, 
filiala unei societăţi transnaţio­
nale transferă produsele finite, 
subansamblele, reperele pe care 
le fabrică unei alte filiale a 
aceleiaşi societăţi dintr-o altă 
ţară, transferul fiind operat la p. 
t. iar nu la p re ţu l p ie ţe i.
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Utilizarea p. t. urm ăreşte ca 
finalitate principală creşterea 
profitului net, prin atenuarea 
efectului negativ pe care îl au 
taxele vamale şi impozitele asu­
pra venitului societăţii transna­
ţionale. Uneori p. t. sunt egale 
cu costurile de producţie, dar ele 
diferă de la o corporaţie la alta şi 
chiar în cadrul aceleiaşi societăţi 
transnaţionale ce are filiale sau 
sucursale în mai multe ţări, ele 
diferă de la o ţară la alta în ra­
port cu politica de profit pro­
m ovată la n ivelu l în treg ii 
societăţi precum şi de politicile 
fiscale de impozitare a profitu­
rilor din ţările respective.

PREŢ DE TRANZACŢIE, v. preţ 
contractual.

PREŢ EXTERN, preţ practicat în 
raporturile de comerţ interna­
ţional exprimat în valută şi a că­
ru i n eg o c ie re  c o n s titu ie  o 
facultate a partenerilor contrac­
tuali. Se calculează p.e. limită 
minimă la export şi p.e. limită 
maximă la import.

PREŢ FERM, preţ care se stabileşte 
cu prilejul perfectării contractu­
lui şi care nu este susceptibil de 
modificare până la momentul 
când se face livrarea, respectiv, 
plata. Creşterea sau diminuarea 
p.f. devine posibilă numai în

condiţiile convenite de părţi în 
scopul prevenirii eventualelor 
pierderi ce ar fi cauzate ca ur­
mare a modificării p.f. în perioa­
da executării contractului. Este 
posibilă asigurarea contra ris­
cului de preţ prin stipularea de 
către părţi a unor clauze con­
tractuale în acest sens menite să 
permită recalcularea sau rene- 
gocierea ulterioară a preţului 
contractual. V. şi clauză de revi­
zuire a preţului.

PREŢ FINAL DE LICHIDARE (în
operaţiile de bursă), preţul cu 
referire la care se calculează 
profiturile sau pierderile la con­
tractele  futures pe indici, în 
chiar ziua livrării, (engl. final set- 
tlementprice). V. şi contract fu­
tures.

PREŢ FORWARD, sintagmă care, 
în operaţiunile bursiere, desem­
nează preţul convenit în tran­
zacţii efective cu liv ra re  la 
termen. V. şi contract forward.

PREŢ FUTURES, sintagmă care, în 
tranzacţiile bursiere, desemnea­
ză preţul convenit într-un con­
tract futures şi care deci se referă 
la o marfă a cărei cantitate şi 
calitate urmează a fi precizate la 
o dată fixată în viitor (adică ul­
terior perfectării contractului). 
V. şi contract futures.
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PREŢ FUTURES FULL-CARRY, 
expresie prin care în practica 
tranzacţiilor bursiere se desem­
nează preţul futures calculat sau 
estimat conform factorului cost- 
of-carry. V. şi cost-of-carry; preţ 
futures.

PREŢ INTERNAŢIONAL, p re ţ 
format sub influenţa pieţelor ca­
racteristice, pe baza valorii in­
ternaţionale a mărfii. Factorii 
principali care concură la con­
turarea p.i. sunt: evoluţia cos­
tu r i lo r ,  ev o lu ţia  ra p o r tu lu i 
dintre cerere şi ofertă, evoluţia 
cursurilor valutare şi a condiţii­
lor de creditare, precum şi evo­
luţia politicilor economice şi 
comerciale ale unor state şi gru­
pări economice a politicilor de 
preţuri prom ovate de m arile 
monopoluri etc. Se face distinc­
ţie între: preţuri de monopol, 
preţuri de transfer, preţuri ale 
producătorilor, preţuri de cata­
log, preţuri contractuale şi co­
taţii de bursă. Pentru o anumită 
marfă preţul poate fi unic sau 
multipiu. In funcţie de modifi­
cările valutei în care este expri­
mat acel preţ se poate înfăţişa fie 
ca preţ nominal fie ca preţ real. 
C ondiţiile  de livrare INCO- 
TERMS oferă o multitudine de 
posibilităţi de includere a anu­
mitor componente în preţul de 
import sau în preţul de export.

Considerat pe termen lung, p.i. 
evoluează în favoarea produse­
lor prelucrate (şi mai ales în fa­
voarea maşinilor şi utilajelor) şi 
în defavoarea materiilor prime, 
îm prejurarea este explicabilă 
prin impactul pe care îl produce 
asup ra  econom iei m ondiale 
progresul ştiinţific şi tehnologic 
ce se focalizează asupra produ­
selor prelucrate, precum şi prin 
tendinţele monopoliste promo­
vate în special de societăţile 
transnaţionale.

PREŢ MINIM DE IMPORT, denu­
mire generică dată limitei infe­
rio a re  de p re ţ s tab ilită  de 
autorităţile statale competente, 
la care importatorii pot introdu­
ce şi comercializa pe teritoriul 
unui anumit stat mărfuri achi­
ziţionate din terţe ţări, fără a 
concura furnizorii in tern i ai 
mărfurilor de acelaşi gen. Con­
stituie un instrument de politică 
comercială netarifară. De regulă 
p. m. i. este astfel fixat încât să 
depăşească nivelul preţurilor 
practicate pe piaţa mondială, ur- 
mărindu-se pe această cale, asi­
g u ra rea  unu i p ro fit p en tru  
furnizorii interni. Importatorul 
care nu respectă p. m. i. este 
sancţionat cu anularea licenţei 
de import. Totodată, într-o ata­
re ipoteză vor fi aplicate şi mă­
suri antidumping.



58 PR— PR

PREŢ NOMINAL, preţul curent e- 
valuat la cursul actual al mone­
dei de p la tă  în care este  
exprimat. V. şi preţ internaţio­
nal.

PREŢ OFERIT (în operaţiile cu 
titluri), denumire dată preţului 
pe care îl oferă cei interesaţi 
pentru cumpărarea unui titlu la 
bursă sau pe piaţa OTC. (engl. 
bid).

PREŢ PRAG, preţ practicat pentru 
produsele agricole în Uniunea 
Europeană, menit să asigure 
protecţia pieţii aici existente îm­
potriva influenţei n'egative pe 
care o poate avea fluctuaţia pre­
ţurilor de pe piaţa mondială. 
Calcularea p.p. se face astfel: es­
te luat în considerare preţul in­
dicativ al produselor agricole 
care este diminuat cu o sumă 
echivalentă cu cheltuielile de 
transport de la frontiera Uniunii 
Europene până în zona dc con­
sum din cadrul acesteia. P.p. este 
un preţ limită inferior, sub care 
nu sunt admise importuri agri­
cole în U niunea Europeană. 
Taxa de prelevare la import aco­
peră diferenţa dintre p.p. şi pre­
ţul extern al mărfii de import 
franco-frontiera comunitară.

PREŢ REAL, preţul constant cal­
culat la cursul monedei de plată

în care este exprimat, într-o pe­
rioadă de bază (sau de referin­
ţă). V. şi preţ internaţional.

PREŢ SPOT, sintagmă prin care se 
desemnează preţul convenit în 
tranzacţii efective cu livrare i- 
mediată. Sin .preţ cash.

PREZUMŢIE, consecinţă logică pe 
care legea sau judecătorul o tra­
ge dintr-un fapt cunoscut, cu 
privire la un fapt necunoscut. In 
funcţie de sursa lor, p. se împart 
în: a) legale, care se numesc ast­
fel deoarece sunt determ inate 
special prin lege; ele sunt limita­
te ca număr şi, fiind prevăzute de 
lege pentru situaţii anume de­
terminate, nu pot fi extinse şi la 
alte situaţii, prin analogie. Din 
această categorie face parte, de 
exemplu, p. că hotărârea judecă­
torească sau arbitrală rămasă 
definitivă exprimă adevăratele 
raporturi juridice dintre părţi 
etc; b) simple sau ale omului, 
numite astfel întrucât legea dis­
pune că p. care nu sunt stabilite 
prin lege sunt lăsate la înţelep­
ciunea şi aprecierea judecăto­
rului; ele nu sunt limitate la 
număr, dar pentru a preveni 
orice arbitrariu al judecătorului 
(sau al arbitrului) legea cere ca 
aceste p. să aibă forţa necesară 
spre a naşte probabilitatea. în 
funcţie de puterea lor probantă,
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p. se împart în: a) absolute, care 
nu pot fi combătute prin proba 
contrară, legea neîngăduind o 
asemenea dovadă împotriva lor 
(de exemplu prezumţia de cau­
zalitate în materia răspunderii 
pentru lucruri); b) relative sau 
condiţionate, îm potriva cărora 
proba contrară este admisibilă 
(de exemplu prezumţia bunei- 
credinţe a posesorului).

PREZUMŢIE DE COMERCIAIJ- 
TATE, prezumţie în temeiul că­
reia, în anumite sisteme de drept 
(ca de exemplu cel al Germa­
niei), sunt considerate acte co­
merciale toate actele juridice 
săvârşite de un comerciant cu 
prilejul exercitării comerţului 
său. Din punct de vedere teo­
retic această prezumţie se fun­
dează pe o concepţie subiectivă 
asupra comercialităţii, potrivit 
căreia aceasta coboară de la per­
soană spre actul juridic săvârşit 
de persoană. în armonie cu atare 
co n cep ţie , c r ite r iu l com er- 
cialităţii este calitatea celor care 
p a rtic ip ă  la a c tiv ita te a  de 
com erţ şi se numesc com er­
cian ţi; d re p tu l com ercia l 
cuprinde normele la care sunt 
supuşi co m erc ian ţii, ma- 
nifestându-se astfel ca un drept 
al com ercianţilor, deci ca un 
drept profesional. în virtutea 
p.e. actele săvârşite de un comer­

ciant cu prilejul exercitării co­
merţului său sunt acte comer­
ciale, chiar dacă prin natura şi 
obiectul lor se relevă a fi acte 
civile. P.e. comportă următoa­
rele precizări: actul săvârşit de 
către un comerciant este act co­
m ercial p en tru  au to ru l său, 
chiar dacă cealaltă parte (con­
tractantă) nu este comerciant; 
nu orice act al unui comerciant 
este considerat act comercial, ci 
numai acela care priveşte activi­
tatea de comerţ (de exemplu ac­
tele încheiate de comerciant în 
interesul exclusiv al gospodăriei 
şi al familiei nu sunt acte comer­
ciale); cel care pretinde că actul 
săvârşit de un comerciant are ca­
racter civil trebuie să facă do­
vada că actul respectiv nu a fost 
săvârşit pentru nevoile comer­
ţului, ci priveşte operaţiile de 
natură civilă ale comerciantului. 
P.e. este o prezumţie legală iuris 
tantum (cu valoare relativă). 
Raţiunea instituirii acestei pre­
zumţii rezidă în necesitatea de a 
se evita distincţia dintre actele 
de comerţ şi cele civile, în scopul 
asigurării unei jurisdicţii unice 
pentru toate actele juridice ale 
unui comerciant. P. c. este însă 
susceptibilă să determine şi un 
efect contrar finalităţii ei: ca ac­
te comerciale prin natura lor să 
fie considerate (artificial) drept 
acte civile, pe motiv că au fost
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săvârşite de un necomerciant. 
Astfel, cumpărarea de către un 
medic a unor medicamente în 
scop de revânzare pacienţilor a- 
flaţi în tratamentul său consti­
tuie prin natura sa un act de 
comerţ, dar ea nu poate fi con­
siderată totuşi ca atare, deoare­
ce medicul nu are calitatea de 
comerciant. P.e. primeşte apli­
care atât în cadrul obligaţiilor 
contractuale, cât şi în cel al obli­
gaţiilor extracontractuale.

PRIMA ZI DE LIVRARE (în ope­
raţii de bursă), expresie utilizată 
pentru a desemna prima zi din 
luna de livrare în care un vân­
zător futures poate opta pentru 
executarea în natură a obligaţiei 
c o n tra c tu a lm e n te  asum ată , 
(engl. first delivery day).

PRIMA (în operaţii de bursă). 1. 
Preţul unei opţiuni. 2. Termen 
ce semnifică diferenţa dintre 
preţul oferit şi preţul pieţei în 
cazul unei oferte publice de 
cumpărare. 3. Termen utilizat 
pentru a desemna diferenţa po­
zitivă dintre preţul cash şi preţul 
futures al unei mărfi. (engl. pre- 
mium). V. şi ofertă publică de 
cumpărare; preţ cash; preţ fu­
tures.

PRIMĂ DE ASIGURARE, suma de 
bani pe care este obligat să o

plătească periodic (lunar, tr i­
mestrial sau anual) asiguratul, 
în temeiul contractului de asigu­
rare, asigurătorului. P. a. este 
preţul pentru care asigurătorul 
preia asupra sa riscul asigurat. 
Nivelul acestui preţ se stabileşte 
în raport cu natura riscului asi­
gurat, cu intensitatea acţiunii 
acestuia şi cu im portanţa intere­
selor pe care le prejudiciază. 
Neplata la termen a p. a. an­
trenează rezilierea contractului 
de asigurare în condiţiile con­
venite de părţi în acest contract.

PRIMĂ DE EXPORT, denum ire 
generică dată avantajului finan­
ciar acordat de stat exportato­
rilor ca mijloc de stimulare a 
exportului anum itor produse 
sau grupe de produse. P. e. poa­
te fi: directă şi indirectă. Acor­
darea p.e. urmăreşte ca finalitate 
creşterea capacităţii de pene­
trare a mărfurilor respective pe 
pieţele străine. P. e. poate fi 
utilizată însă de exportatori, în 
anumite cazuri şi ca pretext pen­
tru  practicarea p re ţu rilo r de 
dumping.

PRIMĂ DE EXPORT DIRECTĂ, 
prima de export constând într-o 
sumă specificată care se acordă 
exportatorului la realizarea fie­
cărui export. V. şi primă de ex­
port.
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PRIM Ă  DE E X PO R T IN D I­
RECTĂ, primă de export ce se 
concretizează în returnarea că­
tre exportator a contravalorii 
impozitelor sau a altor taxe im­
puse asupra mărfurilor expor­
tate şi care au fost achitate în 
prealabil de către acesta. V. şi 
primă de export; rabat tarifar.

PRIMĂ DE RAPIDITATE, v. des- 
patch money.

PRIMĂ DE REASIGURARE, sumă 
de bani pe care asigurătorul re­
asigurat, se obligă, prin contrac­
tul de reasigurare, să o plătească 
reasiguratorului, pentru ca cel 
dintâi să participe la îndeplini­
rea obligaţiei de reparare a dau­
nelor, asum ată de acesta din 
urmă faţă de o altă persoană, 
printr-un contract de asigurare 
preexistent. P.r. se stabileşte în 
raport cu valoarea şi cu riscul 
reasigurat.

PRIMĂ NETĂ (în operaţiuni de 
bursă), sintagmă prin care se de­
semnează costul unei combina­
ţii de opţiuni de tip fluture sau 
de tip condor cu considerare la 
faptul că primele plătite şi cele 
încasate se compensează între 
ele. Combinaţia de opţiuni de 
tip fluture se concretizează 
într-o combinaţie de opţiuni call 
şi opţiuni put la trei preţuri de

exercitare diferite. De specificul 
combinaţiei de opţiuni de tip 
condor este faptul că aceasta se 
concretizeză într-o combinaţie 
de opţiuni call şi opţiuni put la 
patru preţuri de exercitare dife­
rite. V. şi opţiune call; opţiune 
put.

PRIMĂ VALUTARĂ, denumire ge­
nerică dată adaosului la cursul 
oficial al unei valute care se per­
cepe, se încasează în cazul 
operaţiunilor de schimb valutar 
făcute pentru scopuri aprioric 
s tab ilite  (cum ar fi: turism , 
servicii, anum ite opera ţiu n i 
comerciale etc.). De regulă p.v. 
se practică în cadrul unui sistem 
de cursuri multiple. Aplicarea 
p.v. are loc atunci când cursul 
oficial este considerat nestimu­
lator pentru anumite tranzacţii 
externe, în special pentru cele 
din domeniul turismului. Graţie 
p.v. devine posibilă, pe de o 
parte, menţinerea cursului ofi­
cial, iar pe de altă parte, adu­
cerea cursului de schimb la 
nivelul dorit, pentru anumite o- 
peraţiuni.

PRINCIPAL. 1. Societate de bursă 
care cumpără şi vinde titluri în 
contul său. 2. Denumire dată 
fracţiunii din datoria plătită de 
debitor care acoperă contrava­
loarea îm prumutului contrac­
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desfăşurarea procedurii în faţa 
Curţii de Arbitraj Internaţional 
Bucureşti şi prin care se exprimă 
cerinţa ca examinarea pricinii să 
se facă de la început şi până la 
sfârşit de acelaşi complet de a r­
bitraj, într-o singură şedinţă, ce 
se încheie prin deliberarea a r­
bitrilor şi pronunţarea sentinţei. 
P.e. se află în strânsă corelaţie cu 
principiul nemijlocirii; el este 
menit să asigure o asemenea o r­
ganizare a activităţii de arbitrare 
încât deliberarea să fie facilitată 
de o analiză bazată pe cunoaş­
terea recentă a faptelor. în sis­
tem ul d re p tu lu i n o s tru  
procesual civil, p.e. primeşte 
doar o aplicare limitată, în sen­
sul că legea pretinde ca hotă­
râ rea  să fie p ro n u n ţa tă  de 
aceiaşi judecători care au jude­
cat cauza în fond. O concepţie 
similară a fost adoptată şi în R e­
gulamentul Curţii de Arbitraj 
In ternaţional Bucureşti. Prin 
acest regulam ent se consacră 
obligativitatea ca hotărârea să 
fie dată de aceiaşi arbitri care au 
arbitrat cauza, sub sancţiunea 
nulităţii hotărârii; o atare nuli­
tate va putea fi invocată pe calea 
cei-erii de reexaminare.

tat. Sin. amortisment. 3. Persoa­
nă care în temeiul unui contract 
de agency, îl împuterniceşte pe 
agent să acţioneze în numele ei.

PRINCIPIILE FUNDAMENTALE 
ALE PROCEDURII ARBITRA-
LE, reguli esenţiale ce guvernea­
ză d esfăşu ra rea  a c tiv ită ţii 
tribunalului arbitrai sau, după 
caz, a arbitrului unic pentru so­
luţionarea litigiilor cu care este 
învestit şi pe baza cărora se sta­
bilesc raportu rile  procesuale 
între părţile litigante, precum şi 
dintre acestea şi organul arbi­
trai. Procedura de arbitrare în 
faţa Curţii de Arbitraj Interna­
ţional Bucureşti se derulează în 
armonie cu următoarele princi­
pii fundamentale: principiul e- 
g a lită ţii p ă r ţilo r; p rincip iu l 
contradictorialităţii; principiul 
disponibilităţii; principiul pu­
blicităţii şi oralităţii dezbate­
rilor; principiul nemijlocirii şi a 
rolului activai arbitrului; princi­
piul continuităţii.

PRINCIPIUL BĂNCII UNIVER­
SALE, regulă care permite o ast­
fel de organizare a sistemului 
bancar încât băncile să aibă posi­
bilitatea de a desfăşura şi opera­
ţiuni cu titluri financiare, (engl. 
universal banking).

PRINCIPIUL CONTINUITĂŢII,
regulă esenţială ce guvernează

PRIN CIPIU L CONTRADICTO- 
RIALITĂŢII, regulă esenţială ce 
guvernează procedura în faţa 
Curţii de Arbitraj Internaţional
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Bucureşti şi în conformitate cu 
care desfăşurarea acestei p ro­
ceduri este astfel organizată 
încât să aibă posibilitatea de a 
discuta în contradictoriu toate 
e lem ente le  litig iu lui, pen tru  
rezolvarea lui corectă. Acest 
principiu sintetizează întregul 
complex de drepturi procesuale 
recu n o scu te  legal pe seam a 
părţilor, între care dreptul lor de 
a face cereri, de a propune şi 
administra probe, dreptul de a 
pune concluzii cu privire la pro­
blemele de fapt şi de drept ce 
interesează dezlegarea pricinii 
etc. ocupă un loc im portant. 
Totodată, el dă expresie şi obli­
g a ţiilo r  co re la tiv e  acesto r 
drepturi, ce revin arbitrilor în 
exercitarea funcţiilor lor, şi anu­
me: obligaţia de a primi (şi as­
culta) cererile părţilor, obligaţia 
de a da părţilor cuvântul înain­
tea încheierii dezbaterilor, pen­
tru a-şi expune concluziile lor, 
obligaţia de a-şi funda hotărârea 
numai pe acele elemente care au 
fost dezbătute în contradictoriu 
de către părţi etc.

PRIN CIPIU L DISPONIBILITĂ­
ŢII, regulă esenţială ce guver­
nează p ro c ed u ra  în fa ţa  
Comisiei de Arbitraj, strâns le­
gată de principiul contradicto- 
r ia l i tă ţ i i  şi care constă  în 
facultatea părţilor de a dispune

de obiectul litigiului — întot­
d eau n a  co n c re tiza t în tr-u n  
drept subiectiv material — pre­
cum şi de mijloacele procedu­
rale de apărare a acestui drept. 
El dă expresie libertăţii pe care 
legea o recunoaşte titularilor de 
drepturi civile de a le exercita 
potrivit propriei lor aprecieri, 
precum şi de a le decide soarta 
juridică. P.d. se concretizează în 
următoarele aspecte: a) dreptul 
părţii interesate de a declanşa 
procedura de soluţionare a liti­
giului, prin introducerea acţiu­
nii; b) dreptul reclamantului de 
a determ ina limitele acţiunii, 
fixând pretenţia ce urmează a 
forma obiectul acesteia; c) drep­
tul reclamantului de a renunţa la 
acţiune; d) dreptul pârâtului de 
a recunoaşte  p re ten ţiile  din 
acţiune (cererea de arbitrare); e) 
dreptul părţilor de a stinge liti­
giul prin tranzacţie; f)  dreptul 
părţii care a căzut în pretenţii de 
a recurge la căile de atac pre­
văzute în regulamentele arbitra- 
le; g) d rep tu l p ărţii care a 
câştigat, obţinând o hotărâre de­
finitivă, de a cere executarea a- 
ceste ia . P.d. o p e rează  în 
procedura arbitrajului de co­
merţ internaţional în limite mai 
largi decât în procedura de drept 
comun. Aceasta se concretizea­
ză prin faptul că declanşarea liti­
giului arbitrai poate fi făcută
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numai de către părţile din con­
tract. Şi aici insă dreptul părţilor 
de a stinge litigiul printr-o tran­
zacţie este, la fel ca în dreptul 
com un, supus cen zu rii o r ­
ganului arbitrai, neadmiţîndu- 
se perfectarea unei tranzacţii 
contrare legii; arbitrajul va apre­
cia legalitatea tranzacţiei prin 
referire la legea aplicabilă fon­
dului litigiului.

PRINCIPIUL EGALITĂŢII PĂR­
ŢILOR, regulă esenţială ce gu­
v ern ează  p ro ced u ra  în fa ţa  
Curţii de Arbitraj Bucureşti şi în 
temeiul căreia atât resortisanţii 
rom âni, cât şi părţile străine 
sunt deplin egale în drepturi şi 
obligaţii. Acest principiu este 
garantat prin prevederile refe­
ritoare la autonomia arbitraju­
lui, independenţa şi num irea 
arbitrilor, recuzarea şi abţinerea 
acestora. Egalitatea părţilor se 
manifestă sub mai multe aspec­
te. Unul dintre aspectele cele 
mai pregnante ale egalităţii este 
dreptul la apărare ce se exprimă 
prin dreptul pârâtului de a ad­
ministra toate probele şi de a-şi 
apăra interesele în faţa comisiei. 
R egulam entul C urţii de A r­
bitraj Bucureşti prevede că păr­
ţile pot participa la dezbaterea 
litigiului, după voinţa lor, per­
sonal sau prin reprezentanţi îm­
p u te rn ic iţi  în m od cuvenit.

Egalitatea părţilor se reflectă şi 
în modul în care este reglemen­
tată folosirea limbii în faţa o r­
ganului arbitrai: în principiu, se 
utilizează limba oficială din ţara 
în care se află sediul Curţii de 
Arbitraj; se admite însă ca pe 
baza acordului părţilor tribuna­
lul arbitrai să dispună ca dez­
baterea să se facă şi într-o altă 
limbă; dacă una din părţi nu cu­
noaşte limba în care se desfăşoa­
ră dezbaterea, com pletu l de 
arbitri va asigura, la cererea şi pe 
cheltuiala acelei părţi, serviciile 
unui traducător. Totodată li se 
recunoaşte părţilor posibilita­
tea de a participa la dezbateri cu 
traducătorul lor, după cum se 
admite ca traducerea să fie fă­
cută de către unul din membrii 
completului de arbitraj. Aplica­
rea regulii privind folosirea lim­
bii în cad ru l p ro ced u rii de 
arbitraj îşi găseşte reflectare şi în 
reglementarea specială referi­
toare la cererea introductivă: 
această cerere se depune redac­
tată în limba română sau în lim­
ba contractului dintre părţi ori 
în limba în care ele au purtat 
corespondenţa; când interesele 
examinării litigiului reclamă, 
Curtea de Arbitraj poate, din 
oficiu sau la cerere, obliga par­
tea să prezinte o traducere a ce­
rerii în limba română. Părţile au 
facultatea să ceară ca efectuarea
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traducerilor să se facă pe soco­
teala lor, prin grija Curţii de 
A rbitraj. Reglem entările pri­
vind folosirea limbii în proce­
dura de arbitraj reflectă grija de 
a se evita punerea părţii străine 
într-o situaţie defavorabilă, da­
torită necunoaşterii limbii în 
care se dezbate litigiul.

PRINCIPIUL INDEPENDENŢEI 
OBLIGAŢIILOR CAMBIALE,
regulă constituind un reflex al 
principiului independenţei sem­
năturilor, potrivit căreia obliga­
ţiile cambiale, la fel ca şi semnă­
turile prin care ele sunt asumate, 
au independenţă unele faţă de 
altele, în sensul că nevalabi- 
litatea obligaţiei asumate de un 
incapabil nu an trenează ne- 
valabilitatea celorlalte obligaţii. 
Prin excepţie însă de la această 
regulă, nevalabilitatea obligaţiei 
trăgătorului este susceptibilă să 
lipsească de eficienţă juridică 
celelalte obligaţii cambiale.

PRINCIPIUL INDEPENDENŢEI 
SEMNĂTURILOR, regulă po­
trivit căreia semnăturile puse pe
o cambie sunt independente una 
de alta, la fel ca şi obligaţiile 
cambiale la care se referă, în sen­
sul că dacă o semnătură este dată 
de un incapabil, aceasta nu în­
truneşte valabilitatea şi nici efi­

cienţa celorlalte sem nături şi 
obligaţii cambiale. Prin excepţie 
de la această regulă, nevalabi­
litatea semnăturii trăgătorului 
are ca efect, pe de o parte, ne­
valabilitatea obligării lui, iar pe 
de altă parte, lipsirea de eficien­
ţă juridică a celorlalte semnă­
tu ri, în sensul că ele devin 
improprii pentru a produce e- 
fecte cambiale.

PRINCIPIUL LEX VOLUNTATIS,
caz particular de aplicare a prin­
cipiului libertăţii convenţiilor în 
dom eniul raporturilor de co­
merţ internaţional, un reflex al 
acestuia în realităţile economice 
şi juridice pe care le concreti­
zează asemenea raporturi. Con­
stitu ie  o norm ă conflictuală 
fundam entală potriv it căreia 
condiţiile de fond (mai puţin 
capacitatea părţilor) şi efectele 
juridice ale contractului comer­
cial internaţional sunt guver­
nate de legea desemnată în acest 
scop de către părţile contrac­
tante. P.l.v. exprimă regula, de 
generală aplicare la contractele 
comerciale internaţionale, po­
trivit căreia fondul şi efectele 
o b lig a ţio n a le  a le  aces to r 
contracte sunt prioritar supuse 
legii desemnată de părţi ca fiind 
competentă să le reglementeze. 
Legea română (nr. 105/1992), 
extinde sfera lui de aplicare şi la
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actele juridice unilaterale. Fun­
damentarea teoretică şi practică 
a p.l.v. se întemeiază înainte de 
toate pe recunoaşterea egalităţii 
tuturor sistemelor juridice na­
ţionale (cu specială referire la 
dreptul civil şi la dreptul comer­
cial). Egalitatea legislaţiilor na­
ţionale raportată la facultatea 
părţilor de a desemna legea care 
să le guverneze contractul legi­
timează concluzia că nu există o 
lege care să se aplice obligatoriu, 
după cum nu există o lege care să 
nu poată fi aplicată vreodată. 
Nici un sistem 'juridic naţional 
nu este exclus din raporturile de 
drept internaţional privat. Nor­
ma lex voluntatis este comună 
majorităţii sistemelor de drept 
internaţional privat. Ea repre­
zintă deci un element de uni­
formitate într-o mare diversita­
te. P.l.v. este perfect compatibil 
şi întrutotul adecvat cerinţelor 
specifice pe care le reclamă nor­
mala desfăşurare a circuitului 
mondial de valori şi de cunoş­
tinţe, cerinţe ce se subsumează 
în două elemente, securitatea şi 
previzibilitatea, definitorii pen­
tru param etrii acestui circuit. 
P.l.v,, permite părţilor să adap­
teze contractul lor la realităţile 
juridice atât de variate pe diver­
se pieţe străine, ceea ce facili­
tează la modul concret schim­
burile internaţionale de mărfuri.

Facultatea părţilor contractante 
de a desemna lex contractus nu 
este lim itată la sistem ele de 
drept naţional ce au o anumită 
legătură obiectivă sau, în orice 
caz, o legătură semnificativă cu 
contractul lor. Posibila legătură 
a contractului comercial inter­
naţional cu sistemul juridic exis­
tent într-un anumit stat nu este 
în mod necesar aparentă, vi­
zibilă. C onexiunea unui ase­
menea contract cu legea unei 
anumite ţări este prin excela*ă 
internă, de natură economică, 
comercială, deci are caracter 
neaparent. Tocmai legătura de 
acest gen prezin tă  relevanţă 
pentru alegerea de către părţi a 
legii care să le guverneze con­
tractul. Principiul lex voluntatis 
este construit de aşa manieră 
încât să permită părţilor con­
tractante să releve conexiunea 
economică a contractului lor cu 
legea dintr-o anumită ţară şi să 
îşi exprim e o p ţiunea p en tru  
acea lege ca lex contractus, chiar 
dacă între statul căruia îi apar­
ţine respectiva lege şi contractul 
lor nu se poate stabili o cone­

x iu n e  teritqrial^. Totodată, păr* 
ţile îşi pot motiva opţiunea lor * 
privind legea aplicabilă contrac­
tului şi pe diverse alte raţiuni de 
ordin politic, economic, comer­
cial, juridic sau financiar.P.l.v. 
comportă pentru părţi o liberă



şi suverană apreciere a tuturor 
circumstanţelor concrete în care 
se integrează şi se derulează 
contractul lor şi o nelimitată pu­
tere de decizie privind desem­
narea legii care să guverneze 
raportul juridic respectiv într- 
un mod cât mai corespunzător 
cu propriile lor interese. Pentru 
eventualitatea unui com porta­
ment incorect al părţilor în ale­
gerea legii aplicabile contrac­
tu lu i lo r urm ează a se face 
aplicarea teoriei fraudei la lege. 
In virtutea acestei teorii desem­
narea legii competente făcută cu 
intenţia de a se frustra aplicarea 
normelor conflictuale incidente 
rămân fără eficienţă juridică. 
P.l.v. suportă şi o altă limitare 
prin impactul ordinii publice de 
drept internaţional privat asu­
pra domeniului său de aplicare. 
Intervenţia ordinii publice de 
drept in ternaţional privat nu 
produce ca efect în lă tu rarea  
legii străine desemnată de părţi 
ca lex contractus, ci numai a re­
zultatului la care a\  conduce a- 
plicarea sa de către organul de 
jurisdicţie competent în măsura 
în care a$el reziţltat ar JUnconi- 
jp^tjbil qu exigentele acelei o r-f 
dini din ţara *foruluf. Ordinea 
publică de drept internaţional 
privat, ca factor de limitare a 
p.l.v., are caracter excepţional, 
în practică fiind extrem de rare

situaţiile când ea ar putea fi lua­
tă în considerare ca atare.

PRINCIPIUL LIBERTĂŢII CO­
MERŢULUI, premisa esenţială 
pentru desfăşurarea normală a 
circulaţiei bunurilor, valorilor şi 
cunoştinţelor la scară planetară. 
Dă expresie nevoii obiective de 
a se înlătura toate obstacolele 
(de ordin economic, vamal, fis­
cal, administrativ sau politic) de 
natură să stânjenească această 
circulaţie sau chiar să o stran­
guleze pentru anumite state sau 
pentru participanţii la comerţ 
aparţinând anumitor state. Li­
bertatea comerţului constituie 
totodată condiţia sine-qua-non 
pentru afirmarea, dezvoltarea şi 
consolidarea economiei de pia­
ţă. Este m otivul pentru  care 
Constituţia României din 1991 
a ridicat-o la rangul de principiu 
constituţional, proclamând că 
„statul trebuie să asigure liber­
tatea comerţului, protecţia con­
curenţei loiale, crearea cadrului 
favorabil pentru valorificarea 
tuturor factorilor de producţie“ 
(art. 134 alin. 2 lit. a). în Ro- 

„m ânia lib e rta tea  com erţu lu i 
constituie o politică de stat; 
printre mijloacele prm care sta­
tul îi creează un câmp liber de 
m anifestare se află pro tecţia 
concurenţei loiale şi asigurarea 
cadrului favorabil pentru valori-
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ficarea tuturor factorilor de pro­
ducţie. Pe plan internaţional, 
adâncirea interdependenţelor 
economice între statele lumii în 
scopul accelerării progresului 
economic general şi al asigurării 
pentru fiecare participant a con­
diţiilor minimale de a ocupa un 
loc cât mai favorabil în diviziu­
nea mondială a muncii face im­
perios n ecesară  în lă tu ra rea  
oricăror discriminări sau bariere 
în calea schim bului liber de 
valori materiale ale diferitelor 
ţări, abolirea oricăror măsuri de 
exacerbare a protecţionismului, 
stabilirea unor taxe vamale de 
natură să stimuleze importurile 
şi exporturile de mărfuri, adop­
tarea unor politici fiscale rezo­
nabile. La nivel interstatal există 
preocupări constante atât în Eu­
ropa cât şi pe continentul Nord- 
American de a se crea structuri 
organizatorice apte să asigure 
promovarea şi extinderea liber­
tăţii comerţului pe arii geogra­
fice din ce în ce mai întinse. 
Asemenea preocupări îşi găsesc 
reflectarea în numeroase acor­
duri internaţionale m ultilate­
rale dintre care se detaşează prin 
importanţa şi semnificaţia lor 
actuală şi de perspectivă cele ce 
fundează Uniunea Europeană, 
Zona Nord Americană de Liber 
Schimb, precum şi Actul final al 
Rundei Uruguay. Tratatul de la

Roma din 5 martie 1957, Actul 
unic european din 17 şi 28 fe­
bruarie 1986 şi Tratatul de la 
Maastricht din 7 februarie 1992 
constituie suportul principal al 
integrării europene pe multiple 
planuri. în cuprinsul acestor 
convenţii internaţionale îşi gă­
sesc consacrarea şi principiul 
libertăţii comerţului concretizat 
în: libera circulaţie a mărfurilor 
şi serviciilor, libera circulaţie a 
capitalurilor, libera circulaţic a 
persoanelor şi libera concuren­
ţă. Aceeaşi concretizare a prin­
cipiului în discuţie se regăseşte 
şi în acordurile de asociere ale 
României la Comunităţile Eu­
ropene şi la A.E.L.S. O im por­
tan tă  reconfirm are  a p rim it 
acest principiu şi prin acordul 
convenit de Uniunea Europea­
nă şi A.E.L.S. intrat în vigoare în 
ianuarie 1994, acord prin efectul 
căruia a fost creat spaţiul eco­
nomic european cuprinzând o 
populaţie de 340 milioane de 
oameni şi un potenţial econo­
mic deosebit de ridicat. în rep­
lică, ţările de pe continentul 
nord-american (S.U.A., Canada 
şi Mexic) au perfectat Tratatul 
N o rd -A m erican  de L ib er 
Schimb (North American Free 
Trade Agreement — NAFTA) 
intrat în vigoare la 1 ianuarie 
1994. Principalul obiectiv ur­
mărit de tratat îl reprezintă des-
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fiinţarea barierelor tarifare şi 
reducerea celor netarifare în 
comerţul dintre S.U.A., Canada 
şi Mexic, creându-se astfel o pia­
ţă de 300 milioane locuitori, re­
prezentând unul dintre cele mai 
importante blocuri economice 
şi comerciale ale lumii după cel 
de-al doilea război mondial. La 
15 aprilie 1994, a fost semnat la 
Marakesh (Maroc) de către 124 
de state (prin tre  care şi R o­
mânia) actul final al Rundei 
Uruguay prin care s-a convenit 
cea mai vastă liberalizare a co­
m erţu lu i m ondial în făp tu ită  
vreodată. Cu începere de la 1 
ianuarie 1995 au început să fie 
operate treptat reduceri de 40% 
la taxele vamale pentru produ­
sele industriale şi cu 36% pentru 
produsele agricole. Dar cea mai 
mare realizare concretizată prin 
acest acord pare a fi crearea, în­
cepând cu 1 ianuarie 1995 a O r­
ganizaţiei Mondiale a Comerţu­
lui care a înlocuit pe aceeaşi dată 
Acordul General pentru Tarife 
şi Comerţ (GATT). Noua struc­
tu ră in te rn a ţio n a lă  deschide 
perspective deosebit de largi 
pentru afirmarea principiului li­
bertăţii comerţului la scară pla­
netară.

PRINCIPIUL LIBERTĂŢII CON­
VENŢIILOR, regulă potrivit că­
reia fiecare subiect de drept se 
obligă prin propria lui voinţă,

numai la ceea ce acceptă ca fiind 
în interesul lui şi numai în mă­
sura în care doreşte. Concret a- 
cest principiu implică o multi­
tudine de aspecte dintre care ce­
le mai semnificative sunt: orice 
contract, fie el chiar de comerţ 
internaţional, se încheie prin a- 
cordul de voinţă al părţilor; 
fiecare participant la raporturile 
de comerţ internaţional este li­
ber să-şi aleagă partenerii con­
trac tu a li şi să negocieze cu 
aceştia condiţiile de contractare 
astfel încât în conţinutul con­
tractului să se regăsească intere­
sele sale care să fie suficient de 
bine p ro te ja te  prin clauzele 
stipulate; părţile sunt libere să 
determine, prin acordul lor de 
voinţă, natura juridică, obiectul 
şi conţinutul contractului per­
fectat de ele; pe parcursul exe­
cutării contractului părţile sunt 
libere să modifice, prin acordul 
lor de voinţă, contractul, pre­
cum şi să decidă rezilierea lui; 
contractanţii au libertatea să de­
semneze, de comun acord, legea 
(fie română fie străină) care să 
guverneze fondul şi efectele 
contractului de comerţ interna­
ţional intervenit între ei; de ase­
menea, în contractele comercia­
le internaţionale părţile au li­
bertatea unei opţiuni şi în ceea 
ce priveşte jurisdicţia (de drept 
comun sau arbitrai) căreia în­
ţeleg să-i supună eventualele li-
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tigii generate de contractul lor.
O asemenea opţiune implică şi 
dreptul părţilor de a alege ju ­
risdicţia din statul uneia dintre 
ele şi jurisdicţia existentă în­
tr-un stat terţ. P.l.c. pune în 
discuţie relaţia dintre lege şi vo­
inţă. In contractele interne, pri­
matul legii faţă de acordul de 
voinţă al părţilor contractante 
constituie un adevăr de multă 
vreme şi definitiv câştigat. în 
contractele comerciale interna­
ţionale puterea creatoare a vo­
inţei părţilor este controversată. 
S-a impus concepţia obiectivă 
care susţine şi aici primatul legii 
asupra voinţei. Voinţa indivi­
duală nu poate avea efect crea­
tor în afara legii sau peste lege. 
P ă rţile  po t desem na legea 
contractului lor numai graţie 
faptului că o atare opţiune le 
este permisă de legea forului. 
Libertatea convenţiilor se ana­
lizează astfel în raporturile de 
comerţ internaţional ca o au­
tonomie derivată, iar nu ca o au­
tonom ie prim ordială . în to t ­
deauna ea este consacrată de or­
dinea juridică naţională, de­
oarece nu poate exista în afara 
unei asemenea ordini.

PRINCIPIUL NEMIJLOCIRII ŞI 
AL ROLULUI ACTIV AL ARBI­
TRULUI, regulă esen ţia lă  ce 
guvernează desfăşurarea p ro­
cedurii în faţa Curţii de Arbitraj

Comercial Internaţional Bucu­
reşti şi în temeiul căreia tribu­
nalul arbitrai (sau, după caz, 
arbitrul unic) are obligaţia să 
cerceteze direct şi nem ijlocit 
to a te  e lem en te le  in te resând  
dezlegarea pricinii şi să ordone, 
chiar din oficiu, fără a ştirbi 
dreptul părţilor de a-şi face pro­
bele şi susţinerile lor, adm i­
n is tra rea  o rică ro r probe, să 
întreprindă orice demers proce­
dural de natură să conducă la 
stabilirea adevăratelor rapor­
turi dintre părţi, la corecta solu­
ţionare a pricinii. Regulamentul 
Curţii de A rbitraj Comercial 
Internaţional Bucureşti prevede 
că fiecăreia dintre părţi îi revine 
sarcina să probeze faptele pe 
care îşi întemeiază pretenţia sau 
apărarea în litigiu. Completul 
de arbitraj poate cere părţilor 
toate explicaţiile suplimentare 
pe care le consideră necesare, 
p o a te  d isp u n e  din p ro p r ie  
iniţiativă administrarea oricăror 
probe prevăzute de lege şi se 
poate totodată adresa oricăror 
organe de stat sau organizaţii 
rom âne în vederea obţinerii 
relaţiilor necesare pentru corec­
ta soluţionare a pricinii. Com­
pletul de arbitri poate cere şi 
unor terţe persoane prezentarea 
de probe, regulamentul menţio­
nat acordând un rol activ arbi­
trului în stabilirea adevărului.
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Nem ijlocirea exprimă cerinţa 
ca, pe cât posibil, organul arbi­
trai să constate prin propriile 
mijloace conţinutul faptic ce ur­
mează a fi stabilit; ea cere ca din 
probaţiune să fie înlăturate toa­
te verigile inutile care, nefiind 
strict necesare, departe de a con­
tribui la elucidarea cazului, îl 
complică nejustificat. De regulă, 
arbitrii sut chemaţi să reconsti­
tuie, — folosindu-se, după caz, 
de înscrisuri, depoziţii de mar­
tori sau probe materiale — fapte 
şi întâmplări petrecute în trecut; 
în vederea stabilirii adevărului 
obiectiv ei trebuie să cerceteze 
nemijlocit aceste probe, verifi­
când su rse le  de p ro b a ţiu n e  
originare prin examinarea în­
scrisurilor originale, prin audie­
rea anumitor persoane care au 
perceput nemijlocit faptele rela­
tate. R egulam entul Curţii de 
Arbitraj Comercial Internaţio­
nal Bucureşti prevede că admi­
nistrarea probelor se efectuează 
în şedinţa completului de ar­
bitri. Prin încheierea de şedinţă 
se poate dispune ca această ope­
raţie să fie efectuată în faţa unui 
arb itru  delegat într-un atare 
scop; o asemenea împrejurare 
nu este însă de natură să infirme 
principiul nemijlocirii, deoarece 
arbitrul delegat este membru al 
completului de arbitri. Regula­
mentul menţionat consacră to­

tuşi o excepţie de la principiul în 
discuţie, admiţând că adminis­
trarea probelor se poate face şi 
prin mijlocirea instanţelor jude­
cătoreşti, caz în care este nece­
sar să se recurgă la o comisie 
rogatorie sui generis.

PRINCIPIUL PUBLICITĂŢII ŞI 
ORALITĂŢII, regulă esenţială 
ce guvernează procedura în faţa 
Curţii de Arbitraj Comercial In­
te rn a ţio n a l B ucureşti şi în 
conform itate cu care litigiile 
arbitrale se dezbat la sediul in- 

j stituţiei de arbitraj, într-o sală 
' . de şedinţă unde au acces nu nu- 
; ^  mai părţile, ci şi orice persoane 

creare doresc să urmărească deru­
l a r e a  procedurii arbitrale, dez- 
vsxbaterea având loc verbal şi 
cy presupunând obligaţia arbitri­

lor de a da cuvântul părţilor pen­
tru ca fiecare dintre ele să-şi 

.susţină p o ziţia  p ro cesu ală . 
. 'Potrivit regulamentului Curţii
i * române de arbitraj, examinarea

litigiului se face în şedinţă pu- 
 ̂blică; la cererea oricăreia din

i i  părţi sau chiar din oficiu, com­
pletul de arbitri poate însă pro­
ceda la examinarea litigiului în 
şedinţă închisă. La şedinţa în­
chisă este permis numai accesul 
părţilor litigante sau al repre­
zentanţilor acestora, al consilie­
rilor lor, precum şi al celorlalte 
persoane citate. Participarea 
părţilor, indiferent dacă şedinţa
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este publică sau închisă, se poate 
face fie personal, fie prin împu­
terniciţi sau avocaţi. De regulă, 
dezbaterea litigiului nu poate fi 
împiedicată de absenţa uneia 
din părţi; excepţie fac cazurile în 
care partea lipsă cere până la 
terminarea dezbaterii, invocând 
motive întem eiate, am ânarea 
soluţionării litigiului. Fiecare 
dintre părţi are facultatea de a 
cere în scris ca arbitrii să pro­
cedeze la soluţionarea litigiului 
şi în lipsa ei, pe baza actelor de 
la dosar. Atunci când, deşi legal 
citate, părţile nu se prezintă la 
termenul de dezbatere şi nici 
una dintre ele nu a cerut amâ­
narea so lu ţio n ării litig iu lui, 
arbitrii vor proceda la suspen­
darea cauzei; excepţie face situa­
ţia în care părţile sunt de acord 
ca soluţionarea litigiului să se 
facă în prezenţa părţilor, chiar 
dacă acestea au cerut ca ea să 
aibă loc în lipsa lor, ori de câte 
ori apreciază că probele pre­
zentate nu sunt suficiente.

PRINCIPIUL SEPARĂRII, regulă 
de organizare a sistemului finan- 
ciar-bancar conform căreia a- 
genţii pieţei creditului (băncile) 
sunt separaţi de agenţii pieţei 
titlurilor (societăţile financia­
re), cei dintâi (adică băncile) ne- 
având d re p tu l de a efec tua  
operaţiuni cu titluri.

PROCEDURA DE ARBITRAJ (în
comerţul internaţional), totali­
tatea regulilor pe baza cărora ar­
bitrajul de comerţ internaţional 
îşi desfăşoară activitatea de so­
luţionare a litigiului cu care a 
fost învestit într-un atare scop.
Se caracterizează printr-o mare 
supleţe, concretizată printre al­
tele în prerogativa părţilor de a 
stabili ele însele (în anumite li­
mite) regulile procedurale, pre­
rogativă a cărei întindere diferă 
după cum este vorba de un a r­
bitraj ad hoc sau de un arbitraj 
in s titu ţio n a liz a t. L ib erta te a  
părţilor de a alege procedura ar- 
bitrală este mai extinsă în cazul 
arbitrajului ad hoc, ea având o 
singură limită, şi anume ordinea 
publică, ce subsumează în conţi­
nutul ei respectul drepturilor 
apărării, garantate prin contro­
lul eficient din partea jurisdic­
ţ iilo r  o rd in a re , care sunt 
chemate să intervină pe terenul 
sentin ţelor arbitrale. Situaţia 
este însă diferită în cazul arbi­
trajului instituţionalizat: acesta 
se desfăşoară într-un cadru pre­
stabilit, iar faptul că părţile au 
acceptat competenţa instituţiei 
respective implică şi achiesarea 
lor la procedura prestabilită dc 
acea instituţie, prin regulamen- , 
tul său de funcţionare; de regulă 
însă, şi într-o atare situaţie li se 
lasă părţilor posibilitatea de a j
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deroga de la unele dispoziţii ale 
regulamentului. P.a. prezintă un 
specific aparte, în cazul arbitra­
jului în echitate (ex aequo et bo­
no): într-o atare ipoteză arbitrii 
au libertatea de a statua după o 
procedură care să evite rigidi­
tatea formelor, a termenelor de 
prescripţie etc.; ei au facultatea 
să decidă măsurile necesare pen­
tru evitarea oricăror manevre 
dilatorii ale părţilor şi de a asi­
gura astfel celeritatea soluţionă­
rii litigiilor. Specificul p.a. este 
un reflex al specificului litigiului 
arbitrai, concretizat în faptul că 
părţile litigante nu se situează 
pe poziţia de adversari ireduc­
tibili şi implacabili, ele având in­
teresul şi fiind îndem nate de 
arbitri să-şi continue relaţiile lor 
de afaceri, să ajungă cât mai ra­
pid la o soluţie tranzacţională; în 
mod frecvent, părţile se pun de 
acord asupra unei tranzacţii, fie 
că aceasta se realizează direct în­
tre ele, fie că ea se încheie cu o 
aşa-numită „sentinţă prin acor­
dul părţilor“. Supleţea p.a. se ex­
plică şi prin natura contractuală 
a arbitrajului, puterile arbitrilor 
avându-şi sorgintea într-o con­
venţie a părţilor şi fiind limitate 
în temeiul convenţiei respective. 
Desfăşurarea p.a. în bune con­
diţii este ferm garantată prin ac­
centul care se pune pe respec­
tarea riguroasă a drep tu rilo r

apărării, parte integrantă a o r­
dinii publice in terna ţionale ; 
sancţiunea nerespectării drep­
tului la apărare aparţine dome­
niului recunoaşterii şi executării 
sentinţelor arbitrale, fiind exer­
citată de către jurisdicţiile or­
dinare în cadrul procedurii de 
exequaîur. P.a. asigură dezba­
terilor un caracter confidenţial; 
chiar dacă se publică uneori 
sentinţele, publicarea lor se face 
de aşa manieră încât să nu se ştie 
numele sau denumirea părţilor, 
în cadrul p.a. se permite utili­
zarea limbilor străine: părţile au 
libertatea să convină într-un 
atare sens, iar dacă ele nu s-au 
putut pune de acord în această 
privinţă se utilizează limba în 
care a fost redactat contractul, 
p rezum ându-se că litiganţii, 
p rin  însăşi în ch e ie rea  con ­
tractului în limba respectivă, au 
decis ca ea să fie limba în care să 
se desfăşoare  p rocedura  de 
soluţionare a litigiului ivit cu 
referii > la acel contract. în toate 
cazurile însă, vor fi luate măsuri 
de natură să împiedice deza­
vantajarea vreunei părţi prin 
utilizarea unei anumite limbi în 
desfăşurarea dezbaterilor. Con­
venţia europeană de la Geneva 
din 21 aprilie 1961 asupra arbi­
trajului comercial internaţional 
recomandă părţilor să insereze 
în convenţia lor de arbitraj cel
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puţin indicarea locului unde ur­
mează să se ţină arbitrajul, pre­
cum şi m odul de a rb itra re  
(arbitraj ad hoc sau arbitraj in- 
stitu ţionalizat). Această con­
v en ţie  co n sacră  p rin c ip iu l 
libertăţii părţilor, stabilind că a- 
cestea sunt libere să adopte una 
din următoarele soluţii: a) să su­
pună litigiul lor unei instituţii 
permanente de arbitraj, caz în 
care regulamentul acestei insti­
tuţii va primi aplicare obligato­
rie, guvernând p.a.; b) să supună 
litigiul dintre ele unui arbitraj 
ad hoc, ipoteză în care li se recu­
noaşte facultatea de a desemna 
arbitrii, de a fixa locul arbitra­
jului şi de a stabili regulile de 
procedură. Principiul libertăţii 
părţilor nu are însă valoare ab­
solută; el este compatibil cu in­
tervenţia unei autorităţi exte­
rioare, în anumite cazuri. Ase­
menea situaţii sunt: ipoteza în 
care părţile au înţeles să supună 
soluţionarea litigiului lor unei 
instituţii permanente de arbi­
traj, fără să fi desemnat această 
instituţie şi fără să se fi pus de 
acord asupra desemnării ei; ca­
zul când părţile nu s-au putut 
pune de acord nici măcar asupra 
modului de arbitraj (instituţio­
nal sau ad hoc)\ dacă părţile au 
convenit să supună litigiul unui 
arbitraj ad hoc, dar nu au indicat 
măsurile necesare pentru orga­

nizarea acestuia (numele arbi­
trilor sau modul lor de numire, 
fixarea locului arbitrajului), ori 
dacă aceste măsuri sunt incom­
plete sau insuficiente. Interven­
ţia unei au to rită ţi exterioare 
(spre exemplu, preşedintele ca­
merei de comerţ din ţara pârâ­
tu lu i) se produce la cererea 
uneia dintre părţi (reclamantul 
sau pârâtul, acesta din urmă 
având un atare drept numai dacă 
a introdus o cerere reconvenţio- 
nală), ori chiar la cererea arbi­
trilor, atunci când ei nu se pot 
pune de acord, în probleme ca: 
sediul arbitrajului, desemnarea 
altui arbitru (dacă tribunalul ar­
bitrai este incomplet) etc. Arbi­
trii pot statua ex aequo et bono, 
dacă părţile au convenit într-un 
atare sens şi dacă legea care câr- 
m uieşte^ a rb itra ju l  p e rm ite  
aceasta. în cazul arbitrajului în 
echitate, p.a. este aleasă de părţi; 
ele, fie direct (prin actul de com­
promis sau prin clauza compro- 
m iso rie ), fie in d irec t (p rin  
referirea la regulamentul unei 
instituţii de arbitraj) stabilesc 
regulile procedurale ce vor pri­
mi aplicare pe întreg parcursul 
derulării activităţii arbitrale. A- 
ceastă prerogativă ţine de esenţa 
arbitrajului în echitate, în care 
totul se îundează pe încredere 
reciprocă şi pe convingerea că 
opţiunile părţilor referitoare
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la modul de soluţionare a liti­
giului lor vor fi respectate. în 
cadrul unui asemenea arbitraj, 
părţile, având libertatea să alea­
gă procedura, au implicit posi­
b il ita te a  de a ap lica  regu li 
procedurale reglementate de un 
anum it sistem  de drep t, sau 
chiar procedura la care ar fi obli­
gat un arbitru , în cazul unui 
arbitraj de drept strict. Larga au­
tonomie procedurală de care se 
bucură arbitrajul în echitate este 
limitată de două principii proce­
durale universal admise, şi anu­
me: re sp ec tu l d re p tu lu i la 
apărare şi ordinea publică inter­
naţională.

PROCEDURĂ DE EXEQUATUR,
ansamblu de reguli şi formalităţi 
ce trebuie îndeplinite de către 
persoana interesată şi de către 
organul de jurisdicţie compe­
tent, pentru ca o sentinţă arbi- 
trală străină ce nu se execută 
voluntar să poată fi pusă în lu­
crare pe cale silită. P. e. se 
desfăşoară cu citarea părţilor şi 
presupune verificarea condi­
ţiilor de regularitate internaţio­
nală a sentinţei arbitrale străine 
şi a caracterului executor în ţara 
de origine. Verificarea acestor 
condiţii se face ţinându-se sea­
ma şi de prevederile Convenţiei 
de la New York din 1958 în 
raporturile cu statele-părţi la

această Convenţie. Potrivit le­
gislaţiei române este competent 
să acorde caracter executor în 
România unei sentinţe arbitrale 
străine, tribunalul judeţean în 
raza teritorială a căruia urmează 
să aibă loc executarea. V. şi re­
cunoaşterea şi executarea silită 
a sentinţelor arbitrale străine.

PROCEDURA LICHIDĂRII JU ­
DICIARE, v. lichidare judicia­
ră.

PROCEDURA ÎN FAŢA CURŢII 
DE ARBITRAJ COMERCIAL 
IN TERN AŢIO N A L BUCU­
REŞTI, ansamblul de reguli pe 
baza cărora Curtea de Arbitraj 
Comercial Internaţional rezolvă 
litigiile de comerţ industrial ce 
sunt de competenţa sa. Declan­
şarea acestei proceduri se face 
printr-o cerere scrisă (acţiune 
sau reclamaţie) prin care recla­
m an tu l îşi fo rm u lează  p re ­
tenţiile lui faţă de pârât. Cererea 
de arbitrare, însoţită de docu­
mentele anexă, se comunică în 
copie pârâtului, împreună cu o 
listă a arbitrilor Curţii de A r­
bitraj şi cu numele arbitrului a- 
les (iar dacă este cazul, şi cu 
numele supleantului), cu invi­
taţia de a depune întâmpinare în 
termen de 30 zile de la primirea 
acestor acte; la cererea pârâtu­
lui, termenul menţionat poate fi

\



prelungit. în vederea soluţionă­
rii litigiului se alcătuieşte un 
complet arbitrai (tribunal arbi­
trai) format din trei arbitri, după 
cum urmează: doi arbitri se de­
semnează de către părţi sau (în 
lipsa desemnării lor prin acordul 
părţilor) sunt numiţi de preşe­
dintele Curţii de Arbitraj; cel 
de-al treilea, supraarbitrul, se 
alege de către cei doi arbitri de­
semnaţi sau (în lipsa înţelegerii 
lor privind persoana acestuia) 
este numit de către preşedintele 
Curţii de Arbitraj. Completul 
arbitrai este prezidat de către 
supraarbitru. în cazul în care 
părţile îşi exprimă dorinţa ca 
litigiul să fie soluţionat de către 
un arbitru unic, ele îl vor alege 
de pe lista de arbitri: de regulă, 
reclamantul propune un arbitru, 
iar pârâtul se pronunţă asupra 
propunerii respective; dacă păr­
ţile nu se pot pune de acord asu­
pra p erso an e i a rb itru lu i, 
desemnarea acestuia se va face 
de către preşedintele Curţii de 
Arbitraj dintre cei înscrişi pe 
lista de arbitri. Atunci când exis­
tă mai multe părţi ce au interese 
comune, acestea aleg un singur 
arbitru, iar în lipsa acordului lor, 
arbitrul va fi desemnat de către 
preşedintele Curţii de Arbitraj. 
Arbitrul care este împiedicat să- 
şi exercite atribuţiile va fi în­
locuit cu supleantul său (dacă a

fost desemnat un supleant); în 
eventualitatea că şi supleantul 
ar fi împiedicat să-şi îndepli­
nească atribuţiile, va fi înştiin­
ţată partea care l-a ales, fiind 
invitată să-şi aleagă un alt ar­
bitru (şi eventual un nou suple­
ant), în termen de 15 zile de la 
data când a primit înştiinţarea; 
dacă partea vizată nu comunică, 
în acest termen, numele arbitru­
lui nou ales, acesta va fi desem­
nat de către preşedintele Curţii 
de Arbitraj. Atunci când împie­
dicarea exercitării funcţiilor îl 
priveşte pe arbitrul sau suplean­
tul desemnat de către preşedin­
tele Curţii de Arbitraj, acesta 
din urmă va desemna neîntârziat 
un alt arbitru. în cazul în carc ;j 
supraarbitrul este împiedicat să- !
şi îndeplinească funcţia, alege- .]
rea unui nou supraarbitru se va -j
face, în termen de 10 zile, de j
către cei doi arbitri desemnaţi, jj
iar dacă aceştia nu vor face ale- ]
gerea în termenul arătat, supra- j
arbitrul urmează să fie numit de 
către preşedintele Curţii de Ar- I 
bitraj. Oricare din părţi este în­
dreptă ţită  să ceară recuzarea 
unui membru al completului de j 
arbitraj sau a arbitrului unic, în 
următoarele situaţii: partea res- ; 
pectivă are îndoieli în ce priveş- ; 
te imparţialitatea celui recuzat; ; 
p artea  dovedeşte că arbitrul j i 
vizat este direct sau indirect |



PR—PR 77

interesat la soluţionarea cauzei. 
Pentru aceleaşi motive pentru 
care se poate cere recuzarea, ar­
bitrul sau supraarbitrul ori, du­
pă caz, arbitrul unic pot declara 
că se abţin de la examinarea cau­
zei. Motivele care legitimează 
recuzarea arbitrilor şi supraar- 
bitrului îndreptăţesc părţile să 
ceară recuzarea şi cu privire la 
experţi şi traducători. Comple­
tul arbitrai legal, format şi in­
vestit, v erifică , în vederea  
statuării, stadiul pregătirii liti­
giului pentru dezbatere şi dis­
pune măsurile necesare pentru 
completarea dosarului; părţilor 
le poate cere explicaţii scrise re­
feritoare la obiectul litigiului şi 
la starea de fapt existentă, având 
totodată îndreptăţirea să solici­
te îm pricinaţilor com pletarea 
probelor. După efectuarea aces­
tei verificări şi după completa­
rea do saru lu i, su p raa rb itru l 
fixează termenul de arbitrare a 
litigiului, dispunând citarea păr­
ţilor. Acestora din urmă li se co­
munică prin scrisoare recoman­
dată cu confirmare de primire 
toate înscrisurile: cereri, întâm­
pinări, citaţii, încheieri, sentinţe 
arbitrale; despre comunicările 
respective se face menţiune în 
recipisa de primire. Celelalte în­
scrisuri pot fi comunicate prin 
scrisoare recomandată sau chiar 
prin scrisoare simplă, ori prin

telegrame, telexuri, precum şi 
prin înmânare directă părţii, sub 
semnătură, la sediul Curţii de 
Arbitraj. Cu cel puţin 30 zile 
înaintea termenului de arbitrare 
se trimit citaţii părţilor, prin ca­
re acestea sunt înştiinţate des­
pre data şi locul şedinţei de 
arbitraj; în fapt însă, termenul 
este şi mai lung, fiind stabilit ast­
fel încât părţile să aibă posibi­
litatea de a-şi pregăti temeinic 
dosarul. In mod obişnuit, şedin­
ţa de arbitrare are loc la sediul 
Curţii de Arbitraj, dar se poate 
ţine şi în alt loc; ea este publică, 
însă oricare dintre părţi poate 
solicita ca litigiul să se dezbată 
în şedinţă închisă, o decizie în 
acest sens putând fi luată chiar 
din oficiu, de către completul de 
arbitri. în cazul în care litigiul 
se examinează în şedinţă închi­
să, la dezbateri au acces numai 
părţile sau reprezentanţii aces­
tora, consilierii lor, precum şi 
celelalte persoane care au fost 
citate. Părţile pot participa la 
dezbateri şi prin reprezentanţi 
aleşi de ele şi valabil îm puter­
niciţi; ele pot fi reprezentate sau 
asistate şi de străini. Oricare 
dintre părţi poate cerc în scris ca 
soluţionarea litigiului să se facă 
şi în lipsa ei, pe baza actelor de 
la dosar; dezbaterea litigiului 
poate avea loc şi în lipsa părţii 
care, deşi legal citată, nu se pre­

\
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zintă la termenul fixat şi nici nu 
cere în termen util (până la sfâr­
şitul dezbaterilo r), invocând 
m otive tem einice, am ânarea 
dezbaterii. Soluţionarea litigiu­
lui va fi suspendată în cazul în 
care nici una din părţi (ambele 
fiind legal citate) nu solicită a - 
mânarea sau soluţionarea în lip­
să şi nici nu se p rez in tă  la 
termenul stabilit pentru dezba­
teri. Completul de arbitraj poate 
dispune ca soluţionarea litigiu­
lui să aibă loc în prezenţa păr­
ţilor chiar atunci când acestea au 
fost de acord ca ea să se facă în 
lipsa lor, dacă arbitrii apreciază 
că probele prezentate sunt in­
suficiente; tot astfel, completul 
de arbitraj poate ordona com­
pletarea dosarului cu orice acte 
pe care le consideră necesare în 
vederea unei corecte rezolvări a 
pricinii. Sarcina probei incumbă 
fiecăreia dintre părţi, în ce pri­
veşte faptele pe care îşi fundează 
pretenţiile sau apărările. La rân­
dul său, completul de arbitraj 
poate dispune adm inistrarea 
oricăror probe legale şi poate 
cere chiar unor terţe persoane 
prezentarea de probe; totodată 
se poate adresa oricăror organe 
de stat sau organizaţii române în 
vederea obţinerii de relaţii ce 
s-ar dovedi necesare pentru co­
recta soluţionare a litigiului. De 
regulă, administrarea probelor

se efectuează în şedinţa comple­
tului de arbitraj, dar acesta poa­
te dispune printr-o încheiere ca 
ea să fie efectuată în faţa unui 
a rb itru  delegat în tr-un atare  
scop. Arbitrii apreciază probele 
în armonie cu propria lor con­
vingere. în principiu, dezbaterea 
litigiului se face în limba româ­
nă; cu acordul părţilor, comple­
tul de arbitraj poate dispune 
însă ca ea să fie efectuată în altă 
limbă. La cererea şi pe cheltuia­
la părţii care nu cunoaşte limba 
de d esfăşu rare  a dezbaterii, 
com pletul de arbitraj asigură 
serviciile unui traducător; tra­
ducerea poate fi făcută şi de că­
tre  unul d in tre  a rb itr i ,  dar 
părţilor li se lasă libertatea de a 
participa la dezbateri şi cu tra­
ducătorul lor. în vederea con­
statării unor împrejurări de fapt, 
ca şi cu privire la obiectul liti­
giului, părţile contractante pot 
solicita instan ţelor judecăto­
reşti, înaintea declanşării sau pe 
tot parcursul desfăşurării pro- j 
cedurii arbitrale, încuviinţarea I 
de măsuri asigurătorii şi de mă­
suri provizorii; partea care a ce­
ru t asem en ea  m ăsuri are 
îndatorirea să le aducă la cunoş­
tinţa Curţii de Arbitraj. Com­
pletul de arbitraj poate decide, 
la cererea oricăreia din părţi, sau \ 
chiar din oficiu, amânarea dez- ] 
b a te r i lo r  sau suspendarea J
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litigiului pe un anumit termen; o 
asemenea hotărâre se materia­
lizează într-o încheiere. Mersul 
dezbaterilor se consemnează în 
încheierea de şedinţă, care se în­
tocmeşte de către asistentul ar­
bitrai. Procedura arbitrală este 
guvernată de următoarele prin­
cipii fundamentale: egalitatea 
părţilor; publicitatea şi oralita­
tea dezbaterilor; nemijlocirea 
sau rolul activ al arbitrului; con­
tinuitatea. Procedura arbitrală 
se finalizează, în mod normal, 
prin pronunţarea unei sentinţe 
care poate interveni în urmă­
toarele situaţii: soluţionarea li­
tigiului în fond s-a făcut prin 
admiterea integrală sau parţială 
a acţiunii sau a cererii recon- 
venţionale, ori prin respingerea 
lor; reclamantul şi pârâtul re- 
convenţional renunţă la preten­
ţiile form ulate  prin  acţiune, 
respectiv prin cererea reconven- 
ţională, desistând astfel de la 
dreptul material valorificat prin 
acţiune sau prin cererea recon- 
venţională; la cererea părţilor, 
se pronunţă o sentinţă prin care 
se consfinţeşte şi se întăreşte 
tranzacţia intervenită între ele. 
In unele situaţii, procedura arbi­
trală se finalizează printr-o sim- 

' plă în ch e ie re , p rin  care se
|  constată un necontencios. Ase-

* menea situaţii sunt: renunţarea
I  ,{> reclamantului la acţiune, dacă
Ei

prin aceasta se vizează numai 
dreptul său procesual la acţiune; 
împăcarea părţilor, neurmată de 
cererea lor ca aceasta sau tran­
zacţia care o materializează să 
fie consfinţită de către arbitri; 
perimarea litigiului ca urmare a 
lăsării lui în nelucrare de către 
reclamant mai mult de 6 luni; 
expirarea termenului de suspen­
dare a litigiului acordat de arbi­
tri la cerere sau din oficiu, iar în 
timp de o lună de la data expi­
rării acelui termen reclamantul 
nu a cerut reluarea dezbaterii; 
lipsa condiţiilor pentru exami­
narea şi soluţionarea în fond a 
litigiului.

PROCEDURA ÎN FAŢA CURŢII 
DE ARBITRAJ A CAMEREI 
INTERNAŢIONALE DE CO­
MERŢ DIN PARIS, ansamblu 
de reguli şi formalităţi prevăzute 
de Regulamentul Curţii de Ar­
bitraj, ce trebuie observate de 
către părţi şi arbitri pe parcursul 
derulării activităţii de soluţiona­
re a litigiului de comerţ inter­
naţional cu care a fost investit 
acest organ de jurisdicţie. De­
clanşarea procedurii se face 
printr-o cerere (acţiune), care 
trebuie să cuprindă toate ele­
mentele necesare pentru indivi­
dualizarea părţilor, determina­
rea pretenţiilor reclamantului, 
precum şi arătarea tuturor pro­
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belor prin care se pot dovedi 
acele pretenţii, ca şi indicarea 
numărului arbitrilor ce urmează 
să soluţioneze litigiul respectiv; 
totodată, în cuprinsul cererii va 
fi formulată şi opţiunea recla­
mantului privind desemnarea 
unui arbitru. Cererea şi actele 
anexe se trimit în copie pârâ­
tului; acesta din urmă are la dis­
poziţie un anumit termen în care 
trebuie să depună întâmpinarea, 
arătând obiecţiile şi mijloacele 
sale de apărare şi propunând 
orice probe pe care le apreciază 
ca necesare; totodată, pârâtul va 
furniza orice alte informaţii ce 
crede că sunt utile derulării pro­
cedurii litigiului. De asemenea, 
în cuprinsul întâmpinării pârâ­
tul trebuie să se pronunţe asupra 
numărului arbitrilor şi să-şi ex­
prime propria-i opţiune în legă­
tu ră  cu desem narea  unui 
arbitru. întâmpinarea şi actele 
anexe se trimit în copie recla­
mantului. In termenul avut pen­
tru întâmpinare, pârâtul este 
îndreptăţit să introducă o cerere 
reconvenţională; în cazul că el 
îşi valorifică acest drept, cealaltă 
parte trebuie să răspundă în ter­
menul regulamentar, nota sa de 
răspuns fiind trimisă in copie 
pârâtului. Reclamantul se poate 
adresa Curţii de Arbitraj fără să 
fi fost legat printr-o clauză de 
arbitraj într-un atare sens; în

acest caz, Curtea îşi va declina 
competenţa, dacă pârâtul nu va 
răspunde în termen de 30 de zile. 
Când însă părţile sunt legate 
printr-o clauză de arbitraj, arbi­
trajul va avea loc chiar dacă una 
dintre ele refuză să se prezinte. 
Ori de câte ori, întemeindu-se 
pe inexistenţa clauzei de arbitraj 
sau pe neva lid ita tea  acestei 
clauze, vreuna dintre părţi in­
vocă excepţia de necompetenţă 
a Curţii de Arbitraj, Curtea va 
putea decide ca arbitrajul să aibă 
totuşi loc, când constată existen­
ţa materială a clauzei de arbitraj, 
urmând ca arbitrul (sau, după 
caz, tribunalul arbitrai) să ho­
tărască asupra propriei lui com­
petenţe. In orice fază a litigiului, 
dacă există caz de urgenţă, păr­
ţile se pot adresa instanţelor de 
drept comun, cerând luarea u- 
nor măsuri provizorii. Proce­
dura arbitrală este guvernată de 
regulile prevăzute prin Regula­
m entul Curţii de Arbitraj al 
C am erei In te rn a ţio n a le  de 
Comerţ din Paris, ce se comple­
tează (în măsura în care este 
necesar) cu dispoziţiile proce­
durale ale legii aleasă de părţi, 
iar în lipsa unei asemenea ale­
geri, de legea locului unde se 
desfăşoară arbitrajul. Părţile pot 
conveni şi asupra locului unde 
urmează să se desfăşoare arbi­
trajul (ceea ce implicit le con­
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feră posibilitatea să decidă con­
comitent şi asupra legii de pro­
cedură); în tăcerea părţilo r, 
arbitrajul se vajine la locul sta­
bilit de Curte. înainte de jude­
carea litigiului se procedează la 
elaborarea unui act de misiune 
în care se înscriu toate datele 
importante ale litigiului, făcân- 
du-se o expunere sumară a pre­
tenţiilor, arătându-se obiectul 
aflat în litigiu şi circumstanţele 
cauzei, precum şi problemele li­
tigioase ce urmează a fi soluţio­
nate de către arbitri; totodată se 
mai adaugă şi orice alte men­
ţiuni necesare pentru ca sentinţa 
să devină susceptibilă de sanc­
ţiune legală. Actul de misiune se 
întocmeşte de către arbitri şi se 
semnează atât de către ei, cât şi 
de către părţi; el se înaintează 
Curţii spre confirmare. Acest 
act rămâne valabil chiar dacă u- 
na dintre părţi, deşi era legată 
printr-o clauză de arbitraj, refu­
ză să-l semneze. Când o parte, 
deşi valabil convocată, nu se pre­
zintă, arbitrarea se va ţine în lip­
sa ei. Arbitrajul se poate efectua 
numai pe baza actelor existente 
la dosar, ori de câte ori părţile nu 
cer să fie audiate. în eventuali­
tatea formulării unor cereri noi, 
care nu sunt cuprinse în actul de 
misiune, acestea nu vor putea fi 
admise dacă cealaltă parte se o- 
pune. Atunci când părţile ajung

la un acord în faţa tribunalului 
arbitrai, acesta dă o sentinţă în 
care constată acordul părţilor, 
în celelalte cazuri, sentinţa se dă 
cu m ajoritate de voturi (cînd 
sunt trei arbitri), iar dacă nu se 
poate forma o m ajoritate ur­
mează să decidă preşedintele 
tribunalului arbitrai (sau supra­
arbitrul). Sentinţa este supusă 
Curţii de Arbitraj; aceasta poate 
să sugereze modificări de formă 
şi, totodată, să avertizeze asupra 
unor aspecte interesând fondul 
procesului, ceea ce însă nu este 
de natură să limiteze libertatea 
de decizie a arbitrilor. Sentinţa 
arbitrală este definitivă, deci o- 
bligatorie pentru părţi.

PROCEDURA DE REORGANI­
ZARE JUDICIARĂ, ansamblu 
de reguli şi formalităţi prevăzute 
de lege (nr. 64/1995) pentru a fi 
respectate şi respectiv îndeplin­
ite de către persoanele şi orga­
nele care participă la reorgani­
zarea activ ităţii debitoru lu i. 
După confirmarea planului de 
reorganizare judiciară debitorul 
este obligat să îndeplinească fă­
ră întârziere, schim bările de 
s tru c tu ră  prevăzute în acest 
plan. Tribunalul va putea dis­
pune ca judecătorul-sindic să su­
pravegheze activitatea debito­
rului până la îndeplinirea unor 
astfel de măsuri, dar nu mai mult
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de un an de la confirmarea pla­
nu lu i. în cazul în care debitorul 
îşi declară intenţia de a-şi reor­
ganiza activitatea, iar planul de 
reorganizare întocmit în acest 
sens a fost confirmat de către 
tr ibuna l, debitorul poate conti­
nua să-şi conducă activitatea şi 
să-şi administreze personal ave­
rea, sub supravegherea jude­
c ă to r u lu i - s in d ic .  A ceastă  
posibilitate rămâne deschisă pâ­
nă când tribunalul va dispune 
m otiva t ca reorganizarea să în­
ceteze şi să se treacă la lichidarea 
averii debitorului. Dacă debi­
to ru l este o societate comercială 
aceasta va fi condusă de per­
soanele legal împuternicite să o 
reprezin te , sub supravegherea 
judecătorului-sindic. Acţionarii 
şi asociaţii cu răspundere limi­
ta lă nu au dreptul să intervină în 
conducerea activităţii societăţii 
debitoare şi nici în administra­
rea averii acestuia. Atunci când 
debitoru l nu se conformează 
p la n u lu i de reorganizare, ad­
ministratorul (în sensul Legii nr. 
64/1995) sau oricare dintre cre­
ditori poate solicita în scris tri­
bunalului lichidarea, fără a mai 
fi necesară dovada insolvabilită­
ţ i i  debitorului. Modificările a- 
duse creanţelor ori drepturilor 
părţilor interesate, prin planul 
de reorganizare, rămân defini­
tive  în cazul în care tribunalul

aprobă o astfel de cerere. în ca­
zul în care se constată o redre­
sare a activităţii şi o creştere a 
cuantumului sumelor care ur­
mează a fi distribuite creditori­
lor, chiar în prezenţa unei cereri 
de lichidare, tribunalul poate 
dispune prelungirea perioadei 
de reorganizare pentru o durată 
de cel mult un an, desemnând o 
persoană care să conducă acti­
vitatea. Creditorii, debitorul şi 
camera de comerţ teritorială pot 
contesta hotărârea judecătoru­
lui-sindic de a continua activi­
tatea debitorului, în termen de 
15 zile de la adoptarea hotărârii 
respective. în acest caz, tribu­
nalul va decide, de urgenţă, în 
cadrul unei şedinţe la care poate 
participa orice parte interesată. 
Dacă tribunalul aprobă conti­
nuarea activităţii debitorului, el 
va putea impune restricţii şi con­
diţii cerute de creditori sau debi­
tor. Persoana căreia i-a fost 
încredinţată conducerea conti­
nuării activităţii debitorului va 
trebui să prezinte, lunar, rapoar­
te judecătorului-sindic asupra 
situaţiei financiare a averii de­
bitorului. Raportul şi darea de 
seamă contabilă vor fi prezenta­
te trimestrial creditorilor. Chiar 
în prezenţa hotărârii tribunalu­
lui de a permite continuarea ac­
tivităţii debitorului, creditorii 
pot să se opună (dar nu mai des
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de 60 de zile) la continuarea ac­
tivităţii, dacă desfăşurarea unei 
astfel de activităţi aduce pierderi 
averii debitorului. înregistrarea 
opoziţiei nu suspendă continua­
rea activităţii, până când tribu­
nalul hotărăşte asupra ei. V. şi 
plan de reorganizare judiciară.

PROCES VERBAL DE CONSTA­
TARE (în transportul feroviar), 
înscris întocmit în armonie cu 
prevederile regulamentului de 
transport pentru traficul local şi 
a C onvenţiilor internaţionale 
C O T IF /C IM  sau SM GS, în 
trafic internaţional, la cererea 
beneficiarilor transportului sau 
din iniţiativa căii ferate, pentru 
co n sta ta rea  p ro d u cerii unei 
pierderi, substituiri, alterări, di­
luări, avarii sau violări a unei 
expediţii de marfă pe calea fe­
rată. Un astfel de înscris trebuie 
să conţină toate detaliile nece­
sare stabilirii cauzelor şi a cir­
cumstanţelor ce au determinat 
sau facilitat provocarea incon­
venientului, sunt de natură să 
conducă la stabilirea valorii pa­
gubei şi a răspunderii pentru 
dauna suferită. P.v. c. se în ­
tocmeşte de către şeful staţiei 
sau de către înlocuitorul său, iar 
constatarea trebuie efectuată în 
prezenţa predătorului (în staţia 
de predare), în prezenţa desti­
natarului (în staţia de destina­

ţie), în prezenţa a doi martori, 
pe cât posibil străini de calea 
ferată (pe parcurs).

PROCESOR (în plăţi cu card), ori­
ce persoană juridică, care, în 
baza unor obligaţii reciproce la 
care emitentul de card este parte 
semnatară, poate acţiona în plăţi 
cu cârduri ca intermediar între 
deţinător de card, comerciant, e- 
mitent de card, alt p. şi/sau altă 
persoană juridică. V. şi emitent 
de card; deţinător de card; obli­
gaţii reciproce; plată cu card.

PROCURĂ, înscris constatator al 
contractului de mandat, cuprin­
zând precizarea puterilor con­
ferite mandatarului. în funcţie 
de natura actelor juridice cu re­
ferire la care mandantele îl abi­
litează pe mandatar, p. poate fi: 
generală, în virtutea căruia man­
datarul este abilitat să îndepli­
nească acte de adm inistrare; 
specială, p rin  efectu l că re ia  
mandatarul este abilitat să înde­
plinească acte de dispoziţie. A- 
tunci când m an d an te le  îl 
împuterniceşte pe mandatar să 
perfecteze un act juridic în for­
ma înscrisului autentic şi p. tre­
buie să fie constatată printr-un 
înscris autentic. Pentru repre­
zentare în faţa unui organ de 
jurisdicţie (instanţă judecăto­
rească sau arbitraj) este necesa­
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ră p. judiciară care trebuie re­
dactată în formă autentică.

PRODUCT PLANNING, activitate 
având caracter complex şi ca o- 
biectiv principal selecţionarea şi 
introducerea în fabricaţie a pro­
duselor noi. Presupune legături 
strânse între cercetarea tehno­
logică aplicativă şi cercetarea e- 
conomică în general, cercetarea 
de marketing în special. P.p. cu­
prinde: investigarea şi selectarea 
ideilor pentru noi produse. Se­
lectarea se face după criterii teh­
nice şi economice financiare 
detaliindu-se datele cu privire la 
cheltuielile necesare, condiţiile 
de producţie, tehnologiile, legă­
tura cu produsele existente, e- 
fectele asupra pieţii. Totodată 
p.p. vizează şi: concretizarea i- 
deii într-un proiect şi apoi într- 
un p ro to tip  al p ro d u su lu i; 
testarea tehnică a prototipului şi 
perfecţionarea acestuia; realiza­
rea producţiei pilot în scopul 
pregătirii procesului de produc­
ţie şi testarea comercială a pro­
dusului.

PRODUCŢIE LA COMANDĂ, mo­
dalitate de cooperare în dome­
niul p roduc ţie i constând  în 
comanda făcută de către o firmă 
producătoare dintr-o anumită 
ţară (firmă ordonator) unei fir­
me producătoare dintr-o altă

ţară (firmă executant) pentru fa­
bricarea unui produs pe baza 
documentaţiei tehnice pe care 
i-o pune la dispoziţie, urmând ca 
produsul astfel realizat să fie co­
mercializat de către ordonator 
fie pe piaţa din propria ţară, fie 
pe piaţa externă. Executarea 
produsului comandat se poate 
face fie cu materiile prime şi ma­
terialele executantului, fie cu ce­
le puse la dispoziţia acestuia de 
către ordonator. Frecvent ordo­
natorul livrează executantului, 
în vederea îndeplinirii comenzii 
făcute acestuia, maşinile şi uti­
lajele necesare procesului de 
producţie. P. c. comportă avan­
taje relevante pentru ambele 
părţi participante la operaţiune. 
Astfel ordonatorul obţine ur­
mătoarele avantaje mai im por­
tante: evitarea efectuării unor 
investiţii şi a altor cheltuieli ce 
s-ar dovedi necesare realizării 
prin producţia proprie a produ­
selor în cauză; obţinerea unor 
produse de nivel tehnico- cali­
tativ pentru care partenerul lui 
posedă specializarea necesară; 
posibilitatea completării gamei 
sortimentale a produselor oferi­
te spre comercializare. Avanta­
jele susceptibile a fi obţinute de 
executant sunt următoarele: o 
mai bună utilizare a capacită­
ţilor de producţie proprii ori de 
câte ori acestea nu pot fi acope-
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rite prin portofoliul propriu de 
comenzi; reducerea costurilor 
unitare de producţie ca efect al 
amplificării seriilor de fabricaţie 
şi ca urmare sporirea competiti­
vităţii de preţ a produselor reali­
zate; m ajorarea exporturilor; 
asigurarea unor desfaceri con­
tinue şi în cantităţi stabile graţie 
obligaţiilor de preluare a pro­
duselor asumate de ordonator în 
baza contractului de cooperare; 
m enţinerea unui contact mai 
strâns cu piaţa externă; acumu­
larea unei experienţe suplimen­
tare în producţie etc. P. c. este 
utilizată prioritar în sectoarele 
industriei uşoare şi ale bun­
urilor de consum.

PRODUS BURSIER, activele şi tit­
lurile financiare tranzacţionate 
la bursă.

PROFIT COMERCIAL, câştig ob­
ţinut de pe urma unei afaceri ca 
rezultat net pozitiv al scăderii 
tu turor cheltuielilor implicate 
de acea afacere din veniturile re­
alizate prin derularea ei. Obţi­
nerea de p.e. în economia de 
piaţă este factorul motivaţional 
esenţial în orice afacere. Cele­
lalte mobiluri care impulsionea­
ză activ itatea desfăşurată de 
agenţii economici (ca de pildă: 
cucerirea şi menţinerea pieţei, 
asigurarea echilibrului econo­

mico-financiar, promovarea i- 
maginii firmei etc.) sunt indi­
solubil corelate cu finalitatea 
maximizării profitului şi sub­
ordonate atingerii acesteia. în 
principiu, p.e. se calculează ca 
diferenţă între cifra de afaceri şi 
costurile totale. Doctrina eco­
nomică distinge: p.e. brut, p.e. 
operaţional şi p.e. net.

PROFIT PE HÂRTIE, v. rezultat 
virtual.

PROGRAMME TRADING, denu 
mire generică dată comerţului 
cu titluri efectuat cu ajutorul 
calculatorului. Se concretizează 
în cumpărări şi vânzări de titluri 
pe baza unor programe infor­
matice, gestionate de societăţi 
financiare specializate.

PROGRAMUL NAŢIUNILOR U- 
NITE PENTRU DEZVOLTA­
RE (P .N .U .D .), o rg an iza ţie  
interguyernamentală cu statut 
de instituţie specializată având 
ca obiectiv realizarea asistenţei 
tehnice şi de p re investiţii a 
O.N.U., sprijinirea ţărilor în 
curs de dezvoltare, îndeobşte a 
celor cu venit naţional redus pe 
locuitor, în aducerea la îndepli­
nire a programelor lor de dez­
voltare, prin asigurarea utilizării 
eficiente a resurselor naturale şi 
a potenţialului uman. A fost
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creată în anul 1965 prin efectul 
fuz ionă rii Programului lărgit de 
asistenţă tehnică (E.P.T.A.) cu 
Fondu l special al Naţiunilor Li­
ni te, fiind deschisă participării 
t u tu r o r  ţă r ilo r  m em bre ale 
O.N.U. Şi-a stabilit sediul la 
New Y o rk  şi are birouri în a- 
proape 100 de ţări. Sfera de acti­
v ita te  a P.N.U.D. cu p rin d e  
practic toate domeniile econo­
m ice şi sociale: agricultură şi 
creşterea vitelor, pescuit, silvi­
cu ltu ră , industriile minieră şi 
manufacturieră, producţia de e~ 
nergie, transporturi şi comuni­
caţii ,  co n stru c ţii, com erţ, 
tu rism , sănătate, mediu încon­
ju ră to r, învăţământ şi pregătire 
profesională, planificare, admi­
n is tra ţie  etc. Extinzându-şi acti­
vitatea într-o arie atât de largă, 
această organizaţie constituie 
cel mai vast mecanism de asis­
tenţă tehnică multilaterală şi de 
preinvestiţii în ţările cu venit 
naţional scăzut; cu sprijinul său 
au fost executate până în prezent 
peste 8000 de proiecte de pre­
investiţii şi asistenţă tehnică în 
asemenea ţări. In vederea atin­
gerii obiectivelor pentru care a 
fost creat, P.N.U.D. desfăşoară o 
diversitate de activităţi, ca, de 
exemplu: efectuarea de anchete 
şi studii cu scopul de a deter­
m ina potenţialul resurselor na­
tu ra le  ale ţă r ilo r  cu ven it

naţional redus, pentru descope­
rirea unor posibilităţi de obţi­
n ere  a c re ş te r ii  p ro d u c ţie i; 
urmăreşte dezvoltarea şi conso­
lidarea sistem elor de învăţă­
mânt pe toate treptele acestora, 
(începând cu şcoala primară şi 
terminând cu învăţământul uni­
versitar, tehnic şi profesional), 
acordarea burselor de studii, al­
fabetizarea etc.; furnizează echi­
p am en te  ad ecv ate  ap lic ă rii 
metodelor de cercetare a tehno­
logiei moderne la problemele 
dezvoltării; desfăşoară activităţi 
menite să amelioreze condiţiile 
de viaţă şi să faciliteze crearea 
unor noi locuri de muncă etc. 
P.N.U.D. îşi oferă ajutorul, la ce­
rerea guvernelor interesate, po­
trivit urgenţei nevoii acestora, 
acel a ju to r in tegrându-se în 
eforturile de dezvoltare făcute la 
nivel naţional sau regional. în 
s tru c tu ra  o rg a n iz a to r ic ă  a 
P.N.U.D. funcţionează un Con­
siliu de administraţie care apro­
bă proiectele şi programele de 
asistenţă, supraveghează opera­
ţiunile şi acordă fondurile co­
re sp u n ză to a re . De regu lă , 
p ro ie c te le  de a s is te n ţă  ale 
P.N.U.D. sunt îndeplinite prin 
intermediul instituţiilor specia­
lizate ale O.N.U.; acestea con­
trac teaz ă  ex ecu tarea  o b ie c ­
tivelor prin în trep rinderi de 
profil, în calitate de subcontrac-
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tanţi. în vederea participării, în 
această calitate, la realizarea de 
proiecte ale P.N.U.D., este ne­
cesar ca întreprinderile intere­
sate să se înscrie, pe baza unor 
cereri tipizate, pe lista generală 
de executanţi potenţiali, sub- 
contractanţii fiind aleşi numai 
dintre cei înscrişi pe această lis­
tă; alegerea se face în funcţie de 
competitivitatea ofertei prezen­
tate. Ţara noastră participă la 
acţiunile in iţiate de P.N.U.D. 
prin: delegarea de consilieri şi 
experţi în ţările în curs de dez­
voltare; specializarea în Româ­
nia a bursierilor din asemenea 
ţări; executarea de lucrări prin 
întreprinderi specializate (în ca­
litate de subcontractanţi) etc. La 
rândul ei, România, ca ţară în 
curs de dezvoltare, a beneficiat 
de program ul de asistenţă a 
P.N.U.D. pentru realizarea unor 
proiecte în domeniul irigaţiilor, 
dezvoltării, cercetării ştiinţifice 
şi perfecţionării cadrelor din di­
ferite domenii, achiziţionării de 
echipamente de înaltă tehnici­
tate etc. La Bucureşti funcţio­
nează reprezentanţa P.N.U.D. 
care coordonează întreaga asis­
tenţă tehnică acordată Româ­
niei de către această organizaţie. 
Finanţarea P.N.U.D. se face prin 
contribuţiile benevole furnizate 
de aproape toate statele mem­
bre ale O.N.U. sau ale institu­
ţiilor specializate.

PROHIBIŢIE LA IMPORT, v. in­
terdicţii Ia import/export.

PROMOVARE A EXPORTURI­
LOR, com plex de ac tiv ită ţi 
desfăşurate de autorităţile gu­
vernam entale ab ilita te  şi de 
către firmele producătoare, pre­
cum şi de către firmele profilate 
pe o p e ra ţiu n i de export în 
scopul influenţării clientelei ex­
terne pentru a cumpăra produ­
sele o fe rite . Se bazează pe 
utilizarea unor mecanisme şi in­
strumente diverse între care pu­
blicitatea externă (în diversele ei 
modalităţi), participarea la târ­
guri şi expoziţii internaţionale, 
agenţiile şi oficiile economice 
înfiinţate în străinătate etc. de­
ţin ponderea cea mai importan­
tă. P. e. ac ţionează asupra 
potenţialilor clienţi externi, iar 
nu asupra producătorilor şi ex­
portatorilor naţionali. Acţiunile 
de cooperare bi şi multilaterale 
în producţie şi comercializare 
realizate prin societăţile mixte 
constituite în acest scop, acţiu­
nile de cooperare pentru vân­
zarea pe terţe pieţe şi alte forme 
de realizare a acestora produc 
importante efecte promoţionale 
asupra exporturilor.

PRO PRIETA R DE MARCĂ ÎN 
OPERAŢIUNILE PRIN CARD, 
persoană juridică, denumită în
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practica in terna ţională  credit 
card company, carc are calitatea 
de proprietar al mărcii sub care 
este emis un credit card şi care, 
conform obligaţiilor reciproce ce 
semnează, poate furniza şi ser­
vicii de marketing, prelucrare de 
informaţie, precum şi alte ser­
vicii persoanelor cărora le a- 
cordă permisiunea de a folosi 
marca respectivă. De pildă, prin­
tre cei mai cunoscuţi p. m. o. c. 
la nivel in te rn a ţio n a l sunt: 
VISA CARD şi AMERICAN 
EXPRESS CARD.

PROSPECT, înscris ce conţine in­
formaţiile cerute de lege pentru 
emisiunea şi distribuţia de titluri 
financiare, (engl. prospectus).

PROTECŢIONISM, p o litică  co­
mercială menită să încurajeze 
dezvoltarea economiei naţio­
nale protejând-o de concurenţa 
altor ţări prin utilizarea instru­
mentelor economico-juridice de 
natură tarifară (vamală) şi neta­
rifară. în sec. XX s-a trecut de la 
p. moderat de specificul căruia 
era liberul schimb, la p. agresiv 
care este menit să protejeze in­
teresele m arilor m onopoluri. 
Ţările cu economie dezvoltată 
folosesc p. cu o dublă finalitate, 
şi anume: apărarea intereselor 
marilor monopoluri şi atingerea 
unor scopuri de discrim inare

comercială în relaţiile cu anu­
mite ţări sau grupe de ţări. Pen­
tru ţările în curs de dezvoltare, 
p. constituie un instrument de 
apărare a intereselor lor naţio­
nale faţă de concurenţa prove­
nită din partea ţărilor puternic 
dezvoltate. Fenomenele de re­
cesiune economică care au car­
acterizat economia mondială în 
ultimele două decenii ale seco­
lului XX au determ inat înăs­
p rirea  p. şi în sp ec ia l a p. 
netarifar. într-o formă sau alta, 
p. este practicat de toate ţările. 
El însă devine dăunător pentru 
relaţiile economice internaţio­
nale când dobândeşte caracter 
agresiv.

PROTEST, constatare, prin act a u ­
tentic, a rezultatului negativ al 
prezentării unei cambii spre 
acceptare şi plată. P. de neac- 
ceptare se face împotriva trasu­
lui şi a indicatului la nevoie, în 
cazurile în care p rezen tarea  
cambiei spre acceptare este obli­
gatorie; se adresează de către 
posesorul titlu lu i p rezen tat 
spre acceptare, sub sancţiunea 
decăderii din termen. P. de ne­
plată se face după expirarea sca­
denţei şi are ca efect conservarea 
acţiunii de regres, fiind obliga­
toriu în cazul în care există debi­
tori de regres; se face împotriva 
trasului acceptanî, a ia-
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tarului (dacă plata urmează să se 
facă printr-un terţ), iar în sub­
sidiar, împotriva acceptantului 
prin intervenţie sau a persoanei 
arătate în cambie să plătească 
pentru acesta şi a indicatului la 
nevoie pentru plată; obligaţiile 
acestora din urmă având carac­
ter subsidiar, devin executabile 
numai când trasul refuză plata.

PROTEST DE MARE, document 
scris prin care comandantul na­
vei în ş tiin ţea ză  a u to r ită ţ i le  
competente (comandantul por­
tu lu i) asupra even im ente lo r 
deosebite cu care au fost con­
fruntate nava şi marfa aflată la 
bord, în tim pul voiajului pe 
mare, ca şi în timpul staţionării 
în port. Astfel de evenimente 
sunt: avarii, incendii, explozii la 
bordul navei etc. P. m. prezintă 
importanţă sub aspectul formu­
lării pretenţiilor ulterioare faţă 
de asigurători, precum şi în ce 
priveşte formularea eventuale­
lor ap ă ră ri în faţa ju s tiţie i. 
Valoarea probantă a p. m. este 
relativă, această probă putând fi 
combătută printr-o altă probă 
mai concludentă.

PROTEST DE NEACCEPTARE, v. 
protest.

PROTEST DE NEPLATĂ, v. pro­
test.

PROVIZION, remuneraţie procen­
tuală cuv nită celui care inter­
mediază o afacere comercială; se 
poate prezenta ca remiză sau co­
mision.

PROVIZIUNE, termen prin care în 
materie cambială se desemnea­
ză din punctul de vedere al tră­
gătorului valoarea creanţei sale 
faţă de tras, suportul ordinului 
său de plată dat acestuia din ur­
mă în profitul unui beneficiar, 
iar din punctul de vedere al tra­
sului cauza în virtutea căreia cl 
acceptă să plătească sau plăteşte 
suma prevăzută în titlu; o atare 
cauză rezidă în obligaţia de plată 
ce revine trasului în temeiul ra­
portului existent între acesta şi 
trăgător.

PUBLIC RELATIONS, sintagamă 
din limba engleză exprimând 
ideea de relaţii publice, ceea ce 
sugerează o activitate organizată 
şi continuă desfăşurată în scopul 
formării încrederii reciproce în­
tre agentul economic în cauză şi 
clienţi (cumpărători efectivi şi 
cumpărători potenţiali) din ţară 
şi din străinătate. Prin înţelegere 
şi încredere reciprocă se poate 
forma şi menţine o imagine favo­
rabilă despre o întreprindere şi 
produsele exportate de aceasta şi 
totodată să fie influenţate în sens 
pozitiv atitudinile faţă de ţara de
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origine. Finalmente p.r. urm ă­
reşte ca scop creşterea exportu­
lui. De aceea poate fi considerat 
ca făcând parte din mijloacele 
promoţionale. P.r. şi reclam a 
comercială se completează şi se 
influenţează reciproc tinzând la 
am plificarea  ex p o rtu rilo r  şi 
reprezentând atribute ale unor 
conduceri ştiinţifice. P.r.. vi­
zează cadrul general al pieţii sau 
numai segm ente ale acesteia. 
Utilizează pe lângă metodele şi 
mijloacele specifice reclamei şi 
metode şi mijloace care exced 
latura comercială, toate acestea 
pentru crearea unui climat de 
încredere, simpatie şi sprijin faţă 
de agentul economic şi produ­
sele fabricate de el.

PUBLICITATE COMERCIALĂ,
complex de activităţi promo- 
ţionale concertate îndeplinite în 
scopul informării partenerilor 
de afaceri şi consumatorilor cu 
privire la produsele şi serviciile 
oferite, să le incite interesul as­
upra acestora şi să-i determine 
în cele din urmă la achiziţiona.- 
rea lor. In raporturile de comerţ 
internaţional, p.e. urmăreşte ca 
finalitate principală susţinerea 
şi potenţarea eforturilor făcute 
de exportator pentru impulsio­
narea desfacerii produselor şi 
serviciilor sale pe diverse pieţe. 
Obiectivele specifice care tre­

buie atinse prin efectuarea p.e. 
sunt: informarea privind oferta 
exporta to ru lu i; crearea unei 
imagini favorabile asupra pro 
duselor şi întreprinderii; forma­
rea şi conservarea de canale 
efic ien te  p en tru  in fo rm area  
clientelei etc. P.e. cuprinde an­
samblul dem ersurilor publici­
tare având aceeaşi finalitate. 
Ponderea covârşitoare în acest 
ansamblu o au activităţile plă­
tite ce uzual se subsumează con­
ceptului de reclamă; alături de 
acestea, p.e. se realizează şi prin 
unele activităţi gratuite. Activi­
ta te a  de p. c. p re z in tă  im ­
portanţă deosebită pentru orice 
întreprindere productivă, pre­
statoare de servicii sau de co­
mercializare.

PUNCT (în operaţii de bursă), ter­
men utilizat pentru a desemna 
unitatea de măsură echivalentă 
cu un procent din valoarea no­
minală a unei obligaţiuni. în 
practică, această unitate de mă­
sură este folosită pentru a ex­
prima variaţia preţului obliga­
ţiunilor. Conform metodei de 
calcul uzitate, o variaţie de un p. 
semnifică o creştere de 1% din 
valoarea nominală a valorii de 
circulaţie a obligaţiunii avută în 
vedere. De pildă, în cazul unei 
obligaţiuni în valoare de 1000 
D.M., un p. este egal cu 10 D.M. 
(engl .point).
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PUNCTE-AUR, sin tagm ă ce de­
semnează limitele inferioare şi 
cele superioare între care oscila 
cursul valutar în perioada când 
era utilizat etalonul aur, ca o 
consecinţă a avantajului înve­
derat de convertibilitatea în aur 
exportabil la atingerea acestor 
limite. Situaţia cursului mone­
dei naţionale pe piaţă nu putea 
depăşi limita la care era mai 
avantajoasă pentru debitor con­
vertirea bancnotelor în aur şi 
efectuarea plăţilor externe în 
aur cu suportarea cheltuielilor 
de tran sp o rt şi de asigurare 
(punct de ieşire a aurului). Pe de 
altă parte nici creşterea cursului 
nu putea depăşi limita la care 
debitorul extern considera mai 
avantajoasă pentru el plata în 
aur (punct de intrare a aurului), 
în sistemul monetar postbelic 
(Bretton Woods) p.-a. au fost 
scoase din practică fiind înlocu­
ite cu mecanismul marjelor de 
fluctuare şi a intervenţiilor ofi­
ciale pe pieţele valutare.

PUNCTE DE LIVRARE (în opera­
ţiile de bursă), denumire dată lo­
cului sau locurilor sau zonei ori 
zonelor specificate în regula­
mentul bursei, unde în execu­
tarea contractu lu i futures se 
poate face livrarea mărfii (engl. 
delivery points).

PUNERE ÎN ÎN T Â R Z IE R E , m an i­
festare formală de voinţă prin  
care creditorul îl încunoştinţea- 
ză pe debitor că obligaţia sa a 
ajuns la scadenţă şi îl invită să 
şi-o execute. Conform prevede­
rilor legale din majoritatea sis­
tem elor de d re p t  n a ţio n a le , 
efectuarea acestei operaţii (a d i­
că a p.î.) poate rezulta din  orice 
act, fie el chiar o scrisoare s im ­
plă, precum şi din  înţelegerea 
tacită a părţilor, în sensul căreia 
debitorul este în întârziere prin  
simpla ajungere a daîoriei la sca­
denţă. în dreptul nostru, de re­
gulă, p.î. se face p r in t r - o  
notificare scrisă, adresată p rin  
intermediul executorului ju d e ­
cătoresc; legea permite însă ca 
părţile să convină orice alt mod 
de efectuare a p .i sau ca ea să nu 
fie necesară, debitorul urm ând 
să fie pus în întârziere prin  sim­
pla împlinire a termenului de 
executare (dies interp el lat pro 
hominem). Cererea de chemare 
în judecată a debitorului, chiar 
dacă a fost introdusă ia o instan ­
ţă necompetentă, produce ace­
leaşi efecte ca şi în p. î. A tu n c i 
când legea nu dispune altfel şi 
nici contractul nu stabileşte con­
trariul, simpla împlinire a te r­
menului de scadenţă a obligaţiei 
nu produce efectul unei p.i, pre- 
supunându-se că atâta vreme cât 
creditorul nu cere executarea
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creanţei sale, nu este prejudiciat 
prin întârzierea debitorului, şi 
că el i-a acordat acestuia din ur­
mă o prorogare a termenului. In 
mod obişnuit, p.î. se face la sca­
denţă; nimic nu se opune însă ca 
aceasta să fie făcută chiar mai 
înainte, dar într-o atare ipoteză 
efectele sale se vor produce tot 
de la scadenţă. Domeniul de 
aplicare a p. î. cuprinde numai 
obligaţiile contractuale; credi­
torul unei obligaţii delictuale nu 
este îndatorat să-l pună pe debi­
tor în întârziere. Există situaţii 
în care însăşi natura obligaţiei 
face inaplicabilă ori inutilă p. î. 
A sem enea s itu a ţii sun t, de 
exemplu: cele referitoare la obli­
gaţiile de a nu face, în care debi­
to ru l este ţinu t responsab il 
pentru simplul fapt al încălcării 
obligaţiei; cele când executarea 
obligaţiei a devenit imposibilă 
ori debitorul şi-a manifestat ex­
pres şi ferm voinţa de a nu exe­
cuta; ori de câte ori creditorul nu 
mai doreşte executarea, optând 
pentru rezoluţia contractului; 
cazurile în care, potrivit legii, 
contractului sau naturii obliga­
ţiei, aceasta nu putea fi execu­
ta tă  decât în tr-u n  an u m it 
termen, pe care debitorul l-a lă­
sat să treacă; situaţiile ce privesc 
obligaţii a căror executare com­
portă o prestaţie continuă (de 
pildă obligaţia furnizării ener­

giei electrice, apei, gazelor natu­
rale etc.). Uneori, însăşi legea 
dispune că p.î. nu este necesară 
sau că anumite efecte specifice 
acesteia se produc independent 
de efectuarea opera ţiu n ii în 
sine. Astfel, persoana care a 
primit cu rea-credinţă o plată 
nedatorată este obligată să o 
restituie împreună cu fructele 
produse din ziua plăţii; hoţul su­
portă riscurile pieirii lucrului 
furat, chiar dacă pieirea s-a pro­
dus fortuit, fiind de drept în în­
târziere în ce priveşte obligaţia 
restituirii bunului respectiv sau 
a preţului acestuia (fur semper in 
mora); etc. Efectele produse de 
p. î. sunt următoarele: a) din 
momentul efectuării ei, debito­
rul datorează daune-in terese 
moratorii şi/sau cominatorii; b) 
din acest moment încep să curgă 
dobânzile pentru sumele de bani 
datorate; c) tot din momentul 
respec tiv  trec  asu p ra  d eb i­
torului riscurile pieirii fortuite a 
lucrului cert transmis, dar încă 
nepredat creditorului (afară de 
cazul în care debitorul dovedeş­
te că lucrul ar fi pierit şi la credi- 
to r, dacă i l-ar fi p red a t la 
termen). Efectele p. î. încetează 
ca urmare a renunţării exprese a 
creditorului, ori a renunţării lui 
tacite (concretizată în: acorda­
rea de către creditor a unui nou 
termen de executare; acceptarea
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de către el a unei novaţii: renun­
ţarea la acţiune sau perimarea 
acţiunii prin care debitorul a 
fost pus în întârziere etc.). înce­
tarea p.î. poate avea loc şi prin 
efectul ofertei reale urmată de 
consem naţiune, carc-1 pun în 
întârziere pe creditor.

PU TERE DE CUM PĂRARE A 
MONEDEI, expresie ce desem­
nează cantitatea de bunuri şi de 
servicii ce pot fi procurate la un 
moment dat cu o unitate mo­
netară (liră sterlină, dolar SUA, 
marcă germană etc.). Nivelul 
preţurilor şi tarifelor din ţara de 
existentă a m onedei luată în 
considerare înrâureşte decisiv

puterea de cumpărare a aces­
teia. Un astfel de nivel scăzut 
face ca puterea de cumpărare a 
unităţii monetare avută în ve­
dere să fie mai ridicată. P. c, m. 
urmează o evoluţie care este 
determinată direct de rata infla­
ţiei: creşterea rapidă a preţu­
rilor şi tarifelor determ ină o 
scădere corespunzătoare tot 
a tâ t de rap idă  a p. c. m. 
Totodată, p. c. m. este decisiv 
d e te rm in a tă  de u rm ă to rii 
factori economici: echilibrul 
econom ic general; starea de 
proporţionalitate a proceselor 
de producţie; starea circulaţiei 
m ărfurilor; starea circulaţiei 
monetare etc.



Q
QUI PRIOR TEMPORE POTIOR 

IURE, adagiu latin ce exprimă 
regula conform căreia cel ce a 
îndeplinit mai înainte forma­
lităţile necesare pentru valabili­
tatea sau pentru opozabilitatea 
dreptului său are prioritate ju ­
ridică în raport cu cei care le-au 
îndeplinit ulterior lui. De pildă, 
atunci când un creditor cedează 
succesiv mai m ultor persoane 
dreptul său de creanţă, cesiona­
rul care a făcut primul notifi­
carea cesiunii către debitorul 
cedat îşi va putea opune dreptul 
celorlalţi cesionari, chiar ante­
riori, care n-au procedat încă la 
notificare, fiind astfel singurul 
îndreptăţit să încaseze creanţa. 
Tot astfel, în cazul unui conflict 
între doi dobânditoji succesivi ai ti 
adeluiaşC fond' Ide * co n iifţ tîf * ’ 
tneâză să se ia în considerare da­
ta c o n tra c te lo r  re sp ec tiv e , 
decizându-se conform regulii 
q.p.Lp.i. Unele legislaţii naţio­
nale adoptă această regulă şi în

legătură cu soluţionarea con­
flictului dintre factor şi terţ (da­
că apare un asemenea conflict) 
în cazul contractului de facto- 
ring.

QUI TACIT CONSENTIRE VIDE- 
TUR (CINE TACE CONSIM­
TE), adagiu latin  exprim ând 
regula potrivit căreia, în anumi­
te situaţii, tăcerea uneia din 
părţi dobândeşte prin ea însăşi 
v a lo are  ju rid ică . A stfe l, în 
m aterie com ercială, fiin ţând 
principiul libertăţii probelor, 
dovada adeziunii la clauzele 
contractului tip, inclusiv la uzu­
rile indicate în acel contract, 
p o a te  fi făcu tă  p rin  o rice  
mijloacq, .qhiar prin simpla tăce­
re a păîţii^iiâtS , deoarece o ase­
menea atitudine" în raporturile 
dintre oamenii avertizaţi şi com­
petenţi este susceptibilă de a fi 
considerată ca având semnifica­
ţie de acceptare tacită.



R
RABAT COMERCIAL, e lem en t 

structural al preţului cu amă­
nuntul menit să acopere chel­
tuielile de circulaţie a mărfii şi 
realizarea profitului comercial. 
R.c. are un conţinut şi o desti­
naţie similare celor ce caracte­
rizează adaosul comercial. De 
regulă r.c. se exprimă sub forma 
unei cote procentuale aplicată 
asupra preţului de livrare a măr­
fii, iar nivelul său este diferenţiat 
la diverse grupe de mărfuri în 
raport cu valoarea cheltuielilor 
de circulaţie aferente fiecărei as­
emenea grupe. R.c. mai are şi 
semnificaţia de instrument de 
stimulare a vânzării mărfurilor 
(când cererea este sub nivelul 
ofertei sau manifestă tendinţe 
de scădere), precum şi de instru­
ment de cointeresare a cumpă­
rătorilor să cumpere cantităţi 
mari de mărfuri sau să păstreze 
relaţiile de afaceri cu aceiaşi co­
mercianţi în viitor. îndeplinirea

acestor funcţii se concretizează 
în acordarea de reduceri de preţ, 
ceea ce influenţează nivelul r.c..

RABAT TARIFAR, mijloc de s ti­
mulare a exporturilor de m ăr­
furi presupunând introducerea, 
cu caracter tem pora r ,  sau in  
mod condiţionat, a unor scu tiri 
de plată a taxelor vamale pentru  
anumite importuri de m ărfu ri, 
precum şi prin restituirea unor 
astfel de taxe atunci când au fost 
percepute. Este cazul im p o r­
turilor realizate în vederea efec­
tuării unor exporturi. A s tfe l, 
firmele care produc pentru ex­
port, pot fi scutite de taxe va­
m ale p en tru  im p o rtu rile  de 
materii prime, materiale, sem i­
fabricate etc., cu referire la care 
fac dovada că sunt destinate pre ­
lucrării pentru a fi transformate 
în produse finite şi apoi reexpor­
tate ca atare. Atunci când statui, 
a perceput taxe vamale de la o
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firmă exportatoare, aceasta poa­
te solicita şi obţine restituirea 
acelor taxe, dacă probează că 
m ateriile prim e, m aterialele, 
sem ifabricatele im portate au 
fost incorporate prin prelucrare 
în produsele finite care au fost 
exportate. Prin restituirea taxe­
lor vamale statul acordă, în rea­
litate, beneficiarilor o primă de 
export indirectă.

RADĂ, denum ire dată unui seg­
ment al acvatoriului unui port, 
segment destinat să servească la 
staţionarea navelor la ancoră, în 
aşteptarea eliberării danei la 
care sunt programate ori în ve­
derea îndeplinirii unor forma­
lităţi portuare sau a operaţiu­
nilor de încărcare-descărcare.

R.A.F.T.D. 1941 (The Revised A- 
merican Foreign Trade Defini- 
tions — Definiţiile Revizuite de 
Comerţ Exterior American), u- 
zanţe comerciale uniforme, cu 
largă aplicabilitate în materia 
vânzării comerciale internaţio­
nale, ce reprezintă corespon­
d en tu l re g u lilo r  e u ro p en e  
Incoterm s şi care prim esc o 
u tiliza re  ex ternă extinsă pe 
c o n tin en tu l n o rd -am erican . 
R.A.F.T.D. 1941 tratează şapte 
termeni larg utilizaţi în dome­
niul arătat şi anume: 1) Ex Point 
o f Origin (ex. Factory, ex Planta-

tion, ex Mine, ex MiU, ex Ware- 
house); acest concept corespun­
de, sub aspectul semnificaţiei 
sale, condiţiei franco fabrică din 
Incoterms-1990, adică exprimă 
regula potrivit căreia preţul sta­
b ilit se ia în co nsiderare  la 
punctul de origine, vânzătorului 
revenindu-i obligaţia de a pune 
marfa la dispoziţia cum părăto­
rului la locul cuvenit şi la data 
sau înăuntrul perioadei fixate. 
2) F.O.B. (named inland carrier 
at named inland point ofdepar- 
ture); formula corespunde con­
diţiei franco vagon sau franco 
camion din Incoterms — 1990 şi 
dă expresie regulii conform  
căreia preţul se stabileşte ţinân- 
du-se seama de punctul de încăr­
care intern, iar vânzătorului îi 
revine obligaţia să încarce m ăr­
furile în vagoane, cam ioane, 
şlepuri, avioane sau alte vehi­
cule precizate în contracte. 3) 
F.A.S. (FreeAlongSide) şiF.A.S. 
Vessel (named port o f  ship- 
ment); acest termen exprimă o 
semnificaţie similară celei a tri­
buite condiţiei F.O.B. din Inco- 
terms-1990, în armonie cu care 
preţul stabilit include, în alcă­
tuirea sa, toate cheltuielile de 
livrare până la bordul navei ma­
ritime nefolosite de către cum­
părător sau, pentru el, în por­
tul fixat pentru îmbarcare.
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4) C and F (Cost and Freight, 
namedpoint o f destination); ace­
astă formulă are corespondent 
în aceeaşi condiţie din Inco- 
terms-1990, prin ea exprimân- 
du-se regula în armonie cu care 
preţul mărfii este astfel stabilit 
încât să includă şi costul trans­
portului până la punctul de des­
tin a ţie  fixat. 5) C.LF. (Cost, 
Insurance, Freight — nam ed  
point o f destination); termenul 
corespunde aceleiaşi condiţii 
din Incoterms-1990 şi exprimă 
regula potrivit căreia în preţul 
mărfii este inclusă asigurarea 
maritimă şi orice cheltuieli de 
transport până la punctul de 
d estina ţie  stabilit. 6) F.O.B. 
(named inlandpoint in country o f  
importation); are aceeaşi semni­
ficaţie care se atribuie condiţiei 
Ex Ship din Incoterms-1990 şi 
conform căreia preţul de vânza­
re se stabileşte astfel încât să in­
cludă şi toate cheltuielile până ia 
punctul intern fixat în ţara de 
import. 7) Ex Dock (named port 
o f importation); exprimă o regu­
lă similară celei subsumate de 
condiţia Ex quai din Incoterms- 
1990; potrivit acestei reguli pre­
ţul de vânzare cuprinde orice 
cheltuieli adiţionale necesare 
pentru  livrarea m ărfurilor pe 
doc, în portul de import fixat, cu 
taxe vamale plătite.

RALIU (în terminologie de bursă), 
term en utilizat pen tru  a de­
semna creşterea semnificativă a 
cursurilor titlurilor după o peri­
oadă în care acestea au înre­
gistrat o scădere de curs sau 
stagnare.

RAMASAJ BURSIER, operaţiune 
concretizată în cumpărarea pro­
gresivă în bursă a unei cantităţi 
im p o rtan te  d in tr-un  anum it 
titlu.

RAMBURS, sumă de bani situată, 
din punct de vedere valoric, în 
limita valorii mărfurilor predate 
spre transport, cu care expedi­
torul acestora grevează trans­
portul şi pe care calea ferată este 
obligată să o recupereze de la 
destinatar înainte de eliberarea 
mărfurilor şi să o remită apoi 
predătorului. S.M.G.S. prevede 
în mod expres că rambursurile 
nu sunt admise; în schimb, aces­
tea sunt practicate în regimul 
C.I.M., fiind reglementate de a- 
ceastă convenţie.

RAMBURSARE A CREDITULUI,
denumire dată restituirii de că­
tre beneficiarul unui credit la 
banca creditoare a sumelor ce 
i-au fost acordate de aceasta cu 
titlu  de credit. R. c. trebuie 
făcută la termenele prestabilite 
prin contractul de credit. Ea
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presupune şi plata dobânzilor 
aferente creditului obţinut de 
către beneficiar. In funcţie de 
durata stabilită pen tru  r. c., 
creditele pot fi clasificate în: cre­
dite pe termen scurt (în cazul 
cărora rambursarea este fixată 
pe o perioadă de maximum 1 an 
de zile); credite pe termen me­
diu (având durata de rambursare 
de 2-5 ani); credite pe termen 
lung (cu durată de rambursare 
mai mare de 5 ani). R. c. poate 
fi convenită prin contractul de 
credit să aibă loc în rate egale, 
crescătoare sau descrescătoare. 
Este admisă şi rambursarea în 
devans. Banca creditoare ţine 
evidenţa rambursării creditului 
distinct de evidenţa dobânzilor 
aferente acestuia. Atunci când 
graficul r. c. nu poate fi respec­
tat, părţile contractante (banca 
şi beneficiarul) vor proceda la 
reeşalonarea datoriei.

RANDAMENT CONVENABIL, 
sintagmă prin care în tranzac­
ţiile bursiere se exprimă venitul 
ce rezultă din simpla deţinere 
sau păstrare a unei mărfi. R.c. 
constituie, în teoria economică, 
o modalitate de analiză a pieţe­
lor de tip backwardation. Pro­
blem a s tab ilir ii lui se pune 
îndeobşte atunci când pe piaţa 
fizică a mărfii se constată o si­
tu a ţie  de criză. în tr-o  a tare

ipoteză marfa în sine posedă un 
r.c.. Acesta nu este neapărat un 
venit pecuniar sau direct măsur­
abil. El se poate concretiza de 
pildă în capacitatea unei firme 
de a-şi folosi stocul de marfă 
pentru aprovizionarea ritmică 
(fără întreruperi) a clienţilor săi 
obişnuiţi, menţinându-şi astfel 
cota pe piaţă. (engl. convenience 
yield). V. şi backwardation.

RAPORT ANUAL, document ofi­
cial elaborat anual de o societate 
comercială şi adus la cunoştinţa 
acţionarilor acelei societăţi prin 
care se înfăţişează un set de date 
economico-financiare precum: 
activele, pasivele, capitalul pro­
priu, veniturile, cheltuielile ş.a. 
Datele respective oglindesc si­
tuaţia economico-financiară a 
societăţii în cauză la finele anu­
lui calendaristic analizat. R.a. se 
prezintă de către consiliul de ad­
ministraţie al societăţii în adu­
n a rea  g en e ra lă  o rd in a ră  a 
acţionarilor, care este chemată 
să aprobe bilanţul activităţii 
economice a societăţii pe anul 
calendaristic expirat.

RAPORT DE AVARIE, denumire 
dată documentului întocmit de 
experţii desemnaţi pentru eva­
luarea avariei suferită de navă 
sau de marfa aflată pe navă în 
tim pul tran sp o rtu lu i sau cu
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prilejul operaţiunilor de trans- 
bordare ori a celor de încărcare- 
descărcare a mărfii şi prin care se 
stabileşte în detaliu distribuirea 
răspunderii între persoanele im­
plicate în producerea avariei. R. 
a. se întocmeşte mai cu seamă în 
caz de avarie comună şi con­
semnează, pe de o parte, avariile 
produse şi cheltuielile aferente 
reparării lor, iar pe de altă parte, 
precizează procentele şi sumele 
corespunzătoare lor cu care tre­
buie să contribuie fiecare parte 
implicată la înlăturarea conse­
cinţelor avariei. întocmirea r. a. 
este subordonată regulilor sta­
bilite de legile şi uzanţele in­
cidente în portul de descărcare 
sau ale locului unde a luat sfârşit 
călătoria. Atunci când în Char- 
ter Party sau în conosamente s-a 
făcut referire la Regulile York- 
Anvers, r. a. se va întocmi în 
conformitate cu aceste reguli. V. 
şi avarie.

IM PORT DE SCHIMB, indicator 
economic ce dă expresie relaţiei 
teoretice între produsele şi ser­
viciile exportate de o anumită 
ţară într-o perioadă de timp de­
terminată şi produsele şi servici­
ile im portate de acea ţară în 
aceeaşi perioadă de timp. Expri­
mă puterea de cumpărare a ţării 
în cauză din perspectiva preţu­
rilor practicate de ea în schim­

burile cu străinătatea. Calcula­
rea r. s. se face ca raport între 
indicele preţurilor de export şi 
indicele preţurilor de import. R. 
s. este utilizat în analiza eco­
nomică fie ca indice al schimbu­
rilor cu anumite produse, fie ca 
indice al comerţului exterior în 
ansamblu al unei ţări (cu o altă 
ţară, cu un grup de ţări, sau cu 
toate ţările partenere).

RAPORT DE TRANZACŢIE (în o- 
peraţiuni de bursă), înscris re­
dactat de agentul de bursă în 
cuprinsul căruia sunt consemna­
te cronologic toate tranzacţiile 
efectuate de acesta într-o şedin­
ţă de negocieri la bursă.

RAPORT JURIDIC DE COMERŢ 
INTERNAŢIONAL, raport pa­
trimonial reglementat prin nor­
m ele d re p tu lu i co m erţu lu i 
internaţional care se stabileşte 
între participanţii la comerţul 
internaţional (persoane juridice 
şi persoane fizice), subiecţi de 
drept aflaţi într-o deplină egali­
tate juridică, în cadrul colaboră­
rii economice internaţionale şi 
al schimbului mondial de valori 
şi de cunoştinţe. Se distinge prin 
două elemente definitorii, ce-i 
afirmă specificitatea, şi anume: 
comercialitatea şi internaţiona- 
litatea. 1) Comercialitatea se de-
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fineşte de dreptul intern al fie­
cărei ţări, ca fiind determinată 
în raport cu criteriile stabilite 
într-un atare sens de sistemul de 
drept respectiv. Unele legislaţii 
naţionale, consacrând criteriul 
subiectiv, fac dependent carac­
terul comercial sau civil al actu­
lui juridic ori al faptului juridic 
de calitatea subiectului (adică a 
autorului): are caracter comer­
cial actul sau faptul juridic să­
vârşit de un com erciant, iar 
calitatea de comerciant poate 
rezulta fie direct din lege, fie din 
înscrierea persoanei respective 
într-un anumit registru. Alte le­
gislaţii adoptă criteriul obiectiv, 
determinând comercialitatea pe 
baza elementelor intrinseci ale 
actului juridic respectiv, a na­
turii acestuia şi independent de 
calitatea părţilor la raportul ju ­
ridic; acest criteriu este luat în 
considerare pe scară tot mai lar­
gă de leg is la ţiile  m oderne . 
Dreptul român a adoptat şi el 
acest criteriu obiectiv, determi­
nând caracterul comercial al ac­
telor şi faptelor juridice în ra­
port cu natura acestora. Regle­
mentările juridice în vigoare în 
ţara noastră atribuie caracter de 
acte şi fapte de comerţ interna­
ţional u rm ătoarelor îm preju­
rări: a) vânzarea-cum părarea 
sau schim bul de m ărfuri; b)

prestările de servicii; c) trans­
porturile şi expediţiile interna­
ţio n a le ; d) p ro ie c ta re a  şi 
executarea de lucrări; e) asis­
tenţa sau colaborarea tehnică; f) 
vânzarea sau cumpărarea de li­
cenţe pentru folosirea brevete­
lor de invenţii sau a procede­
elor tehnologice; g) consigna­
ţia sau depozitul; h) reprezen­
tarea şi comisionul; i) opera­
ţiunile financiar-valutare; j) asi­
gurările; k) turismul. în toate 
cazu rile , n a tu ra  o p e ra ţiilo r  
îndeplinite, fie ele acte juridice 
(contracte de livrări de mărfuri, 
prestări de servicii sau executări 
de lucrări etc.), fie fapte juridice 
(prospectări, oferte, demersuri, 
tra ta tiv e), adică un elem ent 
obiectiv, are rol determ inant 
pentru calificarea lor ca fiind 
comerciale. Enumerarea actelor 
şi faptelor de comerţ din legis­
laţia noastră are caracter enun­
ţiativ. Practica şi literatura de 
specialitate au admis că orice 
alte acte şi fapte juridice pot fi 
caracterizate drept comerciale 
luându-se în considerare urmă­
toarele idei, pe care însăşi legea 
le are în vedere, atunci când 
distinge actele şi faptele comer­
ciale de cele civile: interpunerea 
în schimb, activitatea econo­
mică organizată sub formă de 
întreprindere şi conexiunea eco­
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nomică a actului sau faptului 
concret cu cele din primele două 
categorii. Noţiunea de acte şi 
fapte de comerţ cuprinde în sfe­
ra ei, alături de actele şi faptele 
propriu-zise de comerţ, şi „ope­
ra ţi i le  co m erc ia le  sau de 
cooperare economică şi tehni- 
co-ştiinţifică în raporturile cu 
străinătatea". Potrivit legislaţiei 
noastre nu constituie acte şi fap­
te de comerţ exterior „introdu­
cerea sau scoaterea din ţară, 
definitivă sau temporară, prin 
colete sau de către călători, de 
bunuri destinate uzului sau con­
sumului personal sau familial, 
conform dispoziţiilor legale“, 
deoarece unor asemenea ope­
raţii le lipseşte elementul co­
m ercial. 2) Intemaţionalitatea 
constituie un alt element carac­
teristic al raporturilor juridice 
de comerţ internaţional; prin 
internaţionalitate acestea se dis­
ting de raporturile juridice de 
comerţ interior. Internaţionali- 
tatea se exprimă prin clementul 
sau prin elem entele de extra­
neitate care sunt prezente în 
orice raport juridic de comerţ 
internaţional. Nu este suficientă 
prezenţa oricărui element de ex­
traneitate într-un raport juridic 
comercial pentru ca acel raport 
juridic să intre sub incidenţa 
normelor dreptului comerţului

internaţional: aceste norme nu 
primesc incidenţă în privinţa 
rela ţiilo r comerciale in terna­
ţionale ţinând de dreptul public 
şi nici cu referire la cele care pun 
în joc atitudinea sau comporta­
mentul statelor când, în exer­
c ita rea  su v e ran ită ţii, re g le ­
mentează tranzacţii comerciale 
ce interesează teritoriul lor. în 
accepţiunea dreptului com er­
ţului internaţional, elementul 
de internaţionalitate se concre­
tizează în elementele de extra­
neitate  care, dacă se adaugă 
elementului de comercialitate, 
sunt de natură să determine ca 
raportul juridic respectiv să fie 
reglementat de cel puţin două 
sisteme de drept, putând genera 
astfel un conflict de legi în spa­
ţiu. Acest criteriu tehnico-juri- 
dic de definire a internaţiona- 
ţionalităţii (ca element caracte­
rizam al raporturilor de comerţ 
exterior) — care a fost reţinut de 
majoritatea covârşitoare a legis­
laţiilor naţionale, de convenţii 
internaţionale în materie şi de 
doctrină — a primit consacrarea 
şi în dreptul român: potrivit Le­
gii nr. 1/1971, internaţionalita- 
tea se defineşte ca acea particu­
laritate a raporturilor cu străi­
nătatea care presupune operaţii 
juridice comerciale încheiate 
cu parteneri străini sau care au
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legătură cu pieţe străine. Defi­
nind în felul acesta elementul de 
internaţionalitate, legea româ­
nă reţine pentru determinarea 
lui, criteriul naţionalităţii deo­
sebite a partenerilor la raportu­
rile de comerţ exterior, precum 
şi ideea circuitului internaţional 
de valori: un contract cuprinde 
raporturi cu străinătatea dacă 
oricare dintre componentele sa­
le de fapt vine în contact cu două 
sau mai multe legislaţii; această 
condiţie este îndeplinită când, 
de exemplu părţile sunt de na­
ţionalităţi diferite sau domicilia­
ză, fiecare dintre ele, în altă ţară, 
ca şi atunci când actele referi­
toare la încheierea ori la execu­
ta re a  c o n tra c tu lu i p rez in tă  
puncte de contact cu cel puţin 
două legislaţii naţionale, ori o- 
biectul obligaţiilor se localizea­
ză pe te r i to r i i le  unor s ta te  
diferite.

RAPORT ZILNIC DE DESCĂR­
CARE, document în care se con­
sem nează m om entele princi­
pale ale activităţii de descărcare 
a navei în portul de destinaţie. 
Se întocmeşte pentru fiecare zi, 
în perioada de timp cât durează 
operaţiunile de descărcare; pe 
baza r. z. d., agentul navei întoc­
meşte, în final, cargo-raportul 
(out-time report ofinward cargo).

RATA DATORIEI EXTERNE, v. 
serviciu al datoriei externe.

RATA DOBÂNZII, sintagmă ce de­
semnează procentul fix sau va­
riab il care se aplică asupra 
valorii împrumuturilor şi prin 
care se stabileşte nivelul de 
recuperare a capitalului împru­
mutat. R.d. prezintă o mare va­
rietate pe piaţa internaţională 
de capitaluri, d iversitatea ei 
fiind determinată de caracterul 
operaţiunii de împrumut, natu­
ra creditelor şi particularităţi ale 
debitorilor. R.d. şi nivelul do­
bânzilor sunt indicatori ce re­
flec tă , în cadru l re la ţii lo r  
valutar-financiare in te rn a ţio ­
nale, condiţiile de obţinere a 
creditelor externe. V. şi nivel ai 
dobânzilor.

RATĂ A SCONTULUI, procent fix 
(sau variabil) care se aplică asu­
pra valorii cambiilor prezentate 
spre scontare şi prin care se sta­
bileşte atât nivelul de recupe­
rare a numerarului prevăzut în 
titlu, cât şi nivelul profitului 
obţinut de banca ce efectuează 
scontul. V. şi scont.

RATĂ DE DEPENDENŢĂ FAŢĂ 
DE PIEŢELE EXTERNE, indi­
cator economic având valoare 
relativă, utilizat în analize micro 
şi macroeconomice pentru a ex­
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prima importanţa schimburilor 
comerciale cu străinătatea ca 
mijloc de asigurare a producţiei 
cu m aterii prim e, m ateriale, 
semifabricate, combustibili, sau 
de asigurare a desfacerii unei 
părţi a producţiei pe piaţa ex­
ternă. D ependenţa realizării 
producţiei faţă de piaţa externă 
este pusă în evidenţă prin cota 
exportului în producţia realiza­
tă, luându-se în considerare ca 
premisă de calcul fie expresia 
fizică a indicatorilor comparaţi, 
fie volumul valoric al exportului 
calculat pe baza preţurilor in­
terne complete de export.

RATIFICARE, mijloc juridic prin 
care reprezentatul face ca actele 
juridice îndeplinite de reprezent­
ant fără împuternicire sau prin 
depăşirea puterilor ce i-au fost 
conferite să producă efecte în 
patrimoniul său. R. operează cu 
efect retroactiv, ea poate fi ex­
presă sau tacită, fiind suscepti­
bilă să intervină la orice moment 
posterior încheierii actului ju ­
ridic. R. îmbracă, de regulă, for­
ma unei declaraţii, care poate fi 
adresată atât reprezentantului, 
cât şi terţului contractant.

RĂSPUNS (la autorizarea plăţii cu 
card), denumire dată rezultatu­
lui autorizării plăţii cu cârd, re­
zultat ce poate conţine unul

dintre următoarele tipuri de me­
saj referitor la card: a) accepta­
rea plăţii pentru suma integrală; 
b) solicitarea de instrucţiuni su­
plimentare la o adresă într-un 
interval de timp şi prin p ro­
ceduri cunoscute de plăţi din o- 
bligaliile reciproce; c) neaccep- 
tarea ca mijloc pentru plată; d) 
neacceptarea ca mijloc pentru 
plată cu solicitarea comercian­
tului de a confisca respectivul 
card. V. şi emitent de card; o- 
bligaţii reciproce.

RĂSPUNDEREA CONTRACTUA­
LĂ ÎN COMERŢUL INTERNA­
ŢIONAL, formă a răspunderii 
civile decurgând din neexecuta- 
rea întocmai a unor obligaţii a- 
sum ate  p rin  co n tra c tu l de 
com erţ in te rn a ţio n a l şi care 
constă în repararea de către de­
bitor, în natură sau prin echiva­
lent, a prejudiciului cauzat astfel 
creditorului. în  cazul neexe- 
cutării întocmai de către debitor 
a obligaţiilor contractuale, cre­
ditorul are mai multe opţiuni: să 
invoce exceptio non adimpleti 
contractus, să ceară executarea 
silită (în natură sau prin echiva­
lent) ori să pretindă rezoluţia 
contractu lu i etc. Sancţiunile 
susceptibile de aplicare în caz de 
neexecutare, ca şi puterile acor­
date creditorului în acest sens 
sunt guvernate de legea con-
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tractului în raport de prevede­
rile căreia se va aprecia dacă o- 
bligaţiile contractuale sunt sau 
nu exercitate; soluţia este fireas­
că, având în vedere faptul că sunt 
supuse legii contractului întin­
derea obligaţiilor contractuale 
izvorâte din contractul ce tre­
buie executat, ca şi forţa obliga­
to r ie  a acelu i co n trac t. De 
asemenea, rezoluţia pentru ne- 
executare, precum  şi exceptio 
non adimpleti contractus (ambe­
le îndeplinind rolul de instru­
mente ale creditorului pentru 
realizarea creanţei sale) sunt gu­
vernate de lex contractus, afară 
numai dacă excepţia de neexe- 
cutare se înfăţişează ca un drept 
de re te n ţie  (debitum cum re 
iuncmm), situaţie în care trebuie 
să se ţină seama şi de lex situs, 
deoarece se pune în discuţie o 
problemă de efecte reale. Legea 
contractului determină şi drep­
tul la executarea în natură; în 
realitate însă, o atare executare 
este realizabilă numai în măsura 
în care o permite şi legea de ex­
ecutare. In fine, definirea condi­
ţ i i lo r  în care o s itu a ţie  de 
neexecutare constituie caz de 
forţă majoră este tot de com­
petenţa legii contractului. R.c.
c.i. constituie o consecinţă di­
rectă a obligaţiilor asumate de 
părţi; cu toate acestea, ea nu este 
un domeniu în exclusivitate al

legii contractului. Astfel, califi­
carea răspunderii (drept con­
tractuală sau delictuală) este 
supusă lui lex fon. în schimb, 
condiţiile de fond ale răspun­
derii contractuale ţin de dome­
niul legii contractului; această 
lege determină faptele genera­
toare de responsabilitate (ne­
executare, ruptură a contractu­
lui, executarea necorespunză­
to a re  sub asp ec tu l c a lită ţii  
p res ta ţie i, executare tardivă 
etc.); tot această lege oferă şi 
criteriile de apreciere a concor­
danţei executării cu clauzele 
contractuale, precum şi pe cele 
de apreciere a influenţei dolului 
şi a culpei grave asupra răspun­
derii părţii care le-a săvârşit, a 
cauzelor exonerării de respon­
sabilitate sau a celor care le-a 
săvârşit, a cauzelor exoneratorii 
de responsabilitate sau a celor 
care atenuează răspunderea de­
bitorului, (cum sunt forţa majo­
ră, cazul fortuit, cauza străină, 
fapta unui terţ, culpa victimei, 
orice altă cauză prevăzută de 
lege). în măsura în care legea 
locului de executare prevede o 
împiedicare ori prohibire a ex­
ecutării, este necesar să se ia în 
considerare şi dispoziţiile aces­
tei legi. Anumite aspecte privind 
intentarea de către creditor a 
acţiunii în responsabilitate ci­
vilă sunt susceptibile să intre sub
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incidenţa altor legi decât a legii 
contractului. Astfel, dacă legea 
contractului prevede ca nece­
sară punerea în întârziere a de­
bitorului, forma de efectuare a 
acesteia scapă, în anumite situa­
ţii, incidenţei acestei legi, fiind 
susceptibilă de a fi cârmuită de 
alte legi (cum sunt: legea locului 
unde se îndeplineşte acest act 
procedural sau lexfori). Tot ast­
fel, unele dintre formalităţile ce 
treb u ie  în d ep lin ite  de către 
cumpărător sau de destinatarul 
mărfii în vederea programării 
acţiunii în responsabilitate ci­
vilă (cum sunt cele supuse unor 
term ene de decădere foarte  
scurte privind constatarea sau 
denunţarea viciilor mărfii etc.) 
intră sub incidenţa legii locului 
de livrare-predare (adică lex loci 
executions), aşa cum stabileşte 
Convenţia internaţională de la 
Haga asupra legii aplicabile vân­
zărilor internaţionale de bunuri 
mobile corporale din anul 1946; 
îm prejurarea este explicabilă, 
pe de o parte, prin urgenţa ce se 
impune şi prin perisabilitatea 
probelor, iar pe de altă parte, 
prin aceea că destinatarul mărfii 
dintr-un contract de transport 
de mărfuri, nefiind parte în con­
tract, nu a putut cunoaşte con­
ţin u tu l acestu ia . în tin d e re a  
dreptului la repararea prejudi­
ciului se determină potrivit legii

contractului, deoarece aparţine 
d o m en iu lu i acestu ia ; legea 
respectivă stabileşte care sunt 
elementele reparabile ale preju­
diciului şi determină limitele re­
paraţiei (aşa cum acestea rezultă 
din legea sau din stipulaţiile in­
serate de părţi în cuprinsul con­
tractului). Modul de reparare 
iese, cel puţin sub unele aspecte, 
de sub in c id en ţa  legii co n ­
tractului, pentru a intra în do­
m eniu l de a p lic a re  a leg ii 
forului; este, de exemplu, pro­
blema daunelor-interese com­
pensatorii fixate în monedă de 
plată, recunoscându-i-se to t­
odată instanţei facultatea de a 
stabili data conversiunii acelei 
monede; o altă ipoteză de acest 
gen ar fi aceea a abandonului 
navei (reglementată în unele le­
gislaţii), caz în care repararea 
daunelor urmează regulilor pre­
văzute de statutul navei.

RĂSPUNDEREA ÎN CONTRAC­
TUL DE TRA N SFER DE 
KNOW-HOW, consecinţele de­
curgând din nerespectarea de 
către una dintre părţi a obliga­
ţiilor asumate prin contractul de 
know-how. Protecţia juridică a 
know-how-w\\xi este asigurată 
prin mijloace diferite, compara­
tiv cu aceea a invenţiilor. Ea în­
cepe încă din faza p reco n - 
tractuală, graţie unor meca-
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nisme jurid ico-econom ice a- 
doptate de parteneri cu ocazia 
negocierilor. Astfel, mai înainte 
de începerea negocierilor, bene­
ficiarul emite un document scris, 
asum ându-şi o b lig a ţia  de a 
păstra strict confidenţiale toate 
inform aţiile prim ite; în baza 
acestui angajam ent el nu va 
putea divulga acele informaţii 
terţilor fără acordul ofertantului 
(deţinător de know-how). In ipo­
teza nesocotirii de către bene­
ficiar a angajam entu lu i dat, 
o fertantul este îndreptăţit să 
promoveze o acţiune civilă pen­
tru repararea daunelor suferite. 
P ractica com ercială in te rn a­
ţională a demonstrat însă lipsa 
de eficienţă a acestui mod de 
protejare a secretului. De aceea, 
în cazul unor tranzacţii com­
plexe şi de valoare mai mare, se 
recurge la încheierea unor con­
venţii preliminare, având valoa­
rea unui an teco n trac t, în tre  
partenerii de tratative. Printr-o 
atare convenţie, beneficiarul se 
obligă să considere toate in­
form aţiile obţinute de la de­
ţinătorul de know-how ca strict 
confidenţiale şi să nu le dezvă­
luie unor terţe persoane decât 
cu ajutorul acestuia din urmă; 
totodată îşi asumă obligaţia de a 
nu utiliza informaţiile primite 
cu ocazia negocierilor. De ase­
m enea , b en e fic ia ru l se m ai

obligă să-i returneze ofertan­
tului toate documentele pe care 
acesta i le-a pus la dispoziţie, 
fără să păstreze copii sau foto­
copii după ele, în cazul în care 
părţile nu pot ajunge, în ter­
menul stabilit, la un acord pri­
vind know-how-\x\ în cauză; ca 
urmare, beneficiarul va preda 
ofertantului toate notele, planu­
rile, desenele şi alte documente 
aflate în posesia sa, prin utili­
zarea cărora s-ar putea dezvălui 
total sau parţial know-how-u\, 
Dacă însă, în termenul stabilit, 
părţile ajung la un acord, toate 
informaţiile predate beneficia­
rului în virtutea înţelegerii pre­
lim inarie vor fi co n sid e ra te  
livrate în cadrul contractului 
perfectat. Un alt mijloc de pro­
te ja re  a know-how-ului este 
constituirea unei garanţii prin 
consem narea unei sume la o 
bancă sau printr-o scrisoare de 
garanţie bancară. V. şi contract 
internaţional de know-how.

RĂ SPUN DEREA I n  EXECU ­
TAREA CONTRACTULUI DE 
TRA N SPO RT AERIAN IN ­
TERNAŢIONAL DE M ĂR­
FURI, co n cep t prin  care se 
desemnează obligaţia contrac­
tantului (expeditor sau trans­
portator) care nu şi-a îndeplinii 
sau şi-a îndeplinit defectuos se­
tul de îndatoriri asumate prin
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contract, de a repara prejudiciul 
suferit din această cauză de către 
celălalt contractant. îm prejură­
rile ce antrenează răspunderea 
expeditorului sunt diferite faţă 
de acelea care angajează răspun­
derea cărăuşului, diferenţierea 
lor decurgând din diferenţa de 
specific între obligaţiile ce in­
cumbă celor doi contractanţi: 1) 
Expeditorul Răspunde faţă de 
cărăuş pentru toate pagubele su­
ferite de acesta, precum şi faţă 
de orice altă persoană, de care 
este angajată responsabilitatea 
transportatorului atunci când 
producerea pagubei este o con­
secinţă a indicaţiilor şi menţiu­
nilor neregulate, incomplete sau 
inexacte înscrise în scrisoarea de 
transport aerian internaţională. 
2)' Transportatorul. Răspunde 
pentru pagubele provocate prin: 
a) Pierderea sau avaria mărfu­
rilor datorate unui fapt păgubi­
tor produs în timpul transpor­
tului aerian, interval de timp 
care cuprinde perioada în care: 
mărfurile se află la aeroport, la 
bordul aeronavei, într-un loc de­
terminat de o aterizare în afara 
aeroportului sau sunt în curs de 
transbordare; în toată această 
perioadă, transportorul are paza 
juridică a mărfurilor respective. 
Convenţia de la Varşovia sta­
bileşte în sarcina cărăuşului o

prezumţie de pierdere a mărfii, 
dacă acesta nu eliberează marfa 
în termen de 7 zile, socotite de la 
data când marfa ar fi trebuit 
pusă la d isp o z iţia  d e s ti­
natarului. Răspunderea cărău­
şului este limitată, în ipoteza 
pierderii sau avariei numai a 
unei p ărţi din m arfa tra n s ­
p o rta tă ; în acest caz, ră s ­
punderea sa este restrânsă la 
cantitatea de marfă afectată sau 
la numărul de colete pierdute 
ori d ep rec ia te , ca lcu la rea  
pagubei ra p o rtâ n d u -se  . la 
g reu ta tea  to ta lă  a p ă rţii de 
m arfă vizate. A tu n ci când 
pierderea sau avaria parţială 
afectează şi valoarea altor colete 
înscrise în aceeaşi scrisoare de 
tra n sp o r t ae rian , va lo area  
daunei va fi calculată avându-se 
în vedere greutatea totală acole- 
telor din documentul respectiv. 
Ori de câte ori destinataruţ con­
s ta tă  lipsuri can tita tiv e  sau 
deprecierea mărfii, acesta este 
o b lig a t să ad reseze  tra n s ­
p o rta to ru lu i un p ro te s t, de 
îndată ce a descoperit deficienţa 
dar încadrându-se între-un ter­
men de 14 zile de la primirea 
mărfurilor; în caz contrar, se 
prezumă, până la proba con­
trară, că mărfurile au fost ejjbe- 
rate în stare bună, aşa cum erau 
ele înfăţişate prin scrisoare^ de
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transport. T ransportatorul se 
poate exonera de răspundere 
sau să limiteze întinderea aces­
teia probând că prejudiciul se 
datorează culpei reclamantului 
sau unei culpe comune, ori că 
provenienţa p ierderii rezultă 
din natura sau viciul mărfii. 
Transportatorul nu poate bene­
ficia însă de limitarea răspun­
derii dacă cel in teresa t face 
dovada că prejudiciul se dato­
rează faptei cărăuşului ori a pre- 
puşilor săi, care au acţionat cu 
culpă gravă sau cu doi. Conven­
ţia de la Varşovia declară nulă 
orice clauză prin care părţile ar 
stipula înlăturarea răspunderii 
transportatorului sau limitarea 
acesteia la un nivel inferior celui 
stabilit prin prevederile conven­
ţiei respective. Potrivit acestor 
prevederi, valoarea despăgubirii 
se calculează, în ipoteza pierde­
rii mărfii, la 250 franci pe kilo­
gram  m arfă sau p o a te  fi 
reprezentată de suma prevăzută 
eventual ca interes la livrare. 
Este admisă convertirea sume­
lor indicate în franci, în fiecare 
monedă naţională, în sume ro­
tunde; în cazul în care acordarea 
despăgubirii s-a făcut printr-o 
hotărâre judecătorească, con­
vertirea în monedă naţională, 
alta decât moneda-aur, se face 
pe baza valorii-aur a acestei mo­
nede la data sentinţei. Organul

de jurisdicţie poate întregi suma 
acordată cu titlu de despăgubiri 
prin adăugarea la acea sumă a 
cheltuielilor de judecată justifi­
cate de reclamant; asemenea 
cheltuieli nu se acordă însă a- 
tunci când transportatorul a o- 
ferit reclamantului, în termen de 
6 luni de la producerea preju­
diciului, o sumă cel puţin egală 
cu aceea pe care tribunalul a sta­
bilit-o ca reprezentând valoarea 
daunelor supuse reparaţiunii. b) 
T ran sp o rta to ru l răspunde şi 
pentru daunele pricinuite prin 
întârzierea executării transpor­
tului. El se poate exonera însă de 
răspunderea grevată de execu­
tarea întârziată, dovedind că a 
luat toate  m ăsurile necesare 
pentru evitarea pagubelor, sau 
că era în imposibilitate de a lua 
asemenea decizii. Destinatarul 
care constată întârziere în exe­
cutare are obligaţia să adreseze 
un protest cărăuşului, în termen 
de 21 de zile, calculat din ziua 
când mărfurile i-au fost puse la 
dispoziţie. Protestul se face prin 
rezervă înscrisă în scrisoarea de 
transport, remisă o dată cu mar­
fa, dar poate fi făcut şi printr-o 
scrisoare expediată în termenul 
arătat. Dacă destinatarul nu face 
protestul, se prezumă, până la 
proba contrară, că transportul a 
fost executat în termen.
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RĂSPUNDEREA ÎN EXECUTA­
REA CONTRACTULUI DE 
TRANSPORT AUTO INTER­
NAŢIONAL DE MĂRFURI, ex­
presie ce desemnează complexul 
de consecinţe negative la care se 
expune contractantul (expeditor 
sau transportator) în cazul ne- 
executării sau executării defec­
tuoase a obligaţiilor asumate 
prin contractu l de transport 
auto internaţional de mărfuri. 1) 
Expeditorul. Răspunde faţă de 
transportator: a) pentru preju­
diciile cauzate acestuia ca u r­
mare a înscrierii incomplete sau 
incorecte a menţiunilor în scri­
soarea de trăsură; b) pentru pre­
judiciile decurgând din neres- 
pectarea obligaţiei privind în­
tocmirea corectă şi procurarea 
tuturor documentelor ce trebuie 
să însoţească marfa în timpul 
transportului până la eliberarea 
acesteia; c) pentru neîncadrarea 
în timpii de încărcare-descăr- 
care prevăzuţi în normativele in- 
te rn e  ale ţă rii locu lu i de 
încărcare, în legătură cu efectua­
rea operaţiilor de încărcare a 
mărfii în autovehicul; d) pentru 
pagubele suferite de transport­
ator datorită stării defectuoase a 
mărfii sau din cauza ambalajelor 
necorespunzătoare; asemenea 
pagube ar putea consta fie în 
deteriorarea m aterialului ru ­

lant, fie în degradarea altor m ăr­
furi aflate în transport. 2) Trans­
portatorul. Răspunderea sa este 
angajată pentru: a) pierderea to­
tală sau parţială a mărfurilor; b) 
avaria acestora; c) neîndeplini- 
rea obligaţiei privind punerea 
mijlocului de transport la dispo­
ziţia expeditorului, în condiţiile 
p revăzute p rin  com anda de 
transport acceptată; d) neres- 
pectarea termenului de predare 
a m ărfurilor la destinaţie; e) 
pierderea sau utilizarea neco­
respunzătoare a documentelor 
primite de la expeditor; f) întâr­
zierea executării transportului. 
Convenţia C.M .R. stab ileşte  
urm ătoarele , în leg ă tu ră  cu 
această  u ltim ă ip o teză  de 
răspundere a transportatorului: 
Transportul auto se consideră a 
fi întârziat dacă mărfurile nu au 
fost eliberate în termenul con­
venit, iar când nu a fost convenit 
un asemenea termen, dacă du­
rata efectivă a transportului de­
păşeşte tim pul care, în mod 
rezonabil, este acordat unui 
transportator diligent, ţinân- 
du-se seama de circumstanţe şi, 
p rin tre  altele (în cazul unei 
încărcări parţiale), de timpul 
necesar pentru asamblarea unei 
încărcături complete în condiţii 
normale. Obligaţia transporta­
torului la plata de daune în acest
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caz de întârziere subzistă numai 
dacă cel îndreptăţit să pretindă 
despăgubirea probează că din 
întârzierea respectivă a rezultat 
un prejudiciu; întinderea despă­
gubirii nu poate depăşi însă pre­
ţul transportului, iar obligarea 
la plată operează numai dacă 
destinatarul formulează o rezer­
vă în scris cu referire la întâr­
ziere, în termen de 21 de zile de 
la data punerii mărfurilor ia dis­
poziţia sa. In ipoteza că trans­
portatorul nu eliberează m ăr­
furile destinatarului în termen 
de 30 de zile de la expirarea ter­
menului convenit sau, în lipsa 
unui asemenea termen, în de­
curs de 60 de zile de la primirea 
mărfurilor de către cel dintâi, 
transportatorul este prezumat 
culpabil de pierderea acestora. 
Determinarea despăgubirii, în i- 
poteza pierderii totale sau par­
ţia le  a m ărfu rilo r , se face 
ţinându-se seama de valoarea 
acestora, la locul şi data primirii 
lor spre a fi transportate; sta­
bilirea valorii mărfurilor are loc 
pe baza cursului la bursă, a pre­
ţului curent al pieţei ori, în lipsă, 
pe baza valorii uzuale a mărfii de 
acelaşi fel şi aceeaşi calitate, fără 
însă ca întinderea despăgubirii 
să poată depăşi 25 franci Poin- 
care pentru fiecare kilogram de 
greutate lipsă. Totodată, trans­
portatorul va restitui taxa de

transport, taxele vamale, pre­
cum şi celelalte cheltuieli oca­
zionate de transport; restituirea 
acestora se va face în totalitate 
sau în parte (adică proporţio­
nal), în funcţie de împrejurarea 
că pierderea mărfii a fost totală 
sau parţială. Cât priveşte ipo­
teza avariei mărfii, transporta­
torului îi revine obligaţia de a 
plăti despăgubiri în cuantumul 
contravalorii mărfii depreciate; 
valoarea despăgubirii nu poate 
depăşi însă, într-o atare ipoteză, 
suma ce s-ar fi cuvenit plătită în 
caz de pierdere totală sau par­
ţială a mărfii (acest criteriu ur­
mând a fi luat în considerare 
după cum întreaga marfă a fost 
depreciată sau numai o parte din 
ea). Despăgubirile sunt purtă­
toare de dobânzi; cuantum ul 
acestora este de 5% pe an, iar 
calcularea lor se face la cererea 
reclamantului, cu începere din 
ziua formulării reclamaţiei îm­
potriva transportatorului, ori 
din ziua introducerii acţiunii în 
justiţie. Constatarea pierderii 
totale sau parţiale a mărfii ori 
avariei acesteia se face de către 
destinatar, prin procesul verbal 
de constatare, întocmit la elibe­
rarea mărfii ori în termen de 7 
zile de la eliberare (pentru cazul 
de pierderi sau avarii neapa­
re n te ) . P o tr iv it C o n v en ţie i 
C.M .R., transporta to ru l este
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exonerat de răspundere (dacă nu 
a acţionat din culpă gravă sau cu 
do i) a tu n c i când p ie rd e rea  
totală sau parţială a mărfii, ava­
ria sau întârzierea în transport 
se d a to rează  cu lpei expedi­
torului ori destinatarului, unor 
cazuri de forţă majoră, unor vicii 
ale mărfii, defectuozităţii amba­
lajului, utilizării de vehicule 
descoperite, manipulării, încăr­
cării, stivuirii sau descărcării 
efectuate de destinatar ori de ex­
p e d ito r, n a tu rii  specifice a 
mărfii, m arcajului im perfect, 
transportului de animale vii. în 
cazul în care transportul se exe­
cută succesiv de mai mulţi trans­
portatori rutieri, fiecare dintre 
aceştia îşi asumă răspunderea 
executării transportului total, 
cel de-al doilea transportator şi 
fiecare dintre transportatorii ur­
mători devenind, prin efectul 
primirii de către ei a mărfii şi a 
scrisorii de trăsură, părţi la con­
tractul de transport, în condiţiile 
prevăzute de această scrisoare; 
răspunderea lor este astfel soli­
dară.

RĂSPUNDEREA ÎN EXECUTA­
REA CONTRACTULUI DE 
TRANSPORT FEROVIAR IN­
TERN A ŢIO N A L DE MĂR­
FURI, sum a de co n sec in ţe  
negative pe care este ţinută să le 
suporte partea contractantă (ex­

peditorul sau cărăuşul) în cazul 
neexecutării sau executării de­
fectuoase a obligaţiilor asumate 
prin contractul de transport fe­
roviar internaţional de mărfuri. 
Această răspundere înfăţişează 
aspecte diferite în raport cu con­
tractul vizat: expeditor sau că­
răuş. 1) Răspunderea expedito­
rului. Expeditorul răspunde în 
special pentru: exactitatea men­
ţiunilor înscrise în scrisoarea de 
trăsură internaţională; pagubele 
datorate stării mărfurilor şi am­
b ala je lo r; in su fic ien ţa  m ar­
cajului coletelor; fapta culpabilă 
a însoţitorilor mărfii. Ca urm a­
re, el va suporta consecinţele de­
curgând din înscrierea unor 
m enţiuni incom plete sau in­
exacte în scrisoarea de trăsură 
internaţională (de exemplu, pri­
vind natura mărfii); tot astfel, 
acesta va suporta şi consecinţele 
determinate de înscrierea unor 
menţiuni care nu s-au mai utili­
zat sau a căror semnificaţie este 
neclară, precum şi pentru în- 
srierea unor menţiuni în alte 
ru b ric i ale d o cu m en tu lu i 
respectiv decât în rubricile spe­
cial rezervate lor. C onform  
S.M.G.S., în cazul unor decla­
raţii inexacte cu ocazia comple­
tării scrisorii de trăsură inter­
naţională, referitoare la obiecte 
excluse transportului feroviar 
sau admise numai condiţionat,
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expeditorul trebuie să plătească 
o amendă căii ferate, a cărei va­
loare să fie egală cu de cinci ori 
valoarea taxelor de transport, 
calculate pe baza tarifului apli­
cabil căilor ferate ale ţării unde 
s-a constatat neregula respec­
tivă; pentru declaraţii incorecte 
privind natura mărfii el va fi o- 
bligat la plata taxei de transport, 
calculată pe întregul parcurs, 
potrivit clasei tarifare corespun­
zătoare mărfii real transportate, 
stabilită la constatare. C.I.M. îl 
sancţionează pe expeditorul ca­
re face declaraţii incorecte cu 
privire la obiecte excluse trans­
portu lu i feroviar sau admise 
numai condiţionat pentru trans­
port, cu obligarea la plata unei 
suprataxe de 2 franci/kilogram 
brut de marfă. în cazul unor de­
claraţii frauduloase referitoare 
la natura sau greutatea mărfii, 
expeditorul va plăti căii ferate o 
suprataxă echivalentă cu dublul 
diferenţei dintre taxa de trans­
port ce ar fi trebuit percepută de 
la staţia de predare până la staţia 
de destinaţie şi aceea care a fost 
calculată pe baza declaraţiilor 
neregulate, incomplete sau in­
exacte . A m bele co n v en ţii 
(S.M .G .S. şi C .I.M .) prevăd 
sancţionarea expeditorului cu a- 
menzi pentru supraîncărcarea 
vagoanelor în raport cu tonajul

înscris pe ele. în ipoteza lipsei 
sau a stării necorespunzătoare a 
ambalajului, expeditorului îi re­
vine o dublă responsabilitate: pe 
de o parte, el răspunde faţă de 
destinatar, având obligaţia să re­
pare prejudiciul suferit de acesta 
prin efectul pierderilor şi ava­
riilor produse pe parcurs din 
pricina am balajelor necores­
punzătoare; pe de altă parte, el 
răspunde faţă de calea ferată, fi­
ind ţinut să repare prejudiciul 
suferit de aceasta ca urmare a 
transportării mărfii incorect 
ambalate. 2) Răspunderea că­
răuşului. Calea ferată care a pri­
mit marfa în vederea transpor­
tului are responsabilitatea exe­
cutării transportului pe întregul 
parcurs, până la destinaţie; a - 
ceastă responsabilitate se distri­
buie însă între toate căile ferate 
(de tranzit şi de destinaţie) care 
participă la îndeplinirea obliga­
ţiilor contractuale ce incumbă 
cărăuşului. Calea ferată din sta­
ţia de predare — căreia expe­
ditorul îi încredinţează mărfu­
rile pentru transport însoţite de 
scrisoarea de trăsură internaţio­
nală — acţionează nu numai în 
nume propriu, ci şi în numele 
celorlalte căi ferate din parcurs 
care  concură  la ex ecu tarea  
tran sp o rtu lu i, preluând suc­
cesiv, într-un atare scop, marfa.
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Atât S.M.G.S., cât şi C.I.M. con­
sacră în mod expres caracterul 
solidar al răspunderii tuturor 
căilor ferate din parcurs. Calea 
ferată răspunde pentru pierde­
rea totală sau parţială a mărfii, 
pentru avarierea acesteia în tim­
pul transportului; de asemenea, 
ea răspunde pentru întârziere în 
executarea transportului şi pen­
tru pierderea documentelor spe­
cificate de predător în scrisoarea 
de trăsură internaţională şi a- 
nexată acesteia, precum şi pen­
tru neexecutarea culpabilă a 
m o d ifică rii co n tra c tu lu i de 
transport. în temeiul acestui 
contract, pe parcursul executării 
lui (din momentul primirii măr­
fii şi până în momentul eliberării 
ei la destinaţie), calea ferată are 
paza juridică a mărfii transpor­
tate; exercitând această pază, 
calea ferată are şi responsabili­
tatea integrităţii mărfii pe întreg 
parcursul transportului, fiind 
obligată să repare prejudiciile 
cauzate prin pierderea sau ava­
rierea bunurilor respective. în 
sarcina căii ferate operează o 
prezumţie de pierdere sau avarie 
a mărfurilor, dacă acestea nu au 
fost puse la dispoziţia destina­
tarului în termen de 30 de zile de 
la împlinirea termenului prevă­
zut pentru executarea transpor­
tului; într-o atare ipoteză, chiar

dacă marfa apare ulterior, calea 
ferată rămâne responsabilă pen­
tru întârzierea obligaţiei sale. A- 
tâ t p ierderea p arţia lă  cât şi 
avarierea mărfii trebuie consta­
tate de către calea ferată (a sta­
ţiei de destinaţie) prin procesul 
verbal comercial, întocmit, de 
regulă, în prezenţa destinataru­
lui; constatarea poate fi făcută şi 
de către calea ferată de tranzit a 
staţiei din parcurs care a întoc­
mit înştiinţarea. S.M.G.S. pre­
vede că despăgubirile datorate 
de calea ferată pentru pierderea 
totală sau parţială a mărfii se 
stabilesc fie în raport de preţul 
indicat în factura furnizorului 
(sau în extrasul din această fac­
tură, vizat conform norm elor 
din ţara unde s-a înaintat recla- 
maţia), fie pe baza unei exper­
tize oficiale (atunci când nu 
poate fi valorificat procedeul ra­
portării la preţ). Dacă mărfurile 
pierdute sunt cu valoare decla­
rată (de exemplu metale p re­
ţioase), cuantumul despăgubirii 
va fi echivalent sumei corespun­
zătoare pierdute, calculată pe 
baza declaraţiei expeditorului, 
în sistemul C.I.M., calcularea 
despăgubirilor se face ţinându- 
se seama de cotaţiile la bursă, iar 
în lipsa unui curs de bursă se ia 
în considerare preţul curent 
al pieţei sau valoarea uzuală
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raportată Ia mărfuri de aceeaşi 
valoare şi calculate la locul şi 
data la care marfa a fost primită; 
despăgubirea nu poate depăşi 
însă 30 de franci pe kilogram 
brut de marfă lipsă. Ori de câte 
ori în preţul mărfii nu au fost 
incluse taxele vamale, taxele de 
transport şi celelalte cheltuieli 
legate de transport, calea ferată 
este obligată ca, pe lângă plata 
despăgubirii, să restituie şi aces­
te taxe şi cheltuieli, în măsura în 
care privesc m arfa pierdută. 
Atât S.M.G.S. cât şi C.I.M. sta­
bilesc responsabilitatea căii fe­
ra te  şi p en tru  p ie rd e rile  în 
greutate suferite de mărfurile 
aflate în transport, în cazul în 
care asemenea pierderi depăşesc 
toleranţa admisă şi precizată ex­
pres. Cât priveşte răspunderea 
căii ferate pentru avarierea măr­
fii transportate, aceasta (calea 
ferată) are obligaţia să plătească 
despăgubiri co respunzătoare 
gradului de depreciere a mărfii; 
cuantumul unei asemenea des­
păgubiri se calculează prin apli­
carea procentului de depreciere 
asupra valorii mărfurilor vizate, 
fără ca valoarea despăgubirii să 
poată depăşi suma ce s-ar fi plă­
tit pentru pierderea totală, res­
pectiv pentru o pierdere parţială 
a mărfii. Răspunderea căii ferate 
pentru întârzierea în executarea

obligaţiei privind transportarea 
mărfii se concretizează în înda­
torirea acesteia de a plăti o des­
păgubire calculată în raport cu 
taxele de transport ale căii ferate 
care a provocat în târz ierea . 
Conform C.I.M., în cazul în care 
depăşirea termenului de trans­
port nu produce o pagubă, calea 
ferată va restitui o zecime din 
taxa de transport, însă nu mai 
mult de 50 de franci pentru fie­
care expediţie; când depăşirea 
term enului de transport este 
generatoare de pagube, căii fe­
rate îi revine obligaţia de a plăti 
o despăgubire al cărei cuantum 
nu poate fi superior dublului 
taxei de transport. S.M.G.S. pre­
vede că despăgubirea la plata că­
reia este ţinu tă  calea ferată 
pentru întârziere în efectuarea 
transportu lu i se stabileşte în 
funcţie de durata întârzierii, so­
cotită la termenul total de exe­
cutare a transportu lui, suma 
crescând progresiv de la 6% din 
taxele de transport, pentru 1/10 
timp total întârziere, până la 
30%, pentru mai mult de 4/10 
timp total de întârziere. Despă­
gubirea stabilită pentru întâr­
zierea în executarea transpor­
tului poate fi cumulată cu des­
păgubirea plătibilă pentru pier­
derea parţială sau avaria mărfii, 
dar nu se admite ca suma obţi-
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nulă printr-un asemenea cumul 
să depăşească suma totală cuve­
nită în cazul pierderii totale a 
mărfurilor. C.I.M. sancţionează 
sever dolul căii ferate: în cazul în 
care neexecutarea sau executa­
rea defectuoasă a contractului 
de transport feroviar internaţio­
nal de mărfuri (înfăţişată sub 
forma depăşirii termenului de 
executare, avariei mărfii, pierde­
rii ei to ta le  sau parţia le) se 
întemeiază pe dolul sau culpa 
gravă a căii ferate, partea pre­
judiciată trebuie despăgubită in­
tegral, dacă probează vinovăţia 
cărăuşului, pentru prejudiciul 
dovedit; se prevede însă că va­
loarea despăgubirii ce i se cuvine 
nu poate depăşi dublul sumelor 
maxime datorate corespunzător 
fiecărui temei de răspundere 
considerat distinct. Beneficiarul 
despăgubirii, indiferent de mo­
dul cum aceasta a fost determi­
nată, poate pretinde de la calea 
ferată şi plata de dobânzi a căror 
calculare se face în chip diferit în 
sistemul C.I.M. faţă de sistemul 
S.M.G.S.. Plata despăgubirii şi 
dobânzii trebuie făcută în valuta 
ţării căreia îi aparţine calea fe­
ra tă  o b lig a tă . C onform  
S.M.G.S.. şi C.I.M., calea ferată 
este exonerată de răspundere 
pentru întârziere în transport, a - 
varia mărfii, pierderea totală sau 
parţială a ei cauzate de: forţa

majoră, dispoziţii greşite ale ex­
peditorului, încărcare sau des­
cărcare defectuoasă efectuată de 
către expeditor sau de către des­
tinatar, neglijenţa însoţitorului, 
ambalare incorectă, calamităţi 
naturale, dispoziţii ale guverne­
lor statelor de pe parcurs etc.

RĂZBOI VAMAL, proces econo­
mic caracteristic perioadelor de 
accentuare a crizelor economice 
de specificul căruia este escala­
darea protecţionismului tarifar 
şi netarifar. A caracterizat mai 
cu seamă perioada de trecere de 
la liberalism la protecţionismul 
agresiv, şi s-a datorat prioritar 
crizelor economice de suprapro­
ducţie care s-au manifestat în 
perioada interbelică, precum şi 
acţiunii anumitor factori de na­
tură politică şi militară cu im­
pact asupra economiei naţio­
nale şi mondiale. In ultimele de­
cenii ale secolului XX s-au în­
registrat tensiuni în politica 
vamală pe plan internaţional. 
Accentul s-a pus însă pe măsu­
rile nevamale şi netarifare de 
politică comercială.

REASIGURARE, contract prin ca­
re o societate de asigurări trans­
feră parţial unei alte asemenea 
societăţi riscul pe care iniţial l-a 
asigurat, plătind o primă spe­
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cială de reasigurare, în practica 
asigurărilor internaţionale fiin­
ţează regula că orice asigurator 
procedează la r. riscurilor asu­
mate faţă de proprii clienţi, la 
una sau mai multe societăţi de r.. 
Acest transfer de riscuri se face 
uneori în proporţie de 80-90% 
fiind dublat de asumarea de că­
tre respectiva societate comer­
cială a unei părţi a riscurilor 
asigurate de alte societăţi co­
merciale din domeniul asigură­
rilor. în cazul producerii riscului 
reasigurat, dacă asigurătorul ini­
ţial încetează plăţile, asiguratul 
nu se poate îndrepta împotriva 
reasiguratorului decât dacă în 
poliţa de asigurare a fost stipu­
lată o clauză expresă în acest 
sens.

REASIGURĂTOR, socie ta tea  de 
asigurare ce încheie cu altă ase­
menea societate un contract de 
reasigurare, asumându-şi obli­
gaţia faţă de aceasta din urmă 
(asigurătorul reasigurat) să plă­
tească în întregime sau în parte 
sumele pe care ea ar trebuie să le 
achite unui asigurat sau bene­
ficiar în temeiul unui contract de 
asigurare preexistent. R. se obli­
gă faţă de asigurătorul reasigu­
rat în schimbul plăţii de către 
acesta din urmă a primei de rea­
sigurare.

REBUS SIC STANTIBUS (CÂT 
TIMP LUCRURILE VOR STA 
AŞA) sintagmă latină utilizată în 
dreptul internaţional pentru de­
semnarea regulii potrivit căreia 
schimbările esenţiale ale îm pre­
jurărilor existente la încheierea 
unui tratat (sau a unei convenţii 
internaţionale) sunt de natură 
să constituie motive pentru în­
cetarea aplicării tratatului res­
pectiv, sau pentru revizuirea 
clauzelor sale. Această regulă dă 
expresie necesităţii punerii de 
acord a convenţiilor internaţio­
nale (în special a celor încheiate 
fără termen sau pe termen lung) 
cu noile condiţii survenite în si­
tuaţia părţilor. Iniţial, domeniul 
său de aplicare cuprindea numai 
raporturile juridice interstatale, 
dar dezvoltarea comerţului in­
ternaţional a determinat extin­
derea lui şi la contractele de 
comerţ internaţional. într-ade- 
văr, pe parcursul derulării unor 
asemenea contracte pot surveni 
evenimente imprevizibile, care 
să ducă la schimbarea circum­
stan ţe lo r avute în vedere de 
părţi la încheierea contractelor 
şi care să rupă echilibrul con­
tractual iniţial (şi deci raportul 
dintre interesele contractante) 
în aşa măsură încât să afecteze 
semnificaţia economică a con­
tractelor respective, cu grave 
consecinţe pentru unele dintre
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părţile interesate, fiind totodată 
susceptibile să înrâurească ne­
gativ nu numai persoanele di­
rect legate contractual, ci şi alte 
persoane in teresate (finanţa­
tori, garanţi, asigurători etc.) şi 
chiar economiile naţionale ale 
ţărilor vizate, deoarece obiec­
tivele industriale urmărite prin 
contractele complexe şi de lungă 
durată implică investiţii uriaşe, 
angajarea unor imense forţe de 
muncă şi alte eforturi majore, 
care, datorită costului lor ridi­
cat, nu pot fi suportate în exclu­
sivitate de către nici una dintre 
părţile  con tractan te. Soluţia 
desfiinţării re laţiilor contrac­
tuale nu poate fi luată în con­
siderare într-o atare ipoteză, 
deoarece ea ar fi atât de costi­
sitoare încât ar deveni de-a drep­
tul dezastruoasă pentru parte­
neri, ca şi pentru economiile 
naţionale ale statelor lor. Este 
motivul pentru care părţile inte­
resate sunt ţinute să găsească so­
luţii comerciale la alternativa 
rupturii raporturilor lor con­
tractuale, soluţii clădite pe ideea 
continuării cooperării şi nu pe 
în treruperea  relaţiilor d in tre 
ele. Pe plan juridic, aceasta se 
concretizează prin înscrierea în 
contractele de comerţ interna­
ţional a unor clauze de natură să 
permită adaptarea lor la noile 
îm p re ju ră ri, conservându-se

astfel echilibrul contractual, 
ceea ce în realitate are semnifi­
caţia introducerii în domeniul 
relaţiilor arătate a regulii r.s.s.

RECALCULARE A PREŢULUI, v. 
clauză de revizuire a preţului.

RECEPŢIE CALITATIVĂ, opera­
ţie cu caracter tehnic prevăzută 
în contractul de comerţ inter­
naţional pentru a fi efectuată de 
către cumpărător, sau după caz, 
de către beneficiarul unei lucrări 
sau a unui serviciu ori de către 
reprezentantul abilitat al aces­
tuia, concretizată în verificarea 
co resp o n d en ţe i sub aspec t 
calitativ dintre marfa care se 
predă de către vânzător (res­
pectiv lucrarea executată sau 
serviciul prestat) şi condiţiile de 
calitate stipulate prin contract 
cu referire la acea prestaţie. Se 
face la locul prevăzut în acest 
scop în contract, loc care poate 
fi: sediul debitorului obligaţiei 
respective, locul de destinaţie, 
locul de executare a lucrării sau 
de prestare a serviciului, locul de 
încărcare sau descărcare a mărfii 
în/din mijlocul de transport, un 
alt loc convenit de părţi. Con­
statările făcute cu acest prilej se 
consemnează în tr-un  proces- 
verbal de recepţie semnat de 
ambele părţi, sau într-un cer­
tificat de control eliberat de o
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institu ţie  specializată. Proba 
efectuării controlului se face 
printr-un certificat de calitate. 
V. şi certificat de calitate, certifi­
cat de control al mărfii.

RECEPŢIE CANTITATIVĂ, ope­
ra ţie  având ca rac te r teh n ic  
p rev ăzu tă  în co n tra c tu l de 
vânzare comercială internaţio­
nală şi concretizată în verifi­
ca rea  de că tre  cu m p ără to r 
împreună cu vânzătorul a con­
cordanţei sub aspect cantitativ a 
mărfii predate de acesta din ur­
mă în executarea prestaţiei asu­
mată prin contract cu condiţiile 
de cantitate contractualm ente 
convenite de părţi. Se face cu 
ocazia predării/preluării mărfii, 
iar rezultatele ei se consemnea­
ză într-un proces-verbal de re­
cepţie semnat de părţi.

RECIPISĂ A SECUNDULUI, v. or­
din de imbarco.

RECIPISĂ DE DEPOZIT, 1. Docu­
ment eliberat de către depozitar, 
prin care acesta din urmă îi con­
firmă deponentu lu i prim irea 
m ărfurilor m enţionate în cu­
prinsul lui, consfinţind astfel 
contractul comercial de depozit 
intervenit între părţi. 2. Titlu de 
credit ce încorporează marfa 
predată în depozit de către de­
ponent, remis acestuia din urmă

de către depozitar, cu ocazia în­
deplinirii operaţiunii de pri- 
m ire -p re d a re  a lu c ru r ilo r  
m enţionate în cuprinsul său. 
Poate fi nominativ, la ordin sau 
la purtător. Este transmisibil 
prin procedura girului, posesia 
lui valorând proprietatea asupra 
mărfii din depozit. Girul r. d. îi 
transferă giratarului dreptul de 
proprietate asupra mărfii aflate 
în depozit (m arfă care este  
gajată), transmisiunea operând 
cu respectarea drepturilor deţi­
nătorului warantului (adică a 
creditorului gajist). în dreptul 
englez, r. d. este singurul docu­
ment eliberat de către depozitar; 
a ici nefiin d  re g le m en ta t 
w a ran tu l, even tua lu l gaj se 
realizează prin girarea r. d. 
Fiind cesibilă, r. d. facilitează 
vânzarea în comerţul interna­
ţional. Acest document trebuie 
să conţină, obligatoriu, urm ă­
toarele menţiuni: denumirea şi 
sediul depozitului; numărul cu­
rent din registrul în care au fost 
înscrise mărfurile depozitate şi 
data emiterii; numele şi domi­
ciliul deponentului; natura, cali­
ta tea  şi greutatea m ărfurilor 
depozitate; plata taxelor de im­
port sau export; poliţa de asigu­
rare; term enul de păstrare a 
bunurilor depozitate. în ipoteza 
în care este  andosa t num ai 
warantul, posesorul dobândeşte
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doar un drept de gaj asupra măr­
furilor; prin efectul andosării 
warantului către o bancă comer­
cială, p roprietarul m ărfurilor 
(adică cel care deţine r. d.) poate 
p rim i c red ite . Îq co m erţu l 
internaţional al României r. d. 
poate fi utilizată cu rezultate 
sigure, în următoarele situaţii: 
a) în cazul în care, pentru mo­
tive diverse, nu este indicat ca un 
anumit lot de mărfuri expediat 
să fie eliberat destinatarului (de­
oarece, de exemplu, acesta din 
urmă a intrat în stare de fali­
ment), acele mărfuri se predau 
unui depozit care va emite o re- 
cipisă la ordinul societăţii co­
merciale ce a făcut predarea 
mărfurilor respective; pe baza a- 
cestui titlu de credit, mărfurile 
înscrise în cuprinsul său pot fi 
negociate altui cumpărător, care 
devine p roprie taru l lor după 
plata preţului prin andosarea r.
d. la ordinul acestuia, b) r. d. 
îndeplineşte o funcţie similară şi 
în cazul vânzărilor cu plata prin 
incasso documentar: mărfurile 
se expediază pe adresa unui 
depozit general, care eliberează 
recipisa, la ordinul băncii co­
respondente, Băncii române ce 
urm ează să încaseze preţu l; 
cum părătorul extern in tră în 
posesia m ărfurilor respective 
după plata preţului, prim ind 
recipisa andosată la ordinul lui.

RECLAMĂ COMERCIALĂ, formă 
de publicitate comercială ce cu­
prinde activităţi publicitare plă­
tite şi care au cea mai m are 
pondere în ansamblul activită­
ţilor publicitare făcute de un 
comerciant, sau la cererea aces­
tu ia . V. şi publicitate co­
mercială.

RECLAMAŢIE DE CALITATE, 
denumire dată înscrisului prin 
care cumpărătorul îi aduce la cu­
noştinţă vânzătorului consta­
tările sale privind deficienţele 
calitative ale mărfii livrate de 
acesta. Condiţiile în care poate 
fi formulată r. c. sunt stabilite 
de către părţi prin clauzele con­
tractului lor în cuprinsul cărora 
se precizează şi term enele în 
care o asemenea înştiinţare poa­
te fi făcută. R. c. trebuie însoţită 
de probele prevăzute în acest 
sens în contractul dintre părţi.

RECUNOAŞTEREA ŞI EXECU­
TAREA SILITĂ A SEN TIN ­
ŢELOR ARBITRALE STRĂ­
INE, operaţie juridică completă 
necesară pentru aducerea la în­
dep lin ire  prin  constrângere , 
chiar şi în străinătate (adică în 
alte ţări decât aceea în care a fost 
pronunţată) a unei hotărâri prin 
care organul arbitrai so lu ţio­
nează litigiul atunci când partea



120 RE—RE

obligată prin acea hotărâre nu 
achiesează benevol la satisface­
rea drepturilor părţii ce a obţi­
nut câştig de cauză. Executarea 
unei sentinţe străine comportă 
inevitabil prealabila recunoaş­
tere ca atare a acesteia în ţara 
unde urmează să fie adusă la în­
deplin ire pe cale silită. Exe­
cu ta rea  se co n c re tizează  în 
realizarea efectivă a drepturilor 
stabilite prin sentinţa arbitrală. 
Prin executarea unei sentinţe 
străine se înţelege realizarea 
drepturilor obţinute prin acea 
sentinţă, într-o altă ţară decât 
aceea unde ea a fost pronunţată. 
Executarea propriu-zisă consti­
tuie o simplă operaţie reglemen­
ta tă  de n o rm ele  d re p tu lu i 
naţional din ţara unde ea se 
înfăptuieşte. De aceea acoastă 
chestiune nu ridică probleme ju ­
ridice deosebite. Dar ea trebuie 
precedată în mod necesar de re­
cunoaşterea acelei sentinţe în 
ţara de executarea Mecanismul 
juridic al r. e.s. s.a.s prin inter­
mediul unei jurisdicţii statale 
es te  su b o rd o n a tă  co n d iţie i 
necesare a obţinerii exequaturu- 
lui, ceea ce presupune îndepli­
nirea unei proceduri speciale de 
verificare a îndeplinirii condi­
ţiilor de regularitate a sentinţei 
arbitrale străine spre a se încu­
viinţa executarea silită în ţara de

executare. Investirea cu formulă 
executorie a sentinţei arbitrale 
străine este cheia de boltă a în­
tregului ansamblu de probleme 
juridice pe care le ridică recu­
noaşterea şi apoi executarea 
acelei sentinţe. Convenţia de la 
New York din 10 iunie 1958 
pentru recunoaşterea şi execu­
tarea sentinţelor arbitrale străi­
ne stabileşte un dublu criteriu 
pentru definirea ca străină a u- 
nei sentinţe, şi anume: sentinţa 
să fie dată pe teritoriul unui stat, 
altul decât unde se cere recu­
noaşterea şi executarea (deci un 
criteriu pozitiv); respectiva sen­
tinţă să nu fie considerată sen­
tinţă naţională în statul în care 
se cere recunoaşterea şi execu­
tarea (deci un criteriu negativ). 
Art. 5 din această Convenţie sta­
bileşte că oricare dintre părţile 
interesate se poate prevala de o 
sentinţă arbitrală în modul şi în 
măsura admise prin legislaţia 
sau tratatele ţării unde este in­
vocată. Se creează astfel posi­
b ilita tea  p en tru  partea  care 
consideră ca naţională o sentin­
ţă dată în afara ţării forului de a 
renunţa la beneficiile Conven­
ţiei de la New York dacă acea 
sentinţă este conformă cu legea 
forului, spre a se recurge la ace­
astă din urmă lege. Convenţia 
europeană asupra arbitrajului
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comercial internaţional adopta­
tă la Geneva în anul 1961 su­
pune domeniului ei de aplicare 
sentinţele pronunţate în litigiile 
dintre părţi care la momentul în­
cheierii convenţiei de arbitraj a- 
veau sediul sau reşedinţa în state 
contractante diferite. Se consa­
cră astfel ca şi criteriu pentru 
recunoaşterea efectelor extrate­
ritoriale ale unor sentinţe arbi­
trale locul pronunţării acelor 
sentinţe. Acest criteriu a fost 
avut în vedere şi de legea ro­
mână. Prin art. 370 C. proc. civ. 
se stabileşte că „... prin hotărâ­
rea arbitrală străină se înţelege 
o ho tărâre dată pe teritoriul 
unui stat străin sau care nu este 
considerată ca hotărâre naţio­
nală în România“. In concepţia 
legiuitorului român criteriul lo­
calizării în străinătate a pronun­
ţării sen tin ţe i a rb itra le  con­
stituie doar criteriul principal 
iar nu singurul criteriu pentru 
delimitarea sentinţei arbitrale 
străine de sentinţa arbitrală na­
ţională. Alături de acesta poate 
fi luat în considerare şi orice alt 
c rite riu  în rapo rt de care o 
sentinţă arbitrală nu ar putea fi 
considerată ca naţională. Recu­
noaşterea unei sentinţe arbi­
trale străine implică înainte de 
toate recunoaşterea efectelor 
acesteia, cu excepţia puterii exe­

cutorii. O sentinţă arbitrală re­
cunoscută dobândeşte puterea 
lucrului judecat, dacă b in e­
înţeles statul în care este invo­
cată nu subordonează acest 
efect obţinerii prealabile a exe- 
guaturului. Tot astfel, prin efec­
tul re cu n o a ş te r ii , fa p te le  
constatate prin sentinţă arbitra­
lă recunoscută (cum ar fi bună­
oară executarea unei obligaţii) 
sunt opozabile erga om nes. 
R ecunoaşterea unei sen tin ţe 
arbitrale este operantă de plin 
drept, pe când executarea sen­
tin ţe i a rb itra le  tre b u ie  au ­
torizată in casu în statul solicitat 
(adică statul în care se cere exe­
cutarea), deoarece ea cuprinde 
acte de o anumită gravitate asu­
pra patrimoniului debitorului şi 
de aceea comportă măsuri de 
verificare mai severe. Convenţia 
de la Washington din 18 martie 
1965 pentru reglementarea dife­
rendelor privitoare la investiţii 
între state şi resortisanţii altor 
state stabileşte că „fiecare stat 
contractant recunoaşte orice 
sentinţă dată în cadrul prezentei 
convenţii ca fiind obligatorie şi 
asigură executarea pe teritoriul 
său a obligaţiilor pecuniare pe 
care sentinţa le impune ca şi 
când ar fi vorba de o judecată 
d efin itiv ă  a unu i trib u n a l 
funcţionând pe teritoriul zisului
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s ta t“ (art. 54 alin. 1). Legea 
română (art. 370 C. proc. eiv.) 
dispune că sentinţele arbitrale 
care nu se execută voluntar pot 
fi aduse la îndeplinire pe ter­
itoriul României prin procedura 
de exequatur. V. şi procedură de 
exequator.

RECUZARE, m ijloc p ro ced u ra l 
prin intermediul căruia părţile 
pot solicita, în anumite situaţii, 
îndepărtarea oricărui arbitru  
din alcătuirea completului de 
arbitrare, ca şi îndepărtarea ar­
bitrului unic (dacă soluţionarea 
litigiului se face de către arbitrul 
unic). Situaţiile în care partea 
interesată poate cere r. sunt ur­
mătoarele: acea parte are în­
do ie li în ceea ce p riveşte  
im parţialitatea arbitrului res­
pectiv; partea dovedeşte că acel 
arbitru este direct sau indirect 
interesat la soluţionarea litigiu­
lui. Conform procedurii uzitate 
în faţa Curţii de Arbitraj Bucu­
reşti, cererea de r. trebuie for­
mulată până cel mai târziu la 
în cep e rea  d ez b a te rilo r; fac 
excepţie cazurile în care com­
pletul de arbitraj apreciază că 
formularea unei asemenea ce­
reri cu întârziere (adică după 
începerea dezbaterilor) este jus­
tificată, când examinarea cererii 
poate avea loc şi după începerea

dezbaterilor. Soluţionarea cere­
rii de r. se face de către com­
pletul de arbitri, fără partici­
parea arbitrului recuzat. Atunci 
când cei doi membri (nerecu­
zaţi) ai completului de arbitrare 
nu se pot pune de acord, ori se 
solicită r. a doi arbitri, ca şi a - 
tunci când este recuzat arbitrul 
unic, soluţionarea r. se face de 
către preşedintele Curţii de A r­
bitraj. Dacă r. este admisă, noul 
membru al comisiei de arbitrare 
va fi desemnat de către partea 
care propusese arbitrul recuzat, 
iar în lipsa unei atare desemnări, 
de către preşedintele Curţii de 
Arbitraj. Pentru aceleaşi motive 
pentru care se poate cere r., ar­
bitrul, supraarbitrul sau, după 
caz, arbitrul unic pot declara că 
se abţin de la examinarea liti­
giului. De asem enea, pentru  
aceleaşi motive pot fi r. experţii 
şi traducătorii; r. acestora se so­
luţionează de către completul de 
arbitraj.

REDEVENŢĂ, denumire generică 
dată sumei de bani pe care tre­
buie să o plătească la date fixe, 
prestabilite, concesionarul unor 
terenuri petroliere, al unor lu­
crări de construire sau de mo­
dernizare a unor lucrări publice, 
a exploatării unei mine, al licen­
ţei de utilizare a unui brevet de
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invenţie, ori a unor drepturi de 
au to r etc., către concedentul 
acestora, R. este în esenţă un tip 
de rentă. R. poate fi stabilită ca 
preţ forfetar, sau în funcţie de 
cifra de afaceri, ori de volumul 
producţiei realizate. în ultimele 
decenii, datorită recesiunii eco­
nomice resimţite la scară plane­
tară, sistemul r. este înlocuit cu 
cel alparticipaliei, care s-a dove­
dit a fi mai eficient îndeosebi în 
cazul concesiunilor petroliere, 
al construcţiei şi modernizării u- 
nor mari artere de circulaţie ca 
şi în cel al exploatării unor su­
prafeţe întinse de păduri tropi­
cale sau ecuatoriale.

REDUCERE DE PREŢ, demers fă­
cut de exportator şi concretizat 
într-o diminuare (acordată sau 
acceptată de el) a preţului pe 
care im portatorul trebuie să-l 
plătească efectiv pentru marfa 
livrată, faţă de preţul contrac- 
tualmente stabilit. Această di­
minuare se operează în armonie 
cu condiţiile specifice de pro­
ducţie, comercializare şi trans­
port ale mărfurilor respective şi 
urmăreşte ca finalitate facilita­
rea sau stim ularea deru lării 
tranzacţiilor internaţionale. Im­
portatorul poate pretinde redu­
cere de preţ în urm ătoarele  
cazuri: când calitatea sau can­
titatea mărfii sunt neconforme

cu contractul; dacă se produc 
pierderi de greutate cu ocazia 
reambalării sau sortării mărfii 
(bonificaţie); atunci când ter­
menul de livrare a fost depăşit de 
exportator. Totodată exportato­
rii pot oferi r. p. pentru comenzi 
în partizi mari (remiză) sau, în 
cazul mărfurilor sezoniere, pen­
tru acceptarea livrărilor făcute 
înainte de termen. Atunci când 
plata se face înainte de scadenţă, 
această atitudine a im portato­
rului este premiată cu r. p. de 
către exportator (aşa-numitul 
scont de reglementare).

REEŞALONARE A DATORIEI,
stabilire de noi termene de sca­
denţă pentru ram bursarea de 
către debitor a creditului primit 
sau pentru executarea altor obli­
gaţii de plată, în cazul în care 
scadenţele iniţiale nu au putut fi 
respectate. Noile term ene de 
plată se stabilesc prin înţelege­
rea părţilor. R. d. se practică 
frecvent cu referire la datoriile 
externe, constituind o metodă u- 
zuală pentru depăşirea dificul­
tă ţ i lo r  pe care u n eo ri le 
comportă rambursarea acesto­
ra. Până în prezent nu au fost 
consacrate pe plan internaţional 
nici principii unitare şi nici mă­
suri concrete de aplicabilitate 
generală cu privire la r. d. De 
aceea, ţările  d eb ito a re  p ro ­
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cedează în mod individual la rea­
lizarea unor înţelegeri cu credi­
torii lor externi privind r. d.

REEVALUARE MONETARĂ, sin­
tagmă ce desemnează operaţiu­
nea de m odificare oficială a 
valorii monedei naţionale faţă 
de etalonul la care este rapor­
tată. R.m. se poate prezenta sub 
două forme, şi anume: ca revalo­
rizare', care presupune creşterea 
valorii monedei naţionale, şi ca 
devalorizare ce com portă scă­
derea valorii monedei naţionale. 
R.m. este utilizată pentru a ex­
prima şi modificarea cursului 
monedei naţionale pe pieţele 
valutare externe.

REEXAMINAREA SENTINŢEI 
ARBITRALE, calea extraordi­
nară de atac prevăzută de R e­
gulamentul Curţii de Arbitraj 
Bucureşti, care poate fi exer­
citată împotriva sentinţelor ar­
b itra le  num ai în cazu rile  
limitativ determinate şi specifi­
cate. R.s.a. este admisă în ur­
m ătoarele ipoteze: a) partea 
care solicită reexaminarea a lip­
sit la term enul de dezbatere, 
procedura de citare nefiind legal 
îndeplinită; b) sentinţa a fost da­
tă de alţi arbitri decât cei aleşi de 
către părţi sau desemnaţi potri­
vit dispoziţiilor regulamentului, 
în cazul când părţile nu şi-au ales

arbitri în termenul prevăzut sau 
când cei doi arbitri aleşi de către 
părţi nu au ales supraarbitru; c) 
completul de arbitraj s-a pro­
nunţat asupra unui lucru care nu 
fusese cerut (comiţând ultra pe­
tit a) ori i-a dat reclamantului 
mai mult decât ceea ce a cerut 
prin cererea introductivă (deci 
plus petita)\ d) se înfăţişează în­
scrisuri doveditoare de natură să 
sch im be so lu ţia  şi pe care 
partea, din motive temeinice, nu 
le-a putut depune până la pro­
nunţarea hotărârii. Cererea de 
reexaminare trebuie introdusă 
în termen de 30 zile de la data 
comunicării sentinţei arbitrale; 
ea se judecă de acelaşi complet 
de arbitri, cu excepţia cazului în 
care părţile aleg alţi arbitri. în 
cazul admiterii acestei cereri, 
sentinţa arbitrală se desfiinţea­
ză, iar litigiul este supus rearbi- 
trării pronunţându-se o nouă 
sentin ţă arbitrală, R .s.a. este 
singura cale extraordinară de 
atac consacrată de Regulamen­
tul Curţii de Arbitraj Bucureşti; 
în armonie cu prevederile aces­
tui regulament, nu există căi de 
atac împotriva sentinţelor arbi­
trale.

REEXPEDIERE, operaţiune con­
cretizată în reluarea unei expe­
diţii de marfă şi de dirijare a 
acesteia către destinaţia finală.
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înfăptuirea acestei operaţiuni 
este realizată de către o casă de 
expediţie specializată, în armo­
nie cu instrucţiunile transmise 
de corespondentul său. Frecvent 
r. vizează expedierea mărfurilor 
sosite pe marile aeroporturi, 
mărfuri ce trebuie dirijate spre 
aeroporturi mai mici care prin 
specificul dotării lor tehnice nu 
fac posibilă aterizarea aerona­
velor de lung curier. De aseme­
nea, r. este necesară şi în cazul 
tran sp o rtu lu i de m ărfuri pe 
calea ferată vizând m ărfurile 
sosite în vagoane la frontiera 
unei ţări de unde sunt dirijate 
către beneficiarii lor din ţara 
respectivă. Tot astfel r. se prac­
tică şi în cazul mărfurilor sosite 
în porturi maritime sau fluviale 
de unde acestea sunt dirijate că­
tre beneficiarii lor din interiorul 
ţării respective. T ransportu l 
mărfurilor obiect al r., în acest 
caz la destinaţia indicată de be­
neficiar se face pe calea ferată 
sau pe căile rutiere. Din punct 
de vedere al tehnicii de realizare 
r. se derulează astfel: marfa so­
seşte la punctul de r. pe adresa 
casei de expediţie care urmează 
să realizeze operaţiunea de r.; 
corespondentul din străinătate 
al acestei case de expediţii dă 
instrucţiuni referitoare la modul 
de completare a documentelor 
de transport necesare pentru ca

respectiva marfă să ajungă la be­
neficiarul final; instrucţiunile 
sunt p redate  cărăuşu lu i îm ­
preună cu marfa şi pe baza lor 
urmează să se efectueze trans­
portul până la destinaţia finală. 
Cheltuielile ocazionate de r. 
sunt decontate de către casa de 
expediţii corespondentului său; 
la aceste cheltuieli se adaugă co- 
m isionul co resp u n ză to r. La 
rândul său corespondentul de­
contează cheltuielile totale la 
beneficiarul transportului res­
pectiv.

REEXPORT, operaţiune de comerţ 
in te rn a ţio n a l p re su p u n ân d  
cumpărarea unei mărfi în regim 
de import şi vânzarea ei în regim 
de export în scopul obţinerii 
unui profit (rezultat din diferen­
ţa de preţ) sau al promovării 
relaţiilor comerciale cu diverse 
ţări. In această ultimă ipoteză, r. 
are caracter promoţional şi vi­
zează: importurile pentru pre­
lucrare; importurile de comple­
tare; realizarea acţiunilor de 
cooperare; îndeplinirea obliga­
ţiilor decurgând din acordurile 
barter; livrările în contrapartidă 
etc. Uneori r. presupune tranzi­
tarea teritoriului ţării care îl fa­
ce, alteori o atare problemă nu 
se pune, deoarece r. este obiect 
al unor operaţiuni comerciale 
autonome (de sine stătătoare),
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sau care sunt subordonate altor 
operaţiuni. R. poate fi utilizat şi 
pentru testarea unor pieţe în ve­
derea unui export de produse si­
milare, fabricate în ţara care face 
r.. R. se poate practica, în prin­
cipiu, cu acordul exportatorului, 
dar acest acord nu este obliga­
toriu. Excepţie face cazul când 
părţile stipulează în contract 
o clauză expresă de inter­
zicere a r..

REFACŢIE. 1. (în transportul fero­
viar) Denumire dată reducerii 
tarifului de transport ce se acor­
dă expeditorului în cazul în care 
acesta predă cărăuşului, într-un 
anumit interval de timp sau pen­
tru o anumită destinaţie, o can­
titate minimală de marfă. R. este 
acordată frecvent, în transportul 
internaţional de mărfuri, de că­
tre administraţiile naţionale de 
căi ferate, cu finalitatea stimu­
lării transportului de tranzit. 2. 
Reducere de preţ care se acordă 
de către exportator în cazul în 
care partida de mărfuri livrată 
de acesta conţine cantităţi de 
produse deficiente calitativ sau 
complet neutilizabile. Prin acor­
darea r. se realizează o diminua­
re a preţului global al contrac­
tului. Concret r. se aplică fie as­
upra preţului unitar, fie asupra 
cantităţii cu referire la care se 
calculează preţul.

REFERINŢE BANCARE, in fo r­
maţii cu privire la situaţia finan­
ciară a unui te rţ (pe rso an ă  
fizică, persoană juridică: socie­
tate comercială, instituţie finan­
ciară sau bancară etc.) pe care le 
furnizează o bancă, la cererea 
unui client ori a altei bănci. De 
regulă, r.b. conţin informaţii cu 
privire la: cifre de bilanţ, per­
sonalul de conducere, experien­
ţa respectivei bănci cu privire la 
afacerile terţului vizat, evalua­
rea plafonului de risc etc. R.b. nu 
implică nici un angajament ju ­
ridic pentru banca ce le dă. Ele 
au caracter confidenţial, pur in­
formativ şi li se acordă credi­
bilitate.

REFINANŢARE, operaţiune cu ca­
racter financiar prin care un cre­
d ito r (care de regulă este o 
bancă comercială) îşi comple­
tează fondurile băneşti utilizate 
la acordarea de împrumuturi, 
obţinând un credit în acest sens 
(numit credit de r.) de la un alt 
creditor (care de regulă este 
banca centrală).

REGIE AUTONOMĂ, agent eco­
nomic, persoană juridică al cărei 
patrimoniu este format din ac­
tive ce aparţin (integral sau în 
majoritate) domeniului public 
de interes naţional sau local ori 
domeniului proprietăţii private
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a statului. Obiectul de activitate 
al r.a. se concretizează în ges­
tionarea, exploatarea şi valori­
ficarea în scopul de a obţine 
profit a bunurilor proprietate de 
stat care se află în patrimoniul 
ei. A re personalitate juridică 
proprie şi autonomie gestionară 
în raport cu bugetul statului. 
R.a. se constituie prioritar în ur­
m ă to a re le  dom enii ale eco­
nom iei n a ţio n a le : in d u stria  
extractivă, industria energetică 
şi transportul energiei electrice 
de la producător la consumator, 
industria de armament, exploa­
tarea şi în treţinerea fondului 
forestier, transportul feroviar, 
marile lucrări hidrotehnice, re­
ţele de drumuri publice şi po­
duri, poşta şi telecomunicaţiile, 
sistemele de importanţă naţio­
nală în domeniul îm bunătăţi­
r ilo r  fu n c ia re , g o spodăria  
comunală etc.

REGIM VALUTAR, ansamblu nor­
mativ format din reguli juridice, 
principii, norme de procedură 
instituite şi sancţionate de un 
stat cu referire la: plăţile în va­
lută pentru operaţiunile de co­
m erţ in tern a ţio n al şi pen tru  
o p e ra ţiu n ile  neco m erc ia le ; 
drepturile şi îndatoririle ce revin 
deţinătorilor şi utilizatorilor de 
valută; cursul de schimb al mo­
nedei naţionale; rezerva valuta­

ră eficientă; circulaţia aurului şi 
a metalelor preţioase. R.v. dă 
expresie politicii valutar-finan- 
ciare a statului avut în vedere.

REGIM VAMAL, ansamblu de nor­
me ce reglementează activitatea 
vamală şi dau expresie în plan 
juridic politicii vamale a unui 
stat. Normele ce configurează 
r.v. stabilesc reguli cu privire la: 
controlul vamal, vămuirea bun­
urilor, aplicarea tarifului vamal 
şi alte operaţiuni conexe. R.v. 
instituit de fiecare stat ţine sea­
ma de convenţiile internaţiona­
le vamale la care este parte  
statul respectiv. De regulă, le­
gislaţia vamală este cuprinsă în 
coduri şi regulamente vamale. 
Orice stat, în principiu, creează 
o structură organizatorică adec­
vată. pentru aplicarea pe terito­
riul său a r.v. propriu. Această 
structură este administraţia va­
mală .

REGISTRAR, denum ire dată fir­
mei specializate pe operaţiuni 
de evidenţă a emisiunilor de tit­
luri, precum şi a deţinătorilor 
acestora.

REGISTRU NAVAL, structură o r­
ganizatorică având caracter teh- 
nic-comercial şi ca obiect de 
activitate supravegherea con­
stru c ţie i nav e lo r şi a s tă rii
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tehnice a acestora în armonie cu 
normele şi standardele interna­
ţionale referitoare la condiţiile 
de navigaţie în m area liberă. 
R.n. asigură clasificarea navelor. 
Pe plan mondial, cele mai cu­
noscute r.n. sunt: Lloyds Regis- 
ter of Shipping (Marea Brita- 
nie), American Bureau of Ship­
ping (SUA), B ureau Veritas 
(Franţa) etc. în anul 1965 a fost 
înfiinţat r.n. rom ân. Acordul 
r.n. este strict necesar pentru 
prelungirea de către organele de 
stat competente a certificatului 
de navigabilitate a navelor aflate 
sub supravegherea sa.

R EG IST R U L  CO M ERŢU LUI, 
structură organizatorică (regle­
mentată de legislaţia naţională 
din fiecare stat) menită să cons­
tate calitatea de comerciant a 
celor care îndeplinesc condiţiile 
cerute de lege în acest sens, să 
asigure publicitatea acestei cali­
tăţi faţă de terţi, să ofere posi­
bilităţi de documentare pentru 
cei interesaţi cu referire la acti­
vitatea economico-financiară a 
com ercianţilor astfel înregis­
traţi. R.c. îndeplineşte funcţii 
care diferă la diferite sisteme de 
drept naţional. De pildă, în sis­
temul de drept german înscrie­
rea unei persoane în r.c. conferă 
acesteia calitatea de comerciant, 
indiferent dacă acea persoană

exercită efectiv sau nu acte sau 
fapte de comerţ; fac excepţie 
operaţiile comerciale conside­
rate fundamentale a căror înde­
plinire sistematică conduce eo 
ipso la dobândirea calităţii de 
comerciant a persoanei în cauză 
independent de înmatricularea 
acesteia la r.c.. De asemenea, în 
armonie cu legea germană, în­
matricularea în r.c. îndeplineşte 
şi funcţia de publicitate cu efect 
de opozabilitate faţă de terţi. în 
dreptul elveţian, prin efectul în­
matriculării in r.c. se dobân­
deşte calitatea de comerciant şi, 
totodată, se produce opozabili­
tatea faţă de terţi a tuturor da­
te lo r  înscrise . A ici num ele  
comercial este protejat numai 
prin aceea că este împiedicată 
uzurparea sa, iar în cazul trans­
miterii unei firme către un nou 
dobânditor, acestuia îi revine 
obligaţia să menţioneze pe firmă 
calitatea de succesor. în dreptul 
italian r.c. este reglementat ca 
un instrument de informare cu 
referire la organizarea şi trans­
formarea întreprinderii comer­
ciale, precum şi ca un mijloc de 
publicitate. Prin efectul publi­
cităţii înscrierii în r.c. se creează 
şi prezumţia de nerespins că fap­
tele ce formează obiectul acelor 
înscrieri sunt cunoscute de terţi. 
De aici consecinţa că faptele ne- 
înscrise nu sunt opozabile terţi­
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lor afară numai dacă se probează 
că ele erau cunoscute de aceştia, 
în  dreptul francez, ca şi în cele­
lalte sisteme de drept naţional 
inspirate de acesta, r.c. îndepli­
neşte numai un rol de documen­
ta re  cu p riv ire  la cele m ai 
importante date din activitatea 
comerciantului; înscrierile din 
r.c. sunt lipsite de efecte consti­
tutive de statut comercial, pre­
cum şi de opozabilitate faţă de 
terţi. în fine, conform legislaţiei 
române, înmatricularea în r.c. 
are efect constitutiv de persoană 
juridică cu privire la agenţii eco­
nomici (societăţi comerciale). 
Se înscriu în r.c. persoanele fi­
zice care exercită în mod obiş­
nuit acte de comerţ, societăţile 
comerciale, regiile autonome, 
organizaţiile cooperatiste. în ­
matricularea se face după caz fie 
pe baza aprobării date de jude­
că to ru l delegat p rin tr-o  în ­
cheiere, fie pe baza sentinţei 
judecătoreşti de autorizare ră­
masă definitivă. Trebuie men­
ţionate în r.c. orice modificări de 
natură juridică şi/sau economică 
intervenite în organizarea co­
merciantului. Graţie acestei îm­
prejurări, r.c. este un mijloc de 
formare a celor interesaţi. în a- 
cest sens, eliberează, pe chel­
tu ia la  so lic ita n ţilo r , cop ii 
certificate după documentele pe 
care le conţine în legătură cu

situaţia comercianţilor luaţi în 
evidenţă. Certificatele de înma­
triculare eliberate de r.c. sunt 
opozabile terţilor. în  fiecare re­
şedinţă de judeţ, ca şi în m uni­
cipiul Bucureşti este organizat 
Oficiul Registrului Comerţului. 
Pe plan naţional este organizat 
Oficiul Naţional al Registrului 
Comerţului care funcţionează 
pe lângă Camera de Comerţ şi 
Industrie a României.

REG ISTR U L SO C IETĂ ŢILO R  
BANCARE, instrument de evi­
denţă al societăţilor comerciale 
bancare. Este un registru cen­
tralizator, ţinut de B.N.R. Au 
obligaţia să se înscrie în r.s.b., pe 
de o parte, societăţile bancare 
persoane juridice române, iar pe 
de altă parte orice sucursală în­
fiinţată pe teritoriul României 
de către o societate bancară de 
naţionalitate străină şi autoriza­
tă să funcţioneze în România, 
înscrierea în r.s.b. trebuie efec­
tuată în termen de 15 zile de la 
data rămânerii definitive a au­
to r iz a ţie i de c o n s ti tu ire  şi 
funcţionare a societăţii bancare. 
O copie a r.s.b. este ţinută per­
manent la dispoziţia publicului, 
la sediul B.N.R. şi la sucursalele 
acesteia.

REGRES CAMBIAL, mijloc juridic 
prin care posesorul unei cambii



130 RE—RE

îşi p o ate  realiza d rep tu l de 
creanţă la împlinirea scadenţei 
sau, în anumite cazuri prevăzute 
de lege, chiar mai înainte de sca­
denţă, atunci când debitoru l 
principal (trasul) refuză plata, 
urmărindu-i, după o procedură 
specială, pe debitorii de regres 
(trăgătorul, giranţii §i avalqtii 
lor), a) Exercitarea r.c. la sca­
denţă este condiţionată de pre­
zentarea prealabilă a titlu lu i 
cambial trasului şi de refuzul sau 
neputinţa de plată a acestuia; 
dacă sunt mai mulţi traşi, cambia 
trebuie prezentată tuturor, iar 
dacă există un domiciliatar, un 
indicat la nevoie sau un accep- 
tant pentru onoare, plata tre­
bu ie  ce ru tă  şi lo r. Nu es te  
necesar ca plata să fi fost cerută 
şi avalistului trasului. R.c. nu 
poate avea loc când refuzul tra­
sului este justificat de legitimi­
tatea vicioasă a posesorului, de 
refuzul predării cambiei sau de 
alte asemenea motive; totodată, 
el nu poate avea loc împotriva 
debitorilor în favoarea cărora a 
fost oferită plata prin interven­
ţie, dar care a fost refuzată; în 
fine, r.c. poate fi exercitat numai 
pentru o parte din sumă, dacă 
cealaltă parte a ei a fost achitată 
de către debitorul principal, h) 
Exercitarea r.c. mai înainte de 
scadenţă este admisă doar în

cazul producerii unor fapte de 
natură să facă improbabilă plata 
la împlinirea scadenţei; aseme­
nea fapte sunt menţionate de 
lege după cum urmează: refuzul 
trasului de a accepta în tot sau în 
parte cambia (ipoteza presupu­
ne că în cuprinsul cambiei nu a 
fost inserată o clauză prin care 
trăgătorul interzice prezentarea 
acesteia spre acceptare sau prin 
care prezentarea ei spre accep­
tare este interzisă înainte de 
împlinirea unui termen p ru  i- 
bilit); conturarea unei incertitu­
d in i derivând  din  s itu a ţia  
economică a trasului, care este 
de natură să discrediteze cambia 
(şi care presupune una din ur­
mătoarele împrejurări: falimen­
tul trasului, încetarea plăţilor de 
către tras mai înainte de a fi con­
sta ta tă  p rin tr-o  h o tărâ re  ju ­
decătorească, execuţia infruc­
tuoasă asupra bunurilor trasu­
lui, declararea în stare de fali­
ment a trăgătorului unei cambii 
neacceptabile). Indiferent care. 
este cauza ce justifică posibili­
tatea exercitării r.c. mai înainte 
de scadenţă, de vreme de pose­
sorul cambiei a dobândit această 
posibilitate, el continuă să şi-o 
păstreze chiar dacă înaintea va­
lorificării ei cauza care a gene­
rat-o a încetat să mai existe. Fie 
că este la scadenţă, fie că este
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mai înainte de scadenţă, r.c, im­
plică încunoştiinţarea prealabi­
lă a debitorilor de regrese că 
titlul nu a fost onorat; în acest 
scop, legea a instituit în sarcina 
celui ce pretinde plata obligaţia 
avizării lor. Astfel, posesorul 
trebuie să-l încunoştiinţeze pe 
girantul său şi pe trăgător, în ter­
menul stabilit de lege, despre 
neacceptare şi neplată; fiecare 
girant trebuie, de asemenea, în 
intervalul fixat de lege, să aducă 
la cunoştinţa propriului girant 
înştiinţarea primită, arătând nu­
mele şi adresa celui ce i-a trimis- 
o; aceeaşi înştiinţare care a fost 
făcută unui semnatar al cambiei 
trebuie făcută, în termenul legal, 
şi avalistului său. în principiu, 
obligaţia de încunoştiinţare i-a 
fiinţă numai dacă s-a dresat p ro­
testul, iar atunci când există 
clauza „fără protesta, numai da­
că s-a făcut prezentarea cambiei. 
Transmiţându-se de la poseso­
rul cambiei, rând pe rând la toţi 
giranţii, încunoştiinţarea (avi­
zul) parcurge în sens invers dru­
mul s trăb ă tu t de cam bie cu 
ocazia  c irc u la ţie i sale. La 
dreptul de a fi avizat se poate 
renunţa printr-o clauză a cam­
biei sau printr-o convenţie dis­
tinctă; o asemenea clauză va fi 
însă opozabilă numai celui de la 
care emană. Girantul care re­
nunţă la aviz, dar primeşte totuşi

aviz, are îndatorirea să-l comu­
nice mai departe. Transmiterea 
avizului între obligaţii cambiali 
se poate face prin orice mijloc de 
comunicare (verbal sau scris), 
iar avizarea poate fi dovedită 
prin orice mijloc de probă, sar­
cina probei revenind celui care 
avea obligaţia de avizare. Neîn- 
deplinirea sau îndeplinirea cu 
întârziere a obligaţiei de avizare 
generează un drept la despăgu­
bire, cuantum ul despăgubirii 
neputând însă depăşi suma din 
cambie; asemenea situaţie nu 
an tren ează  d ecăd erea  din 
dreptul de regres. în această ma­
terie sunt aplicabile principiile 
răspunderii civile contractuale. 
Nu este îndreptăţit la despăgu­
bire acela care a luat cunoştinţă 
pe altă cale despre refuzul de 
acceptare sau plată; sunt îndrep­
tăţite la despăgubirile pentru 
prejudiciul suferit: girantul ce­
lui în culpă, precum şi toţi pre­
decesorii lui, care nici ei nu au 
fost avizaţi.

REGULA CERTITUDINII, princi­
piul potrivit căruia menţiunile 
înscrise pe titlul cambial trebuie 
astfel formulate şi explicitate 
încât indicaţiile prin care aces­
tea se concretizează să excludă 
orice incertitudine cu referire la 
suma de plată, identitatea obli­
gaţilor, locul plăţii, scadenţa etc.
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REGULA SUFICIENŢEI, princi­
piul potrivit căruia menţiunile 
înscrise pe titlul cambial să fie 
astfel formulate încât din ele să 
rezulte toate informaţiile nece­
sare cu referire la suma de plată, 
iden tita tea obligaţiilor, locul 
plăţii, scadenţa, etc. pentru a pu­
tea fi corect apreciate şi evaluate 
obligaţiile cambiale.

REGULAMENT DE BURSĂ, docu­
ment oficial de mare importanţă 
pentru desfăşurarea activităţii 
unei burse, prin care se înfăţi­
şează detaliile de funcţionare ale 
respectivei burse, precizându-se 
cerinţele şi modalităţile de de­
rulare a tranzacţiilor cu titluri 
financiare.

REGULARIZARE (în operaţiun i 
de bursă). 1. Totalitatea opera­
ţiunilor de compensaţie, decon­
tare şi predare/primire de titluri 
îndeplinite în casa de cliring, 
brokeri şi clienţi pentru execu­
tarea unui contract bursier. 2. 
Totalitatea operaţiunilor de de­
contare efectuate de casa de clir­
ing şi brokeri pentru marcarea la 
piaţă a poziţiilor futures.

REGULI DE ORIGINE, norme ex­
prese instituite şi cuprinse în 
schemele de preferinţe tarifare 
generalizate având ca finalitate 
ap licarea  exclusivă a tra ta ­

mentului preferenţial mărfuri­
lor produse de ţările beneficiare 
ale regimului preferenţial. R. o. 
diferă de la ţară la ţară ce acordă 
p re fe rin ţe le . B eneficiază de 
tratam ent preferenţial numai 
mărfurile care se încadrează în 
următoarele grupe de cerinţe: a) 
să fie originare din ţările benefi­
ciare de preferinţe; b) să fie su­
puse an u m ito r co n d iţii de 
expediere, şi anume: să fie expe­
diate direct de către ţara bene­
ficiară de preferinţe la ţara do­
natoare de preferinţe; în cazul 
tranzitului m ărfurilor respec­
tive acestea să nu fie supuse 
vreunui proces sau tratament in­
termediar; c) originea şi modul 
de expediere a mărfurilor res­
pective să fie atestate documen­
tar. A dm iterea m ărfurilor în 
regim preferenţial presupune o 
cerere în acest sens făcută de ţa­
ra beneficiară de preferinţă că­
tre ţara donatoare de preferinţă. 
La această cerere se anexează 
documente justificative privind 
originea mărfurilor şi modul de 
expediere a lor. Dintre acestea 
prezintă mare importanţă certi­
ficatul de origine (formular A) ce 
trebuie completat de exportator 
şi apoi vizat de autoritatea va­
mală, sau de o altă autoritate 
oficială din ţara exportatoare. V. 
şi certificat de origine; preferin­
ţe comerciale.
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REGULI ŞI UZANŢE UNIFORME 
PR IV IN D  ACR ED ITIV ELE 
DOCUMENTARE, ansam blu  
de norme utilizate în practica in­
ternaţională comercială şi ban­
cară, sistematizate şi publicate 
de Cam era Internaţională de 
Comerţ de la Paris în anul 1933 
şi revizuite ulterior de mai multe 
ori. Sunt cunoscute sub denu­
mirea generică de Publicaţia 400 
a C.C.I. în varianta lor din ediţia 
1983 ele cuprind: a) definirea şi 
interpretarea fiecărui tip de a- 
creditiv documentar; recoman­
dări de re sp ec ta re  s tric tă  a 
instrucţiunilor înscrise în acre­
ditiv; b) descrierea tipurilor de 
acreditive (revocabil sau irevo­
cabil); c) responsabilitatea băn­
cilor decurgând din acreditiv 
stabilindu-se urm ătoarele ca­
zuri în care banca este exonerată 
de răspundere: ea nu răspunde 
pentru forma, exactitatea, au­
tenticitatea, valoarea juridică a 
documentelor; nu răspunde nici 
pentru consecinţele decurgând 
din întârzierea transmiterii in­
formaţiilor sale, sau care sunt 
determinate de un caz de forţă 
majoră care a antrenat întreru­
perea activităţii sale; nu răs­
punde nici pentru executarea 
inexactă a dispoziţiilor sale date 
altei bănci; d) lista şi condiţiile 
ce . trebuie îndeplinite de către 
documentele pretinse de bănci

pentru realizarea acreditivelor; 
e) interpretarea termenilor re­
feritori la cantitatea şi valoarea 
mărfii, durata de valabilitate a 
acreditivului, principiile ce gu­
vernează transferabilitatea acre­
ditivului şi cheltuielile legate de 
această operaţie. R. u. u.a.d. au 
o largă aplicabilitate practică, 
cvasitotalitatea acreditivelor su- 
punându-se acestor reguli. In­
terpretarea şi utilizarea acredi­
tivelor pe baza lor este însă fa­
cultativă. Ea se stabileşte la mo­
dul concret prin textul fiecărui 
acreditiv pe baza adeziunii vo­
luntare a băncii emitente. V. şi 
acreditiv documentar.

REGULI UNIFORME, denum ire 
generică dată condiţiilor de co­
mercializare a diverselor grupe 
de mărfuri înscrise în contrac­
tele tip, contractele cadru, con­
diţiile generale, uzanţele comer­
ciale uniforme. Au un obiect 
larg de reglementare şi sunt me­
nite să înlesnească perfectarea 
tranzacţiilor internaţionale de 
vânzare comercială. R.u. nu au 
caracter imperativ. Forţa lor ju ­
ridică este similară cu aceea a 
c lau zelo r c o n tra c tu a le . E le 
primesc aplicare numai în cazul 
în care părţile le-au receptat ca 
atare în contractul lor. R.u. sunt 
prevăzute în contractele-tip e- 
laborate de Comisia Economică
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a O.N.U. pentru Europa, pre­
cum şi în contractele-tip elabo­
rate de asociaţiile profesionale 
ale comercianţilor specializaţi 
în comerţul cu anumite produse.

REGULILE DE LA HAGA, norme 
uniforme adoptate în anul 1921 
de Conferinţa de la Haga şi în­
scrise în anul 1924 în cuprinsul 
Convenţiei de la Bruxelles pen­
tru unificarea unor reguli în ma­
terie  de conosam ent. R. H. 
definesc drepturile şi răspunde­
rile cărăuşului, precum şi ale în­
cărcătorului şi primitorului în 
cazul transporturilor realizate 
pe bază de conosamente. Con­
form r. H. cărăuşului îi revin 
următoarele obligaţii; să pună 
nava în stare de navigabilitate; 
să o armeze, echipeze şi să o 
aprovizioneze în mod conve­
nabil; să elibereze (el, coman­
dantul navei, sau agentul cărău­
şului) la cererea încărcătorului 
un conosament (această obliga­
ţie revenindu-i numai după ce a 
primit marfa şi a luat-o în pro­
pria sa răspundere). în perioada 
cuprinsă între momentul încăr­
cării mărfii şi cel al descărcării 
acesteia, cărăuşul este răspun­
zător pentru marfa primită; el 
nu se poate exonera de această 
responsabilitate invocând negli­
jenţa comandantului sau a echi­
pajului (negligence clause). Că­

răuşul garantează pe încărcător 
prin conosamentul eliberat a- 
cestu ia , p en tru  ex ac tita tea  
descrierii mărfurilor. Conosa­
mentul face dovadă, cu referire 
la mărfurile descrise în cuprin­
sul său, până ia proba contrară 
(prima facie evidence). El are în­
să forţă probantă absolută în 
raporturile cărăuşului cu terţii 
care l-au dobândit ulterior (con- 
clusive evidence). Obligaţia de 
responsabilitate a cărăuşului şi a 
navei pentru pierderi sau pagu­
be produse cu ocazia transpor­
tului mărfii se prescrie în termen 
de un an de la data la care m ăr­
furile au fost predate, sau ar fi 
trebuit să fie predate. Cât pri­
veşte pe încărcător, acesta este 
răspunzător pentru pierderile 
sau pagubele suferite de navă 
sau de cărăuş numai atunci când 
astfel de pagube sau pierderi 
sunt datorate culpei sale ori cul­
pei agenţilor sau prepuşilor săi. 
R. II. au fost amendate de mai 
multe ori. Cele mai importante 
dintre amendamentele aduse au 
fost cele consacrate de C on­
ferin ţa  de la Stockholm  din 
iunie 1963. Aceste amendamen­
te sunt cunoscute sub denumi­
rea de Regulile Haga- Visby. Ele 
au adus importante clarificări 
privind unele aspecte legate de 
transportul conteinerelor şi pa­
letelor etc.
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REGULILE IIAGA-VISBY, v. regu­
lile de la Haga.

REGULILE YORK-ANVERS, an­
samblu de norme uniforme care 
definesc cazurile şi condiţiile în 
care este recunoscut un act de 
constatare a avariilor generale 
sau comune. Conform acestor 
reguli pierderile rezultate din 
avarie se distribuie între navă, 
navlu şi marfă, proporţional cu 
valoarea acestora chiar dacă bu­
nurile sacrificate nu au fost asi­
gurate. De precizat că r,Y-A. 
primesc incidenţă atunci când 
din necesitate se face un sacri­
ficiu sau o cheltuială neprevă­
zută pentru siguranţa comună, 
urmărindu-se ca finalitate evi­
tarea unei primejdii reale şi gra­
ve ce planează asupra bunurilor 
formând obiectul unei expediţii 
maritime. In cazul în care marfa 
este asigurată, de regulă, pagu­
bele rezultate din avaria comună 
sunt reparate de către asigurator 
ceea ce face inutilă aplicarea 
r.Y-A..

RELAŢII ECONOMICE INTER­
NAŢIONALE, ansamblu de ra­
p o rtu ri econom ice având ca 
obiect schimburile comerciale, 
serviciile, relaţiile din sfera pro­
ducţiei şi a cercetării ştiinţifice, 
relaţiile financiare şi de credit, 
precum şi orice alte operaţiuni

prin care se realizează circuitul 
mondial de valori şi de cunoş­
tinţe. R.e.i. sunt unul din ele­
mentele principale care definesc 
ordinea economică a lumii. Ele 
prezintă o importanţă deosebită 
pentru dezvoltarea economică a 
fiecărei ţări, iar această impor­
tanţă creşte pe măsura ampli­
ficării in te rd e p e n d e n ţe lo r  
economice. Desfăşurarea r.e.i. 
se realizează într-un cadru juri- 
diceşte reglementat în plan bi­
lateral sau în plan multilateral 
interstatal. în acest din urmă caz 
un rol deosebit revine organi­
zaţiilor internaţionale speciali­
zate (regionale sau cu vocaţie 
universală) şi în special celor din 
sistemul Organizaţiei Naţiuni­
lor Unite.

REMIZĂ, v. reducere de preţ.

REMIZIER, auxiliar având calita­
tea de comerciant ca şi pe aceea 
de comisionar del credere care 
poate interveni în operaţiile de 
bursă în sensul de a-i procura 
agentului de schimb afaceri fără 
să fie legat de acesta printr-un 
contract. El procură afacerile în 
schimbul unei remuneraţii nu­
mite curtaj, care în realitate con­
stituie o parte din curtajul ce se 
plăteşte agentului de schimb 
(adică intermediarului).
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RENDU DROITS ACQUITTES...* 
formulă care, în armonie cu re­
gulile Incoterms, este urmată de 
indicarea sediului cum părăto­
rului şi exprimă ideea că toate 
cheltuielile, taxele, sarcinile şi 
riscurile implicate de obligaţiile 
contractuale sunt pe seama vân­
zătorului. Acestuia din urmă îi 
revin astfel un maxim de obliga­
ţii, situţie exact opusă celei cre­
ate prin efectul vânzării ă Tusine. 
(Sin. Delivered duty paid...).

RENDU FRONTIERE..., condiţie 
de livrare Incoterms în temeiul 
căreia obligaţiile vânzătorului 
se consideră a fi îndeplinite în 
momentul în care marfa a ajuns 
la frontieră — dar mai înainte de 
frontiera vamală a ţării, deter­
minată prin contractul de vân­
zare — corespunzător acestei 
împrejurări fiind reglementate 
obligaţiile ambelor părţi con­
tractante. Pentru evitarea even­
tu a le lo r neîn ţelegeri ce s-ar 
putea ivi ca urmare a unor inter­
pretări diferite ale acestei clauze 
este recomandabil ca frontiera 
să fie indicată prin denumirea 
celor două ţări vecine, precum şi 
a localităţii respective. (Sin. De­
livered at frontier...).

RENTE (în terminologie de bursă), 
termen prin care se desemnează 
titlurile emise de stat. V. şi tit­
luri de stat.

RENTING, termen prin care, în ter­
minologia juridică engleză, se 
desem nează operaţia com er­
cială concretizată în închirierea 
de către firme specializate, pe 
term ene mai scurte sau mai 
lungi, a unor maşini-unelte afla­
te înparcul propriu al acelor fir­
me. In intervalul de timp dintre 
două închirieri, bunurile respec­
tive sunt păstrate în stoc sau 
sunt folosite pentru nevoile de 
producţie ale întreprinderii pro­
prietare. Renting-ul are un o- 
biect divers: în special această 
operaţie se referă la mijloacele 
de transport (autovehicule, va­
goane, sem irem orci, cisterne 
etc.); el poate consta însă şi din 
alte produse, a căror gamă se 
extinde de la contrucţii mobile 
până la aparatură de înaltă teh­
nicitate. Prin efectul închirieri­
lo r succesive se p ro d u ce  
amortizarea completă a maşi­
nilor; riscul învechirii acestora 
este suportat de către proprietar 
datorită faptului că viaţa lor eco­
nomică are o durată mult mai 
mare decât aceea a contractului 
de închiriere. în virtutea con­
tractului de renting, societatea 
furnizoare are obligaţia întreţi­
nerii maşinilor în stare de ex­
p loatare norm ală, precum  şi 
îndatorirea de a furniza indica­
ţiile necesare pentru utilizarea 
cât mai eficientă a bunurilor în­
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chiriate cu ajutorul personalului 
tehnico-ingineresc pe care îl are 
la dispoziţie.

REPORT, diferenţa între suma dată 
şi suma încasată de reportator şi 
care semnifică profitul obţinut 
de acesta. V. şi contract de re­
port.

REPREZENTANT COMERCIAL,
sintagma ce desemnează perso­
ana care intermediază stabilirea 
u n o r ra p o r tu r i  ju rid ice  co­
merciale între participanţii la 
comerţ. El poate îndeplini un 
rol complex concretizat printre 
altele în: identificarea de noi 
clienţi, pregătirea şi perfectarea 
de contracte comerciale, acţio­
nând fie în numele şi pe seama 
reprezentantului, fie în nume 
propriu dar pe seama acestuia 
din urmă. R.c., de regulă, nu se 
angajează personal. El interme­
diază contacte de afaceri între 
cel pe care îl reprezintă şi toţi cei 
interesaţi să contracteze cu aces­
ta.

REPREZENTANŢĂ, entitate juri- 
dico-economică, formă exogenă 
uzuală, ce îndeplineşte o funcţie 
specializată, anume cea de inter­
mediar între societatea comer­
cială primară (adică societatea 
care a constituit-o) şi partenerii 
ei contractuali. Se deosebeşte

esenţial atât faţă de sucursală, 
cât şi faţă de filială prin aceea că 
nu este şi nici nu poate fi o r­
gan iza tă  ca în tre p r in d e re  
p ro d u c ă to a re  de m ărfu ri, 
prestatoare de servicii sau exe­
cutantă de lucrări pentru clien­
telă, rolul său reducându-se la 
activităţi de intermediere a unor 
raporturi contractuale între so­
cietatea care a înfiinţat-o şi alţi 
participanţi la circulaţia bunu­
rilor şi cunoştinţelor. R. având 
numai o funcţie de intermediere 
exercită atribuţii de comisionar 
sau de mandatar. în  calitate de 
comisionar, aceasta acţionează 
în raporturile cu terţii proprio 
nomine, dar pe seama şi în inte­
resul societăţii comitente. în  ca­
litate de mandatar, ea încheie 
acte juridice cu terţii în ţara de 
sediu alieno nomine, adică în nu­
mele şi pe seama societăţii pe 
care o reprezintă. Conform legii 
române (art. 35/1991), r. nu con­
stituie o modalitate pentru in­
vestiţii de capital străin în ţara 
noastră. Legea română nu re­
cunoaşte acesteia nici persona­
litate juridică proprie: calitate 
de subiect de drept are numai 
societatea comercială mandantă 
sau comitentă. R. este numai un 
subiect de drept asimilat. Legis­
laţia României prevede că socie­
tăţile com erciale de naţiona­
litate străină îşi pot stabili un
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sediu secundar sau o r. în ţara 
noastră dacă probează printr-o 
declaraţie a guvernului din ţara 
de sediu că în acea ţară se acordă 
deplină reciprocitate pentru so­
cietăţile române de acelaşi fel şi 
dacă îndeplinesc condiţiile pre­
văzute de Codul comercial ro­
m ân p en tru  fiecare  tip de 
societate din cele vizate (De- 
cret-legenr. 122/1990).

REPREZENTARE, procedeu prin 
care o persoană numită repre­
zentant, încheie un act juridic în 
numele şi pe seama altei persoa­
ne, numită reprezentat, astfel în­
cât efectele juridice ale actului 
încheiat se produc în persoana 
reprezentatului. R. constituie o 
derogare de la principiul relati­
vităţii efectelor contractului, 
potrivit căruia forţa juridică a 
convenţiilor priveşte numai re­
laţiile dintre părţi, ele neputân- 
du-i dezavantaja pe terţi şi nici 
profita acestora; derogarea res­
pectivă este pe deplin valabilă 
câtă vreme nu e interzisă printr- 
o dispoziţie legală sau nu e in­
compatibilă cu natura dreptului 
la care se referă. La r. participă 
trei persoane: reprezentantul, a- 
dică cel care acţionează nomine 
alieno; reprezentatul, adică cel în 
num ele căruia se acţionează; 
terţul, care este parte la contrac­
tul încheiat. In virtutea r., bene­

ficiarul operaţiei (reprezenta­
tul) nu intervine la încheierea 
acesteia, ci îl însărcinează pe re­
prezentant să manifeste voinţa 
p en tru  sine, iar efectele ra­
portului juridic constituit trec 
de îndată şi în mod direct asupra 
reprezentatului, ca şi cum acesta 
ar fi cel care a exprimat decla­
raţia de voinţă (şi nu repre­
zentantul). Sub aspect juridic, 
rolul reprezentan tu lu i se în ­
cheie odată  cu în d ep lin irea  
operaţiei care după acest mo­
ment dispare ca un instrument 
ce devine inutil ulterior folosirii 
lui. Puterea reprezentantului de 
a încheia actul juridic în numele 
şi pe seam a rep rezen ta tu lu i 
poate decurge dintr-un contract 
(caz în care însuşi reprezentatul 
o conferă reprezentantului), din 
lege sau dintr-o dispoziţie a in­
stanţei judecătoreşti; în funcţie 
de această distincţie, r. poate fi: 
convenţională, legală sau ju ­
diciară. Pe planul relaţiilor eco­
nomice internaţionale prezintă 
interes r. convenţională, care se 
înfăţişează ca o tehnică de for­
m are a contractului prin in­
te rm ed iu l a ltu ia , m en ită  să 
faciliteze desfăşurarea rapidă a 
relaţiilor comerciale între par­
teneri din ţări diferite. R. îşi pro­
duce efectele specifice numai în 
prezenţa următoarelor condiţii 
cumulative: a) Să existe o împu­
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ternicire, autorizaţie sau procu­
ră: împuternicirea este, în toate 
cazurile, un act unilateral a cărui 
valabilitate nu necesită o accep­
tare din partea reprezentantu­
lui; ea poate fi dată anterior sau 
chiar ulterior activităţii juridice 
desfăşurate de reprezentant (în 
acest din urmă caz ea îmbracă 
forma ratificării); b) Raportul 
de reprezentare să fie cunoscut 
de terţi: o atare îm prejurare 
p o a te  re z u lta  fie d in tr-o  
d ec la ra ţie  expresă a re p re ­
zentantului (chiar dacă acesta, 
afirmând că lucrează pentru o 
altă persoană, face precizarea că 
o va desemna ulterior), fie din 
circumstanţe de natură a indica 
ex is ten ţa  ra p o r tu lu i  de re ­
prezentare (exfactis et rebus); în 
m a jo rita te a  cazu rilo r, îm ­
puternicirea este adusă însă la 
cunoştinţa terţilor chiar de către 
reprezentat; c) Reprezentantul 
să lucreze în limitele îm puter­
nicirii primite: în cuprinsul pro­
curii p o t fi p rec iza te  unele 
restricţii privind împuternicirea 
dată, precum şi unele modalităţi 
de executare; restricţiile nu se 
identifică cu instrucţiunile date 
de re p rezen ta t re p rezen tan ­
tului, instrucţiuni pe care terţii 
sunt obligaţi să le respecte nu­
mai în măsura în care le-au fost 
aduse la cunoştinţă. Principalul 
efect al r. se concretizează în

aceea că actele juridice înche­
iate de rep rezen tan t produc 
consecinţe juridice numai cu 
privire la patrimoniul reprezen­
tatului; reprezentantul, deşi a 
contribuit prin activitatea sa la 
încheierea acelor acte, rămâne 
totuşi străin faţă de acestea, fi­
ind asimilat unui terţ faţă de ca­
re actele respective sunt res inter 
alios acta. Este luată în consi­
derare numai capacitatea de a 
co n trac ta  a re p re z e n ta tu lu i 
(căci numai el apare ca titular de 
drepturi şi obligaţii în raportul 
juridic stabilit prin r.) nu şi capa­
citatea reprezentantului, fiind 
suficient ca acesta din urmă să 
aibă discernământ, deoarece a- 
cela care acceptă să fie repre­
zentat de un incapabil îşi asumă 
conştient riscurile acestei ac­
ţiuni. De asemenea, calitatea de 
comerciant, ca şi natura comer­
cială a operaţiei se analizează 
numai cu referire la persoana re­
prezentatului. întrucât încheie­
rea actului juridic comportă ma­
nifestarea de voinţă a reprezen­
tantului (deşi acesta acţionează 
în numele şi pe seama reprezen­
tatului), această voinţă va trebui 
examinată spre a se constata da­
că a fost liberă sau viciată; de 
asemenea, în persoana repre­
zentantului se va analiza buna- 
credinţă sau reaua-credinţă la 
încheierea actului juridic. Actul
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juridic convenit de reprezentant 
şi terţi este considerat că s-a în­
cheiat între prezenţi sau între 
absenţi prin referire numai la a - 
ceste persoane, ţinându-se sea­
ma deci de voinţele manifestate 
în mod real; sub acest aspect, 
locul unde se află reprezentatul 
nu prezintă nici o relevanţă. Ne- 
îndeplinirea cerinţelor cerute 
pentru existenţa r. se poate înfă­
ţişa fie sub forma lipsei împu­
ternicirii, fie sub forma depăşirii 
puterilor. Lipsa împuternicirii 
d e te rm in ă  in o p o z a b ilita te a  
actului juridic astfel încheiat 
faţă de reprezentat; actul res­
pectiv nu-1 leagă însă nici pe re­
prezentant, căci acesta din urmă 
nu l-a încheiat nici în nume pro­
priu nici în contul său, ci pe sea­
ma altuia, neînţelegând să se 
oblige personal. împotriva sa, 
terţul contractant are numai ac­
ţiunea în responsabilitate civilă 
pentru repararea prejudiciului 
cauzat; practica jurisdicţională a 
statuat însă că însăşi reprezen­
tanţa aparentă este susceptibilă 
să producă anumite efecte, ad­
m iţân d  teza  p o tr iv it  că re ia  
reprezentatul este ţinut de o- 
bligaţiile izvorâte din actul ju ­
ridic încheiat cu un terţ de bună 
credinţă, ori de câte ori se con­
stată existenţa aparentă a unei 
îm puterniciri. Actele juridice 
făcu te  de re p re z e n ta n t fără

împuternicire sau prin depăşi­
rea puterilor ce i-au fost acorda­
te produc efecte în patrimoniul 
reprezentatului dacă acesta le 
ratifică ulterior. Reprezentan­
tul îşi poate substitui o altă per­
soană cu condiţia ca o atare 
substituire să nu-i fi fost inter­
zisă şi ca afacerea cu care se ope­
rează substituirea să faeă parte 
dintre acelea în privinţa cărora 
practica admite o atare operaţie. 
De asemenea, se recunoaşte, în 
principiu, valabilitatea contrac­
tului cu sine atunci când  nu 
există contrarietate de interese; 
un asemenea contract prezintă 
avantajul simplităţii şi rapidită­
ţii pentru operaţiile susceptibile 
de a fi săvârşite prin intermediul 
său: o persoană poate fi împu­
ternicită ca reprezentant atât de 
către vânzător, cât şi de către 
cumpărător, fiecare dintre aceş­
tia referindu-se la acelaşi lucru 
(vânzătorul pentru a-1 vinde iar 
cumpărătorul pentru a-1 cum­
păra); în această ipoteză, figu­
rează concomitent ca vânzător 
(pentru un reprezentat) şi în 
calitate de cumpărător (pentru 
celă lalt re- prezentat). C on­
venţia asupra reprezentării în 
d o m en iu l v ân zării in te rn a ­
ţionale de mărfuri, adoptată 
de către  C onferin ţa d ip lo ­
matică de la Geneva la 17 fe­
bruarie 1983, stabileşte unele
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reguli uniforme în domeniul ra­
porturilor de r. cu caracter in­
ternaţional în materia vânzării 
internaţionale de mărfuri, reguli 
ce nu privesc nici raporturile in­
terne şi nici celelalte forme de 
reprezentare pe care le presu­
pun raporturile civile şi comer­
ciale. Potrivit acestei convenţii, 
conceptul de r. include toate ra­
porturile decurgând din faptul 
că o persoană, intermediarul, are 
puterea de a acţiona sau pretin­
de că acţionează pe seama unei 
a lte  p e rso an e , reprezentatul, 
pentru a încheia cu terţii un con­
tract de vânzare de mărfuri. R e­
gulile consacrate prin convenţie 
guvernează însă nu numai în­
cheierea contractului de vân- 
za re -cu m p ăra re  de că tre  
intermediari ci şi orice alt act 
îndeplinit de acesta din urmă în 
vederea încheierii sau executării 
contractului. în term inologia 
convenţiei, persoana care se află 
în centrul raportului de r., res­
pectiv cel ce acţionează pe sea­
ma altuia, este desemnată prin 
termenul de intermediar. Con­
venţia se aplică numai relaţiilor 
dintre reprezentat sau interme­
diar pe de o parte, şi terţi, pe de 
altă parte. Problemele nesolu­
ţionate prin textul ei vor fi re­
glementate de principiile gene­
rale în m aterie sau, în lipsa 
acestora, de legea aplicabilă,

determinată conform regulilor 
de drept internaţional privat. 
C onvenţia s tab ile ş te  că îm ­
puternicirea de reprezentare 
poate fi expresă sau implicită; 
so lu ţia  ab ilită rii im plicite  a 
intermediarului a fost impusă de 
complexitatea relaţiilor comer­
ciale şi de celeritatea cu care se 
desfăşoară activitatea în acest 
domeniu, precum şi de jocul in­
tereselor pe piaţa mondială. Nu 
este necesar ca abilitarea să fie 
conferită sau constatată în scris, 
ea nefiind supusă vreunei con­
diţii de formă; dovada sa este 
susceptibilă a se face prin orice 
mijloace de probă, inclusiv prin 
martori.

REPREZENTARE INDIRECTĂ,
formă de reprezentare în teme­
iul căreia, în raporturile dintre 
reprezentant şi terţ actul juridic 
produce efecte în patrimoniul 
celui dintâi, iar în raporturile in­
terne, dintre reprezentat şi re­
prezentant, efectele juridice ale 
actului încheiat de către acesta 
din urmă se produc în patri­
m oniul reprezen tatu lu i, care 
este adevăratul titular al acelor 
efecte. R.i. operează o trans­
mitere automată către comitent 
a drepturilor dobândite în situa­
ţiile în care o persoană lucrează 
în nume propriu, dar în interesul 
alteia, adică al reprezentatului;
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în asemenea situaţii, actele pe 
care le încheie acea persoană (a- 
dică reprezentantul) sunt faţă de 
reprezentat, care rămâne străin 
de ele, res inter alios acta. Efec­
tele actelor astfel încheiate se 
vor răsfrânge asupra reprezen­
tatului, în puterea unui alt act, 
prin care reprezentantul trans­
mite asupra acestuia drepturile 
dobândite iniţial de el, şi care la 
început intraseră în patrimoniul 
său. Are loc astfel o cesiune a 
drepturilor dobândite de repre­
zentant prin actele încheiate pe 
seama reprezentatului. Proce­
deul prezintă însă inconvenien­
te grave în ipoteza în care, după 
perfectarea actului juridic cu 
terţul, dar mai înainte de a ce­
siona efectele acestuia către re­
p re z e n ta t (dominus ne goţii), 
reprezentantul este declarat în 
stare de faliment: prin efectul 
falim entului, toate drepturile 
existente în patrim oniul său 
(deci şi cele izvorâte din actul 
juridic încheiat cu terţul) sunt 
supuse lichidării colective şi 
concursuale, urmând ca domi­
nus negotii (reprezentatul) să 
sufere concurenţa celorlalţi cre­
ditori ai falitului şi să primească 
numai o cotă din creanţa sa (cota 
falimentară). R.i. înlătură însă 
aceste inconvenien te , asigu­
rând, în felul arătat, producerea 
efectelor actului juridic încheiat

cu terţul direct în patrimoniul 
reprezentatului.

REPREZENTARE CAMBIALĂ, 
formă de reprezentare care se 
distinge prin aceea că reprezen­
ta n tu l îşi asum ă o b lig a ţii 
cambiale în numele şi pe seama 
reprezentatului. R.c. se poate 
funda chiar pe un mandat gene­
ra l, cu co n d iţia  însă ca în 
cuprinsul mandatului să se men­
ţio n eze  că m an d a ta ru l a re  
dreptul să emită cambii; nu este 
nevoie deci de un mandat spe­
cial p en tru  fiecare cam bie 
semnată unius rei. Calitatea de 
mandatar trebuie să rezulte din 
însuşi modul de semnare a cam­
biei de către persoana îm pu­
te rn ic ită ; e s te  necesar ca 
semnătura acesteia să fie pre­
cedată de formula „în calitate de 
mandatar^ ori „prin procură44, 
sau de o altă formulă similară; în 
caz contrar, dat fiind caracterul 
formalist al cambiei, semnătura 
mandatarului ar semnifica obli­
garea personală a acestuia. în 
caz de depăşire a limitelor man­
datului, mandatarul rămâne o- 
bligat personal, tot astfel ca 
acela care semnează o cambie ca 
reprezentant al unei persoane 
pentru care nu avea o atare îm­
puternicire; şi într-un caz şi în 
celălalt, m andatarul are însă 
aceleaşi drepturi pe care le-ar fi
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avut în ipoteza că ar fi fost re­
prezentant, dacă plăteşte cam­
bia la scad en ţă . R.c. nu se 
identifică cu tragerea unei cam­
bii pentru contul unui terţ, ce 
s-ar putea exprima prin formula: 
„plătiţi pentru contul lui A.B...“; 
în această ultimă ipoteză, trăgă­
torul semnează cambia cu pro­
priul său nume, dar la ordinul şi 
pentru contul unui terţ, pe care-1 
indică pe titlu numai prin ini 
ţialele numelui şi prenumelui. 
T e r ţu l (ad ică  d ă tă to ru l de 
ordin) nu-şi asumă vreo obliga­
ţie cambială; în privinţa lui, si­
tuaţia este aceeaşi chiar atunci 
când trăgătorul îi indică pe titlu 
numele în întregime. Cel care se 
obligă semnând cambia proprio 
nomine este trăgătorul: el devine 
debitor cambial faţă de orice po­
sesor al titlului. Tragerea unei 
cambii pe contul unui terţ se 
analizează ca un mandat fără re­
prezentare, raporturile dintre 
trăgător şi terţul dătător de o r­
din fiind guvernate de normele 
dreptului comun referitoare la 
mandat.

RESCONT, operaţie bancară în vir­
tutea căreia o cambie deţinută 
de o bancă comercială în urma 
scontării ei este transmisă unei 
bănci centrale în schimbul unei 
taxe (numită taxă de rescont sau 
taxă oficială a scontului) care, de

regulă, se fixează în funcţie de 
cerinţele politicii economice a 
statului respectiv. Practic, r. este 
un nou scont, realizat la o altă 
bancă, de către banca devenită 
proprietară a unui efect de co­
merţ scontat. R. are deci aceeaşi 
natură juridică ca şi scontul. El 
dă posibilitate băncii care a con­
simţit anumite credite să-şi mo­
bilizeze acele credite. Pe calea r. 
băncile centrale din ţările cu e- 
conomie de piaţă aprovizionea­
ză cu mijloace băneşti lichide 
băncile comerciale. Prezentând 
la banca centrală dintr-o anumi­
tă ţară un portofoliu de cambii 
scontate de ele, băncile comer­
ciale obţin în schimb, pe baza 
acceptării acelui portofoliu de 
către respectiva bancă centrală, 
asemenea mijloace mai înainte 
de scadenţa cambiilor. Creditele 
de r. sunt considerate un regula­
tor al circulaţiei băneşti dintr-o 
anumită ţară. Taxa de r. serveşte 
ca indicator pentru nivelul gene­
ral al dobânzilor dintr-o ţară. în 
condiţii de criză, num eroase 
bănci centrale reduc această 
taxă cu scopul de a determina o 
reducere generală a dobânzilor 
şi de a stimula astfel activitatea 
economică. Dacă, dimpotrivă, 
se urmăreşte tem perarea unei 
activităţi econom ice „supra- 
încălzite“, banca centrală pro­
cedează la majorarea taxei de r.,
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scumpind astfel creditul în gen­
era l. C o m p ara tiv  cu prim a 
jumătate a secolului XX, în pre­
zent s-a redus volumul de r. de 
cam bii al b ănc ilo r centrale, 
băncile comerciale dispunând 
de o lichiditate superioară celei 
din trecut. în schimb a crescut 
im portanţa scontării de către 
bănci a obligaţiunilor emise de 
întreprinderile industriale şi a 
bonurilor de tezaur emise de 
ministerele finanţelor.

RES INTER ALIOS ACTA, ALIIS 
NECQUE NOCERE, NECQUE 
PRODESSE POTEST (UN LU­
CRU ÎNCHEIAT SAU JUDE» 
CAT ÎNTRE UNII NU POATE 
NICI VĂTĂMA NICI FOLOSI 
ALTORA), adagiu  la tin  prin  
care se exprimă principiul rela­
tivităţii efectelor contractelor. 
Acest principiu are incidenţă şi 
în raporturile juridice de comerţ 
in te rn a ţio n a l. A stfel, rep re ­
zentantul care prin activitatea sa 
a contribuit la încheierea actelor 
juridice cu aderenţe în comerţul 
internaţional rămâne străin faţă 
de acele acte ca orice alt terţ, ele 
nep roducâd  efecte  în p a tr i­
moniul său:efectul esenţial al 
reprezentării constă în aceea că 
actele juridice încheiate de către 
re p re z e n ta n t p ro d u c  efec te  
juridice numai în patrimoniul 
reprezentatului. Ca o consecinţă 
a aceluiaşi principiu (r.i.a.a.,

a.n.n., n.p.p.), actul juridic în­
cheia t fără îm pu te rn ic ire  de 
către reprezentant nu este opo­
zabil reprezentatului. De ase­
menea, în cazul reprezentării 
indirecte, în situaţiile în care o 
persoană lucrează în nume pro­
priu, dar în interesul altuia (adi­
că al reprezentatu lu i), actele 
încheiate de acea persoană nu 
sunt opozabile reprezentatului, 
care rămâne străin faţă de ele. în 
raporturile juridice de comerţ 
internaţional, regula relativită­
ţii efectelor contractu lu i (pe 
baza căreia se determină persoa­
nele obligate prin contract) se 
află sub imperiul legii contrac­
tului: lex contractus va stabili ce 
efecte produce contractul faţă 
de un având — cauză sau de un 
succesor cu titlu particular al u- 
nuia dintre contractanţi, şi tot ea 
va arăta în ce condiţii are vala­
bilitate stipulaţia pentru altul, 
drepturile conferite de o aseme­
nea stipulaţie şi care sunt per­
soanele ce pot beneficia de acele 
drepturi.

RES PERIT DOMINO, adagiu latin 
exprimând regula potrivit căreia 
riscul pieirii fortuite a unui lu­
cru este suportat de proprietarul 
acelui lucru. în unele legislaţii 
(cum ar fi: cea română, franceză, 
italiană etc.) această regulă a 
primit o consacrare neechivocă, 
statuându-se că transm iterea
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riscurilor operează concomitent 
cu transm iterea dreptului de 
proprietate; în cazul lucrurilor 
certe, efectul translativ de pro­
prietate al vânzării operează în 
momentul acordului de voinţă al 
părţilor. în cadrul relaţiilor de 
comerţ internaţional, riscurile 
trec de la vânzător la cumpără­
tor independent de transmiterea 
proprietăţii şi, în genere, în mo­
mentul predării mărfii către a - 
cesta din urmă.

RESTRICŢII CALITATIVE, an- 
samblu de norme şi standarde 
tehnice, elaborate de stat sau de 
asociaţiile de producători ori 
consumatori, cuprinzând reguli 
privind evitarea poluării, măsuri 
fitosanitare şi de securitate in­
stituite cu referire la admiterea 
la im port a unor categorii de 
mărfuri de orice provenienţă. în 
principiu nu au caracter discri­
minatoriu, dar pot fi utilizate şi 
cu o astfel de finalitate. R.c. de­
termină o stimulare a competi­
t iv ită ţii  pe p ia ţă . Pe p lan  
internaţional nu au fost adop­
tate încă norme uniforme refe­
ritoare la r.c.. în practică însă 
sunt anexate la contract specifi­
ca ţiile  tehnice care definesc 
parametrii calitativi în armonie 
cu cerinţele impuse de ţările 
partenere.

R E ST R IC Ţ II CANTITATIVE, 
denumire generică dată acelor 
obstacole comerciale netarifare 
care se concretizează în limitări 
cantitative sau valorice ale ex­
portului sau importului anumi­
tor mărfuri şi care urmăresc ca 
finalitate restrângerea schimbu­
rilo r com erciale externe. Se 
aplică prioritar la import şi pot 
fi: globale, nediscriminatorii (de 
specificul cărora este stabilirea 
unor limite anuale la importul 
anum ito r m ărfuri); bilaterale 
(care sunt impuse pe produse şi 
ţări de origine). Constituie for­
me de r.c.: contingentele, pla­
foanele valorice, autolimitările, 
licenţele automate sau discre­
ţionare de import etc. R.c. se an­
alizează ca fiind p rincipa lu l 
mijloc de promovare a protec- 
ţio n ism u lu i co m erc ia l p rin  
mijloace netarifare. De aceea re­
ducerea şi treptata eliminare a 
lor constituie un deziderat ma­
jor a cărui realizare formează a- 
tâ t ob iectu l u n o r negocieri 
bilaterale, cât şi obiectul unor 
negocieri multilaterale între sta­
tele membre ale comunităţii de 
naţiuni.

RESTRICŢII DE PLATĂ, sintagmă 
ce desemnează măsurile limita­
tive luate de state în ceea ce pri­
veşte executarea unor obligaţii 
de plată în valută, izvorâte din
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contractele de comerţ interna­
ţional (precum: cele de trans­
port, turism, asigurări, de credit 
etc.). De regulă, au caracterul 
unor măsuri temporare, adopta­
te în condiţiile insuficienţei li­
ch id ită ţilo r v a lu ta re  care la 
rândul lor sun t determ inate  
prioritar de deficitul balanţei de 
plăţi sau de volumul cumulat ri­
dicat al datoriei externe.

RESTRICŢII VALUTARE, măsuri 
limitative vizând cumpărarea şi 
vânzarea liberă de către rezi­
denţi a titlurilor de valoare străi­
ne, adoptate de către state în 
scopul diminuării deficitului ba­
lanţei lor de plăţi şi influenţării 
nivelului cursului valutar. Lato 
sensu, în conţinutul acestui con­
cept pot fi incluse şi alte măsuri 
nespecifice ca de pildă: con­
trolul cantitativ ori aplicarea de 
taxe şi suprataxe asupra impor­
turilor, obligativitatea creării de 
impozite prealabile de import 
etc. R.v. pot fi: a) parţiale, care 
presupun limitarea dreptului de 
încheiere a tranzacţiilor valuta­
re pentru anumite grupe de per- 
soane , în an u m ite  scopuri 
(precum călătoriile turistice); b) 
totale, de specificul cărora este 
faptul că încheierea tranzac­
ţiilor valutare se poate efectua 
numai cu acordul prealabil şi, 
even tua l, num ai prin  in te r­

medierea organului valutar. R.v. 
sunt în general caracteristice pe­
rioadelor de recesiune economi­
că şi de stagnare economică.

RETORSIUNE, măsuri de preveni­
re şi contracarare a prejudiciilor 
rezultate din nerespectarea de 
către un stat a reglementărilor 
incidente în domeniul comerţu­
lui, pe care le exercită un alt stat 
pen tru  p ro te ja rea  p rop riilo r 
in terese  econom ice. Nu pot 
legitima r. situaţiile în care ne­
respectarea reglementarilor res­
pective este motivată de clauza 
de salvgardare. Taxele vamale 
antidumping şi taxele vamale 
compensatorii constituie princi­
palele instrumente de r.. V. şi 
taxe vamale.

RETRAGEREA ACCEPTĂRII O- 
FERTEI, manifestare de voinţă 
prin care cel care a acceptat vala­
bil o ofertă privind încheierea 
unui contract lipseşte de efecte 
juridice acceptarea respectivă. 
R. a.o. este eficientă din punct 
de vedere juridic numai în cazul 
în care comunicarea ei ajunge la 
ofertant mai înainte ca accep­
tarea ofertei să fi produs efecte, 
sau cel mai târziu în momentul 
când acea acceptare urma să 
producă efecte. Legislaţiile na­
ţionale ce adoptă teoria decla­
raţiei sau a expediţiei nu admit
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ca posibilă r.a.o. în cazul în care 
acceptarea a fost declarată sau 
expediată; unele dintre aceste 
legislaţii (ca, de exemplu, cea din 
Brazilia, cea din Argentina sau 
cea din S co ţia) consfin ţesc  
to tu ş i ideea p o triv it căre ia  
aşteptările legitime ale ofertan­
tului nu pot fi înrâurite în vreun 
fel oarecare dacă i se permite 
destinatarului ofertei să-şi retra­
gă acceptarea câtă vreme ea nu a 
ajuns la ofertant: se admite deci 
p o s ib ilita te a  re trag e rii ac­
ceptării cu condiţia ca aceasta să 
fie adusă la cunoştinţa ofertan­
tului mai înainte ca el să fi primit 
acceptarea. L egislaţiile care 
consacră teoria recepţiei sau in­
formaţiei recunosc pe seama ce- 
lui ce a accep ta t o o fe rtă  
libertatea de a-şi retrage accep­
tarea până în momentul ajun­
gerii acesteia la cunoştinţa sau 
măcar în sfera de acţiune a ofer­
tantului; acceptarea poate fi re­
vocată, deci, cu cond iţia  ca 
revocarea să ajungă la ofertant 
mai înainte sau cel târziu con­
comitent cu acceptarea.

REŢEA DE COMERCIALIZARE,
denumire generică dată totali­
tăţii reprezentanţelor societă­
ţi lo r  de co m erc ia liza re , 
unităţilor operative, birourilor 
şi întreprinderilor specializate 
care acţionează pentru înfăp­

tuirea actelor de comerţ, con­
tribuind la realizarea transfe­
rului mărfii de la producătorul 
direct la consumatorul nemijlo­
cit, respectiv la utilizatorul final. 
R. c. facilitează promovarea şi 
diversificarea schimburilor co­
merciale internaţionale. în o r­
ganizarea ei s-au conturat două 
m odalită ţi principale: r. c. 
directe (export- import direct) şi 
r. c. indirecte (export-import 
indirect). De specificul r. c. di­
rectă este că aceasta cuprinde 
firmele, organizaţiile, întreprin­
derile ce au sediul şi îşi desfă­
şoară activitatea pe pieţele de 
aprovizionare şi/sau de desfa­
cere, funcţionând cu un aparat 
propriu al producătorului şi, 
respectiv, al consum atorului. 
Are ca s tru c tu ri p rincipale : 
compartimente de export sau de 
im p o rt ale p ro d u c ă to ru lu i 
(departamente în ţară, sucursale 
în străinătate); societăţi şi filiale 
de export-import; magazine de 
desfacere, reprezentanţe pentru 
import-export; depozite în străi­
nătate etc. R.c. indirectă cu­
prinde ca verigi suplimentare 
intermediari care preiau acti­
vităţi (depozitare, service, finan­
ţare etc.) pentru comercializare, 
dispunând de posibilităţi ma­
teriale şi financiare. Prezintă ur­
mătoarele dezavantaje: separă 
producătorul de piaţă; generea-
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ză incertitudini virtuale privind 
fidelitatea, in teresul şi capa­
cita tea  in te rm ed ia rilo r de a 
înfăptui fidel politica de piaţă a 
celor pentru care lucrează. V. 
comercializare.

REUS IN EXCIPIENDO FIT 
ACTOR, adagiu latin exprimând 
regula potrivit căreia, din punct 
de vedere al sarcinii probei, în 
legătură cu excepţiile opuse de 
pârât, acesta din urmă dobân­
deşte s itu a ţia  reclam antu lu i 
(devine reclamant), având obli­
gaţia să dovedească ceea ce pre­
tinde. P o tr iv it reg u lilo r 
procedurale ce guvernează so­
luţionarea litigiului arbitrai în 
faţa Curţii de Arbitraj Bucu­
reşti, cel care invocă un fapt pe 
baza căruia înţelege să revendice 
un drept are sarcina de a-1 do­
vedi, fie că este vorba de cererea 
reclam antului (onus probandi 
incumbit actori), fie de o excepţie 
invocată de pârât (r. i. e.f.a.).

REVALORIZARE, denumire gene­
rică dată măsurilor adoptate de 
autoritatea monetară dintr-un 
stat privind creşterea oficială a 
valorii paritare a monedei na­
ţionale faţă de etalonul în care 
este exprimată. R. are o utilizare 
strictă, limitată la cazul existen­
ţei parităţilor şi cursurilor de 
schimb fixe. In cazul cursurilor

de schimb flotante, r. este în­
locuită cu noţiunea de apreciere. 
Lato sensu r. desemnează orice 
majorare a cursului unei valute 
pe pieţele valutare. R. apare ca 
necesară în condiţiile existenţei 
şi persistenţei excedentelor ba­
lanţelor de plăţi. Totodată, r. 
este determinată şi de menţine­
rea nivelului inflaţiei in terne 
sub nivelurile inflaţiei înregis­
trate în ţările partenere, de creş­
te re a  ac tiv ită ţii econom ice 
interne şi de nivelul relativ înalt 
al dobânzilor interne. R. deter­
mină două efecte importante şi 
anume: creşterea preţurilor de 
export şi scăderea preţurilor de 
import. Pe această cale se pro­
duce o atenuare a excedentelor 
plăţilor curente.

REZERVĂ INTERNAŢIONALĂ 
OFICIALĂ, denumire generică 
d a tă  ace le i p ă r ţi  d in  sum a 
m ijloacelor de plată in te rn a­
ţionale (anume stocul de aur şi 
creanţele exprimate în valută 
faţă de străinătate) ale unui stat 
pe care autoritatea m onetară 
din acel stat o ţine în rezervă 
spre a o utiliza în echilibrarea 
balanţei de plăţi sau pentru ca­
zuri de urgenţă ori imprevizibi­
le. R.i.o. este asimilită frecvent 
în practica financiară interna­
ţională cu conceptul de lichidi­
tate internaţională a unei ţări.
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Lato sensu r.i.o. cuprinde şi dis­
ponibilităţile în D.S.T., precum 
şi creanţele ţării respective asu­
pra F.M.I. Pe plan mondial, în 
perioada postbelică s-au produs 
semnificative modificări atât în 
volumul, cât şi în structura r.i.o.. 
Astfel, a crescut volumul r.i.o. în 
devize mult mai rapid decât vo­
lumul rezervei r.i.o. în aur; to t­
odată s-a produs o redistribuire 
a rezervelor între ţări în favoa­
rea ţărilor dezvoltate cu exce­
dente ale balanţelor de plăţi şi al 
unor state exportatoare de pe­
trol şi în defavoarea SUA.

REZERVĂ OBLIGATORIE, seg­
ment determinant din resursele 
de credit ale băncilor ce acestea 
sunt obligate să le păstreze în 
conturile lor la banca centrală. 
R.o. este un instrument prin care 
banca centrală poate influenţa 
volumul creditelor acordate de 
bănci. Totodată, ea constituie 
un mijloc de protejare a depu­
nătorilor şi a capitalului bancar 
împotriva riscurilor de piaţă.

REZILIEREA CONTRACTULUI 
DE VÂNZARE COMERCIALĂ 
INTERNAŢIONALĂ, d esfiin ­
ţarea pe viitor a contractului de 
vânzare com ercială  in te rn a ­
ţională cu executare succesivă în 
timp, ca urmare a neexecutării 
obligaţiei uneia din părţi, din

cauze im p u ta b ile  aceste ia . 
Poate fi declarată de către una 
din  p ă r ţi  în cazul în care 
neexecutarea obligaţiei de către 
cealaltă parte are caracteru l 
unei încălcări esenţiale a con­
tractului. Domeniul său de in­
cidenţă se restrânge numai la 
c o n tra c te le  cu ex ecu tare  
succesivă. în  cazul unor as­
em enea contracte pot exista 
două s i tu a ţii  sub a sp ec tu l 
neexecutării de către una din 
părţi a dreptului de a declara 
desfiinţat contractul, şi anume: 
dacă neexecutarea de către un 
con tractan t a ob ligaţiei sale 
privind o anum ită livrare se 
înfăţişează ca încălcare esenţială 
a contractului, celălalt contract­
ant poate declara contractu l 
desfiinţat cu privire la livrarea 
respectivă; a tu n c i când n e­
executarea de către una din părţi 
a unei obligaţii privind livrarea 
creează pentru cealaltă parte 
motive serioase să creadă că se 
va produce o încălcare esenţială 
a contractului cu referire la o- 
bligaţiile viitoare, acea parte are 
facultatea să declare contractul 
desfiinţat pentru viitor, cu con­
diţia ca o atare declaraţie să fie 
făcută într-un termen rezonabil. 
Spre deosebire de rezoluţie, e- 
fectele rezilierii nu sunt retroac­
tive, ci se produc numai pentru 
viitor, din momentul desfiinţării



contractului: contractul reziliat 
încetează să producă efecte pen­
tru viitor, dar efectele produse 
în trecut rămân neatinse; părţile 
nu trebuie repuse în situaţia an­
terioară, ci păstrează fiecare 
prestaţiile ce li s-au efectuat în 
temeiul contractului, încetând 
doar pentru viitor săvârşirea ori 
primirea oricăror prestaţii.

REZOLUŢIA CONTRACTULUI 
DE VÂNZARE COMERCIALĂ 
INTERNAŢIONALĂ, desfiinţa­
re cu efect retroactiv a unui con­
trac t de vânzare  com ercială 
in te rn a ţio n a lă , cu executare 
im ediată, la in iţia tiva  uneia 
dintre părţi, ca urm are a ne­
executării obligaţiei celeilalte 
părţi din cauze imputabile aces­
teia. Poate fi declarată de partea 
in teresată în prezenţa urm ă­
toarelor condiţii: să existe o ne- 
executare totală sau parţială a 
obligaţiilor uneia din părţi; ne­
executarea respectivă să fie im­
p u tab ilă  d e b ito ru lu i acelei 
obligaţii (neexecutarea din cau­
ză de forţă majoră, neimputabilă 
debitorului, nu poate duce la 
rezoluţie ci doar la încetarea 
contractului pentru imposibili-* 
tate fortuită de executare, situa­
ţie în care se pune problema 
suportării riscului). R.c. v. c. i. 
poate fi declarată în urm ătoa­
rele cazuri: a) Atunci când ne-
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executarea de către vânzător a 
uneia din obligaţiile sale con­
tractuale constituie o încălcare 
esenţială a contractului, b) Dacă 
vânzătorul nu livrează mărfurile 
în te rm en u l su p lim en ta r a- 
cordat de cumpărător, ori dacă 
declară că nu le va livra în ter­
menul ce i-a fost acordat într-un 
a ta re  scop. în  ipo teza  unei 
neexecutări parţia le (concre­
tizată în livrarea de către vân­
zător a unei părţi din mărfurile 
la care s-a obligat), ca şi a unei 
n ec o n fo rm ită ţi p a r ţia le  (ce 
există atunci când numai o parte 
din mărfurile livrate este con­
formă contractului), rezoluţia 
poate primi aplicare numai cu 
referire la livrarea neefectuată, 
respectiv la livrarea neconfor­
mă; cu toate acestea, poate fi 
cerută chiar rezoluţia contrac­
tului în totalitate, atunci când 
neexecutarea parţială sau ne- 
conformitatea parţială consti­
tuie o încălcare esenţială a aces­
tuia. Dacă vânzătorul face o vân­
zare an ticipată a m ărfurilor, 
cumpărătorul are libertatea de a 
accepta sau de a refuza livrarea 
respectivă; aceeaşi libertate i se 
recunoaşte cum părătorului şi 
pentru cazul în care vânzătorul 
ar proceda la livrarea unei canti­
tăţi suplim entare de m ărfuri 
comparativ cu aceea contrac­
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tată: ei poate refuza cantitatea 
excedentară sau o poate accepta, 
plătind preţul contractual. R e­
zo lu ţia  co n trac tu lu i se face 
printr-o declaraţie notificată ce­
leilalte părţi contractante. Cum- 
p ă ră to ru l este  decăzu t din 
dreptul de a declara rezoluţia 
contractului dacă vânzătorul a 
livrat mărfurile iar declaraţia de 
rezoluţie nu este făcută în una 
din următoarele situaţii: în caz 
de livrare tardivă într-un termen 
rezonabil socotit din momentul 
când a luat cunoştinţă despre e- 
fectuarea livrării; în caz de încăl­
care a contractului (altfel decât 
prin livrare tardivă), într-un ter­
men rezonabil socotit după cum 
urmează: din momentul când a 
luat cunoştinţă sau ar fi trebuit 
să aibă cunoştinţă de încălcarea 
respectivă; de la expirarea ori­
cărui termen suplimentar acor­
dat de cumpărător vânzătorului 
pentru executarea obligaţiilor 
sale (sau din momentul în care 
vânzătorul a declarat că nu-şi va 
executa obligaţiile în acel ter­
men suplimentar); de la expira­
rea oricărui termen suplimentar 
cerut de vânzător în legătură cu 
executarea contractului şi cu re­
ferire la care cumpărătorul nu a 
dat răspuns într-un termen re­
zonabil, sau din momentul în 
care cumpărătorul a declarat că 
nu acceptă executarea. Rezolu­

ţia contractului poate fi de­
clarată şi anticipat (adică mai 
înainte de executarea contrac­
tului). Rezoluţia anticipată este 
posibilă când înaintea oricărei 
executări a obligaţiilor contrac­
tuale este evident că una din păr­
ţile contractante va săvârşi o 
încălcare esenţială a contrac­
tului. într-o atare ipoteză, cea­
laltă parte  co n trac tan tă  are 
libertatea să declare rezoluţia 
contractului. în măsura în care 
contractantul ce intenţionează 
să declare rezoluţia dispune de 
timpul necesar, el are îndato­
rirea să-i notifice celuilalt con­
trac tan t această in ten ţie , în 
condiţii rezonabile, spre a-i în­
gădui răgazul de a oferi asigurări 
suficiente pentru buna executa­
re a obligaţiilor sale. Prin ipo­
teză, în acest caz se exclude 
situaţia în care contractantul vi­
zat declară că nu-şi va executa 
o b lig a ţiile  c o n tra c tu a le . în  
dreptul român, rezoluţia con­
tractului produce următoarele 
efecte: între părţi contractul se 
desfiinţează cu efect retroactiv 
— ex tune — iar părţile urmează 
să fie repuse în situaţia anterioa­
ră încheierii contractului, ca şi 
cum acesta nici n-ar fi existat; 
drept consecinţă, toate presta­
ţiile executate deja, în baza con­
tractului, se restituie; în afară 
de aceasta, creditorul obligaţiei
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neexecutate poate să-i ceară de­
bitorului, în condiţiile răspun­
derii contractuale, şi daune-in- 
terese compensatorii sau mora­
torii, pentru repararea prejudi­
ciului cauzat prin neexecutarea, 
respectiv prin executarea tardi­
vă a obligaţiei, precum şi prin 
rezoluţia contractului, iar în 
condiţiile răspunderii civile de­
lictuale el poate cere despăgu­
biri şi pentru alte prejudicii din 
vina debitorului; faţă de terţi, 
rezoluţia contractului antrenea­
ză desfiinţarea tuturor dreptu­
rilor consimţite în favoarea lor 
de către debitorul bunurilor ce 
formează obiectul contractului 
(resoluto iure dantis resolvitur ius 
accipientis), căci dreptul dobân- 
ditorului fiind desfiinţat cu efect 
retroactiv, acesta nu putea să 
transmită terţilor drepturi pe ca­
re el însuşi nu le avea (nemo plus 
iuris ad alium transferre potest, 
quam ipse habet). Prin efectele 
sale retroactive, rezoluţia se a- 
seamănă cu nulitatea (care însă 
provine din cauze anterioare sau 
concom itente încheierii con­
tractului) şi se deosebeşte de re­
ziliere (care provine to t din 
cauza neexecutării imputabile 
debitorului a obligaţiei uneia 
dintre părţi, dar care, survenind 
într-un contract cu executare 
succesivă este susceptib il să 
cauzeze pagube asiguratului. R. 
pentru viitor).

REZULTAT VIRTUAL (în operaţii 
de bursă), sintagmă ce desem­
nează diferenţa dintre un titlu 
primar (acţiune) sau un titlu de­
rivat (contract futures sau opţiu­
ne) considerat la un anum it 
moment, şi valoarea acelui titlu 
la momentul angajării unei po­
ziţii. R.v. poate fi pozitiv, caz în 
care exprimă un profit al deţi­
nătorului poziţiei (profit pe hâr­
tie), sau negativ, caz în care 
exprimă o pierdere a deţinăto­
rului poziţiei (pierdere pe hâr­
tie). (engl. paper profit or loss). 
Sin. profit pe hârtie; pierdere pe 
hârtie. V. şi poziţie.

RING (la bursă), segment din in­
cinta bursei, de formă circulară, 
în jurul căruia stau agenţii de 
bursă şi anunţă ordinele pe care 
le-au primit spre executare.

RISC, pericol ce planează asupra 
oricărei relaţii contractuale şi, 
în general, asupra oricărei ope­
raţii comerciale a cărei execu­
tare  se pre lungeşte  în tim p, 
susceptibil să genereze fortuit 
anumite inconveniente privind 
aducerea la îndeplinire de către 
debitor a obligaţiilor contrac- 
tualmente asumate faţă de cre­
d ito r  şi a că ro r a p a r iţ ie  
determ ină inevitabil anum ite 
pierderi materiale pentru con­
tractantul a cărei prestaţie nu se
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poate executa. De aici rezultă că 
r. se distinge prin următoarele 
repere: a) r. este în esenţa sa un 
pericol pe fondul căruia se pro­
duc anumite inconveniente; în 
alţi termeni, r. este un pericol 
susceptibil să genereze anumite 
inconveniente pentru debitorul 
unei obligaţii contractuale sau, 
în general, pentru subiectul de 
drept implicat într-o operaţie 
comercială; b) realizarea r. este 
prin ipoteză incertă; c) incer­
titud inea ce caracterizează r. 
face ca realizarea lui să fie şi im­
previzibilă; d) imprevizibilitatea 
r. face ca realizarea acestuia să 
fie întotdeauna fortuită; e) con­
secinţele realizării r. se concre­
tizează prin excelenţă în tr-o  
pierdere materială pe care tre­
buie să o suporte debitorul o- 
bligaţiei a cărei executare este 
împiedicată. V. şi risc comercial.

RISC COMERCIAL, varietate de 
risc ce se distinge prin aceea că 
vizează domeniul raporturilor 
comerciale (interne şi interna­
ţionale). După natura lor r.c. 
pot fi: economice, politico-ad- 
ministrative, evenimente natu­
ra le  etc. La rân d u l lor, r. 
economice se scindează în două 
subgrupe, şi anume: a) r. valu­
tare şi b) r. nevalutare. Cât pri­
veşte r.c. care îşi au geneza în 
anumite măsuri politico-admi-

nistrative adoptate de state sau 
de organizaţii internaţionale de 
state în perioada de timp dintre 
momentul perfectării contrac­
tului şi m om entul finalizării 
executării lui, acestea se pot 
concretiza în îm prejurări ca: 
blocadă economică, embargou, 
conflicte militare, greve, insu­
recţii, adoptarea de ipăsuri va­
male restrictive antidumping, 
luarea unor măsuri de protejare 
a concurenţei etc. In fine, r.c. 
generate de evenimente ale na­
turii, precum: cutremure, inun­
daţii sau alte calam ităţi, pot 
înrâuri negativ executarea con­
tractului. Toate contractele de 
com erţ in te rn a ţio n a l, şi în ­
deobşte cele de medie şi lungă 
durată, se situează în arealul ris­
cului. Omniprezenţa riscului în 
raporturile de comerţ interna­
ţional face ca acesta să devină un 
factor de temporizare a expan­
siunii comerciale. Există un im­
pact permanent între forţa de 
expansiune a exportului şi forţa 
riscului. Este un impact ce nu 
trebuie să scape de sub control 
căci dacă rămâne necontrolat în­
râureşte negativ procesul deci­
z ional al p a r tic ip a n ţilo r  la 
comerţul internaţional şi deter­
mină o sensibilă restrângere a 
volumului afacerilor. Aceştia 
trebuie să se sim tă p ro te ja ţi 
împotriva consecinţelor nega-
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tive pe care le poate antrena 
luarea unei decizii în condiţiile 
incertitudinii de producere a 
riscului şi mai ales în condiţii ce 
fac incertă posibilitatea evitării 
riscului. V. şi risc.

RISC CONTRACTUAL, inconve­
niente ce trebuie suportate de 
către debitorul obligaţiei deve­
nită imposibil de executat şi care 
se concretizează în consecinţele 
patrimoniale negative ce decurg 
din liberarea creditului de obli­
gaţia sa corelativă, deoarece res­
pectiva obligaţie rămâne fără 
cauză juridică de vreme ce pre­
staţia asumată de debitor nu mai 
poate fi executată din motive in­
dependente de voinţa lui. R.c. nu 
trebuie privite ca o fatalitate, 
deşi, producerea lor este întot­
deauna fortuită, ci ca o circum­
stanţă survenită pe parcursul 
executării contractului ce în­
râureşte negativ executarea, dar 
ale cărei efecte nedorite de părţi 
pot fi evitate sau neutralizate de 
către acestea (adică de către 
părţi) printr-un set de mijloace 
juridice la care ele pot apela în­
tr-un atare scop. Aceste mijloa­
ce juridice pot fi grupate după 
cum urmează: a) stipularea unor 
clauze de natură să faciliteze în­
treruperea oportună a raportu­
lui juridic obligaţional; astfel de 
clauze sunt: clauzele suspensive

de executare, clauza rezolutorie 
(sau pactul comisoriu), clauza 
ce permite denunţarea unilate­
rală a contractului de către par­
tea ale căre i in te re se  sun t 
periclitate prin conturarea imi­
nenţei producerii riscului; b) a- 
co p e rire a  risc u r ilo r  p rin  
garanţii bancare, ceea ce presu­
pune asistenţă bancară concre­
tiz a tă  în: p la ta  m ărfu rilo r  
exportate şi a serviciilor prestate 
prin acreditiv documentar ire­
vocabil şi prin scrisori de credit; 
ram b u rsarea  c red ite lo r sca­
dente, prin emiterea unor scri­
sori de garanţie bancară şi prin 
avalizarea cambiilor; rambursa­
rea avansurilor prim ite, prin 
emiterea de scrisori de garanţie 
bancară; calitatea m ărfurilor 
livrate şi efectuarea livrărilor de 
marfă la termenele convenite, 
prin emiterea unor scrisori de 
garanţie bancară; c) acoperirea 
riscurilor de către o companie 
de asigurare internaţională; ase­
menea societăţi comerciale pre- 
iau asu p ra  lo r u rm ă to a re le  
categorii de riscuri: riscurile co­
merciale; riscurile politice; ris­
curile de fabricaţie; stipularea 
unor clauze asigurătorii, care 
pot fi: clauze de asigurare îm­
potriva riscurilor valutare; clau­
ze de asigurare împotriva unor 
riscuri nevalutare; clauza de 
forţă majoră; clauze de menţine-
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re a valorii contractului; clauze 
pur monetare; clauze de men­
ţinere a puterii de cumpărare a 
m onedei de plată; clauze de 
adaptare a contractului la noile 
împrejurări. V. şi risc; risc co­
mercial; risc valutar; risc ne­
valutar.

RISC DE CREDITARE (în cazul 
plăţilor prin card), sintagmă ce 
exprimă posibilitatea ca o parte 
să nu poată deconta integral o 
obligaţie nici la termenul sta­
bilit, nici la un termen ulterior. 
V. risc de neplată.

RISC DE LICHIDITATE (în cazul 
plăţilor prin card), sintagmă ce 
exprimă posibilitatea ca un par­
ticipant la decontare să nu poată 
deconta soldul debitor la term e­
nul stabilit din cauza faptului că 
nu are suficiente active lichide, 
fără ca acest fapt să implice con­
firmarea insolvabilităţii lui pen­
tru o dată neprecizată în viitor. 
V. şi riscuri de neplată; partici­
pant la decontare.

RISC DE NEPLATA (în cazul plăţii 
prin card), denumire dată para­
metrilor negativi sau perturba­
tori pe considerarea, evaluarea 
şi împărţirea cărora sunt funda­
mentate actele şi faptele părţilor 
în cazul plăţilor prin card. R. n. 
poate fi: risc principal; risc de

lichiditate; risc de creditare; risc 
de piaţă; risc sistemic. V. şi plată 
prin card; risc principal; risc de 
lichiditate; risc de creditare; risc 
de piaţă; risc sistemic.

RISC DE PIAŢĂ (în cazul plăţilor 
prin card), sintagmă ce exprimă 
posibilitatea ca, într-o tranzac­
ţie în curs de desfăşurare, dato­
rită neîndeplinirii la termenul 
stabilit de către o parte a obliga­
ţiilor sale privind decontarea, o 
altă parte (solvabilă) având po­
ziţia pe piaţă neasigurată la risc 
(poziţie deschisă), să fie împie­
dicată să obţină la timp câştigul 
scontat. Această poziţie deschi­
să reprezintă costul de înlocuire 
a tranzacţiei iniţiale în preţurile 
curente ale pieţei. V. şi risc de 
neplată.

RISC DE PREŢ, varietate de risc 
comercial concretizată în posi­
bilitatea ca, într-o operaţiune de 
comerţ internaţional, să nu se 
obţină câştigul scontat sau să se 
înregistreze pierderi, datorită 
modificării preţurilor interna­
ţionale în perioada dintre mo­
mentul încheierii contractului şi 
cel al efectuării plăţii. R. p. 
există atât pentru exportator (în 
ipoteza când acesta livrează 
mărfurile la un preţ fix, stabilit 
în contract, iar preţurile inter­
naţionale cresc până la m o­



mentul plăţii), cât şi pentru im­
portator (când se achiziţionează 
o marfă la un preţ contractual 
determinat, iar preţurile inter­
n a ţio n ale  scad în m om entul 
plăţii). De asemenea, r. p. se 
regăseşte şi în operaţiunile de 
reexport, atunci când diferenţa 
dintre preţul de cumpărare şi cel 
de reavizare se reduce sau chiar 
se anulează; acest risc este pre­
zent şi în operaţiunile de lohn, 
când preţul factorilor de pro­
ducţie u tiliza ţi de executant 
pentru realizarea produsului co­
mandat creşte; la operaţiunile în 
contrapartidă, când raportul de 
schimb între fluxurile reciproce 
de mărfuri se deteriorează pen­
tru unul din parteneri; în ipoteza 
livrărilor de mărfuri efectuate în 
cadrul acţiunilor de cooperare 
economică internaţională. Pen­
tru eliminarea sau neutralizarea 
r. p. se utilizează clauze con­
tractuale specifice: clauza de es­
caladare a preţurilor, clauza de 
consolidare a preţului, clauza de 
revizuire a preţului, precum şi o 
serie de m etode extracontrac- 
tuale ca de pildă hedging.

RISC NEVALUTAR, varietate de 
risc comercial constând în peri­
colul producerii unor modificări 
de conjunctură economică pe o 
piaţă comercială susceptibile să 
înrâurească prestaţia asumată

de una dintre părţi. Apariţia u- 
nor asemenea consecinţe se da­
to re a z ă  im p ac tu lu i p ro d u s 
asupra acelei pieţe de diverse fe­
nomene sau procese economice 
greu controlabile prin acţiunea 
conştientă a oamenilor, sau mai 
exact a autorităţilor guverna­
mentale şi a organizaţiilor eco­
nom ice guvernam entale. Aşa 
sunt: modificarea preţurilor la 
materii prime, materiale, ener­
gie, combustibili sau la forţa de 
muncă; schimbarea tarifelor de 
transport; modificarea primelor 
de asigurare; schimbarea taxelor 
vamale; modificarea dobânzilor 
bancare; schimbarea nivelului 
co m is io an e lo r; sch im b area  
condiţiilor privind transferul de 
tehnologie şi a drepturilor de 
proprietate industrială în gene­
ra l; m o d ificarea  ra p o r tu lu i 
dintre cerere şi ofertă cu privire 
la marfa sau serviciile care for­
mează obiectul contractului etc. 
Toate aceste fenomene sau eve­
nimente economice se produc 
pe baza unor acumulări cantita­
tive realizate în timp, iar apariţia 
lor reprezintă un veritabil salt 
calitativ care modifică o m ulti­
tudine de parametri economici 
dintre aceia pe care părţile con­
tractante i-au considerat ca re­
pere în determinarea iniţială a 
ech ilib ru lu i con tractual. De 
aceea riscurile aferente apariţiei
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unor astfel de fenomene sunt 
specifice îndeobşte contractelor 
de comerţ internaţional conve­
nite pe lungă durată. Ele pot viza 
însă, ce-i drept, într-o măsură 
mai mică în condiţii de stabili­
tate economică, şi contractele de 
medie durată. Astfel de con­
tracte sunt expuse unor riscuri 
de acest gen prioritar în condiţii 
de recesiune economică genera­
lizată şi evolutivă. R iscurile 
m enţionate pot fi evitate sau 
neutralizate prin stipularea în 
c o n ţin u tu l  co n tra c tu lu i de 
com erţ in te rn a ţio n al a unor 
clauze asigurătorii adecvate. 
Amumite r.n. ţin de situaţia ma­
terială şi de corectitudinea con­
duitei contractuale a părţilor. 
Dintre acestea, cele mai semni­
ficative sunt: insolvabilitatea 
debitorului; falimentul acestuia; 
neexecutarea sau executarea de­
fectuoasă ori cu întârziere a o- 
bligaţiilor contractuale. Astfel 
de riscuri vizează orice contract 
de comerţ internaţional şi de 
aceea ele pot fi contracarate de 
către părţi prin stipularea unor 
clauze contractuale de generală 
aplicare. Uneori împrejurările 
în care se realizează riscurile ne­
valutare sunt veritabile eveni­
mente de forţă majoră, alteori 
acele împrejurări nu întrunesc 
trăsăturile caracteristice ale u- 
nor asemenea evenimente dar,

dincolo de această diferenţiere, 
producerea riscurilor este întot­
deauna fo rtu ită  şi com portă 
consecinţe păgubitoare pentru 
cel puţin unul dintre partenerii 
contractuali. V. şi risc valutar; 
risc comercial; risc.

RISC PRINCIPAL (în cazul plă­
ţilor prin card), sintagmă ce ex­
primă posibilitatea ca o parte să 
piardă întreaga sumă implicată 
într-o tranzacţie, inclusiv din 
cauza existenţei unui interval de 
timp între introducerea tranzac­
ţiei iniţiale în sistemul de plăţi şi 
decontarea finală. V. şi decon­
tare finală; sistemul de plăţi; 
riscuri de neplată.

RISC SISTEMIC (în cazul plăţilor 
cu card), sintagmă ce exprimă 
posibilitatea ca neîndeplinirea 
obligaţiilor asumate de un par­
ticipant la decontare într-un sis­
tem interbancar de transfer de 
fonduri să fie cauză a neînde- 
plinirii şi de către alţi partici­
panţi la decontare a obligaţiilor 
lor la termenele stabilite. V. şi 
risc de neplată; participant Ia 
decontare; sistem interbancar 
de transfer de fonduri.

Rl SC VALUTAR, varietate de risc 
comercial care se concretizează 
în m od ificarea  cu rsu lu i de 
schim b (îm p re ju ra re  ce an ­



158 RO—RU

trenează inevitabil schimbarea 
parităţii oficiale) a monedei de 
plată faţă de moneda de referinţă 
(sau de calcul). V. şi risc comer­
cial; risc nevalutar.

RO-RO, denumire convenţională 
dată sistemului de încărcare şi 
descărcare pe orizontală a na­
velor, presupunând accesul di­
rect de pe mal al camioanelor 
şi/sau vagoanelor, ori în intro­
ducerea sau scoaterea de pe 
navă a containerelor, remorci­
lor, paletelor etc. R.-r. prezintă 
avantajul că evită costurile ridi­
cate pe care la comportă încăr­
carea trad iţională  a navelor. 
Totodată, utilizarea acestui sis­
tem reduce timpul afectat ope­
raţiunilor respective. Domeniul 
de aplicare al r.-r. cuprinde fer- 
ry-boat-ul şi navele specializate 
în transportul containerelor.

ROLL OVER, tehnică de credit 
bancar acordat pe termen me­
diu de 2-7 ani, cu dobândă varia­
bilă. Astfel de credit se utili­
zează mai cu seamă pe piaţa eu- 
rova lu te lo r. M ecanism ul de

funcţionare al r.o. se concre­
tizează în deschiderea unei linii 
de credit în favoarea unui agent 
economic, de către o bancă sau 
un grup de bănci; respectiva li­
nie de credit este finanţată prin 
vărsăm inte pe term en  scurt 
reînnoibile (de la 3-6 luni). D o­
bânda percepută de bancă se 
revizuieşte de aceasta la fiecare 
operaţiune de refinanţare.

RUNDĂ DE N EG O CIERI CO­
MERCIALE, segment distinct 
al operaţiunii de negociere al 
unui acord comercial, ori a unui 
contract de comerţ internaţio­
nal sau de cooperare economică 
internaţională. Negocierea co­
mercială, atunci când are ca o- 
biectiv realizarea unor acorduri 
în probleme mai complexe sau 
mai dificile, se extinde pe o 
durată mai mare de timp, ceea 
ce face necesară organizarea 
desfăşurării ei pe etape succesi­
ve, care se consumă la date di­
ferite şi în locuri diferite în 
cadrul unei pluralităţii de r. n.c.



SAITORI, denumire sub care este 
cunoscută şi acţionează în ca­
drul Bursei de valori din Tokyo 
o societate de bursă a cărei acti­
vitate se desfăşoară în totalitate, 
în exclusivitate în incinta acestei 
burse. S. nu are dreptul să acţio­
neze pe cont propriu. Ea execută 
prin excelenţă ordinele plasate 
de membrii plini ai bursei.

SANCŢIUNE JURIDICĂ, princi­
pal mijloc prin care statul, unicul 
titular al forţei de constrângere, 
asigură realizarea comandamen­
telor dreptului. S.j. se înglobează 
în norma juridică, fiind un factor 
de eficienţă a dreptului. în ab­
senţa sa comandamentele aces­
tuia ar deveni simple deziderate, 
iar dreptul în ansamblul lui şi-ar 
pierde identitatea. Aplicarea s.j. 
se realizează în cadrul raportului 
juridic de constrângere prin refe­
rire la care se definesc noţiunea 
răspunderii juridice. în timp ce

răspunderea jurid ică se defi­
neşte prin complexul de drepturi 
şi obligaţii care alcătuiesc con­
ţinutul raportului juridic de con­
strângere, s.j., ca m ăsu ră  a 
constrângerii, constituie obiec­
tul acestui raport. Ea (adică s.j.) 
constituie un mijloc de garan­
tare  a respectării o rd in ii de 
drept, care în sens larg cuprinde 
şi raporturile juridice de orice 
fel, deci inclusiv pe cele obliga- 
ţionale (între care se înscriu şi 
raporturile comerciale în gene­
ral, raporturile de comerţ inter­
n a ţio n a l în sp ec ia l) şi se 
m anifestă ca expresie a con­
s trân g e rii de sta t. Im pactu l 
normelor juridice asupra rapor­
turilor obligaţionale face ca s.j. 
asociate acestor norme să con­
stituie un mijloc de garantare a 
efectelor obligaţiilor respective, 
în toate sistemele de drept na­
ţional legea pune la îndemâna 
creditorului mijloace de con­
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strângere menite să asigure, la 
nevoie, realizarea silită a crean­
ţelor sale; totodată, ea pune ase­
menea mijloace şi la îndemâna 
debitorului în vederea execută­
rii, dacă este cazul, a prestaţiei 
datorate chiar contrar voinţei 
creditorului. Conceptul de sanc­
ţiune a obligaţiei subsumează, în 
conţinutul său, totalitatea aces­
to r m ijloace  lega le  de con­
strângere, asociate la raportul 
juridic de obligaţie pentru a da 
certitudine aducerii lui la înde­
plinire. Sancţiunea apare astfel 
ca o particularitate caracteriza- 
toare a obligaţiei, deşi în prin­
cip iu  ea răm âne  ex te r io a ră  
acesteia, fiind susceptibilă de a- 
plicare numai la nevoie, adică 
doar atunci când fie debitorul, 
fie creditorul obstrucţionează 
realizarea normală a raportului 
juridic. în dreptul comerţului in­
ternaţional conceptul de normă 
juridică dobândeşte o semnifica­
ţie mai largă subsumând regulile 
de conduită instituite prin lege, 
tra ta t in ternaţional, contract, 
uzanţe ori statute. S.j. apare aici 
ca măsură de constrângere apli­
cată pentru nerespectarea unei 
reguli de conduită consacrată 
prin toate acestea. în cazul con­
trac te lo r de com erţ in te rn a ­
ţional s.j. sun t: penalităţile şi 
daunele interese (ce au caracter

reparator) susceptibile de apli­
care în caz de neexecutare, exe­
cutare defectuosă, ori cu întâr­
ziere a obligaţiei asumate de de­
b ito r; desfiinţarea contractului 
(prin reziliere sau rezoluţiune) 
pentru neexecutarea culpabilă 
ori pentru nesocotirea dispozi­
ţiilor imperative ale legii; obli­
garea la restituirea a ceea ce s-a 
primit pe nedrept; obligarea la 
încetarea săvârşirii unor acte de 
conduită con trare ordinii de 
drept. Organizaţiile profesiona­
le sau economice au înscrise în 
statutele lor sancţiuni specifice, 
precum:plata de amenzi de către 
membrii care nu-şi îndeplinesc 
obligaţiile; limitarea participării 
acestora la activitatea organiza­
ţiei respective; excluderea din or­
g an iza ţie  p e n tru  în că lcă ri 
deosebit de grave a regulilor de 
conduită consacrate prin statut. 
S.j. sunt susceptibile de aplicare 
şi în rap o rtu rile  in terstatale. 
Aici aplicarea lor se face fie indi­
vidual fie colectiv, din proprie 
iniţiativă sau la recomandarea u- 
nei organizaţii in ternaţionale 
(ca de pildă O.N.U.). Ele dobân­
desc nuanţe specifice având deo­
p o triv ă  c o n o ta ţii  ju rid ice , 
economice şi nu în ultimul rând 
politice. Cele mai semnificative 
sancţiun i de acest gen sunt: 
boicotul; blocada; embargoul.
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SCADENŢĂ, data ia care o obliga­
ţie devine exigibilă prin împli­
nirea term enului suspensiv de 
care era afectată. în  m aterie 
cambială există următoarele fe­
luri de s.: a) la vedere: în acest caz 
plata cambiei trebuie să se facă 
la prezentarea titlului într-un a- 
tare scop; cu aceeaşi semnificaţie 
pot fi utilizate şi alte formule, ca 
de exemplu: „la cerere“, „la pre- 
zentare“ etc.; regula este că ori 
de câte ori în cambie nu se pre­
vede o altă s., plata trebuie să se 
facă „la vedere44, fiind o  prezum­
ţie iuris et de iure într-un atare 
sens; b) la un anumit termen de la 
vedere: formula se utilizează cu 
semnificaţia că s. se împlineşte 
după scurgerea unui anumit nu­
măr de zile, săptămâni, luni, ani, 
din ziua prezentării cambiei la 
acceptare, iar dacă nu există 
acceptare, din ziua protestului; 
ziua scadenţei va fi ultima zi a 
termenului astfel calculat; c) la 
un anumit termen de la data emi­
siunii; în acest caz s. se împli­
neşte după un anumit număr de 
zile, săptămâni, luni, ani, deter­
minat în titlu şi care se calcu­
lează din ziua următoare datei 
emisiunii cambiei (dies ab quo 
non computatur in termine); ca zi 
a s. va fi luată în considerare ul­
tima zi a termenului astfel cal­
culat; d) la o zi fixă (de exemplu 
la 1 iulie 1995); pentru ca in­

dicarea s. să fie completă trebuie 
precizate, în litere sau cifre, ziua, 
luna şi anul; acest fel de s. se 
utilizează în mod obişnuit în 
practica raporturilor de obliga­
ţii. S. antrenează mai multe efec­
te, precum: plata la s. are efect 
lib e ra to r p en tru  d eb ito r (cu 
excepţia cazurilor de fraudă sau 
greşeală gravă a debitorului); 
creditorul nu este obligat să pri­
mească plata anticipată (adică 
mai înainte de s<), iar dacă trasul 
plăteşte anticipat, el face o atare 
plată pe riscul şi pericolul său; 
termenele de prescripţie se cal­
culează în funcţie de s.; tot astfel, 
în raport cu momentul s., se cal­
culează şi dobânzile; de ase­
m en ea , în r a p o r t  cu s. se 
determină zilele legale de pre­
zentare la plată a cambiei şi de 
dresare a protestului, în caz de 
refuz.

SCHEMĂ DE PREFERINŢE TA­
RIFARE GENERALIZATE, de­
num ire dată docum entului ce 
conţine prevederile vizând mo­
dul în care o ţa ră  cu potenţial 
economic ridicat acordă prefe­
rinţe tarifare generalizate ţări­
lor cu potenţial economic redus. 
S. p.t.g. este diferită la diferite 
ţări donatoare, dar, în general, 
ea cuprinde: perioada de apli­
care a tratam entului diferenţial; 
lista ţărilor beneficiare; nomen-
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datorul produselor cărora li se 
aplică tratam ent preferenţial, 
precum şi avantajul vamal acor­
dat fiecăruia (scutiri de taxe va­
male sau procentul de reducere 
a acestor taxe); mecanismul de 
salvgardare; regulile de origine 
şi documentele de atestare a ori­
ginii. In esenţă, s. p.t.g. dă ex­
presie formei particulare, de 
aplicare de către fiecare ţară pu­
ternic dezvoltată din punct de 
vedere economic, a prevederilor 
sistemului generalizat de prefe­
rinţe vamale nereciproce şi ne­
d isc rim in a to rii  în  favoarea  
ţărilor mai puţin dezvoltate din 
punct de vedere economic.

SCHIMB ECHIVALENT, sintagmă 
ce desemnează fluxul comercial 
de specificul căruia este egali­
tatea valorică a mărfii cedate şi a 
celei primite. S.e. comportă nu­
mai o modificare a formei, iar nu 
şi a valorii mărfurilor vizate. în 
comerţul internaţional, s.e. im ­
plică egalitatea internaţională a 
valorii mărfii schimbate. S.e. are 
ca premise: echivalenţa condiţii­
lor de producţie (cel puţin sub 
aspectul nivelului tehnologic); 
echivalenţa condiţiilor de co­
m ercializare ale partenerilor; 
nivel de dezvoltare economică 
similar al acestora (adică al par­
tenerilor); similitudine în ce pri­
veşte solvabilitatea lor, precum

şi capacitatea de negociere. în 
condiţiile scindării lumii în ţări 
bogate şi ţări sărace şi a exis­
tenţei marilor societăţi comer­
ciale monopoliste se manifestă 
tendinţa de a se impune, prin 
exercitare de presiuni şi inter­
venţii la nivel statal, schimburi 
neechivalente.

SCHIMBURI COMERCIALE IN­
TERNAŢIONALE, d en u m ire  
generică dată în doctrina ju ­
ridică şi economică fluxuriloi ae 
export, import şi de cooperare 
economică internaţională. Sub 
aspect juridic aceste schimburi 
se analizează ca fiind operaţiuni 
(tranzacţii) cu titlu oneros rea­
lizate între comercianţi din ţări 
diferite. Baza juridică de efec­
tuare a s.c.i. o formează contrac­
tele de com erţ internaţional. 
Nivelul global al s.c.i. este dat de 
ansamblul exporturilor efectua­
te de către statele membre ale 
comunităţii de naţiuni. Rareori 
acest nivel este raportat la to ta­
litatea importurilor realizate pe 
plan mondial (importuri pentru 
care nu se aplică reguli uniforme 
de evidenţiere a valorii). S.c.i. 
pot fi principale, secundare şi o- 
cazionale. Indiferent de felul lor, 
sub aspect structural s.c.i. cu­
prind: fluxurile de produse in­
dustriale (a căror pondere este 
în creştere); fluxurile de materii



SC—SC 163

prime şi de semifabricate; fluxu­
rile de servicii (care înregistrea­
ză o sporire a importanţei în 
relaţiile economice dintre sta­
te). V. şi schimburi comerciale 
in tern aţion a le  principale; 
schimburi comerciale interna­
ţionale secundare; schimburi 
comerciale internaţionale oca­
zionale.

SCHIMBURI COMERCIALE IN­
TERNAŢIONALE OCAZIO­
NALE, varietate a schimburilor 
comerciale internaţionale care 
se disting prin aceea că schim­
burile economice pe care le cu­
p rin d e  nu au ca rac te r  de 
permanenţă şi continuitate, ci se 
realizează doar în anumite si­
tuaţii specifice numai cu carac­
ter temporar. V. şi schimburi 
comerciale internaţionale.

SCHIMBURI COMERCIALE IN­
TERNAŢIONALE PRINCIPA­
LE, v a r ie ta te  de sch im buri 
comerciale internaţionale con­
cretizate în fluxurile (de mărfuri 
şi de servicii) care, prin volumul 
lor, deţin o pondere importantă 
fie în ansam blul com erţu lu i 
mondial, fie în tranzacţiile cu 
anumite categorii de mărfuri şi 
servicii. V. şi schimburi comer­
ciale internaţionale.

SCHIMBURI COMERCIALE IN­
TERNAŢIONALE SECUNDA­
RE, v a r ie ta te  de sch im buri

comerciale internaţionale cu­
prinzând fluxurile (de mărfuri şi 
de servicii) ce deţin un rol mai 
puţin im portant în raport cu 
schimburile comerciale interna­
ţionale principale. V. şi schim­
buri comerciale internaţionale; 
schimburi comerciale interna­
ţionale principale.

SCONT, operaţie bancară privind 
circulaţia cambiilor comerciale 
(şi, pe scară mai redusă, a cam­
biilor financiare) ce constă în 
preluarea de către o bancă co­
mercială, contra plată, a unei 
cambii de la beneficiarul ei, mai 
puţin dobânda (taxa scontului) 
socotită până la scadenţa aces­
teia, urmând ca la scadenţă ban­
ca plătitoare să încaseze de la 
tras (adică de la debitor) suma 
înscrisă pe titlul respectiv. D e­
rularea acestei operaţii se desfă­
şoară astfel: beneficiarul unei 
cambii ce are nevoie urgentă de 
bani, neputând obţine, înainte 
de scadenţă, plata de la tras, 
transmite cambia pe cale de gir 
unei bănci, care devine astfel 
proprietară a titlului; banca do- 
bânditoare plăteşte de îndată 
clientului (adică titularului) su­
ma respectivă (sau îl creditează 
cu acea sumă), din care deduce 
însă o taxă numită scont Raţiu- 

. n£a economică a s. se găseşte 
în raţiunea cambiei*, aceasta din



164 SC—SC

urmă se înfăţişează ca document 
ce exprimă o tranzacţie comer­
cială concretizată în livrarea pe 
credit a unei cantităţi de marfă 
de către producători sau de către 
comerciant (adică semnifică un 
credit comercial); prin s. se ope­
rează transform area creanţei, 
anterior scadenţei, în capital bă­
nesc, accelerându-se astfel cir­
cuitul cap ita lu lu i şi im plicit 
stimulându-se dezvoltarea pro­
ducţiei. Totodată, în ipoteza 
scontării de către bănci a cam­
biilor financiare emise special 
pentru  obţinerea unui credit 
bancar, s. contribuie la sporirea 
fără cauză a volumului creditu­
lui şi, prin el, a disponibilităţilor 
băneşti ale economiei agravând 
d isp ro p o rţiile  ca rac te ris tice  
economiei de piaţă. Pe plan ju­
ridic s. are o dublă semnificaţie: 
pe de o parte, el desemnează 
contractul reprezentând opera­
ţia juridică de remitere a titlului 
înainte de scadenţă, printr-un 
gir translativ, iar pe de altă parte 
el desemnează suma dedusă de 
bancă cu ocazia efectuării aces­
tei operaţiuni, sumă care se află 
într-o proporţie riguroasă faţă 
de valoarea nominală a titlului şi 
în raport cu dobânda aferentă 
până la scadenţă, adică în raport 
cu zilele rămase până la sca­
denţă. In cazul în care banca 
efectuează plata sumei imediat,

operaţiunea se defineşte ca s. 
prin casă; dacă însă banca îl 
creditează pe client cu suma res­
pectivă ea se numeşte credit de s. 
Banca plătitoare are libertatea 
fie să încaseze suma nominală 
prevăzută în titlu, la scadenţă, 
fie să transmită titlul mai depar­
te prin gir, (adică să efectueze un 
rescont). Plata titlului la sca­
denţă este garantată şi de către 
terţul debitor al său, ca şi de că­
tre acela care-1 rem ite băncii 
spre scontare. Banca îl plăteşte 
sau îl creditează pe clientul care 
îi remite titlul numai sub rezerva 
încasării acelui titlu; aceasta 
este o consecinţă a caracterului 
de operaţie de credit al s., o ga­
ranţie a băncii împotriva riscu­
lui de neplată, la care se adaugă 
şi garanţia cambială decurgând 
din gir. S. prezintă următoarele 
caractere specifice: a) este o o- 
peraţie de credit care se rea­
lizează prin remiterea unui efect 
de comerţ ce conferă drepturi 
contra unui terţ şi a cărui plată 
este garantată de către remiten- 
tul titlului; b) presupune trans­
m ite rea  p ro p r ie tă ţii titlu lu i 
către bancă; c) prin efectul său, 
în caz de faliment al clientului, 
banca nu are obligaţia să resti­
tuie titlul judecătorului sindic; 
d) este lipsit de orice caracter 
speculativ, căci banca, pentru 
operaţia de credit efectuată,
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reţine doar o remuneraţie nor­
mală a capitalului; prin aceasta 
el se deosebeşte atât de simpla 
vânzare de titlu, cât şi de cesiu­
nea de creanţă, care adeseori 
comportă un asemenea caracter. 
Deşi în cadrul s. remiterea tit­
lului în p ro p rie ta te  serveşte 
drept garanţie şi mijloc de ram­
bursare, acesta nu constituie 
totuşi un împrumut; efectele re­
spective pot fi explicate prin ca­
racterul de s. de operaţie de 
credit. Ca modalitate de credit s. 
prez intă irnpo rtan te a van ta j e 
practice: banca dobândeşte un 
efect de comerţ a cărui plată este 
datorată concomitent de clien­
tul creditat şi de terţ, ceea ce face 
ca încasarea lui să fie sigură; 
creează facilităţi de mobilizare a 
creditului prin rescontul realizat 
printr-un nou gir, rescontul per­
miţând băncii să mobilizeze mai 
departe creditele pe care le-a 
consimţit. Operaţia de s. sfâr­
şeşte ca urmare a plăţii titlului 
de către un terţ sau chiar de către 
client; atunci când plata nu se 
face de bunăvoie, banca are la 
d isp o z iţie  p en tru  rea lizarea  
drepturilor sale atât mijloace de 
drept comun, cât şi recursurile 
cambiale. în prezent, s. cambii­
lor se practică pe o scară mai 
redusă ca în prima jumătate a 
secolului XX; împrejurarea se 
explică prin faptul că societăţile

comerciale dispun de o lichidi­
tate mai ridicată, fiind astfel dis­
pensate de a mai sconta la bancă 
efectele de comerţ aflate în por­
tofoliul lor. A crescut însă im­
portanţa scontării de către bănci 
a obligaţiunilor emise de între­
prinderile industriale şi a bo­
n u rilo r  de teza u r em ise de 
m inisterele finanţelor. Pe a- 
ceastă cale s. contribuie atât la 
creşterea volumului împrumu­
turilor pe termen lung ale in­
dustriei, cât şi la acoperirea 
deficitelor bugetare ale statului, 
în asemenea situaţii, s. poartă 
denumirea de lombard.

SCONTARE. 1. Operaţiune de pre­
luare de către o bancă comer­
cială  a unei cam bii de la 
beneficiarul acesteia, con tra  
plată de la beneficiarul acesteia 
înainte de ajungerea titlului la 
scadenţă. Banca plăteşte suma 
înscrisă pe cambie minus dobân­
da implicită până la scadenţă, 
calculată pe baza taxei scontu­
lui. 2. Modalitate de calcul a va­
lorii prezente a unui titlu de 
valoare.

SCONTUL DE REGLEMENTA­
RE, denumire dată demersului 
făcut de exportator, concretizat 
într-o reducere de preţ acordată 
din proprie iniţiativă im por­
ta to ru lu i atunci când acesta
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plăteşte înainte de împlinirea 
scadenţei marfa contractată. V. 
şi reducere de preţ.

SCRISOARE COMERCIALA, de­
numire generică dată înscrisu­
rilo r  de afaceri (scriso ri de 
intenţii, angajamente de confi­
denţialitate, oferte de contrac­
tate, acceptări de oferte, scrisori 
de reclamaţii etc.) prin care co­
mercianţii virtuali sau potenţia­
lii parteneri de afaceri comunică 
între ei intenţiile de a se angaja 
juridiceşte, sau de nu-şi asuma 
angajamente unul faţă de altul 
cu referire la anumită operaţiu­
ne, sau prin care se înştiinţează 
reciproc asupra unor aspecte 
privind executarea obligaţiilor 
contractualmente asumate. V. şi 
corespondenţă comercială.

SCRISOARE DE CREDIT, varie­
tate a creditului docum entar 
concretiza tă  p rin tr-u n  docu­
ment prin care banca emitentă 
îşi asumă obligaţia de a plăti, în 
valută, fără rezerve, o sumă de­
terminată, dacă beneficiarul re­
spectă întocmai condiţiile de 
împlinirea cărora a fost legată 
asumarea acestor obligaţii. S.e. 
este utilizată numai prin cambii 
trase de către exportatori asupra 
băncii emitente, însoţite de do­
cumentele de expediere a mărfii 
indicate în cuprinsul său. Cam­

biile la vedere sunt plătibile la 
dată primirii lor de către banca 
emitentă a s.e., fără a fi necesară 
acceptarea lor de către această 
bancă. în schimb, cambiile la 
termen — care sunt trase la un 
număr de zile, luni sau ani de la 
p re z e n ta re  sau  de la a lte  
împrejurări stabilite prin con­
tract — trebuie acceptate de 
banca emitentă a s.e. la prezen­
tare; prin efectul acceptării, ase­
m enea cam bii devin lib e r 
negociabile, iar eliberarea lor la 
scadenţă este garantată de sem­
nătura băncii acceptante şi de 
legislaţia cambială din ţara res­
pectivă. S.e. este, fără excepţie, 
domiciliată în străinătate; titlul 
de credit (cambia trasă) este o- 
norat prin plată sau acceptat nu­
mai după primirea lui, împreună 
cu documentele însoţitoare, de 
către banca emitentă din ţara 
importatorului ori dintr-o altă 
ţară terţă. De regulă, s.e. se utili­
zează ca modalitate de plată în 
raporturile de comerţ interna­
ţional stabilite cu parteneri din 
S.U.A., Marea Britanie, precum 
şi din ţările al căror sistem ban­
car a urmat modelul de organi­
zare al sistemului bancar englez. 
La primirea s.e., acest document 
bancar trebuie confruntat cu 
conţinutul clauzelor inserate în 
contractul de comerţ internaţio­
nal, iar în ipoteza unor nepo-
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triviri să se pretindă modificarea 
scrisorii; o atare cerinţă decurge 
din faptul că în practică băncile 
emitente iau în considerare nu­
mai prevederile s.c. Pentru ca 
banca emitentă a s.c. să-şi ono­
reze angajamentul de plată este 
necesar ca beneficiarul să depu­
nă cambia însoţită de documen­
tele comerciale înaintea expi­
rării termenului de valabilitate 
şi cu stricta respectare a preve­
derilor conţinute în scrisoare. 
S.c. se adresează fără excepţie 
exportatorului, fiind, de regulă, 
remisă direct acestuia, fie de 
către firma importatoare, fie de 
către banca emitentă a scrisorii 
(engl. letter o f credit — L/C).

SC R ISO A R E DE GARANŢIE 
BANCARĂ, form ă specifică 
operaţiunilor de credit din co­
merţul internaţional, concreti­
zată într-un act juridic prin care 
o bancă îşi asumă obligaţia să 
garanteze plata în favoarea cli­
entului său, până la concurenţa 
unei sume determinate, pentru 
o anumită perioadă de timp, în 
eventualitatea că debitorul prin­
cipal îşi va executa obligaţia sa la 
termenul convenit. Pe această 
cale pot fi garan tate  diverse 
creanţe corelative obligaţiei de a 
efectua un export ori un import 
de mărfuri, deschiderea unui a- 
creditiv, participarea la o licita­
ţie etc.

SCRISOARE DE RECLAMAŢIE, 
scrisoare comercială prin care 
aceea dintre părţile contractului 
de vânzare-cumpărare interna­
ţională ce se consideră lezată de 
felul în care partenerul său con­
tractual şi-a executat prestaţia 
asumată îl înştiinţează pe acesta 
din urmă cu privire la neregu- 
laritatea respectivă, declanşând 
astfe l d em ersu rile  a fe re n te  
soluţionării acelei reclamaţii. S. 
r. trebuie formulată în termenul 
stipulat în acest sens în contract, 
în  rap o rt cu ob iectu l recla- 
m aţiei, partea ce a form ulat 
scrisoarea respectivă va ataşa a- 
cesteia actele doveditoare ale 
sesizării sale. Totodată în cu­
prinsul s. r. vor fi înscrise şi 
propunerile referitoare la mo­
dalităţile pe care partea lezată le 
apreciază ca potrivite pentru re­
medierea deficienţelor semnala­
te. V. şi scrisoare comercială.

SCRISOARE DE TRANSPORT 
AERIAN INTERNAŢIONALĂ,
înscris constatator al contractu­
lui de transport aerian interna­
ţional de mărfuri cunoscut sub 
denumirea de Air Waybill sau 
Air Consignment Note. Dove­
deşte încheierea contractului şi 
prim irea m ărfurilor, îndepli­
nind astfel o funcţie prin exce­
len ţă  probato rie . în  ipoteza 
acestu i înscris, dovada con-
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tractului poate fi făcută prin 
mijloacele de probă specifice 
dreptului comun. S. t.a.i. tre­
buie să cuprindă urm ătoarele 
m enţiuni: a) indicarea punc­
tului de plecare (încărcare), ca şi 
a punctului de destinaţie (des­
cărcare); b) precizarea unuia din 
locurile de escală, în ipoteza în 
care atât punctul de plecare, cât 
şi cel de destinaţie se află pe teri­
toriul aceleiaşi părţi contrac­
tante, iar pe teritoriul altui stat 
sunt prevăzute mai multe escale;
c) un aviz amintind expeditoru­
lui că transportul este guvernat 
de prevederile Convenţiei de la 
Varşovia care, în general, limi­
tează responsabilitatea cărăuşu­
lui pentru pierderea sau avaria 
mărfurilor; d) precizarea greu­
tăţii, dimensiunilor şi ambalaju­
lui mărfii; e) indicarea cantităţii, 
volumului şi stării mărfii; f)  nu­
mărul coletelor; g) numele şi a- 
d re se le  ex p e d ito ru lu i; h) 
numele şi adresa destinatarului. 
Cu ocazia întocmirii acestui do­
cument cărăuşul are libertatea 
să verifice, în prezenţa expedi­
torului, exactitatea menţiunilor 
privind cantitatea, volumul şi 
starea m ărfurilor, constatând 
această exactitate, cu sau fără re­
zerve, printr-o menţiune inse­
ra tă  în cuprinsu l înscrisului 
respectiv. în cazul în care încăr­
carea mărfurilor s-a făcut fără ca

în s. t.a.i. să se fi menţionat avi­
zul ind icând  lim ita rea  ră s ­
punderii cărăuşului în armonie 
cu Convenţia de la Varşovia, 
t ra n s p o r ta to ru l  p ie rd e  p o ­
sibilitatea invocării prevederilor 
ce instituie asemenea limitări. 
Cu prilejul redactării s. t.a.i. ex­
peditorul are facultatea de a face 
o declaraţie specială de interes 
la eliberare; o asem enea de­
claraţie conferă expeditorului, 
în schim bul p lăţii unei taxe 
suplimentare, posibilitatea de a 
insera în cuprinsul docum en­
tului de transport o clauză şi o 
anum ită sumă prin care să-şi 
manifeste interesul deosebit ca 
mărfurile să fie predate la des­
tinaţie în cele mai bune condiţii 
şi la termenul convenit. Suma 
prevăzută în clauza respectivă 
urmează fi adăugată la despă­
gubirea pe care transportatorul 
este îndatorat să o plătească 
p en tru  p ierderea  sau avaria 
mărfii ori pentru întârzierea în 
executarea transportu lui. In­
teresul la eliberare se apropie 
astfel, într-un anumit sens, de 
clauza penală. întocmirea s. t. a. 
i. se face de către expeditor în 
trei exemplare originale; do­
cu m en tu l e s te  rem is tra n s ­
portatorului împreună cu 
marfa: primul exemplar poartă 
m enţiunea „pentru transpor- 
tator“ (for issuing carrier) şi este
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semnat de expeditor; al doilea 
exemplar cuprinde menţiunea 
„pentru  destinatar44 (for con- 
signee), însoţeşte marfa până la 
destinaţie, fiind semnat de expe­
d ito r şi de tran sp o rta to r; al 
treilea exemplar purtând men­
ţiunea „pentru încărcător44 (for 
shipper) este semnat de trans­
portator după primirea mărfii la 
transport şi se restituie expedi­
torului, pentru a-i servi ca in­
strument de probă cu privire la 
în c h e ie re a  c o n tra c tu lu i de 
transport aerian internaţional 
de mărfuri. S. t. a. i. trebuie să 
aibă şi mai multe copii, dintre 
care un exemplar — recipisă de 
primire (delivery receipt) — se 
semnează de către destinatar şi 
se restituie cărăuşului probând 
eliberarea mărfii, un alt exem­
plar este destinat pentru forma­
li tă ţi  vam ale la d e s tin a ţie  
(inbound clearance), iar mai 
multe copii sunt afectate între­
prinderii de transport (copy for 
carrier) şi ag en ţilo r acestc ia  
(copy for sale agents). Semnarea 
s. t.a.i. trebuie să aibă loc până la 
îmbarcarea mărfurilor pe aero­
navă. Convenţia de la Varşovia 
reglementează şi posibilitatea ca 
s. t.a.i. să fie întocmită sub formă 
de titlu reprezentativ al m ăr­
furilor; în această ipoteză ea 
dobândeşte regimul titlurilor de 
valoare. La s. t.a.i. expeditorul

trebuie să anexeze toate  do­
cumentele solicitate de trans­
portator în vederea îndeplinirii 
formalităţilor vamale de poliţie 
sau fiscale.

SCRISOARE DE TRĂSURĂ IN­
TERNAŢIONALĂ PEN TRU 
TRAFICUL FEROVIAR, docu­
ment tipizat prin care se con­
stată încheierea contractului de 
transport feroviar internaţional 
de mărfuri. însemnele distinc­
tive ale s. t. i. diferă în raport de 
viteza cu care urmează a se face 
tra n sp o r tu l. A stfe l, p e n tru  
transport de mare viteză s. t. i. 
se întocmeşte pe formular alb 
purtând o dungă roşie sus şi jos 
pe faţă şi pe verso (în sistemul 
S.M.G.S.) şi pe formular alb a- 
vând două dungi roşii sus şi jos, 
pe faţă şi pe verso (în sistemul
C.I.M.). S. t. i. se redactează în 
limba oficială a ţării de predare 
şi se traduce în limba franceză, 
germană sau italiană (în te r­
menii C.I.M.) şi în limba rusă 
sau germ ană (în  reg im ul 
S.M.G.S.). Ea se întocmeşte în 
mai multe exemplare, după cum 
urmează: scrisoarea de trăsură 
unicat (m enită să însoţească 
marfa pe tot parcursul până la 
staţia de destinaţie); scrisoarea 
de trăsură duplicat (ce rămâne 
în posesia predătorului, ates­
tând predarea mărfii de către
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calea ferată şi totodată făcând 
proba încheierii contractului de 
transport); matca scrisorii de 
trăsură (care rămâne în registrul 
staţiei de predare, ca probă a în­
cheierii contractului); avizul şi 
adeverinţa de primire (ce con­
firmă primirea mărfii de către 
destinatar), exemplare care du­
pă semnarea lor de către desti­
natar rămân la cărăuş. Uneori s. 
t. i. este însoţită de următoarele 
documente: a) foaia de expe­
diţie: aceasta se întocmeşte în 
anumite cazuri (întocmirea ei 
nefiind, însă, obligatorie) fiind 
destinată să însoţească marfa 
până la destinaţie; b) actul de 
plată centralizată: el constituie 
documentul de decontare cu ca­
lea ferată; c) certificatul de tre­
cere a frontierei. Conţinutul s. 
t. i. se exprim ă în m enţiuni 
tipărite sau scrise cu cerneală; 
orice adăugiri, ştersături sau ră- 
zături pe formular sunt inter­
zise. S. t.i. se întocmeşte de către 
predător şi se confirmă de către 
staţia de predare prin semnare 
sau ştam pilare. U nele d intre 
menţiunile pe care le cuprinde 
conţinutul ei sunt obligatorii, 
fiind impuse expres prin p re­
vederile S.M.G.S. sau C.I.M., iar 
altele au caracter facultativ, con­
venţiile menţionate lăsându-le 
la aprecierea predătorului; men­
ţiunile facultative nu sunt in­

dispensabile sub aspectul execu­
tării contractului de transport. 
Au caracter obligatoriu urm ă­
toarele  m enţiuni (ce trebuie 
înscrise de către predător pe 
formularul s. t. i.): denumirea 
staţiei şi a căii ferate de predare; 
locul şi data întocmirii scrisorii 
de trăsură; ruta de transport; 
denumirea staţiei de destinaţie; 
numele şi adresa destinatarului; 
denum irea m ărfii; g reu ta tea  
m ărfii; fe lu l am b ala ju lu i; 
num ăru l co lete lo r; felul va­
gonului; numărul şi marca de 
proprietate a vagonului; enume­
rarea documentelor anexe obli­
g a to rii (docum en te  vam ale, 
certificate veterinare sau fitosa- 
nitare, buletine de analiză, liste 
specificative); semnătura predă­
torului, numele şi adresa com­
pletă a acestuia. Au caracter 
facultativ menţiunile referitoare 
la: francare, aplicarea tarifelor, 
localitatea de vămuire, trans­
portul mărfurilor până la domi­
ciliul destinatarului, indicaţii 
speciale de expediere a mărfii 
sau de reexpediere. în ipoteza în 
care menţiunile obligatorii nu 
pot fi cuprinse în totalitatea lor 
pe formularul s. t.i., este admi­
sibilă înscrierea lor pe foi albe, 
separate, ce se ataşează scrisorii 
u n ica t şi tu tu ro r  co p iilo r  
acesteia, devenind astfel parte 
integrantă a ei.
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SCRISOARE DE TRĂSURĂ IN­
TERNAŢIONALĂ PEN TRU 
TRAFICUL RUTIER, do cu ­
ment întocmit pe un imprimat 
tipizat (elaborat în armonie cu 
prevederile Convenţiei C.M.R., 
sub auspiciile I.R.U.) pentru a 
servi ca mijloc de probă a în­
cheierii contractului de trans­
p o r t au to  in te rn a ţio n a l de 
mărfuri. Se întocmeşte în trei 
exemplare originale, semnate de 
expeditor şi de transportator; 
primul exemplar se înmânează 
expeditorului, cel de al doilea în­
soţeşte marfa, iar al treilea ră­
m âne în posesia tran sp o rta ­
torului. Cuprinde patru părţi şi 
anume: unicatul, care însoţeşte 
marfa până la destinatar, iar du­
pă semnare de către acesta din 
urmă se restituie conducătoru­
lui autovehiculului spre a fi re­
mis expeditorului; duplicatul: 
acesta se reţine de către trans­
portator, căruia îi serveşte la în­
casarea taxelor de transport; 
avizul de primire: se eliberează 
destinatarului o dată cu marfa; 
chitanţa de confirmare a primirii 

* mărfurilor: aceasta se semnează
de către şoferul autovehicului şi 
se remite predătorului mărfuri­
lor. S. t. i. t  r. conţine mai 
m u lte  m en ţiu n i d in tre  care 
unele sunt absolut obligatorii, 
altele sunt obligatorii în raport 
de un anumit specific al trans­

portului, iar a treia grupă au ca­
racter facultativ. M enţiunile 
strict obligatorii sunt: locul şi 
data întocmirii scrisorii de tră­
sură, numele şi adresa expedi­
to ru lu i, num ele  şi ad resa  
transportatorului, locul şi data 
primirii mărfii, locul prevăzut 
pentru eliberarea acesteia, nu­
mele şi adresa destinatarului, 
denum irea curentă  a natu rii 
mărfii şi felul ambalajului, iar în 
cazul m ărfurilor periculoase, 
denumirea lor general recunos­
cută, numărul coletelor, marca­
jelor speciale şi numerele lor, 
greutatea brută (sau cantitatea 
astfel exprimată a mărfii), chel­
tuielile aferente transportului 
(preţ de transport, cheltuieli 
accesorii, taxe vamale, preciza­
rea că transportul se desfăşoară 
în regimul stabilit prin C.M.R. şi 
că nu este supus vreunei alte 
clauze contrare. Au caracter o- 
bligatoriu — trebuind înscrise, 
în anumite situaţii, în cuprinsul 
scrisorii de trăsură alături de 
menţiunile strict obligatorii — 
următoarele precizări: interzi­
cerea transbordării, cheltuielile 
luate de expeditor asupra sa, to­
talul sumelor ramburs de per­
cep u t la e lib e ra re a  m ărfii, 
valoarea declarată a mărfii şi su­
ma ce reprezintă înţelesul spe­
cial de eliberare, instrucţiunile 
expeditorului către transporta­
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to r cu p riv ire  la asigu rarea  
mărfii, termenul convenit pen­
tru  efectuarea transportu lu i, 
lista documentelor remise trans­
portatorului. în grupa menţiu­
nilor facultative se încadrează 
toate indicaţiile pe care părţile 
consideră  că es te  u til să le 
însereze în cuprinsul scrisorii de 
trăsură pe lângă menţiunile o- 
bligatorii şi cele strict obliga­
torii. S. t. i. t. r. probează, până 
la dovada contrară, încheierea 
contractului de transport auto 
in te rn a ţio n a l de m ărfu ri în 
co n d iţiile  sp ec if ica te  în 
cuprinsul ei, şi primirea m ăr­
furilor de către transporta tor 
spre a fi transportate la desti­
naţia convenită. Ea dobândeşte 
forţă probantă din momentul în 
care şoferul autovehicului îm­
puternicit să preia marfa înmâ­
nează expeditorului chitanţa de 
confirmare a acesteia, semnată 
de el. Primind scrisoarea de tră­
sură, transportatorul trebuie să 
verifice exactitatea menţiunilor 
din cuprinsul acesteia referi­
toare la numărul de colete, mar­
caje şi numerele acestora, ca şi la 
starea aparentă a mărfii şi a am­
balajului, iar în caz de necon- 
cordanţă, să formuleze rezerve 
motivate, care îl angajează pe 
expeditor numai dacă le acceptă 
expres în documentul de trans­
port; în absenţa rezervelor se

prezumă că marfa şi ambalajele 
se află în stare bună şi că toate 
menţiunile referitoare la aceas­
ta inserate în scrisoarea de tră­
sură corespund realităţii.

SC R ISO A R E PUBLICITARĂ, 
mijloc de realizare a publicităţii 
com erciale care se utilizează 
pentru transmiterea directă a u- 
nor mesaje către anumiţi bene­
ficiari selecţionaţi. în principiu 
este adresată nominal şi se tri­
mite individual fiecărei perso­
ane (fizice saujuridice) făcând 
parte din segmentul de bene­
ficiari selecţionaţi într-un atare 
scop. S.p. poate conţine: o ofertă 
de mărfuri, o înştiinţare cu pri­
vire la punerea pe piaţă a unui 
produs nou, o invitaţie făcută de 
expeditor destinatarului ei de a 
vizita standul celui dintâi la un 
târg sau la o expoziţie interna­
ţională etc. în vederea obţinerii 
rezultatelor urmărite s.p. se tri­
mite aceluiaşi destinatar, cu o 
anumită frecvenţă. Frecvent s.p. 
se înfăţişează ca o corespon­
denţă directă tridimensională, 
fiind trimisă succesiv (de trei 
ori) aceluiaşi destinatar, însoţită 
de fiecare dată de cadouri de 
mică valoare. S.p. este mijlocul 
de comunicare cel mai direct 
(ocupând locul doi ca im por­
tanţă şi frecvenţă de utilizare 
după contactele personale). Ea
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conferă expeditorului posibili­
tatea selectării clientelei vizate. 
Prezintă avantajul că nu intră în 
concurenţă directă cu reclama 
altor firme cum se întâmplă în 
cazul publicităţii tradiţionale 
realizată prin mijloace de comu­
nicare în masă. Totodată, ea 
poate fi utilizată şi pentru atra­
gerea partenerilor potenţiali. în 
m ăsura în care este folosită 
selectiv, ea poate suplini cu suc­
ces alte modalităţi de comuni­
care a unor mesaje către clienţi 
importanţi. Alături de avanta­
jele menţionate s.p. prezintă şi 
unele dezavantaje precum: nu 
permite selectarea unui număr 
suficient de clienţi care să cores­
pundă cu exactitate segmentului 
de piaţă vizat; nu permite aco­
perirea unei zone geografice 
prea întinse; prezintă riscul de a 
nu ajunge la destinatar, ca şi ris­
cul de a nu fi citită şi de a nu fi 
luată în considerare de benefi­
ciar ca o sursă de informare se­
rio asă ; co m p o rtă  ch e ltu ie li 
importante şi totodată incerti­
tudinea utilităţii efectuării ace­
lor cheltuieli.

SCRISORI DE INTENŢII, denu­
mire generică dată documente­
lor (înscrisurilo r) schim bate 
între partenerii de negocieri în 
perioada şi cu ocazia desfăşură­
rii tratativelor purtate de aceştia 
în v ed e rea  p e rfec tă rii con ­

tractului de comerţ internaţio­
nal. Redactarea lor ţine de pro­
cedura derulării negocierilor, 
dar şi de necesitatea îndeplinirii 
unor cerinţe privind anumite as­
pecte exterioare raportului ju ­
ridic obligaţional în curs de 
concretizare prin contractul ne­
gociat care sunt conexe acestuia, 
precum: ob ţinerea finanţării 
p ro iec te lo r d iscu ta te  de o r­
ganismele bancare; eliberarea 
unor autorizaţii guvernamenta­
le; perfectarea contractelor de 
asigurare subsecvente etc. S. i. 
se pot înfăţişa sub diverse forme 
ca de pildă: angajam ente de 
onoare; protocoale de intenţii; 
protocoale de acord; acorduri de 
principiu; head agreement; let- 
te r o f u n d e rs ta n d in g  etc. 
Legislaţiile naţionale  nu re ­
glementează s. i.; nici Convenţia 
Naţiunilor Unite asupra con­
tra c te lo r  de vân zare  in ­
te rn a ţio n a lă  de m ărfu ri nu 
conţine texte care să reglemen­
teze faza precontractuală căreia 
îi aparţin  aceste docum ente. 
Doctrina distinge: s. i. cu efecte 
provizorii a căror existenţă, 
e fic ien ţă  şi u ti li ta te  nu de­
păşeşte faza negocierilor, fiind 
lipsit de relevanţă dacă acestea 
(adică negocierile) sunt finali­
zate cu perfectarea contractului 
sau fără nici un rezultat concret; 
s. i. cu efecte definitive, care,
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deşi nu sunt dependente sub as­
pectul valorilor juridice de re­
zu lta tu l n eg o c ie rilo r con ţin  
totuşi angajamente juridice a- 
vând caracter definitiv şi vala­
bilitate pe im portante durate de 
timp. în raport de semnificaţia 
lor s. i. pot fi clasificate în: s. i. 
prin care se delimitează dife­
ritele etape ale negocierilor; s. 
i. lipsite de orice valoare con­
tractuală; s. i. ce conţin an­
gajamente juridice ferme vizând 
aspecte particulare pe care le 
com portă desfăşurarea con­
cretă a negocierilor; s. i. pre­
zen tân d  sem n ifica ţia  u n o r 
veritabile contracte afectate de 
modalităţi.

SCUTIRE DE TAXE VAMALE, fa­
cilitate vamală convenită de sta­
te în raporturile lor bilaterale 
sau în planul mai larg al ra­
porturilor interstatale multilate­
ra le  constând  în ren u n ţa rea  
reciprocă la perceperea de taxe 
vamale pentru importul anumi­
tor produse sau anumitor grupe 
de produse. S. t. v. este o măsură 
menită să stimuleze extinderea 
schimburilor comerciale inter­
naţionale. Această măsură poate 
re zu lta  ca o co n sec in ţă  a 
principiului reciprocităţii de­
rivând din clauza naţiunii celei 
mai favorizate, dar se poate 
înfăţişa şi sub form a taxelor

vamale preferenţiale, caz în care 
dă ex p resie  unu i regim  de 
favoare stabilit între mai multe 
ţări (creat prin realizarea unor 
uniuni vamale, a unor zone de 
liber schimb etc.). Un astfel de 
regim vamal preferenţial con­
stituie o derogare de la clauza 
naţiunii celei mai favorizate. S. 
t.v. se poate întemeia însă şi pe 
principiul nereciprocităţii, caz 
în care ea are caracter unilateral, 
deoarece beneficiarul măsurii 
re sp ec tiv e  nu are o b lig a ţia  
reciprocităţii.

SECHESTRARE A NAVEI, demers 
judiciar având caracter de mă­
sură asiguratorie şi constituind 
totodată o garanţie pentru plata 
unor datorii de către armatori. S. 
n. comportă obţinerea aprobării 
necesare de la autorităţile com­
petente şi se înfăptuieşte prin 
b iro u l e x e cu to rilo r  ju d ecă ­
toreşti. Scoaterea navei de sub 
sechestru poate avea loc numai 
după plata sumei datorate sau 
(în caz de neplată) numai după 
prezentarea unei garanţii con­
trasemnate de o anumită bancă 
cu referire la plata sumei dato­
rate. Regulile de la Haga prevăd 
că arm atorii nu sunt răspun­
zători pentru consecinţele unui 
sechestru temporar. în ipoteza 
că datoriile pentru care a fost 
pus sechestrul nu sunt plătite de
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debitor la termenul stabilit, nava 
sechestrată poate fi vândută pe 
baza unei sentinţe judecătoreşti, 
cu respectarea procedurilor le­
gale consacrate de legislaţia na­
ţională a statului unde a fost pus 
sechestrul.

SECRET DE FABRICAŢIE, sin­
tagmă ce desemnează un set de 
tehnici, procedee şi elemente de 
know-how pe baza cărora este 
conceput şi fabricat un anumit 
produs şi pe care deţinătorul lor 
(producătorul) nu le dă publi­
cităţii cu scopul de a asigura 
mărfurilor realizate de el o com­
petitivitate sporită pe piaţă. Tră­
sătura specifică a s. f. rezidă în 
aceea că în procesul de fabricaţie 
se obţin produse având carac­
te r is t ic i  d eo seb ite  pe baza 
cărora respectivele produse sunt 
bine individualizate pe piaţă. S. 
f. nu comportă în mod necesar 
elemente de noutate deosebită, 
în  fu n c ţie  de im p o rtan ţa  şi 
particularităţile produsului nou 
realizat, din punctul de vedere al 
producătorului se pot distinge 
două situaţii şi anume: a) pro­
dusul respectiv ocupă un loc 
deosebit de important în struc­
tura de fabricaţie a producăto­
ru lu i aşa în câ t s itu a ţia  e- 
conomică a lui (adică a fabri­
cantului) este dependentă de 
păstrarea s. f.; b) caracteristi­

cile produsului sun t a tâ t de 
relevante pentru potenţialii lui 
cumpărători încât producătorul 
devine interesat să obţină veni­
turi nu numai prin comerciali­
zarea acelui produs, ci chiar şi 
prin comercializarea s. f. în 
această ultim ă ipoteză trans­
miterea s. f. este susceptibilă de 
a fi realizată prin modalităţi ce 
diferă în funcţie de conţinutul 
său (adică al s. f.). Astfel, dacă 
s. f. vizează o invenţie, trans­
miterea lui se va realiza prin 
contractul de licenţă. în  celelal­
te cazuri transmiterea s. f. se 
va realiza prin contractul de 
know-how. V. contract de know- 
how.

SECURITATE ECONOMICĂ, ele­
m ent esen ţia l al se c u rită ţii  
oricărui stat concretizat în exis­
tenţa condiţiilor de exercitare 
deplină a dreptului statului res­
pectiv de a dispune în mod ab­
solut liber, fără nici o ingerinţă 
sau îngrădire din afară, în a r­
monie cu propriile sale interese 
şi aspiraţii, de resursele lui na­
ţionale, materiale, umane şi fi­
nanciare. S.e. vizează diminua­
rea vulnerabilităţii economice a 
statului în cauză faţă de mani­
festările potrivnice din exterior. 
P ro m o v area  s.e. co m p o rtă , 
chiar în condiţiile economiei de 
piaţă, exercitarea de către stat,
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în anumite limite, a unui control 
asupra activităţii agenţilor eco­
nomici pe teritoriul său, precum 
şi asupra tranzacţiilor de capital 
şi asupra operaţiunilor de co­
merţ internaţional.

SEGMENT DE PIAŢĂ, denumire 
generică dată unei părţi omoge­
ne a unei pieţe individualizate şi 
delimitate de celelalte părţi (sau 
subdiviziuni) ale acelei pieţe 
prin  tră să tu rile  com une ale 
componentelor sale. Cucerirea 
unui s. p. prezintă o importanţă 
deosebită pentru înfăptuirea ob­
iectivelor de politică economică 
ale s ta te lo r şi de strategie a 
firmelor comerciale în condiţiile 
concurenţei comerciale din ce în 
ce mai severe. De aceea păs­
tra rea  unui s. p. cucerit re ­
prezintă un obiectiv minim vizat 
de tacticile şi strategiile de co­
mercializare ce urmăresc ca fi­
nalitate, de regulă, extinderea şi 
op tim izarea u tilizării poten- 
ţialităţilor sale. V. şi segmentare 
a pieţei.

SEGMENTARE A PIEŢEI, opera­
ţiune cu caracter complex în 
înfăptuirea căreia se utilizează 
un ansamblu de tehnici şi pro­
cedee având ca finalitate împăr­
ţirea unei pieţe neom ogene 
într-o pluralitate de pieţe omo­
gene precis delimitate, numite

segmente. în înfăptuirea acestei 
operaţiuni se realizează varia­
bile grupate în funcţie de natura 
şi destinaţia produselor comer­
cializate. S. p. externe are o 
dublă componentă, şi anume: o 
compoi\entă strategică (de ori­
entare a eforturilor) şi o compo­
nentă analitică de cercetare a 
pieţei. în cazul pieţii bunurilor 
de consum, segmentarea aceste­
ia se face pe baza uor criterii 
geografice, socio-econom ice, 
psihologice. Cât priveşte s. p. in­
dustriale, aceasta comportă i- 
d en tifica rea  şi fo rm area  de 
macrosegmente ţinându-se sea­
ma de mai multe repere între 
care: finalitatea produsului, spe­
cificul cererii utilizatorilor, frec- 
v en ţa  u tiliz ă rii p ro d u su lu i, 
condiţii geografice etc. Aceste 
repere sunt la rândul lor divizate 
în microsegmente utilizându-se 
alte variabile, precum: impor­
tanţa atribuită produsului, na­
tura relaţiilor dintre exportator 
şi importator, criteriile folosite 
în adoptarea deciziei de cumpă­
rare etc.

SELLER’S MARKET, formulă prin 
care, în limbajul juridic anglo- 
american, se desemnează piaţa 
vânzătorului, adică ipoteza în 
care condiţiile pieţei perm it 
vânzătorului (furnizorului) să-şi 
impună condiţiile sale clienţilor 
lui.
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SEMNĂTURĂ DE FAVOARE, ex­
presie prin care se desemnează 
semnătura pusă de o persoană 
pe o cambie de complezenţă, 
pentru a face altei persoane un 
serviciu, acceptând cambia res­
pectivă şi riscând să o plătească 
la scadenţă.

SENTINŢĂ ARBITRALĂ, denumi­
re dată hotărârii prin care or­
ganu l a rb itra i  se p ro n u n ţă  
asupra litigiului cu a cărui solu­
ţionare a fost investit. Ea con­
s ti tu ie  o sin teză  a în treg ii 
activităţi desfăşurate de comple­
tul de arbitri (sau după caz de 
arbitrul unic) şi de părţi din mo­
mentul perfectării convenţiei de 
arbitraj (primul act săvârşit în 
această direcţie) şi până la înde­
plinirea ultimului act de proce­
d u ră  (care  es te  însăşi s.a.), 
reflectând rezultatul procedurii 
arbitrale în toată complexitatea 
sa. Totodată, s.a. reprezintă sco­
pul final al activităţii arbitrale: 
convenţia de arbitraj urmăreşte 
ca finalitate pronunţarea unei 
s.a. susceptibilă de executare în 
ţara unde ar urma să ceară ad­
ucerea la îndeplinire a acesteia 
în cazul în care nu ar fi executată 
voluntar. De asemenea, s.a. re­
flectă dubla componentă a arbi­
trajului comercial internaţional: 
contractuală şi jurisdicţională; 
din cuprinsul s.a. se pot descifra

puterile acordate arbitrilor (ca­
re diferă în raport de felul arbi­
trajului), procedura arbitrală şi 
legea aplicabilă ei, dreptul apli­
cabil fondului litigiului etc. S.a. 
se pronunţă atât în cazul în care 
litigiul se soluţionează în fond, 
cât şi atunci când reclamantul 
renunţă la pretenţiile sale sau 
când părţile cad de acord în­
cheind o tranzacţie şi cer ca sen­
tin ţa  să co n sfin ţească  şi să 
cuprindă învoiala lor. în mod 
obişnuit pronunţarea s.a. se face 
în şedinţă secretă, consemnân- 
du-se în scris. Cât priveşte mo­
dul de statuare asupra acesteia, 
trebuie făcute următoarele dis­
tincţii: a) dacă s.a. este dată de 
un com plet de arb itri, ea se 
adoptă cu majoritatea (sau un­
anim itatea) acestora; practic, 
dacă nu există unanimitate (ar­
bitrii având păreri divergente), 
are rol determinant votul celui 
de-al treilea arbitru; b) dacă fie­
care dintre cei trei arbitri ex­
primă o opinie proprie, diferită 
de a celorlalţi, opinia celui de al 
treilea arbitru va determina so­
luţia, dacă legea nu prevede ast­
fel; c) dacă opinia unui arbitru 
rămâne minoritară, ea va fi tre­
cută în dispozitiv cu motivarea 
sa proprie; situaţia este identică 
şi atunci când opinia supraar- 
bitrului este minoritară (opini­
ile celorlalţi doi arbitri fiind
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convergente), în sensul că opi­
nia acestuia va fi menţionată ca 
orice opinie separată, iar sen­
tinţa se va da potrivit opiniei 
concordante a celor doi arbitri. 
S.a. se dă, în toate cazurile, în 
prezenţa tuturor arbitrilor, iar 
aceştia semnează dispozitivul ei; 
redactarea sa trebuie făcută în- 
tr-un anumit termen care, de re­
gulă, nu p o ate  fi p re lung it. 
Sentinţa se constată printr-un 
înscris (adică este scrisă) şi în 
această formă se comunică păr­
ţilor. în cazul în care arbitrii 
consideră ca posibilă intervenţia 
unei înţelegeri ulterioare între 
părţi, ei pot da o încheiere acor­
dând părţilor un termen (ca un 
nou răstimp de gândire) cu ară­
tarea direcţiei în care se îndreap­
tă constatarea lor şi cu invitaţia 
către părţi de a încerca o înţele­
gere, care poate interveni în a- 
fara arbitrajului ca o tranzacţie 
între acestea sau ca un acord al 
lor consfinţit prin sentinţa ar­
bitrilor. Regulamentul Curţii de 
Arbitraj al Camerei Internaţio­
nale de Comerţ din Paris pre­
vede aceasă ultimă ipoteză sub 
denumirea de „sentence d’ac- 
cord parties“. în ipoteza când u- 
nul dintre arbitri este împiedicat 
să semneze sentinţa, această îm­
prejurare se consemnează, de 
regulă, în cuprinsul sentinţei. 
Regulamentul de organizare şi

funcţionare a Curţii de Arbitraj 
comercial de pe lângă Camera 
de Comerţ şi Industrie a Rom â­
niei, completat cu dispoziţiile 
codului de procedură civilă, per­
mite, într-o atare ipoteză, pre­
şedintelui Curţii de Arbitraj să 
semneze în locul arbitrului îm­
piedicat. Părţile au libertatea de 
a stabili prin convenţia de ar­
bitraj şi un alt mod de semnare 
a sentinţei, ca de exemplu sem­
narea ei numai de către un su- 
praarbitru. în cuprinsul s.a. tre­
buie să fie inserate toate men­
ţiunile necesare pentru indivi­
dualizarea acesteia şi să permită 
deci executarea ei când va fi ca­
zul. Asemenea menţiuni sunt: 
indicarea instanţei sau tribuna­
lului arbitrai care a statuat, nu­
mărul dosarului, numărul sen­
tinţei, locul şi data pronunţării 
sentinţei; precizarea num elui 
arbitrilor, inclusiv al celui de-al 
treilea arbitru (adică al supra- 
arbitrului), sau, atunci când este 
cazul, a numelui celor prin care 
ele sunt reprezentate (consilieri 
juridici, împuterniciţi etc.), pre­
cum şi a numelui celorlalte per­
so an e  ca re  au p a r tic ip a t la 
dezbaterea litigiului; arătarea 
obiectului litigiului, a preten­
ţiilor părţii, a elementelor de 
fapt ale pricinii, a susţinerii 
părţilor (in extenso ori pe scurt), 
a probelor administrate precum
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şi a modului cum sunt apreciate 
acestea de către tribunalul arbi­
trai; învederarea motivelor de 
fapt şi de drept pc care se fun­
dează d ispozitivu l sen tin ţe i 
(adică soluţia litigiului); dispo­
zitivul sentinţei, care trebuie să 
cuprindă: arătarea soluţiei date 
precum şi a cheltuielilor de ar­
bitrare ce au fost acordate; sem­
năturile arbitrilor şi eventual a 
asistentului arbitrai ori a secre­
tarului, când există o dispoziţiei 
expresă în acest sens (cum este 
cazul, bunăoară, a regulamen­
tului Curţii de Arbitraj Bucu­
re ş ti) .  M otivarea  sen tin ţe i 
arbitrale reprezintă o garanţie 
de obiectivitate şi seriozitate, de 
natură să contribuie la prestigiul 
instituţiei arbitrale. Cu toate a- 
cestea, în unele sisteme de drept, 
cum este de exemplu cel englez, 
nu se prevede obligativitatea 
motivării s.a. în majoritatea sis­
temelor de drept însă obligati­
vitatea motivării s.a. este impu­
să prin norme imperative, iar 
lipsa motivării este contrară or­
dinii publice a ţărilor respective 
(cum este cazul, de pildă, în sis­
temul de drept al României). 
Convenţia europeană asupra ar­
bitrajului comercial internaţio­
nal de la Geneva (din 21 aprilie 
1961), dispune în legătură cu 
motivarea sentinţei că: „părţile 
sunt prezumate că au înţeles ca

sentinţa arbitrală să fie motiva­
tă, în afară de cazul când părţile 
au declarat expres că sentinţa nu 
trebuie motivată, sau în cazul în 
care ele s-au supus unei proce­
duri arbitrale, în cadrul căreia 
nu se obişnuieşte să se motiveze 
sentinţele şi părţile sau una din­
tre ele nu cere în mod expres, 
înainte de sfârşitul dezbaterilor, 
sau dacă nu au fost dezbateri, 
înainte de redactarea sentinţei, 
ca aceasta să fie motivatău. A- 
ceastă prevedere legală pune ac­
cent p rep o n d eren t pe a u to ­
nom ia de vo in ţă  a p ă rţilo r, 
rezervându-i un rol hotărâtor în 
problema dacă s.a. trebuie mo­
tivată sau nu; singura limită care 
nu poate fi depăşită este cea re­
prezentată de drepturile apără­
rii, trecerea peste această limită 
provocând intervenţia excepţiei 
de ordine publică. Când unul din 
membrii completului de arbitri 
face opinie separată, el trebuie 
să şi-o motiveze, motivarea a - 
cesteia fiind obligatorie în sis­
temele de drept care prevăd o- 
bligativitatea motivării s.a. Lip­
sa de motivare a sentinţei arbi­
trale nu constituie motiv pentru 
o calc de atac nici chiar în sis­
temele de drept care prevăd o- 
bligativitatea motivării acesteia. 
Dubla natură a arbitrajului co­
mercial internaţional (contrac­
tuală şi jurisdicţională) imprimă
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şi s.a, o dublă natură: pe de o 
parte aceasta are caracter con­
tractual, iar pe de altă parte are 
caracter jurisdicţional. S.a. este 
o consecinţă directă a compro­
misului încheiat de către părţi, 
prin efectul căruia acestea au în­
credinţat organului arbitrai mi­
siunea de a le soluţiona litigiul; 
fiind legată indelebil de compro­
misul încheiat de părţi, nu poate 
exista în afara acestei legături cu 
compromisul, cu care formează 
corp comun. Numai com pro­
misul dă existenţă şi substanţă 
s.a.; existând prin compromis, 
sentinţa are aceeaşi natură ju ­
ridică întocmai ca acesta, adică o 
natură contractuală, căci com­
promisul în esenţa sa este un 
contract, o specie de mandat dat 
de părţi arbitrilor. Prin sentinţa 
pronunţată , arbitrii, în final, 
execută mandatul primit, sau 
altfel spus, sentinţa este dată de 
către  p ărţi p rin  in term ediu l 
arbitrului (mai ales în cazul arbi­
trajului în echitate). Totodată, 
forţa juridică cu care se impune 
sentinţa faţă de părţi este super­
ioară forţei juridice cu care se 
im pune un contract. Această 
forţă  su p erio a ră  fo rţe i con­
tractului este dată sentinţei prin 
efectul legii, ceea ce conferă sen­
tinţei un caracter jurisdicţional. 
S.a. este executorie în mod di­
rect, iar această împrejurare nu

poate fi explicată prin caracterul 
ei contractual, ci numai prin 
caracterul său jurisdicţional. 
Natura contractuală a s.a. expli­
că inadmisibilitatea reviziei în 
fond a acesteia, în vreme ce na­
tura ei jurisdicţională explică 
puterea sa executorie.

SENTINŢĂ PR IN  ACORDUL 
PĂRŢILOR, sentinţa arbitrală 
întemeiată pe acordul părţilor, 
şi care se bucură de toate pre­
rogativele unei sentinţe judecă­
to re ş ti ,  inclusiv  de fo rţă  
executorie.

SERII (în operaţiunile de bursă), 
denumire dată totalităţii opţiu­
nilor dintr-o anumiţă clasă, a - 
vând acelaşi preţ de exercitare şi 
aceeaşi dată de expirare.

SERVICII FACTOR, denumire da­
tă serviciilor factorilor de pro­
ducţie. Fac parte din această 
categorie: veniturile din inves­
tiţiile directe, ca şi cele din in­
vestiţiile de portofoliu, inclusiv 
dobânzile percepute asupra îm­
prumuturilor, taxele şi spezele 
bancare. Aceste venituri consti­
tuie rem unerarea serviciului 
furnizat de capitalul care a mi­
grat dintr-o ţară în alta pentru a 
fi valorificat ca factor de pro­
ducţie. V. şi serviciu al datoriei 
externe.
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SERVICII NON-FACTOR, v. co­
merţ invizibil.

SERVICIU AL DATORIEI EX­
TERNE, denumire generică da­
tă plăţilor efectuate periodic în 
contul datoriei externe atât pen­
tru achitarea ratelor scadente, 
cât şi pentru achitarea dobân­
zilor a feren te  îm prum utului 
respectiv. Gradul de îndatorare 
se exprimă printr-un indicator 
sintetic numit rata datoriei ex­
terne, care este raportul între 
plăţile făcute în contul s. d.e. şi 
încasările totale de devize reali­
zate în aceeaşi perioadă din ex­
p o r tu r i le  de m ărfu ri şi de 
servicii. V. şi servicii factor.

SERVICIUL DATORIEI, sintagmă 
ce desemnează suma ce trebuie 
plătită de împrumutat cu titlu de 
dobândă cuvenită împrumutăto- 
rului pentru întregul împrumut, 
până la achitarea integrală a a - 
cestuia.

SHIPMASTER, agent de necesita­
te, împuternicit să facă tot ceea 
ce este necesar pentru realizarea 
afacerii în care s-a angajat pen­
tru principal. Această expresie 
preluată din limba engleză sem­
nifică, în traducere liberă, căpi­
tan de vas.

SHORT (în operaţii de bursă), ter­
men ce desemnează poziţia unui

operator de bursă care este de­
bitor pe titlurile la care se referă 
p o z iţia . A stfe l ia v ân zările  
scurte operatorul datorează tit­
lurile către broker, iar la tran­
zacţiile la termen/futures opera­
torul este vânzător al titlurilor.

SINDICALIZARE FINANCIARĂ,
expresie ce desem nează gru­
parea temporară de bănci con­
stituită în scopul acordării unui 
credit de valoare ridicată. V. şi 
consorţiu bancar internaţional.

SINDICAT DE BĂNCI (SAU DE 
BANCĂ), v. consorţiu bancar 
internaţional.

SINDICAT DE EMISIUNE, v. con­
sorţiu de emisiune.

SISTEM COMERCIAL INTER­
NAŢIONAL, ansamblu de struc­
turi internaţionale, de principii şi 
de reguli care, în totalitatea lor, 
formează cadrul de desfăşurare a 
raporturilor de comerţ interna­
ţional. Actualul s.c.i. s-a conturat 
şi dezvoltat în perioada postbe­
lică având ca premisă con­
cepţia potrivit căreia relaţiile 
com erciale in ternaţionale tre ­
buie să se stabilească şi să se 
consume într-un cadru institu­
ţional multilateral fondat pe 
drepturi şi obligaţii, dobândite 
şi exercitate în armonie cu regu­
lile convenite de ţările pârtiei-
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pante. Principalele structuri ale 
s.c.i. în prezent sunt: Organi­
zaţia Mondială a Comerţului şi 
C onferin ţa N aţiun ilo r U nite 
pentru  Com erţ şi Dezvoltare 
(U.N.C.T.A.D.). Principiile ge­
nerale ale s.c.i. sunt în m are 
parte  iden tice cu acelea ale 
dreptului in ternaţional, între 
care respectarea independenţei 
şi suveranităţii statelor, neames­
tecul în afacerile interne, ega­
litatea în drepturi şi avantajul 
reciproc. Alături de acestea se 
înscriu şi un set de principii pro­
p rii s.c.i., precum : libertatea 
comerţului, libertatea conven­
ţiilo r, ned iscrim inarea, con­
sensul în adoptarea deciziilor, 
consultarea între ţările parte­
nere etc. Principiile nediscrimi- 
nării şi libertăţii comerţului au 
fost restrânse în aplicarea lor 
prin instituirea unor excepţii, în­
tre care constituirea şi funcţio­
narea unor uniuni vamale şi 
zone de liber schimb (menite să 
favorizeze desfăşurarea comer­
ţului la nivel regional şi subre- 
g io n al); ad m ite re a  cu titlu  
te m p o ra r  a u tiliz ă r ii  u n o r 
restricţii la import, altele decât 
taxele vamale (ca măsuri de re­
zolvare a unor situaţii critice ale 
balanţelor de plăţi); acordarea 
de preferinţe tarifare şi de altă 
natură şi de alte facilităţi comer­
ciale în favoarea ţă rilo r mai

puţin dezvoltate din punct de ve­
dere economic. S.c.i. a facilitat 
obţinerea unor rezultate pozi­
tive în ce priveşte liberalizarea 
schimburilor interstatale şi o r­
donarea derulării lor, precum: 
reducerea semnificativă a barie­
relor tarifare şi atenuarea sen­
sibilă a barierelor netarifare  
impuse la import; practicarea u- 
nui tratam ent comercial dife­
re n ţia t  m ai favorab il cu 
finalitatea stimulării comerţului 
şi a dezvoltării ţărilor mai puţin 
dezvoltate economic. Recesiu­
nea economică la scară plane­
ta ră  a d e te rm in a t e ro d a re a  
sistematică a caracterului multi­
lateral al s.c.i., conducând la 
apariţia unor tendinţe de plas­
are a unor aspecte ale relaţiilor 
economice internaţionale în ex­
teriorul structurilor instituţio- 
nalizate abilitate şi de formare a 
unor cluburi restrânse şi închise 
care să încerce soluţii parţiale în 
afara structurilor instituţiona- 
lizate abilitate.

SISTEM DE PLĂŢI (prin card), an­
samblu de acte şi fapte realizate 
de un grup de persoane şi in­
stituţii care a adoptat instru­
m en te  de p la tă  şi re sp ec tă  
proceduri de natură să facă posi­
bilă circulaţia rapidă a banilor în 
spaţiu şi timp în vederea plă­
ţilor, conform prevederilor legii,



St— SI 183

obligaţiilor reciproce, sau regle­
mentărilor aplicabile după caz. 
V. şi obligaţii reciproce.

SISTEM DE PREŢURI INDICA­
TIVE, denumire generică dată 
pârghiei economice principale a 
mecanismului de funcţionare a 
politicii agricole a Uniunii Eu­
ropene. La începutul campaniei 
de comercializare a produselor 
agricole sunt stabilite preţuri in­
dicative sau de bază pentru pro­
dusele de acest gen. Astfel de 
preţuri sunt exprimate în E.C.U. 
şi au caracter rem uneratoriu  
pentru toţi producătorii agricoli 
din cadrul uniunii, indiferent de 
condiţiile de producţie a aces­
tora. Calcularea lor (adică a pre­
ţu rilo r respective) se face la 
nivelul principalelor zone con­
sumatoare, relativ îndepărtate 
faţă de zonele producătoare.

SISTEM FEDERAL DE REZERVE 
(F.R.S. — Federal Reserve Sys­
tem), organism bancar al S.U.A. 
având a u to r i ta te  m o n e ta ră  
echivalentă cu aceea pe care o 
are banca centrală din orice altă 
ţară. A luat fiinţă în anul 1913 şi 
este alcătuit din 12 bănci fede­
rale de rezervă ce corespund la 
12 districte teritoriale pe care le 
deserveşte în sectorul circulaţiei 
şi creditului. Fiecare din aceste 
bănci este o „bancă a băncilora

din regiune, organizată în forma 
juridică a unei societăţi pe ac­
ţiuni de tip special, având un 
capital de minimum 4 mii. dolari 
S.U.A. subscris în întregime de 
băncile comerciale din regiune. 
Băncile componente ale F.R.S. 
efectuează, aproape în exclusi­
vitate între ele, operaţiuni de 
cen tra liz a re  a a c tiv e lo r de 
rezervă ale acestora, acordare de 
credite şi emisiune de bancnote. 
C onducerea F.R.S. es te  as i­
g u ra tă  de C o n siliu l guver­
natorilor, format din 7 membri 
numiţi de preşedintele S.U.A. 
pe o perioadă de 14 ani la care se 
adaugă 5 guvernatori din băncile 
de rezerve, dintre care banca din 
New Y ork este rep rezen ta tă  
permanent. Dintre atribuţiile şi 
co m p e te n ţe le  C o n siliu lu i 
guvernatorilor, următoarele par 
a fi mai relevante: elaborarea 
politicii m onetare; stabilirea 
p ârg h iilo r de rea liza re  a ei 
(anum e: o p e ra ţiile  pe p ia ţa  
liberă, nivelul taxei scontului 
percepută de băncile federale de 
rezervă, fixarea mărimii rezer­
velor bancare obligatorii); su­
p rav eg h erea  şi în d ru m area  
masei m onetare; îndeplinirea 
anumitor operaţii, precum: vân­
zarea şi cumpărarea a unor ti­
tluri de credit ale trezoreriei 
S.U.A.; supravegherea activi­
tăţii băncilor federale de rezervă
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şi emiterea de directive şi de dis­
poziţii obligatorii pentru aces­
tea.

S ISTEM  INTERBA NCA R DE 
TRANSFER DE FONDURI, de­
numire generică dată (în cazul 
plăţilor cu card) sistemului de 
plăţi care, pe baza unui contract 
sau a unei legi ori prin efectul 
acesteia, face fondurile să circule 
în spaţiu şi timp, între cel puţin 
tre i participanţi la decontare, 
semnatari ai unor obligaţii reci­
proce de a respecta reguli comu­
ne şi proceduri standardizate 
pentru a transmite şi a deconta 
obligaţiile băneşti care intervin 
între ei, fie în numele şi pe con­
tul lor, fie la cererea clienţilor 
lor care le ordonă sau îi man­
datează să facă o plată. S.i. t. f. 
asigură finalitatea decontărilor 
atât prin decontarea pe brut cât şi 
prin decontarea pe net. V. şi 
decontare pe brut; decontare pe 
net; fonduri; obligaţii reciproce; 
p a r tic ip a n ţi  ia  d eco n ta re ; 
sistem de plăţi.

SYSTEM MONETAR EUROPEAN 
(S.M.E. — SYSTEME MONE- 
TAIRE EUROPEEN), d en u ­
mire generică dată setului de 
reglementări ale plăţilor şi ale 
altor relaţii financiar-monetare, 
convenite între ţările membre 
ale Uniunii Europene. A luat

fiinţă în anul 1979, fiind con­
struit pe structura vechiului sis­
tem vest-european de flotare 
concertată. în prezent cuprinde 
monedele naţionale din urm ă­
to are le  s ta te : Belgia, D ane­
marca, Franţa, Irlanda, Italia, 
Luxemburg, Olanda, Germania 
şi Spania. S.M.E. urmăreşte ca 
finalitate crearea unei zone de 
stabilitate monetară menită să 
protejeze economiile naţionale 
ale ţărilor membre faţă de insta­
bilitatea monetar-financiară in­
ternaţională şi în special faţă de 
fluctuaţiile valorice ale dola­
rului S.U.A. Totodată, la crea­
rea S.M.E. a fost avută în vedere 
şi intensificarea procesului de 
integrare monetară a ţărilor co­
munitare. U nitatea de cont a 
S.M.E. este E.C.U. (European 
Currency Unit), care este cal­
culată pe baza coşului valutar 
instituţionalizat şi reprezintă 
precursorul monedei efective 
unice a Uniunii Europene. Me­
can ism ul de fu n c ţio n a re  a 
S.M.E., comportă printre altele, 
următoarele aspecte mai sem­
nificative: fiecare monedă par­
ticipantă la sistem are un curs 
central exprimat în E.C.U.; pe 
baza acestui curs sunt exprimate 
cursurile bilaterale care pot e- 
volua în limitele prestabilite de 
la nivelul central; m enţinerea 
cursurilor de schimb ale mone-
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delor naţionale în limitele de 
variaţie stabilită este asigurată 
prin intervenţii pe piaţa valutară 
ale ţărilor membre în acest scop. 
Strâns legat de S.M.E. a fost 
creat în 1973 Fondul European 
de C o o p e ra re  M o n eta ră  
(F.E.C.O.M.). Această structură 
monetar financiară promovează 
armonizarea politicilor mone­
tare ale ţărilor membre ale Uni­
unii Europene. Băncile centrale 
care participă la S.M.E. depun la 
F.E.C.O.M. 20% din deţinerile 
lor în aur şi 20% în dolari. Ele 
prim esc echivalentul acestei 
partic ipări în E.C.U. Prom o­
varea obiectivelor stabilite este 
facilitată de F.E.C.O.M. prin 
creditare.

SISTEM MONETAR INTERNA­
ŢIONAL, sintagmă ce desem­
nează s tructu rile , regulile şi 
principiile ce în totalitatea lor 
definesc cadrul juridico-finan- 
ciar şi valu tar in ternaţional. 
Funcţionarea sa presupune ex­
istenţa unui etalon pentru com- 
ensurarea valorii monetare care 
să fie recunoscut şi acceptat de 
către participanţii la relaţiile fi- 
nanciar-monetare internaţiona­
le. P ână la p rim ul război 
mondial această calitate a fost 
atribuită metalelor preţioase şi 
mai cu seamă aurului. Ulterior 
însă, ca urmare a desprinderii

treptate a sistemelor băneşti na­
ţionale de aur, a apărut şi s-a 
resimţit tot mai mult în relaţiile 
in ternaţionale necesitatea ca 
plăţile şi mecanismele de sta­
bilire a valorii să primească o 
organizare adecvată. In perioa­
da interbelică s-au făcut unele 
încercări de organizare a s.m.i. 
menite să înlocuiască etalonul 
aur. Aceste demersuri au condus 
la formarea de zone valutare, la 
escaladarea p rac tic ilo r pro- 
tecţioniste şi discriminatorii, la 
tendinţa de izolare economică şi 
monetară a ţărilor, la fenomene 
care au culminat cu marea criză 
economică din anii 1929-1933. 
După cel de-al doilea război 
m ondial au fost co n v en ite  
acordurile de la Bretton Woods 
S.U.A. (1944) pe care a fost 
fundat s.m.i.. Aceste acorduri 
consacră un ansamblu de reguli 
cu vocaţie universală privind or­
ganizarea şi funcţionarea rela­
ţiilor financiar-monetare inter­
naţionale. Respectivele reguli se 
referă la: stabilitatea relativă a 
raporturilor valorice dintre mo­
nedele naţionale; furnizarea li­
chidităţii internaţionale nece­
sare finan ţă rii sch im b u rilo r 
d in tre  ţări; as igu ra rea  unor 
mecanisme adecvate de echili­
brare a balanţelor de plăţi. Prin 
efectul acordurilor de la Bretton 
Woods a fost consacrat etalonul
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aur-devize şi ca urmare aurul şi 
dolarul S.U.A. s-au situat în cen­
tru l s is tem u lu i. D in cauza 
dezechilibrului balanţei de plăţi 
a S.U.A. (devenit cronic) s.m.i. 
stabilit la Bretton Woods s-a e- 
rodat treptat, suferind crize re­
petate în anii ’60. începând cu 
anul 1971 a fost suspendată con­
vertibilitatea în aur a dolarului 
S.U.A. Au fost convenite acor­
durile de la Kingston prin care 
s-au operat modificări în statu­
tul F.M.I. Dintre aceste modifi­
cări cele mai semnificative sunt: 
a) în ce priveşte sistemul cursu­
rilor de schimb, a fost lăsată la 
latitudinea ţărilor membre ale­
gerea sistemului de schimb pe 
care îl apreciază ca fiind cel mai 
adecvat, alegerea urmând a se 
face cu respectarea regulilor 
F.M.I.; g) s-a renunţat la rolul de 
etalon al aurului şi la preţul ofi­
cial al aurului; c) adoptarea
D.S.T. ca principal etalon al 
s.m.i.. Reformele introduse prin 
acordurile de la Kingston nu au 
fost însă suficiente pentru a a- 
decva s.m.i. la evoluţiile în curs 
în economia mondială.

SISTEMUL ECONOM IC LATI- 
NO-AMERICAN (S.E.L.A.), o r­
ganism economic internaţional 
cu caracter regional creat în anul 
1975 având ca obiectiv principal 
promovarea dezvoltării econo­

mice a ţărilor latino-americane 
şi constituirea unor mecanisme 

x de cooperare economică la nivel 
continental. A fost conceput ca 
organism de cooperare a ţărilor 
din America de Sud şi din zona 
Caraibelor; cuprinde 26 de state 
latino-americane. în structura 
organizatorică a S.E.L.A. func­
ţionează urm ătoarele organe: 
Consiliul latino-american; Se­
cretariatul permanent precum şi 
comitete de acţiune, constituite 
pe sec to a re  de ac tiv ita te . 
S.E.L.A. desfăşoară activităţi 
vizând multiple aspecte, şi anu­
me, cooperarea regională; coor­
donare şi consultări între ţările 
membre; legăturile cu progra­
mele de integrare regionale şi 
organizaţiile internaţionale. A- 
re sediul la Caracas.

SITUAŢIE FINANCIARĂ. 1. (lato 
sensu) Stare a posibilităţilor fi­
nanciare a unei persoane (fizice 
şi/sau juridice) rezultate din ac­
tivitatea economică a acelei per­
soane (inclusiv din evaluarea 
patrimoniului), posibilităţi core­
late cu obligaţiile financiare exi­
gibile la un moment dat sau într-o 
perioadă de timp dată, precum şi 
volumul de credite posibil de 
c o n tra c ta t,  sau vo lum ul de 
fonduri financiare posibil de pri­
mit sub forma subvenţiilor sau 
donaţiilor de către o întreprin­
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dere în perioada care este vizată 
de o b lig a ţiile  financiare ale 
acelei întreprinderi. 2. (stricto 
sensu) Termen ce exprimă starea 
po sib ilită ţilo r financiare ale 
unei p e rso an e  (fizice sau 
jurid ice) decurgând din acti­
vitatea economică, inclusiv din 
evaluarea patrimoniului, posi­
bilităţi ce se corelează cu obli­
gaţiile financiare exigibile la un 
moment dat sau într-o gerioadă 
de timp determinată. în cazul 
unei în treprinderi economice 
s.f. a acelei întreprinderi poate fi 
gradată ţinându-se seama de 
perioada de timp în care activul 
unităţii în cauză (alcătuit din 
fonduri fixe şi m ijloace cir­
culante) poate fi transformat în 
lic h id ită ţi  su scep tib ile  de 
utilizare pentru achitarea obli­
gaţiilor financiare. în  această 
accep ţiu n e , s.f. d o b ân d eşte  
sem nificaţia de capacitate de 
plată, de lichiditate şi de solva­
bilitate. în raporturile de comerţ 
in te rn a ţio n a l p rez in tă  im ­
portanţă deosebită pentru ori­
care dintre parteneri cunoaş­
terea exactă a s.f. a celuilalt 
partener, o astfel de cunoaştere 
fiind o fază absolut necesară, an­
terioară perfectării contractului 
comercial. S.f. p o a te  fi con ­
siderată şi la nivel statal. în acest 
caz analiza s.f. se face asupra dis- 
p o n ib ili tă ţ i lo r  v a lu ta re  ale 
statului respectiv, precum şi asu­

pra lichidităţii valutare in ter­
naţionale a acelui stat. Am ­
ploarea acestora se analizează 
luând în considerare obligaţiile 
valutare şi creanţele de încasat 
d in s tră in ă ta te  a le  s ta tu lu i 
respectiv. Analiza şi definirea 
s.f. la nivelul econom iei na­
ţionale  com portă  re feriri la 
structura pe valute a rezervelor 
monetare internaţionale, la con­
vertibilitatea şi la stabilitatea 
monedei naţionale, la echilibrul 
bugetar, la nivelul şi evoluţia 
preţurilor, la nivelul şi evoluţia 
dobânzii etc. Prezintă o mare 
importanţă pentru analiza s.f. a 
economiei naţionale a unei ţări 
balanţa de plăţi externe a acelei 
ţări, balanţa creanţelor şi a an­
gajamentelor externe, bugetul 
de stat, precum şi orice alte pla­
nuri financiare sau monetare.

SLUMPFLAŢIE, termen utilizat în 
doctrina economică pentru a de­
semna corelaţia specifică între 
două procese macroeconomice 
semnificative cum ar fi o criză 
economică sau un declin eco­
nomic, pe de o parte, şi inflaţie 
rapidă, sau chiar galopantă, pe de 
altă parte. Aşa bunăoară econo­
mia engleză a înregistrat în 1980 
o stare de s. caracterizată prin 
scăderea cu 3,1% a venitului na­
ţional în paralel cu o inflaţie 
galopantă de 15,3%.
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SOCIETATE COMERCIALĂ, per 
soana juridică ce ia fiinţă pe baza 
unui contract de societate prin 
care două sau mai multe perso­
ane (fizice sau juridice, ori de 
na tu ră  d iferită) convin să-şi 
aducă aportul (în bani sau în na­
tură) pentru a constitui un capi­
tal social menit să servească la 
înfăptuirea unor activităţi adu­
cătoare de câştig în scopul de a 
împărţi între ele beneficiile ast­
fel realizate. S.e. au origini stră­
vechi: ele îşi trag geneza din 
îndepărtata antichitate, primele 
norme juridice care au regle­
mentat — ce-i drept într-o for­
mă rudimentară, dar adecvată 
modului de producţie sclavagist 
— instituţia juridică a societă­
ţilor, fiind edictate încă în urmă 
cu aproape patru milenii. Astfel, 
Codul Hammurabi conturează 
această instituţie prin 7 din cele 
34 de articole ale sale rezervate 
contractelor. în dreptul roman 
erau cunoscute mai multe tipuri 
de societăţi, cel mai vechi dintre 
ele fiind consortium; mai apro­
piate de sensul modern al con­
ceptului de societate, însă, erau: 
societas omnium bonorum (so­
cietate a tuturor bunurilor), so­
cietas quaestus lucri compendi 
(societate de câştiguri viitoare), 
societas unius rei (societate 
având capitalul compus dintr-un 
singur bu n ), societas argen-

tariorum (societatea zarafilor) 
etc. Dreptul feudal din unele 
state — ajuns la anumite stadii 
ale evoluţiei sale— a recunoscut 
so c ie tă ţii  com erc ia le  p e r ­
so n alita te  juridică; îm preju ­
rarea  apare  ca o consecinţă 
firească a dezvoltării şi extin­
derii leg ă tu rilo r com erciale  
dintre oraşele-cetăţi. S.e. — per­
soane ju rid ice  s-au înm ulţit 
rapid ca număr şi, totodată, s-au 
diversificat ca formă în statele 
capitaliste dobândind o pondere 
din ce în ce mai mare în viaţa 
economică a acestor state. Pe 
plan juridic ele reprezintă insti­
tuţia fundamentală a dreptului 
comercial occidental. Totodată 
acestea joacă un rol important 
în desfăşurarea comerţului in­
ternaţional actual. Legea româ­
nă reglementează următoarele 
tipuri de societăţi comerciale: 
societatea în nume colectiv; so­
cietatea în comandită simplă; 
societatea în comandită pe ac­
ţiuni; societatea pe acţiuni şi so­
cietatea cu răspundere limitată. 
S.e. sunt susceptibile de diverse 
clasificări pe baza unor criterii 
diferite: a) Astfel, potrivit cri­
teriului importanţei ce are la 
constituirea lor elementul intu- 
itu personae, ele se grupează în 
două clase, şi anume: 1) s. de 
persoane; în această clasă se in­
clud: societatea în nume colec-
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tiv, so c ie ta tea  în com andită 
simplă; 2) s. de capitaluri, din 
clasa cărora fac parte: societatea 
pe acţiuni, societatea în coman­
dită pe acţiuni şi, într-un anumit 
sens, societatea cu răspundere 
limitată (aceasta din urmă re­
unind elemente specifice ale s. 
de capitaluri, dar şi elemente 
specifice ale s. de persoane), b) 
După criteriul răspunderii aso­
ciaţilor, s.c. se grupează în: 1) s. 
cu răspundere nelimitată în cla­
sa cărora se includ s. de perso­
ane; 2) s. cu răspundere limitată, 
clasă din care fac parte s. de capi­
taluri, precum şi societatea cu 
răspundere limitată.

SOCIETATE COMERCIALĂ DE 
CAPITALURI, tip de societate 
comercială care se distinge prin 
aceea că la constituirea ei pri­
mează ideea de capital, iar aso­
ciaţii au răspundere lim itată 
(fiecare dintre ei la capitalul 
subscris) pentru  datoriile so­
ciale. Fac parte din această gru­
pă: societatea pe acţiuni, care 
este prototipul, şi societatea în 
comandită pe acţiuni, aceasta 
din urmă având însă în structura 
ei şi unele elemente (legate de 
participarea comanditaţilor) ce 
o apropie de societatea de per­
soane, dar care sunt totuşi mai 
puţin relevante decât elemen­
te le  de n a tu ră  patrim on ială

(precum: capitalul subscris de 
comanditari şi alte aspecte sem­
nificative privind funcţionarea 
ei) graţie cărora devine sensibil 
mai ataşată faţă de societatea 
prototip. Tot astfel, unele con­
exiuni există şi între societatea 
cu răspundere limitată (prin na­
tura ei formă juridică interm e­
diară) şi societatea pe acţiuni 
generate de prezenţa în struc­
tura celei dintâi a elementului 
răspundere limitată pe care îl 
regăsim ca o notă de specifici­
tate şi în structura celei de-a 
doua. Dar, datorită ponderii pe 
care o au elementele specifice 
societăţii de persoane în struc­
tura societăţii cu răspundere 
limitată, afinitatea ei faţă de so­
cietatea pe acţiuni rămâne mai 
puţin semnificativă sub aspectul 
plasării societăţii respective în 
grupa s.c. c.. S o c ie tă ţile  de 
capitaluri prezintă următoarele 
note de specificitate: a) la con­
stituirea lor predominând ele­
m entul capital, ca regulă ele 
sunt formate dintr-un număr 
mai mare de asociaţi; b) fiecare 
din asociaţi (denumit generic 
acţionar) răspunde pentru da­
toriile sociale numai în limita 
capitalului subscris; c) consti­
tu irea  s.c. c. p re su p u n e  re ­
d ac ta rea  unu i co n tra c t de 
societate şi în mod obligatoriu şi 
a unui statut care completează şi
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detaliază clauzele contractuale;
d) dizolvarea s.c. c. se produce 
num ai în  p rezen ţa  cauzelor 
generale de dizolvare (care sunt: 
expirarea termenului pentru ca­
re societatea a fost constituită, 
realizarea obiectului de activit­
ate al societăţii, imposibilitatea 
realizării acestui obiect, redu­
cerea capitalului social sub li­
mita inferioară admisă de lege, 
reorganizarea şi lichidarea ju ­
diciară a societăţii, voinţa aso­
c ia ţilo r); dată  fiind  absenţa 
elementului intuitu personae din 
structura acestor societăţi, în 
privinţa lor nu operează clau­
zele sp ec ia le  de d izo lvare  
(moartea, interdicţia, falimen­
tul, retragerea şi excluderea u- 
nuiasociat);e) s.c. c .em itşipun  
în circulaţie titluri de valoare 
(acţiuni şi obligaţiuni). V. şi 
societate comercială; societate 
comercială de persoane.

SOCIETATE COMERCIALA DE 
FAPT, formă societară im per­
fectă care se distinge prin aceea 
că este înfiinţată fără a fi res­
pectate cerinţele imperative ale 
legii. L egea ro m ân ă  (nr. 
31/1990) prevede că societatea 
comercială nu se consideră legal 
constituită mai înainte de înde­
plinirea formalităţilor (art. 26 
alin. 1). Legea se preocupă, în 
principal, să impulsioneze, prin

instituirea unor sancţiuni a- 
decvate, normalizarea formelor 
societare imperfecte. Se urmă­
reşte remedierea deficienţelor 
procedurii de constituire, fiind 
exclusă sancţiunea nulităţii. Es­
te inadecvată şi sancţiunea de­
căderii, deoarece textele legale 
admit regularizarea, chiar şi tar­
div, a statutului entităţii colec­
tive. în  s is tem u l Legii nr. 
31/1990, sancţiunile constau în 
instituirea unui grad de precari­
tate a relaţiilor intrasocietare 
susceptibil să afecteze însăşi 
existenţa formaţiunii asociative 
neregulat constituită. Totodată, 
în raporturile cu terţii se pre­
vede o agravare a răspunderii 
personale a asociaţilor implicaţi 
în operaţiunile pe care le-au în­
cheiat înainte de normalizare. în 
raporturile interne statutul s.c. 
f. se caracterizează prin insta­
bilitate, care este mai accentuată 
la societăţile de persoane decât 
la societăţile de capitaluri şi la 
soc ie ta tea  cu răspundere  li­
mitată. Astfel, în cazul societă­
ţilo r  în num e colectiv  şi în 
comandită simplă se recunoaşte 
dreptul fiecărui asociat de a ce­
re, pe cale judiciară, dizolvarea 
anticipată şi lichidarea imediată 
a societăţii imperfecte, cât timp 
nu s-a realizat normalizarea sta­
tutului acesteia. O atare acţiune 
are o natură patrimonială şi dis­
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creţionară. Dispoziţiile legale ce 
instituie sancţiunea menţionată 
fiind imperative, nici un asociat 
nu poate renunţa la dreptul de a 
cere şi obţine dizolvarea anti­
cipată, şi nici nu poate tranzac- 
ţiona în această privinţă. Cât 
timp se prelungeşte existenţa în 
fapt a societăţii imperfecte, ac­
ţiunea de a cere dizolvarea ei 
anticipată nu este prescriptibilă. 
Dizolvarea anticipată poate fi 
cerută şi de către creditorii per­
sonali ai asociaţilor pe calea ac­
ţiunii oblice (art, 974 C. civ.). în 
cazul societăţilor pe acţiuni şi în 
comandită pe acţiuni, ca şi în 
cazul societăţii cu răspundere li­
m itată, gradul de precaritate 
este sensibil mai redus (art. 26 şi 
art. 34 L. 31/1990). Aici asociaţii 
pot cere numai să fie eliberaţi de 
obligaţiile ce decurg din sub­
scripţiile lor. Li se recunoaşte 
deci facultatea discreţionară de 
a se retrage din societate, cu du­
bla consecinţă a dispensării lor 
de a întregi vărsământul conve­
nit şi a restituirii către ei a apor­
tului intrat în capitalul social. 
Facultatea asociatului de a se 
retrage din societate nu poate fi 
valorificată decât după trecerea 
a trei luni de la expirarea duratei 
de timp fixate în vederea cererii 
de autorizare judecătorească a 
funcţionării societăţii, sau pen­
tru  înm atricularea la Oficiul

registrului comerţului. Dacă un 
asociat a cerut îndeplinirea for­
m alită ţilo r de înm atricu lare , 
nici un asociat nu mai poate pre­
tinde eliberarea de obligaţiile ce 
decurg din subscripţia făcută. 
Dar, dacă cererea de retragere 
din societate este formulată de 
mai mulţi asociaţi prin ieşirea 
cărora s-ar scade numărul aso­
c ia ţilo r răm aşi sub m inim ul 
prevăzut de lege ca necesar pen­
tru constituirea societăţii, dizol­
varea anticipată a acesteia va fi 
totuşi inevitabilă. Atunci când 
s.e. f. desfăşoară o activitate lu­
crativă, atât instituirea solidari­
tăţii pasive directe a asociaţilor, 
în raporturile cu terţii, cât şi 
inopozabilitatea deficienţelor 
statutului ei juridic sunt conse­
cinţe ce agravează răspunderea 
asociaţilor pentru operaţiunile 
efectuate de societate. Aceste 
sancţiuni sunt aplicabile în egală 
măsură oricărui tip de societate 
neregulat constituită. Legea dis­
pune în acest sens: „asociaţii şi 
toţi cei care, mai înainte de con­
stituirea legală a societăţii, au 
lucrat în numele ei, răspund di­
rect, nelimitat şi solidar pentru 
operaţiunile societăţii la care au 
luat parte“ (art. 7 alin. 3 L. 
31/1990). în cazul societăţilor de 
persoane se agravează astfel res­
p o n sa b ilita te a  a so c ia ţilo r , 
transformându-se solidaritatea
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lor pasivă cu caracter subsidiar 
într-o solidaritate pasivă direc­
tă. Asociaţii nu vor putea invoca 
beneficiul de discuţiune; ei vor 
răspunde cu bunurile lor ad infi- 
nitum în rang egal cu societatea 
căreia îi aparţin. în cazul so­
cietăţilor pe acţiuni, în coman­
dită pe acţiuni şi cu răspundere 
limitată consecinţele sunt mai 
grave: deşi asociaţii unor astfel 
de societăţi răspund ca regulă 
faţă de creditorii sociali numai 
în limita aportului de capital 
subscris (au deci o răspundere 
lim ita tă ) , la s.c. f. re sp o n ­
sabilitatea lor devine nelimitată 
şi so lid ară . T o to d a tă , lipsa 
formalităţilor de constituire (in­
suficienţa lor) nu va putea fi 
opusă de către asociaţi terţilor. 
Aşa fiind, terţii au vocaţia să 
considere s.c. f. ca subiect de 
drept valabil constituit, cu de­
plină capacitate subiectivală, ur­
mărind-o ca atare injustiţie spre 
a-şi valorifica drepturile con­
tractuale sau extracontractuale. 
Este un caz de consacrare legală 
(art. 7 L. 31/1990) a validităţii 
aparenţei în drept, ca modalitate 
de ocrotire a intereselor parte­
nerilor de afaceri.

SOCIETATE COMERCIALĂ DE 
PERSOANE, tip de societate co­
mercială care se distinge prin 
aceea că la constituirea ei pri­

mează elem entul intuitu  per­
soane, iar asociaţii răspund neli­
mitat pentru datoriile sociale. 
Fac parte din această grupă so­
cietatea în nume colectiv, care 
constituie prototipul, precum şi 
societatea în comandită simplă 
care, deşi prin particularităţile 
ce o caracterizează reprezintă o 
form ă jurid ică in term ediară, 
totuşi prin multiplele analogii 
pe care le are cu societatea pro­
totip este perfect încadrabilă în 
categoria s.c. p. într-un anumit 
sens, chiar societatea cu răs­
pundere limitată, care şi ea este 
o formă juridică intermediară, 
ar putea fi inclusă în grupa s.c. 
p. datorită elementului intuitu 
personae, care este decisiv la 
co n stitu irea  ei. D ar această 
s o c ie ta te  p re z in tă  p a r ti ­
cularităţi ce o apropie în egală 
m ăsu ră  de so c ie tă ţile  de 
capitaluri. S.c. p. se ca rac te­
rizează prin următoarele note 
de specificitate: a) sunt formate, 
în mod firesc, dintr-un număr 
relativ redus de asociaţi; b) aso­
ciaţii răspund nelimitat pentru 
datoriile sociale; răspunderea 
lor este însă complementară şi 
subsidiară, deoarece debitorii 
sociali sunt obligaţi să urm ă­
rească prioritar patrimoniul so­
cial şi numai în măsura în care 
acesta s-ar dovedi neîndestulă­
tor pentru satisfacerea crean-
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ţelor lor, ei vor putea urmări şi 
patrim oniile proprii ale aso­
ciaţilor; c) dizolvarea s.e. p. 
poate surveni atât pentru cau­
zele generale de dizolvare (va­
lab ile  p e n tru  o rice  tip  de 
societate comercială, cât şi pen­
tru cauze speciale de dizolvare 
(anume: moartea unui asociat, 
incapacitatea acestuia sancţio­
nată cu punerea lui sub interdic­
ţie, fa lim entu l unui asociat, 
excluderea sau retragerea din 
societate a unui asociat) care 
sunt valabile numai pentru s.e, 
p.; d) actul constitutiv al s.e. p. 
este con tractu l de societate, 
legea neprevăzând în cazul lor 
ca asociaţii să redacteze şi un 
statu t. V. şi societate corner- OK 
cială. V

SO C IETA TE COM ERCIALĂ 
PLURIPERSONALĂ, tip de so­
cietate comercială ce presupune 
ca o condiţie normală plurali­
tatea de asociaţi. Este tipul ge­
neral de societate comercială 
consacrat de legea română (nr. : 
31/1990). Numărul total de aso­
ciaţi, ca şi plafonul minim al 
acestora pot să varieze în funcţie 
de in te re se le  sub iecţilo r de 
d rep t în cauză, op ţiunea lor 
fiind, ca regulă, neîngrădită.
Deşi numărul maxim de asociaţi 
care convin să înfiinţeze o so­
cietate comercială este teoretic

nelim itat, practic însă acesta 
(adică numărul total al asocia­
ţilor) diferă în funcţie de forma 
societară convenită. Astfel, în 
cazul societăţilor de persoane 
(în nume colectiv şi în coman­
d ită  sim plă), ca şi în cazul 
societăţii cu răspundere limi­
tată , ca rac teriza te  p rin tr-u n  
accentuat element intuitu perso- 
nae este mai redus în raport cu 
socie tă ţile  de cap ita lu ri (pe 
acţiuni sau în com andită pe 
acţiuni). Unele diferenţe sub as­
pect numeric pot apare şi în 
funcţie de mărimea capitalului 
subscris, fiind de presupus că o 
societate comercială cu un capi­
tal social mare va fi formată 
dintr-un num ăr mai m are de 
asociaţi decât o societate comer­
cială având un capital social mai 
redus. Legea ro m ân ă  (nr. 
31/1990) instituie o excepţie de 
la principiul libertăţii de aso­
ciere s tab ilin d  că n u m ăru l 
maxim de asociaţi admis într-o 
societate cu răspundere limitată 
este de 50 persoane (art. 34 alin. 
1). Aceeaşi lege dispune totoda­
tă că o societate pe acţiuni sau în 
comandită pe acţiuni nu poate fi 
constituită cu un număr mai mic 
de 5 asociaţi (art. 8 alin. 3). în 
cazul celorlalte societăţi comer­
ciale, minimul de asociaţi este 2. 
Dispoziţiile legale menţin acest 
cvorum minimal de constituire
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şi ca o condiţie ulterioară de 
existenţă şi funcţionare a socie­
tăţii comerciale (art. 170, art. 
169 lit. f L. 31/1990). V. şi socie­
tate comercială; societate de 
persoane.

SOCIETATE COMERCIALA UNI­
PERSONALĂ, tip de societate 
comercială care se distinge prin 
aceea că este formată dintr-un 
singur societar. Sfera entităţilor 
de acest gen cuprinde, potrivit 
legislaţiei române (L. 31/1990 şi 
L. 15/1990) atât modalităţi so­
cietare cu caracter tranzitoriu 
menite să faciliteze privatizarea, 
cât şi modalităţi asociative via­
bile, de durată. Prin efectul re­
o rg an izării re a liza t cu titlu  
universal a fostelor întreprin­
deri de stat (art. 16, 17 şi 20 L. 
15/1990) statul a devenit unicul 
societar al societăţilor comer­
ciale pe acţiuni sau cu răspun­
d ere  lim ita tă  as tfe l c rea te , 
deţinând în integralitate capita­
lul social al acestora de la data 
restructurării sub formă de ac­
ţiuni sau de părţi sociale în func­
ţie de tipul de organizare care a 
fost adoptat. Statul fiind, după 
caz, acţionar unic, sau unicul de­
ţinător de părţi sociale, organele 
de conducere ale acestor socie­
tăţi prezintă anumite particula­
rităţi în ce priveşte funcţionarea 
lor. Astfel, atribuţiile adunării 
generale a acţionarilor sau deţi­

nătorilor de părţi sociale au fost 
exercitate de către un consiliu al 
îm puterniciţilor statului (art. 
212 -  L. 31/1990). Regimul uni­
personal al acestor societăţi co­
m erc ia le  co n s titu ie  d o ar o 
soluţie tranzitorie, temporară, 
legea precizând că statul urmea­
ză să transfere acţiunile şi res­
pectiv părţile sociale către terţe 
persoane, din sectorul public 
sau privat (art. 21 -  L. 15/1990). 
Pe măsura realizării acestei dise­
minări, societatea respectiva ,şi 
pierde caracterul., unipersonal 
convertindu-se într-o societate 
pluripersonală. Pe lângă această 
formă unipersonală cu caracter 
tranzitoriu, legea admite înfiin­
ţarea cu caracter de permanenţă 
de societăţi cu răspundere limi­
tată având un singur societar, 
persoană fizică sau juridică (art. 
210 şi 211 -  L. 31/1990). De spe­
cificul acestui tip de societate 
este faptul că actul ei constitutiv 
este statutul, manifestare unila­
terală de voinţă a societarului 
unic, un contract de societate 
neputând fi perfectat în con­
diţiile date. Sub aspectul con­
ţinutului său statutul trebuie să 
cuprindă toate clauzele nece­
sare pe care legea le stabileşte 
pentru contractul de societate. 
V. şi societate comercială; socie­
tate cu răspundere limitată; so­
cietate pe acţiuni.
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SOCIETATE CU CARACTER PU­
BLIC, acea societate care îşi 
constituie, măreşte sau restruc­
turează capitalul prin ofertă pu­
blică de acţiuni. S. c. p. este 
supusă reglem entărilor legale 
privind emisiunea şi tranzacţiile 
cu titluri şi poate fi cotată la bur­
să.

SOCIETATE DE BURSĂ, varietate 
de societate comercială care ac­
ţionează pe piaţa secundară. S.
b. poate să îndeplinească funcţia 
de broker sau de dealer. De aici 
denum irea de firmă broker/- 
dealer sau uneori broker.

SOCIETATE DE FINANŢARE, so­
cietate comercială având ca o- 
b iec t d es făşu ra rea  u n o r 
activităţi de finanţare în diverse 
domenii ale vieţii economice: 
industrie, agricultură, comerţ 
in terna ţional şi cooperare în 
producţie etc. Fondurile de fi­
nanţare utilizate sunt constitu­
ite  p rin  d ep u n e ri făcu te  în 
comun de către asociaţi. Prin 
aceasta s. f. se deosebeşte de o 
bancă com ercială care desfă­
şoară o gamă mult mai largă de 
operaţiuni utilizând fondurile 
constituite prin atragere de de­
pozite de la marea masă a pu­
blicului. S. f. se analizează ca 
fiind un veritabil fond mutual de 
afaceri.

SO CIETATE DE IN V ESTIŢII,
varietate de societate comercia­
lă care contra unei taxe numită 
taxă de gestiune, investeşte fon­
durile pe care le colectează de la 
un mare număr de investitori, în 
titluri financiare, urmărind obţi­
nerea unei valorificări maxime, 
în condiţii de siguranţă, a acelor 
fonduri.

SOCIETATE DE NAVIGAŢIE, 
structură organizatorică specia­
lizată având ca obiect de activi­
ta te  ex p lo a ta rea  teh n ică  şi 
comercială a navelor din dotare 
prin desfăşurarea de activităţi de 
transport de mărfuri şi/sau pa­
sageri în scopul de a obţine 
navlul. S. n. pot fi cu capital 
integral de stat, cu capital inte­
gral privat sau cu capital mixt. 
Ponderea cea mai importantă o 
deţin s. n. de stat şi cele mixte. 
Indiferent de structura şi de pro­
venienţa capitalului, s. n. sunt 
preocupate constant de intro­
ducerea tehnicii noi în trans­
porturile pe apă, de organizarea 
activităţii lor economice pe baze 
ştiinţifice, de simplificarea pro­
ceselor de muncă, de sporirea 
eficienţei economice a activităţii 
lor (prin creşterea productivi­
tăţii muncii şi reducerea costu­
rilor de producţie), de creşterea 
competitivităţii m ărfurilor de 
export pe pieţele externe.
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SOCIETATE DE VALORI MOBI­
LIARE, v. societate financiară.

SOCIETATE FINANCIARĂ, varie­
tate de societate comercială care 
este o instituţie financiară cu ca­
racter nebancar, ce acţionează 
pe piaţa titlurilor financiare şi 
realizează urm ătoarele funcţii 
principale: distribuţie primară şi 
secundară, com erţ cu titlu ri 
(dealing), intermedierea în co­
merţul cu titluri (brokerage), a- 
s is te n ţă  de sp e c ia lita te  în 
tranzacţiile cu titluri.

SOCIETATE FINANCIARĂ IN ­
TERNAŢIONALĂ, v. corporaţie 
financiară internaţională.

SOCIETATE ÎN NUME COLEC­
TIV, p ro to tip  al so c ie tă ţilo r 
com erciale de persoane con­
stituind o formă juridică adec­
vată pentru asocierea în scop 
lucrativ între persoane apropia­
te, în tre  care există deplină 
încredere. Are caracter intuitu 
personae, deoarece ceea ce pri­
mează la constituirea sa este 
încrederea şi consideraţia reci­
procă între asociaţi (deci ele­
m en tu l p e rso n a l)  iar nu 
valoarea capitalului adus de aso­
c ia ţi. Legea ro m ân ă (nr. 
31/1990) prevede că obligaţiile 
sociale sunt garantate cu patri­
moniul social şi cu răspunderea

nelimitată şi solidară a tuturor 
asociaţilor (art. 2). Numai obli­
gaţiile asumate în numele so­
c ie tă ţi i  şi sub sem n ă tu ra  
persoanelor autorizate să o ad­
ministreze, angajează răspun­
derea solidară şi nemărginită a 
asociaţilor. în cazul în care n-au 
fost numiţi adm inistratori, se 
prezumă că asociaţii şi-au acor­
dat reciproc mandat de a admi­
nistra unul pen tru  aiul, to ţi 
membrii societăţii având cali­
tatea de comercianţi. S. n. c. are 
ca act constitutiv contractul de 
societate, în privinţa ei legea 
necerând şi statut. De aseme­
nea, legea nu cere nici un minim 
de persoane şi nici un minim de 
capital. Cum însă nu este regle­
m entată  posib ilitatea consti­
tuirii unei s. n. c. unipersonale 
este necesar pentru constituirea 
ei un număr minim de doi aso­
ciaţi. Cât priveşte capitalul so­
cial, în tăcerea legii, urmeâză să 
conchidem că este necesar pen­
tru constituirea acestei societăţi 
un capital rezonabil în raport cu 
nevoile de realizare a obiectului 
de activitate. Cuantumul acestui 
capital rămâne o problemă de 
apreciere a instanţei investită cu 
cererea de autorizare a funcţio­
nării societăţii. Datorită numă­
rului restrâns de asociaţi, s. n. 
c. are resurse financiare limi­
tate. Este motivul pentru care,
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de regulă, ea se constituie pen­
tru exploatarea unor mici firme 
comerciale sau industriale. Di­
zolvarea s. n.c. se produce atât 
pentru cauzele generale de di­
zolvare, cât şi pentru cauzele 
speciale de dizolvare. Regulile 
ce cârmuiesc raporturile dintre 
asociaţii unei s. n.c. sunt apli­
cabile şi raporturilor dintre a- 
so c ia ţii co m an d ita ţi de la 
societatea în comandită simplă 
şi de la societatea în comandită 
pe acţiuni.

SOCIETATE MIXTĂ, sintagmă ce 
desemnează societatea comer­
cială creată de parteneri resorti- 
sanţi ai unor ţări diferite care 
participă atât la formarea capi­
talului social cât şi la condu­
cerea en tită ţii colective şi la 
activitatea economică desfăşu­
rată de aceasta. Constituie o 
formă eficientă de cooperare 
economică şi tehnico-ştiinţifică 
între parteneri din ţări diferite. 
S.m. constituie o investiţie de 
capital străin în ţara de consti­
tuire, care de altfel îi dă şi na­
ţio n a lita te a ;  ea re p rez in tă  
totodată un mijloc de stabilire a 
unor legături solide de mai lun­
gă durată între participanţi. S.m. 
asigură co in teresarea  p a rte ­
nerilor în conlucrarea lor pentru 
realizarea finalităţilor urmărite 
prin constituirea ei. O astfel de

cointeresare presupune distri­
buirea echitabilă a profitului şi 
riscurilor între asociaţi. S.m. are 
calitatea de subiect de drept 
fiind persoană juridică recunos­
cută de legea ţării pe teritoriul 
căreia îşi stabileşte sediul princi­
pal. întreaga sa activitate des­
făşurată pe teritoriul acelei ţări 
este supusă incidenţei necon­
diţionate a sistemului de drept 
naţional din acea ţară. Legislaţia 
României permite constituirea 
de societăţi mixte în orice formă 
juridică (pe acţiuni, cu răspun­
dere limitată, în comandită etc.) 
convin asociaţii şi în orice sferă 
a activităţii economico-sociale: 
producţie (industrială şi agri­
colă), comercializare, prestări 
de servicii, turism, finanţe, cer­
cetare fundamentală şi aplica­
tivă etc. De regulă, partenerului 
străin legislaţia ţării de con­
stituire îi aplică regimul juridic 
al naţionalilor. M ajoritatea le­
gislaţiilor (între care şi legislaţia 
României) acordă im portante 
facilităţi fiscale şi vamale pre­
cum şi certe garanţii juridice in­
vestito rilo r s tră in i în scopul 
atragerii şi stimulării acestora 
pentru a se implica pe scară cât 
mai largă în dezvoltarea econo­
mică a ţării respective. Agenţii 
economici români pot participa 
nelimitat la constituirea de s.m. 
în ţară dar şi în străinătate în



vederea intensificării şi diver­
sificării relaţiilor economice ex­
terne ale României, a realizării 
unor programe importante de 
dezvoltare în domenii de interes 
reciproc, precum şi valorificării 
superioare a resurselor m ate­
ria le , f in an c ia re  şi um ane, 
accelerării introducerii în pro­
ducţie a cuceririlor ştiinţei şi 
tehnicii moderne, a formării şi 
pregătirii specialiştilor, v. şi so­
cietăţi comerciale cu participare 
de capital străin.

SOCIETĂŢI COMERCIALE BAN­
CARE, so c ie tă ţi com erc ia le  
având un specific aparte şi o re­
g lem en ta re  legală  d is tin c tă  
datorită particularităţilor ope­
raţiunilor pe care le îndeplinesc 
ca obiect de activitate şl a sub­
ordonării lor Băncii Naţionale a 
României, în calitatea acesteia 
de organ de stat, împuternicit să 
înfăptuiască politica monetară 
şi de credit, în cadrul politicii 
economice şi financiare a sta­
tului. înfiinţarea s.c.b. parcurge 
trei etape, şi anume: a) prima 
este cea consensuală în cadrul 
căreia asociaţii întocmesc actele 
constitutive, obţinând totodată 
autentificarea lor notarială; b) a 
doua este faza judiciară cu carac­
ter necontencios, care constă în 
verificarea de către instanţa de 
ju d eca tă  a în d ep lin ir ii con­

diţiilor de legalitate şi presupu­
ne încuviinţarea de către instan­
ţă prin hotărâre judecătorească 
a funcţionării s.c.b.; c) a treia 
constă în îndeplinirea formalită­
ţilor de publicitate şi de înma­
triculare a societăţii la Registrul 
Comerţului şi a înregistrării en­
tităţii colective la administraţia 
financiară de sediu. La con­
stituirea s.c.b. se cer îndeplinite 
toate  condiţiile prevăzute de 
dreptul comun pentru înfiinţa­
rea societăţilor comerciale. Dar, 
sx,b. sunt supuse şi unor norme 
speciale care particularizează 
statutul băncilor, forma (tipul) 
de o rg an iza re , o b iec tu l de 
activitate, capitalul social, au­
to r iz a re a  de fu n c ţio n a re  şi 
înscrierea în registrul bancar. Ca 
form ă jurid ică, s.c.b. p o t fi 
numai societăţi pe acţiuni. O- 
b iectul de activ itate al s.c.b. 
poate cuprinde: a) operaţiuni de 
depozite la vedere şi la termen, 
în cont în numerar şi cu titluri: 
pe această cale se realizează 
atragerea de fonduri băneşti de 
la persoane fizice şi juridice, în 
scopul păstrării şi fructificării 
lor; depozitele pot fi purtătoare 
de dobândă; b) operaţiuni de 
acordare de credit, pe termen 
scurt, mediu şi lung: acestea se 
rea lizează  p rin  avansuri pe 
titluri primite în gaj, prin aport 
bancar, prin scont şi prin deschi-
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derc de cred it, îndeosebi în 
condiţiile contului curent sau 
sub formă de credit documentar; 
c) servicii bancare care prezintă 
un profil diversificat precum: 1) 
operaţiunile accesorii ca de pil­
dă: cumpărarea, vânzarea, cus­
todia şi administrarea de active 
m onetare, transferuri, opera­
ţiuni de clearing, şi alte opera­
ţiu n i de v iram en t, pe con t 
propriu sau în contul terţilor, de 
asemenea şi primirea de titluri 
în gaj sau în păstrare; 2) ope­
raţiuni şi activităţi conexe ce 
desemnează activităţi precum: 
operaţiunile valutare şi cele cu 
metale preţioase sau cu obiecte 
confecţionate din acestea şi cu 
alte valori cu grad de lichiditate; 
plasam entul, subscrierea, ges­
tionarea, păstrarea şi comerţul 
cu titluri; activitatea de consul­
tanţă bancară; garanţii, manda- 
tări sau alte activităţi care pot fi 
asumate pe cont propriu sau în 
contul clienţilor. Există norme 
legale prohibitive (art. 25 L. 
33/1991) prin care se interzice 
s.c.b. să efectueze următoarele 
acţiuni: a) angajarea în tran ­
zacţii cu bunuri mobile şi imo­
bile; prin excepţie sunt totuşi 
permise tranzacţiile cu imobile 
necesare desfăşurării activităţii 
bancare şi pentru folosinţa sala­
riaţilor, precum şi tranzacţiile cu 
bunuri m obile şi im obile în

executarea creanţelor; b) achi­
ziţionarea propriilor acţiuni 
sau gajarea lor în contul dato­
riilor băncii; prin excepţie se 
permite totuşi răscum părarea 
acţiunilor proprii în vederea 
reducerii capitalului social, dar 
care va face obiectul unei au­
torizări prealabile din partea 
B.N.R.; c) acordarea de îm pru­
muturi clienţilor, condiţionată 
de vânzarea sau cum părarea 
acţiunilor băncilor; d) primirea 
de depozite , titlu ri sau a lte  
valori, când societatea bancară 
se află în stare de încetare de 
plăţi; e) angajarea de operaţiuni 
de depozit, dacă m ajorita tea 
depozitelor provin de la anga­
jaţii băncii; prin excepţie, sunt 
to tu şi perm ise o p e ra ţiu n ile  
efectuate de către fondurile de 
p lasam ent şi a lte op era ţiu n i 
financiare bazate pe principiul 
mutualităţii. Prin autorizaţia de 
funcţionare dată de B.N.R. s.c.b. 
nou înfiinţată poate fi extinsă 
sfera acţiunilor interzise. Cât 
priveşte capitalul social al s.c.b.,, 
sub aspectul componenţei sale 
acesta trebuie subscris şi vărsat 
num ai în n u m era r, ceea ce 
înseam nă că su n t excluse 
aporturile în natură sau cele 
care au ca obiect creanţe sau 
p resta ţii în muncă. P lafonul 
minim al capitalului social no­
minal necesar pentru înfiinţarea
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unei s.c.b. este mult mai ridicat 
decât plafonul minim stabilit 
prin normele dreptului comun 
cu referire la societăţile pe ac­
ţiuni. în prezent acest plafon mi­
n im al a fost r id ica t (p rin  
Normele B.N.R. nr. 1/1996 pu­
blicate în M. Of. nr. 32 din 15 
februarie 1996) la suma de 25 
miliarde lei şi noi creşteri sunt 
posibile ca urmare a devalori­
zării continue a monedei naţio­
nale. în cazul s.c.b. indiferent 
dacă constituirea societăţii este 
simultană sau succesivă (deci cu 
apel la subscripţia publică) cota 
minimă a primului vărsământ de 
capital la momentul subscrierii 
nu poate fi mai mică de 50% din 
valoarea capita lu lu i subscris 
(art. 6 L. 33/1991). Această cotă 
minimală se calculează în raport 
cu fiecare acţionar. Capitalul 
subscris de fiecare acţionar tre­
buie vărsat integral în termen de 
doi ani de la data constituirii so­
cietăţii bancare. Acţiunile emise 
de s.c.b. pot fi numai nomina­
tive. în cadrul procedurii de în­
fiinţare, s.c.b. sunt obligate să 
obţină de la B.N.R. iniţial au­
torizaţia de constituire, iar ulte­
rior autorizaţia de funcţionare. 
Independent de înmatricularea 
s.c.b. la Registrul Comerţului, 
societăţile de acest gen sunt su­
puse şi formalităţii suplimenta­
re  de în sc rie re  în re g is tru l

societăţilor bancare (Normele 
B.N.R. nr. 4/1992). O copie a 
acestui registru este ţinută per­
manent la dispoziţia publicului 
la sediul B.N.R. şi la sucursalele 
acesteia. Băncile sunt obligate 
să se supună în activitatea lor 
re g le m e n tă r ilo r  em ise de 
B.N.R. pentru aplicarea politicii 
monetare, de credit, valutare, de 
plăţi, de asigurare a prudenţei 
bancare şi de supraveghere a so­
cietăţilor bancare. în conformi­
tate cu normele emise de B.N.R. 
funcţionarea s.c.b. se distinge 
prin următoarele note de spe­
cificitate: băncile îşi constituie 
fonduri specifice, păstrează re­
zerve obligatorii la B.N.R. şi re­
sp ec tă  no rm e s tr ic te  de 
garan tare  a solvabilităţii. Pe 
parcursul existenţei lor s.c.b. 
sunt susceptibile de diverse mo­
dificări. Asemenea modificări 
pot avea ca obiect: structura şi 
organizarea s.c.b., modul de re­
partizare a capitalului social etc. 
Orice modificare a s.c.b., inclu­
siv dizolvarea şi lichidarea aces­
to ra  in tră  co n co m iten t sub 
incidenţa dreptului comun so­
cietar (L. 31/1990) şi a normelor 
B.N.R. care constituie regle­
mentarea specială în domeniu. 
Prin excepţie de la această re­
gulă, modificările privind repar­
tizarea capitalului social, carc 
implică în esenţă deplasări de
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acţiuni de la un titular la altul, 
primesc incidenţa exclusivă a 
normelor B.N.R.

SOCIETĂŢI COMERCIALE CU 
PARTICIPARE DE CAPITAL 
STRĂIN, societăţi comerciale al 
căror capital social este format 
integral sau parţial din aporturi 
subscrise de investitori străini. 
C onform  legii rom âne (nr. 
35/1991) investiţiile străine de 
capital în România pot fi reali­
zate şi prin constituirea de so­
cietă ţi comerciale, filiale sau 
sucursale sau, prin participarea 
de către investitorii străini la 
majorarea capitalului social al 
unei societăţi existente în ţară, 
inclusiv prin dobândirea de părţi 
sociale ori acţiuni la asemenea 
societăţi, precum şi de obliga­
ţiuni sau alte efecte de comerţ.

. Statul rom ân acordă garanţii 
speciale investiţiilor străine în 
economia sa naţională. Astfel, 
aceste investiţii nu pot fi naţio­
nalizate, expropriate sau supuse 
altor măsuri cu efecte similare, 
decât în cazuri de interes public, 
cu respectarea procedurii prevă­
zute de lege şi cu plata unei des­
păgubiri corespunzătoare va­
lorii investiţiei, care trebuie să 
fie promptă, adecvată şi efectivă 
(art. 5 L. 35/1991). Calitatea de 
investitor străin aparţine per­
soanelor fizice sau persoanelor

juridice cu domiciliul ori, după 
caz, cu sediul în străinătate, care 
efectuează investiţii în România 
(art. 3). în vederea participării la 
o societate comercială în ţară, 
investitorul străin trebuie să ob­
ţină în prealabil certificatul de 
investitor străin eliberat de A- 
genţia Română de Dezvoltare. 
Legea română consacră o serie 
de facilităţi în favoarea lor, faci­
lităţi ce nu sunt acordate socie­
tăţilor comerciale cu capital in­
tegral autohton. Astfel, maşini­
le, utilajele, instalaţiile, echipa­
mentele, mijloacele de trans­
port şi orice alte dotări din im­
port necesare investiţiei sunt 
scutite de plata taxelor vamale 
(art. 12 L. 35/1991). Tot aşa, ma­
teriile prime, materialele consu­
mabile, piesele de schimb şi 
componentele importate, nece­
sare şi folosite efectiv în pro­
ducţia proprie pe o perioadă de 
doi ani de activitate a investiţiei, 
calculată de la data punerii în 
funcţiune a obiectivului, sunt 
scutitt 1e plata taxelor vamale 
(art. 13). De asemenea, inves­
tiţiilor străine li s-a rezervat prin 
L. nr. 35/1991 un regim mai a- 
vantajos decât societăţilor co­
merciale cu capital integral au­
tohton în materia impozitului 
pe profit. La propunerea Guver­
nului se pot acorda prin lege fa­
cilităţi suplimentare pentru in­
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vestiţii efectuate în domenii de 
interes deosebit în economia 
n a ţio n a lă . O p e ra ţiu n ile  de 
încasări şi p lă ţi p riv ind in ­
vestiţiile străine se efectuează 
prin conturi deschise la bănci cu 
sediul în România sau cu sediul 
în străinătate, în armonie cu re­
glem entările emise de Banca 
Naţională a României. S. c. p.
c.s. şi investitorii străini au 
drept de dispoziţie asupra dis­
p o n ib ilită ţilo r  din con tu rile  
proprii. Ele pot păstra în cont 
sumele în valută depuse cu titlu 
de aport la capitalul social. Con­
turile se alimentează din aportul 
financiar al investitorilor, din 
îm prum uturile contractate şi 
din încasări. S.c. p. c.s. pot să 
con tracteze  cred ite  în lei şi 
valută de la unităţile finanţatoa­
re din ţară sau credite în valută 
de la bănci sau instituţii finan­
ciare din străinătate. Plăţile în 
valută, inclusiv drepturile cuve­
nite investitorilor străini, se e- 
fectuează din disponibilul din 
conturile proprii sau din cum­
părarea valutei la cursul zilei. 
Profitul în valută sau în lei, ob­
ţinut de investitorii străini poate 
fi utilizat de aceştia pentru rea­
lizarea de noi investiţii în Ro­
mânia, pentru cum părarea de 
mărfuri şi servicii româneşti sau 
poate fi schimbat în condiţiile 
legii pe piaţa financiară. Inves­
titorii străini beneficiază de ur­

mătoarele drepturi: a) să par­
ticipe la conducerea şi gestio­
narea investiţiei, în condiţiile 
stabilite prin contractele şi sta­
tutele convenite; b) să înstrăi­
neze drepturile şi obligaţiile lor 
contractuale către alţi investi­
tori, rom âni şi străini; c) să 
transfere integral în străinătate 
profiturile anuale obţinute ce li 
se cuvin, în condiţiile regimului 
v a lu ta r din R om ânia; d) să 
transfere în străinătate sumele 
încasate şi dreptul de autor, co­
tele ce li se cuvin pentru asisten­
ţă de specialitate, expertize şi 
alte servicii, potrivit contracte­
lor încheiate; e) să transfere în 
străinătate sumele obţinute în 
urma vânzărilor acţiunilor, păr­
ţilor sociale, obligaţiunilor sau 
altor efecte de comerţ, precum şi 
cele rezultate din lichidarea in­
vestiţiilor, în condiţiile regimu­
lui valutar din România; f) să 
transfere în străinătate, în valuta 
convenită, sumele obţinute cu 
titlu de despăgubire, în caz de 
rechiziţionare, expropriere sau 
în cazul altor măsuri cu efecte 
similare. Legea dispune că in­
vestitorii străini beneficiază de 
avantajele de orice natură ce le 
sunt acordate prin dispoziţii le­
gale cu condiţia ca aportul inves­
titorului, efectiv vărsat, în nu­
merar sau în natură, să reprezin­
te minimum 20% din capitalul
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social al societăţii comerciale, 
dar nu mai puţin  de 10.000 
dolari S.U.A. Investiţiile străine 
ca re  nu în d ep lin esc  aceste  
condiţii sunt supuse regimului 
legal de drept comun, fiind lip­
site deci de privilegiile vamale şi 
fiscale menţionate (art. 14 alin. 
2 L. 35/1991).

SOCIETĂŢI COMERCIALE CU 
PĂRŢI SOCIALE, grupă de so­
cietăţi comerciale de specificul 
căreia este împărţirea capitalu­
lui social în fracţiuni valoric e- 
gale numite părţi sociale. Fac 
parte din această grupă: socie­
tatea în nume colectiv, societa­
tea  în co m an d ită  sim plă şi 
so c ie ta tea  cu răspundere li­
m ita tă . Legea rom ână (nr. 
3 1 / 1 9 9 0 ) foloseşte denumirea 
părţi sociale cu referire exclusivă 
la societatea cu răspundere limi­
tată. în cazul societăţii în nume 
colectiv fracţiunile în care este 
împărţit capitalul social sunt de­
sem nate deopotrivă prin ex­
presiile: părţi de interese şi părţi 
sociale. Deosebirea dintre cele 
două expresii este însă numai de 
ordin terminologic. Deţinătorii 
de părţi sociale sunt abilitaţi să 
participe la luarea deciziilor în 
adunarea generală a asociaţilor. 
Totodată ei au vocaţia (pentru 
cazul când bilanţul curent se în­
cheie cu sold favorabil) să înca­

seze periodic dividende la finele 
fiecărui an de gestiune, care re­
prezintă o cotă procentuală din 
beneficiul realizat de societatea 
comercială în intervalul respec­
tiv de timp. în ipoteza retragerii 
sau excluderii din societate, ca şi 
în cazul dizolvării şi lichidării 
societăţii, asociaţii au dreptul, în 
schimbul aportului pe care l-au 
vărsat la intrarea în societate, să 
primească contravaloarea părţi­
lor sociale corespunzătoare ace­
lui aport. De principiu, părţile 
sociale nu pot fi transferate în 
favoarea unor terţe persoane, 
din afara societăţii. îm prejura­
rea este explicabilă prin aceea că 
societăţile de persoane fiind do­
minate de elementul intuitu per- 
sonae, tran sm ite re a  p ă r ţilo r  
sociale către un terţ are drept 
consecinţă înlocuirea asociatu­
lui originar cu o persoană străi­
nă de societate, ceea ce are ca 
efect com prom iterea acestui 
element. Este motivul pentru 
care înstrăinarea părţilor socia­
le devine posibilă numai în con­
d iţiile  s tip u la te  p rin  ac tu l 
constitutiv al societăţii care, ex­
primând voinţa comună a aso­
ciaţilor, stab ileşte cond iţiile  
minimale de protejare a ideii de 
consideraţie şi încredere reci­
procă între asociaţi. Dar, chiar 
în astfel de condiţii, transmisi- 
bilitatea părţilor sociale devine
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realizabilă numai prin mijloace 
de drept civil, anume prin ce­
siune, iar nu şi prin mijloace de 
drept comercial (precum cele 
com patib ile  cu în s tră in a rea  
acţiunilor, anume: remiterea ti­
tlului noului dobânditor, în ipo­
teza acţiunilor la purtăto r şi 
înscrierea operaţiunii în regis­
trul societăţii comerciale emi­
tente, când este vorba de acţiuni 
nominative). V. şi acţiuni; acţiu­
ne emisă de societatea comer­
cială pe acţiuni; acţiune la 
purtător; acţiune nominativă.

SOCIETĂŢI COMERCIALE CU 
RĂ SPUN DERE LIMITATĂ,
denumire generică dată de doc­
trina juridică grupei societăţilor 
comerciale în cazul cărora răs­
punderea asociaţilor pentru da­
toriile sociale este restrânsă la 
valoarea aportului fiecăruia din­
tre ei la formarea capitalului so­
cial. Fac parte din această grupă 
societăţile de capitaluri şi socie­
tatea cu răspundere limitată. în 
societatea pe acţiuni asociaţii 
sunt ţinuţi pentru datoriile so­
ciale până la concurenţa apor­
tu lu i lo r. La fel, în cazul 
societăţii în comandită pe ac­
ţiuni, asociaţii comanditari sunt 
răspunzători pentru  datoriile 
sociale numai în limita aportu­
lui lor. în fine, asociaţii dintr-o 
societate cu răspundere limitată

răspund faţă de creditorii socie­
tăţii numai în limita valorii păr­
ţilor sociale pe care le deţin. 
Ideea de responsabilitate limi­
tată îşi face loc şi în cadrul so­
cietăţii comerciale în comandită 
simplă, dar numai cu privire la 
asociaţii com anditari, aceştia 
fiind ţinuţi să răspundă pentru 
datoriile sociale doar în limita 
aporturilor subscrise. V. şi so­
cietate comercială de capitaluri; 
societate comercială pe acţiuni; 
societate comercială în coman­
dită pe acţiuni; societate comer­
cială în com andită simplă; 
societate comercială cu răspun­
dere limitată.

SOCIETĂŢI COMERCIALE CU 
RĂSPUNDERE NELIMITATĂ,
denumire generică dată de doc­
trina juridică grupei de societăţi 
comerciale în cazul cărora aso­
ciaţii răspund nelimitat, cu pa­
tr im o n iu l p ro p riu  p e n tru  
datoriile sociale. Fac parte din 
această grupă societăţile comer­
ciale de persoane al căror pro­
totip este societatea în nume 
colectiv. în cazul societăţii în co­
mandită simplă ideea de respon- 
s a b il i ta te  n e lim ita tă  este  
compatibilă numai cu calitatea 
de asociat comanditat. Tot ast­
fel, prin extrapolare, această i- 
dee devine compatibilă cu caii-
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tatea de asociat comanditat şi în 
cazul societăţilor comerciale în 
comandită pe acţiuni. La toate 
societăţile în comandită (fie că 
sunt în comandită simplă, fie că 
sunt în comandită pe acţiuni) 
raporturile dintre asociaţii co­
manditaţi sunt supuse regulilor 
ce guvernează raporturile dintre 
asociaţii de la societatea în nu­
me colectiv. Răspunderea neli­
mitată a asociaţilor, atunci când 
şi acolo unde fiinţează o astfel de 
răspundere, este solidară, com­
plem entară, şi subsidiară. A- 
ceasta înseamnă că creditorii 
sociali pot urmări pe oricare 
dintre asociaţi pentru întreaga 
lor creanţă nerecuperată. Dar, o 
atare posibilitate este condiţio­
nată pe de o parte, de urmărirea 
cu priorita te  a patrim oniului 
societăţii, iar pe de altă pare de 
insuficienţa activului acestui pa­
trimoniu pentru acoperirea da­
to r i i lo r  socia le . C red ito rii 
sociali sunt deci obligaţi să ur­
mărească în prealabil patrimo­
niul social şi numai în măsura în 
care pe această cale nu-şi pot 
recupera creanţele, ei sunt în­
dreptăţiţi să-i urmărească şi pe 
asociaţi. V. şi societate comer­
cială de persoane; societate în 
nume colectiv; societate în co­
mandită simplă; societate în co­
mandită pe acţiuni.

SOCIETĂŢI COMERCIALE DIN 
DOMENIUL ASIGURĂRI­
LOR, societăţi com erciale a- 
vând ca obiect de activ ita te  
operaţiuni de asigurare, de asi- 
gurare-reasigurare, de reasigu­
rare sau de in term ed iere  în 
domeniul asigurărilor. Aceste 
entităţi colective îndeplinesc fi­
nalităţi de un vădit interes so­
cial. Astfel, despăgubirile pe 
care le plătesc sunt menite să 
evite dezechilibrarea financiară 
a întreprinderilor asigurate, în 
cazul ivirii unor evenimente for­
tuite, grav prejudiciabile. De 
avantaje asemănătoare benefi­
ciază persoanele fizice sinistra­
te, dacă au fost în prealabil 
asigurate. S.e. d.a. îşi asumă o- 
b lig a ţii p rin  accep ta rea  de 
riscuri, în schimbul primelor pe 
care le încasează de la asiguraţi 
şi reasiguraţi. Societăţile de in­
termediere în domeniul asigu­
ră rilo r (num ite de leg iu ito r 
agenţii de intermediere) înde­
plinesc o dublă funcţiune: pe de 
o parte, negocierea şi încheierea 
de contracte de asigurare sau de 
reasigurare pentru societăţile de 
asigurări sau reasigurări, iar pe 
de altă parte, îndeplinirea altor 
servicii, în vederea încheierii sau 
executării contractelor menţio­
nate. Activitatea de asigurare se 
desfăşoară sub forma asigură­
rilor facultative şi obligatorii,
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precum a operaţiunilor de reasi­
gurare. Prin contractul de asigu­
rare, asiguratu l se obligă să 
plătească o prim ă asigurăto­
rului, iar acesta se obligă ca, la 
producerea unui risc, să plăteas­
că asiguratului sau beneficiaru­
lu i d esp ăg u b irea  sau sum a 
asigurată, denum ită indem ni­
zaţie, în limitele şi în termenele 
convenite. In ceea ce priveşte re­
asigurarea, legea română (nr. 
136/1995) dispune că: a) asigu­
rătorul, în calitate de reasigu­
ra to r , p rim eşte  prim e de 
reasigurare, în schimbul cărora 
contribuie, potrivit obligaţiilor 
preluate, la suportarea indem­
nizaţiilor pe care reasiguratul le 
plăteşte la producerea riscului 
care a făcut obiectul reasigură­
rii; b) asigurătorul, în calitate de 
reasigurat, cedează prime de re­
asigurare, în schimbul cărora re­
asiguratorul contribuie, potrivit 
obligaţiilor preluate, la supor­
tarea indem nizaţiilor pe care 
reasiguratul le plăteşte la pro­
ducerea riscului care a făcut o- 
b iec tu l re as ig u ră r ii. Legea 
rom ână (nr. 47/1991) admite 
constituirea s.c. d.a. numai sub 
forma de societăţi pe acţiuni sau 
de so c ie tă ţi cu ră sp u n d ere  
limitată. Obiectul de activitate 
poate să cuprindă una sau mai 
multe din următoarele categorii 
de asigurări: a) asigurări de via­

ţă; b) asigurări de persoane, al­
tele decât cele de viaţă; c) asi­
g u ră ri de au to v eh icu le ; d) 
asigurări maritime şi de trans­
port; e) asigurări de aviaţie; f) 
asigurări de incendiu; g) asigu­
rări de răspundere civilă; h) asi­
gurări de credite şi garanţii; i) 
asigurări de pierderi financiare 
din riscuri asigurate; j) asigurări 
agricole. Cât priveşte capitalul 
social minim, cerut pentru con­
stituirea unei s.c. d. a., acesta 
diferă în funcţie de felul socie­
tăţii, Astfel, dacă se înfiinţează o 
societate de asigurări, de asigu- 
rări-reasigurări, sau numai de 
reasigurări este necesar un capi­
tal minim de 25.000.000 lei, pen­
tru  fiecare  din sp ec iile  de 
asigurări sau reasigurări enume­
rate mai sus, care sunt incluse în 
obiectul de activitate al viitoarei 
entităţi colective. în cazul socie­
tăţilor de intermediere în dome­
niul asigurărilor limita minimă a 
capitalului social ce trebuie sub­
scris este de 1 milion de lei. Le­
gea impune ca cel puţin jum ă­
tate din capitalul subscris să fie 
efectiv vărsat de către asociaţi 
până la momentul constituirii 
societăţii (art. 8 L. 47/1991). 
Procedura de constituire a s. c.
d. a. com portă u rm ătoarele  
particularităţi: 1) Iniţiatorii so­
cietăţii, înainte de a îndeplini 
formalităţile cerute de dreptul
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comun comercial (L. 31/1990), 
trebuie să obţină avizul Oficiu­
lui de supraveghere a activităţii 
de asigurare şi reasigurare, în­
fiinţat pe lângă Ministerul Eco­
nomiei şi Finanţelor. 2) Cererea 
de aviz trebuie însoţită de ur­
mătoarele documente: memo­
riul de fundamentare, destinat 
să prezinte îndeosebi obiectul 
de activitate şi bazele financiare 
ale viitoarei societăţi; proiectul 
contractului şi statutului; o de­
claraţie referitoare la totalul ca­
pitalului subscris şi la cel efectiv 
vărsat, inclusiv structura aces­
tuia. 3) în caz de obţinere a unui 
aviz favorabil, fondatorii u r­
mează să parcurgă fazele uzuale 
reglementate de dreptul comun 
comercial pentru constituirea 
oricărei societăţi comerciale: 
autentificarea notarială a înscri­
surilor constitutive, solicitarea 
autorizării de funcţionare din 
partea judecătoriei teritoriale 
c o m p e te n te , p u b lica rea  în 
M onitorul Oficial, înm atricu­
larea în Registrul Comerţului şi 
înregistrarea la adm inistraţia 
financiară locală. Pe teritoriul 
României operaţiunile de asi­
gurări şi de reasigurări se con­
tractează de regulă în lei, afară 
numai dacă societatea se an­
gajează la plăţi în valută; în acest 
ultim  caz, însăşi operaţiunea 
respectivă va fi efectuată în

moneda străină convenită. Obli­
gaţiile asumate anual de socie­
tate prin contractele de asigu­
rări şi de reasigurări nu trebuie 
să depăşească un volum de pri­
me care să fie superior (după 
scăderea primelor cedate în rea­
sigurare) unui plafon echivalent 
cu cel mult de cinci ori valoarea 
capitalului social vărsat şi a re­
zervelor de capital. Societăţile 
care au interesul să-şi dividă o- 
bligaţiile asumate pentru riscuri 
pot să cedeze în reasigurare al­
tor societăţi, în reciprocitate sau 
unilateral, o parte din obligaţiile 
la care s-au angajat prin contrac­
tele încheiate cu asiguraţii şi re­
asiguraţii. Pentru riscuri excep­
ţionale, care nu pot fi preluate 
de o singură societate, legea (nr. 
47/1991) admite în realizarea u- 
nor înţelegeri de coasigurare şi 
alte forme specifice de coope­
rare între societăţile interesate. 
S.e. d.a. sunt obligate să con­
stituie rezerve de prime pentru 
asigurările de viaţă, precum şi 
rezerve de prime şi de daune 
pentru celelalte feluri de asigu­
rări şi reasigurări, în proporţiile 
predeterminate de lege. Dintre 
ramurile uzuale de activitate, a- 
sigurările de viaţă au un regim 
de sine-stătător, societatea fiind 
obligată să deschidă pentru a- 
cest gen de asigurări conturi 
distincte, să le gestioneze se­
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parat şi să utilizeze primele afe­
rente numai pentru plăţi de a- 
cest gen de asigurări, stabilind 
rezultatele finale aparte de ale 
celorlalte feluri de asigurări. A- 
genţiile de intermediere îşi pot 
desfăşura fără restricţii activita­
tea în vederea încheierii şi exe­
cu tă r ii  c o n tra c te lo r  d in tre  
cetăţenii români şi societăţile de 
asigurări sau de reasigurări cu 
sediul în ţară. Legea instituie 
măsuri prohibitive în ceea ce 
priveşte raporturile cu asigură­
torii de naţionalitate străină. A- 
genţiile de intermediere nu au 
dreptul să încheie contracte de 
asigurare pentru societăţi străi­
ne cu persoane fizice sau juri­
dice de cetăţenie română sau 
pentru bunuri care le aparţin. 
Societăţile comerciale din do­
meniul asigurărilor pot forma u- 
niuni naţionale, asociindu-se 
între ele. De asemenea li se recu­
noaşte dreptul de a adera la o r­
ganism e in te rn a ţio n a le  cu 
caracter profesional. Societăţile 
de asigurări sau de asigurări-re- 
asigurări, care practică asigura­
rea autovehiculelor, sunt obli­
gate să organizeze Biroul asi­
gurărilor de autovehicule. Le­
gea rom ână (nr. 47/1991) nu 
admite existenţa în România a 
societăţilor de asigurări cu capi­
tal integral străin, dar admite 
existenţa societăţilor mixte prin

asociere cu persoane fizice sau 
juridice de naţionalitate româ­
nă. Pe de altă parte, societăţile 
de asigurări, precum şi asocia­
ţiile de asiguratori străini pot să 
organizeze reprezentanţe în R o­
mânia, în condiţiile prevăzute 
de lege cu privire la obiectul de 
activitate al reprezentanţei şi a- 
nume: contracte de asigurare şi 
de reasigurare,' încheiate exclu­
siv pentru persoane fizice sau 
juridice de naţionalitate străină 
sau pentru bunuri care le apar­
ţin; contracte de reasigurare în­
cheiate cu societăţile române. 
Activitatea s.c. d.a. este supusă 
O ficiu lui de supraveghere a 
activităţii de asigurare şi reasi­
gurare de pe lângă Ministerul 
Finanţelor, care efectuează în 
mod obligatoriu verificări anu­
ale, atât în ceea ce priveşte so­
cietăţile de asigurare de naţio­
nalitate română, cât şi reprezen­
tanţele din România ale socie­
tăţilor de asigurări şi reasigurări 
din străinătate.

SOCIETĂŢI COM ERCIALE E- 
MITENTE DE TITLURI DE 
VALOARE, expresie ce desem­
nează grupa de societăţi comer­
ciale  c ă ro ra  le recu n o aş te  
abilitarea de a emite titluri de 
valoare. Fac parte din această 
grupă societăţile comerciale de 
capitaluri (adică societatea pe 
acţiuni şi societatea în coman­
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dită pe acţiuni şi, într-un anumit 
sens, societatea cu răspundere 
limitată). Nominal titlurile res­
pective poartă denumiri diferite. 
Astfel, în cazul societăţii pe 
acţiuni şi al societăţii în coman­
dită pe acţiuni, ele se numesc 
acţiuni, iar în cazul societăţii cu 
răspundere limitată, acestea se 
numesc certificate de părţi so­
ciale. Indiferent de denumirea 
lor şi unele şi altele atestă deţin­
erea legitimă de către titular a 
unei cote determinate, egale şi 
indivizibile din capitalul social, 
exprimată valoric printr-o anu­
mită sumă în numerar. Toate 
sunt titluri participative, care 
conferă posesorului calitatea de 
asociat cu toate drepturile şi în­
datoririle aferente acestei cali­
tăţi. De asemenea, toate sunt 
înscrisuri comerciale. Ele se 
deosebesc însă esenţial unele de 
altele. Astfel, în timp ce acţiu­
nea, ca şi obligaţiunea se înca­
drează în sfera titlu rilo r  de 
valoare propriu-zise, certificatul 
de părţi sociale se caracterizează 
ca un înscris comercial cu totul 
aparte. V. şi societăţi de capi­
taluri; societate cu răspundere 
limitată.

SOCIETĂŢI COMERCIALE FĂ­
RĂ PERSONALITATE JU R I­
DICĂ, so c ie tă ţi com ercia le  
guvernate de Codul Comercial 
Român de la 1887 (prin texte

neabrogate de Legea 31/1990) 
de specificul cărora este că au la 
bază un contract ce nu este su­
pus ex ig en ţe lo r Legii nr. 
31/1990, precum şi faptul că sunt 
lipsite de personalitate juridică. 
Este vorba de asociaţia în parti- 
cipaţie (sau de societatea în par- 
ticipaţie) supusă incidenţei art. 
251-256 C. com. Legea o defi­
neşte ca fiind o entitate colectivă 
în cadrul căreia „un comerciant 
sau o societate comercială acor­
dă uneia sau mai multor perso­
ane sau societăţi o participaţie 
în beneficiile şi pierderile uneia 
sau mai multor operaţiuni sau 
chiar asupra întregului lor co- 
merţ“. O astfel de societate se 
caracterizează prin lipsa perso­
nalităţii juridice. în structura ei 
există două categorii de membrii 
şi anume: unii oculţi, iar alţii fă­
ţişi. Cei dintâi se mărginesc să 
pună la dispoziţia celor făţişi su­
me de bani şi anumite bunuri 
necesare activităţii lucrative, fă­
ră să intre sub nici o formă în 
contact cu terţii şi fără să poată 
încheia acte juridice în interes 
comun, având numai dreptul de 
a obţine o cotă prestabilită din 
câştigurile realizate. Asociaţii 
făţişi, denumiţi şi geranţi, con­
duc activitatea de afaceri, în ­
cheind în acest scop actele de 
comerţ în numele lor, dar pe sea- 
ma tu tu ro r  m em b rilo r. So-
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cietatea în participaţie nu are în 
structura ei un fond social co­
mun care să fie distinct şi au­
tonom de patrimoniul asocia­
ţilor. Aici bunul asociatului nu 
constituie un fond comun, ci un 
simplu aport obligatoriu intern, 
fără reflexe externe. Decretul- 
lege nr. 54/1990 a reglementat 
printre altele posibilitatea con­
stituirii de asociaţii cu scop lu­
crativ şi asociaţii familiale. Cele 
dintâi puteau deveni subiecţi de 
drept de la data înregistrării lor 
la administraţia financiară (do­
bândind personalitate juridică) 
numai dacă membrii lor o so­
licitau explicit. Ultimele însă e- 
rau  re g le m en ta te  ca form e 
asociative lipsite de personali­
tate juridică. în prezent sunt în 
vigoare numai dispoziţiile De- 
cretului-lege nr. 54/1990 cu re­
ferire  la asoc ia ţiile  cu scop 
lucrativ fără personalitate juri­
dică, precum şi cele privind aso­
ciaţiile  fam iliale, şi ele fără 
personalitate juridică. Aceste 
entităţi colective pot desfăşura 
operaţiuni comerciale dacă rea­
lizează efectiv o interpunere în 
schimb de mărfuri şi de servicii.

SOCIETĂŢI COMERCIALE NE- 
EMITENTE DE TITLURI DE 
VALOARE, expresie ce desem­
nează grupa de societăţi comer­
ciale cărora legea nu le recu­

noaşte abilitarea de a emite ti­
tluri de valoare. Fac parte din 
această grupă societatea în nu­
me colectiv şi societatea în co­
mandită simplă. în cazul acestor 
societăţi comerciale, proba ca­
lităţii de asociat se face cu în­
scrisul constata tor al actului 
constitutiv al societăţii. V. şi so­
cietate comercială; societate în 
nume colectiv; societate în co­
mandită simplă.

SOCIETĂŢI COMERCIALE PE 
ACŢIUNI, denum ire generică 
prin care se desemnează grupa 
societăţilor comerciale al căror 
capital social este fracţionat în 
părţi egale reprezentat prin ti­
tluri numite acţiuni. Fac parte 
din această grupă societatea pe 
acţiuni (care este societatea pro­
totip) şi societatea în comandită 
pe acţiuni. Legea română (nr. 
31/1990, art. 2 lit. c) precizează 
că la astfel de societăţi capitalul 
social este împărţit pe acţiuni. 
Cel ce deţine acţiuni se numeşte 
acţionar, iar acţionarul are cali­
tatea de asociat. în această cali­
tate este îndreptăţit să participe 
la adunările generale ale acţio­
narilor, să-şi expună în cadrul 
lor punctul de vedere cu privire 
la orice problemă ce interesează 
viaţa şi activitatea societăţii şi să 
se implice, prin votul exprimat, 
în procesul decizional vizând
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activitatea curentă, şi eventual, 
la modificarea actului constitu­
tiv sau la încetarea existenţei en­
tităţii colective. De asemenea, 
acţionarul are vocaţia, dacă bi­
lanţul curent se soldează favo­
rabil, să încaseze periodic, la 
finele fiecărui an de gestiune, di­
vidende, care reprezintă o cotă 
procentuală din beneficiul rea­
lizat de societatea comercială în 
intervalul respectiv de timp. In 
plus, ei (adică acţionarii) sunt 
îndreptăţiţi să-şi înstrăineze ti­
tlurile pe care le deţin, iar în caz 
de dizolvare şi de lichidare a so­
cietăţii au dreptul să primească 
contravaloarea aportului vărsat 
concretizată în acţiunile pe care 
le deţin. Acţiunile se includ în 
mod firesc în circuitul civil, iar 
cele care se bucură de credibili­
tate sunt cotate la bursele de va­
lori. E firesc să fie aşa, deoarece 
societăţile de capitaluri fiind 
constituite în principal pe ideea 
de capital, care face ca elemen­
tul intuitu personae să fie es­
tompat, schimbarea titularului 
acţiunii, prin înstrăinarea aces­
teia de la un titular la altul de­
v ine o o p e ra ţie  lip sită  de 
relevanţă sub aspectul funda­
mentului moral al societăţii. Ac­
ţiu n ile  su n t supuse un o r 
modalităţi de transfer specifice 
dreptului comercial şi anume: 
remiterea materială a titlului de

la vechiul titular la noul dobân- 
ditor (în cazul acţiunilor la pur­
tător) şi înscrierea operaţiunii 
de transfer a titlului la noul do- 
bânditor în registrul societăţii 
emitente (când este vorba de 
transmiterea unor acţiuni nomi­
native). V. şi societate comer­
cială de capitaluri; acţiune 
emisă de societatea comercială 
pe acţiuni; acţiune la purtător; 
acţiune nominativă.

SOCIETĂŢI TRANSNAŢIONALE 
(SAU M ULTINAŢIONALE),
societăţile comerciale care chiar 
de la constituirea lor se fundea­
ză pe elemente fără caracter na­
ţional (cum sunt: capitalul ce 
provine de la asociaţi din diverse 
ţări; stabilirea uneori a mai mul­
tor sedii principale în ţări dife­
rite etc.) şi care sunt lipsite de o 
legătură juridică cu un anumit 
stat, astfel că în privinţa lor nu 
primeşte vocaţie nici una din le­
gile naţionale, iar litigiile izvo­
râte din interpretarea şi apli­
carea actelor lor constitutive 
sunt scoase (total sau parţial) de 
sub competenţa instanţelor na­
ţionale, spre a fi date pentru so­
lu ţio n a rea  u n o r in s ta n ţe  
speciale. Sub aspect economic, 
s.t. contemporane le este carac­
teristic faptul că îşi extind mere u 
activitatea de producţie şi co­
m ercializare concom itent pe
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multiple pieţe în cadrul unei re­
ţele vaste de implantări proprii, 
realizate pe calea investiţiilor 
directe de capital în străinătate. 
Indiferent dacă, din punctul de 
vedere al apartenenţei, capitalul 
lor este naţional sau multinaţio­
nal, de esenţa unor asemenea s.t. 
este structura in terna ţională  
proprie. Prin aceasta ele se deo­
sebesc de monopolurile şi com­
p an iile  in te rn a ţio n a le  c o n ­
stituite în trecut, sub forma unor 
înţelegeri între marile firme in­
dustriale din d iferite ţări, în 
scopul împărţirii pieţelor de a- 
provizionare şi desfacere. în 
prezent, dimensiunile activităţii 
economice a s.t. au atins pro­
porţii im presionante: se esti­
mează că numărul s.t. ar fi de 
300-400 sau chiar mult mai ma­
re, apropiindu-se de 4000; esti­
m area s-a făcut luându-se în 
considerare numai societăţile 
care îşi desfăşoară activitatea pe 
teritoriile a cel puţin 6 ţări, au 
vânzări anuale de minimum 
100 milioane dolari şi realizea­
ză cel puţin 20% din cifra de 
afaceri în alte ţări decât aceea 
unde şi-au stabilit sediul princi­
pal. Normele juridice aplicabile 
s.t. se stabilesc în funcţie de 
structura acestor societăţi. Ase­
menea s.t. au apărut iniţial ca 
societăţi naţionale, cu toate că în 
realitate erau multinaţionale.

Printre primele societăţi de a- 
cest gen a fost compania franco- 
română de navigaţie aeriană în 
anul 1920, pentru efectuarea 
transportului de călători pe linia 
Paris-Bucureşti; deşi prin natu­
ra sa, această s.t. era m ultinaţio­
nală, ea a primit totuşi naţio­
nalitate franceză, şi ca urmare a 
fost supusă legii franceze. în ca­
zul altor s.t. legea naţională a 
unuia dintre participanţi p ri­
meşte aplicare numai în subsi­
diar, pentru a complini lacunele 
normelor consfinţite prin statu­
tele lor. Aplicarea ei devine aici 
posibilă deoarece înseşi părţile 
contractului de societate au ac­
ceptat-o anticipat, printr-o clau­
ză expresă a acestuia, pentru 
toate situaţiile viitoare în raport 
cu care normele cuprinse în sta­
tute s-ar dovedi insuficiente spre 
a le oferi o rezolvare. Astfel, „La 
Societe Internationale de la Mo- 
selle“, constituită printr-o con­
v en ţie  în ch e ia tă  în tre  R .F. 
Germania şi Luxemburg în anul 
1956, este supusă în principal 
(după cum prevede convenţia 
de constituire) legii germane re­
feritoare la societăţile comer­
ciale cu răspundere lim itată. 
Există şi s.t. în ale căror acte 
constitutive se evită orice refe­
rire la vreun sistem naţional de 
drept, în privinţa lor primind 
aplicare numai normele stator­
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nicite prin statutele proprii. Din 
această categorie fac parte şi u- 
nele organisme constituite sub 
egida O.N.U., de exemplu Banca 
Internaţională pentru Recon­
s tru c ţie  şi D ezv o lta re  
(B.I.R.D.), Societatea Financia­
ră Internaţională (D.I.F.), Ban­
ca Europeană de Investiţii: pe 
principii similare a fost consti­
tuită şi societatea „Scandinavian 
Air System“ (SAS), cu partici­
parea altor trei societăţi comer­
ciale din Danemarca, Norvegia 
şi Suedia; SAS şi-a stabilit câte 
un sediu principal, cu valoare ju ­
ridică egală cu celelalte sedii, în 
capitalele celor trei ţări parti­
cipante (Copenhaga, Oslo şi 
S to ck h o lm ); d in  cu p rin su l 
s ta tu te lo r acestei s.t. lipsesc 
orice trimiteri sau chiar referiri 
la vreuna din legile naţionale ale 
celor trei state ale căror com­
panii de transport aerian au 
participat la constituirea sa. în 
fine, unele s.t. înţeleg să-şi înde­
plinească norm ele consfinţite 
prin actele lor constitutive ape­
lând la principiile comune ale 
sistemelor de drept din statele 
participante. Astfel, regimul ju ­
ridic al uniunii carboniere Saar- 
L o rra in e  (S A A R L O R ) — 
constituită pe baza tratatului 
franco-german din 1956 — este 
conturat prin normele consa­
crate de statutele sale, comple­

tate cu principiile comune ale 
sistemelor de drept din Franţa şi 
R.F. G erm ania; în even tua­
litatea că aceste norme şi prin­
cipii s-ar dovedi insuficiente 
pentru rezolvarea anumitor si­
tuaţii, soluţiile urmează să fie 
decise în armonie cu spiritul de 
cooperare care a prezidat înţele­
gerea de constituire a societăţii 
respective şi de care au fost ani­
mate cele două ţări (Franţa şi 
R.F. Germania) când au con­
simţit ca această constituire să 
aibă loc. Tot aşa, societatea „Air 
Afrique“, înfiinţată pe baza tra­
tatului semnat la Yaounde, în 
Camerun de 11 state africane în 
1961, deşi a primit naţionalita­
tea fiecăruia dintre statele par­
ticipante, este guvernată numai 
de regulile instituite prin acest 
tratat şi prin statutele ei, chiar 
dacă acele reguli nu coincid în­
totdeauna cu normele juridice 
făcând parte din sistemele de 
drept ale statelor contractante: 
vor primi aplicare în subsidiar şi 
principiile comune ale legisla­
ţiilor naţionale în vigoare, dar 
numai în măsura în care nu con­
trazic prevederile tratatului şi a- 
le statutelor. Este posibil ca, în- 
tr-un viitor nu prea îndepărtat, 
să se constituie s.t. al căror re­
gim juridic să fie dat prin nor­
me juridice uniforme cu aplica­
bilitate mai largă, statornicite
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prin convenţii in ternaţionale 
încheiate între statele fănd parte 
din unele organizaţii economice 
internaţionale. Există deja, în 
cadrul Comunităţii Economice 
E uropene, ten d in ţe  şi p reo ­
cupări pentru punerea de acord 
a legilor naţionale referitoare la 
societăţile comerciale, precum 
şi p en tru  co n s titu irea  unor 
societăţi anonime ia nivel euro­
pean care să fie dependente în 
principal de ordinea juridică co­
munitară. Jurisdicţia aplicabilă 
s.t. diferă şi ea de la caz la caz: de 
regulă, aceste societăţi evită 
jurisdicţia instanţelor naţionale 
pentru litigiile care s-ar putea ivi 
în legătură cu interpretarea şi 
aplicarea actelor constitutive; 
ele convin ca asemenea litigii să 
fie supuse spre soluţionare unor 
in s tan ţe  specia le: trib u n a le  
internaţionale ad hoc, în com­
punerea cărora să fie asigurată 
paritatea internaţională; organe 
in terna ţionale  de jurisdicţie , 
cum este bunăoară Curtea Inter­
naţională de Justiţie; tribunalele 
internaţionale de arbitrare. A 
o p ta t p en tru  o in stan ţă  din 
prim a categorie, de exemplu, 
„La Societ6 Internationale de la 
M oselle“, pentru instanţa din 
cea de a doua ca teg o rie , 
societatea „E urochim a“, iar 
pentru  instanţe din ultim a 
categorie, au optat societăţile

„S A A R L O R “ , „SA S“, „A ir 
Afrique“ etc. T oate instanţele 
speciale m enţionate sunt com­
petente să soluţioneze numai li­
tigiile izvorâte din interpretarea 
şi aplicarea actelor constitutive 
ale societăţilor în cauză, litigiile 
de orice natură fiind lăsate în 
competenţa instanţelor de drept 
comun. Pe plan juridic, existenţa 
s.t. evidenţiază două aspecte 
con trad ic to rii: unul negativ, 
constând în sustragerea acestor 
societăţi de sub incidenţa legis­
laţiilor naţionale ale statelor 
sem natare ale tra ta te lo r sau 
convenţiilor de constituire a lor, 
iar altul pozitiv, decurgând, pa­
radoxal, chiar din consecinţele 
determinate de această împre­
jurare, concretizat în instituirea 
unor norme şi principii accep­
tate de statele contractante, care 
ar putea servi drept premise 
pentru elaborarea unor legi uni­
forme, cu aplicabilitate mai lar­
gă la an u m ite  ca teg o rii de 
raporturi cărora le dă naştere 
comerţul internaţional.

SOLD ACTIV, v. excedent al ba­
lanţei comerciale.

SOLD FAVORABIL, v. excedent al 
balanţei comerciale.

SOLIDARITATE, termen prin care 
se desemnează raporturile juri­
dice obligaţionale cu pluralitate
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de subiecţi (activi şi/sau pasivi) 
caracterizate prin existenţa unor 
legături specifice între aceştia. 
S. constituie, presupune în mod 
necesar existenţa unei obligaţii 
solidare, adică acea varietate de 
obligaţii cu pluralitate de su­
biecţi care, conform legii, sunt 
indivizibile atât activ cât şi pasiv 
şi care, dacă au mai mulţi cre­
ditori, implică pentru fiecare 
dintre ei facultatea de a-i cere 
debitorului plata întregii cre­
anţe, iar dacă au mai mulţi de­
bitori, comportă pentru fiecare 
dintre ei riscul de a fi constrâns 
să plătească întreaga datorie. De 
esenţa s. este faptul că datoria 
sau creanţa nu se divide între 
subiecţii raportului juridic de 
obligaţie. Această formă aparte 
de indivizibilitate se poate naşte 
fie prin efectul unui act juridic 
(contract sau testam ent), fie 
printr-o dispoziţie expresă a le­
gii (caz în care se numeşte soli­
darita te  legală). Există două 
specii distincte de solidaritate, 
activă şi pasivă, precum şi o va­
rietate intermediară a acesteia, 
care este activă şi pasivă în a- 
celaşi timp. Solidaritatea activă 
împiedică divizarea creanţei şi 
se înfăţişează ca solidaritate în­
tre creditori, iar solidaritatea 
pasivă împiedică divizarea dato­
riei, înfăţişându-se ca solidari­
tate între debitori; în fine, prin

efectul solidarităţii (care se rea­
lizează deopotrivă între credi­
tori şi debitori) în cel de-al 
treilea caz împiedică în egală 
măsură atât divizarea creanţei 
cât şi divizarea datoriei. Aceasta 
din urmă nu prezintă particula­
rităţi proprii şi nici nu este su­
pusă unor reguli aparte ; ea 
reuneşte în cadrul aceluiaşi ra­
port juridic obligaţional parti­
cularităţile şi regulile caracte­
ristice fiecăreia dintre cele două 
specii de bază: solidaritatea ac­
tivă şi, respectiv, solidaritatea 
pasivă. V. şi solidaritate activă; 
solidaritate pasivă.

SOLIDARITATE ACTIVĂ, formă 
de so lid arita te  presupunând  
existenţa mai multor creditori, 
fiecare dintre aceştia fiind în­
dreptăţit să-i ceară debitorului 
comun plata integrală a creanţei 
datorate. In virtutea sa, plata fă­
cută de debitor oricăruia din 
creditorii solidari are efect liber­
ator pentru el faţă de toţi ceilalţi 
creditori solidari. S.a. p o a te  
rezulta prin excelenţă dintr-un 
act juridic, precum convenţia 
părţilor sau un testament. Ea nu 
izvoreşte niciodată dintr-o dis­
poziţie a legii, legislaţia R o­
m âniei n e reg lem en tân d  s.a. 
legală. Efectele s.a. se an a li­
zează în două planuri distincte şi 
anume: cel al raporturilor dintre



creditori şi debitori şi cel al ra­
porturilor dintre creditori. Ra­
p o r tu r i le  d in tre  c red ito rii 
solidari şi debitorul lor comun 
sunt guvernate de principiul 
potrivit căruia dreptul de a pre­
tinde şi primi plata integrală a 
creanţei aparţine fiecărui credi­
tor, iar plata făcută de către de­
b ito r acelu ia  d in tre  ei care 
exercită acest drept are efect li­
berator în privinţa lui faţă de toţi 
creditorii. Debitorul poate face 
plata valabilă a creanţei integra­
le, liberându-se de obligaţia sa, 
oricăruia dintre creditorii soli­
dari: această libertate de opţiu­
ne i se recunoaşte însă numai 
până în momentul când el a fost 
acţionat în justiţie de către unul 
din aceştia, deoarece începând 
cu acel moment poate şi trebuie 
să fie făcută numai creditorului 
reclamant. R aporturile dintre 
creditorii solidari sunt dominate 
de principiul conform căruia aici 
ex istă un m an d a t tac it de 
rep rezen tare  reciprocă în tre  
aceştia în îndeplinirea actelor de 
conservare ale obligaţiei. Legiu­
itorul recunoaşte fiecărui credi­
tor solidar dreptul de a pretinde 
şi primi plata întregii creanţe în 
temeiul unei prezumţii legale de 
împuternicire a lui într-un atare 
sens din partea celorlalţi co- 
creditori solidari. Nici unul din 
creditorii solidari nu este singur

stăpânul creanţei în totalitatea 
ei; aceasta aparţine fiecărui as­
emenea creditor numai în limi­
tele părţii lui din ea. Fiecărui 
creditor solidar îi revine înda­
torirea pe de o parte de a con­
serva creanţa colectivă, iar pe de 
altă parte de a nu întreprinde

• nimic de natură să înrâurească 
negativ drepturile celorlalţi cre­
ditori solidari. Creditorul soli­
dar care a primit plata întregii 
creanţe are îndatorirea să îm­
partă suma încasată cu ceilalţi 
creditori solidari; el se poate 
exonera  însă de această  
îndatorire probând că obligaţia 
executată de debitorul comun a 
fost contractată în interesul lui 
propriu . în  principiu, d is tri­
buirea între creditorii solidari a 
ceea ce a executat debitorul lor 
comun se face după regula pro- 
porţionalităţii, fiecare creditor 
primind o parte proporţională 
cu drepturile sale din creanţa co­
mună. în ipoteza că drepturile 
respective nu sunt determinate, 
creanţa se împarte în fracţiuni 
egale şi se distribuie între co- 
creditorii solidari conform re­
gulii egalităţii. S.a. este  ra r 
întâlnită în practică. V. şi soli­
daritate.

SOLIDARITATE PASIVĂ, formă 
de so lid a rita te  carac teriza tă  
prin existenţa unei pluralităţi de



so —s o 217

debitori şi de specificul căreia 
este dreptul creditorului de a ce­
re oricăruia dintre aceştia exe­
cutarea integrală a prestaţiei ce 
formează datoria lor comună. 
S.p. este reglementată de Codul 
civil român (art. 1039-1056) ca o 
veritabilă garanţie pentru credi­
tor privind executarea creanţei 
sale, care se concretizează, pe de 
o parte, în dreptul creditorului 
de a pretinde plata întregii cre­
anţe de la oricare dintre debi­
torii solidari, iar pe de altă parte 
în facultatea acordată credito­
rului de a alege şi de a urmări pe 
oricare dintre aceşti debitori, 
ceea ce îl pune la adăpost de 
riscul insolvabilităţii unui sau u- 
nor codebitori solidari. Codebi- 
to ru l so lidar solvabil care a 
executat creanţa în întregime 
este îndreptăţit să se întoarcă 
împotriva celorlalţi codebitori 
solidari pentru partea lor, fiind 
însă expus să suporte eventuala 
insolvabilitate a oricăruia dintre 
ei. S.p. izvorăşte fie din voinţa 
părţilor, fie din dispoziţia legii. 
Voinţa părţilor generatoare de 
solidaritate poate fi exprimată 
printr-un contract sau printr-un 
testament. Pentru a se naşte pe 
această cale, solidaritatea trebu­
ie să fie stipulată expres, deoa­
rece ea constituie o excepţie de 
la regula de drept comun a di- 
vizibilităţii datoriei, în raportu­

rile de drept civil. Dimpotrivă, 
în raporturile de drept comer­
cial s.p. se prezumă. Aici ea re­
p re z in tă  reg u la  şi p rin  
consecinţă nu este necesară 
stipularea sa de către părţi (art. 
42 C. com). Atunci când s.p. 
decurge din dispoziţia legii, se 
numeşte s.p. legală. Acest fel de 
s.p. reprezintă regula în dreptul 
comercial. în dreptul civil cazur­
ile de s.p. sunt expres şi limitativ 
prevăzute de lege. Indiferent 
dacă sursa s.p. este voinţa păr­
ţilor sau dispoziţia legii, această 
formă de solidaritate prezintă 
trei trăsături caracteristice, şi a- 
num e: u n ic ita te  de o b iec t, 
pluralitate de legături obliga- 
ţionale, distincte între creditor 
şi codeb ito ri, d iv iz ib ilita tea  
obligaţiei în cadrul transmiterii 
ei prin succesiune. învederând 
aceste trăsături, s.p. se apropie 
de fidejusiune. S o lidarita tea  
pasivă generează simultan două 
grupe distincte de rap o rtu ri 
juridice, şi anume, pe de o parte, 
raporturile dintre codebitorii 
solidari şi creditorul lor comun, 
iar pe de altă parte, raporturile 
dintre codebitorii solidari. în 
raporturile dintre codebitorii 
solidari şi creditorul lor comun, 
efectele solidarităţii pasive se 
centrează în jurul principiului 
potrivit căruia, pe de o parte, 
fiecare codebitor solidar este
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obligat faţă de creditor ca şi cum 
el ar fi s in g u ru l d eb ito r al 
acestuia, iar pe de altă parte, toţi 
codebitorii sunt obligaţi faţă de 
creditorul comun, unii pentru 
ceilalţi şi fiecare pentru toţi, la 
întreaga datorie. Doctrina ju ­
ridică împarte aceste efecte în 
p rin c ip a le  şi secundare . în 
raporturile d in tre creditor şi 
co d eb ito rii so lidari, fiecare 
dintre aceştia din urmă îi poate 
o pune  celui d in tâ i anum ite  
excepţii prin care să neutralizeze 
mijloacele juridice utilizate de el 
în vederea constrângerii la plata 
d a to rie i. D e b ito ru l so lid ar 
împotriva căruia creditorul a in­
tentat o acţiune în justiţie poate 
invoca toate excepţiile ce-i sunt 
personale,, precum şi pe acelea 
care sunt comune tuturor de­
bitorilor. în raporturile dintre 
codebitori, s.p. produce ca efect 
principal divizarea prestaţiei 
(când datoria a fost plătită inte­
gral numai de către unul dintre 
ei) astfel încât fiecare dintre 
aceştia să suporte partea ce-i 
revenea din acea prestaţie. După 
e fec tu a rea  p lă ţii în tre  co­
debitorii solidari datoria este 
însă conjunctă. C odebitoru l 
solidar care a plătit întreaga 
datorie are dreptul să recupe­
reze de la ceilalţi codebitori 
solidari ce a plătit peste partea 
lui de datorie. El îşi poate pune

în valoare această posibilitate 
având la îndemână două acţiuni 
în justiţie, şi anume: cea care 
derivă din subrogarea legală în 
drepturile creditorului plătit şi 
acţiunea personală ce derivă din 
mandat sau gestiunea de afaceri, 
în caz de insolvabilitate a unui 
codebitor, pierderea cauzată de 
insolvabilitatea acestuia se su­
portă proporţional de către cei­
la lţi co d eb ito ri so lvab ili, 
inclusiv de acela care a făcut pla­
ta. S.p. încetează prin moartea 
unuia dintre codebitorii solidari 
şi prin renunţare la solidaritate 
(care poate fi expresă sau ta­
cită). V. şi solidaritate; solida­
ritate activă.

SOLUŢIONARE A LITIGIILOR 
I>E COMERŢ INTERNAŢIO­
NAL, expresie utilizată pentru a 
desemna căile şi mijloacele de 
rezolvare a diferendelor ivite în­
tre participanţii la raporturile 
de comerţ internaţional. în prin­
cipal s. 1. c. i. poate fi realizată 
p rin : co n c ilie re , a rb itra j şi 
judecată. Procedura de concilie­
re constă în realizarea acordului 
părţilor cu privire la lichidarea 
diferendului ivit între ele fără a 
apela la jurisdicţia statală sau ar­
bitrală. Aceasta presupune re­
cunoaşterea de către părţi a 
pretenţiilor reciproce, realiza­
rea de concesii reciproce şi de
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compromisuri. Concilierea este 
calea cea mai indicată pentru so­
luţionarea unor astfel de litigii, 
în cazul în care diferendul nu 
poate fi stins prin conciliere păr­
ţile pot recurge la arbitraj, ceea 
ce presupune perfectarea de 
către ele a unei convenţii de ar­
b itraj. O astfel de convenţie 
poate fi inclusă în chiar contrac­
tul de comerţ internaţional sau 
poate fi constatată printr-un 
înscris distinct de înscrisul con­
statator al contractului princi­
pal redactat ulterior perfectării 
acelui contract. Chiar în cazul în 
care convenţia de arbitraj este 
inclusă în contractul principal, 
ea îşi păstrează o relativă au­
tonomie faţă de acesta. în vir­
tutea unei asemenea autonomii, 
nulitatea contractului principal 
nu afectează validitatea conven­
ţiei de arbitraj. în cazul în care 
convenţia de arbitraj survine 
după apariţia litigiului, aceasta 
poartă denumirea de compro­
mis, iar, în ipoteza când perfec­
tarea convenţiei de arbitraj are 
loc mai înainte de apariţia liti­
giului, ea se num eşte clauză 
compromisorie. în raporturile 
de comerţ internaţional, arbi­
trajul comercial internaţional 
este jurisdicţia preferată de liti- 
ganţi. Aici se recurge la juris­
dicţia  s ta ta lă  (în făp tu ită  de 
instanţele de drept comun) nu­

mai în cazurile când concilierea 
nu reuşeşte, iar părţile în litigiu 
nu s-au putut pune de acord 
pentru a supune diferendul lor 
spre soluţionare arbitrală. Di­
versitatea legislaţiilor naţionale 
şi deosebirile de reglementări 
între diferitele sisteme de drept 
care conduc la conflicte de legi 
face ca s. 1. c.i. de către organele 
jurisdicţionale să fie evitată pe 
cât posibil de pârtiei- panţii la 
com erţul internaţional. V. şi 
arbitraj de comerţ internaţio­
nal; conciliere.

SOLVABILITATE, stare materială 
a debitorului care conferă aces­
tuia capacitatea de a-şi onora la 
scadenţă obligaţiile de plată asu­
mate. Determinarea s. are loc pe 
baza examinării critice a bilan­
ţului care perm ite evaluarea 
activului patrimonial în funcţie 
de valoarea lui efectivă, faţă de 
datoriile de orice fel ale per­
soanei (fizice sau juridice) în 
cauză. S. unei bănci dă expresie 
capacităţii acelei bănci de a su­
porta riscurile (implicit pierde­
rile) la creditele acordate, fără a 
pune în pericol rambursarea de­
pozitelor. S. externă este capa­
citatea unui stat, a unui agent 
economic, a unei bănci etc. de a 
face faţă plăţilor în valută în 
străinătate la termenele şi în su­
mele convenite. S. se stabileşte
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pe baza informaţiilor referitoare 
la s itu a ţia  econom ică şi fi­
nanciară a debitorului, analizân- 
du-se atât datele publicate de 
chiar debitorul respectiv (bilanţ, 
cont de profit şi pierderi, buget 
etc.), cât şi orice alte surse de 
inform are (statistic i in te rna­
ţionale, com entarii de presă 
etc.). Gradul de s. al persoanei 
(fizice sau juridice) care solicită 
acordarea unui credit, constituie 
elementul principal în raport de 
care se apreciază oportunitatea 
acordării cr edilului respectiv de 
că tre  banca sau  in s titu ţia  
financiară solicitată. Ant. in­
solvabilitate; incapacitate de 
plată.

SOTTO PALANCO, clauză de 
C harter Party şi conosam ent 
prin care se stipulează că în ve­
derea încărcării sau descărcării 
navei mărfurile trebuie aduse 
de-a lungul acesteia sau al che­
iului, în raza de acţiune a echi­
pam entelor navei, în vederea 
efectuării operaţiunilor de în­
cărcare/descărcare. a) La încăr­
care: încărcăto ru lu i îi revine 
obligaţia să aducă marfa pe chel­
tuiala şi riscul său în raza de ac­
ţiune a instalaţiilor de încărcare 
ale navei. Greutatea coletelor 
nu trebuie să depăşească pute­
rea de ridicare declarată a in­
s ta la ţ i i lo r  navei. D acă, din

motive ce nu pot fi im putate 
armatorului, nava nu poate fi 
încărcată la dană, ci numai în 
larg, încărcătorului îi revine o- 
bligaţia să suporte cheltuielile şi 
riscurile aducerii mărfii pe şle­
puri în raza de acţiune a maca­
ra le lo r navei. La rândul lui, 
cărăuşul are obligaţia să preia 
coletele de îndată ce au fost 
ridicate de macaralele navei, să 
le coboare la hambarele ei şi să 
le stivuiască. b) La descărcare: 
cărăuşului îi revine obligaţia ca 
pe cheltuiala şi pe riscul său, să 
destivuiască marfa, să o scoată 
din hambare şi să o treacă peste 
copastia navei, depunând-o pe 
chei, în vagoane sau pe şlepuri, 
astfel încât să poată fi accesibilă 
manevrării, dar nu mai departe 
de raza de acţiune a instalaţiilor 
navei. C lauza s.p. e s te  in ­
fluenţată de uzanţele de port. 
Pentru evitarea litigiilor este ne­
cesar ca părţile să exprime fără 
echivoc în Charter Party şi/sau 
conosament conţinutul exact al 
clauzei s.p. şi să facă menţiunea 
că orice uzanţă portuară contra­
ră celor stipulate este nulă şi ne­
avenită.

SPAŢIU EC O N O M IC  EU R O ­
PEAN (S.E .E ., L’ESPA CE 
ECONOMIQUE EUROPEEN), 
sistem complex de cooperare 
amplă în domenii diverse (eco-
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nom ie, cerce tare-dezvo ltare , 
mediul înconjurător, social şi 
cultural), între statele vest eu­
ropene, consacrat şi structurat 
prin „Declaraţia de la Luxem- 
b u rg “ din 1984 şi p rin  acte 
internaţionale adoptate la alte 
reu n iu n i u lte rio are  de către 
ţă rile  m em bre ale C .E.E. şi 
A .E .L .S . N egocierile  d in tre  
aceste organizaţii economice in­
ternaţionale în vederea perfec­
tării unui acord au fost finalizate 
în februarie 1992, iar acordul 
propriu-zis a fost remis Curţii de 
Justiţie a C.E.E. şi a primit avizul 
definitiv la 5 mai 1992. Prin acest 
acord s-a convenit crearea unui 
spaţiu economic liber între cele 
19 ţări membre ale C.E.E. şi 
A.E.L.S. care să asigure libera 
circulaţie a mărfurilor, a servi­
c iilo r şi a fo rţe i de m uncă. 
Totodată, acordul reglementea­
ză şi cooperarea în domeniul po­
liticilor orizontale, referitoare la 
cele patru libertăţi: politica so­
cială, protecţia consumatorului, 
mediul înconjurător, statistici şi 
legea societăţii. El prevede de as­
emenea cooperarea în domeniul 
p o li tic i lo r  co la te ra le : învă­
ţăm ânt, cercetare-dezvoltare, 
în treprinderi mici şi mijlocii, 
servicii de informare, turism şi 
sectorul audio-vizual. Sub aspect 
in s titu ţio n a l acordu l decide 
crearea unor instituţii noi pre­

cum: Consiliul S.E.E., un Com­
itet Mixt, precum şi două organe 
de avizare (anume, un Comitet 
Parlamentar Mixt, şi un Comitet 
Consultativ al S.E.E.), Totodată 
s-a preconizat crearea de către 
ţările A.E.L.S. a două instituţii 
pentru a asigura crearea cores­
punzătoare a acordului: Autori­
ta te a  de S u p rav eg h ere  a 
A.E.L.S. şi Curtea A.E.L.S. Este 
reglementată şi funcţionarea u- 
nui Comitet Permanent al ţări­
lor A.E.L.S. m enit să asigure 
coordonarea poziţiilor lor.

SPAŢIU MARITIM, denumire dată 
(în terminologia specifică trans­
portului de mărfuri pe mare) 
unui segment din spaţiul co­
mercial al unei nave care este 
închiriat de un navlositor pentru 
transportul unei partizi de măr­
furi care prin dimensiunea sa vo- 
lum etrică şi de g reu ta te  nu 
necesită închirierea întregului 
spaţiu comercial al navei. Con­
tractarea s.m. este frecvent u ti­
lizată cu referire la navele de 
linie şi vizează mărfuri generale 
livrate în cantităţi relativ mici, 
dar cu frecvenţă ridicată. Navlo- 
sitorului îi revine obligaţia să 
evite pe cât posibil spaţiile  
moarte pentru care se plăteşte 
navlu mort. Or, o atare obligaţie 
presupune îndatorirea lui de a 
utiliza complet s.m. angajat.
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SPECIALIA GENERALIBUS DE- 
ROGANT, adagiu latin expri­
m ând regula p o triv it căreia  
clauzele (dispoziţiile) speciale 
derogă de la cele generale, în 
vreme ce acestea din urmă nu 
sunt susceptibile să deroge de la 
cele dintâi. Faţă de dreptul civil, 
care constituie dreptul comun 
sau legea generală, dreptul co­
mercial reprezintă legea specia­
lă şi prevalează deci asupra legii 
generale; în schimb, dreptul civil 
(ca drept comun) se poate aplica 
în materie comercială ori de câte 
ori nu există o dispoziţie de 
drept comercial care să-l înlă­
ture. Tot astfel, în cazul ivirii 
unui conflict între un uz şi o lege 
supletivă în vigoare, conflictul 
se va soluţiona în favoarea u- 
zului, deoarece acesta din urmă 
constituie o stipulaţie particu­
lară, specială faţă de regula ge­
n e ra lă  cu p rin să  în legea 
supletivă: dispoziţiile legii res­
pective, având caracter supletiv, 
pot interveni numai în măsura în 
care părţile nu au prevăzut o altă 
reglementare: prin acceptarea 
(chiar prezumată) a uzului, păr­
ţile i-au dat implicit prioritate 
faţă de legea supletivă. Pe baza 
regulii s.g.d., conflictul dintre un 
uz normativ şi o lege civilă se va 
rezolva în favoarea uzului, care, 
având caracter special, va pre­
vala faţă de legea civilă.

SPECIALIZARE ÎN COMERŢ, 
operaţiune de delimitare a acti­
vităţii în domeniul comerciali­
zării pe produse, pe clienţi, pe 
un anumit teritoriu, a cărei înde­
plinire este rezultatul unui a- 
cord intervenit între societăţile 
comerciale implicate. V. şi spe­
cializare pe produse; specia­
lizare pe clienţi; specializare în 
plan teritorial.

SPECIALIZARE ÎN PLAN TERI­
TORIAL, varietate de speciali­
zare în comerţ concretizată în 
în ţelegerea in tervenită  în tre  
partenerii de afaceri prin care 
aceştia convin să-şi desfacă pro­
dusele delim itat geografic, în 
anumite regiuni, ţări sau zone. 
V. şi specializare în comerţ.

SPECIALIZARE PE CLIENŢI, va­
rietate de specializare în comerţ 
constând în renunţarea, de co­
mun acord, de către partenerii 
de afaceri, unul în favoarea ce- 
luilat, la vânzări către anumite 
categorii de clienţi. V. şi specia­
lizare în comerţ.

SPECIALIZARE PE PRODUSE,
varietate de specializare în co­
m erţ p resupunând  ex isten ţa 
unei înţelegeri între firme din 
diverse ţări de a renunţa una în 
favoarea celeilalte la vânzarea 
anumitor produse sau categorii
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de produse, subansamble, cu 
scopu l de a reduce nom en­
clatorul produselor exportate 
fără a reduce volumul valoric al 
exportului. S. p. se realizează 
p r io r i ta r  în co m erţu l in ­
ternaţional cu mărfuri carac­
terizate printr-un ridicat grad de 
complexitate tehnică, precum: 
maşini, utilaje, aparatură, in­
stalaţii şi în general bunuri de 
investiţii. V. şi specializare în 
comerţ.

SPECIFICAŢIE LA SCRISOAREA 
DE TRĂSURĂ COLECTIVĂ, 
înscris cuprinzând o listă a măr­
furilor ce formează obiectul u- 
nu i tra n s p o r t  co lec tiv  şi 
precizarea beneficiarilor acelor 
mărfuri. S. s. t.c. este un docu­
ment auxiliar care se utilizează 
la transportul colectiv de colete, 
în principal la transportul auto. 
Ea este un veritabil borderou 
întocm it de expeditorul care 
fo rm ează s tru c tu ra  tra n s ­
portului colectiv şi care se trans­
m ite, o dată cu marfa, expe­
ditorului de la destinaţie căruia 
îi revine îndatorirea să distribuie 
coletele la adresele finale înscri­
se în s. s. t.c.

SPECULATOR, persoană (fizică 
sau juridică) care efectuează 
operaţii de vânzare-cumpărare 
de valută pe piaţa valutară, cu

singurul scop de a realiza prin 
aceasta un câştig.

SPECULAŢIE, denumire generică 
dată  o rică re i o p e ra ţiu n i de 
bursă sau care se efectuează pe 
piaţa valutară ce urmăreşte ca 
finalitate obţinerea unui câştig 
ca diferenţă între cursul de cum­
părare şi cel de vânzare al unor 
mărfuri, hârtii de valoare sau va­
lute. în cazul s. operatorii ur­
măresc şi obţin realizarea de 
profit din evoluţia cursurilor 
d in tre  m om entu l în ch e ie rii 
tranzacţiei şi mom entul lichi­
dării acesteia. Riscul pe care şi-l 
asumă are un grad ridicat, deoa­
rece există posibilitatea ca jocul 
pieţii să le infirme aşteptările. 
Realizarea s. poate avea loc la 
bursă, atât pe piaţa la vedere cât 
şi pe piaţa la termen. S. pe piaţa 
la termen sunt mai frecvente. 
Cel mai frecvent utilizate sunt: 
s. simple, â la baisse şi â la 
hausse, operaţiunile cu primă 
(simplă şi dublă), filiera, ş.a.

SPECULAŢIE VALUTARĂ, sintag­
mă ce exprimă operaţia de vân­
zare sau de cumpărare de valută 
făcută cu unicul scop al realizării 
de câştig, ca urmare a jonglării 
cu diferenţele de curs existente 
între valute prezente pe aceeaşi 
piaţă, pe pieţe diferite, ca şi a 
jonglării cu diferenţele de curs
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ale aceleiaşi valute in operaţiile 
la vedere şi pe termen. V. şi piaţă 
valutară.

SPOT (în operaţii de bursă), con­
tract de vânzare/cumpărare de 
marfă fizică de specificul căreia 
este faptul că livrarea şi plata au 
loc im ediat după încheierea 
tranzacţiei.

SPREAD (în terminologia de bur­
să). I. Denumire dată opera­
ţiunii de bursă concretizată în 
cumpărarea şi vânzarea simul­
tană de contracte la termen sau 
contracte futures pentru acelaşi 
activ. Contractele formând o- 
biectul acestei operaţiun i au 
scadenţe diferite sau au o sca­
denţă identică, dar pe pieţe dife­
rite. Sin. spreading. 2. Denumire 
dată operaţiunii de bursă con­
stând în cumpărarea şi vânzarea 
simultană de opţiuni de acelaşi 
tip (call sau put) şi făcând parte 
din aceeaşi clasă de opţiuni.

SPREADING, v. spread.

STABILITATE MONETARĂ, sin­
tagmă ce dă expresie menţinerii 
constante a puterii de cumpărare 
a unei monede pe o anumită 
perioadă, care reflectă şi in ­
fluenţează echilibrul economic 
general şi starea de proporţio- 
nalitate dintr-un anumit sistem

economic naţional. S.m. are o 
componentă internă (concreti­
zată în stabilita tea relativă a 
preţurilor şi tarifelor ca rezultat 
al echilibrului dintre cerere şi o- 
ferta de mărfuri) şi o componen­
tă externă (care dă expresie 
relativei fixităţi a cursurilor de 
schimb).

STA BILIZA RE A PIEŢ E L O R ,
deziderat vizând crearea unor 
condiţii de echilibru între cerere 
şi ofertă pe pieţele internaţio­
nale prioritar în ceea ce priveşte 
produsele de bază pentru eli­
m inarea fluctuaţiilor excesive 
ale preţurilor, estomparea pro­
cesului de deteriorare a rapor­
tului de schimb al unor categorii 
de m ărfuri şi realizarea unui 
raport corespunzător între pre­
ţurile materiilor prime şi cele 
ale produselor manufacturate. 
Pentru realizarea dezideratului 
de s. p. produselor de bază au 
fost elaborate acorduri in ter­
naţionale pe produse precum şi 
un program integrat iniţiat în 
cadrul U.N.C.T.A.D.

STA BILIZA RE M ONETARĂ,
complex de măsuri luate de stat 
în vederea refacerii stabilităţii 
monetare pe plan intern (ceea 
ce presupune stabilitatea preţu­
rilor) şi asigurarea pe plan ex­
tern a stabilităţii cursului de 
schimb a monedei naţionale.
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Astfel de măsuri apar necesare 
în perioade de grave dezechili­
bre caracterizate prin inflaţie ac­
centuată, deficite de amploare 
ale balanţei de plăţi şi dezor­
gan iza rea  v ie ţii econom ice. 
Realizarea s.m. poate avea loc 
pe două căi şi anum e: prin  
adoptarea unor măsuri de adu­
cere treptată a activităţii econo­
mice şi circulaţiei monetare pe 
un făgaş normal sau prin re­
formă monetară (ceea ce com­
portă stabilirea unei noi valori 
paritare a monedei naţionale 
prin devalorizare sau prin de­
preciere, retragerea din circu­
laţie a cantităţii excedentare de 
bani, schimbarea bancnotelor). 
Alegerea metodei de înfăptuire 
a s.m. este subordonată mai 
m u lto r fa c to ri, în tre  care: 
situaţia economică a ţării, obiec­
tivele politice, economice şi so­
cia le  u rm ărite , g radul de 
depreciere a monedei şi gravita­
tea dezechilibrelor care trebuie 
corectate.

STAGFLAŢIE, fenomen de stag­
nare sau recesiune economică 
resimţit într-o perioadă în care 
se manifestă intens şi inflaţia. în 
condiţii de s. creşterea econo­
mică nu se mai poate realiza 
printr-o politică expansionistă, 
iar inflaţia nu mai poate fi oprită 
printr-o politică deflaţionistă.

STAGNARE ECONOMICĂ, s in ­
tagmă ce desemnează acea stare 
a economiei naţionale caracte­
rizată prin stoparea creşterii 
producţiei şi menţinerea ei la un 
anumit nivel, limitarea activită­
ţilor comerciale, financiar-ban- 
care şi a altora, în condiţiile în 
care disponibilul de m ărfuri 
existente pe piaţă devine greu 
vandabil datorită faptului că 
cererea solvabilă este inferioară 
producţiei realizate.

STALII, termen prin care se desem­
nează, în contextul contractului 
de navlosire charter-party timpul 
normal afectat navlositorului 
pentru încărcarea sau descăr­
carea navei. Acest timp începe 
să curgă din momentul expirării 
termenului de răgaz acordat na­
vlositorului de la data acceptării 
notice-ului care atestă sosirea 
navei. S. se calculează în zile 
consecutive, zile curgătoare, zile 
pline, zile lucrătoare de 24 ore, 
zile lucrătoare de 24 ore con­
secutive, zile lucrătoare pe timp 
favorabil. S. se consemnează în­
tr-un  docum ent num it time- 
sheet, semnat de către delegaţii 
armatorului şi aceia ai navlosi­
torului.

STANDARD CHARTER-PARTY,
expresie prin care se desemnea­
ză contractele charter-party utili-
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zate pe scară largă în practica 
internaţională (ca urmare a im­
portan ţe i m ajore a transpor­
tului maritim de mărfuri şi a 
absenţei unor reglementări uni­
forme în materie) şi elaborate, 
de regulă, de către armator sau 
de asociaţii de armatori. Aseme­
nea contracte cuprind un set de 
clauze exprese vizând drepturile 
şi obligaţiile părţilor, aspecte le­
gate de executarea, respectiv de 
exercitarea acestor drepturi şi o- 
bligaţii, răspunderea cărăuşului 
pentru executarea parţială ori 
necorespunzătoare sau pentru 
neexecutarea prestaţiei sale, in­
stanţele de arbitraj competente 
să soluţioneze eventualele litigii 
ivite între contractanţi etc. S.c. 
-p. sunt de natură să faciliteze 
tranzacţiile, fiind în vigoare uşor 
de cunoscut pentru ambii con­
tractanţi şi prezentând avantajul 
de a putea fi adaptate de către 
aceştia, prin acordul lor de vo­
inţă, în specificul şi nevoile con­
c re te  ale t ra n s p o r tu lu i  de 
mărfuri în fiecare caz în parte. 
Adeseori, s.c.-p. sunt cuprinse în 
îndreptare speciale editate de a- 
sociaţiile internaţionale de ar­
matori; în mod obişnuit ele sunt 
specializate (d iferenţiate) pe 
grupe de mărfuri transportate, 
cum ar fi: cărbuni (Coasting coal 
Charter, 1920, Coastoom  sau 
East Coal Charter, 1922, Med-

con); grâu (BlackSea Berth Con­
tract, 1912; Russcon); mărfuri 
generale (The Baltic and White 
Sea Conference Uniform General 
Charter, 1922, Gencon). orice 
s.c.-p. indiferent de condiţiile 
specifice ale diferitelor trans­
porturi de mărfuri, cuprinde în 
mod obligatoriu anumite clauze 
esenţiale, între care: a) data şi 
locul încheierii contractului: de 
regulă această clauză nu este in­
clusă în textul propriu-zis al 
contractului, ci este înscrisă,  ̂ o 
forma unei menţiuni, pe prima 
pagină a înscrisului constatator 
al contractului, în colţul din 
dreapta sus; b) denumirea şi ca­
racteristicile navei; sub acest as­
pect părţile trebuie să precizeze: 
pavilionul şi denumirea navei; 
capacitatea de încărcare şi capa­
citatea volumetrică a navei; cla­
sa navei şi denumirea registrului 
care a eliberat certificatul de cla­
sificare; c) clauza Substitute: 
prin această clauză (care nu este 
in se ra tă  în to a te  s.c.-p.) se 
stipulează dreptul armatorului 
de a înlocui nava iniţial nomina­
lizată cu o altă navă; exercitarea 
acestui drept este restrânsă la 
ipoteza în care nava substituită 
posedă caracteristici tehnico-e- 
conomice egale sau cel puţin 
apropiate celor pe care le avea 
prima navă: totodată, nava sub­
s titu ită  trebuie să fie cores­
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punzătoare pentru efectuarea 
tran sp o rtu lu i nnărfr în bun^ 
condiţii, în a  ntit :tea ; omenit:!, 
până \?. portul de destinaţie; d) 
datele de identificare a părţilor 
contractante: denum irea (fir- 
ma) armatorului şi navlositoru- 
lui şi ad rese le  lo r, inclusiv  
numărul de telefon şi de telex al 
acestora; e) poziţia  exactă a 
navei: părţile vor menţiona locul 
unde se află nava în momentul 
re d a c tă r ii  şi sem nării con ­
tractului; în cazul în care în s.c.- 
p. este inserată clauza Substitute 
(care presupune că în mod nor­
m al a rm a to ru l nu p o a te  
cunoaşte la momentul respectiv 
poziţia exactă a navei, el neştiind 
în acel moment ce navă va oferi 
în ultimă instanţă pentru efec­
tu a rea  tra n sp o r tu lu i)  se va 
înscrie menţiunea now trading, 
cu precizarea datei probabile a 
sosirii navei în portul de încăr­
care; f)  navigabilii iţea navei; de 
regulă această clauză conţine 
precizarea că nava este pregătită 
sub toate aspectele pentru efec­
tuarea voiajului, ca nepermi- 
ţând infiltrarea apei, şi fiind 
rezistentă şi solidă; g) data rezi­
lierii con trac tu lu i (cancelîing 
date): o atare clauză cuprinde 
precizarea datei la care navlo- 
sitorul are îndreptăţirea să re­
nunţe la executarea contractului 
de transport, dat fiind faptul că

nava nu a sosit în portul de în­
cărcare până la data respectivă; 
h) clauza angajării navei sub 
stean: conţine precizarea că an­
gajarea definitivă a navei u r­
mează a se face numai după 
obţinerea acordului de încăr­
care, în perioada prevăzută în 
contract, din partea. încărcăto­
rului; în caz contrar angajarea 
devine nulă; i) felul mărfii: clau­
za cuprinde menţiuni cât mai 
exacte privind specificul mărfii 
tran sp o rta te , am balajul sau, 
dacă este cazul, lipsa acestuia; j) 
cantitatea mărfii: se precizează 
volumul accsteia, numărul bu­
căţilor, greutatea (în unităţi de 
greutate) etc.; în ipoteza în care 
se precizează doar că navlosito- 
rul trebuie să încarce întreaga 
navă (full cargo), fără a se men­
ţio n a  şi c a n ti ta te a  m ărfii, 
acestuia îi revine obligaţia de a 
pune la dispoziţie o cantitate de 
marfă suficientă pentru încărca­
rea navei la capacitatea ei ma­
ximă; k) opţiunile privind marfa 
(cargo options): u n e le  s.c.-p. 
conţin o clauză potrivit căreia 
navlositorul are libertatea să 
substituie marfa indicată la con­
tractul de navlosire, înlocuind-o 
integral sau parţial cu o altă 
marfă; l) marfa încărcată pe 
punte: s.c.-p. cuprind o clauză în 
sensul că pentru marfa încărcată 
pe puntea navei, deşi ea călăto­
reşte pe riscul navlosiiorului,
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acesta din urmă este obligat să 
p lătcască navlul în treg  con­
vertit; m) materiale pentru foraj 
şi separaţie (dunnage and sepa- 
ration): unele s.c.-p. cuprind şi o 
clauză prin care se stabileşte în 
sarcina cărui contractant este 
obligaţia de a procura materia­
lele pentru foraj; aceste mate­
riale, cu excepţia unor materiale 
de separaţie, care sunt negocia­
bile, trebuie procurate, în cazul 
transportului de mărfuri gene­
rale cu nave de linie, de către 
armator; n) porturile de încăr­
care şi de descărcare: de regulă, 
s.c.-p. implică obligaţia pentru 
părţi de a menţiona un port de 
încărcare şi un port de descăr­
care; uneori se m enţionează 
doar o anumită porţiune de ţărm 
între două porturi; o) opţiunile 
geografice (geographical op- 
tions): de cele mai multe ori, în 
s.c.-p. se în scrie  fa cu lta tea  
navlositorului de a îndrep ta 
nava spre alt port decât portul 
de bază la opţiunea sa;/^  trans­
miterea ordinelor: în cazul în 
care părţile nu menţionează în 
contract portul de încărcare sau 
cel de descărcare, ele trebuie să 
stabilească un termen în care 
a rm a to ru lu i i se va o rd o n a  
(order) spre care port să fie 
îndreptată nava; pentru portul 
de încărcare ordinul trebuie dat

cu câteva zile înaintea terme­
nului operaţiunilor de descăr­
care transporta te  de navă în 
cursa precedentă; cât priveşte 
portul sau porturile de descăr­
care, acestea trebuie indicate 
înaintea semnării conosamen­
telor în portul de încărcare şi se 
menţionează în cuprinsul aces­
tor documente, dar este admisi­
bil ca navlositorul să-şi rezerve 
dreptul de a indica portul de des­
cărcare după plecarea navei din 
portul de încărcare, adică în 
timp ce ea se află în cursă (en 
route); r) ro taţia geografică 
(geographical rotation): de re­
gulă s.c.-p. cuprinde menţiunea 
potrivit căreia atunci când nava 
urmează să încarce sau să des­
carce în mai multe porturi ruta 
trebuie astfel stabilită încât ele 
să se afle în drumul firesc al na­
vei, spre a se evita reântoarcerea 
navei într-un port pe lângă care 
ea a trecut iniţial; s) atât de a- 
proape cât poate nava (as near 
as she can safely get): o atare 
stipulaţie priveşte acele cazuri 
în care nava navlosită pentru în­
cărcare într-un anumit port la o 
anumită dată nu-şi poate asuma 
riscul de a ancora la locul stabilit 
şi ca urmare va încărca cât mai 
aproape de acel loc; această si­
tuaţie poate surveni ca urmare a 
unor condiţii de navigaţie ne­
prielnice sau a altor obstacole 
ivite în momentul apropierii na­



vei dc punctul de destinaţie; ş) 
pescajul maxim (maxim draft): 
cu ocazia navlosirii navei se ţine 
seama şi de adâncurile de care 
dispun porturile în care nava 
urm ează să ancoreze; pentru 
porturile cu adâncimi mai mici 
se navlosesc nave cu pescaj 
redus; t) utilizarea şlepurilor 
(lighterage): in  m od o b işn u it 
s.c.-p. conţin o clauză potrivit 
căreia toate cheltuielile aferente 
utilizării şlepurilor la încărcare 
sau descărcare se suportă de 
navlositor, expeditor sau pri­
mitorul mărfii, şi numai rareori 
(în principal când nava depă­
şeşte pescajul stabilit) acestea 
cad în sarcina armatorului; p  
aşteptarea creşterii apelor: o 
atare stipulaţie priveşte timpul 
în care nava trebuie să aştepte 
fluxul (creşterea apelor) pentru 
a putea intra în port; regula este 
că atunci când prin contract se 
indică un port anume, nava tre­
buie să aştepte până devine dis­
ponibil acel port sub aspectul 
nivelului apelor; u) m ărim ea 
navlului şi plata acestuia: na­
vigaţia tramp fiind cu precădere 
nem onopolizată, se stabilesc 
prin acordul părţilor contrac­
tante; în cazul navlosirilor „cu 
voiajul44 perceperea navlului se 
face în raport cu greutatea măr­
fii sau cu volumul acesteia, ar­
matorul având această opţiune

(pe care el o va exercita în sensul 
obţinerii unui profit pe navă şi 
pe zi cât mai ridicat); în cazul 
navlosirilor time charter, cuan­
tumul chiriei se stabileşte de re­
gulă pe tona dead weight a navei 
şi pe timp (o lună sau 24 de ore), 
pe întreaga perioadă pentru ca­
re a fost navlosită nava\y) con­
diţiile de încărcare şi descărcare 
a navei; w) arbitrajul: în mod 
obişnuit litigiile izvorâte din 
charter-party sunt supuse spre 
soluţionare unei instanţe arbi­
trale; în unele s.c.-p. se prevede 
că atunci când armatorul şi na- 
vlositorul îşi au sediile în ţări 
diferite, arbitrajul com petent 
este cel din Londra; unele s.c.-p. 
conţin precizarea că problemele 
în suspensie referitoare la por­
tul de încărcare sunt date spre 
soluţionare instanţei din ţara ex­
peditorului, iar problemele le­
gate de portul de descărcare, 
instanţei din ţara destinatarului, 
în cuprinsul s.c.-p. se mai înscriu 
şi alte clase, precum: permanent 
în s ta re  de p lu tire  (always 
afloat); alimbarea; dana la o r­
dinul navlositorului, expedito­
rului sau prim itorului; stalii; 
contrastalii; devierea navei (de- 
viation); operaţiile de brokeraj; 
clauza de gaj (lien clause); clauza 
de război (warrisk clause); clau­
za de grevă (strike clause); clauză 
de îngheţ (ice clause).
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STAND-BY, expresie ce,în dreptul 
anglo-am erican, desem nează 
acel contract intervenit între o 
bancă şi un client (acesta din 
urmă fiind de regulă com er­
ciant) prin efectul căruia banca 
îşi asumă obligaţia să pună la 
dispoziţia clientului credite suc­
cesive în vederea efectuării de 
plăţi într-o anum ită perioadă 
convenită (cu durata dc 3-5 ani), 
până la atingerea unui nivel pre­
stabilit. Pe baza raportului o- 
bligaţional astfel stabilit, banca 

... creditoare va efectua, din cre­
ditele acordate clientului debi­
tor, plăţi în contul acestuia; 
pentru sumele respective, debi­
torul plăteşte creditoarei do­
bânda pieţei din ziua în care 
aceasta a efectuat plata. Pentru 
sumele ce eventual ar rămâne 
neutilizate în scopul arătat, de­
bitorul va plăti băncii care i le-a 
pus la dispoziţie un comision de
0,50% sau 0,75%. Prin efectul 
modificării Regulilor şi uzanţe­
lor privind acreditivele docu­
mentare din 1983, scrisoarea de 
credit stand-by a fost recunos­
cută ca o formă de acreditiv. V. 
şi acreditiv.

STATEMENT OF FACTS, expresie 
preluată din limba engleză şi 
co n sacra tă  în te rm in o lo g ia  
transportului maritim de marfă 
ce desemnează documentul în

carc sunt consemnate cronolo­
gic operaţiunile efectuate de 
navă. în cuprinsul acestui docu­
ment sunt înscrise: data şi ora 
sosirii navei în radă; data şi ora 
intrării acesteia în port şi a acos­
tării ei la dană; data obţinerii 
liberei practici; momentul înce­
perii operaţiunilor de încărca­
re /d escărcare ; num ăru l de 
echipe, menţionarea magaziilor 
şi hambarelor folosite; întreru­
perile din lucru şi cauzele care 
le-au determinat; data şi ora fi- 
Tialrzărri operaţiunilor de încăr­
care sau descărcare etc. Având 
acest conţinut s. este con­
siderat a fi un veritabil istoric al 
operaţiunilor navei.

STATUT AL SOCIETĂŢII CO­
MERCIALE, componentă a ac­
tului constitutiv al societăţilor 
de capitaluri şi al societăţii cu 
răspundere limitată, care se dis­
tinge prin aceea că detaliază 
clauzele contractuale de socie­
tate şi instituie totodată regulile 
de desfăşurare a activităţii so­
cietăţii. Legea nu instituie un set 
de cerinţe privind conţinutul s. 
s.c. lăsând deplină libertate as­
ociaţilor în determ inarea lui 
concretă. în tăcerea legii, prac­
tica de constituire a societăţilor 
comerciale relevă că s. s.c. re­
petă în esenţă într-o formă mai 
mult sau mai puţin detaliată
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clauzele înscrise în contractul de 
societate. Asociaţii sunt liberi 
însă a introduce în cuprinsul s. 
s.e. orice alte menţiuni pe care le 
consideră oportune sau chiar 
necesare pentru a reliefa voinţa 
lor reală.

STEM, term en prin care se de­
semnează documentul ce con­
semnează acordul definitiv al 
părţilor contractului de navlo­
sire asupra condiţiilor privind 
angajarea unei navlosiri sau re­
zervarea de spaţii pe o navă. S. 
consemnează obligaţia arm ato­
rului de a efectua transportul re- 
sp ec tân d  c lauzele  rec ip ro c  
acceptate; asumându-şi această 
obligaţie, el nu mai poate oferi 
nava altcuiva în vederea efectuă­
rii altui transport.

STIN G ER EA  O B LIG A ŢIILO R  
IZVORÂTE DIN RAPORTU­
RILE DE COMERŢ INTERNA­
ŢIONAL, efect juridic constând 
în încetarea raportului juridic 
printr-unul din mijloacele re­
glementate de lege sau conve­
nite de părţi. In sistemul nostru 
de drept, s.o. operează numai 
pentru viitor, lăsând nealterate 
efectele produse de raportul ju ­
ridic de obligaţie până la mo­
mentul încetării lui legale. Ca 
urmare a s.o., raportul juridic în­
cetează complet faţă de toate

părţile, nu doar faţă de una 
dintre ele. în rap o rtu rile  de 
comerţ internaţional, ca şi în 
acelea de drept intern, mijlocul 
firesc de s.o. este plata care se 
concretizează în satisfacerea 
dreptului de creanţă al credito­
rului prin executarea prestaţiei 
la care era obligat debitorul. R a­
porturile de obligaţie pot înceta 
şi prin alte moduri de s.o., care 
sunt susceptibile de grupare în 
două clase, şi anume“ voluntare 
— când stingerea obligaţiilor 
implică o manifestare de voinţă 
a părţilor (de exemplu, darea în 
plată, remiterea de datorie, no- 
vaţia) — şi legale, când obligaţia 
se stinge în temeiul legii, inde­
pendent de voinţa părţilor (cum 
sunt compensaţia, confuzia, im­
posibilitatea fortuită de execu­
tare etc.). U nele m oduri de 
stingere a obligaţiilor dau satis­
facţie intereselor creditorului a 
cărui creanţă o realizează (de 
exemplu plata, darea în plată, 
compensaţia), iar altele sting 
obligaţia fără a da satisfacţia cre­
ditorului (cum sunt remiterea 
de datorie, imposibilitatea for­
tuită de executare). Raporturile 
de obligaţie cu executare succe­
sivă sunt susceptibile de stingere 
şi prin împlinirea termenului ex- 
tinctiv, sau prin reziliere. Rezo­
luţia nu constituie un mod de 
s.o. în adevăratul sens al cuvân­
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tului, deoarece ea desfiinţează 
obligaţia cu efect retroactiv. Cât 
priveşte s. o., comportă unele 
precizări numai compensaţia şi 
prescripţia extinctivă. a) Com­
pensaţia: face parte din cate­
goria m odurilo r de stingere 
convenţională a obligaţiilor, 
drept urmare, ea este supusă 
legii contractului, ca orice con­
venţie a părţilor. Cât priveşte 
compensaţia judiciară, aceasta, 
constituind o prerogativă dată 
judecătorului pentru a remedia 
lipsa condiţiilor de fond cerute 
spre a deveni operantă com­
p en sa ţia , este  su p u să  legii 
forului. Compensaţia legală, în 
ipoteza în care creanţele respec­
tive intră sub incidenţa unor legi 
d ife r ite , e s te  p o sib ilă  dacă 
aceasta este admisă de ambele 
legi în prezenţă: ea are acelaşi 
regim ca şi compensaţia con­
venţională, legea suplinind vo­
in ţa  p ă rţilo r , b) Prescripţia 
acţiunii în răspundere contrac­
tuală: este supusă şi ea legii con­
trac tu lu i sau legii obligaţiei 
respective, care era cunoscută 
părţilor în momentul stabilirii 
raporturilor lor contractuale. A- 
ceastă soluţie este în genere ad­
misă în dreptul comparat; ea nu 
a primit însă consacrare prin 
dreptul anglo-saxon, potrivit că­
ruia prescripţia extinctivă con­
s titu ie  doar o p rob lem ă de

procedură, supusă ca atare legii 
forului, îm prejurare suscepti­
bilă să genereze incertitudini şi 
surprize, deoarece face depen­
dentă legea aplicabilă de hazar­
dul competenţei judecătoreşti.

STOPPAGE IN TRANSIT, ex­
presie prin care în terminologia 
juridică engleză se desemnează 
măsura pe care vânzătorul este 
îndreptăţit să o ia cu privire la 
mărfurile aflate în curs de trans­
port către cumpărător, când a- 
cesta din urmă se află într-o 
situaţie financiară dificilă, de 
natură să pună sub semnul in­
certitudinii plata preţului, mă­
sură concretiza tă  în op rirea  
mărfurilor respective pe traseu 
astfel încât să fie împiedicată 
predarea lor către destinatar. De 
regulă, vânzătorul recurge la 
această  m ăsură atunci când 
cumpărătorul se află în dificul­
tăţi financiare grave, care au de­
clanşat sau sunt susceptibile să 
declanşeze procedura falimen­
tului iar încasarea preţului pen­
tru mărfurile expediate nu este 
asigurată printr-un credit docu­
m entar irevocabil şi eventual 
confirmat.

STRANGEL (în terminologia de 
bursă), termen utilizat pentru a 
exprima o combinaţie de opţiuni 
realizată prin cumpărare şi vân­
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zare de call şi put cu scadenţe 
identice. Presupune ca preţurile 
de exercitare la opţiunile call să 
fie superioare celor de la opţiu­
nile put.,

SUBPRODUCŢIE COMUNITA­
RĂ, formă avansată de subpro- 
ducţie practicată de întreprin­
deri cu referire la piese, sub- 
ansamble etc. pentru realizarea 
producţiei acestora pe o bază 
stabilă şi pe termen lung. Este 
denumită şi co-contractare. V. şi 
subproducţie de capacitate; 
superproducţie internaţională.

SUBPRODUCŢIE DE CAPACI­
TATE, formă a superproducţiei 
internaţionale care presupune 
fabricarea de către subcontrac- 
tanţi a unor produse finite, iden- 
tice  cu cele re a liza te  de 
ordonator, ce preia cea mai ma­
re parte a acestora şi le desface 
sub marca proprie, permiţând 
totodată subcontractantului în 
cauză să comercializeze pe 5 arie 
geografică limitată şi sub aceeaşi 
marcă restul producţiei. O varie­
tate a s. c. este producţia la co­
m andă. V. şi producţie la 
comandă; superproducţie de ca­
pacitate.

SUBROGAŢIE, d en u m ire  d a tă  
operaţiunii de substituire a cre­
ditorului iniţial dintr-un raport

juridic obligaţional de către per­
soana care p lă tin d  acestu ia  
datoria debitorului său dobân­
deşte toate drepturile celui pe 
care îl plăteşte, devenind la rân­
dul său creditor al aceluiaşi de­
bitor. S. poate fi consimţită de 
debitor, consimţită de creditor, 
precum şi prevăzută de lege. a) 
S. consimţită de debitor se reali­
zează prin acordul de voinţă in­
tervenit între un debitor şi un 
terţ de la care debitorul îm pru­
mută spre a putea face plata cre­
ditorului, subrogând pe terţul 
împrumutător în drepturile cre­
ditorului său iniţial. Pentru ca 
această s. să fie valabilă, legea 
cere ca în contractul de îm pru­
mut încheiat între debitor şi terţ 
să se precizeze expres că îm pru­
mutul s-a făcut pentru a plăti 
creditorului, iar în chitanţa eli­
berată de creditor să se preci­
zeze expres că plata s-a făcut cu 
banii împrumutaţi. De aseme­
nea, se cere ca ambele acte să fie 
făcute în formă autentică, cerin­
ţă justiiV.ată de grija de a-1 îm­
piedica pe debitor să modifice în 
mod fraudulos ordinea de pre­
ferinţă a creditorilor săi. în acest 
caz ea operează independent de 
voinţa creditorului iniţial, b) S. 
consimţită de creditor comportă 
acordul de voinţă expres inter­
venit între creditor şi cel care 
plăteşte datoria debitorului în
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chiar momentul efectuării plăţii 
(cerinţă necesară, deoarece dacă 
acordul ar interveni anterior 
plăţii, s-ar realiza o cesiune de 
creanţă, iar dacă acordul ar in­
terveni ulterior plăţii, nu ar mai 
putea produce nici un efect, 
deoarece creanţa ar fi deja stinsă 
prin plată). Prin acordul lor de 
voinţă, creditorul accipiens sub­
rogă pe terţul solvens în toate 
drepturile sale, care, astfel, nu se 
sting, ci se transmit neschimbate 
celui devenit creditor prin s. c) 
S. prevăzută de lege, operează de 
plin drept, în următoarele cazuri 
care sunt prevăzute expres prin­
tr-o dispoziţie legală: 1) în folo­
sul celui care, fiind el însuşi 
creditor, plăteşte altui creditor, 
ce are preferinţă; 2) în folosul 
celui care, dobândind un imobil 
ipotecat, plăteşte creditorul ipo­
tecar; 3) în folosul celui care, 
fiind obligat pentru altul sau ală­
turi de altul, are interesul să 
stingă obligaţia precum în cazul 
codebitorului solidar sau indi­
vizibil, al fidejusorului etc.; 4) în 
folosul moştenitorului care a ac­
ceptat succesiunea sub beneficiu 
de inventar, care plăteşte din 
averea sa datorii ale succesiunii. 
S. operează de plin drept, în vir­
tutea legii şi în folosul asigură­
torului care, plătind asigura­
tului indemnizaţia de asigurare, 
se subrogă (în limita despăgu­

birilor plătite) în toate dreptu­
rile asiguratului împotriva celor 
vinovaţi de producerea daunei, 
precum şi în alte cazuri anume 
prevăzute de lege. Prin efectul 
s., indiferent de forma în care 
s-ar prezenta, subrogatul (sol­
vens) ia locul creditorului pe 
care l-a plătit şi poate exercita 
to a te  d rep tu rile  şi ac ţiun ile  
acestuia împotriva debitorului, 
bucurându-se şi de toate ga­
ranţiile care însoţeau creanţa 
respectivă. El dobândeşte de 
asemenea, şi o acţiune proprie 
contra debitoru lu i, izvorâtă, 
după caz, din mandat sau din 
gestiunea de afaceri, prin care 
poate obţine nu numai ceea ce a 
plătit creditorului iniţial, dar şi 
eventualele cheltuieli sau daune 
suportate cu această ocazie.

SUBSIDIARIES, termen prin care 
în Anglia şi în S.U.A. sunt nu­
mite societăţile comerciale gru­
pate într-o holding company şi a 
căror activitate economică este 
direcţionată şi controlată, în ca­
drul grupării respective, de către 
societatea numită holding. A- 
ceasta din urmă este acţionara s. 
şi controlează compunerea co­
mitetului său de directori. Au 
caracter de s. şi societăţile co­
merciale al căror capital social 
este deţinut în proporţie de mai 
mult de jumătate de către socie­
tatea de tip holding.
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SUCURSALA (a societăţii comer­
ciale), structură de întreprinde­
re comercială creată de o socie­
tate comercială în ţara care i-a 
dat naţionalitatea sau într-o altă 
ţară ca modalitate de extindere a 
întreprinderii fondatoare fiind 
menită să contribuie la realiza­
rea obiectului ei de activitate. Se 
înfiinţează din iniţiativa şi cu 
fondurile societăţii primare care 
îi afectează capitalul necesar şi o 
organizează, fie în aceeaşi ţară, 
fie în străinătate, spre a desfă­
şura o activitate economică pro­
prie. S. este structura de între­
prindere comercială menită să 
p ro d u că  sau să d is tr ib u ie  
mărfuri, să presteze servicii ori 
să execute lucrări pentru clien­
telă, în cadrul obiectului ei spe­
cific de activitate. De asemenea, 
s. poate îndeplini şi finalitatea 
de realizare a investiţiei de ca­
pital extern, dacă este constitui­
tă de o societate comercială sau 
de un comerciant individual din 
străinătate. S. nu are personali­
tate juridică proprie, deci nu 
este o persoană juridică de sine 
stătătoare. Sub acest aspect ea 
face parte din structura organică 
a societăţii primare fondatoare, 
singura care deţine calitatea de 
subiect de drept. Este motivul 
pentru care s. se analizează ca un 
dezmembrământ, ca o modali­
tate de descentralizare a activi­

tăţii societăţii mame care o 
patronează. Fiind lipsită de per­
sonalitate juridică, s. îşi poate 
realiza f in a lită ţile  s ta tu ta re  
numai dacă are asigurat un sediu 
propriu (care în raport cu sediul 
principal al societăţii consti­
tuente este un sediu secundar) 
de natură să confere certitudine 
şi stabilitate instalării sale ma­
teriale, precum şi autonom ie 
gestionară concedată de socie- 
tatea-mamă în raporturile bila­
terale dintre ele. Deci, în esenţă 
s. se caracterizează printr-o du­
blă subordonare faţă de socie­
tatea primară care a înfiinţat-o: 
pe de-o parte dependenţa de or­
din economic o face subordo­
nată economic, iar pe de altă 
parte, dependenţa de ordin ju ­
ridic o face subordonată şi în 
plan juridic. însuşi actul de în­
fiinţare al s. constă într-un m an­
dat cu caracter complex, pe care 
i-1 încredinţează societatea ma­
mă, definindu-i modul de o r­
ganizare, do tarea  m ateria lă , 
condiţiile de funcţionare, inclu­
siv sfera de activitate. De aici 
decurg următoarele consecinţe 
în plan practic: a) s. nu are firmă 
distinctă şi nici patrimoniu pro­
priu, diferit de cel al societăţii 
constituente; b) s. încheie con­
tracte cu terţele persoane fie în 
numele societăţii primare (dacă 
acţionează ca reprezentantă),
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fie în nume propriu, dar pe soco­
teala societăţii prim are (dacă 
există funcţii de comisionar); 
prin consecinţă ea nu poate avea 
nici creditori, nici debitori pro­
prii; c) atunci când prin s. se rea­
lizează o investiţie externă (este 
ipoteza s. creată în străinătate) 
ambele entităţi, adică societatea 
primară şi s. au aceeaşi naţio­
nalitate, adică naţionalita tea 
societăţii mame. în cazul s. con­
stituită în străinătate, aceasta 
es te  supusă legii so c ie tă ţii 
p rim are , dar e s te  to to d a tă  
supusă şi legilor ţării străine în 
care ea funcţionează, dar numai 
în ceea ce priveşte înfiinţarea 
lor. Cu toate acestea, sucursa­
lele pot fi acţionate în justiţie în 
ţă rile  unde func ţio n ează  în 
legătură cu operaţiile făcute în 
acele ţări. în anumite condiţii 
ele pot fi declarate în faliment în 
ţările respctive, dar numai în ce 
priveşte bunurile pe care le po­
sedă acolo.

SUPERPRODUCŢIE DE SPECIA­
LITATE, form ă a su p e rp ro ­
d u c ţie i in te rn a ţio n a le  care 
presupune realizarea de către 
subproducători, după o preala­
bilă specializare, a unor piese, 
subansamble, ce urmează a fi in­
tegrate în produsul finit la o r­
d o n a to r. în  re la ţii le  d in tre  
ordonatori şi subproducători

apare şi se extinde o diviziune 
tehnică a muncii, firmele respec­
tive devenind com plementare 
sub aspect economic. Temeiul 
acestei complementarităţi îl for­
mează cooperarea complemen­
tară între factorii productivi im­
plicaţi. Subcontractanţii au au­
tonom ie sporită în realizarea 
producţiei lor, ceea ce reduce în 
mod corespunzător dependenţa 
faţă de fluctuaţia cererii ordona- 
to r ilo r . V. şi superproducţie 
internaţională.

SUPERPRODUCŢIE INTERNA­
ŢIONALA, denumire dată com­
plexului de activităţi productive 
şi de comercializare realizate în 
cooperare de către firme din ţări 
diferite în baza unor relaţii con­
tractuale care se stabilesc între o 
firmă principală (ordonator) şi 
unul sau mai mulţi subcontrac- 
tanţi, în virtutea cărora aceştia 
din urmă pun în fabricaţie pe 
baza documentaţiei, date de or­
donator, un produs finit sau pie­
se, subansamble care urmează a 
fi asamblate în întreprinderea 
ordonatoare, care va asigura şi 
comercializarea (integrală sau 
parţială) a produsului finit, sub 
marca sa. Factorii care configu­
rează natura specifică a s.i. sunt:
a) Strânsa intercondiţionare din­
tre obligaţiile părţilor. O rdona­
to ru lu i îi revin u rm ătoarele
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obligaţii: să pună la dispoziţia 
partenerilor lui documentaţia 
tehnică, know-how, echipamen­
te, m aterii prime, materialele 
necesare fabricării produsului 
subcontractant; să întocmească 
un caiet de sarcini însoţit even­
tual de un prototip prin carc se 
stabilesc specificaţiile tehnice, 
normele de lucru, termenele de 
livrare etc. Obligaţiile ce revin 
su b co n tra c ta n tu lu i sunt: să 
realizeze produsul finit care va fi 
preluat total sau parţial de o r­
donator; să fabrice piese, sub- 
ansamble ce urmează a fi pre­
luate integrai de ordonator şi in­
cluse în produsul finit; să exe­
cute anumite lucrări parţiale; să 
preia unele semifabricate de la 
ordonator, b) Natura asimetrică 
a relaţiilor dintre ordonator şi 
subcontractanţi. De regulă ini­
ţierea producţiei realizate în 
cooperare se face de către o r­
donator, care este o mare în­
tre p r in d e re  d e ţin ă to a re  a 
tehnologiei de fabricaţie şi a- 
vând o bună reputaţie pe piaţă. 
Subproducătorul se află în de­
pendenţă faţă de ordonator de­
oarece prin acesta din urmă îi 
furnizează documentaţia tehni­
că şi îi impune strategia de pro­
ducţie. c) Caracterul dinamic 
evolutiv al s.i.. Acest caracter 
decurge din dezvoltarea unor 
form e sp ec ia le  de com erţ

internaţional (vânzare de mano­
peră), din cerinţa creşterii ren­
ta b il ită ţi i  eco n o m ice  p rin  
specializare, din realizarea unor 
tranzacţii complexe în domeniul 
producţiei materiale. R aportu­
rile dintre ordonator şi subcon­
tractanţi au caracter extracon- 
curenţial ceea ce deosebeşte s.i. 
de vânzarea comercială interna­
ţională. într-adevăr subcontrac- 
tanţii realizează produse cu o 
destinaţie specifică strict deter­
minate tehnic şi calitativ pentru 
nevoile ordonatorului. S.i. se 
poate înfăţişa sub două forme 
principale şi anume: subproduc- 
ţia de capacitate (cu varianta ei 
evoluată denumită subproducţie 
comunitară) şi superproducţia de 
specialitate. V. şi fiecare din a- 
cestea.

SUPRAARBITRU, a rb itru  care 
prezidează completul de arbitraj 
în litigiile de comerţ exterior. 
Participă la toate şedinţele îm­
preună cu ceilalţi doi arbitri 
membri ai completului de arbi­
traj, pronunţându-se alături de 
aceştia în orice chestiuni de fapt 
ori de drept, inclusiv asupra ho­
tărârii finale prin care se rezolvă 
litigiul. Acest sistem, consacrat 
de legislaţia noastră, diferă de 
cel practicat în alte ţări, potrivit 
căruia s. intervine numai în caz 
de divergenţă între arbitri, exer­
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citând rolul de a decide singur 
sau de a se alătura părerii unuia 
dintre ei, spre a forma majori­
tatea.

SUPRATAXĂ DE IMPORT, taxă 
vamală având caracter supli­
m entar, institu ită în condiţii 
excepţionale pentru anum ite 
grupe de produse, pentru o 
perioadă relativ scurtă de timp. 
S. i. se percepe în condiţii de 
dezechilibru al balanţei de plăţi, 
pentru mărfurile care nu sunt 
supuse restricţiilor cantitative 
şi care nu fac obiectul conce­
siilor comerciale reciproce cu 
alte state.

SURPLUS, v. excedent al balanţei 
comerciale.

SWING, termen prin care se desem­
nează linia de credit deschisă 
între două ţări semnatare ale u- 
nui acord de cliring, linie ce ser­
veşte la efectuarea plăţilor către 
furnizori atunci când încasările 
de la cumpărători devin insufi­
ciente, ca urmare a decalajului 
valoric sau în timp între presta­
ţiile reciproce ale celor două 
părţi, întrucât prin specificul lor 
operaţiile de cliring sunt echi­
librate, în mod normal, la înche­
ie rea  p e rio ad e i de c liring  
creditul swing ar trebui să fie li­

chidat, dar în practică există 
cazuri când acest credit se per­
manentizează, transformându- 
se într-un credit obişnuit.

SWITCH, variantă de bază a opera­
ţiilor de contrapartidă/compen­
saţie, care presupune partici­
parea a mai mult de doi parte­
neri (având sisteme economice 
şi financiare distincte) şi care, de 
regulă, se fundează pe existenţa 
unui acord de plăţi şi pe funcţio­
narea unui cont de cliring ce de­
termină echilibrul schimburilor 
reciproce. A apărut şi s-a dez­
voltat în împrejurările existenţei 
în cadrul pieţei mondiale a mai 
m ultor regim uri com erciale, 
specifice diferitelor ţări şi grupe 
de ţări. Tranzacţiile de switch 
sunt specifice comerţului inter­
naţional în contrapartidă/com­
pensaţie, intervenţia lor produ- 
cându-se, de regulă, după înce­
tarea livrărilor de produse de 
contrapartidă sau de compen­
saţie. Firma ce primeşte ca plată 
pentru exporturile sale produse 
de contrapartidă pe care le va 
putea valorifica ea însăşi, va pro­
ceda la vânzarea produselor pre­
luate unei firme specializate în 
tranzacţii de switch (dintr-o ţară 
cu economie de piaţă). Prin e- 
fectul unei tranzacţii de switch,
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firma specializată în operaţii de 
acest gen dobândeşte mărfurile 
cu importantă reducere de preţ; 
ea poate găsi cumpărător pentru 
acele produse într-o ţară a cărei 
monedă nu este convertibilă sau 
într-o ţară unde, aplicându-se 
restricţii valutare, transferul de 
valută în străinătate este contro­
lat. în ambele situaţii, dacă cum­
părătorul potenţial nu poate 
plăti m ărfurile respective cu 
valută convertibilă, vânzătoru­
lui i se oferă varianta plăţii prin 
produse realizate în ţara cumpă­
rătorului; în cazul în care produ­
sele primite cu titlu de plată nu 
sunt nici ele comercializabile pe 
valută într-o ţară cu excedente 
de plăţi în mijloace exprimate în 
valută convertibilă, firma spe­
cializată în operaţii de switch va 
trebui să repete de mai multe ori 
ori tranzacţiile, până ce mărfu­
rile primite în schimb vor putea 
fi comercializate pe valută con­
vertibilă. Cu prilejul fiecărei 
tranzacţii (adică a fiecărei faze a 
operaţiei) firma specializată o- 
feră în mod uzual cumpărăto­
rului o parte din diferenţa fa­
vorabilă obţinută de la vânză­
torul produselor în contrapar­
tidă; diferenţa dintre plata finală 
în valută convertibilă şi preţul 
de achiziţie al mărfurilor origi­

nale reprezintă marja de profit a 
firmei specializate în operaţii de 
switch. într-o exprimare mai sin­
tetică, switch-ul se analizează ca 
o operaţie comercială cel puţin 
triunghiulară, prin care creanţa 
în devize sau în produse pe care 
o are o ţară oarecare asupra altei 
ţări se transferă către una sau 
mai multe ţări terţe. Tranzacţia 
de switch constituie o modali­
tate deosebită de plată, şi nu o 
modalitate sau o condiţie de 
vânzare; ea are înainte de toate 
un caracter financiar. în practica 
de comerţ internaţional (de con­
trapartidă/compensaţie) se dis­
ting două variante de switch, şi 
anume: switch de export şi switch 
de import. Cel dintâi se carac­
terizează prin aceea că expor­
tatorul este plătit de clientul său 
printr-un cont de cliring într-o 
ţară terţă, iar firma specializată 
în operaţii de switch cumpără 
această monedă de cliring. Cel 
de-al doilea (adică switch-ul de 
import) se distinge prin faptul că 
importatorul, dorind să-şi pro­
cure marfa cât mai convenabil, 
plăteşte unei ţări terţe în mo­
nedă de cliring pusă la dispoziţia 
sa de către firma specializată în 
operaţii de switch. Există trei 
specii de tranzacţii de switch: a) 
Tranzacţii de switch prin efectul
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cărora unele ţări terţe pot obţine 
licenţa de import în unele ţări în 
curs de dezvoltare pentru pro­
dusele lor de export; de pildă, o 
anumită ţară în curs de dezvol­
tare a exportat mărfuri într-o a- 
num ită  ţa ră , în c o n d iţiile  
acordului bilateral existent între 
cele două ţări, dar ţara impor­
tatoare nu a furnizat, la rându-i 
mărfurile sale către ţara expor­
tatoare; o firmă specializată în 
operaţii de switch obţine acces la 
debitorul ţării importatoare ex­
prim at în m onedă de cliring, 
putând utiliza fondurile respec­
tive p en tru  în f iin ţa re a  ex­
porturilor unei ţări terţe către 
ţara în curs de dezvoltare; b) 
Tranzacţii de switch presupu­
nând revânzarea de către o 
parte a unui acord al produ­
selor obţinute de la partenerul 
cu care are relaţii bilaterale ba­
zate pe cliring. Nu întotdeauna 
asemenea revânzări sunt legale, 
deoarece acordurile bilaterale 
pot interzice reexportul p ro­
duselor de con trapartidă; în 
practica de com erţ in terna­
ţional asem enea operaţii de 
switch se realizează totuşi cu 
acordul tacit al părţilor, c) Tran­
zacţii de switch pur financiar-va- 
lutar având drept scop conver­
tirea sumelor exprimate în uni­

tăţi de cliring în sume în valută 
convertibilă, contra unei dife­
renţe, fără a avea loc o mişcare 
corespunzătoare de m ărfuri. 
Prin specificul lor, tranzacţiile 
dcswitch se desfăşoară întotdea­
una în dublu sens; privite sub 
acest aspect, ele cunosc două va­
riante de bază şi anume „varian­
ta aller (sau alimentarea contu­
lui de cliring) şi varianta retour 
(sau vânzarea de disponibilităţi 
de cliring). Alături de aceste va­
riante, în practica de comerţ in­
ternaţional se recurge uneori şi 
la operaţii implicând combina­
rea lor, aşa-numitele operaţii 
aller-retour, prin realizarea că­
rora partenerii urmăresc deopo­
trivă asigurarea funcţionării 
normale a acordurilor de cliring, 
ca şi obţinerea de beneficii în 
valută, fără a angaja produse ce 
încorporează substanţă naţio­
nală (operaţii întreprinse spe­
cial pentru aport valutar). De 
asemenea, în practică s-au con­
turat şi se utilizează şi operaţii 
de switch având caracter pur fi­
nanciar, care, în funcţie de nu­
mărul participanţilor la realiza­
rea lor, pot fi: operaţii dc switch, 
simple, normale, primare, ce se 
derulează cu participarea unor 
parteneri din trei ţări, dintre ca­
re două sunt semnatare ale unui 
acord de cliring, iar cea de-a tre­
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ia este ţara pe piaţa căreia se 
negociază mărfurile ce formează 
ob iectu l o p era ţiu n ii, con tra  
mijloace de plată în valută con­
vertibilă; operaţii de switch în

lanţ, sau multiple, ce implică 
participarea a mai mult de trei 
ţări, două dintre ele fiind în acest 
caz semnatare ale unui acord de 
cliring.



Ş
ŞARPE VALUTAR, denumire me­

ta fo ric ă  d a tă  s is tem u lu i de 
cursuri de schim b al ţă rilo r 
membre ale C.C.E., care a fost 
funcţional în perioada 1971» 
1979. Denumirea oficială dată 
ş.v. la înfiinţarea sistemului res­
pectiv era „Sistemul European 
al L im ite lo r în g u ste  ale 
Cursurilor de Schimb44. Această 
denumire a fost stabilită prin re­
zoluţia Consiliului C.E.E. din 
martie 1971 care preconiza rea­
lizarea pe plan regional a unei 
discipline stricte în relaţiile va­
lorice dintre monedele respec­
tive. începând cu anul 1973 au 
fost generalizate cursurile de 
schimb flotante, iar ţările par­
tic ipan te  la s.v., adică ţările  
membre ale C.E.E. cu excepţia 
Marii Britanii s-au angajat să 
m enţină cursurile  recip roce 
dintre monedele lor în marje de 
fluctuare de 2,25% faţă de ţări 
terţe şi totodată să permită flo- 
tarea concertată, adică să lase 
monedele lor naţionale să flo­

teze în comun. Agravarea rece­
siunii economice mondiale a 
făcut ca zona de stabilitate re­
lativă a cursurilor de schimb (a- 
dică arealul de aplicare a s.v.) să 
fie supusă unei pluralităţi de 
valuri speculative. împrejurarea 
a avut ca şi consecinţă retrage­
rea unor monede naţionale din 
cadrul sistemului (ca de pildă 
francul francez care a fost retras 
în două rânduri iar ulterior a 
fost reintrodus) precum şi deva­
lorizarea şi revalorizarea unor 
monede făcând parte din sistem. 
Ş.v. a funcţionat până în martie 
1979 când a fost transformat în 
sistemul monetar european.

ŞEDINŢĂ DE BURSĂ, modalitate 
organizatorică de desfăşurare a 
activităţii bursei. O s. b. se 
desfăşoară într-un interval de 
timp zilnic a cărui durată şi dis­
tribuire săptămânală sunt stabi­
lite prin regulamentul bursei. în 
cad ru l s. b. se e fec tu ează  
tranzacţiile cu titluri financiare.



T
TALLYMAN, te rm en  ce desem ­

nează, în transportul maritim de 
mărfuri, persoana care acţio­
nează din însărcinarea armato­
rului sau navlositorului, res­
pectiv a expeditorului sau de­
ţinătorului, exercitând urm ă­
to a re le  a tr ib u ţii:  co n tro lu l 
asupra conformităţii dintre can­
titatea care se indică în conosa­
ment şi cea efectiv încărcată, 
respectiv descărcată de pe vas; 
examinarea marcării mărfii, a 
ambalajului şi urmărirea modu­
lui de manipulare a încărcăturii 
etc. Constatările făcute de t. sunt 
consemnate de acesta în rapoar­
te (tallysheet).

TALLYSHEET, termen ce în limba 
engleză desemnează rapoartele 
întocmite de către tallyman şi 
care conţin constatările acestuia 
făcute în exercitarea atribuţiilor 
lui de serviciu. V. şi tallyman.

TANTIEMĂ, termen prin care se 
desemnează forma de retribuire

a conducerii unei societăţi co­
merciale (mai exact a persoa­
nelor cu funcţii de conducere în 
cadrul societăţii, precum: mem­
brii consiliului de administraţie, 
directorii, administratorii etc.) 
presupunând alocarea de către 
adunarea generală a unei cote 
din venitul net. Tantiema este 
susceptibilă de plată în două 
moduri, şi anume: a) prin achi­
tarea unei sume, reprezentând o 
cotă procentuală din venitul net 
al societăţii conducerii colective 
a acesteia din urmă (adică con­
siliului de administraţie sau de 
supraveghere, directoratului); 
b) prin plata unor tantieme de 
prezenţă celor care participă la 
şedinţele periodice ale consiliu­
lui de conducere.

TARIF I)E LINIE, sintagmă ce de­
semnează navlul perceput pen­
tru mărfurile transporta te  cu 
navele de linie într-o anumită 
perioadă în condiţiile stabilite în
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cadrul unui cartel maritim aşa 
cum acestea au fost hotărâte în 
cadrul unor conferinţe care ur­
măresc ca scop uniformizarea 
condiţiilor concrete de primire, 
încărcare, transport, predare şi 
depozitare a mărfurilor în por­
turile de încărcare şi descărcare. 
Fixarea t. 1. se face şi cu par­
ticiparea asociaţiilor de expor­
tatori şi importatori.

TARIF I)E TRANSPORT, denu­
mire generică dată setului de 
norme ce conţin reglementarea 
taxelor şi condiţiilor de trans­
port şi care este dat publicităţii, 
fiind, de regulă, confirmat sau 
chiar întocmit de către un factor 
public, asociaţie a cărăuşilor sau 
organizaţie in ternaţională de 
transporturi. T. t. în esenţa sa 
este o veritabilă ofertă făcută dc 
cărăuş, ofertă ce conţine preţuri 
relativ  rigide com parativ  cu 
preţurile contractuale. Impor­
tanţa t. t. diferă în funcţie de 
felul transportului. Astfel, în 
transportul feroviar există nu­
mai preţuri tarifare, iar în ce­
lelalte ramuri de transport t. t. 
vizează numai legăturile regula­
te (de linie). Preţul transportu­
lui se convine prin negociere 
directă în cazul încheierii cu 
Charter Partv. La navigaţia de 
linie (în transportul maritim)

sunt practicate t. t. care sunt 
stabilite în cadrul conferinţelor 
m aritim e. Asociaţia In terna­
ţională pentru Transport Aer­
ian stabileşte pentru companiile 
membre 1.1. aerian.

TARIF FEROVIAR, set de dispo­
ziţii legale cuprinzând norme de 
încadrare şi decontare a taxelor 
pe care cărăuşul feroviar este în­
dreptăţit să le încaseze în vir­
tutea contractului de transport 
perfecta t pen tru  transpo rtu l 
mărfurilor sau al călătorilor pe 
calea ferată. Ca structură t.f. 
(oricare ar fi el) conţine părţi 
distincte referitoare la: dispozi­
ţii generale şi norme pentru e- 
fec tu a rea  tra n sp o r tu r ilo r ;  
nom encla tu ra şi clasificarea 
mărfurilor; tabele kilometrice 
de destinaţie; baremuri tarifare 
pen tru  calculul taxelor. Din 
punct de vedere al sferei de 
aplicabilitate t.f. pot fi: locale, de 
tranzit, comune, speciale şi excep­
ţionale. V. şi fiecare din acestea.

TARIF FEROVIAR COMUN, va­
rietate de tarif feroviar ce se ca­
racterizează prin faptul că este 
în aşa fel conceput şi structurat 
încât să permită facilitarea mo­
dului de calcul între administra­
ţiile de cale ferată participante. 
V. şi tarif feroviar.
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TARIF FEROVIAR DE TRANZIT, 
varietate de tarif feroviar de spe­
cificul căruia este faptul că se 
exprimă printr-o valută conver­
tibilă, care poate fi şi moneda 
naţională. V. şi tarif feroviar.

TARIF FEROVIAR LOCAL, varie­
tate de tarif feroviar care se dis­
tin g e  p rin  aceea că este  
susceptibil de aplicare numai 
transporturilor interne pe calea 
ferată. V. şi tarif feroviar.

TARIF FEROVIAR SPECIAL ŞI 
EXCEPŢIONAL, varie ta te  de 
tarif feroviar de specificul căruia 
este favorizarea transportului u- 
nor produse, a legăturilor cu zo­
nele industriale sau portuare, 
precum şi utilizarea anumitor 
parcursuri de tranzit, prin apli­
carea unui nivel mai redus pe 
anumite rute. V. şi tarif feroviar.

TARIF MARITIM, set de norme in­
cidente în transportul maritim 
cu nave de linie şi prin care se 
reglementează nomenclatura şi 
clasificarea mărfurilor conform 
anumitor principii (de regulă se 
utilizează ca şi criterii ordinea 
alfabetică şi gradul de prelucra­
re), preţurile aferente transpor­
tu lu i acestora în tre  anum ite 
porturi de expediere şi de des­
tinaţie precum şi condiţiile de 
aplicare a tarifului respectiv.

TARIF VAMAL, sintagma prin care 
se desemnează tabelul, catalo­
gul cuprinzând, potrivit unei a- 
num ite clasificări, nom encla­
to ru l p roduselor în privinţa 
cărora un anume stat a stabilit 
nivelul taxelor vamale. Se cu­
nosc mai multe sisteme tarifare; 
deşi acestea se deosebesc între 
ele, au totuşi o trăsătură comu­
nă: faptul că toate sistemele ta­
rifare naţionale prevăd fie un 
nivel al taxei pentru fiecare pro­
dus, aplicabil tuturor ţărilor, fie 
două sau mai multe niveluri, ce 
primesc aplicare în privinţa di­
feritelor ţări. Tarifele vamale se 
elaborează pe baza mai multor 
criterii, în armonie cu care se 
disting: tarife alfabetice; tarife 
după originea mărfii; tarife după 
gradul de prelucrare a mărfuri­
lor etc. în temeiul unui acord 
sem nat la Bruxelles în anul 
1951, statele-părţi s-au angajat 
să unifice tarifele lor vamale din 
punctul de vedere al clasifică­
rii mărfurilor, folosindu-se în­
tr-un atare scop criteriul ce are 
în vedere gradul de prelucrare a 
acestora (adică a mărfurilor); 
nomenclatorul stabilit în tem e­
iul acordului m enţionat (N.T.B.) 
este utilizat de 113 ţări, ex­
cepţie făcând S.U.A. şi Ca­
nada. El constituie baza ne-
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gocierilor bilaterale şi multilate­
rale, indiferent dacă acestea se 
desfăşoară în cadrul G.A.T.T. 
sau a U.N.C.T.A.D. Tarifele 
vamale sunt supuse unui proces 
de detaliere din ce în ce mai 
mare, prin efectul protecţio- 
nismului vamal, ajungându-se la 
situaţia ca unele dintre ele să 
cuprindă câteva mii de poziţii 
tarifare, fapt ce perm ite pro­
m ovarea de m ăsuri d isc ri­
minatorii în relaţiile de comerţ 
internaţional. în practica de co­
merţ internaţional se utilizează 
atât tarife vamale simple, cu o 
singură coloană (folosite de un 
număr restrâns de ţări, precum: 
Mexic, Bolivia, Panama etc.), cât 
şi tarife vamale compuse, cu mai 
multe coloane, care prevăd taxe 
diferenţiate pe măsuri şi pe ţări 
(asemenea tarife fiind folosite 
de marea majoritate a ţărilor de 
pe glob). Prin utilizarea tarifelor 
vamale se urmăresc, în princi­
pal, ca obiective, orientarea pro­
ceselor economice externe şi 
reg lem en ta rea  sch im b u rilo r 
comerciale cu străinătatea. în 
ultima vreme, tarifele vamale au 
p rim it în ţă r i le  în curs de 
dezvoltare rolul de instrument 
al dezvoltării economice, ele asi­
gurând protejarea industriilor 
naţionale şi stimularea impli­
cării acelor ţări în diviziunea 
internaţională a muncii.

TAXĂ ANTIDUMPING, varietate 
de taxă vamală care este per­
cepută suplimentar peste taxele 
vamale de import obişnuite, în 
vederea neutralizării efectelor 
nocive ale dumpingului. A uto­
rităţile competente din ţara sau 
din teritoriul vamal unde se face 
importul au în atribuţiile lor şi 
prerogativa de a decide institui­
rea t.a. şi de a stabili cuantumul 
ei (care poate fi egal cu întreaga 
mărime sau numai cu o parte a 
marjei de dumping). T.a. p ri­
meşte aplicare ş̂ i în cazul dum­
pingului valutar. V. şi dumping; 
dumping valutar.

TAXĂ ASUPRA CONSUMULUI, 
impozit aplicabil numai în cazul 
vânzării cu ridicata a mărfurilor. 
Aplicarea t. c. cu privire la măr­
furile importate se face luân- 
du-se ca bază de calcul preţul 
C.I.F. la care se adaugă cheltuie­
lile de transport până la desti­
naţia din teritoriul vamal. în 
unele ţări aceste cheltuieli sunt 
luate în calcul număr franco- 
frontieră. De asemenea, în unele 
ţări t. c. are nivel uniform pentru 
m ajoritatea produselor, iar în 
alte ţări acest nivel este dife­
renţiat pe diferite grupe de pro­
duse.

TAXĂ ASUPRA VALORII ADĂU­
GATE (T.V.A.), impozit general
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de consum perceput numai as­
upra valorii nou adăugate, iar nu 
cu referire la valoarea integrală 
a mărfii la fiecare stadiu al pro­
cesului de reproducţie, atât în 
producţie cât şi în sfera circu­
laţiei. în cazul mărfurilor de im­
port stabilirea T.V.A. se face 
luându-se ca bază de calcul pre­
ţul C.I.F. la care se adaugă taxa 
vamală, taxele de prevalare pre­
cum şi alte taxe care se percep 
asupra importului, ceea ce de re­
gulă determină o creştere a va­
lorii în vamă şi creează implicit 
un regim discriminator, mai ne­
favorabil comparativ cu cel ce se 
aplică la m ărfurile indigene. 
T.V.A. a fost imaginată şi apli­
cată pentru întâia oară în Fran­
ţa, iar ulterior a fost preluată şi 
generalizată în aplicarea sa în 
toate statele europene.

TAXĂ COMPENSATORIE, denu­
mire dată taxei vamale aplicată 
asupra importurilor provenind 
din ţările care subvenţionează 
exporturile la anumite produse 
sau acordă prime de export. Fi­
nalitatea t.c. este de a neutraliza 
orice primă sau subvenţie acor­
dată (direct sau indirect) pentru 
fabricarea, producerea sau ex­
portul unui produs. Nivelul t.c. 
este corespunzăto r nivelului 
primei de export sau al subven­
ţiei acordate  exporta toru lu i,

neputând fi mai mare decât ori­
care dintre acestea.

TAXĂ I)E AMARARE, sum ă de 
bani pe care armatorul este o- 
bligat să o plătească administra­
ţiei portuare pentru fixare prin 
legare sau aşezare în locaşuri 
special amenajate, a obiectelor 
aflate pe o navă, pentru ca ele să 
fie în siguranţă chiar pe o mare 
agitată, când navei i se imprimă 
mişcări de ruliu cât şi mişcări de 
tangaj.

TAXĂ DE ANDOSARE, sumă de 
bani calculată procentual ce se 
percepe cu titlu de comision cu 
ocazia transferării dreptului de 
proprietate asupra cambiei de la 
un beneficiar la altul.

TAXĂ DE ARBITRAJ, sum ă de 
bani percepută de organul arbi­
trai pentru organizarea unui ar­
bitraj. T. a. se avansează de 
către reclamant şi se calculează 
procentual în funcţie de valoa­
rea obiectului cererii de arbi­
trare. T. a. rem unerează ser­
viciile privind constituirea tri­
bunalului arbitrai, acordarea a- 
s is ten ţe i de sp ec ia lita te  so ­
licitate de arbitri, organizarea 
secretariatului arbitrajului etc. 
Efectuarea vărsământului privi­
tor la t. a. este obligatorie pentru 
investirea instanţei arbitrale.
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S entin ţa  arb itra lă , care este 
definitivă, trebuie să conţină o 
dispoziţie referitoare la modul 
de distribuire între părţi a chel­
tuielilor de arbitrare.

TAXA DE CANAL, sumă de bani pe 
care armatorul este obligat să o 
plătească administraţiei canalu­
lui (maritim sau fluvial) pentru 
dobândirea dreptului de acces 
pe canal în vederea tranzitării 
lui cu marfa încărcată pe navă şi 
pentru serviciile conexe aferen­
te traversării canalului (precum: 
pilotaj, utilizarea plaselor de na­
vigaţie, a instalaţiilor de radio 
emisie pentru dirijarea navei 
etc.) T. c. pentru navele anga­
jate în „time charter“ este plătită 
de către navlositor. Nivelul t. c. 
diferă de la navă la navă, cuan­
tumul ei fiind stabilit în funcţie 
de tipul navei, de tonajul ei (de 
regulă tonajul registru). în cazul 
canalelor Suez şi Panama auto­
rităţile acestora aplică reguli 
proprii cu privire la stabilirea to ­
najului ce se ia în considerare 
pentru calcularea t. c. în cazul 
canalelor Dunăre-M area Nea­
gră şi Poarta Albă-Midia Năvo­
dari, se foloseşte ca bază de 
calcul a t. c. tonajul navelor 
atestat prin certificatele lor de 
tonaj.

TAXĂ DE CHEIA,!, sumă pe care 
trebuie să o plătească armatorul

administraţiei portuare pentru 
staţionarea navei la chei şi utili­
zarea in s ta la ţiilo r p o rtu are . 
Pentru navele angajate în „time 
charter“ plata t. c. rămâne în sar­
cina navlositorului.

TAXĂ DE EXPORT, varietate de 
taxă vamală pe care statul o per­
cepe asupra exportului mărfu­
rilo r indigene. Este aplicată 
unui număr limitat de mărfuri şi 
pe o perioadă de timp limitată. 
T. e. urm ăreşte ca finalitate 
obţinerea unor venituri supli­
mentare la bugetul statului (în 
cazul în care acesta deţine mo­
nopolul) sau creşterea ponderii 
pe piaţa mondială în exportul 
produsului respectiv; în ultima 
ipoteză, dacă statul respectiv de­
ţine o cotă ridicată în aprovizio­
n a rea  p ie ţe i m o n d ia le  cu 
produsul în cauză t. e. generează 
un efect de creştere a preţului 
acestuia pe piaţa mondială. Per­
ceperea t. e. poate avea ca fi­
nalitate şi limitarea exportului 
unor produse de bază pentru ca 
acestea să fie supuse prelucrării 
pe plan intern. V. şi taxă vamală.

TAXĂ DE ÎNCĂRCA RE-D ES- 
CĂRCARE, denumire generică 
dată cheltuielilor aferente ope­
raţiunilor de încărcare şi de des­
cărcare a navei. Modul de calcu­
lare a unor astfel de cheltuieli
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este determinat prin următoa­
rele clauze contractuale: a) clau­
za FIO (free in and oul) potrivit 
căreia t. î.d. sunt suportate de 
navlositor, nefiind incluse în 
navlu; b) clauza FIOS conform 
căreia sunt în sarcina navlosito- 
rului şi cheltuielile de stivuire în 
hambarul navei; c) clauza Along 
side ship, care cere ca marfa să 
fie adusă dâ navlositor în raza de 
acţiune a macaralelor navei; d) 
clauza sotto palanco sau ship’s 
tackel, în armonie cu care navlo- 
sitorul este obligat să aducă 
marfa de-a lungul navei, sub dis­
pozitivul de încărcare; e) clauza 
At s h ip ’s ra il, care im pune 
navlositorului obligaţia să aducă 
marfa la copastia navei, iar la 
descărcare armatorul trebuie s- 
o predea destinatarului în ace­
laşi loc, suportând o parte din 
cheltuielile de încărcare-descăr- 
care. în cazul în care unele din 
clauzele m enţionate nu sunt 
stipulate în contract, absenţa lor 
va fi complinită prin aplicarea 
uzanţelor portuare. O astfel de 
soluţie poate să-l defavorizeze 
pe navlositor. Clauzele FIO şi 
FIOS sunt cel mai frecvent uzi­
tate.

TAXĂ I)E ÎNREGISTRARE (în do­
meniul maritim), sumă plătită 
de armator pentru înmatricula­
rea navei sub pavilionul unei a­

numite ţări. în cazul în care nava 
se înregistrează sub pavilionul 
altei ţări decât ţara de origine, 
acea navă îşi desfăşoară activita­
tea economică sub pavilion de 
liberă în reg is tra re . L iberia , 
Costa Rica, Honduras, Panama 
şi alte ţări oferă pavilion de 
liberă înregistrare.

TAXĂ DE LICENŢĂ, sumă cerută 
de procedura acordării autom a­
te a licenţelor de import, şi care 
trebuie plătită de către benefi­
ciarul unei asemenea licenţe. Ca 
natură juridică, 1.1. reprezintă o 
cauţiune fără efecte restrictive 
asupra importurilor.

TAXĂ DE NAVĂ, V. taxă de tonaj.

TAXĂ I)E PILOTAJ, sumă a cărei 
plată incumbă armatorului şi ca­
re trebuie achitată unor admi­
n is tra ţii  p o rtu a re  p en tru  
conducerea navei în bazinul 
portului, pe canalele de acces 
spre port, în tranzitarea canale­
lor internaţionale de navigaţie 
de către piloţii specializaţi aflaţi 
în subordinea acestor adminis­
traţii. Pilotarea navelor de către 
astfel de piloţi se face în scopul 
evitării accidentelor posibile da­
torită cunoaşterii imperfecte a 
respectivei zone de navigaţie de 
către personalul navigant aflat 
la bord. P ilo ta ju l este o b li­
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gatoriu în următoarele situaţii: 
la intrarea şi la ieşirea navei din 
port, la executarea manevrelor 
în vederea acostării navei la da­
nă, la schimbarea danei etc. Ni­
velul t. p. se stabileşte în funcţie 
de tonajul navei supuse pilotării 
şi de distanţa sau tim pul de 
p ilo ta j. A colo unde reg u la­
mentul portuar cere ca obliga­
torie pilotarea t. p. se percepe 
indiferent dacă pilotarea, a fost 
solicitată sau nu, şi indiferent 
dacă nava a beneficiat sau nu de 
acest serviciu.

TAXA DE RESCONT, denumire 
dată ratei dobânzii percepută de 
banca centrală la scontarea cam­
biilor. Se analizează ca instru­
m ent p rin c ip a l al p o litic ii 
monetare şi de credit în condi­
ţiile economiei de piaţă. Ser­
veşte ca ind icato r econom ic 
pentru rata dobânzii pe termen 
scurt. Stabilirea t. r. este de com­
petenţa autorităţilor monetare 
din fiecare ţară şi are loc în 
funcţie de obiectivele politicii de 
credit. Astfel, în perioadele de 
recesiune economică, t. r. este 
diminuată pentru ca pe această 
cale să fie declanşat un proces de 
ansamblu de micşorare a dobân­
zilor bancare şi totodată pentru 
a se stimula investiţiile şi creş­
terea economică în general. în 
condiţiile de „supraîncălzire44

economică şi de accelerare a in­
flaţiei se procedează la m ajora­
rea t. r., ceea ce produce ca efect 
scumpirea creditului şi implicit 
tem perarea activităţii econo­
mice. V. şi rescont.

TAXĂ DE SCONT, V. scont.

TAXĂ DE TIMBRU, 1. Sumă pe 
care statul o percepe în legătură 
cu desfăşurarea activităţii juris- 
dicţionale şi notariale. Trebuie 
achitată anticipat de către per­
soana fizică sau persoana juri­
dică care promovează o acţiune 
în ju s tiţie  sau care so lic ită  
prestarea unor servicii no ta­
riale. T. t. este percepută ca 
mijloc de recuperare, cel puţin 
parţială, a cheltuielilor supor­
ta te  de s ta t în leg ă tu ră  cu 
activitatea de justiţie. în cazul 
serviciilor notariale, t. t. apare 
ca un impozit special perceput 
de la cei care solicită şi bene­
ficiază de asemenea servicii. 2. 
Specie de impozit perceput de 
stat pentru diverse hârtii de va­
loare şi documente care atestă 
sau certifică săvârşirea anumitor 
fapte licite, voluntare sau obli­
gatorii, prevăzut de sistemul de 
drept naţional.

TAXĂ DE TONAJ, taxă percepută 
de adm inistraţia portuară cu 
privire la navele ce fac escală în
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portul respectiv în vederea în­
cărcării sau descărcării de marfă, 
sau a îmbarcării sau debarcării 
de pasageri, ori a primirii sau 
predării de corespondenţă poş­
tală sau de colete poştale. T. t. se 
percepe şi asupra navelor ce 
tranzitează un canal navigabil. 
Mărimea 1.1. este diferită în di­
ferite porturi şi se stabileşte în 
funcţie de tonajul registru al fie­
cărei nave.

TAXĂ DE TRANSPORT, taxă pe 
care o percepe cărăuşul pentru 
transportul mărfurilor, pasage­
rilor sau al efectelor poştale. în 
transporturile feroviar, rutier 
sau aerian, reglementarea 1.1. se 
face prin  tariful de transport, iar 
aplicarea sa se face diferenţiat în 
raport cu natura mărfii, baremul 
ta rifa r  al acesteia , felul ex­
pediţiei (respectiv vagoane, co- 
letărie sau mesagerie), greu­
tatea mărfii, distanţă şi regimul 
de viteză. în cazul transportului 
maritim şi fluvial, t. t. în trans­
porturile cu nave de curs nere­
gulat se p rezin tă  sub forma 
navlului sau a chiriei, sau sunt 
reglementate prin tariful de con­
ferinţă.

TAXĂ DE TRANZIT, sumă perce­
pută pentru tranzitul mărfurilor 
şi al mijloacelor străine de trans­
port prin porturi, căi feroviare,

şosele, aeroporturi. T. t  îmbracă 
forme diverse precum: taxă de 
navigaţie şi p ilo ta j; taxă de 
canal; taxă de şosele; taxă de 
aeroport; taxă de transport pe 
teritoriul unei ţări; taxă de depo­
z ita re  tem p o ra ră , taxă de 
încărcare-descărcare etc. Ea 
reprezintă în esenţă o varietate 
de im pozit percepu t asupra 
mărfii sau a mijlocului de trans­
port utilizat pentru tranzitarea 
mărfii.

TAXĂ ÎN CASCADĂ, varietate a 
impozitului de consum, care se 
percepe în fiecare stadiu al p ro­
cesului de reproducţie. Se cal­
culează asupra valorii brute a 
produsului ori de câte ori acesta 
constituie obiectul unei tran ­
zacţii. T. c. se aplică o singură 
dată sau în mai multe trepte asu­
pra întregii valori a produsului, 
valoare ce include şi taxele per­
cepute în fazele anterioare, a- 
vând caracter cumulativ. Mărfu­
rile de import supuse t. c. sunt 
evaluate luându-se în conside­
rare preţul C.I.F., la care se a- 
daugă taxa vamală şi alte taxe.

TAXA OCULTĂ, denum ire dată 
taxei de consum, având valoare 
mică, aplicată asupra bunurilor 
de echipament, pentru materii 
prime, combustibili şi energie 
electrică, materiale auxiliare sau
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servicii carc contribuic indircct 
fie la fabricarea fie la transportul 
mărfurilor. T.o. se distinge de 
taxele indirecte percepute asu­
pra unui produs finit similar uti- 
lizându-se ca şi criteriu în acest 
scop încorporarea fizică, care in­
clude materiile prime şi compo­
nentele încorporate în realitate 
în produsul final. Sunt de ase­
menea considerate t.o. impozi­
tele indirecte de vânzare, de 
timbru şi alte impozite indirecte 
înrudite cu acestea aplicate asu­
pra maşinilor, com^ustibilitor şi 
energiei electrice, precum şi 
orice alte impozite care nu sunt 
încorporate fizic în produsul ex­
portat.

TAXA OFICIALA A SCONTULUI, 
dobândă percepută de banca 
centrală a unei ţări în legătură cu 
operaţiile de scontare (în reali­
tate de rescontare) a portofoliu­
lui de cambii sau alte efecte de 
comerţ pe care îl prezintă băn­
cile comerciale pentru obţine­
rea an tic ip a tă  a sum elor ce 
urmează să fie încasate de la de­
bitori la împlinirea scadenţelor. 
T.o.s. poate fi considerată do­
bândă minimă pentru operaţiile 
de scont pe piaţa respectivă; ea 
serveşte drept criteriu la stabi­
lirea nivelului general al dobân­
zilor pentru creditele pe termen 
scurt, care, de fapt, sunt plasa­

mente de capitaluri tem porar 
disponibile. T.o.s. nu este mereu 
aceeaşi, ci variază în timp, fiind 
înrâurită de acţiunea mai multor 
factori, cum ar fi: a) conjunctura 
economică internă: m ajorarea 
t.o.s. determină scumpirea cre­
ditelor şi implicit conduce la re­
strângerea volumului acestora, 
care, la rându-i, poate antrena o 
diminuare a ritmului de creştere 
economică în cazul unei „supra- 
încălziri“ a economiei; reduce­
rea t.o.s. determină ieftinirea 
creditelor, iar prin aceasta con­
tribuie la stimularea activităţii 
economice în ipoteza stagnării 
economiei; de asemenea, mo­
dificarea t.o.s. influenţează eco­
nomia şi sub aspectul cererii de 
consum a populaţiei: reducerea 
sa comportă creşterea masei de 
bani în circulaţie, ceea ce deter­
mină creşterea cererii de con­
sum, iar majorarea sa antrenea­
ză diminuarea acestei mase, fapt 
ce implică scăderea cererii de 
consum; b) evoluţia cursurilor 
valutare: modificarea t.o.s. poa­
te constitui un instrument de 
protejare a rezervei valutare a 
băncii centrale, atunci când a- 
ceastă bancă este nevoită să in­
tervină pe piaţă pentru asigu­
rarea respectării lim itelor de 
fluctuaţie a cursurilor valutare: 
intervenţia băncii poate avea loc 
prin vânzarea de valu tă din
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rezervă (când se constată o ten­
dinţă de depăşire a limitei supe­
rioare a cursurilor), caz în care 
majorarea t.o.s. constituie pro­
cedeul cel mai uzitat pentru 
apărarea rezervei, determinând 
scum pirea generală a capita­
lurilor în ţara respectivă şi im­
plicit intrarea unor capitaluri 
străine de import (adică un im­
port de valuta), fapt de natură să 
anuleze tendinţa de depăşire a 
limitei de fluctuare a cursurilor 
şi totodată să-i înlesnească băn­
cii centrale sarcina menţinerii 
cursurilor valutare în limitele 
stabilite; modificarea t.o.s. exer­
cită însă numai o influenţă re­
lativă atât asupra pieţei valuta­
re, cât şi asupra activităţii eco­
nomice în general.

TAXĂ PENTRU OPERAŢII BAN­
CARE, comision perceput de 
bancă cu titlu rem uneratoriu 
pentru diversele servicii efectua­
te de ea unui client care are 
deschis un cont. Se achită, de 
regulă, de către clientul care 
ordonă efectuarea serviciilor 
bancare. T.o.b. se stabileşte sub 
formă de procent aplicat asupra 
valorii operaţiunii ordonate de 
client. Mărimea acestui procent 
d ife ră  în fu n c ţie  de n a tu ra  
operaţiei precum şi de la bancă 
la bancă. Sin. comision bancar.

TAXĂ PORTUARĂ, denumire ge­
nerică dată sumei pe care tre­
buie să o plătească adm inis­
traţiei portuare sau altor insti­
tuţii publice navele ce fac escală 
într-un anumit port. Se Calcu­
lează în raport cu tonajul navei 
şi se percepe pentru: folosirea 
docurilor, cheiurilor, bazinelor, 
piloţilor, remorcherelor, bali­
zajului etc. în majoritatea por­
turilor sunt scutite de t.p. navele 
care intră temporar la adăpost, 
cele care fac escală numai în 
vederea aprovizionării lor, pre­
cum şi ambarcaţiunile mici şi 
cele sportive. Plata t.p. se face de 
către armator în contul navei, 
sau de către im portator sau ex­
porta to r după caz, în contul 
mărfii. Aceste din urmă taxe 
(cele în contul mărfii) sunt per­
cepu te  p en tru  tra n sb o rd ă ri 
directe şi indirecte, încărcări- 
descărcări, pentru m anipulări 
din loc în loc (pe teren, în maga­
zii sau pe coverta navei), pentru 
operaţiuni de transport efec­
tuate în incinta portului, pentru 
o p e ra ţiu n i de d ep o z ita re , 
sortare, condiţionare etc. Cât 
priveşte navele care fac escală 
în tr-un anum it port, acestea 
plătesc următoarele taxe: taxele 
minimale de port şi de pilotaj, 
precum şi taxa de cheiaj, ambele 
taxe fiind stabilite şi percepute 
în funcţie de tonajul registru net
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al navelor; taxa legat sau dez­
legat la chei, de asemenea per­
cepută în funcţie de tonajul 
registru net al navei; taxa pentru 
utilizarea remorcherelor la ma­
nevre, care se stabileşte pe oră şi 
ţinându-se seama de puterea re­
morcherului.

TAXĂ VAMALĂ, varietate de im­
pozit indirect perceput de stat 
asupra mărfurilor care trec fron­
tierele de stat ale diverselor ţări. 
T.v. se clasifică în funcţie de mai 
multe criterii, precum: obiectul 
impunerii (conform căruia se 
disting t.v. de import, t.v. de ex­
port şi t.v. de tranzit); scopul im­
punerii (t.v. protecţioniste sau 
t.v. fiscale); modul de percepere 
(t.v. specifice, t.v. ad valorem şi 
t.v. mixte); modul de fixare (t.v. 
autonom e, t.v. convenţionale, 
t.v. preferenţiale şi t.v. de retor­
siune). Pentru produsele care 
trec frontiera de stat, t.v. îndep­
lineşte funcţia de element de 
formare a preţurilor de comerţ 
exterior, respectiv a preţurilor 
interne de consum, favorizând 
producţia internă care este des­
tinată consumului intern.

TAXE ACCESORII (în contractul 
de transport feroviar internaţio­
nal de mărfuri), sume de bani pe 
care este îndreptăţit să le per­
ceapă cărăuşul cu titlul de plată

a prestaţiilor speciale accesorii 
transportului pe care-1 efectuea­
ză. T.a., la fel ca taxele de trans­
port, sunt cuprinse în tarife de 
mărfuri. Potrivit S.M.G.S., cal­
cularea acestor taxe se face pe 
baza tarifelor interne ale căii fe­
rate de predare şi ale celei de 
destinaţie, ca şi pe baza tarifului 
unic de tranzit S.M.G.S. pentru 
parcursul căilor ferate de tranzit. 
T.a. se calculează ţinându-se 
seama de taxele tarifului intern 
al ţării de detinaţie, dacă în a- 
ceastă ţară operează transbor- 
darea mărfurilor şi transpune­
rea v ag o an e lo r pe osii, sau 
luându-se în considerare taxele 
tarifului unic de tranzit în ori­
care alte cazuri. C.I.M. stabileşte 
că t.a. se calculează potrivit tari­
felor legale în vigoare şi regle­
mentărilor publicate în fiecare 
stat, aplicabile în momentul în­
cheierii contractului de trans­
p o rt, ch iar dacă taxele  de 
transport sunt calculate separat 
pe diferite porţiuni ale parcursu­
lui. Plata t.a., ca şi a oricăror alte 
taxe şi cheltuieli ocazionate din 
momentul primirii mărfii pentru 
transport şi până la eliberarea 
acesteia de către calea ferată, 
poate incumba fie expeditorului, 
fie destinatarului. C.I.M. pre­
vede că predătorul are libertatea 
să francheze atât taxele de trans­
port, cât şi t.a. Cu referire la
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francare, S.M.G.S. prevede că 
t.a. (la fel ca şi taxele de trans­
port) se calculează: a) de către 
staţia de predare (în cazul trans­
portului pe căile ferate ale ţării 
de predare, po triv it tarifelor 
acestei ţări sau potrivit tarifului 
unic de tranzit, dacă predătorul 
ia asupra sa şi taxele de transport 
pe căile ferate de tranzit); b) de 
către staţia de destinaţie (pentru 
transportul pe căile ferate ale ţă­
rii de destinaţie, pe baza tarifelor 
acelei ţări).

TÂRG INTERNAŢIONAL, eşan­
tion reprezentativ al pieţii inter­
n a ţio n a le  ce co n cen trează  
cererea şi oferta internaţională, 
având caracter promoţional cu 
privire la mărfurile expuse. Se 
analizează ca fiind o manifestare 
comercială internaţională cu ca­
racter complex organizată peri­
odic, într-un anumit loc şi pe o 
durată de timp limitată. Cei care 
participă la ti. pot compara, la 
faţa locului, ofertele concurente 
şi pot obţine informaţii semni­
ficative cu privire la piaţă. Fir­
mele participante la t.i. urmăresc 
ca scop perfectarea unor tran­
zacţii directe, studierea pieţei in­
ternaţionale, cunoaşterea ofer­
tei internaţionale de mărfuri şi a 
cererii internaţionale de aseme­
nea mărfuri, furnizarea de infor­
m aţii unor clienţi potenţiali,

lansarea pe piaţă a noi produse, 
ev a lu a rea  p ra c tic ilo r  con- 
curenţiale ale altor firme din 
domeniul lor de activitate etc. 
T.i. se clasifică în funcţie de mai 
m ulte criterii, astfel: a) după 
conţinutul sau obiectul mani­
fe s tă rii sunt: t.i. g en e ra le , 
specializate, strict specializate;
b) în raport cu organizatorii 
târgului, se disting: t.i. organiz­
ate de organe de stat sau diverse 
instituţii, de organizaţii obşteşti 
sau profesionale, de camere de 
com erţ etc.; c) în funcţie de 
modul de participare sunt: t.i. 
sub pavilion naţional, sub pavil­
ion specializat (care, cuprinzând 
exponatele producătorilor din 
mai multe ţări, este pavilion co­
lectiv).

TEMPUS REGIT ACTUM (timpul 
guvernează actul), adagiu latin 
exprimând regula potrivit căreia 
actul juridic este supus formelor 
prevăzute de legea în vigoare la 
momentul întocmirii lui. Con­
form acestei reguli se soluţio­
nează orice conflict în timp între 
două stipulaţii contractuale: a- 
tunci când în perioada de timp 
dintre momentul încheierii con­
tractului şi acela al executării lui 
uzul existent la data perfectării 
contractului a fost înlocuit cu un 
alt uz, părţile sunt ţinute să res­
pecte uzul existent la încheierea
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contractului, dacă nu au prevă­
zut altfel printr-o stipulaţie con­
tractuală; nu este de conceput ca 
părţile să fie ţinute de o normă 
pe care nu o puteau cunoaşte sau 
p rev ed ea  la m o m en tu l p e r­
fectării raportului lor juridic.

TERITORIU VAMAL, sintagm ă 
prin care se desemnează spaţiul 
geografic în care primeşte inci­
denţă un anumit regim vamal, o 
anum ită legislaţie vamală. în 
principiu t.v. coincide cu terito­
riul naţional al unui stat. Prin 
excepţie de la această regulă, în 
anumite situaţii t.v. poate fi mai 
mic decât terito riu l naţional 
prin efectul unei excluderi (sau 
exceptări) vamale, sau dim po­
trivă mai mare decât acesta ca 
urmare a unei includeri (sau a- 
nexări) vamale (ipoteză ce vi­
zează uniunile vamale). V. şi 
excludere vamală; includere va­
mală; uniune vamală.

TERMEN DE EXECUTARE (a 
contractului de transport fero­
viar internaţional de mărfuri), 
intervalul de timp în care cărău­
şul (calea ferată) trebuie să-şi în- 
d ep lin ească  o b lig a ţia  de a 
transporta la destinaţia conve­
nită prin contract marfa primită 
în acest scop de la expeditor. Se 
stabileşte fie de către căile ferate

partic ipante la transport, fie 
prin tarifele internaţionale apli­
cabile de la staţia de predare la 
staţia de destinaţie. T. e. sunt 
p rev ăzu te  şi în co n v en ţiile  
S.M.G.S. şi C.I.M.; aceste ter­
mene se iau însă în considerare 
numai dacă în contractul con­
cret nu se stabilesc alte t. e. In­
diferent cum se stabileşte t. e. 
subsumează mai multe termene, 
şi anume: a) termenul de ex­
pediere; acest termen este fix; el 
reprezintă intervalul de timp 
necesar efectuării operaţiilo r 
comerciale şi tehnice în staţia de 
predare şi în staţia de destinaţie;
b) termenul de transport: con­
stituie intervalul de timp în care 
se efectuează tran sp o r ta rea  
mărfii de la staţia de predare la 
staţia de destinaţie; durata sa 
este dependentă de m ărimea 
distanţării dintre aceste staţii;
c) te rm en e le  su p lim en ta re : 
acestea sunt intervalele de timp 
care se acordă căii ferate în plus 
faţă de cele obişnuite, în vederea 
executării obligaţiei de a trans­
porta marfa; acordarea lor poate 
avea loc a tunci când survin 
îm prejurări independente de 
calea ferată, de expeditor, de 
destinatar sau de felul mărfii 
transporta te , datorită  cărora 
executarea contractului devine 
cu neputinţă înăuntrul term e­
nului iniţial stabilit. Convenţiile
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S.M.G.S. şi C.I.M. reglementea­
ză posibilitatea suspendării, în 
anumite situaţii, a t. e.; în ase­
menea situaţii, calea ferată nu 
răspunde pentru întârzierea în 
efectuarea transportului.

TERMEN DE GARANŢIE, termen 
contractual în care vânzătorului 
îi revine obligaţia să remedieze 
pe cheltuiala proprie defecţiu­
nile semnalate de cumpărător în 
comportamentul bunului vân­
dut în timpul utilizării normale 
a acestuia şi dacă defecţiunile 
semnalate sunt iremediabile să 
înlocuiască bunul cu un altul de 
acelaşi gen aflat în stare perfectă 
de funcţionare. T. g. încep să 
curgă de la data predării bunului 
către cumpărător. T. g. implică 
responsabilitatea vânzătorului 
atât pentru calitatea mărfii, cât 
şi pentru calitatea materialelor 
folosite la producerea ei, pre­
cum şi pentru  caracteristicile 
mărfii prevăzute în contract. 
Acest termen este esenţial pen­
tru mărfuri ca: maşini, utilaje, 
ech ipam ente, m ărfuri indus­
triale de larg consum obiective 
complexe etc. T. g. se sta­
bileşte printr-o stipulaţie con­
tractuală convenită de părţi în 
c o n tra c tu l de vânzare-cum - 
părare şi îmbracă forma unei 
perioade de timp, a cărei durată 
variază în funcţie de natu ra

mărfii, şi se exprimă în luni, 
săptămâni sau zile.

TERMEN DE LIVRARE, perioada 
de timp (de luni, săptămâni, zi­
le) finalizată cu o dată calenda­
ristică până la care debitorul 
obligaţiei de livrare (vânzător, 
furnizor, exportator) trebuie să 
pună la dispoziţia cum părăto­
rului (beneficiarului) marfa o- 
biect al contractului de comerţ 
internaţional. T. 1. poate fi cert, 
ind icativ  sau d e te rm in a b il. 
Nerespectarea de către vânzător 
a t. 1. face să curgă împotriva sa 
(dacă s-a stipulat în contract) 
penalităţi de întârziere pe care 
cumpărătorul este îndreptăţit să 
le pretindă. T otodată, în tr-o  
atare ipoteză, cumpărătorul este 
îndreptăţit să ceară rezilierea 
contractului şi obligarea vânză­
torului la plata de daune inte­
rese.

TERMEN DE PLATĂ, stipulaţie 
contractuală convenită de păr­
ţile  co n trac tu lu i de com erţ 
internaţional prin care se sta­
bileşte scadenţa obligaţiei de 
plată a preţului cuvenit pentru 
mărfurile livrate şi, respectiv, 
pentru serviciile prestate. T. p. 
diferă de la contract la contract 
în funcţie de natu ra şi com ­
plexitatea raportului juridic o- 
bligaţional existent între părţi.
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Astfel, în cazul operaţiunilor 
comerciale de valori reduse t. p. 
sunt mai scurte, iar în cazul 
o p e ra ţiu n ilo r com erciale cu 
valori mai ridicate t. p. sunt mai 
lungi.

TERM INAL PENTRU TRANS­
FER ELECTRONIC I)E FON­
DURI, v a rie ta te  de au tom at 
p ro g ram ab il, d en u m it p re ­
scurtat în practica internaţio­
nală, E FT POS, care este un 
dispozitiv ce permite preluarea, 
captarea, şi, în unele cazuri, 
transmiterea de informaţie as­
upra plăţii cu card prin mijloace 
electronice de la punctele de 
vânzare (de obicei cu amănun­
tul) ale comerciantului. V. şi 
ghişeu autom at

TEZAURIZARE, denum ire gene­
rică dată operaţiunii de retrage­
re din c ircu la ţie  în vederea 
deţinerii neproductive a unor va­
lori sau titluri de valoare. T. are 
ca obiect: numerar, aur, pietre 
preţioase, bijuterii, titluri de va­
loare etc.

TICHET DE ORDINE (în opera­
ţiuni de bursă), denumire dată 
documentului pe care îl comple­
tează brokerul de titluri la pri­
m irea ord inului de la client. 
Acest document, după comple­
tare, este transmis spre executare

brokerului de bursă, care va con­
semna pe tichet executarea con­
tractului.

TIME SHARING, formă de leasing 
presupunând închirieri de uti­
laje în timp partajaţi, mai mul­
tor clienţi sim ultan, care îşi 
împart între ei perioadele de 
timp (ce pot varia ca durată de la 
minute la săptămâni sau chiar 
luni) în scopul utilizării acelor 
bunuri la capacitatea lor inte­
grală. Domeniul de predil^' fie 
al utilizării t. s. este acela al com­
puterelor. Ratele de chirie ce 
trebuie plătite de fiecare utili­
zator sunt p ro p o rţio n a le  cu 
durata de timp pentru care a fost 
repartizată folosinţa bunului şi 
în toate cazurile sunt mult mai 
mici decât ratele obişnuite de 
leasing ce trebuie plătite de uti­
lizatorul unic. O varietate rela­
tiv recent conturată în practica t. 
s. este închirierea unor spaţii 
hoteliere (camere sau aparta­
mente) din centre turistice din 
diferite ţări simultan mai multor 
clienţi pe perioade distincte care 
nu se suprapun între ele, ci se 
succed între ele. T.s. contribuie 
la promovarea leasingului atât 
pe piaţa internă din fiecare ţară, 
cât şi pe piaţa internaţională, în 
condiţii de eficienţă economică 
sporită. V. şi leasing; contract de 
leasing.



TIME-SHEET, document care se 
întocmeşte cu ocazia încărcării 
mărfii pe navă şi care se sem­
nează de către delegaţii arma­
torului şi cei ai navlositorului. în 
cuprinsul lui se consemnează 
staliile, contrastaliile şi despatch 
money. în cazul în care t.-s. nu se 
p o ate  în tocm i la m om entul 
obişnuit, căpitanul vasului va 
întocmi el însuşi un document, 
numit statement o f facts, similar 
unui proces-verbal şi care va ser­
vi la întocmirea ulterioară a t.-s.

TITLU ABSTRACT, specie a titlu­
lui de credit, având valoare ju ­
ridică prin el însuşi, în care 
obligaţia leagă părţile indepen­
dent de cauza ce a generat-o (sau 
independent de proba cauzei), 
astfel încât cauza, absenţa aces­
teia sau caracterul ei licit nu in­
fluenţează în nici un fel existenţa 
ori valabilitatea obligaţiei; aşa­
dar, la t.a. cauza încetează să fie 
un element intern, structural al 
obligaţiei, ea constituind un ele­
ment extern al acesteia, ce nu 
poate înrâuri titlul în substanţa 
sa. Din categoria t.a. face parte 
cambia.

TITLU CAUZAL, specie a titlului 
de credit care indică în cuprinsul 
său causa debendi şi care îşi poa­
te produce efectele specifice faţă 
de terţul posesor al titlului nu­

mai dacă există o menţiune ex­
presă a cauzei, aceasta din urmă 
constituind un element intern al 
obligaţiei. Numai titlurile care 
încorporează obligaţii cauzale 
sunt considerate că au un con­
ţinut cauzal, material sau con­
cret. Sunt t.c.: titlurile nomina­
tive în general, acţiunile socie­
tăţilor anonime, poliţa de asi­
gurare, conosamentul. In mod 
obişnuit, t.c. au ca obiect alte 
prestaţii decât sume de bani.

TITLU DE CREDIT, 1. în dreptul 
civil, document constatator al u- 
nei creanţe realizate la împlini­
rea unui te rm en ; se p o a te  
transmite de la o persoană la al­
ta, prin cesiune de creanţă, ce­
sionarului putându-i-se opune 
de către debitorul cedat toate 
excepţiile pe care acesta din ur­
mă le poate opune cedentului. 2. 
în dreptul comercial, document 
constatator al unor operaţii de 
credit, care-i conferă posesoru­
lui posibilitatea exercitării drep­
turilor ce derivă din asemenea 
operaţii şi de a transmite prin 
acte juridice acele drepturi în 
benefiqiul altor persoane. La t. 
c. dreptul este încorporat în doc­
ument, care dobândeşte astfel 
caracterul de hârtie-valoare şi 
poate fi obiect al dreptului de 
proprietate, al altor drepturi re­
ale, precum şi al anumitor ope-
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raţii juridice; dreptul şi docu­
m en tu l se află în tr-o  in d i­
solubilă legătură, sunt conexe, 
se întrepătrund atât de puternic 
încât invocarea şi exercitarea 
dreptului poate fi făcută numai 
dacă titlu l (docum entul) şi-a 
păstrat existenţa sa materială, şi 
numai de către persoana care se 
află în posesia acestuia din ur­
mă. Apartenenţa dreptului nu 
determ ină apartenenţa docu­
mentului, în schimb titularul u- 
nui drept real asupra documen­
tului este implicit şi titularul 
dreptului încorporat în docu­
ment. Prin efectul acestei între­
pătrunderi, dreptul de creanţă 
încorporat în document se de­
taşează de operaţia juridică în 
care s-a născut, creînd aparenţa 
că ar izvorâ din document T. c. 
se caracterizează prin: a) for­
malism: existenţa unui înscris 
este de esenţa titlului; înscrisul 
în această materie este consti­
tutiv de drepturi prin el însuşi, 
d rep tu l exprim at în titlu  ne­
putând să existe fără documen­
tul respectiv, neputând să fie 
transmis decât dacă se remite 
înscrisul, sau să fie realizat de o 
altă persoană decât aceea care se 
află în posesia titlului; b) litera- 
iitate: existenţa, întinderea, na­
tura şi modalitatea dreptului de 
creanţă încorporat în document, 
precum şi a obligaţiei corelative

lui, sunt determinate exclusiv pe 
baza menţiunilor din cuprinsul 
documentului; atunci când vo­
inţa reală nu concordă cu voinţa 
declarată în titlu, primează a- 
ceasta din urmă; conţinutul tit­
lului nu poate fi combătut sau 
modificat invocându-se elemen­
te pe care nu le cuprinde, ci poa­
te fi doar completat cu elemente 
la care face trimitere însuşi tit­
lul; c) autonomie: fiecare pose­
sor al unui t. c. dobândeşte, în 
virtutea acestuia, un drept pro­
priu şi autonom, invulnerabil fa­
ţă de excepţiile ce puteau fi 
opuse posesorilor anteriori; un 
drept originar, fundat pe relaţia 
juridică dintre el şi document; 
obligatul din titlu îi poate opune 
celui care pretinde plata doar 
excepţiile obiective ce rezultă 
din cuprinsul titlului sau cele 
personale posesorului actual, 
nu şi vreuna dintre cele care pu­
teau fi opuse deţinătorilor pre­
cedenţi. T. c. îndeplinesc un 
important rol ca instrumente de 
plată şi ca instrumente de credit; 
rolul lor este similar celui în­
deplinit de biletele de bancă, 
prezentând însă avantajul că 
prin ele se evită deplasarea de 
numerar; ele servesc la mobili­
zarea creditelor. T. c. se clasi­
fică: a) după modul de circulaţie 
în: titluri la purtător, titluri la 
ordin şi titluri nominative; b)
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după conţinut, în: titluri de cre­
dit propriu-zise, titluri repre­
zentative şi titluri de participa- 
ţie; c) după cauza lor, în: titluri 
cauzale şi titluri abstracte.

TITLU DE LEGITIMARE, înscris 
cu valoare comercială emis de 
societatea cu răspundere limita­
tă pentru a confirma calitatea 
titularului său de deţinător de 
părţi sociale şi implicit de aso­
ciat, sau care este emis de or­
ganul de stat competent pentru 
a confirma calitatea titularului 
de creditor al statului. Fac parte 
din această categorie certifica­
tele de părţi sociale, precum şi 
chitanţele provizorii emise în 
baza Legii române nr. 655 din 23 
decembrie 1944, în cadrul îm­
prumutului de stat cu medalii de 
aur, necesitat de refacerea eco­
nomiei naţionale după cel de-al 
doilea război mondial. Spre deo­
sebire de titlurile de valoare, t.
1. nu au nici caracter constitutiv 
şi nici caracter literal. Ele nu 
sunt negociabile şi, în principiu, 
nici cesibile decât în condiţiile 
admise de lege. V. şi titluri so­
cietar.

TITLU DE PARTICIPAŢIE, specie 
a titlului de credit care conferă 
un complex de drepturi patri­
moniale (cum sunt: dreptul la 
dividende; dreptul la valoarea

acţiunii, dacă retragerea din so­
cietate este permisă; dreptul la o 
cotă din patrimoniul societăţii 
în caz de lichidare; dreptul de a 
subscrie şi dobândi acţiunile din 
emisiunile urm ătoare etc.) şi 
personale nepatrim oniale (de 
exemplu: dreptul de a participa 
la adunările generale ale socie­
tăţii, la activitatea de adminis­
trare a acesteia sau la controlul 
activităţii ei), decurgând din ca­
litatea de participant sau de ac­
ţionar la o societate comercială. 
Sin. titlu de drepturi corporative. 
V. şi titlu de credit.

TITLU DE VALOARE, înscris cu 
valoare comercială prin care se 
constată existenţa unei obligaţii 
comerciale care urmează a fi 
executată după trecerea unui 
anumit interval de timp. în acest 
interval de timp creanţa nu este 
exigibilă, deoarece debitorului i 
se acordă credit. T. . se dist­
ing prin urm ătoarele note de 
specific ita te : a) Incorporează 
dreptul de creanţă. Intre raportul 
juridic şi înscrisul constatator 
există o legătură indisolubilă din 
chiar momentul naşterii rapor­
tului juridic. Această legătură 
persistă şi u lterior pentru că 
dreptul de creanţă se consideră 
a fi încorporat în titlu, b) Con­
feră certitudinea dreptului de cre-

* anţă-literalitate. A tât existenţa
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cât şi întinderea drepturilor po­
sesorului legitim al titlului sunt 
determinate strict de menţiunile 
cuprinse de acel titlu. T. v. con­
feră certitudinea dreptului în 
sensul că: 1) acest drept nu poate 
suferi nici o influenţă din partea 
raportului juridic originar, care 
a dat naştere titlului; 2) titlul nu 
poate fi combinat sau completat 
ori interpretat cu alte înscrisuri 
sau cu împrejurări de fapt. c) 
Conferă autonomia creanţei faţă  
de raportul juridic fundamental. 
Această autonomie se exprimă 
pe două planuri: 1) Emitentul t. 
v. este obligat nu în virtutea 
raportului juridic fundamental 
(originar): vânzare, împrumut 
etc. ci exclusiv în v ir tu tea  
sem n ării t i tlu lu i. D a to r ită  
acestui fapt sunt recunoscute ca 
valabile şi titlu rile „de com- 
plezenţă“ semnate fără ca emi­
ten tu l să aibă o d a to rie  
preexistentă faţă de posesorul ti­
tlului; 2) în circulaţia titlului, 
fiecare nou posesor este consi­
derat ca având un drept originar, 
propriu, autonom şi nu un drept 
cedat. De aceea, noului dobân- 
ditor nu-i sunt opozabile excep­
ţiile care puteau fi opuse unuia 
dintre precedenţi. T. v. pot fi 
cedate, fie în deplină proprie­
tate, fie în gaj pentru a se obţine 
credit, înainte de scadenţa plăţii. 
De asemenea t. v. pot servi la

stingerea unei obligaţii băneşti 
la fel ca şi biletele de bancă, a- 
vând faţă de acestea avantajul 
evitării unei deplasări de nume­
rar. Sin. titlu de credit; hârtii de 
valoare.

TITLU EXECUTORIU, înscris în­
tocmit de către organul compe­
tent, cu respectarea prevederi­
lor legii, în virtutea căruia de­
vine posibilă punerea în execu­
tare pe cale silită a creanţei ce o 
constată, cu condiţia ca execu­
tarea să se circumscrie obiectu­
lui pe care el l-a determinat. 
Legea dispune că nici o urmărire 
asupra bunurilor mobile sau 
imobile, nu poate avea loc decât 
în virtutea unui t.e. Au caracter 
de t.e., de exemplu; hotărârile 
instanţelor judecătoreşti p ro­
nunţate în procesele civile, cele 
pronunţate în procesele penale 
dar numai în ceea ce priveşte 
pretenţiile civile (despăgubiri, 
cheltuieli de judecată); hotărâ­
rile pronunţate de arbitrajul în 
afaceri comerciale; hotărârile 
pronunţate de organele jurisdic- 
ţionale ale Ministerului Finan­
ţelor; t.e. eliberate de notarii 
publici; alte înscrisuri cărora 
dispoziţiile legii speciale le re­
cunosc putere executorie: dispo­
ziţiile de reţinere, angajamen­
tele de plată, contractul de vân- 
zare-cumpărare cu plata preţu­
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lui în rate; cererile de plată care 
se achită fără acceptare; dispozi­
ţiile de plată sau încasare ale or­
ganelor financiare sau bancare; 
încheierile definitive de aplicare 
a amenzilor contravenţionale; 
t.e. emise în alte ţări cărora legea 
le recunoaşte putere şi valabili­
tate în ţara noastră.

TITLU IMPROPRIU, înscris sau 
document întocmit după mode­
lul titlului de credit, caracterizat 
prin unele dintre însuşirile aces­
tuia din urmă, dar şi printr-o su­
mă de însuşiri specifice, datorită 
cărora nu este susceptibil de a fi 
considerat titlu de credit. Din 
categoria t.i. fac parte: biletele 
de călătorie pe calea ferată, au­
tobuze, troleibuze sau tramvaie; 
biletele de intrare la spectacole 
(teatru, operă, concert, cinema­
tograf, m anifesta ţii sportive 
etc.); biletele de loterie etc. Do­
cumentele de acest gen cuprind 
m en ţiu n ea  sau prom isiunea 
prestării unor serv icii ori a înde­
plinirii unei obligaţii de consem­
na re de lu cru ri sau bani, 
atestând efectuarea unei con­
semnări sau primirea unei plăţi. 
Dreptul menţionat în titlu arc 
un caracter cauzal (arătând cau­
za pentru care se efectuează pre­
staţia) şi este destinat să fie 
exercitat numai de către per­
soana m enţionată în titlu. în

principal t.i. nu sunt destinate să 
circule; ele nu conferă un drept 
autonom, ci probează doar exis­
tenţa unui raport juridic, ser­
vind pentru legitimare: posesia 
documentului face, până la pro­
ba contrară, dovada legitimităţii 
dreptului. T.i. constituie numai 
contrasemne de legitimare; lor 
le lipseşte caracterul de încor­
porare a dreptului. V. şi titlu de 
credit.

TITLU IA  ORDIN, specie a titlului 
de credit cuprinzând drepturi li­
berale şi autonom e ce pot fi 
exercitate numai de către o per­
soană determinată, care este be­
neficiarul iniţial sau acela căruia 
titlul i-a fost transmis de acesta 
prin formalitatea numită gir. în 
cuprinsul titlului se inserează 
clauza „la ordin“ sau o clauză 
asemănătoare, în virtutea căreia 
emitentul îl autorizează pe po­
sesor să-l transmită altei persoa­
ne. Circulaţia t. o. presupune, 
pe lângă girul nominal, şi tra­
diţia titlului; numai girul asociat 
cu posesia titlului face posibilă 
legitimarea şi deci exercitarea 
dreptului ce decurge din acest 
titlu. V. şi titlu de credit.

TITLU \A  PURTĂTOR, specie a 
titlului dc credit care se caracte­
rizează prin aceea că în cuprin­
sul d o cu m en tu lu i se indică 
numai persoana debitorului şi
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întinderea obligaţiei acestuia, 
fără a se face vreo menţiune re­
feritoare la creditor, titular al 
dreptului de creanţă fiind perso­
ana care se găseşte în posesia 
documentului. T. p. circulă de la 
un subiect de drept la altul, la fel 
ca bunurile mobile prin simpla 
tradiţie; Pentru ca un t. p. să fie 
valabil, este necesar ca în cu­
prinsul său să se înscrie clauza 
„la purtătora, graţie căreia voin­
ţa debitorului subscriitor de a-şi 
îndeplini obligaţia faţă de pur­
tătorul titlului devine neechivo­
că. V. şi titlu de credit.

TITLU NOM INATIV, sp ec ie  a 
titlului de credit care se distinge 
prin aceea că indică persoana 
titulară a drepturilor ce rezultă 
din cuprinsul său şi se transmite 
pe calea cesiunii, a cărei înfăp­
tuire comportă înscrierea unei 
menţiuni în acest scop pe titlu şi 
tradiţia titlului necesar noului 
titlu pentru exercitarea dreptu­
lui. Indicând num ele poseso- 
rului legitim, t.n. face cunoscută 
identitatea acestuia, ca persoană 
căreia îi aparţine exercitarea 
legitimă a drepturilor ce decurg 
din titlu : posesiunea titlu lu i 
îndeplineşte numai funcţia de 
legitimare a posesorului, credi­
torul originar putându-se legiti­
ma doar în acest mod; el trebuie 
să arate titlul şi să-l restituie

chitanţat. Cel care prin efectul 
cesiunii devine noul titular al u- 
nui t.n. se legitimează cu pose­
s iu n ea  ti t lu lu i  şi cu p ro b a  
cesiunii înscrisă în titlu; în cazul 
în care cesiunea s-a făcut printr- 
un act separat, legitimarea pose­
siei n o u lu i t i tu la r  tre b u ie  
probată şi prin acel act. Trans­
m iterea unui t.n. (cum  sun t 
acţiunile) necesită îndeplinirea 
şi a altor formalităţi, de exemplu 
înscrierea transmiterii titlului în 
registrul societăţii emitente şi 
menţionarea trimiterii chiar pe 
titlu; în asemenea situaţii, pose­
sor legitim al titlului este perso­
ana care posedă documentul şi 
al cărei nume a fost înscris în 
registru. Posesorul titlului are 
faţă de emitent un drept pro­
priu.

TITLU PROPRIU-ZIS, specie a ti­
tlului de credit care îl îndreptă­
ţeşte pe posesorul legitim la o 
prestaţie într-o sumă de bani, o 
cantitate de lucruri fungibile sau 
mărfuri determinate prin gen. 
Din această categorie fac parte: 
cambia, cecul, titlurile datoriei 
publice, obligaţiile emise de so­
cietăţile comerciale, poliţele de 
asigurare etc. Sin. efect de comerţ 
propriu-zis.

TITLU REPREZENTATIV, specie 
a titlului de credit care îl îndrep­
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tăţeşte pe posesorul legitim ia o 
cantitate de mărfuri sau de pro­
duse ce se află în depozite, ma­
gazii, silozuri, docuri etc., sau 
sunt încărcate pe nave, pentru a 
fi transportate; se numeşte re­
prezentativ pentru că titlul se 
subrogă lucrurilor şi circulă în 
locul acestora, reprezentându- 
le. Ele conferă asupra lucrurilor 
pe care le reprezintă un drept 
real (de proprietate, de gaj etc.) 
calitatea de posesor al titlului 
dublându-se cu aceea de pro­
prietar (sau titular al altui drept 
real), ce conferă un drept de dis­
poziţie asupra lucrurilor. Din a- 
c eas tă  ca teg o rie  fac p arte : 
conosamentul, recipisa de depo­
zit, warantul. T.r. se emite, de 
regulă, în baza unui contract ca­
re constată consemnarea unor 
bunuri şi obligaţia restituirii lor; 
debitorul acestei obligaţii este 
îndatorat să ia toate măsurile 
necesare în vederea conservării 
bunurilor respective pe timpul 
cât îi sunt încredinţate.

TITLU SOCIETAR, înscris cu va­
loare comercială emis de socie­
tatea pe acţiuni şi de societatea 
în comandită pe acţiuni, pe de o 
parte, şi de societatea cu răs­
pundere limitată, pe de altă par­
te, ca titlu reprezentativ al unor 
fracţiuni egale, obligatoriu egale 
din capitalul social. Au caracter

de t.s.: acţiunile (care sunt emise 
de societatea pe acţiuni şi de so­
cietatea în com andită pe ac­
ţiuni) şi certificatele de părţi 
sociale (emise de societatea cu 
răspundere limitată). T.s. sunt 
titlu ri participative deoarece 
conferă posesorului îndrituirea 
de a vota în adunările generale 
şi astfel de a-şi manifesta voinţa 
în ce priveşte conducerea socie­
tăţii, de a încasa dividende, iar în 
final de a obţine rambursarea a- 
portului subscris. T.s. se deose­
besc între ele înainte de toate 
prin natura lor juridică. Astfel, 

4n timp ce acţiunile se încadrea­
z ă  în categoria titlurilor de va­
lo a r e ,  ce rtifica te le  de p ă rţi 
^ociale se particularizează ca fi­
ind înscrisuri comerciale cu o 
semnificaţie aparte. De aici de­
curg următoarele consecinţe: a) 
Acţiunea îndeplineşte trăsătu­
rile definitorii ale titlurilor de 
valoare: încorporează în docu­
ment dreptul pe care îl exprimă; 
are caracter literal; are caracter 
autonom . Ea m ateria lizează 
deci în documentul comercial pe 
care îl constituie dreptul aso­
ciatului asupra unei fracţiuni in­
divizibile din capitalul social. 
Totalul acţiunilor ce aparţin u- 
nei persoane corespunde ca va­
lo are  ap o r tu lu i pe care l-a 
subscris. Ca efect al încorporă­
rii, dreptul nu poate fi exercitat
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de către posesor, nici transmis 
sau modificat independent de 
înscrisul constitutiv, aşadar, de 
acţiunea in cauză. Acţiunea în­
deplineşte şi cerinţa literalităţii, 
deoarece asigură dreptului în­
corporat conţinutul necesar, în­
scrisul ei constitutiv fiind supus 
publicităţii cerută de lege. Spre 
deosebire însă de titlurile de va­
loare abstracte (necauzale), pre­
cum îndeosebi cambia, acţiunea 
nu conferă subdobânditorului 
autonomia juridică a dreptului 
pe care îl încorporează. Altfel 
spus, noul posesor nu bene­
ficiază, precum un giratar, de in- 
o p o z a b ilita te a  ex c ep ţiilo r 
personale, care puteau fi invo­
cate faţă de antecesorul de la ca­
re a obţinut titlul. Acţiunea se 
analizează, în consecinţă, în ca­
tegoria înscrisurilor comerciale 
de valoare, ca un titlu cauzal, b) 
Certificatul de părţi sociale emis 
de societatea cu răspundere li­
mitată nu constituie un titlu ne­
gociabil. Legea rom ână (nr. 
31/1990) precizează printr-o dis­
poziţie imperativă că părţile so­
ciale nu pot fi reprezentate prin 
titluri negociabile (art. 32 alin. 4 
şi 5). Administratorul va elibera, 
la cerere, un certificat consta­
tator al drepturilor asupra păr­
ţilor sociale, dar cu menţiunea 
că nu poate servi ca titlu pentru 
transm iterea drepturilor con­

statate, sub sancţiunea nulităţii 
transmiterii. Neavând calitatea 
de titluri negociabile, certifica­
tele de părţi sociale, deşi mate­
rializează fracţiuni din capitalul 
social, nu pot fi transmise prin 
gir sau prin remitere materială. 
Prin specificul lor, certificatele 
de părţi sociale se analizează ca 
titluri de legitimare. Le lipseşte 
caracterul constitutiv şi literal al 
titlurilor de valoare. Certifica­
tele de părţi sociale îndeplinesc, 
pe lângă funcţia participativă şi 
o funcţie probatorie. Dar aceas­
tă din urmă funcţie nu exclude 
proba extrinsecă pentru stabili­
rea existenţei dreptului deţinut 
de asociat, probă necesară în lip­
sa certificatului de părţi sociale.

TITLURI DE ÎMPRUMUT (în ope­
raţiuni de bursă), denumire dată 
titlurilor financiare emise pen­
tru a constitui instrumente de 
datorie. V. şi titluri financiare.

TITLURI DE STAT, denumire ge­
nerică sub care sunt cunoscute 
instrumentele de datorie emise 
şi garantate de stat. Sunt nego­
ciabile. în funcţie de durata pen­
tru care sunt emise, t. e. pot fi: 
pe termen scurt, a căror valabili­
tate se extinde pe perioadă de 
timp de până la un an şi care sunt 
numite şi bonuri de tezaur; pe ter­
men mediu, cu valabilitate pe un



interval de timp de la unu la zece 
ani; pe termen lung, ce au o vala­
bilitate în timp pe o durată mai 
mare de zece ani. V. şi bonuri de 
tezaur.

TITLURI DE TIP „COŞ“, denumi­
re generică sub care sunt cunos­
cute titlurile financiare create 
pe baza unei selecţii de active 
financiare diferite, combinate 
într-un anumit mod. Fac parte 
din această categorie, de pildă, 
titlurile vândute de fondurile 
mutuale.

TITLURI FINANCIARE sintagmă 
ce desemnează activele financia­
re cu caracter nebancar concre­
tizate pe un suport material sau 
în cont. T.f. sunt negociabile pe 
piaţa secundară la valoarea de 
piaţă. Ele conferă deţinătorului 
dreptul să obţină câştiguri rezul­
tate din investiţie, în condiţiile 
în care acestea îşi asumă riscul 
afacerii. T.f. se clasifică în: pri­
mare, în grupa cărora se includ 
acţiunile şi obligaţiunile; deriva­
te, grupă din care fac parte con­
tractele futures şi contractele de 
opţiuni; sintetice, (cu indici). 
Sin. hârtii de valoare; valori m o­
biliare.

TITULAR DE BREVET I)E IN­
VENŢIE, persoană (fizică sau ju­
ridică) căreia i s-a acordat un 
brevet de invenţii. Legea nr. 
64/1991 privind brevetele de in­

venţie arată că dreptul la brevet 
de invenţie aparţine inventatoru­
lui sau succesorului său în drep­
tu ri. D acă in v en ta to ru l este  
salariat, în lipsa unei prevederi 
contractuale mai avantajoase a - 
cestuia, dreptul la brevetul de in- 
ven ţie  ap a rţin e : a) u n ită ţii, 
pentru invenţiile realizate de sa­
lariat în exercitarea unui contract 
de muncă ce prevede o misiune 
inventivă încredinţată în mod ex­
plicit, care corespunde cu funcţii­
le sale; inventatorul beneficiază 
de o remuneraţie suplimentară 
stabilită prin contract; b) salaria­
tului, pentru invenţiile realizate 
de către acesta fie în exercitarea 
funcţiei sale, fie în domeniul acti­
vităţii unităţii, prin cunoaş'terea 
sau folosirea tehnicii ori mijloa­
celor specifice ale unităţii sau ale 
datelor existente în unitate, fie cu 
ajutorul material al acesteia, în 
lipsa unei prevederi contractuale 
contrare. Dacă invenţia rezultă 
dintr-un contract de cercetare- 
dezvoltare, în lipsa unei clauze 
contrare, dreptul la brevet de 
invenţie aparţine unităţii care a 
comandat cercetarea, inventato­
rul având dreptul la o rem une­
raţie suplimentară stabilită prin 
act adiţional la contract.

TONAJ, mod de exprimare a capa­
cităţii sau volumului unei nave 
ca etalon (unitate de măsură de
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bază) 100 picioare cubice sau 
2,8316 mc. Se face distincţie în­
tre t. registru brut şi t. registru 
net. în afară de acestea există t. 
deadweight şi t. deplasament. 
Autorităţile canalelor Panama 
şi Suez au reguli proprii de sta­
bilire a t.

TRAFIC INTERNAŢIONAL DE 
MĂRFURI, ansam blu l tran s­
p o rtu rilo r  in te rn a ţio n a le  de 
mărfuri efectuate, într-o perioa­
dă de timp determinată, cu di­
verse m ijloace de tran sp o rt 
(autovehicule, trenuri, nave, ae­
ronave). T.i. m. poate fi clasi­
ficat pe baza criteriului naturii 
operaţiunilor de comerţ inter­
naţional în: de import; de ex­
port; de tranzit.

TRAGERE ASUPRA F.M.I., denu­
mire generică dată modului de 
obţinere a împrumuturilor de la 
Fondul M onetar Internaţional 
de către ţările membre. O trage­
re este egală cu 25% din cota de 
participare a ţării solicitatoare.

TRANSBORDARE, operaţiune de 
transferare a mărfurilor sau a 
pasagerilor de pe un mijloc de 
tran sp o rt pe altul. Se poate 
realiza fie direct, când trecerea 
mărfii sau a pasagerilor se face 
nemijlocit de pe un mijloc de 
transport pe celălalt mijloc de

transport, fie indirect, când ope­
raţiunea presupune descărcarea 
mărfii, respectiv debarcarea pa­
sag e rilo r de pe m ijlocul de 
transport iniţial, pe teren şi re- 
încărcarea mărfii, respectiv re- 
îmbarcarea pasagerilor pe un alt 
mijloc de transport pentru fina­
lizarea transportului la destina­
ţie.

TRANSFER DE CAPITAL, opera­
ţiune de deplasare a capitalului 
sub diferite forme, de la o ţară la 
alta. Poate avea loc pe termen 
lung sau pe termen scurt. V. şi 
transfer de capital pe termen 
lung; transfer de capital pe ter­
men scurt.

TR A N SFER  DE CAPITAL PE 
TERMEN LUNG, transfer de 
capital ce depăşeşte o perioadă 
de un an. Se numeşte şi plasa­
ment internaţional de capital.

TR A N SFER DE CAPITAL PE 
TERMEN SCURT, transfer de 
capital concretizat în deplasări 
de valută sau devize care au loc 
sub formă de cumpărări de o- 
bligaţiuni pe termen scurt, efec­
te de com erţ, deschideri de 
credite comerciale, depuneri la 
bănci, cred ite  bancare. A se­
menea operaţiuni sunt făcute 
atât de persoane fizice, cât şi de 
p e rso an e  ju rid ice  în scop 
speculativ . V. şi transfer de 
capital.
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TRANSFER DE FONDURI (în 
cazul plăţilor prin card), sintag­
mă ce desemnează actul juridi- 
co-economic de a transmite sau 
a crea drepturi asupra fondu­
rilor. T. f. interbancar este ini­
ţiat de o bancă şi se încheie prin 
decontarea finală a sumei, în mo­
mentul şi în forma hotărâte în 
cadrul unui sistem interbancar de 
transfer de fonduri pentru înre­
gistrarea în conturile agentului 
de decontare. V. şi decontare fi­
nală; fonduri; sistem interban­
car de transfer de fonduri.

TRANSFER INTERNAŢIONAL 
DE TEHNOLOGIE, expresie ce 
desemnează în mod generic ori­
ce tranzacţie asupra tehnologiei 
considerată în sens larg, vizând 
transmiterea de către deţinăto­
rul de tehnologie către bene­
ficiar a cunoştinţelor cu privire 
la metoda, modul, experienţa de 
producere a unui produs, crea­
rea unei fabrici, uzine etc., îm­
p reună cu tehnica aferen tă , 
indiferent dacă este brevetată 
sau nu, pe plan juridic. T. i. t. se 
în făp tu ieşte pe cale contrac­
tuală, părţi contractante fiind 
parteneri din ţări diferite. O- 
biectul t. i. t. se poate concretiza 
în: brevete de invenţie, desene şi 
modele tehnice, formule secrete 
de fabricaţie şi, în general, a- 
sistenţa tehnică nebrevetată,

care în mod curent este cu­
noscu tă  sub d en u m irea  de 
know-how, engineering, franci- 
sing, hardware şi software etc. 
Ca modalităţi de realizare a t.i. 
t. pot fi menţionate: cooperarea 
tehnico-ştiinţifică şi investiţiile 
directe ale societăţilor transna­
ţionale. în prezent, datorită am- 
plorii fără precedent a revolu­
ţiei tehnico-ştiinţifice şi a creş­
terii in terdependenţelor eco­
nomice dintre statele lumii se 
înregistrează o sporire deosebi­
tă a importanţei t. i. t. luând 
naştere un veritabil flux inter­
naţional distinct de tehnologie 
în cadrul circuitului economic 
mondial, ceea ce a determinat 
formarea unei pieţe internaţio­
nale de tehnologie. Ponderea 
cea mai mare în t. i. t. o deţin 
societăţile transnaţionale. Dar, 
acestea, prin co n trac te le  de 
transfer impun beneficiarilor, 
pe lângă un preţ ridicat de mo­
nopol şi severe restricţii în do­
meniul comercializării produ­
selor fabricate cu tehnologiile 
importate. îm prejurarea a de­
terminat o reacţie firească de 
apărare a propriilor interese din 
partea ţărilor beneficiare ale t.i. 
t. (în special ţări în curs de 
dezvoltare) care au iniţiat o se­
rie de d em ersu ri în cadrul 
O.N.U. pentru elaborarea unui 
cod al t. i. t. ca instrument de
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neutralizare a practicilor mono­
poliste, abuzive existente în a- 
cest domeniu.

TRANSFER INVERS I)E TEHNO­
LOGIE, expresie prin care în 
terminologia studiilor elaborate 
sub egida O.N.U.se desemnează 
efectul emigrării cadrelor cu 
calificare superioară din ţările 
mai puţin dezvoltate spre ţările 
dezvoltate din punct de vedere 
economic. T. i. t. constituie un 
adevărat transfer de inteligenţă. 
Sin. brain-drain.

TRANSFERABILITATEA ACRE­
DITIVULUI, p a r tic u la r ita te  
specifică unei varietăţi de acre­
ditiv (acreditivului documentar 
transferab il) concretiza tă  în 
dreptul beneficiarului de a cere 
ca acesta să fie deschis la o altă 
bancă decât cea stabilită de către 
părţi.

TRANSPORT COMBINAT, expre­
sie ce desemnează situaţia în ca­
re transportul are ca obiect o 
singură partidă de marfă, indi­
vizibilă, cc este deplasată la o 
singură destinaţie, utilizându-se 
în acest scop cel puţin două 
mijloace de transport diferite şi 
eliberându-se un singur docu­
ment de transport (Thorough 
Bill of Landing; Forwarding 
Certificate of Receipt/Forward- 
ing Certificate of Transport) dc

către primul cărăuş sau expedi­
tor internaţional, sau mai multe 
asemenea documente emise de 
fiecare cărăuş partic ipant la 
transport. T.c. se efectuează pe 
baza unui singur contract de 
multimodal internaţional, care a 
fost reglementat prin Convenţia
O.N.U. asupra transportu lu i 
multimodal de mărfuri, perfec­
tată la Geneva în 28 mai î 980. V. 
şi transport multimodal de măr­
furi.

TRANSPORT INTERNAŢIONAL 
DE MĂRFURI, transportul a 
cărui efectuare comportă depla­
sarea unei încărcături cc traver­
sează cel puţin o frontieră de 
stat. In cazul t. i. m. punctele de 
expediere şi de destinaţie ale 
mărfii sunt situate în ţări dife­
rite. T. i. m. este strict regle­
mentat prin normele prevăzute 
în convenţiile internaţionale sau 
stabilite prin uzanţe internaţio­
nale şi anume: Convenţia cu pri­
vire la Transporturile Interna- 
a ţio n a le  F erov iare  — 
C.O.T.I.F., Convenţia privind 
Traficul Internaţional Feroviar 
de Mărfuri — S.M.G.S., Con­
venţia referitoare la Condiţiile 
Generale privind Transportul 
Mărfurilor pe Dunăre, Conven­
ţia p en tru  U n ifica rea  unor 
Reguli privitoare la Transportul 
Aerian Internaţional, Regulile 
York-Anvers ş.a.



TRANSPORTUL MULTIMODAL 
DE MĂRFURI, transport de 
mărfuri efectuat cu cel puţin 
două m odalităţi de transport 
diferite, în virtutea unui con­
tract multimodal, dintr-un loc 
situat în ţara unde organizatorul 
acestui tip de transport a luat în 
primire mărfurile pentru a le 
livra destinatarului, într-un loc 
desemnat anume dintr-o altă ţa­
ră. Acest gen de transport este 
reg lem en ta t prin C onvenţia
O.N.U. asupra transportu lu i 
multimodal de mărfuri, înche­
iată la Geneva în 28 mai 1980. 
Organizator de t. m. m. poate fi 
orice persoană care a încheiat 
un contract de t. m. m. în nume 
propriu sau prin intermediul 
unui terţ care îşi asumă răspun­
derea executării acestui con­
trac t, ac ţio n ân d  num ai din 
însărcinarea expeditorului sau 
transportatorilor participanţi la 
operaţiile respective de trans­
port. Operaţiile de preluare şi de 
expediere a mărfurilor în vede­
rea executării unui contract în 
care este prevăzută o singură 
modalitate de transport (de ex. 
maritim), dar cu mijloace diferi­
te, nu sunt considerate ca fiind 
un t. m. m., fiind Considerate ca 
transporturi succesive, cu trans- 
bordare.

TRANSVASARE, o p e ra ţiu n e  de 
trecere a unei mărfi în stare

lichidă de pe un mijloc de trans­
port pe altul. T., la fel ca şi trans- 
bordarea se poate face fie în 
mod direct, fie în mod indirect. 
V. şi transbordare.

TRANŞE DE CREDIT, denumire 
generică dată  p rin c ip a le lo r 
tipuri de credite pe care Fondul 
Monetar Internaţional le acordă 
ţărilor membre. Se deosebesc 
de fac ilită ţile  de fin an ţa re . 
F.M.I. acordă prima tranşă au­
tomat. Următoarele patru tran­
şe se acordă co n d iţio n at de 
îndeplinirea anum itor cerinţe, 
pe baza examinării temeinice a 
cererii formulată de ţara mem­
bră interesată. M ărimea unei 
tranşe este de 25% din cota de 
participare a ţării solicitante. In 
cadrul t. c. se pot obţine îm­
prumuturi fie direct, fie sub for­
ma unor aranjamente speciale 
stand-by.

TRANZACŢIE ÎN MARJĂ, ope­
raţie de bursă p resupunând  
aco rd area  de că tre  b ro k c r 
clientului său a unui împrumut 
în cont, în anumite limite. V. şi 
marjă.

TRANCAZŢIE PARALEIĂ, varie­
tate de contrapartidă larg utili­
zată presupunând încheierea a 
două contracte autonome care 
nu sunt neapărat sincronizate în
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timp, precum şi efectuarea sepa­
rată a plăţilor pe care le implică 
fiecare dintre acestea. V. şi con­
trapartidă.

TRANZACŢII CASH. V. tranzacţii 
pe bani gata.

TRANZACŢII CU LICHIDARE 
NORMALĂ (în S.U.A.), denu­
mire generică dată tranzacţiilor 
caracterizate prin faptul că exe­
cutarea contractului are loc în 
cinci zile lucrătoare de la înche­
ierea acestuia. Acest tip de tran­
zacţii este  cel mai frecvent 
întâlnit şi practicat pe piaţa a- 
mericană.

TRANZACŢII EFECTIVE. V. con­
tract cash.

TRANZACŢII LA TERMEN, tran­
zacţii valutare de specificul că­
rora este faptul că schimbul 
efectiv de valute se realizează la 
un interval de timp prestabilit de 
părţi, raportat la momentul per­
fectării acordului lor de voinţă, 
sau la o dată fixă stabilită de a- 
cestea prin contractul convenit 
în tre  ele. Intervalul de timp 
menţionat poate fi de o lună, de 
două luni, de trei luni etc. V. şi 
piaţă valutară.

TRANZACŢII LA TERMEN CON­
DIŢIONALE (în o p e ra ţii  de 
bursă), denumire sub care sunt

cunoscute operaţiunile la ter­
men pe piaţa franceză, suscepti­
bile a fi realizate de părţi prin 
plata unei prime. Prezintă o di­
versitate de varietăţi şi anume: 
cu primă, cu opţiuni negocia­
bile, stelaj.

TRANZACŢII LA TERMEN FER­
ME (în operaţiuni la bursă), de­
numire sub care sunt cunoscute 
pe piaţa bursieră din Franţa o- 
peraţiunile la termen care nu 
pot fi reziliate de părţi. Aseme­
nea operaţiuni pot fi însă pre­
lungite pentru o nouă scadenţă 
prin report sau prin deport.

TRANZACŢII PE BANI GATA (în 
operaţiuni de bursă), denumire 
generică dată acelei operaţiuni 
bursiere având ca obiect vânza- 
rea-cumpărarea de titluri cu pla­
ta in teg ra lă  a ac es to ra  în 
momentul perfectării contrac­
tului.

TRANZACŢII CORPORAŢIONA-
LE, denumire dată operaţiuni­
lor de vânzare/cumpărare sau de 
schimb a unor mari pachete de 
acţiuni. Asemenea operaţiuni 
sunt efectuate în vederea redis­
tribuirii între acţionari a drep­
turilor de control a uneia sau 
mai multor firme. T.c. se scin­
dează în două grupe, în funcţie 
de natura lor, şi anume: achiziţii 
şi fuziuni. Sin. tranzacţii cu firme.
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TRANZACŢII CU FIRME, V. tran ­
zacţii corporaţionale.

TRANZACŢII LA VEDERE, tran­
zacţii valutare în cazul cărora 
schimbul efectiv de valute şi de­
vize se consumă în maximum 48 
ore de la perfectarea acordului 
de voinţă al părţilor contractan­
te. Sin. tranzacţii prompte. V. şi 
piaţă valutară.

TRANZACŢII PROM PTE. V. 
tranzacţii la vedere.

TRAS, debitor care primeşte de la 
creditorul său — acesta fiind la 
rândul său debitor faţă de o altă 
persoană — mandat sau ordin, 
printr-un înscris numit cambie, 
să plătească acelei persoane, 
suma datorată, la scadenţă şi la 
locul arătat.

TRATAT INTERNAŢIONAL, act 
juridic exprimând acordul de 
voinţe a două sau mai multe sta­
te în temeiul căruia acestea re­
g lem entează în tr-u n  anum it 
mod o anumită sferă a relaţiilor 
in ternaţionale, creând norme 
noi de drept internaţional sau 
modificând ori abrogând norme 
de drept internaţional preexis­
tente. In cazul în care tratatul 
are ca obiect relaţii interstatale 
din domeniul comerţului inter­
naţional sau al cooperării eco­
nom ice şi tehn ico-ştiin ţifice

internaţionale, el constituie iz­
vor al dreptului comerţului in­
ternaţional; au o asemenea ca­
lita te şi alte tra ta te  in te rn a­
ţionale (politice, juridice şi cul­
tu ra le ) , care p rin  fap tu l că 
stabilesc raporturi de colabora­
re şi încredere între state favo­
rizează şi dezvoltarea relaţiilor 
economice între acestea, conţi­
nând uneori chiar clauze expre­
se într-un atare sens. Un exem­
plu elocvent în această privinţă 
este Carta O.N.U., care după ce 
proclamă în preambului său ca 
scop suprem al Naţiunilor Unite 
menţinerea păcii şi securităţii 
internaţionale, stabileşte prin­
tre  ob iectivele  su b o rd o n a te  
unui atare scop înfăptuirea cola­
borării interstatale în soluţiona­
rea problemelor internaţionale 
de natură economică. O im­
portanţă deosebită ca izvor al 
dreptului com erţului in terna­
ţional prezintă tratatele m ulti­
laterale ce statornicesc norme 
uniforme de drept material sau 
conflictual prin care se regle­
mentează anumite raporturi de 
comerţ exterior şi cooperare e- 
conomică internaţională; prin­
tre acestea se numără: Conven­
ţia de la Geneva din 7 iunie 1930 
privind legea uniformă asupra 
cambiei şi biletului la ordin, 
Convenţia de la Geneva din a- 
ceeaşi dată  p riv ind  re g le ­
mentarea unor conflicte de legi
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în materie de cambie şi bilet de 
ordin, Convenţia de la Geneva 
din 19 martie 1931 cuprinzând 
legea uniformă asupra cecului, 
Convenţia de la Geneva din a- 
ceeaşi dată cu privire la regle­
mentarea unor conflicte de legi 
în materia cecului, Convenţia de 
la New York din 1958 privind 
recunoaşterea şi executarea sen­
tinţelor arbitrale străine. De 
asemenea, prezintă importanţă 
ca izvor al dreptului comerţului 
internaţional, tratatele econo­
mice, mai cu seamă cele bila­
terale; obiectivele concrete ale 
unor astfel de tratate sunt re­
glementarea colaborării inter­
s ta ta le  în d iverse dom enii: 
comercial, financiar, al coope­
rării în producţie, al folosirii în 
comun a apelor fluviilor inter­
naţionale, al transferului de teh­
nologie etc. T ratatele econo­
mice bilaterale au un rol pre­
ponderent în practica conven­
ţională a României, ţara noastră 
a co rd ân d u -le  o im p o rtan ţă  
deosebită; ele sunt considerate 
ca fiind mijlocul juridic cel mai 
adecvat pentru formarea şi per­
fecţionarea unor norme de drept 
comercial internaţional de na­
tură să asigure îmbinarea a r­
m onioasă  a im p era tiv e lo r 
colaborării in ternaţionale cu 
com andam en tu l resp ec tu lu i 
deplin al suveranităţii naţionale.

în anumite cazuri, România a 
încheiat acorduri speciale de 
plăţi prin care se reglementează 
relaţiile financiare ce decurg din 
operaţiile  com erciale sau de 
cooperare. Acordurile de plăţi 
în ch e ia te  de R om ânia sun t 
deopotrivă în devize libere şi în 
cliring. Tot în domeniul colabo­
rării financiare, ţara noastră a 
încheiat mai multe convenţii 
internaţionale bilaterale pentru 
evitarea dublei impuneri; ase­
menea convenţii au drept scop 
eliminarea sau diminuarea efec­
te lo r im pozitării ven itu rilo r 
obţinute în cadrul diferitelor 
forme de colaborare economică 
bilaterală, în ţara de sursă şi în 
ţara de domiciliu ori de sediu al 
beneficiarilor de venituri. Pre­
zintă im portan ţă ca izvor al 
dreptului comerţului in terna­
ţional şi acordurile de prom o­
vare şi garantare a investiţiilor, 
ce urmăresc stimularea pe bază 
de reciprocitate a investiţiilor 
unui stat contractant în econo­
mia celuilalt stat contractant şi 
garantarea recuperării lor în 
eventualitatea producerii unor 
riscuri necomerciale. Prin efec­
tul acordurilor economice bila­
terale nu se înfăptuieşte nici 
uniformizarea, nici unificarea 
normelor de drept conflictual 
sau de drept material referitoare 
la condiţiile de validitate şi con-
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seanţele juridice ale contracte­
lor de comerţ internaţional; ase­
menea acorduri operează doar o 
uniformizare a unor norme de 
drept administrativ, financiar, 
valutar, vamal, aplicabile acelo­
raşi contracte. Acordurile eco­
nom ice in te rn a ţio n a le  ale 
României conţin în mod frec­
vent clauza potrivit căreia în­
cheierea contractelor de comerţ 
internaţional se face în armonie 
cu legile şi reglementările în vi­
goare în ţările respective; aceas­
tă clauză (a co n fo rm ită ţii 
contractelor cu legea) exprimă 
principiul egalităţii legislaţilor 
diferitelor ţări, independent de 
sistemul lor economieo-social şi 
dc nivelul de dezvoltare econo­
mică a lor, care este un reflex al 
egalităţii suverane a statelor. 
Totodată, pe plan practic, clauza 
în discuţie serveşte la instituirea 
unor facilităţi în domeniul fiscal, 
valutar, vamal, de credit şi plăţi, 
pe care părţile la acordul eco­
nomic internaţional convin să şi 
le recunoască reciproc, în mă­
sura în care sunt îngăduite de 
legile şi reglementările lor teri­
toriale. In unele cazuri, acordu­
rile economice internaţionale 
bilaterale pot înrâuri validitatea 
şi chiar substanţa ori efectele ju ­
ridice ale contractelor interna­
ţionale; de asemenea, ele pot 
p revedea so lu ţio n a rea  prin  
mijloace adecvate a eventuale­

lor litigii ce s-ar ivi cu referire la 
executarea acestor contracte. In 
fine, prin prevederi ale acordu­
rilor economice bilaterale se 
stabileşte uneori obligativitatea 
inserării, de către părţile la con­
tractul de comerţ internaţional 
de lungă durată, în cuprinsul 
acestuia, a anumitor clauze de 
menţinere a valorii contractului, 
a echilibrului contraprestaţiilor; 
tot astfel, prin prevederi ale u- 
nor asemenea acorduri se regle­
mentează uneori soluţionarea 
pe cale amiabilă sau arbitrală a 
litigiilor izvorâte din contractele 
de comerţ internaţiona încheia­
te pe baza acelor acorduri. T.i. 
poate primi denumiri diferite, 
precum: acord, act final, aranja­
ment, armistiţiu, cartă, cartel, 
compromis, concordat, comuni­
cat, memorandum, convenţie, 
declaraţie, gentlemen's a gr ce­
ment, modits vivendi, pact, pro­
tocol, proces-verbal, notă diplo­
matică, aide memoire, statut.

TRAVKL AM ) KNTERTAIN- 
MENT CARI). V. deţinător de 
card.

TRAVEITERS CHEQUES, sintag­
mă ce în dreptul anglo-american 
desemnează cecurile de călă to­
rie.

TRĂGĂTOR, creditorul care, a- 
vând concomitent şi calitatea de 
debitor în cadrul altui raport ju­
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ridic, faţă de o altă persoană, dă 
ordin sau mandat propriului său 
debitor, printr-un înscris numit 
cambie, să-i plătească acelei per­
soane suma datorată, la scaden­
ţa şi la locul arătat.

TRIP LEASING, varietate de mas- 
ter-leasing de specificul căreia 
este închirierea de containere 
pentru una sau mai multe călă­
torii. V. şi master-leasing; leas­
ing; contract de leasing.

TURISM INTERNAŢIONAL, acti­
vitate de comerţ internaţional a- 
vând ca obiect o marfă complexă 
cuprinsă în cadrul circuitului e- 
conomic mondial, în comerţul 
indivizibil sau comerţul cu ser­
vicii. Implică tranzacţii comer­

ciale in ternaţionale determ i­
nate şi indisolubil legate de călă­
toria în scop turistic a reziden­
ţilor dintr-o anumită ţară peste 
graniţele acelei ţări. Scopul că­
lătoriei este considerat turistic 
atunci când spre/şi la locul des­
tinaţiei are loc un consum spe­
cific, subvenţionat din veniturile 
obţinute în ţara de reşedinţă a 
turistului. Ţările de reşedinţă 
sunt în fapt ţări importatoare de 
turism, deoarece cheltuie valută 
pentru acoperirea consumului 
turistic al rezidenţilor în străi­
n ă ta te . Ţ ările  cu d e s tin a ţie  
turistică devin, astfel, ţări expor­
tatoare de turism, deoarece în­
casează valută pentru prestările 
de servicii şi vânzări de mărfuri 
către turişti.
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LUTIO (PENTRU ACEEAŞI 
RAŢIUN E SE IM PU N E 
ACEEAŞI SOLUŢIE), adagiu 
latin exprimând regula potrivit 
căreia atunci când în situaţii dif­
erite s-ar regăsi identitate de 
motive, pentru ca ele să fie re­
zolvate în acelaşi fel, se legi­
tim ează ad o p ta rea  aceleiaşi 
soluţii. în mod obişnuit, la a- 
ceastă regulă se apelează cu oca­
zia interpretării unor dispoziţii 
normative, pe temeiul său pu- 
tându-se adopta soluţii de prin­
cipiu pe plan doctrinar privind 
extinderea sau restrângerea do­
meniului de aplicare a acelor 
dispoziţii. Astfel, ori de câte ori 
părţile unui contract de comerţ 
internaţional se referă la o lege 
străină numai pentru a deter­
mina cu ajutorul ei conţinutul 
contractului lor (receptare con­
tractuală), iar dispoziţiile acelei 
legi sunt insuficiente spre a

lămuri conţinutul contractului 
respectiv, nu se va putea apela, 
pentru completare, la regulile 
generale ce alcătuiesc dreptul 
comun din sistemul de drept în 
care se încadrează dispoziţiile 
normative împrumutate de con­
tractanţi, deoarece, într-o atare 
ipoteză, primeşte vocaţie drep­
tul comun din sistemul de drept 
ce constituie dreptul aplicabil în 
materie, (lex causae) în armonie 
cu normele de drept internaţio­
nal privat aplicabile în cazul dat. 
Această soluţie devine mai preg­
nantă în cazul în care referirea 
părţilor s-a făcut la regulile In- 
coterms, care nu fac parte din 
vreun sistem de drept statal; ca 
urmare, prin ipoteză, este exclu­
să posibilitatea recurgerii la un 
drept comun care să le com­
plinească; situaţia este aceeaşi şi 
în cazul când referinţa părţilor 
s-a făcut la un contract tip, la 
condiţii generale, la un model de
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contract eiaborat de către o as­
ociaţie profesională, la uzurile 
dintr-o localitate, dintr-un an­
umit port, de pe o anumită piaţă, 
de la o anumită bursă etc. Pentru 
identitate de motive, situaţia 
este  aceeaşi şi a tu n c i când 
părţile s-ar referi cu aceeaşi 
f in a lita te  la o anum e lege 
naţională, împrumutând de la 
aceasta numai unele dispoziţii: 
u.e.r.e.s. Tot astfel, în materie 
cam bială, spre deosebire de 
dreptul comun potrivit căruia, 
cu excepţia stipulării contrare, 
plata este indivizibilă, pentru 
raţiuni ce sunt proprii dreptului 
cambial, se admite plata par­
ţială: în acest domeniu, plata 
prezintă interes nu numai pen­
tru posesorul titlului,  ci şi pen­
tru ce i l a l ţ i  s e m n a t a r i  ţin u ţi 
solidar la plată,  ace şt i a  fiind 
interesaţi ca măcar parţial să fie 
d e s c ă r c a ţ i .  A ceastă  ra ţiu n e  
legitimează textului legii, care 
pare a se referi numai la plata 
făcută de către tras, prin prisma 
regu lii u.e.r.e.s., în sensul 
adm isibilităţii p lăţii parţia le 
făcute de către alţi debitori decât 
trasul.

ULTIMA ZI DE LIVRARE (în ter­
minologie bursieră), data ca­
lendaristică din luna de livrare la 
care deţinătorii de poziţii fu- 
tures deschise sunt obligaţi să

execute contractul prin livrarea 
activului sau plata acestuia, 
(engl. last delivery day).

ULTIMA ZI DE TRANZACŢIE (la 
bursă), ultima zi de bursă în care 
un contract futures poate fi 
lich id a t p rin  co m p en sa rea  
poziţiei, (engl. last trading day).

ULTRA PETITA (PESTE CEEA 
CE S-A RECIAMAT), sintagmă 
latină utilizată în limbajul ju ­
ridic modern pentru a desemna 
s itu a ţia  în care o rganu l de 
jurisdicţie investit cu soluţio­
narea unui litigiu pronunţă o 
hotărâre prin care se statuează şi 
asupra unor aspecte în privinţa 
cărora nu a fost solicitat prin 
actul de investire. Arbitrii pot 
statua numai asupra cererii cu 
care au fost sesizaţi; atunci când 
ei statuează şi asupra unui litigiu 
care încă nu există, hotărăsc u.p. 
cu toate consecinţele ce decurg 
din acesta. In caz de u.p., fie că 
arbitrii s-au pronunţat asupra 
unui lucru care nu fusese cerut 
de reclam ant, fie că i-au dat 
acestuia mai mult decât ceea ce 
a cerut, este admisibilă reexa­
minarea sentinţei arbitrale. U.p. 
constituie o cauză de nevalidi- 
tate a sentinţei arbitrale străine.

UMPIRE, term en prin care, în 
dreptul englez, se desemnează
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supraarbitrui. Rolul u. este  
numai de a decide el singur; u. 
nu ascultă părţile, ci numai pe 
cei doi a rb itri care sunt în 
de/acord.

UNCONSCIONABLE CON­
TRACT, sintagmă exprimând, în 
terminologia Codului comercial 
uniform al, S.U.A., aplicabil şi 
raporturilor comerciale inter­
n a ţio n a le , o m o d a lita te  de 
sancţionare a abuzului contrac­
tual. Presupune libertatea o r­
ganului de-jurisdicţie competent 
de a refuza cererea de executare 
a contractului care conţine o 
clauză abuzivă sau de a admite 
executarea acestuia fără să ţină 
seama de acea clauză, ori de a 
limita aplicarea clauzei abuzive 
atunci când, judecând în drept, 
organul respectiv apreciază că 
fie contractul în întregul său, fie 
una din clauzele sale sunt abuzi­
ve la momentul în care au fost 
convenite.

UN D ISCLO SEI) FACTORING,
varietate de factoring specifică 
dreptului englez, presupunând 
încheierea concomitent a două 
contracte — unul de vânzare- 
cumpărare, iar altul de comision 
— între factor şi furnizor, prin 
efectul cărora factorul cumpără 
marfa de la furnizor, pe care îl 
nu m eşte  în acelaşi tim p

reprezen tan t al său (trustee), 
însărcinându-1 să o vândă cum­
părătorului şi să încaseze preţul.

UN IFICA RE A T A R IFELO R  
VAMALE, o p e ra ţiu n e  p re ­
supunând  s tab ilirea  m ediei 
a ritm e tice  n ep o n d e ra te  a 
taxelor vamale, la o anum ită 
dată , p rac tica te  în te r ito r ii  
vamale independente, în scopul 
rea liz ă rii unui ta r if  ex tern  
comun. Un astfel de tarif este 
elem ent com ponent al un iu ­
nilor vamale. Chiar într-o astfel 
de situaţie se pot negocia pentru 
anumite produse, taxe vamale 
speciale. Prin efectul u. t.v. 
unele  ţări pot în reg is tra  o 
creştere a taxelor vamale com­
parativ cu ţările nemembre ale 
uniunii vamale. Dimpotrivă alte 
ţă ri, care au p rac tica t taxe 
vamale mai ridicate în perioada 
an terioară institu irii uniunii 
vam ale, vor în re g is tra  o 
reducere a taxelor vamale. In 
perioada de tranziţie, care pre­
cede c o n s titu irea  u n iun ii 
vamale, se realizează u. t.v. 
naţionale şi alinierea lor la tari­
ful extern comun. Prin u. t.v. se 
realizează uniformizarea nive­
lurilor taxelor vamale. Cu toate 
acestea, anumite produse care 
intră în cadrul uniunii vamale 
fiind aduse dintr-o ţară terţă pot 
fi tratate diferit în raport de
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regu lile  de c lasificare  şi de 
evaluare vamală a importurilor. 
Totodată, m ajoritatea covârşi­
toare a taxelor vamale primind 
aplicare ad valorem, atât per­
ceperea acestora, cât şi mărimea 
lor absolută rămân dependente 
de m etoda de determ inare a 
valorii în vamă a mărfurilor im­
portate.

UNITATE CONTRACTUALĂ (la 
bursă), sintagmă ce desemnează 
volumul sau valoarea titlurilor 
ce formează un contract stan­
dardizat la bursă (şi care, de 
regulă este de 100 de acţiuni), 
(eng. round lot).

UNITATE DE CONT, sintagmă ce 
desemnează unitatea bănească 
co n v en ţio n a lă  u tiliz a tă  în 
scopuri contabile şi statistice 
precum: evidenţă, calcularea 
preţurilor, evaluarea operaţiu­
nilor financiare etc. în relaţiile 
economice internaţionale con­
temporane, u.c. este utilizată ca 
instrument de reglementare a 
operaţiunilor financiar-valutare 
între ţările membre ale unei o r­
ganizaţii internaţionale. Utiliza­
rea u.c. a devenit mai frecventă 
după devalorizarea dolarului 
S .U .A . şi g en e ra liz a rea  u l­
terioară a flotării cursurilor de 
schim b. A fost ad o p ta tă  ca 
m etodă de calculare a valorii

u.c., coşul valutar, ceea ce este 
de natură să-i confere o stabili­
tate mai mare, decât valoarea 
v a lu te lo r  co m p o n en te  ale 
coşului valu tar, considera te  
fiecare izolat de celelalte. Graţie 
stabilităţii relative a u.c. devine 
posibilă atenuarea oscilaţiilor 
valorice, precum şi cuantificarea 
m ai exactă a o p e ra ţiu n ilo r  
econom ice ex terne. A c tu a l­
mente se cunosc mai multe u.c. 
şi anume: D.S.T. (drep turile  
speciale de tragere), care este 
u. c. a F o n d u lu i M o n e ta r 
Internaţional; E.C.U., care este 
u.c. utilizată în relaţiile inter- 
com unitare; A.M .U., această 
u.c. fiind utilizată în zona Asiei; 
d in a ru l arab , p en tru  lum ea 
arabă.

UNITATE DE TRANZACŢIE (la
bursă), denumire generică dată 
v o lu m u lu i s tan d a rd iz a t de 
acţiuni, obligaţiuni, marfă sau 
alte active care fac obiectul unei 
tranzacţii la bursă. (engl. trading 
unit).

UNITIZARE, metodă de formare a 
unei încărcături alcătuite din 
acelaşi gen de marfă sau din 
mărfuri de genuri diferite având 
determinări cantitative unitare 
(dimensiuni, greutate etc.). A- 
ceastă  m etodă  p e rm ite  o 
manipulare rapidă a mărfii prin
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utilizare de echipamente teh­
nice adecvate. U. mărfurilor im­
plică adaptarea coletelor (ca 
formă şi dimensiune) la nevoile 
aferente unei utilizări complete 
a cap ac ită ţii m ijloacelo r de 
transport ce urmează a fi folo­
site în toate fazele (anume: pro­
ducţie, depozitare, expediţie şi 
desfacere). Pe plan internaţio­
nal au fost elaborate şi aprobate 
standarde de natură să faciliteze 
tranzitul internaţional al mărfu­
rilo r (europalete , containere 
etc.).

UNIUNE VAMALA, grupare de 
state având la bază o convenţie 
in te rn a ţio n a lă  m u ltila te ra lă  
perfecta tă în vederea consti­
tuirii în comun a unui singur te­
r i to r iu  vam al. în tre  ţă rile  
participante la o u.v. se desfiin­
ţează barierele tarifare şi ne­
ta r ifa re  în ra p o r tu r ile  lo r 
reciproce de com erţ in terna­
ţional. Totodată, existenţa u.v. 
implică instituirea unui sistem 
de impozitare comun şi aplica­
rea de către statele părţi, în re­
laţiile cu terţe ţări a unui tarif 
extern comun şi a unei politici 
comerciale comune. U.v. pot fi: 
perfecte şi imperfecte. în cazul în 
care în interiorul u.v. se asigură 
libera circulaţie a mărfurilor, ţă­
rile membre instituie un pro- 
tecţionism colectiv în relaţiile

lor cu terţe ţări. Crearea de u.v. 
şi, într-o măsură importantă, şi 
a zonelor de liber schimb deter­
mină modificări semnificative în 
fluxurile comerciale ale ţărilor 
participante şi implicit şi în di­
recţionarea practicilor interna­
ţionale de schimb. V. şi uniune 
vamală perfectă; uniune vamală 
imperfectă.

UNIUNE VAMALĂ IM P E R ­
FECTĂ (incom pletă), uniune 
vamală care prin structura şi 
modul ei de funcţionare vizează 
în relaţiile cu terţii numai o par­
te din produsele ce se schimbă în 
relaţiile comerciale reciproce 
dintre statele părţi. V. şi uniune 
vamală.

UNIUNE VAMALĂ PERFECTĂ
(completă), uniune vamală care 
prin structura şi modul ei de 
funcţionare vizează toate pro­
dusele ce se schimbă atât în 
relaţiile reciproce şi în relaţiile 
cu terţii. V. şi uniune vamală.

UNIVERSITAS FACTI (UNIVER­
SALITATE DE FAPT), sintag­
mă latină utilizată în limbajul 
juridic modern pentru  a de­
semna o universalitate de fapt. 
De pildă, într-o anumită con­
cepţie (numită teoria universa­
lităţii de fapt) această sintagmă 
este folosită pentru a explica na­
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tura juridică a fondului de co­
merţ: bunurile din alcătuirea 
fondului de comerţ, deşi sunt di­
ferite ca natură şi au regimuri 
juridice diferite, putând fi în­
străinate fiecare separat, sunt 
totuşi unite printr-o legătură de 
fapt, în vederea afectării lor prin 
voinţa titularului fondului la 
realizarea unui scop comun. A- 
ceastă concepţie n-a reuşit însă 
să se impună, deoarece ca con­
stată doar un fapt, nefiind în mă­
sură să explice natura juridică a 
fondului de comerţ: ea nu are un 
sens juridic precis.

USAGES OF TRAI)E, expresie prin 
care în dreptul american se de­
semnează uzanţele comerciale. 
Modul de utilizare american se 
reglementează prin Codul co­
mercial uniform al S.U.A. (U ni­
form C om m ercial Code of 
U.S.A).

UTILIZATOR I)E CARD, sintagmă 
ce desemnează orice persoană 
fizică acceptată de comerciant, 
inclusiv prin intermediul unui 
automat programabil ca având 
acces la drepturile conferite de 
card deţinătorului. V. şi deţină­
tor de card; ghişeu automat; dis­
tribuitor automat de numerar; 
terminal pentru transfer elec­
tronic de fonduri.

UZANŢE COMERCIALE, reguli 
consacrate prin aplicarea lor re­
petată, voluntară, de pârtiei 
panţii la raporturile de comerţ 
internaţional referitoare la: per­
fectarea contractelor, tehnici de 
comercializare, comerţul cu a- 
numite produse etc. U.c. nu au 
caracter normativ, afară numai 
dacă legea trimite la ele pentru 
completarea sa. în acest din ur­
mă caz se numesc uzanţe norm a­
tive şi au forţa juridică a legii pe 
care o completează şi în care se 
integrează organic. în celelalte 
cazuri u.c. dobândesc forţă ju ­
ridică, deci caracter obligatoriu 
numai în măsura în care sunt 
invocate în contract de către 
părţi. U.c. facilitează negocierile 
şi accelerează încheierea con­
tractelor. Părţile nu sunt obli­
gate să recepteze u.c. în contrac­
tul lor. Ele au facultatea să le 
recepteze sau să le ignore. în 
cazul în care le-au receptat în 
contract, părţile nu sunt obliga­
te să le preia întocmai ci, co­
respunzător naturii mărfii sau în 
funcţie de alte criterii, sunt li­
bere să le modifice în armonie cu 
propriile lor interese. într-o a- 
tare ipoteză conţinutul u.c. dat 
de părţi devine obligatoriu pen­
tru acestea. Camerele de Co­
merţ, asociaţiile profesionale, 
b u rse le , publică p erio d ic
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culegeri de u.c. cu interpretări 
corespunzătoare. Cele mai im­
portante u.c. vizează condiţiile 
de livrare şi plăţile internaţio­
nale.

UZANŢE COM ERCIALE UNI­
FORME INTERNAŢIONALE,
reguli conturate prin folosirea 
repetată a unor clauze contrac­
tuale, în armonie cu obiceiurile 
practicate în diverse centre co­
merciale şi pe care practica co­
mercială internaţională le-a pus 
în valoare operând o anumită 
standardizare şi unificare a lor, 
realizată prin diverse metode, 
precum: adoptarea de condiţii 
uniforme cu caracter general, 
elaborarea de contracte model 
cu referire la grupe speciale de 
mărfuri, includerea într-un an­
umit contract comercial inter­
n a ţio n a l a unor co n d iţii 
generale  de livrare. P rin tre  
uzanţele comerciale uniforme, 
realizate  sub egida Cam erei 
Internaţionale de Comerţ din 
Paris, o im portanţă deosebită 
prezintă cele cunoscute sub de­
numirea de Incoterms (Interna­
tional Rules for the înterpretation 
ofTrade Terms— Reguli Inter­
naţionale pentru Interpretarea 
Uzanţelor de Comerţ) care au o 
largă aplicare în contractele co­
merciale internaţionale de vân-

zare-cumpărare. Corespunzător 
acestor reguli, în S.U.A. şi Cana­
da au o aplicabilitate extinsă u- 
zanţele denum ite R.A.F.T.D.
(The Revised American Foreign 
Trade Defmitions — Definiţiile 
Revizuite de Comerţ Exterior 
American). In practica de co­
merţ internaţional sunt luate în 
considerare şi alte documente 
de codificare a uzanţelor comer­
ciale, întocmite sub egida Ca­
merei Internaţionale de Comerţ 
din Paris, şi anume: Regulile şi 
uzanţele referitoare la acrediti­
vele docum entare (Publicaţia 
400) şi Regulile uniforme pri­
vind încasările (Publicaţia 322). 
Sub egida Comisiei Economice 
Europene a O.N.U. au fost în­
tocmite mai multe contracte tip 
(standard contracts) şi condiţii 
generale de livrare (general con- 
ditions o f dehvery) toate tinzând 
la eliminarea practicii contrac­
telor de adeziune din comerţul 
internaţional; asemenea con­
tracte model şi condiţii generale 
privesc d iferite ca tegorii de 
mărfuri, conţinutul lor specific 
exprim ând p a r tic u la r i tă ţ i le  
livrării acestora. Astfel sunt, de 
exemplu, condiţiile generale 
Model 312 — pentru* vânzarea 
de citrice (fructe); Model 125 — 
pentru vânzarea de produse me­
talice etc.
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UZUL PORTULUI, sintagmă prin 
care se desemnează ansamblul 
practicilor portuare cu caracter 
uniform, echitabile şi recunos­
cute în tr-un  anum it port cu 
norme locale aplicabile în ra­
porturile dintre participanţii la 
transportul maritim. Prezintă 
importanţă sub mai multe as­

pecte, precum: modul de calcul 
al staliilor; sărbătorile legale o- 
bligatorii pentru toate navele; 
modul de introducere a navelor 
în port; regulile după care se fa­
ce încărcarea şi descărcarea na­
velor; orele oficiale de birou şi 
de muncă în port; felul în care se 
iau în primire mărfurile etc.



V
VALOARE ACTUALĂ, sintagmă ce 

desemnează valoarea prezentă a 
unei plăţi în viitor sau a unui flux 
de plăţi, scontată la o anumită 
rată de actualizare.

VALOARE CAPITALIZATĂ, (în
activităţi de bursă), valoare de 
piaţă a unei firme, care este dată 
de cursul bursei pentru acţiunile 
emise şi aflate în posesia acţio­
narilor. Calcularea v.c. se face 
prin înm ulţirea numărului de 
acţiuni existente, emise de firma 
respectivă, cu cursul curent al 
acestora.

VALOARE CONTABILĂ, denumi­
re generică dată valorii cu care 
se înregistrează în bilanţul fir­
mei un anumit activ.

VALOARE DE ASIGURARE, va­
loarea bunurilor în limita cărora 
sau în legătură cu care se pre­
supune, cu ocazia încheierii con­

tractului de asigurare, că este 
posibilă producerea pagubei 
prin efectul survenirii cazului a- 
sigurat.

VALOARE DE PIAŢĂ (la bursă), 
cursul curent al titlurilor finan­
ciare la care se fac tranzacţiile pe 
piaţa bursieră. Acest curs este în 
realitate preţul de tranzacţiona­
re a titlurilor respective.

VALOARE DECLARATĂ, sintag­
mă ce desemnează preţul din 
factură al mărfii importate, ex­
primat în valută şi care stă la 
baza calculării valorii în vamă.

VALOARE INTRINSECĂ, d ife ­
renţa dintre preţul de exercitare 
şi preţul activului de bază la op­
ţiun ile  put, respectiv  d in tre  
preţul activului şi preţul de exer­
citare la opţiunile call. Concep­
tul se utilizează în terminologia 
b u rs ie ră . V. şi opţiune put; 
opţiune caii.
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VALOARE ÎN VAMĂ, expresie prin 
care se desemnează valoarea ce 
serveşte ca bază pentru calcu­
larea taxelor vamale. Principalul 
element ce se ia în considerare la 
efectuarea unor asemenea cal­
cule este preţul mărfii. Potrivit 
Convenţiei de la Bruxelles pri­
vind valoarea în vamă a mărfu­
rilor, încheiată în anul 1950 (la 
care România nu este parte), 
statele cu economie de piaţă pot 
fi grupate în raport cu modul de 
determinare a valorii în vamă, 
după cum urmează: ţări ce sta­
bilesc o atare valoare pe baza 
valorii C.I.F. a mărfurilor şi care 
sunt părţi la Convenţia de la 
Bruxelles din 1950; ţări care a- 
plică sistemul de evaluare bazat 
pe valoarea C.I.F., dar care nu 
sunt părţi la acea Convenţie; ţări 
ce aplică un sistem de evaluare 
bazat pe valoarea F.O.B. sau alte 
sisteme. Valoarea la care se a- 
plică taxele vamale trebuie să fie 
o valoare reală; în acest scop, 
este necesar ca transformarea 
preţului mărfii importate, expri­
mat în valută străină, în preţ de 
import, exprimat în valută na­
ţională, să se facă la un curs real, 
care în principiu să fie recunos­
cut de F.M.O. Nu poate fi fo­
losită ca bază de calcul a taxei 
vamale nici valoarea internă şi 
nici o valoare arbitrară. Cu toate 
acestea, în practică se utilizează,

uneori, şi astfel de sisteme; de 
pildă, sistemul „American Sell- 
ing Price“ stabileşte, pentru u- 
nele produse chimice, d rep t 
valoare în vamă valoarea acelor 
p roduse pe p ia ţa  in te rn ă  a
S.U.A. Impozitele interne pe 
circulaţia mărfurilor importate, 
precum şi orice alte taxe, trebuie 
să fie egale ca nivel cu cele apli­
cate produselor sim ilare din 
producţia internă. în practică, a- 
tunci când marfa importată este 
întru totul similară cu cea rea­
lizată în producţia internă (si­
tu a ţie  mai ra r în tâ ln ită  în 
sch im burile  in te rn a ţio n a le ), 
preţurile de vânzare cu amănun­
tul, în conţinutul cărora se in­
clude şi beneficiul celui care 
desface marfa pe piaţa internă, 
vor tinde să se alinieze la preţul 
mărfii ce este oferită în cea mai 
mare cantitate; prin aplicarea a- 
cestei reguli se garantează pen­
tru întreprinderea importatoare 
posibilitatea unei opţiuni pe 
considerente comerciale (preţ, 
calitate) între aprovizionarea 
din import şi cea din producţia 
internă.

VALOARE MEDIE UNITARĂ, ex­
presie utilizată în statistica de 
comerţ internaţional şi care in­
dică preţul mediu pe unitatea de 
produs în contextul extinderii 
gamei de produse şi a diver­
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sificării sortimentale a bunuri­
lor obiect al schimburilor inter­
naţionale.

VALOARE NOMINAIĂ ,  denumire 
dată valorii pentru care este e- 
mis un titlu financiar. V.n. se 
înscrie, de regulă, pe faţa acelui 
titlu.

VALOARE NORMALĂ, sintagmă 
ce desemnează preţul de export 
sub a cărui valoare poate fi de­
clanşată procedura antidum ­
ping. Se consideră că preţul de 
import al unui produs este sub 
v.n. dacă acel preţ este inferior 
celui la care el se comercializea­
ză în ţara exportatoare. De as­
emenea, este sub v.n. şi preţul de 
import inferior celui practicat în 
ţara de origine în cursul unor 
operaţiuni comerciale normale 
pentru un produs similar. Tot 
astfel, se consideră a fi sub v.n. şi 
preţul de import care este mai 
scăzut decât preţul reprezen­
tativ al unui produs similar ex­
portat într-o ţară în cadrul unor 
operaţiuni comerciale normale, 
în fine, se consideră ca fiind sub 
v.n. şi preţul de import mai scă­
zut decât costul de producţie al 
aceluiaşi produs în ţara de ori­
gine, majorat cu o sumă rezona- 
b ilă  de n a tu ră  să aco p ere  
cheltuielile de vânzare şi bene­
ficiul. în toate aceste ipoteze

urmează a se ţine seama de di­
ferenţele existente în condiţiile 
de vânzare, de impozitare şi alte 
diferenţe care afectează compa­
tibilitatea preţurilor.

VALOARE PARITARĂ, sintagmă 
ce exprimă conţinutul valoric al 
unei monede naţionale, deter­
minat prin legea monetară a sta­
tului em itent. S tabilirea v.p. 
implică existenţa unui etalon 
comparativ cu care moneda în 
cauză se află într-un raport fix 
sau stabil. Multă vreme rolul de 
etalon a fost îndeplinit de me­
talele preţioase şi, în special, de 
aur. Ulterior acest rol a fost pre­
luat de valutele considerate sta­
bile care erau definite în aur şi 
care au fost utilizate în acest 
scop prioritar de către ţările par­
ticipante la zonele valutare. In­
tra rea  în v igoare în 1978 a 
statutului modificat al F.M.I. a 
creat premisele necesare pentru 
adoptarea unui nou etalon, anu­
me u n ita tea  de cont D.S.T. 
(drepturile speciale de tragere). 
Totodată, statele membre ale 
F.M.I. pot defini monedele lor şi 
pe baza unui alt numitor comun 
stabilit de fond, precum şi ge 
bază de aranjamente valutare. In 
ultima ipoteză conceptul de v.p. 
rămâne lipsit de obiect.

VALOARE-TIMP (în operaţiuni de 
bursă), sintagmă ce desemnează
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diferenţa dintre preţul unei op­
ţiuni şi valoarea ei intrinsecă. V. 
şi valoare intrinsecă.

VALORI MOBILIARE (în opera­
ţiuni de bursă), sintagmă ce de­
sem nează activele financiare 
exprimate pe un suport material 
sau în cont. Sunt negociabile pe 
piaţa secundară ţinându-se sea­
ma de valoarea de piaţă. Astfel 
de active se încorporează în hâr­
tii de valoare num ite titlu ri 
financiare. D eţinăto ru l unor 
asemenea titluri are dreptul să 
obţină o cotă din veniturile re­
zultate din investiţie, în con­
diţiile asumării de către acesta a 
riscului afacerii. Asemenea v.m. 
pot fi primare (acţiuni şi obli­
gaţiuni), derivate (contracte fu- 
tures şi opţiuni) şi sintetice (cu 
indici).

VALUTĂ, term en ce desemnează 
moneda naţională a unei ţări în 
măsura în care acea monedă în­
deplineşte funcţia de instrument 
de plată şi rezervă cu caracter 
internaţional. Principalele valu­
te sunt monedele naţionale re­
ciproc convertibile ale ţărilor ce 
deţin ponderea cea mai impor­
tantă în tranzacţiile internaţio­
nale, precum: dolarul S.U.A., 
lira sterlină, marca germană, 
francul francez etc. Pot deveni 
valută şi toţi ceilalţi bani, chiar

dacă nu sunt convertibili; de 
exemplu, o monedă naţională 
care nu este convertibilă devine 
valută atunci când este deţinută 
de un turist străin care vizitează 
ţara respectivă. Valutele se pot 
prezenta în următoarele forme: 
bancnotele şi monedele meta­
lice cu putere circulatorie în ţara 
de origine şi disponibilităţi în 
conturile bancare. In limbajul 
diurn, termenul de valută pri­
meşte o accepţiune mai largă, 
fiind utilizat pentru a desemna 
orice mijloc de plată străin, in­
diferent de forma în care se pre­
zintă (valută efectivă, valută în 
cont, titluri de credit exprimate 
în monedă străină).

VALUTĂ CONVERTIBILĂ-NE- 
CONVERTIBILĂ. V. valută, 
convertibilitate.

VALUTĂ DE REZERVĂ, denumire 
generică dată valutei care intră 
în componenţa rezervelor ofi­
ciale internaţionale ale diferi­
telor ţări. V. r. trebuie să aibă un 
curs cât mai stabil, să fie con­
vertibilă şi să poată fi utilizată în 
mod operativ. Ţara emitentă a 
acestei valute, la rândul ei, tre­
buie să deţină o pondere impor­
tantă în economia mondială şi în 
schimburile economice interna­
ţionale. A ceastă îm prejurare 
conferă valutei pe care o pune în
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circulaţie certitudine şi stabili­
tate. Principalele v.r. sunt: do­
la ru l S .U .A ., care d e ţin e  
ponderea principală, marca ger­
mană, yenul japonez, francul 
francez, francul elveţian, lira 
sterlină.

VALUTĂ DE TRANZACŢIE, sin­
tagmă prin care se desemnează 
valuta aleasa de părţi pentru ne­
gocierea preţului într-un anumit 
contract comercial internaţio­
nal, valută ce va servi la expri­
marea acelui preţ şi se va înscrie 
ca atare în conţinutul contrac­
tului respectiv.

VAMĂ, s tru c tu ră  organizatorică 
având calitatea de instituţie de 
stat creată pentru a exercita con­
trolul asupra ieşirii şi intrării din 
ţară a mărfurilor, mijloacelor de 
transport şi a altor bunuri în 
vederea identificării şi stabilirii 
d re p tu r ilo r  vam ale cuvenite 
statului şi încasării lor. Autori­
tatea vamală este investită de a - 
semenea şi cu prerogativa de a 
constata încălcarea dispoziţiilor 
legale privitoare la regimul va­
mal, iar în cazul când aceste 
încălcări constituie contravenţii 
sau infracţiuni de contrabandă, 
să ia măsurile legale în vederea 
aplicării amenzilor şi realizării 
obligaţiilor vamale datorate. V. 
este chemată să verifice cores­

pondenţa dintre valoarea decla­
rată şi realitate pentru mărfurile 
importate, iar dacă va constata 
preţuri de import foarte scăzute 
are dreptul şi obligaţia să depis­
teze cauzele, să descopere prac­
ticile de dumping şi subvenţii şi 
să declanşeze o procedură anti­
dumping.

VARIAŢIA MAXIMĂ A PREŢU­
LUI (în operaţiile de bursă), ex­
presie prin care se desemnează 
nivelul maxim admis al oscilaţiei 
preţului în sus sau în jos faţă de 
preţul zilei precedente.

VARIAŢIE M INIM Ă DE PR E ­
ŢURI, sintagmă ce desemnează 
nivelul minim admis al diferen­
ţei de preţ la o nouă ofertă în 
bursă. Sin. pas de licitaţie, (engl. 
minimum price fluctuation).

VÂNZARE SCURTĂ, expresie ce 
desemnează vânzarea în bursă 
cu executarea contractului pe 
bază de titluri împrumutate. V.s. 
se realizează pe bază de cont în 
marjă.

VENTURE CAPITAL. V. capital de 
risc.

VICIU APARENT, viciu de calitate 
al unui produs concretizat într-o 
defecţiune susceptibilă de a fi 
descoperită şi constatată prin
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simpla observare sau examinare 
exterioară a produsului la mo­
mentul livrării lui, sau prin utili­
zarea u n o r m ijloace tehn ice  
disponibile în mod legal în mo­
mentul recepţiei mărfii. Este vor­
ba de mijloace uzual folosite la 
recepţia anum itor categorii de 
produse. Potrivit Codului Co­
mercial Român din 1887, cum­
părătoru l poate reclam a vân­
zătorului existenţa unor v.a. în 
termen de două zile de la recepţia 
mărfii. V. şi viciu de calitate.

VICIU ASCUNS, viciu de calitate 
constând într-o defecţiune (în 
general de structu ră) a unei 
mărfi ce nu poate fi constatată 
prin simpla examinare exterioa­
ră a produsului şi nici prin me­
todele curent uzitate la recepţia 
făcută de cumpărător, ci se ma­
nifestă şi poate fi constatată nu­
mai în timpul utilizării acelui 
produs. V.a. diminuează valoa­
rea de întrebuinţare a bunului 
respectiv, iar uneori îl poate face 
chiar impropriu pentru utilizare 
normală. Codul Comercial R o­
mân de la 1887 dispune că v.a. 
pot fi reclamate de către cum­
părător în termen de două zile 
de la data constatării lor în toată 
perioada de exploatare normală 
a bunului. Este însă necesar ca 
v.a* să nu fi fost generate de o 
exploatare necorespunzătoare a

bunului, făcută dc cumpărător 
cu încălcarea normelor tehnice 
de utilizare a produsului respec­
tiv şi nici să fie datorat unor mo­
dificări de structură a bunului 
operate de cumpărător din do­
rinţa de a mări eficienţa în ex­
ploatare a acestuia. V. şi viciu de 
calitate.

VICIU DE CALITATE, deficienţă a 
unui produs datorită căreia uti­
lizarea şi funcţionalitatea acelui 
produs nu pot fi realizate la ; 'i- 
rametrii normali, ceea ce deter­
mină implicit diminuarea valorii 
de întrebuinţare a lui (adică a 
produsului), putând chiar împie­
dica folosirea sa adecvată sco­
pului pentru care a fost creat. In 
funcţie de natura v. c. şi de mo­
mentul descoperirii lui se face 
distincţie între viciu aparent şi 
viciu ascuns. Indiferent care este 
natura viciului, furnizorul este o- 
bligat, în perioada de garanţie, să 
remedieze pe cheltuiala proprie 
defecţiunea semnalată de cum­
părător, iar dacă recondiţionarea 
produsului nu este posibilă, să 
procedeze la înlocuirea în tre­
gului produs fără contraprestaţie 
d in  p a r te a  cu m p ă ră to ru lu i. 
R ăspunderea pentru v. c. nu 
operează în cazul în care furni­
zorul (vânzătorul) probează că 
defecţiunea semnalată de cum­
p ă ră to r  s-a p rodus d a to r ită
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nerespectării de către acesta din 
urmă a normelor tehnice de utili­
zare a produsului respectiv. V. şi 
viciu aparent; viciu ascuns.

VINCULAŢIE, modalitate de plată 
realizată prin următorul proce­
deu: ex p o rta to ru l expediază 
marfa pe adresa unei bănci din 
străinătate care, la primire, îl 
avizează pe importator şi îi pune 
marfa la dispoziţie numai după 
ce acesta achită suma convenită 
cu exportatorul: banca remite 
exporta toru lu i suma încasată 
sau îl creditează în cont reţinând 
comisionul bancar, cheltuielile 
de înmagazinare şi alte cheltu­
ieli ocazionate de vinculaţie. 
Pentru perioada de timp dintre 
momentul expedierii mărfii de 
către exportator şi acela al înca­
sării sumei corespunzătoare de 
la importator, cel dintâi acordă 
credit celui de-al doilea. Vincu- 
laţia constituie o modalitate de 
plată greoaie şi costisitoare, pre­
supunând asum area de către 
bancă a unui rol dificil şi necon­
form profilului ei.

VIRAMENT BANCAR, 1. Tehnică 
financiar-contabilă specifică uti­
lizată pentru transferul scriptic al 
unei sume determinate dintr-un 
cont al unui titular, numit ordo­
nator, în contul altui subiect de 
drept, numit beneficiarul opera­

ţiunii V.b. se concretizează într-o 
operaţie contabilă constând în 
înscrierea, la ordinul titularului 
unui cont, în debitul contului a- 
cestuia, a sumei ordonate, prin 
acreditarea altui cont indicat de 
ordonator; prin efectul acestei o- 
peraţii se produce un transfer de 
valori fără deplasarea efectivă a 
numerarului, deoarece plata şi 
încasarea se efectuează numai 
scriptic. 2. Mişcarea de fonduri 
produsă prin efectul unei ope­
raţii contabile presupunând de­
b ita rea  de că tre  o bancă, la 
ordinul clientului său, a"contului 
creditor al acestuia pentru a cre­
dita contul altui client (deschis la 
acea bancă sau la o altă bancă), 
comportând în mod necesar exis­
tenţa unui cont în bancă, la care 
se re feră  o rd in u l ti tu la ru lu i 
acelui cont; ca natură, ordinul de 
virament dat de titularul de cont 
este un mandat prin care clientul 
împuterniceşte banca să debiteze 
din contul său o anumită sumă şi 
să crediteze cu suma respectivă 
un alt cont. Valabilitatea acestui 
ordin nu este dependentă de vreo 
condiţie de formă; el se poate 
prezenta în orice formă: scri­
soare simplă, formular special, 
furnizat de către bancă, un titlu 
negociabil (la ordin sau la pur­
tător); poate fi dat chiar verbal 
(caz în care nu vor putea fi evitate 
dificultăţile inerente de probă).
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Cu referire la ordinul de vira­
ment, băncii căreia i se adresează 
acel ordin îi revin aceleaşi obli­
gaţii ca oricărui mandatar. La 
rândul său, banca beneficiarului 
ordinului de virament este înda­
torată să primească fondurile vi­
rate şi să-l înştiinţeze pe bene­
ficiar (clientul său) prin tr-un  
„aviz de credit“, indicându-i nu­
mele ordonatorului. în cazul în 
care clientul nu face protest într- 
un termen scurt, el se prezumă că 
a acceptat fondurile virate. Plata 
se consideră făcută pe data în­
scrierii în contul celui care a dat 
ordinul şi se operează la data ie­
şirii din contul acestuia. Ca na­
tură juridică v.b. dă expresie unei 
o p e ra ţii de teh n ică  bancară , 
înfăţişându-se ca un procedeu 
scriptic de mişcare de fonduri, ca 
re m ite re  irevocab ilă  a u n e i 
monede scripturale. Efectuarea 
operaţiun ilo r de viram ent nu 
presupune în mod necesar ca cele 
două conturi vizate să fie deschi­
se la aceeaşi bancă; de altfel, în 
com erţul internaţional, o ase­
m enea s jtu a ţie  nu p o a te  fi 
întâlnită. în unele state, cum este 
de pildă Franţa, plata prin vira­
ment este încurajată, asemenea 
operaţiuni fiind scutite de orice 
taxe de timbru asupra chitanţe­
lor, facturilor şi altor scripte care 
se emit în forma clasică de plată 
prin numerar.

VOLATILITATE, sintagmă ce de­
sem nează situaţia unui titlu  
financiar al cărui curs variază 
semnificativ, în sus şi în jos, în 
raport cu celelalte titluri sau cu 
trendul pieţei.

VOLUM AL COMERŢULUI EX­
TERIOR, sintagmă ce desem­
nează totalitatea schimburilor 
comerciale externe (export şi 
iniport) efectuate de un stat 
în tr-o  anum ită  p erio ad ă  de 
timp, de regulă, un an. Mărimea 
valorică a v. c. e. a unei ţări 
poate fi exprimată în moneda 
naţională (în statistica naţio­
nală) sau într-o valută forte de 
largă circulaţie (în statisticile 
internaţionale). Şi într-un caz şi 
în celălalt se iau ca elemente de 
calcul p re ţu rile  cu ren te  ale 
mărfurilor importate şi exporta­
te de statul respectiv în perioada 
de referinţă. Prin însumarea v. c. 
e. din toate statele lumii, ex­
primat într-o valută forte de lar­
gă circulaţie, se obţine volumul 
valoric total al comerţului mon­
dial într-o perioadă determ i­
nată.

VOLUM AL PIEŢEI, sintagmă ce 
exprimă ansamblul de bunuri, 
servicii, valute, devize, capita­
luri etc., vândute, cumpărate sau 
consumate în mod efectiv, sau 
considerate ca atare la un mo­



ment dat pe o anumită piaţă, 
într-o perioadă de timp deter­
minată. Se face distincţie între v. 
p. externe. V. p. trebuie analizat 
în legătură cu potenţialul pieţei, 
care reprezintă volumul proba­
bil al acesteia. între aceste con­
cepte există o relaţie ca de la 
parte la întreg, fiind posibilă 
apropierea lor până la identifi­
care totală. Atunci când v. p. 
coincide cu potenţialul pieţii 
acea piaţă este saturată. Dacă, 
dimpotrivă v. p. este mai mic 
decât potenţialu l pieţii, acea 
piaţă este nesaturată.

VOUCHER, 1. Termen de circulaţie 
internaţională desemnând actul 
justificativ eliberat de către o 
form ă prin  care se confirm ă 
p la ta  p en tru  p resta rea  unui 
serviciu, pentru executarea unei 
lucrări sau pentru furnizarea de 
materiale etc. Constituie un in­
strument de decontare între doi

parteneri de afaceri şi are o largă 
u tilita te  în turism ul in tern a­
ţional. 2. Document utilizat în 
programele de privatizare din 
ţă rile  afla te  în p ro cesu l de 
tran z iţie , în v ir tu tea  căru ia  
deţinătorul dobândeşte dreptul 
să obţină acţiuni emise de fir­
mele supuse privatizării.

VRAC, termen desemnând modali­
tatea de efectuare a transportu­
lu i u n o r m ărfu ri (p recum , 
ciment, cereale, criblură etc.) ca­
re, prin specificul lor, nu se 
ambalează, ci se încarcă direct în 
mijlocul de transport. G reuta­
tea netă a unor asemenea m ăr­
furi se determină utilizându-se 
diferite formule de calcul: astfel, 
în cazul transportului pe calea 
ferată, din greutatea totală a va­
gonului încărcat se scade greu­
tatea vagonului liber de încăr­
cătură (greutate care, de regulă, 
se înscrie pe vagon).



w
WARANT, 1. Document, eliberatele 

către depozitar, prin care acesta 
îi confirmă deponentului pri­
mirea mărfurilor menţionate în 
cuprinsul lui, consfinţind astfel 
contractul comercial de depo­
zit intervenit între părţi. 2. Titlu 
de credit reprezentativ al mărfii 
încredinţate spre păstrare de 
către deponent depozitarului, 
titlu a cărui transmitere prin gir 
are sem nificaţia constitu irii 
unui gaj în favoarea giratarului. 
W. apare astfel ca o formă par­
ticulară a contractului de gaj 
comercial; el reprezintă un gaj 
constitu it în beneficiul unui 
creditor care primeşte de la de­
ponent acest titlu de credit prin 
procedura girului. Pe versoul 
titlului se înscrie suma garan­
tată cu mărfurile depozitate; 
menţiunile făcute pe w. girat se 
înscriu şi pe talonul care se păs­
trează în registrul depozita­
rului. Gajul astfel constituit nu

are ca efect trecerea posesiei 
m ărfurilor gajate asupra cre­
ditorului gajist; aceste mărfuri 
rămân pe mai departe în de­
pozit. Acest gaj este cu depo­
sed a re  de ob iect, în tru c â t 
proprietarul mărfurilor îi remi­
te creditorului gajist w. care re­
p re z in tă  însuşi m arfa 
respectivă. W. îi conferă depo­
nentului posibilitatea de a-şi 
înstrăina marfa aflată în de­
pozit, în ciuda faptului că nu 
este gajată; înstrăinarea ope­
rează prin efectul transmiterii 
rec ip ise i de depozit nou lu i 
dobânditor, transmitere ce are 
loc tot prin gir. Primind reci- 
pisa, noul dobânditor se află în 
cunoştinţă de cauză că marfa 
respectivă este gajată şi că poate 
dispune de această marfă numai 
după ce va consemna în mâinile 
adm inistratorului depozitului 
suma pentru care a fost con­
stituit gajul. W. se înfăţişează
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astfel ca un instrument juridic 
de dare în gaj a unor bunuri mo­
bile corporale  aflate într-un 
depozit. Ca titlu de credit, w. 
poate fi nominativ, la ordin sau 
la purtător; el nu intră sub in­
cidenţa reg lem entărilor uni­
forme statornicite la Geneva 
prin  convenţiile din 1930 şi 
1931, în materie de cambie, cec 
şi bilet deprdin, lui fiindu-i apli­
cabile numai unele reguli con- 
flic tu a le  ce reg lem en tează  
titlurile de credit, precum şi 
unele norme conflictuale de lex 
voluntatis, iar în tăcerea părţilor 
vor primi aplicare lex solutionis 
(cu referire la modalităţile de 
plată) şi legea locului unde a 
fost semnat titlul de credit (în ce 
priveşte fondul w.); problemele 
privind capacitatea părţilor in­
tră sub incidenţa lui lexpersona- 
lis; a sp ec te le  derivând  din 
calitatea w. de buletin de gaj (le­

gate de dreptul real constituit în 
favoarea posesorului w.) p ri­
mesc incidenţa regulilor conflic- 
tu a le  ce guvernează gaju l, 
respectiv incidenţa legii locului 
unde se găseşte gajată (care este 
legea locului depozitului, adică 
lex rei sitae): o atare lege guver­
nează, bunăoară, bunurile sus­
ceptibile de warantare, întinde­
rea drepturilor creditorului ga- 
jist asupra mărfii warante, mo­
dalităţile de realizare a w. etc. In 
practica de comerţ exterior a 
României, w., formă a gajului 
comercial, primeşte frecvent a- 
plicare, fiind inclus în operaţiile 
de comerţ internaţional; el se 
înfăţişează ca o modalitate larg 
utilizată pentru garantarea da­
toriilor.

WECHSEL, termen prin care în ter­
minologia dreptului comercial 
german se desemnează concep­
tul de cambie.



z
ZIUA EXPIRĂRII (în operaţii de 

bursă), expresie prin care se de­
semnează ultim a zi de bursă 
când o opţiune poate fi exerci­
tată. (engl. expiration day).

ZIUA LIVRĂRII (în activităţi de 
bursă), ziua când se înfăptuieşte 
executarea contractului futures 
prin livrarea activului ce for­
mează obiectul contractului, sau 
prin lichidare cash. (engl. deli- 
very day).

ZIUA NOTIFICĂRII, zi în care casa 
de compensaţie îl înştiinţează pe 
cumpărătorul cu cea mai înde­
lungată poziţie long că va primi 
activul (adică marfa) în ziua i- 
mediat următoare. Z.n. precede 
ziua livrării situându-se în ime­
diata anteriorita te a acesteia, 
(engl. notice day).

ZIUA PO Z IŢ IE I (la C hicago 
Board of Trade-CBOT), prima 
zi din cele trei în care se reali­

zează procesul de livrare în con­
tractele futures, în care deţină­
torul unei poziţii scurte anunţă 
casa de compensaţie că va face 
livrarea două zile mai târziu, 
(engl. position day).

ZIUA STRIGĂRII PRIMELOR (la
bursa de la Paris), zi de bursă 
care precede ziua lichidării con­
tractelor pe piaţă la termen la 
bursa din Paris (RM — regle­
ment mensuel), când cumpără­
torul are facultatea de a accepta 
sau de a abandona prima. (fr. 
jour des reponses des primes).

ZONĂ DE LIBER SCHIMB, spaţiu 
geografic ce intră sub suverani­
tatea a două sau mai multe state 
şi cu privire la care ţările inter­
esate printr-o înţelegere bi- sau 
multilaterală au decis elimina­
rea taxelor vamale şi a restric­
ţiilor cantitative pentru to ta ­
litatea sau numai o parte a pro­
duselor ce formează obiectul



comerţului dintre acele state. Z.
l.s. constituie o derogare de la 
extinderea facilităţilor comer­
ciale faţă de toate celelalte ţări, 
pe baza clauzei naţiunii celei 
mai favorizate. Ea implică eli­
minarea taxelor vamale pentru o 
parte esenţială a schimburilor 
dintre ţările membre. în z. l.s. 
ţările membre îşi menţin auto­
nomia deplină în domeniul poli­
ticii comerciale şi un tarif vamal 
propriu în relaţiile cu ţările ter­
ţe. Exemplu relevant de z. l.s. îl 
constituie Asociaţia Europeană 
a Liberului Schimb (A.E.L.S.). 
Cu referire la comerţul pentru 
produse industriale, în baza 
unor acorduri bilaterale sem­
nate de fiecare ţară mem bră 
A.E.L.S. cu fiecare din ţările 
comunitare s-a constituit z. l.s. 
C.E.E.— A.E.L.S. Prin acordul 
conven it de U niunea E u ro ­
peană şi A.E.L.S., intrat în vi­
goare în ianuarie 1994, a fost 
creat spaţiul economic euro­
pean. în replică, ţările de pe con­
tinentul nord-american (S.U.A., 
Canada şi Mexic) au perfectat 
T ra ta tu l N ord-A m erican  de 
Liber Schimb (NAFTA— North 
Am erican Free Trade Agree- 
m ent) in tra t în vigoare la 1 
ia n u a r ie  1994. P rin c ip a lu l 
obiectiv  u rm ărit de tra ta t îl 
re p re z in tă  d esf iin ţa rea  b a­
rierelo r tarifare şi reducerea

celor netarifare în comerţul din­
tre statele membre, creându-se 
astfe l unul d in tre  cele m ai 
importante blocuri economice 
şi comerciale ale lumii după cel 
de-al doilea război mondial.

ZONĂ ECONOMICĂ EXCLUSI­
VĂ, zonă m aritim ă adiacentă 
mării teritoriale a unui stat ri­
veran şi care se extinde până la 
maximum 200 de mile marine în 
larg, distanţă calculată de pe li­
nia de bază a apelor teritoriale, 
în spaţiul z.e.e. statul riveran îşi 
exercită dreptul de suveranitate 
asupra resurselor naturale — 
biologice sau nebiologice — ce 
se află în apă, pe fundul mării 
sau în subsolul acesteia, asigu­
rând explorarea şi exploatarea 
lor. Totodată, dreptul suveran al 
statului riveran vizează şi alte 
activităţi cu scopuri economice 
în spaţiul z.e.e., precum: p ro­
ducerea de energie pe bază de 
maree, curenţi sau vânt. Con­
ceptul z.e.e. a fost consacrat prin 
Conversia Naţiunilor Unite a- 
supra dreptului mării adoptată 
la 10 decembrie 1982 la Mon- 
tego Bay (Jamaica). Prin insti­
tuirea z.e.e. nu este îngrădită 
libertatea statelor riverane de 
navigaţie, de survol precum şi de 
a instala conducte şi cabluri sub­
marine sau de a desfăşura alte 
ac tiv ităţi adm ise de d rep tu l
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internaţional în spaţiul respec­
tiv. Cu referire la exploatarea 
resurselor biologice din z.e.e. 
statul riveran îşi determină pro­
pria capacitate de exploatare, iar 
dacă această capacitate este in­
suficientă în raport cu volumul 
admisibil de capturi, acel stat va 
ceda în favoarea altor state, prin 
acorduri sau aranjamente inter­
naţionale convenite cu acestea, 
dreptul de a realiza exploatarea 
diferenţei până la limita admi­
sibilă.

ZONĂ LIBERĂ, denumire dată u- 
nui spaţiu limitat, stabilit pe te­
ritoriul unui stat, de regulă în 
cadrul unui port, sau aeroport 
ori la frontiera cu statul înve­
cinat, în interiorul căreia taxele 
vamale asupra mărfurilor intra­
te şi destinate reexportului sunt 
suspendate, autorizându-se rea­
lizarea unor operaţiuni comer­
ciale sau industriale (precum 
depozitare de mărfuri, reparaţii 
de nave, recondiţionări, anu­
mite prelucrări de produse etc.). 
Mărfurile aflate în depozitele 
din z.l. pot fi scoase şi respectiv 
introduse pe teritoriul acesteia 
numai sub supraveghere vamală 
şi cu respectarea regulilor vama­
le. Dacă mărfurile temporar de­
pozita te  în z.l. u rm ează a fi 
introduse, în vederea prelucrării 
sau a consumului, în ţara pe teri­
toriul căreia a fost instituită a­

ceastă zonă, ele devin impozabi­
le sub aspectul prelevării taxelor 
vamale aplicabile asupra im por­
turilor.

ZONĂ M ARITIM Ă INTERNA- 
ŢIONALĂ, denum ire dată  în 
dreptul internaţional spaţiului 
maritim situat dincolo de limi­
tele în care statele riverane îşi 
pot exercita propria lor jurisdic­
ţie. Conceptul a fost consacrat 
prin Convenţia Naţiunilor U ni­
te asupra dreptului mării de la 
Montego Bay (Jamaica) în 1982. 
Z.m.i. include fundul mărilor şi 
oceanelor şi subsolul acestora 
situate în cadrul spaţiului res­
pectiv. Resursele naturale exis­
ten te  în zonă constitu ie p a­
trimoniul comun al umanităţii. 
Orice activităţi desfăşurate în 
z.m.i. trebuie să vizeze exclusiv 
scopuri paşnice în beneficiul 
tuturor statelor fără nici o dis­
criminare. Este necesar ca prin 
astfel de activităţi să fie stimu­
lată dezvoltarea comerţului in­
te rn a ţio n a l şi p ro m o v area  
cooperării economice interna­
ţionale în scopul creşterii eco­
nom ice  a tu tu ro r  ţă r i lo r , 
prioritar a celor mai slab dez­
voltate.

ZONĂ VALUTARĂ, sintagmă ce 
desemnează sistemul de relaţii 
financiar-valutare instituit între 
un stat a cărui monedă naţională 
reprezintă o valută forte şi mai
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multe state asociate în care acea 
valută (moneda primului stat) 
este acceptată şi utilizată pentru 
facilitarea schimburilor comer­
ciale şi a cooperării economico- 
financiare dintre ţările membre. 
Z.v. a luat forma unor blocuri 
monetare, în perioada interbe­
lică, fiind caracterizată printr- 
un grad ridicat de centralism 
instituit de metropole. După cel 
de-al doilea război mondial, z.v. 
s-au concretizat prioritar într- 
un sistem de preferinţe convenit 
între statele asociate, sub egida 
m onedei cen tra le . Z.v. con­
s titu ită  în perioada im ediat 
postbelică a fost zona dolarului, 
care a vizat ţările ce nu partici­
pau la zonele sau aranjamentele 
monetare în vigoare în acea pe­
rioadă (în principal, S.U.A., Ca­
nada şi unele state din America 
de Sud). în perioada interbelică 
în sfera de influenţă franceză a 
fost instituită z.v. a francului 
francez, iar între ţările care după 
devalorizarea lirei sterline au 
menţinut un curs de schimb fix 
între moneda lor şi cea britanică 
a fost instituită z.v. a lirei sterl­
ine. Notele de specificitate ale 
fiecărei z.v. indiferent de peri­
oada istorică în care aceasta a 
fost instituită sunt următoarele: 
stabilirea unui curs valutar fix

între moneda centrală şi mone­
dele statelor asociate; conver­
tibilitatea şi transferabilitatea 
nelimitată a monedelor statelor 
asociate în moneda centrală şi 
între ele; centralizarea rezer­
velor valutare şi gestionarea lor 
de către autoritatea centrală; 
reglementarea uniformă a rela­
ţiilor valutare ale ţărilor partici­
pante faţă de ţările terţe. Z.v. 
prezintă un set de avantaje pen­
tru ţările participante, între care 
mai relevante sunt: stabilitatea 
monetară dată de convertibili­
tatea m onedelor participante; 
atenuarea riscurilor valutare şi 
de preţ; impulsionarea comer­
ţului exterior şi a cooperării eco­
nomice reciproce. In prezent, 
z.v. suferă un declin datorită mai 
multor inconveniente pe care le 
prezintă şi dintre care princi­
palele sunt: influenţa deosebit 
de puternică a situaţiei m one­
tare şi economice din ţara-cen- 
tru asupra ţărilor participante 
(influenţă negativă prin trans­
miterea inflaţiei, dezechilibra­
rea cu rsu rilo r); d isc ip lin a  
monetară impusă de funcţiona­
rea z.v. are un caracter oneros 
pentru ţările participante; se 
produce o polarizare financiară 
în jurul economiei centrale care 
(economie) obţine im portante 
avantaje dintr-o astfel de îm pre­
jurare.
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